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3,511
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1.44
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80,140
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14,691
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15,563
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LA INDUSTRIA HULERA: CONDICIONES ACTUALES Y PERSPECTIVAS

I. LA INDUSTRIA HULERA
I.1) Rasgos generales de la industria
A continuación se presentan algunos de los rasgos principales del funcionamiento y de la dinámica de la industria hulera a escala mundial.

1. La industria hulera mundial está compuesta por tres principales sectores  productivos: i) Hule natural y sintético, ii) llantas y iii) productos de hule. El segmento de las llantas representa alrededor de tres cuartas partes del total del uso del hule y constituye, por lo tanto, un indicador clave del comportamiento de la industria. Ésta actividad ha mostrado altas tasas de expansión durante la última década, medidas conforme al consumo y que están cerca de 16% en promedio en el periodo, en 2002 se estima que ese indicador será del orden de 18 por ciento.  En términos regionales, el aumento del consumo se proyecta en 10.6% en América del Norte, 4.1% en la Unión Europea, 4.7% en la zona de Asia-Pacífico, 6.8% en Europa Oriental y 3.7% en África, lo que contrasta con la caída esperada de -3.1% en América Latina. La demanda de hule rebasó los 18 millones de toneladas métricas, cifra que ha sido la mayor en los últimos tres lustros
. Se pronostica que la expansión de la industria seguirá en 2003, lo que indica la continuación de una tendencia de crecimiento de largo plazo, siendo éste un elemento que estimula la inversión y el desarrollo tecnológico de las empresas que participan en este mercado. 

2. Otra forma de considerar la industria de productos de hule es a partir de la identificación  de  tres  segmentos: i) llantas  y cámaras, ii) mangueras y bandas y iii) otros productos: En esta clasificación, los denominados como productos industriales de hule  excluyen a las llantas y las cámaras. Los productos de hule se utilizan en prácticamente todas las industrias, pero el mercado predominante es el de los vehículos automotores en los que se usan, por ejemplo, las mangueras, bandas, juntas, selladores y otros.

El primer paso en la producción de productos de hule es la mezcla de uno o más tipos de hule con aditivos como el carbón negro, aceite, antioxidantes, catalizadores, plastificantes, pigmentos, aceleradores y rellenos. El compuesto de hule se procesa en la forma deseada por extrusión, compresión de moldeado y “calendering”. Hasta esta fase el hule puede ser deformado mediante la aplicación de una fuerza y luego es transformado en un elastómero, o un material que recupera su forma original una vez que la fuerza deformadora se elimina mediante un proceso de vulcanización. Esta última resulta en la formación de una nueva liga química ligada a las cadenas del polímero individual y la da la elasticidad que comúnmente se asocia con el hule. En algunos casos el moldeado y la vulcanización se combinan en un solo proceso.
3. Del consumo global, 60% consiste de hule sintético y 40% de hule natural. Este último tiene un precio más reducido que el sintético, siendo esta circunstancia un factor relevante del comportamiento de la industria. En los últimos 20 años dicho precio se ha reducido de 1,625 USD por tonelada hasta prácticamente la mitad. Esto sucede en tanto que la oferta se ha acrecentado, como ocurre en el caso de Tailandia  que aumentó la producción en una tercera parte en el mismo lapso, aunque el valor en términos reales es menor. 

4. La producción de llantas es el componente más relevante de la industria hulera y eso hace que mantenga una fuerte dependencia con respecto al mercado automotriz. Los grandes fabricantes tienen contratos con las empresas de autos y camiones para el abastecimiento de llantas como parte del equipo original, en tanto que en el mercado de reemplazo la comercialización masiva es el elemento esencial. Las ventas de autos nuevos se asocian de modo estrecho con las condiciones económicas generales y con la dinámica del gasto en consumo de la población, mientras que las de reemplazo muestran una mayor autonomía. La evolución prevista es hacia el aumento de las ventas de vehículos aunque hay un componente relevante que tiene que ver con las distintas fases de maduración del mercado automotriz en diversos países. Así, Estados Unidos y la Unión Europea están más cerca de la saturación en cuanto a la propiedad de automóviles que son considerados “de primera vez” y sus tasas de crecimiento serán comparativamente menores que en otros países y regiones. Se estima que el crecimiento del mercado de llantas para autos entre 2000 y 2005 medida en número de unidades sea del orden de 1.3% en Estados Unidos y Canadá; 0.7% en la Europa Occidental; 3.6% en Europa Oriental; 2.9% en América Latina y 3.7% en Asia
. 

Un aspecto relevante del comportamiento y de la evolución de la industria de llantas en el mundo es que existe una relación entre la dinámica del mercado automotriz y su concentración en las áreas de bajos costos de producción, incluyendo de modo relevante  el costo laboral, como ocurre en el caso de China y Europa Oriental. En esas zonas, además, las regulaciones ambientales, de salud y de seguridad, así como los salarios son menores, al igual que los riesgos que perciben las empresas en cuanto a su localización y operación, comparado con las condiciones en América Latina y África. 

En cuanto a las innovaciones tecnológicas que tiendan a modificar de manera significativa el proceso de producción y el uso actual de las llantas, la industria no parece enfrentar un cambio significativo. No obstante, se utilizan materiales con los que se ha acrecentado la durabilidad de las llantas a partir de las condiciones que tienen que ver con la tracción y que repercuten en las condiciones de su uso y de su desgaste.  La gráfica siguiente muestra el fuerte  incremento en la vida de las llantas, es decir, en su rendimiento durante el curso de los últimos cien años.

GRÁFICA 1

[image: image6.wmf]PERIODO

Volumen 

(Toneladas)

Valor Miles de 

Pesos Constantes 

de 1993

Precio medio a 

precios de 1993

1994

810

15,597.81

20.12

1995

621

16,095.99

26.13

1996

726

17,937.53

24.92
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892

20,799.39

23.20
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994
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1999

1,172

20,868.33
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2000

1,295

20,158.63

15.64
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1,229

18,811.07

15.33

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Pigmentos Orgánicos


I.2) La estructura de la industria
1. En la estructura de la industria hulera en el segmento de las llantas muestra que está compuesta por alrededor de 75 productores con un volumen de ventas del orden de 67 mil millones de dólares en el año 2002. Destacan en esta estructura once principales productores que a su vez son propietarios de otras empresas en la forma de subsidiaras u otras modalidades de asociación. Esos productores dan cuenta de 84% de las ventas totales y son los siguientes: Michelin (20%), Bridgestone/Firestone (19%), Goodyear (18.5), Continental (7.3%), Sumitomo (3.8%), Pirelli (3.7%), Yokohama (3.4%), Cooper (2.5%), Toyo (1.8%), Kuhmo (1.7%) y Hankook (1.6%) (Esta información proviene de 2002 Global Tire Company Rankings de Tire Business). En el cuadro que sigue se presenta la organización de las empresas llanteras. 

2. Se aprecia que el tamaño de la industria llantera es menor en comparación con la de otras industrias de naturaleza global. Las ventas totales corresponden, por ejemplo, a menos de lo que registra una sola de las compañías automotrices, petroleras o comerciales más grandes. En efecto, esta situación de tamaño relativo de las empresas huleras se puede apreciar a partir de la clasificación por ingresos de las 500 empresas globales de Fortune, que ofrece datos de ventas que varían con respecto a las cifras citadas anteriormente. Wal-Mart Stores ocupó el primer lugar en 2002 con un monto de 219.8 mil millones de dólares, Exxon Mobil fue la número dos con un monto de 191.5 mil millones y General Motors el tercer lugar con 177.2 mil millones. En el caso de las firmas llanteras, Bridgestone ocupó el lugar 285 con ingresos totales de 17.5 mil millones de dólares, Michelin el lugar 342 con 14.5 mil millones y Goodyear Tire and Rubber el 352 con 14.1 mil millones. Estas empresas generan un empleo total del orden de 700 mil personas, de las cuales 65% están empleadas en la producción de llantas. 

GRÁFICA 2
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5,693

9,225.20
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9,399

16,912.71

1.80

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002
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3. En el patrón de la organización industrial se observa la existencia de cuatro corporaciones más importantes que dominan el mercado y que repercuten de modo decisivo en el mismo mediante sus políticas de compras de insumos, ventas de productos y empleo de la fuerza de trabajo y, por lo tanto, en las condiciones de las demás empresas. Esto reproduce una forma de organización que existe en otras industrias que operan con un esquema de naturaleza oligopólica y en el que se da un proceso de recomposición que concentra la propiedad a partir de la adquisición de otras empresas. Bridgestone de Japón adquirió a Firestone; Michelin de Francia a Uniroyal – Goodrich; Goodyear de estados Unidos a Dunlop y a Fulda, y Continental de Alemania a General Tire, Uniroyal – Engelbert  y a Semperit. Además existe un fenómeno de alianzas entre competidores para la operación en distintos mercados, por ejemplo entre Goodyear y Sumitomo, Pirelli y Cooper Tire, o Woosong Tire Corporation  con socios entre las empresas más grandes. Estos acuerdos incluyen la manufactura de llantas por parte de una compañía con la marca de otra. El modo de operación se dirige a la creación de un mercado global de llantas con menos participantes y mayor capacidad de control. Las tres principales empresas controlaban a fines de la década pasada 60% del mercado, situación que puede llegar a un nivel de 70% en 2005 y hasta 80% en 2008 según consideran los analistas de la industria.

I.3) Datos relevantes de la industria hulera y la producción de llantas

1. En los cuadros que se presentan a continuación se ofrecen una serie de datos relevantes que permiten apreciar de modo más completo la estructura de la industria hulera y su mercado, de las principales empresas y, en particular, el segmento de la producción de llantas. 

El Cuadro 1 lista las diez empresas más grandes a escala mundial y señala los datos de ventas de llantas como porcentaje del total de las ventas corporativas para los años 1999, 2000 y 2001.  Ahí se advierte el peso de las tres firmas más grandes: Michelin, Bridgestone y Goodyear que en conjunto representan más de la mitad de las ventas de llantas en el mercado, además de ser de un tamaño mucho más grande, prácticamente tres veces más que la siguiente firma que es Continental. El Cuadro 2 muestra las ventas totales de las compañías líderes para el año 2000 y la variación con respecto a 1999. Se aprecia en este caso la primacía de Bridgestone y la distancia que lo separa de las firmas más pequeñas como es el caso de Hankook. El Cuadro 3 señala la relación entre los ingresos por ventas y los gastos de capital de las empresas, también para el año 2000 y que son las cifras más recientes que están disponibles. Hay información acerca de que en 2001, el gasto en capital de las firmas más grandes  se redujo más de 9% con respecto al año anterior, y que Sumitomo y Pirelli aumentaron ese tipo de gasto. En el caso de Michelin se indica que estuvo a la cabeza con un gasto en términos brutos de 975 millones de dólares, lo que significó casi 7% de las ventas totales. Las cifras con respecto a este tipo de inversión dan cuenta de una situación contradictoria en la industria llantera pues se dice que los fabricantes comprometieron recursos entre agosto de 2001 y el mismo mes de 2002 para acrecentar la producción en 100 mil unidades diarias de capacidad, pero que el cierre de diversas plantas en esos dos años cortaron dicha capacidad en 95 mil unidades. El Cuadro 4 lista las plantas de producción de llantas en Canadá, señalando el fabricante, la localización, el número de trabajadores, la situación sindical, el tipo de llanta que producen y la capacidad de producción estimada. El Cuadro 5, lista esa misma información para el caso de Estados Unidos. La localización y capacidad productiva de estas plantas son un elemento relevante del análisis de la conformación del mercado en el área de Norteamérica y en el marco del TLCAN, lo que representa una parte de las condiciones de la evolución y del desempeño de la industria en México. Finalmente en el Cuadro 6 está la información sobre la producción de llantas para autos y camiones y autobuses por país para los años 2000 y 2001 y la variación porcentual registrada.

CUADRO 1

	Las diez empresas más grandes del mundo en la industria hulera

	Basado en las ventas del 2001. Incluye Subsidiarias

	(Cifras en millones de dólares, convertidas en el tipo de cambio anual promedio)

	
	2001
	2000
	1999

	No.
	Compañía/Oficinas Corporativas
	Venta de

Llantas
	% del total

de ventas Corporativas
	Venta de

llantas
	% del total

de ventas Corporativas
	Venta de

Llantas
	% del total

de ventas Corporativas

	1
	Groupe Michelin #1,2
	13,425
	95
	13,200
	93
	13,500
	92

	
	Clermont-Ferrand, Francia
	
	
	
	
	
	

	2
	Bridgestone Corp. #
	12,950
	*74
	13,750
	74
	13,500
	74

	
	Tokyo, Japón
	
	
	
	
	
	

	3
	Goodyear Tire & Rubber Co. #3
	12,470
	86.7
	12,725
	85
	11,515.6
	85

	
	Akron, Ohio EU
	
	
	
	
	
	

	4
	Continental A.G. #
	4,900.
	49
	4,955
	53
	4,900
	50

	
	Hanover, Alemania
	
	
	
	
	
	

	5
	Sumitomo Rubber Industries Ltd. #3,4
	2,598.2
	72.7
	2,783
	71
	3,413.8
	76

	
	Kobe, Japón
	
	
	
	
	
	

	6
	Pirelli S.p.A. #
	2,530
	39
	2,600
	38
	2,725.2
	40

	
	Milan, Italia
	
	
	
	
	
	

	7
	Yokohama Rubber Co. Ltd. ^
	2,272.2
	71
	2,514
	70
	2,408.2
	70

	
	Tokyo, Japón
	
	
	
	
	
	

	8
	Cooper Tire & Rubber Co.
	1,705.3
	54
	1,802.6
	52
	1,557.1
	71

	
	Findlay, Ohio EU
	
	
	
	
	
	

	9
	Toyo Tire & Rubber Co. Ltd. ^
	1,247.6
	61.5
	1,322.6
	59
	1,254.7
	6

	
	Osaka, Japón
	
	
	
	
	
	

	10
	Kumho Industrial Co. Ltd.
	1,246.5
	60.3
	1,235
	54
	1,195
	59

	
	Seoul, Corea del Sur
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL Mundial
	68,450
	
	69,775
	
	69,665
	


# = Se excluyen  las operaciones ínter compañías
^ =El año fiscal termina  distinto del 31 de Diciembre
1 - Michelin formó una coinversión con Shangai Tyre and Rubber Co. Ltd., en junio del 2001 tomo el control  de la planta de Shanghai Tsen

2 - Michelin adquirió dos de las tres fábricas de Tofan Grup en abril del 2001
3 - Goodyear and Sumitomo operan coinversiones de  75/25 en Norteamérica y Europa Occidental, e incorporan llantas  Sumitomo tipo Dunlop en aquellas regiones; Las ventas de Goodyear incluyen los resultados del Pacifico Sur en Australia/Nueva Zelanda
4 -  A partir del año fiscal de 2000, las ventas de Ohtsu Tire & Rubber Co. Ltd.  Se agregan a las de Sumitomo Rubber.
Fuente: Tire Busines Subscriber Databook

CUADRO 2
	Ventas de las Compañías Líderes

	(datos del 2000)

	Compañía
	Ventas

($ millones de dólares)
	Cambio Porcentual

respecto a 1999

	Bridgestone Corp.
	18,591.0
	-3.8

	Bridgestone tires
	14,467.6
	-4.7

	Goodyear Tire
	14,471.1
	8.4

	Goodyear tires
	12,674.9
	8.8

	Groupe Michelin
	14,571.8
	11.3

	Continental A.G.
	9,322.6
	10.8

	Continental tires
	4,924.1
	8.6

	Sumitomo Rubber
	3,919.0
	-16.9

	Dunlop tires
	2,783.1
	-22.6

	Pirelli S.p.A.
	6,891.2
	15.3

	Pirelli Tires
	2,654.4
	12.5

	Cooper Tire
	3,472.4
	58.1

	Cooper tire div.
	1,802.6
	15.8

	Toyo
	2,289.6
	6.6

	Kumho
	2,253.1
	10.2

	Yokohama
	2,042.7
	2.2

	Hankook
	1,328.0
	11


NOTA: Los cambios porcentuales son calculados en la divisa reportada.
	Gastos de Capital y Ventas

	(datos del 2000)

	Compañía
	Ventas

($millones de dólares)
	Gastos de Capital

	Bridgestone
	18,591.0
	1,132.00

	Michelin
	14,571.8
	1,005.50

	Goodyear
	14,471.1
	614.5

	    Goodyear tires
	12,674.9
	444.7

	Continental
	9,322.6
	659.2

	    Conti tires
	4,924.1
	387.7

	Sumitomo
	3,919.0
	192

	    Dunlop tires
	2,783.1
	147.5

	Pirelli
	6,891.2
	518

	    Pirelli Tires
	2,654.4
	199.1

	Yokohama
	2,042.7
	86.1

	Cooper
	3,472.4
	201.4

	Toyo
	2,289.6
	96.2

	Kumho
	2,253.1
	95.4

	Hankook
	1,328.0
	n.d.


CUADRO 3

Fuente: Ambos cuadros provienen de Tire Busines Subscriber Databook

CUADRO 4
Explicación de Abreviaturas
	Plantas de Producción de Llantas en Canadá

	Actualizado : 11 de septiembre de 2000

	Compañía/
	Año en que abrió
	Planta Sindicalizada
	Número de Trabajadores
	Tipos de llanta
	Capacidad Estimada

	Localización de la Planta
	
	
	
	
	

	Bridgestone/Firestone Canada Inc. (Bridgestone/Firestone Inc.)

	Joliette, Québec
	1966
	sí
	1,062
	1, 2 (r)
	12,500 u/d

	Goodyear Canada Inc. (Goodyear)

	Medicine Hat, Alberta
	1960
	sí
	230
	1, 4 (b)
	15,000 u/d

	Napanee, Ontario
	1990
	no
	550
	1 (r)
	19,000 u/d

	Valleyfield, Québec
	1964
	sí
	1,300
	1 (r)
	26,000 u/d

	Michelin north America (Canada) Inc. (Groupe Michelin)

	Bridgewater, Nova Scotia
	1973
	no
	1,200
	1, 2 (r)
	11,000 u/d

	Granton, Nova Scotia
	1971
	no
	1,300
	1, 2, 3 (r)
	9,000 u/d

	Kitchener, Ontario
	1962
	sí
	1,000
	1, 2 (r)
	17,000 u/d

	Waterville, Nova Scotia
	1982
	no
	900
	3, 6 (r)
	4,200 u/d


Tipo de llantas: 1-Automóvil ; 2-Camiones ligeros; 3-Autobuses/ Camiones; 4-Agrícola (tractores); 5-Motocicletas; 6-Trascabos/OTROS; 7-Uso Industrial; 8-Para Aviones; 9-Carreras

Costura de LLanas: R-Radial; B-Al Bias

Capacidades de la Planta: u/d-Unidades diarias; u/w-Unidades semanales; u/m-Unidades mensuales; u/y-Unidades anuales; t/d-Toneladas diarias; t/w-Toneladas semanales; t/m-Toneladas mensuales; t/y-Toneladas anuales

Nombres en paréntesis  a lado de un nombre son el pseudónimo de la compañía.
Nombres en letras obscuras indican la compañía matriz
Fuente: Tire Busines Subscriber Databook

CUADRO 5
	Plantas de Producción de Llantas Estados Unidos

	Actualizado : 11 de septiembre de 2000

	Compañía/
	Año en

que abrió
	Planta

Sindicalizada
	Número de Trabajadores
	Tipos

de llanta
	Capacidad

Estimada

	Localización de la Planta
	
	
	
	
	

	Bridgestone/Firestone Inc. (Bridgestone Corp.)

	Aiken County, SC
	1998
	no
	788
	1, 2 (r)
	25,000 u/d

	Akron, Ohio
	1991
	sí
	600
	9 (r)
	—

	Bloomington, IL.
	1965
	sí
	526
	6 (r,b)
	300 u/d

	Decatur, IL.
	1963
	sí
	1,900
	1, 2 (r)
	24,000 u/d

	Des Moines, Iowa
	1945
	sí
	1,777
	1, 3, 4, 6 (r,b)
	12,100 u/d

	LaVergne, Tenn.
	1972
	sí
	1,894
	1, 2, 3 (r)
	18,500 u/d

	Oklahoma City, Okla.
	1969
	sí
	2,145
	1, 2 (r)
	43,500 u/d

	Warren County, Tenn.
	1990
	sí
	974
	3 (r)
	7,200 u/d

	Wilson, N.C.
	1974
	no
	2,305
	1, 2 (r)
	41,000 u/d

	Carlisle Tire & Wheel Co. (Carlisle Companies Inc.)

	Carlisle, Pa.
	1917
	no
	735
	2, 7 (b)
	22,000 u/d

	Continental General Tire Inc. (Continental A.G.)

	Bryan, Ohio
	1966
	sí
	275
	4, 6, 7 (b)
	232 u/d

	Charlotte, N.C.
	1967
	sí
	1,308
	1, 2 (r)
	18,918 u/d

	Mayfield, Ky.
	1960
	sí
	1,176
	1, 2 (r,b)
	18,204 u/d

	Mount Vernon, IL.
	1974
	no
	1,157
	1, 2, 3 (r)
	28,053 u/d

	Cooper Tire & Rubber Co.

	Albany, Ga.
	1991
	no
	1,100
	1, 2, 3 (r)
	22,000 u/d

	Findlay, Ohio
	1919
	sí
	1,000
	1, 2 (r)
	25,000 u/d

	Texarkana, Ark.
	1964
	sí
	1,400
	1, 2 (r)
	37,000 u/d

	Tupelo, Miss.
	1984
	no
	1,200
	1 (r)
	42,000 u/d

	Denman Tire Corp. (Pensler Capital Corp.)

	Leavittsburg, Ohio
	1919
	sí
	270
	1, 2, 4, 6, 7, 9 (r,b)
	2,600 u/d

	Dunlop Tire Corp. (Goodyear-Sumitomo Rubber Industries Ltd. joint venture)

	Buffalo, N.Y.
	1923
	sí
	1,000
	1, 2, 3, 5, 7 (r,b)
	15,000 u/d

	Huntsville, Ala.
	1969
	sí
	1,640
	1, 2 (r)
	27,000 u/d

	Goodyear Tire & Rubber Co.

	Akron, Ohio
	1983
	sí
	600
	9 (r,b)
	2,000 u/d

	Danville, Va.
	1966
	sí
	2,300
	3, 8 (r,b)
	13,000 u/d

	Gadsden, Ala.
	1929
	sí
	1,750
	1, 2 (r)
	25,000 u/d

	Lawton, Okla.
	1978
	no
	2,300
	1 (r)
	63,000 u/d

	Topeka, Kan.
	1944
	sí
	2,000
	2, 3, 4, 6 (r,b)
	8,100 u/d

	Union City, Tenn.
	1968
	sí
	3,000
	1, 2 (r)
	55,000 u/d

	GTY Tire Co. (Continental General Tire)

	Mount Vernon, IL.
	1991
	no
	418
	3 (r)
	1,008,000 u/y

	Hoosier Racing Tire Corp.

	Plymouth, Ind.
	1979
	no
	—
	9 (r,b)
	—

	Kelly-Springfield Tire Co. (Goodyear)

	Fayetteville, N.C.
	1969
	sí
	2,900
	1, 2 (r)
	64,000 u/d

	Freeport, Ill.
	1964
	sí
	900
	2, 4, 7 (r,b)
	10,000 u/d

	Tyler, Texas
	1962
	sí
	1,500
	1 (r)
	37,500 u/d

	M&H Tire Co.

	Gardner, Mass.
	1983
	no
	24
	9 (b)
	84,000 u/y

	Michelin Aircraft Tire Corp. (Groupe Michelin)

	norwood, N.C.
	1987
	no
	500
	8 (b)
	19,000 u/m

	Michelin north America Inc. (Groupe Michelin)

	Ardmore, Okla.
	1969
	no
	1,850
	1, 2 (r,b)
	33,000 u/d

	Dothan, Ala.
	1979
	no
	600
	2 (r)
	6,800 u/d

	Fort Wayne, Ind.
	1961
	sí
	1,300
	1, 2 (r)
	24,000 u/d

	Greenville, S.C.
	1975
	no
	1,900
	1 (r)
	24,000 u/d

	Lexington, S.C.
	1981
	no
	1,250
	1 (r)
	24,000 u/d

	Lexington, S.C.
	1998
	no
	200
	6 (r)
	—

	Opelika, Ala.
	1963
	sí
	1,500
	1, 2 (r)
	7,600,000 u/y

	Reno, Nev.
	1997
	no
	100
	1 (r)
	—

	Spartanburg, S.C.
	1978
	no
	1,450
	3 (r)
	2,230,000 u/y

	Tuscaloosa, Ala.
	1945
	sí
	1,900
	1, 2 (r)
	25,000 u/d

	Pirelli Tire north America (Pirelli S.p.A.)

	Hanford, Calif.
	1962
	sí
	490
	1, 2 (r)
	10,000 u/d

	Specialty Tires of America Inc. (Polymer Enterprises Inc.)

	Indiana, Pa.
	1915
	sí
	300
	2, 4, 7, 8, 9 (b)
	3,300 u/d

	Unicoi, Tenn.
	1997
	no
	200
	1, 2 (b)
	400,000 u/y

	Titan Tire Corp. (Titan International Inc.)

	Brownsville, Texas
	1998
	no
	140
	4, 6 (r,b)
	6,000 u/d

	Clinton, Tenn.
	1974
	no
	270
	4, 7 (r,b)
	6,000 u/d

	Des Moines, Iowa
	1943
	sí
	820
	2, 4, 7 (r,b)
	13,000 u/d

	Natchez, Miss.
	1986
	sí
	200
	3, 4, 7
	6,000 u/d

	Trelleborg Wheel Systems America Inc. (Trelleborg A.B.)

	Hartville, Ohio
	1926
	sí
	180
	7 (b)
	750,000 u/y

	Yokohama Tire Corp. (Yokohama Rubber Co. Ltd.)

	Salem, Va.
	1968
	sí
	1,138
	1, 2 (r)
	8,500,000 u/y


Explicación de Abreviaturas
Tipo de llantas: 1-Automóvil ; 2-Camiones ligeros; 3-Autobuses/ Camiones; 4-Agrícola (tractores); 5-Motocicletas; 6-Trascabos/OTROS; 7-Uso Industrial; 8-Para Aviones; 9-Carreras
Costura de LLantas: R-Radial; B-Al Bias
Capacidades de la Planta: u/d-Unidades diarias; u/w-Unidades semanales; u/m-Unidades mensuales; u/y-Unidades anuales; t/d-Toneladas diarias; t/w-Toneladas semanales; t/m-Toneladas mensuales; t/y-Toneladas anuales
Nombres en paréntesis  a lado de un nombre son el pseudónimo de la compañía.
Nombres en letras obscuras indican la compañía matriz
Fuente: Tire Busines Subscriber Databook

CUADRO 6
	Producción Por País

(Parte 1)

	(Llantas para autos y camiones/autobuses miles de unidades)

	 
	2001
	Cambio Porcentual 
	2000

	Estados Unidos 
	246,413
	-11.50%
	276,580

	automóviles 
	202,966
	-9.00%
	223,002

	camiones y autobuses
	43,457
	-18.90%
	53,578

	Japón
	162,602
	-1.10%
	164,421

	automóviles 
	122,448
	0.60%
	121,726

	camiones y autobuses
	40,154
	-6.00%
	42,695

	China
	*67,500
	*10.0%
	*61,500

	automóviles 
	N.D.
	--
	N.D.

	camiones y autobuses
	N.D.
	--
	N.D.

	Corea del Sur 
	67,469
	-4.60%
	70,175

	automóviles 
	50,509
	-4.30%
	52,767

	camiones y autobuses
	16,953
	-2.60%
	17,408

	Alemania 
	64,258
	2.00%
	62,972

	automóviles 
	54,548
	3.30%
	52,786

	camiones y autobuses
	9,710
	-4.70%
	10,186

	Francia
	63,790
	-5.80%
	67,714

	automóviles 
	56,501
	-6.20%
	60,242

	camiones y autobuses
	7,289
	-2.40%
	7,472

	Canadá
	36,387
	-3.90%
	37,586

	automóviles 
	27,723
	-13.70%
	34,455

	camiones y autobuses
	6,664
	112.80%
	3,131

	Brasil
	34,379
	-8.00%
	37,385

	automóviles 
	25,011
	-10.50%
	27,955

	camiones y autobuses
	9,368
	-0.70%
	9,430

	Italia
	32,194
	2.00%
	31,573

	automóviles 
	28,967
	3.10%
	28,087

	camiones y autobuses
	3,227
	-7.40%
	3,486

	Rusia
	31,194
	1.40%
	30,760

	automóviles 
	19,605
	-1.10%
	19,825

	camiones y autobuses
	11,589
	6.00%
	10,935

	España
	30,689
	 
	34,471

	automóviles 
	25,322
	 
	N.D.

	camiones y autobuses
	5,367
	 
	N.D.

	* Estimado

	<1>= No hay datos disponibles para 2001; posición basada en los resultados del 2000


	Producción Por País

(Parte 2)

	(Llantas para autos y camiones/autobuses miles de unidades)

	
	2001
	Cambio Porcentual
	2000

	Reino Unido
	23,711
	-5.60%
	25,110

	automóviles
	22,000
	0.10%
	21,984

	camiones y autobuses
	1,711
	-45.30%
	3,126

	Indonesia<1>
	N.D.
	--
	22,000

	automóviles
	N.D.
	--
	13,000

	camiones y autobuses
	N.D.
	--
	9,000

	Polonia
	19,900
	7.60%
	18,500

	automóviles
	17,100
	4.30%
	16,400

	camiones y autobuses
	2,700
	28.60%
	2,100

	India
	19,554
	4.60%
	18,688

	automóviles
	7,481
	10.00%
	6,813

	camiones y autobuses
	12,073
	1.70%
	11,875

	Taiwan
	16,327
	-4.40%
	17,072

	automóviles
	N.D.
	--
	N.D.

	camiones y autobuses
	N.D.
	--
	N.D.

	Turquía
	15,078
	4.70%
	14,400

	automóviles
	N.D.
	--
	11,500

	camiones y autobuses
	N.D.
	--
	2,900

	Mundial
	N.D.
	--
	1,165,000

	automóviles
	N.D.
	--
	837,000

	camiones y autobuses
	N.D.
	--
	328,000


Fuente: Tire Busines Subscriber Databook Databook, con información de  International Rubber Study Group; 
Rubber MaManufacturers Association; Rubber Association of Canada; Japan Automobile Tire Manufacturers Association; Korea Tire ManufManufacturers Association; ANIP (National Tire Industry Association - Brazil); Consorcio Nacional de Industriales del Caucho España; Cámara Nacional de la Industria Hulera - Mexico;

Automobile Tire Manufacturers Association –India
2. Otra región de importancia en la industria hulera y en particular en el mercado de las llantas es el de la Unión Europea y los países del este de ese continente. Tanto el marcado de Estados Unidos como el de la Unión Europea se consideran en un estado de saturación y parte de la estrategia de desarrollo de las compañías llanteras está en los mercados en expansión, especialmente en China y el este europeo. En todo caso para el análisis que se hace en este estudio se ofrecen en los cuadros siguientes los datos relevantes de la industria en Europa, como parte del entorno de las consideraciones sobre el estado de esta actividad, la operación de las empresas y las opciones en México.

El Cuadro 7 indica la producción anual de llantas para automóvil  en cinco países europeos, en el total de la Unión Europea y en las economías del este, incluida Turquía, lo que muestra la conformación de este mercado en el periodo 1998 a 2001. El Cuadro 8 da las cifras de la producción de llantas de camión en el mismo lapso y para el mismo grupo de países.  Los Cuadros 9 a 12 contienen los datos de importación y exportación en aquella región, una vez más para el caso de las llantas para autos y camiones y en los mismos años. El Cuadro 13 consigna los volúmenes de  ventas para distintos tipos de llantas en 2000 y 2001 de todas las marcas y el Cuadro 14 indica los pronósticos de ventas hasta 2005 partiendo de los datos de 1998 e indicando aquellas de equipo original y de reemplazo. El Cuadro 15 lista a los principales productores de llantas según las cifras del año 2000 presentadas en millones de dólares para cada una de las empresas, así como su participación en el mercado. El Cuadro 16 tiene la información de los principales productores de bienes de hule de tipo general (general rubber goods GRG) para 2001, con su origen corporativo y las ventas en millones de dólares.

LA INDUSTRIA LLANTERA EN EUROPA

CUADRO 7

Producción anual de llantas para automóvil

(miles de unidades)
	
	1998
	1999
	2000
	2001

	Francia
	60,000
	59,000
	60,000
	58,000

	Alemania
	49,500
	50,500
	53,000
	56,000

	Italia
	31,000
	29,000
	28,000
	29,000

	España
	
	32,000
	34,500
	

	Reino Unido
	31,000
	27,000
	22,000
	

	TOTAL EU 
	231,000
	229,000
	231,000
	

	
	
	
	
	

	Polonia
	12,500
	12,500
	16,500
	17,000

	Rumania
	1,500
	2,000
	2,500
	2,000

	Turquía
	11,000
	8,500
	11,500
	


Fuente: European Association of the Rubber Industry

CUADRO 8

Producción anual de llantas para camión

(miles de unidades)

	
	1998
	1999
	2000
	2001

	Francia
	7,500
	8,000
	7,500
	6,500

	Alemania
	8,000
	9,000
	10,000
	9,500

	Italia
	3,500
	4,000
	3,500
	3,000

	España
	
	
	
	

	Reino Unido
	3,500
	3,500
	3,000
	

	
	
	
	
	

	Polonia
	1,700
	2,000
	2,500
	2,500

	Rumania
	550
	350
	350
	300

	Turquía
	2,500
	2,000
	3,000
	


Fuente: European Association of the Rubber Industry

	Francia y Alemania son los principales productores de llantas en Europa. Francia es el primer productor europeo de llantas de automóvil mientras que Alemania es el principal productor de llantas para camión. Desde 1997, la producción alemana de llantas para automóvil y camión ha estado aumentando en comparación con la situación francesa.

La producción de llantas para automóvil de Estados Unidos es cuatro veces la producción francesa.


CUADRO 9

Importación de llantas para automóvil

(miles de unidades)

	
	1998
	1999
	2000
	2001

	Bélgica-Luxemburgo
	15,500
	15,400
	16,900
	17,200

	Francia
	31,000
	30,500
	32,600
	32,200

	Alemania
	42,700
	46,900
	54,800
	52,200

	Italia
	33,100
	24,200
	24,800
	25,500

	Holanda
	15,400
	14,500
	15,400
	14,100

	Reino Unido
	28,500
	28,400
	33,800
	31,000

	TOTAL 
	166,200
	159,900
	178,300
	172,200

	Japón
	11,900
	10,300
	10,500
	11,300

	Estados Unidos
	54,800
	67,000
	74,300
	64,500


Fuente: European Association of the Rubber Industry

CUADRO 10

Importaciones de llantas para camión

(miles de unidades)

	
	1998
	1999
	2000
	2001

	Bélgica-Luxemburgo
	1,200
	1,600
	1,900
	1,700

	Francia
	2,900
	2,900
	3,000
	3,150

	Alemania
	4,850
	5,000
	5,200
	5,100

	Italia
	4,150
	3,600
	4,000
	4,000

	Holanda
	2,300
	2,200
	2,350
	2,300

	Reino Unido
	3,000
	2,800
	5,000
	2,750

	TOTAL 
	18,400
	18,100
	21,450
	19,000

	Japón
	1,050
	1,300
	1,000
	1,000

	Estados Unidos
	17,300
	20,700
	19,700
	20,500


Fuente: European Association of the Rubber Industry

	Las importaciones y las exportaciones de llantas son muy diferentes en los países europeos y también dependen del tipo de llantas.

Los países europeos exceptuando a Francia y España, tienen un nivel de importaciones superior al nivel de exportaciones.


CUADRO 11

Exportaciones de llantas para automóvil

(miles de unidades)

	
	1998
	1999
	2000
	2001

	Bélgica-Luxemburgo
	6,300
	6,500
	6,450
	5,700

	Francia
	47,050
	44,300
	46,550
	43,450

	Alemania
	30,400
	32,250
	36,000
	37,250

	Italia
	21,250
	22,100
	22,900
	23,350

	Holanda
	11,200
	8,350
	11,300
	8,750

	Reino Unido
	18,250
	17,100
	15,350
	14,450

	TOTAL 
	134,450
	130,600
	138,550
	132,950

	Japón
	39,200
	41,000
	40,450
	38,850

	Estados Unidos
	34,850
	31,500
	34,300
	33,050


Fuente: European Association of the Rubber Industry

CUADRO 12

Exportación de llantas para camión

(miles de unidades)

	
	1998
	1999
	2000
	2001

	Bélgica-Luxemburgo
	2,250
	2,850
	3,250
	3,000

	Francia
	5,700
	5,700
	6,000
	5,600

	Alemania
	5,900
	6,850
	7,300
	6,850

	Italia
	2,700
	3,000
	2,900
	3,100

	Holanda
	950
	950
	900
	850

	Reino Unido
	4,850
	4,750
	3,600
	2,900

	TOTAL 
	22,350
	24,100
	23,950
	22,300

	Japón
	12,250
	12,500
	12,150
	11,550

	Estados Unidos
	9,100
	9,500
	9,900
	9,100


Fuente: European Association of the Rubber Industry

	Las exportaciones europeas de llantas son muy diferentes de país a país.

Francia es el primer exportador de llantas para automóvil antes que Japón y Estados Unidos. Las exportaciones de Reino Unido han ido decreciendo.

Alemania es el primer exportador de llantas para camión pero solamente a nivel europeo.

Bélgica, Francia y Alemania han estado importando más llantas para camión que sus importaciones de camión.


CUADRO 13

Ventas de llantas en Europa (todas las marcas)

(miles de unidades)

	
	2000
	2001
	Variación %

	Automóvil
	139,000
	140,000
	0.5

	4 X 4
	3,500
	4,100
	19.0

	Camión
	19,700
	19,600
	-0.5

	Agrícola
	2,500
	2,200
	-7.5


Fuente: European Association of the Rubber Industry

	En 2001, no ocurrieron cambios reales en las ventas de llantas, comparando con 2000: las ventas de llantas para automóvil tuvieron un leve aumento (0.5%) y las de llantas para camión una disminución (-0.5%).

Solamente las ventas de llantas para 4x4 continuaron creciendo hasta 19%.

El mercado europeo de refacciones para 4X4 y el de llantas para camión ligero representaron el 24% del mercado global.


CUADRO 14

Pronósticos de ventas de llantas para automóvil en Europa occidental, 1998-2005

(millones de unidades)

	
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005

	Equipo original
	70
	70
	70
	68.5
	68
	68
	68
	67

	Reemplazo
	132
	133.5
	134.5
	135.5
	136.5
	137.5
	139
	141

	TOTAL
	202
	203.5
	204.5
	204
	204.5
	205.5
	207
	208


Fuente: European Association of the Rubber Industry

CUADRO 15

Principales productores de llantas en 2000

(millones de dólares)

	Posición
	Compañía
	Matríz
	Rotación 1999
	Participación %

	1
	Bridgestone
	Japón
	13,750
	20

	2
	Michelin
	Francia
	13,200
	19

	3
	Goodyear-Dunlop
	Estados Unidos
	12,725
	18

	4
	Continental
	Alemania
	4,955
	7

	5
	Sumitomo
	Japón
	2,783
	4

	6
	Pirelli
	Italia
	2,600
	4

	7
	Yokohama
	Japón
	2,514
	4

	8
	Cooper
	Estados Unidos
	1,803
	3

	9
	Toyo
	Japón
	1,323
	2

	10
	Kumho
	Corea del Sur
	1,235
	2


Fuente: European Association of the Rubber Industry

CUADRO 16

Principales productores de GRG en 2001

(millones de dólares)

	Posición
	Compañía
	Matriz
	Rotación 2001

	1
	Hutchinson S.A.
	Francia
	2,156

	2
	Bridgestone Corp.
	Japón
	2,065

	3
	Freudenberg Group
	Alemania
	2,060

	4
	Tomkins plc
	Reino Unido
	1,885

	5
	Parker Hannofin Corp.
	Estados Unidos
	1,500

	6
	Cooper Tire & Rubber Co.
	Estados Unidos
	1,477

	7
	Trelleborg AB
	Suecia
	1,446

	8
	Continental AG
	Alemania
	1,269

	9
	Federal-Mogul-Corp.
	Estados Unidos
	1,160

	10
	Goodyear Tire & Rubber Co.
	Estados Unidos
	1,122


Fuente: European Association of the Rubber Industry

	36% de las compañías de GRG pertenecen a la Unión Europea. 34% de las matrices están en Estados Unidos. 28% se implementan en Japón.


I.4) Algunas consideraciones sobre el mercado de las llantas

1. La distribución regional del mercado de las llantas expresa la capacidad de penetración de las principales empresas y hasta un cierto acuerdo implícito de segmentación. Goodyear opera principalmente en el continente americano en donde concentra 54% de sus ventas en Estados Unidos y Canadá; Michelin lo hace en Europa y África con la mitad del mercado francés y Bridgestone en la zona Asia – Pacífico con más de 40% de sus ventas en Japón. La estrategia de penetración de nuevos mercados ha ido cambiando en general, desde la exportación directa de llantas hasta el movimiento de inversiones que significan la propiedad de instalaciones productivas en los mercados que se definen como objetivos. La adquisición de empresas por las corporaciones más grandes ha dado lugar al hecho que la composición de la oferta en los mercados más grandes sea tal que, por ejemplo, en Estados Unidos el volumen de las llantas producidas por empresas extranjeras operando internamente es ya mayor que las provenientes de todos los productores estadounidenses en su conjunto.

Esto indica que las estrategias marcan una expansión internacional de los principales productores aun a expensas de su posición predominante en su mercado nativo, lo que se asocia con una tendencia aun favorable para la adquisición de las fábricas más pequeñas. Esto expresa el movimiento hacia la globalización de las marcas y el control de segmentos del mercado mundial de llantas en los distintos países. Las pautas del mercado muestran, entonces, que: i) se prefiere localizarse en un determinado espacio que exportar al mismo, especialmente en las áreas de mayor crecimiento como son Asía y Europa oriental; ii) se tiende a asegurar una porción del mercado en cada país o región y iii) se convierte a los mercados en un gran sistema de funcionamiento de tipo de producción “just in time”.

El carácter oligopólico de la industria muestra un patrón de funcionamiento en el que las empresas más grandes del sector afianzan su posición competitiva en su propio país y, luego, el mercado se divide entre  dos o tres de las mayores corporaciones. Así se advierte que en varios países de América Latina la producción de llantas se comparte entre Bridgestone y Michelin en Colombia;  Bridgestone y Goodyear en Venezuela y en Chile; en Brasil que es un mercado más grande están Bridgestone, Goodyear, Michelin y Pirelli. Una situación similar se da en los países desarrollados que no tienen multinacionales en el sector como sucede en Reino Unido y España donde la producción la realizan los mayores productores mundiales que no son nacionales. En el caso de Rusia se ha mantenido activa la empresa Nizhnekamskshina, que no aceptó la alianza con ningún productor foráneo.

2. La industria hulera opera ahora en condiciones de mercado que resultan favorables puesto que coinciden, como ya se señaló, las áreas en que se da el mayor crecimiento en la venta de llantas con las de menores costos, es decir que la expansión del consumo coincide espacialmente con la producción a menores costos. Así, por ejemplo, en el caso de Rumania que tiene una población de 22 millones de personas, el salario es una décima parte que en los países de Europa Occidental, además que la cercanía geográfica con los mercados de reposición permite aprovechar los menores costos de transporte. Una situación similar se da en China donde se prevé un rápido incremento en la venta de vehículos del orden de 1 millón de unidades en 2002 (40% más que en 2000). A esto se suma la mayor demanda de productos de hule, asociados con la producción de calzado y otros usos. En ese país ya están operando Goodyear, Bridgestone, Michelin y Sumitomo cuya producción se destina al creciente mercado interno y, también, a la exportación.

La localización de la producción de llantas en áreas de bajos costos le da a este segmento de la industria hulera una configuración particular, asociada con los costos de transporte y la diferencia en las especificaciones de los distintos tipos de llantas. Esto hace que las corrientes de comercio muestren casos como el de México en el que más de 70% de las llantas de autos y de camiones ligero y pesados  se importen desde Estados Unidos, mientras que en ese país menos de 30% de las de uso automotriz son importadas y si se restan las que provienen de Canadá la cifra se reduce a 10 por ciento. Las importaciones desde China han crecido 18% en los últimos años y las de Brasil cayeron 21%, lo que constituye una manifestación del modo en que funciona el mercado global.

A finales de 2002 se reportaba que las empresas llanteras habían destinado en conjunto más de 1,600 millones de dólares en el año para la expansión y modernización de sus plantas, cifra que contrastaba de modo significativo con la asignación del año anterior de apenas unos cuantos cientos de millones de dólares. Los proyectos de expansión se estiman en una producción de más de 100 mil unidades diarias, aunque el cierre de factorías en 2001 y parte de 2002 habían cortado la producción en un orden de 95,000 unidades diarias.

Entre los principales aumentos recientes en la capacidad productiva destacan las siguientes (los datos provienen de la información disponible en Tire Busines Subscriber Databook.

· Bridgestone: 250 millones en los próximos dos años. 40 millones en Japón para incrementar 5,000 unidades al día; Tailandia, 80 millones con aumentote 55%  hasta llegar a 28 mil unidades al final de 2004; Indonesia, 8 millones una adición de 20% hasta 18,000 unidades diarias; China, 8 millones hasta llegar a 14,000 unidades; Polonia, 60 millones hasta 15,000 unidades; Costa Rica, 40 millones para producir 13,500 llantas a fines de 2004; México, 8 millones para producir en Cuernavaca hasta 14,000 unidades y Canadá, 22.5 millones para extender el tipo de llantas por tamaño y tipos para autos, camiones y vehículos utilitarios.

· Goodyear: destinó 500 millones en tres proyectos principales. Oklahoma, 250 millones en 4 años para producir llantas radiales; 120 millones en Topeka para mejorar la calidad en los próximos 5 años; en China 120 millones hasta 2006 para casi triplicar la capacidad de producción en la planta de Dalian y llegar a 5.3 millones de llantas y duplicar el empleo hasta 1000 personas; Nueva Zelandia en un joint venture con inversión de 5 millones de dólares para llegar a 2.4 millones de llantas por año.

· Hankook: 250 millones de dólares en sus dos plantas en China (Jiaxing y Jiangsu) para 2010 en que se triplicaría la capacidad de producción hasta 20 millones de unidades y aumentar así las ventas en ese país a 580 millones de dólares.

· Pirelli: Planea gastar 136 millones de dólares para aumentar la capacidad de producción de llantas radiales en su planta de Santana en Brasil, en la planta que compró en 1986 a Pneus Tropical.

· Sumitomo: 62 millones de dólares en China para establecer una planta de llantas en sociedad con Hwa Fong Rubber  de Taiwan en Jiangsu con capacidad diaria de 5,000 unidades y con 350 trabajadores, empezando a producir en abril de 2004; Indonesia, con una segunda planta que aumentará la producción en 30% consumiendo alrededor de 2,350 toneladas métricas de hule al mes y llegar a fines de 2005 a 3,000 toneladas mensuales.

· Michelin: 56 millones de dólares para mejorar el equipo en la planta de Ardmore, Oklahoma y 200 millones para expandir la planta en Lexington, Carolina del Sur; México, sobre 3 millones de dólares para reabrir la fábrica de Querétaro, cerrada dos años antes (La antigua Uniroyal) con capacidad diaria de producción de 6,000 unidades. Rusia, 20 millones de dólares para una nueva planta en Davydovo con capacidad anual de 2.1 millones de llantas radiales en 2005.

· Yokohama: adquirió el control mayoritario de un joint venture  en Hangzhou, China para una planta de llantas radiales con un presupuesto de 60 millones de dólares que empezaría a producir en marzo de 2003 con capacidad inicial de 750, 000 unidades por año.

Estas adiciones a la planta productiva se contrarrestan con los cierres en algunos lugares, pero son indicativos de la dinámica de las inversiones y, también, de la localización geográfica de la producción de llantas en el mercado mundial
. Al respecto conviene advertir el aumento de las inversiones en China de las principales empresas productoras y, también, el efecto de las características del comercio de llantas en el que ese país ha ido adquiriendo mayor presencia, sobre todo con los productos de bajo precio que se exportan, en particular aunque no solamente, en el segmento de especialidades y llantas industriales que se producen ahí con costos menores. Esto afecta incluso a las empresas internacionales que tienen en ese país su producción de ese tipo de llantas y que enfrentan la competencia de llantas que llegan al costo de producción local en los países más industrializados. 

3. En términos tecnológicos, la industria hulera dominada por la producción de llantas no muestra un escenario de cambios significativos en los productos que la componen y en su composición propia. En el caso de las llantas se consideran las que pueden rodar sin suficiente aire por causa de una ponchadura (run flat tires) y que puede significar que no haya necesidad de tener una refacción con la reducción del costo para los productores de autos. No hay indicios de una introducción masiva de este tipo de llantas y la industria parece seguir en el camino de mejorar los sistemas existentes de producción, en los que sí podrán apreciarse cambios relevantes en la próxima década. La industria debe decidir cual tecnología será la predominante antes de comprometerse con los fuertes gastos que representan su introducción y considerar los costos asociados de una obsolescencia anticipada en caso de no resultar rentable.

Las empresas más grandes de la industria han desarrollado distintas tecnologías de producción de llantas y a continuación se listan los principales impactos que tendrían en la competitividad según argumentan ellas mismas: Goodyear tiene el sistema de proceso IMPACT que podría aumentar más de 130% la productividad, con 15% menos de costo de materiales y 35% menos de costo laboral. Michelin, tiene el proceso 3CM de compuesto continuo en frío con un supuesto 85% de reducción en el el tiempo de producción, 90% menos requerimiento de espacio, la mitad de necesidad de inversión, 40% menos de uso de energía y 35% menos empleados. Bridgestone tiene los procesos TOCHIGI y ACTAS (Sistema automático de ensamblado de llantas) que podría producir 2500 llantas por día con 10 operarios y 60 diferentes tipos en el mismo proceso. Pirelli, desarrolló el proceso MIRS (Sistema robotizado modular integrado) cuyas ventajas podrían ser operar con 15% menos inversión y 25% menos costos 80% de incremento en la productividad del trabajo y un tercio menos de uso de energía y 80% menos espacio. En el caso de una empresa de menor tamaño como la Yokohama Rubber Company en conjunto con Toyo Tire usa una tecnología desarrollada por Fuji Seiko con un sistema que supuestamente reduce una quinta parte el costo de las llantas de alta precisión, que es sin costuras y con una mejor capacidad de entrega justo a tiempo.  

En general, los objetivos de las nuevas tecnologías para la producción de llantas consisten en: i) reducir el uso de materias primas; ii) reducir el número de trabajadores que se requieren; iii) operar con plantas más pequeñas y compactas que faciliten la ubicación geográfica y la movilidad del producto y iv) permitir la aplicación de sistemas justo a tiempo que exijan menores costos de inicio y cierre de operaciones. Pirelli sostiene que su sistema MIRS permite fabricar en plantas de 4 mil pies cuadrados de un costo unitario de 1 millón de dólares con capacidad para producir 1 millón de llantas anualmente funcionando 24 horas diarias. Además, existe el sistema CCM (mezclado compuesto continuo) que serviría de complemento del MIRS. En todo caso no es totalmente clara la viabilidad de introducir estos nuevos procesos productivos, los tiempos en que eso podría ocurrir y su viabilidad en términos técnicos y financieros. Las decisiones al respecto dependen de las condiciones generales de producción y de costos, pero también se asocian con las estrategias de cada empresa y los mercados en que concentran sus operaciones. En ellos prevalecen distintas reglamentaciones ambientales, laborales y de seguridad, así como esquemas diversos de compensación en caso de accidentes y que tienen que ver con la estructura global de los costos.

A continuación presentamos cuatro notas sobre los desarrollos tecnológicos que están aplicando las principales empresas en la fabricación de llantas. (Esta información está disponible en la página de internet de Tire Business).

RECUADRO 1

Bridgestone: Nuevo proceso de fabricación de llantas.
Bridgestone Corporation revela un sistema revolucionario para la producción de llantas. Este sistema automatiza la secuencia completa de los procesos en la manufactura de llantas; desde el procesamiento inicial de materiales hasta la inspección final de las llantas terminadas. Es el primer sistema para la  fabricación de llantas que extiende la automatización hasta el proceso de inspección final del producto.

Este nuevo sistema de producción ha sido llamado BIRD (Desarrollo Innovativo Racional Bridgestone) Se centra en tres elementos. En primer lugar, emplea el ATMSS (Sistema Sincronizado de Manufactura de Llantas Automatizado) que sirve para automatizar e integrar los procesos desde la mezcla de las materias primas hasta la vulcanización.  En segundo lugar, el sistema usa la tecnología AIMS, (Sistema Modular de Inspección Automatizada), para inspeccionar llantas automáticamente. El tercer elemento es el FOA  (Enfoque de Orientación al Flujo) que emplea procesamientos de información autónomos para manejar el sistema.

BIRD permite una libertad sin precedentes en el diseño y desarrollo de nuevas llantas que tendrán una calidad y desempeño hasta hoy desconocidos. También permite la fabricación simultánea de diferentes clases y medidas de llantas, por lo que se pueden producir  en lotes pequeños y, por lo tanto, se logrará un gran ahorro en inventarios. 

Bridgestone refinará el sistema bajo condiciones de producción en masa en una instalación piloto en Japón y después lo implantará en sus fábricas alrededor del mundo.

La configuración  integrada y compacta del sistema BIRD facilitará su uso en todas las plantas de la compañía, incluyendo las existentes en países industrializados, manteniendo su viabilidad  económica y ecológica, produciendo llantas de alta calidad en cada mercado. Todo esto provoca una mayor productividad, minimiza el consumo de energía y reduce la emisión de gases que producen el efecto invernadero.

Sumario de beneficios del sistema BIRD.

1.- Adaptabilidad para nuevas clases de llantas.

2.-.Mejoras en la calidad del producto.

3.-Reducción de tamaño de la disposición de las plantas.

4.-Producción de lotes pequeños.

5.-Reducción de tiempos muertos en producción.

6.-Aumento de la productividad.

7.-Reducción del impacto ambiental, incluyendo conservación de la energía.

8.-Potencial para desplegarlo ampliamente.

9.-Automatización de la inspección de llantas.

10.- Aumento de confianza en cada proceso. 

Fuente: Tire Busines Subscriber Databook

RECUADRO 2

Toyo y Yokohama introducen llantas de “alta precisión”.
Los fabricantes de llantas japoneses Toyo Tire & Rubber Co. Ltd. y Yokohama Rubber Co. Ltd. han empezado a usar un sistema de producción innovativo  sin costura para hacer llantas de pasajero de alta precisión para la Toyota Motor Corp.

Las compañías llanteras recientemente anunciaron que están produciendo llantas para Toyota usando tecnología desarrollada por el proveedor de materiales para llantas  japonés Fuji Seiko Co. Ltd.

Las cuatro compañías han estado trabajando juntas para promover el desarrollo del nuevo sistema a través de la fortaleza del proceso tecnológico de Fuji Seiko, el “know-how” de producción de los fabricantes de llantas y la evaluación experta del desempeño de  llantas de Toyota.

El nuevo método emplea un sistema de producción compacto, sin costura, conectando directamente los procesos involucrados. Fuji Seiko también  mejoró sus procesos de utilización de hule y metal, haciéndolos más simples y más compactos, comparados a los sistemas actuales. Este método  permite la producción de llantas de alta precisión con poca distorsión. Las llantas serán producidas y enviadas con base en un esquema “justo a tiempo”.

Los beneficios del nuevo sistema se estiman como muy numerosos, de acuerdo a los fabricantes de llantas. Las llantas que se producen son de peso ligero, más rígidas y de alta calidad, y proveen estabilidad de manejo, comodidad y muy poco ruido.

La tecnología también contiene una composición reforzada y control preciso de la forma, así como nuevos materiales – incluyendo un nuevo compuesto de hule y cuerdas de acero y textiles. Con la tecnología y el ahorro de espacio se estima que reduzcan los costos de manufactura en un rango de 20 por ciento.

La nueva tecnología aparentemente involucra el construir la llanta en su forma final, inflada, ensamblándola alrededor de un molde, antes de mandarla al proceso de vulcanizado. En el método tradicional, las llantas se fabrican desinfladas.

El grupo de cuatro compañías planea mejorar el nuevo sistema, continuando la investigación y desarrollándolo hasta lograr lo que consideran como un cambio importante en la producción de llantas  en el siglo XXI.
Fuente: Tire Business Suscriber Databook.

RECUADRO 3

Pirelli y su nuevo proceso MIRS
El proceso MIRS (Modular Integrated Robotized System) de Pirelli, constituye una  mini-fábrica que según la empresa revoluciona la producción de llantas de alto desempeño. La nueva tecnología está basada en la explotación de tres patentes de Pirelli que datan de la  mitad de la década de 1970 y que se aplican ahora en un entorno completamente nuevo. Con ella se producirá también una llanta que puede rodar baja, operando con sensores de presión. 

En un área multi-modular robotizada de 350 metros cuadrados, de procesos flexibles y fáciles de situar cerca de los mercados de consumo, usando un proceso completamente innovador, Pirelli está revolucionando las tecnologías y métodos tradicionales de la fabricación de llantas de alto desempeño.

La fabricación de la llanta se logra moviendo y orientando en diferentes direcciones el tambor sobre el cual los diferentes extrusores aplican progresivamente los componentes, depositándolos tanto en la dirección de la circunferencia como del eje. Los robots, que sujetan el tambor de un solo lado, permiten a los extrusores seguir el perfil entero del tambor.

La primera planta industrial piloto usando el proceso MIRS se previó que arrancaría en la segunda mitad del 2000 en Bicocca, cerca de Milán. En los siguientes meses se aplicaría un plan estratégico para desarrollar las mini-fábricas MIRS alrededor del mundo, planeándose cuatro: una en Alemania, otra en Estados Unidos y dos más en otros lugares. 

La inversión total proyectada es de  250 millones de Euros en los próximos cinco años, dedicada totalmente a incrementar la capacidad de producción y no a sustituir la capacidad que ya se tiene.

En el proceso MIRS, el trabajo de los robots cubre el ciclo entero de producción desde el mezclado hasta el producto terminado, sin interrupciones, sin movimientos o almacenajes de componentes semi-elaborados, sin desperdicio de energía y a alta velocidad. MIRS es capaz de producir una llanta cada tres minutos.

Con su proceso MIRS, Pirelli revolucionaría el procedimiento de manufactura de la llanta. El ciclo de producción se alimenta continuamente con elementos estandarizados semi-terminados. La llanta ya no se ensambla en operaciones discontinuas, sino que se construye por robots directamente alrededor de un tambor que las máquinas pasan de una mano mecánica a la siguiente sin parar y sin contacto humano. Los pasos del proceso de producción de la llanta se reducen drásticamente de los tradicionales catorce a solo tres.

Programas de software integrados guían  los movimientos de los robots proveyendo automáticamente los materiales, seleccionando el tambor, ensamblando la llanta, vulcanizándola y manejando el producto terminado. Solamente se indica al programa que tipo de llanta desea producir en un momento dado y se pueden alternar.

(Continúa)

El proceso de producción se determina durante la fase de diseño, mientras todos los complejos elementos geométricos se construyen a través de un incremento progresivo de su sección al envolver sucesivamente tiras de hule parcialmente traslapadas. Estas tiras se aplican al tambor durante la fase de producción, con una orientación variable predeterminada, a través del mismo software usado en la fase de diseño.

El programa que gobierna el sistema MIRS es parte de un paquete de software que, además, vigila el proceso de ingeniería, regresando a la fase inicial de diseño. Es una misma arquitectura que empezando con la definición de las especificaciones del producto, automáticamente interviene en el diseño del molde, escoge los materiales y el diseño del tambor de construcción. Este mismo software define el camino para los robots MIRS y maneja sus ciclos de trabajo. Baja los costos, mejora en mucho la calidad del producto y transforma las consideraciones acerca de la  logística. 

La inversión para una mini-fábrica con una capacidad de un millón de llantas al año es de 45 a 50 millones de Euros. El objetivo del proceso y producto que ofrece la tecnología MIRS es llevar al mercado desde el 2000, empezando con clientes de equipo original, una nueva referencia en el segmento de las llantas de alto-rendimiento y las de ultra-alto-rendimiento y una respuesta adelantada de la industria a los requerimientos de movilidad total.  MIRS genera una llanta de ultra-bajo-perfil con características totalmente nuevas en términos de desempeño, confiabilidad y comodidad. En la ocasión del lanzamiento de MIRS, Pirelli anticipa los primeros tres diseños de dibujo “conceptual”, y un prototipo de una llanta que puede rodar baja con sensores telemétricos para detectar la presión. Hay, pues, una diferencia tangible del proceso MIRS con el ya conocido proceso FLEXI de producción automatizada de Pirelli. 

La tecnología MIRS ha sido completamente desarrollada en el laboratorio italiano del grupo en Milán, con la cooperación de la Universidad Bicocca de Milán, especialmente en el área de cálculos matemáticos. El programa de investigación ha sido parcialmente apoyado  por el Ministero dell’Universitá e della Ricerca Scientifica e Tecnologica. Las llantas se producen tradicionalmente en grandes plantas que solamente pueden ser efectivas en costos cuando se alcanzan altos niveles de saturación. La tecnología MIRS, por otro lado, se basa en “mini-fábricas” estratégicamente distribuidas en el territorio, tanto físicamente (una planta donde se necesite) y en el tiempo, (una planta cuando se necesite).

El proceso de producción completo se concentra en un área limitada, eliminando virtualmente el espacio requerido por la enorme cantidad de materiales y productos que se deben tener a mano para el proceso estándar. En el proceso estándar, de hecho, solo el 12% de los materiales son procesados en un momento dado, mientras el remanente 88% está almacenado, esperando entrar al ciclo del proceso. En el proceso MIRS sucede lo contrario, los materiales se transforman de materias primas a producto terminado sin interrupción y sin la necesidad de almacenamiento de elementos semi-terminados. Esto reduce sensiblemente los tiempos muertos del almacén de materias primas al almacén de producto terminado de seis días con el proceso estándar a 72 minutos con MIRS.

Fuente: Tire Bisuness Suscriber Databook.
II) LA INDUSTRIA HULERA EN MÉXICO

CARACTERÍSTICAS GENERALES

Ficha Técnica de la Rama 41: Productos de Hule
	Definición:
	Los establecimientos que se clasifican en esta rama son aquellos que se dedican a la fabricación de llantas y cámaras para automóviles, bicicletas, motocicletas, camiones, maquinaria agrícola y aeronaves, así como cualquier otro tipo de equipo a partir de hule natural, sintético o recuperado. También se incluyen  las actividades relativas a la vulcanización de llantas y cámaras, así como los establecimientos dedicados a la producción de calzado y otros artículos de hule, ya sea que estén destinados al consumo final o intermedio.




	Subgrupo
	Definición
	Porcentaje1/

	4101
	Llantas y cámaras
	50.45

	4111
	Vulcanización de llantas y cámaras
	8.33

	4121
	Otros productos de hule, incluso calzado
	41.23


1/Porcentaje de composición de la rama

Fuente: Elaboración propia con información del SCNM de INEGI

Datos correspondientes a 2000
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Datos anuales: 1990 -2007
	AÑO
	Total
	Participación porcentual
	Tasa de Crecimiento

	
	PIB Nacional
	Gran División 3
	Rama
	Rama/PIB Nacional
	Rama/GD 3
	PIB Nacional
	Gran División 3
	Rama

	1990
	1,049,063.79
	205,524.50
	2,114.76
	0.20
	1.03
	5.07
	6.77
	2.78

	1991
	1,093,357.89
	212,578.03
	2,162.67
	0.20
	1.02
	4.22
	3.43
	2.27

	1992
	1,133,032.12
	221,427.42
	2,218.63
	0.20
	1.00
	3.63
	4.16
	2.59

	1993
	1,155,132.19
	219,934.04
	2,009.34
	0.17
	0.91
	1.95
	-0.67
	-9.43

	1994
	1,206,135.04
	228,891.64
	2,116.49
	0.18
	0.92
	4.42
	4.07
	5.33

	1995
	1,131,752.76
	217,581.70
	1,901.37
	0.17
	0.87
	-6.17
	-4.94
	-10.16

	1996
	1,190,075.55
	241,151.93
	2,233.41
	0.19
	0.93
	5.15
	10.83
	17.46

	1997
	1,270,744.07
	265,113.42
	2,458.96
	0.19
	0.93
	6.78
	9.94
	10.10

	1998
	1,334,586.48
	284,642.71
	2,763.73
	0.21
	0.97
	5.02
	7.37
	12.39

	1999
	1,382,935.52
	296,631.31
	2,767.36
	0.20
	0.93
	3.62
	4.21
	0.13

	2000
	1,474,625.47
	316,899.85
	2,821.89
	0.19
	0.89
	6.63
	6.83
	1.97

	2001
	1,470,494.35
	304,525.50
	2,254.18
	0.15
	0.74
	-0.28
	-3.90
	-20.12

	2002*
	1,486,855.74
	305,070.85
	2,063.73
	0.14
	0.68
	1.11
	0.18
	-8.45

	2003
	1,522,873.71
	319,487.22
	2,129.17
	0.14
	0.67
	2.42
	4.73
	3.17

	2004
	1,584,925.21
	336,552.09
	2,288.86
	0.14
	0.68
	4.07
	5.34
	7.50

	2005
	1,676,269.00
	360,596.21
	2,439.92
	0.15
	0.68
	5.76
	7.14
	6.60

	2006
	1,734,759.20
	379,439.52
	2,544.84
	0.15
	0.67
	3.49
	5.23
	4.30

	2007
	1,820,827.85
	403,977.41
	2,766.24
	0.15
	0.68
	4.96
	6.47
	8.70

	Millones de pesos 1993
	
	
	
	
	
	
	

	*proyección
	
	
	
	
	
	
	
	

	Promedio
	Rama/PIB Nacional
	Rama/GD 3
	PIB Nacional
	GD 3
	Rama

	1996-2001
	0.19
	0.90
	4.49
	5.88
	3.66

	2002-2007 (proyección)
	0.14
	0.68
	3.64
	4.85
	3.64

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Fuente: INEGI y Modelo Regional, SIREM
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Datos Trimestrales: 2002-2002
	Período
	Total
	Participación Porcentual
	Tasa de Crecimiento

	
	PIB Nacional
	Gran División 3
	Rama
	Rama/PIB Nacional
	Rama/GD 3
	PIB Nacional
	Gran División 3
	Rama

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2000/01
	1,443,482.45
	309,266.93
	3,087.98
	0.21
	1.00
	7.45
	9.58
	12.37

	2000/02
	1,485,361.62
	320,800.95
	2,915.31
	0.20
	0.91
	7.38
	7.07
	6.88

	2000/03
	1,450,929.07
	323,574.50
	2,902.28
	0.20
	0.90
	7.09
	7.02
	1.39

	2000/04
	1,517,171.63
	314,357.01
	2,353.18
	0.16
	0.75
	4.74
	3.98
	-13.54

	2001/01
	1,471,857.08
	305,244.98
	2,639.11
	0.18
	0.86
	1.97
	-1.30
	-14.54

	2001/02
	1,487,113.57
	309,613.04
	2,076.77
	0.14
	0.67
	0.12
	-3.49
	-28.76

	2001/03
	1,428,659.48
	305,119.26
	2,209.50
	0.15
	0.72
	-1.53
	-5.70
	-23.87

	2001/04
	1,493,036.03
	298,655.66
	2,068.35
	0.14
	0.69
	-1.59
	-4.99
	-12.10

	2002/01
	1,442,771.59
	288,304.69
	1,937.27
	0.13
	0.67
	-1.98
	-5.55
	-26.59

	2002/02
	1,518,080.86
	316,333.49
	2,143.23
	0.14
	0.68
	2.08
	2.17
	3.20

	2002/03
	1,450,821.41
	313,884.31
	2,280.20
	0.16
	0.73
	1.55
	2.87
	3.20

	2002/04*
	1,545,018.78
	317,029.11
	2,184.17
	0.14
	0.69
	3.48
	6.15
	5.60

	 *proyección
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Millones de pesos 1993
	
	
	
	
	
	
	


Fuente: INEGI y Modelo Regional, SIREM
Localización de la rama 41 a escala regional

	Estado
	Tasa de crecimiento
	Participación estatal
	Contribución estatal al

	
	promedio anual
	en el PIB de la rama
	crecimiento de la rama

	
	2001
	2002
	2001
	2002
	2001
	2002

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Aguascalientes
	-20.93
	-7.55
	1.21
	1.22
	-0.25
	-0.09

	Baja California
	-6.38
	-13.23
	0.67
	0.64
	-0.04
	-0.08

	Baja California Sur
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00

	Campeche
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00

	Chiapas
	-5.25
	-4.38
	0.22
	0.23
	-0.01
	-0.01

	Chihuahua
	-3.25
	-8.73
	1.94
	1.94
	-0.06
	-0.17

	Coahuila
	-10.73
	-3.23
	2.79
	2.95
	-0.30
	-0.10

	Colima
	-4.24
	-4.96
	0.19
	0.20
	-0.01
	-0.01

	Distrito Federal
	-10.58
	-10.83
	22.72
	22.13
	-2.41
	-2.40

	Durango
	-16.04
	-4.43
	1.65
	1.73
	-0.27
	-0.08

	Guanajuato
	-8.05
	-16.74
	5.94
	5.40
	-0.48
	-0.90

	Guerrero
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00

	Hidalgo
	-4.99
	-8.92
	4.03
	4.01
	-0.20
	-0.36

	Jalisco
	-52.06
	-7.10
	11.41
	11.57
	-5.94
	-0.82

	México
	-23.86
	-8.97
	17.20
	17.10
	-4.10
	-1.53

	Michoacán
	-9.15
	-3.06
	1.91
	2.02
	-0.17
	-0.06

	Morelos
	-7.34
	-7.07
	3.08
	3.13
	-0.23
	-0.22

	Nayarit
	-4.84
	-7.56
	0.08
	0.08
	0.00
	-0.01

	Nuevo León
	-3.42
	-5.45
	3.59
	3.70
	-0.12
	-0.20

	Oaxaca
	-13.84
	-8.70
	2.41
	2.41
	-0.33
	-0.21

	Puebla
	-9.99
	-7.29
	1.64
	1.66
	-0.16
	-0.12

	Querétaro
	-17.96
	-2.01
	5.42
	5.80
	-0.97
	-0.12

	Quintana Roo
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00

	San Luis Potosí
	-10.81
	-6.67
	6.13
	6.25
	-0.66
	-0.42

	Sinaloa
	1.05
	-8.58
	0.68
	0.68
	0.01
	-0.06

	Sonora
	-7.58
	-11.92
	0.38
	0.36
	-0.03
	-0.04

	Tabasco
	-3.07
	-6.38
	0.52
	0.54
	-0.02
	-0.03

	Tamaulipas
	-0.40
	-7.27
	1.37
	1.39
	-0.01
	-0.10

	Tlaxcala
	-3.04
	-4.74
	0.30
	0.31
	-0.01
	-0.01

	Veracruz
	11.23
	-7.26
	1.85
	1.88
	0.21
	-0.14

	Yucatán
	7.52
	-5.76
	0.67
	0.69
	0.05
	-0.04

	Zacatecas
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00
	0.00

	Nacional
	-20.12
	-8.45
	100.00
	100.00
	-20.12
	-8.45

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Fuente: Modelo Regional, SIREM
	
	
	
	
	


Concentración del PIB de la rama 41 en los
principales estados

	Estados principales

	2002

	Estado
	Participación estatal en el PIB de la rama

	Nacional
	100.00

	Distrito Federal
	22.13

	México
	17.10

	Jalisco
	11.57

	San Luis Potosí
	6.25

	Querétaro
	5.80

	Guanajuato
	5.40

	Hidalgo
	4.01

	Nuevo León
	3.70

	Morelos
	3.13

	Coahuila
	2.95


Fuente: Modelo Regional, SIREM
[image: image8.wmf]PERIODO

Valor Miles de 
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Oxidos


Financiamiento Bancario a la rama 41
Total

	Datos trimestrales
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Saldos en millones de pesos
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Periodo
	Total
	Crecimiento
	Participación porcentual
	Estructura por tipo de Banca/Crédito
	Estructura por tipo de Banca/Cartera Vencida

	
	Crédito
	Cartera Vencida
	Morosidad
	Crédito
	Cartera Vencida
	Morosidad
	Crédito Rama/Crédito Total
	Cartera Vencida/  Cartera Vencida Total
	Banca Comercial
	Banca de Desarrollo
	Banca Comercial
	Banca de Desarrollo

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2000/I
	1,326.00
	304.00
	22.93
	32.07
	-10.59
	-32.30
	0.10
	0.10
	99.92
	0.08
	100.00
	0.00

	2000/II
	1,479.00
	299.00
	20.22
	28.50
	-17.86
	-36.07
	0.10
	0.11
	99.93
	0.07
	100.00
	0.00

	2000/III
	1,293.00
	279.00
	21.58
	7.75
	-25.99
	-31.32
	0.09
	0.11
	99.92
	0.08
	100.00
	0.00

	2000/IV
	1,025.00
	207.00
	20.20
	-37.19
	-42.50
	-8.45
	0.08
	0.08
	99.90
	0.10
	100.00
	0.00

	2001/I
	1,668.00
	189.00
	11.33
	25.79
	-37.83
	-50.58
	0.13
	0.08
	99.94
	0.06
	100.00
	0.00

	2001/II
	1,785.00
	177.00
	9.92
	20.69
	-40.80
	-50.95
	0.14
	0.07
	99.94
	0.06
	100.00
	0.00

	2001/III
	1,525.00
	310.00
	20.33
	17.94
	11.11
	-5.79
	0.12
	0.13
	99.93
	0.07
	100.00
	0.00

	2001/IV
	1,423.00
	155.00
	10.89
	38.83
	-25.12
	-46.06
	0.11
	0.07
	99.93
	0.07
	100.00
	0.00

	2002/I
	1,548.00
	156.00
	10.08
	-7.19
	-17.46
	-11.06
	0.12
	0.08
	99.94
	0.06
	100.00
	0.00

	2002/II
	1,237.00
	160.00
	12.93
	-30.70
	-9.60
	30.44
	0.10
	0.08
	99.84
	0.16
	100.00
	0.00

	2002/III
	1,324.46
	171.18
	12.92
	-13.15
	-44.78
	-36.42
	0.10
	0.08
	99.92
	0.08
	100.00
	0.00

	2002/IV
	1,359.89
	164.40
	12.09
	-4.44
	6.06
	10.98
	0.10
	0.08
	99.93
	0.07
	100.00
	0.00

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 


Fuente: Banxico y Modelo Sectorial de SIREM

Inversión Extranjera Directa

	Miles de dólares
	
	

	Año
	Inversión Extranjera Directa
	Participación
	Índice de Penetración

	
	
	IED Rama/IED Total
	

	 
	 
	 
	 

	1994
	1,088.60
	0.01
	0.17

	1995
	3,591.60
	0.04
	0.73

	1996
	4,680.80
	0.06
	0.78

	1997
	1,869.70
	0.02
	0.27

	1998
	1,291.00
	0.02
	0.17

	1999
	-4,602.10
	-0.04
	-0.60

	2000
	17,332.70
	0.14
	2.16

	2001
	13,023.30
	0.28
	1.93

	 
	 
	 
	 


Fuente: Secretaría de Economía
Acumulado (1994-2001)

	Miles de dólares
	
	

	Inversión Extranjera Directa
	Participación
	Índice de Penetración

	
	IED Rama/IED Total
	

	38,275.60
	0.05
	0.70


Fuente: Secretaría de Economía
Establecimientos y empleo en los estados que concentran la actividad

	Establecimientos en los 10 principales estados

	
	
	
	
	

	Estado
	Micro
	Pequeña
	Mediana
	Grande

	Distrito Federal
	129
	32
	18
	4

	México
	128
	42
	33
	8

	Jalisco
	112
	58
	30
	4

	San Luis Potosí
	15
	8
	6
	4

	Querétaro
	7
	0
	9
	0

	Guanajuato
	201
	80
	33
	4

	Hidalgo
	18
	6
	3
	0

	Nuevo León
	81
	20
	12
	0

	Morelos
	13
	4
	6
	8

	Coahuila
	12
	4
	3
	0

	 
	 
	 
	 
	 

	
	
	
	
	

	Empleo en los 10 principales estados
	
	

	Estado
	Micro
	Pequeña
	Mediana
	Grande

	 
	 
	 
	 
	 

	Distrito Federal
	1121
	941
	1569
	1260

	México
	1176
	1144
	2489
	1544

	Jalisco
	1004
	1592
	1767
	871

	San Luis Potosí
	106
	299
	610
	701

	Querétaro
	70
	0
	450
	0

	Guanajuato
	1785
	2126
	1771
	567

	Hidalgo
	220
	140
	275
	0

	Nuevo León
	712
	487
	659
	0

	Morelos
	98
	102
	460
	1317

	Coahuila
	102
	82
	274
	0


Fuente: SIREM Empresas.

iII) LA INDUSTRIA HULERA EN MÉXICO

ESTRUCTURA Y EVOLUCIÓN RECIENTE

III.1. Perfil productivo
III.1.1 Los productos básicos
Existen dos tipos de hule: natural  y sintético. El primero se obtiene a partir de una secreción que mana del tronco de algunas especies de árboles por medio de cortaduras provocadas en la corteza. Casi la totalidad del hule natural lo produce el árbol llamado Hevea brasiliensis, también conocido como árbol del hule. Este tipo de árbol necesita para su desarrollo clima húmedo y caliente además de suelos ácidos y bien drenados.

El hule se transforma en latex concentrado, hoja ahumada (Ribbed Smoked Sheet), hules técnicamente especificados, crepé blanco o pálido y marrón. Una parte del latex recolectado se destina a la preparación del lates concentrado, para ser usado en forma líquida  por la industria transformadora. La hoja ahumada o RSS se clasifica en varias categorías, de la 1 a la 5 conforme a su calidad. Los hules técnicamente especificados son granulados en el proceso de limpiarlos y luego son compactados e identificados según el país de origen: hule malasio SMR (Standard Malasian Rubber), el de Indonesia (Standard Indonesian Rubber), etc. A esta clasificación se agregan términos numéricos (10, 20 y 50) para indicar su diferente calidad, así como denominaciones como CV, LV, L y otras, que se refieren al grado de viscosidad y coloración.
El hule sintético es creado mediante procesos químicos y puede presentar algunas propiedades similares a las del hule natural. La producción de este tipo de hule se hace a partir de los derivados del petróleo y los procesos de la petroquímica. Hay dos grandes clasificaciones de hule sintético, los de propósito general y particular. Las propiedades de los dos difieren en cuanto a la resistencia a temperatura, carburantes e intemperie. 

El mas importante es el hule SBR (Styrene-butadiene rubber ) que consiste en tres partes de butadieno y una de estireno. Éste mismo puede ser preparado para propósitos particulares haciéndolo resistente al calor y a algunos combustibles, estas características peculiares son de gran utilidad tanto en la industria como en el uso domestico. El hule sintético se consume en mayor proporción que el natural. 

En el país se produce y se exporta:

· Polibutadieno estireno (hule sólido)

· Polibutadieno estireno (látex) 

· Polibutadieno (hule sólido)

· Polibutadieno acrilonitrilo

Por razones tecnológicas los hules sintéticos que se importan son:

· Hule butilo (sólido) 

· Cloropreno (sólid)

· Polietileno propileno (sólido)

· Poliisoprileno (sólido)

· Cloropreno  (látex)

· Polibutadieno acrilonitrilo (sólido)

· Tioplastos (sólido y látex)

III.1.2 El proceso productivo

En este apartado solo se hace una mención muy general y de índole indicativa del proceso. Los productores procesan el hule sintético y el hule natural casi de la misma manera. El proceso es completado en cuatro pasos.

· Laminación: solo se aplica al hule seco y su propósito es hacerlo más suave y fácil de moldear 

· Mezclado: esta etapa es en la que se añaden diversos ingredientes con el propósito de hacerlo más resistente y elástico. 

· Formado: se usa apara darle forma al producto final y dependiendo de su propósito particular se emplean varios métodos: extrucción, moldeado e inmersión.
· Finalmente la vulcanización es el ultimo paso en el proceso de preparado y moldeado.
III.1.3 La cadena productiva del hule
Para describir la cadena productiva de la industria hulera se toma como referencia la información de la Secretaría de Economía. La producción de hule natural comienza con el cultivo del árbol y la extracción de la secreción, o bien, con la fabricación de productos químicos que sirven de insumos en el caso del hule sintético. La producción intermedia la conforman precisamente el hule natural y el hule sintético, así como la fabricación de fibras y resinas sintéticas. La producción final  consiste en la fabricación de llantas y cámaras, de material para su renovación así como la elaboración de una enorme gama de productos diversos de hule, entre los que están los que conciernen a este estudio y que son los productos moldeados y las empaquetaduras.
[image: image9.wmf]PERIODO

Volumen 

(Toneladas)
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Precio medio a 

precios de 1993

1994

3,675

10,221.44

2.76

1995

3,343

12,907.62

3.91

1996

3,628

9,954.03

2.86

1997

4,228

14,633.62

3.49

1998

3,211

9,383.44

2.93

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Oxidos de Zinc

DIAGRAMA 1

Fuente: Información del SIEM.

En la cadena productiva más completa del hule se identifican once eslabones, comenzando por los cultivos perennes de zonas tropicales y la fabricación de productos petroquímicos básicos que son los insumos para la obtención respectivamente del hule natural y del hule sintético, las fibras químicas, las resinas sintéticas y plastificantes.  Estos son, a su vez los insumos para las actividades industriales que forman parte de la rama 41 Productos de Hule, que en este caso se agrupan en: fabricación de llantas y cámaras, revitalización de llantas y cámaras y fabricación de piezas y artículos de hule natural o sintético. La parte final de la cadena es la que corresponde al comercio de esos productos. Existen tres eslabones más  que conciernen a los materiales utilizados en la industria hulera y que forman parte relevante de la cadena de producción, en tanto que su abastecimiento en relación con los precios, las cantidades y la disponibilidad afectan la estructura de costos de las empresas, su rentabilidad y las condiciones competitivas generales de la industria. Estos eslabones son los que tienen que ver con la fabricación de productos químicos básicos orgánicos, básicos inorgánicos y la fabricación de colorantes y pigmentos. Debe notarse que esta cadena cumple con los propósitos de información y de promoción definidos por la Secretaría de Economía y, en ese sentido, constituye una aproximación al modo de funcionamiento de esta industria y de la cual el estudio aborda un segmento de los diversos productos involucrados.
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Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

DIAGRAMA 2

Fuente: SIEM, Secretaría de Economía.

III.2. La producción
Las industrias llantera, de material de renovación y de producción de piezas moldeadas de hule se clasifican dentro de la rama 41: productos de hule, en el Sistema de Cuentas Nacionales de México. Sus principales proveedores, según la cadena productiva, se clasifican dentro de las ramas 34 y 35 que corresponden a la química y petroquímica básica, ubicadas todas ellas en la división V de las Sustancias Químicas de la Gran División 3 de la manufactura.

Para  analizar el comportamiento del PIB en la rama del  hule y de las ramas que componen la cadena productiva, se presenta en el cuadro 1 una serie de las tasas de crecimiento  promedio anuales para tres diferentes periodos y se comparan con las tasas de la economía en su conjunto y de la división de las manufacturas. 

Cuadro 1
[image: image11.wmf]Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

195.00

6,641.00

48,559.80

18,245.50

463,726.40

308,009.10

155,717.30

1998

68.00

9,568.00

750,835.00

682,746.00

6,100,008.00

4,838,675.00

1,261,333.00

Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

195.00

6,641.00

95,553.51

35,902.57

912,497.28

606,084.68

306,412.60

1998

68.00

9,568.00

281,407.85

255,888.55

2,286,241.48

1,813,502.46

472,739.02

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93


En esta serie destaca la significativa desaceleración de las tasas de crecimiento del producto total a partir de la década de 1980, así como del producto manufacturero. En el caso de la División V de Sustancias Químicas la tasa de crecimiento fue mayor que la del total en la década de 1980, pero menor en los años 1990, situación que se hizo más evidente en el caso específico de la los productos de hule. Esta situación indica que ha habido cambios estructurales de relevancia en esta actividad que serán parte del análisis de la competitividad del sector.

Además, se presenta un cuadro con las participaciones de cada una de estas 3 ramas de actividad económica tanto en el PIB total como en el sector de la industria manufacturera. En él se aprecia que la rama 41 de productos de hule ha ido perdiendo posición dentro del PIB total y, también, dentro de la producción manufacturera. De tal manera, estos datos indican una pérdida de dinamismo de esta industria al igual que una menor proporción del producto que se genera. Este elemento es de relevancia en la consideración de la situación competitiva de la industria hulera y de la competitividad agregada de esta actividad.

Cuadro 2
	Participación porcentual de la rama de actividad 

	 
	PIB Total
	Industria Manufacturera

	
	1971-1980
	1981-1990
	1991-2002
	1971-1980
	1981-1990
	1991-2002

	Rama 34 Petroquímica básica
	0.07
	0.16
	0.15
	0.33
	0.87
	0.72

	Rama 35 Química básica
	0.21
	0.31
	0.33
	1.05
	1.70
	1.61

	Rama 41 Productos de hule
	0.28
	0.20
	0.18
	1.39
	1.07
	0.89


    Fuente: INEGI y Modelo Regional, SIREM
La gráfica siguiente muestra las tasas de crecimiento de las tres ramas que se han considerado como parte de la cadena productiva de la industria hulera y del conjunto de la manufactura.  Esto permite apreciar la evolución del sector en términos de la dinámica de conjunto y en relación con sus principales proveedores.

GRÁFICA 1
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Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

19.00

7,354.00

100,636.60

13,160.30

1,089,939.70

697,218.40

392,721.30

1998

44.00

13,653.00

1,652,083.00

169,573.00

14,965,837.00

9,550,390.00

5,415,447.00

Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

19.00

7,354.00

198,027.59

25,896.17

2,144,728.03

1,371,950.98

772,777.04

1998

44.00

13,653.00

619,189.46

63,554.81

5,609,093.84

3,579,421.17

2,029,672.68

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93

Fuente: INEGI y Modelo Regional de SIREM.

III.3 Las empresas
En la industria predominan las microempresas que representan 70% del total de las unidades productivas, las de tamaño pequeño son 14%, igual que las medianas, mientras que las más grandes son el 1 por ciento y entre ellas están las corporaciones fabricantes de llantas.
El empleo total generado en la industria, según los datos recientes del IMSS es del orden de 58700 plazas de trabajo de los cuales más de 18% corresponde  a las firmas más grandes, 40% a las medianas, 23% a las pequeñas y casi 19% a las microempresas.

Cuadro 3
	Empleo por tamaño de empresa

	
	Numero
	Participación
	Empleo

	Grande
	15
	1%
	10964

	Mediana
	249
	14%
	23284

	Pequeña
	243
	14%
	13383

	Micro
	1262
	71%
	11085

	Total
	1769
	100%
	58716

	Fuente: Datos del IMSS
	 


En cuanto a las remuneraciones la distribución por tamaño de empresa indica que una cuarta parte corresponde a las grandes, 46% a las medianas, 18 a las pequeñas y solo 10% a la microempresas.

Cuadro 4
	Participación en empleo y salarios por tamaño de empresa

	Tipo de empresa
	Participación
	Participación

	 
	Empleo
	Masa Salarial

	Grande
	18.67%
	25.92%

	Mediana
	39.66%
	45.83%

	Pequeña
	22.79%
	18.33%

	Micro
	18.88%
	9.92%


Fuente: Información del IMSS.

III.4 Distribución del PIB por entidad federativa de la industria hulera
La generación del producto de la industria hulera se concentra principalmente en  el Distrito Federal, Estado de México y Jalisco, entidades que contribuyen en promedio con cerca 55% del PIB total  de esta rama de actividad en la última década. El desempeño de la Rama 41 indica que esos estados han ido perdiendo relevancia en la concentración de esta industria, lo que se aprecia en la grafica que sigue. En el caso del Distrito federal la disminución alcanza a la mitad de su concentración con respecto a la década de 1970, en Jalisco se ha mantenido prácticamente al nivel alcanzado en el decenio de 1980 y, finalmente, en el Estado de México ha habido una reducción de 30% en el periodo de las tres últimas décadas. Los otros 3 estados que sobresalen en la producción hulera son Guanajuato, San Luis Potosí y Querétaro con proporciones por encima de 5% de la producción total.

GRÁFICA 2
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Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

75.00

6,018.00

99,315.70

42,026.40

1,830,155.70

1,228,681.10

601,476.60

1998

383.00

9,575.00

863,167.00

741,370.00

9,960,298.00

7,509,404.00

2,450,894.00

Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

75.00

6,018.00

195,428.39

82,697.42

3,601,287.51

2,417,736.31

1,183,555.13

1998

383.00

9,575.00

323,509.12

277,860.43

3,733,051.90

2,814,473.51

918,578.39

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes 

CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93


Fuente INEGI y Modelo Regional de SIREM.

Una medida adicional de la relevancia que a escala territorial tiene la Rama 41, se desprende del coeficiente de especialización que considera el peso económico que tiene la industria hulera en la economía de un estado determinado con respecto al peso de la misma industria en la economía nacional. Este índice se presenta en el cuadro siguiente y se advierte como se distribuye entre los estados al igual que su evolución entre 1970 y 2002. Así, por ejemplo, Querétaro y San Luis Potosí tienen los índices de especialización más altos y con un fuerte cambio en el periodo considerado, mientras que en el caso del Estado de México se aprecia una reducción significativa, asociada con los cambios en el patrón de especialización de la economía de esa entidad.

Cuadro 5

[image: image14.wmf]Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación 

Bruta de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

53.00

3,927.00

50,219.00

36,973.20

506,959.40

310,830.10

196,129.30

1998

83.00

3,400.00

468,287.00

401,793.00

4,722,727.00

2,773,789.00

1,948,938.00

Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación 

Bruta de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

53.00

3,927.00

98,818.40

72,753.99

997,568.98

611,635.70

385,933.28

1998

83.00

3,400.00

175,510.78

150,589.28

1,770,045.93

1,039,597.24

730,448.70

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93


Nota: El índice de especialización (Ie), se obtiene al dividir la participación de la rama en el PIB de la entidad entre la participación de la rama en el PIB nacional. Si el coeficiente es mayor a uno, se entiende que la rama de actividad en el estado esta especializada o es competitiva a escala nacional. La formula es la siguiente: Ie = ((Xij/Xj)/(X∑i∑j/X∑j)) donde: X= PIB; j= un estado de 1…32; i=  una rama de 1…73; Xj= PIB del estado.

III.5 Localización geográfica de los eslabones productivos de la industria hulera
Una aproximación a la estructura de la industria que servirá de base al análisis de las condiciones de competitividad en las que opera, consiste en la identificación de la ubicación geográfica de las empresas que conforman los distintos eslabones de la cadena productiva.

El eslabón que reúne a las empresas productoras de resina sintética cuenta con 70 empresas en el territorio nacional, destacando el Estado de México con una participación de 24.3 por ciento.

Cuadro 6

	Concentración por entidad federativa del eslabón 351231

de la cadena productiva del hule

	

	Estados
	Empresas
	Participación

	
	
	

	TAMAULIPAS
	4
	5.7%

	SAN LUIS POTOSÍ
	3
	4.3%

	QUERÉTARO
	3
	4.3%

	PUEBLA
	7
	10.0%

	NUEVO LEÓN
	8
	11.4%

	MORELOS
	1
	1.4%

	JALISCO
	2
	2.9%

	HIDALGO
	1
	1.4%

	GUANAJUATO
	8
	11.4%

	ESTADO DE MÉXICO
	17
	24.3%

	DURANGO
	2
	2.9%

	DISTRITO FEDERAL
	11
	15.7%

	COAHUILA
	1
	1.4%

	AGUASCALIENTES
	2
	2.9%

	Total
	70
	100%


Fuente: Datos del SIEM
El eslabón que corresponde a la empresa productora de hule sintético y cuenta con 73 unidades económicas reportadas por el SIEM. De nuevo el Estado de México y el Distrito Federal concentran casi el 40% de las empresas.

Cuadro 7

	Concentración por entidad federativa del eslabón 351233

de la cadena productiva del hule

	

	Estados
	Empresas
	Participación

	
	
	

	BAJA CALIFORNIA
	3
	4.11%

	COAHUILA
	4
	5.48%

	CHIHUAHUA
	3
	4.11%

	DISTRITO FEDERAL
	14
	19.18%

	DURANGO
	1
	1.37%

	ESTADO DE MÉXICO
	14
	19.18%

	GUANAJUATO
	2
	2.74%

	JALISCO
	4
	5.48%

	MICHOACÁN
	1
	1.37%

	MORELOS
	1
	1.37%

	NUEVO LEÓN
	11
	15.07%

	PUEBLA
	1
	1.37%

	QUERÉTARO
	3
	4.11%

	SAN LUIS POTOSÍ
	1
	1.37%

	SONORA
	1
	1.37%

	TAMAULIPAS
	5
	6.85%

	TLAXCALA
	2
	2.74%

	VERACRUZ
	1
	1.37%

	YUCATÁN
	1
	1.37%

	Total
	73
	100.00%

	Fuente: Datos del SIEM


El  eslabón de la fabricación de fibras químicas lo conforman un numero de 32 empresas, de las cuales el mayor numero se concentra en el estado de Nuevo León con 15.63% del total.

Cuadro 8

	Concentración por entidad federativa del eslabón 351300

de la cadena productiva del hule

	

	Estados
	Empresas
	Participación

	
	
	

	AGUASCALIENTES
	2
	6.25%

	COLIMA
	1
	3.13%

	CHIHUAHUA
	1
	3.13%

	DISTRITO FEDERAL
	2
	6.25%

	DURANGO
	2
	6.25%

	ESTADO DE MÉXICO
	3
	9.38%

	GUANAJUATO
	1
	3.13%

	JALISCO
	2
	6.25%

	MICHOACÁN
	1
	3.13%

	NUEVO LEÓN
	5
	15.63%

	PUEBLA
	4
	12.50%

	QUERÉTARO
	4
	12.50%

	SONORA
	1
	3.13%

	TLAXCALA
	1
	3.13%

	VERACRUZ
	1
	3.13%

	YUCATÁN
	1
	3.13%

	Total
	32
	100.00%

	Fuente: Datos del SIEM


III.6 Datos económicos relevantes del funcionamiento de la industria hulera
El Censo Industrial levantado en 1998 por el INEGI indicaba la existencia de 1,496 establecimientos en el país que ocupaban a un total de casi 44 mil personas. El mayor número e establecimientos se encontraba en Guanajuato con 471 y ocupaban alrededor de 8,600 personas. Le seguían el Distrito Federal, Jalisco y Estado de México. La relación entre el número de establecimientos y el personal ocupado muestra aspectos relevantes que indican las diferentes actividades que realizan, los procesos de trabajo que aplican y las condiciones de productividad, mismas que serán analizadas en el estudio de competitividad de la industria.

Cuadro 9

	Unidades económicas y Personal ocupado

	Rama 3350: Industria Hulera

	Estado
	Unidades Económicas
	Personal

	
	Total
	Productoras
	Auxiliares
	Ocupado

	 
	 
	 
	 
	 

	Nacional
	1,496
	1,416
	80
	43,913

	Distrito Federal
	223
	206
	17
	5,885

	México
	186
	176
	10
	7,855

	Jalisco
	219
	205
	14
	8,070

	San Luis Potosí
	11
	11
	0
	1,509

	Querétaro
	16
	15
	1
	756

	Guanajuato
	471
	461
	10
	8,650

	Hidalgo
	20
	19
	1
	497

	Nuevo León
	93
	81
	12
	1,704

	Morelos
	*
	*
	1
	1,212

	Coahuila
	18
	16
	2
	539

	* Información confidencial
	
	
	

	Datos referentes a 1998
	
	
	

	Fuente: INEGI. XV Censo Industrial. Censos económicos 1999
	


Otros datos muestran el total de las remuneraciones que se pagaron en la industria conforme a la misma información censal y su distribución en los principales estados productores. Además, se ofrece información sobre el total de los activos fijos, la formación de capital, la producción, los insumos y el valor agregado. Todos estos datos constituyen elementos de análisis para el estudio.

Cuadro 10

	Características de las unidades económicas en los principales estados

	Rama 3350: Industria Hulera

	Estado
	Remuneraciones
	Activos Fijos Netos
	Formación Bruta de Capital Fijo
	Producción Bruta Total
	Insumos totales
	Valor Agregado Censal Bruto

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Nacional
	2,996,355
	6,943,446
	1,664,326
	17,551,123
	8,980,859
	8,570,264

	Distrito Federal
	450,515
	952,613
	48,143
	1,895,282
	1,266,143
	629,139

	México
	897,549
	2,724,199
	946,430
	6,035,070
	2,241,464
	3,793,606

	Jalisco
	483,151
	861,384
	135,190
	4,118,527
	2,179,909
	1,938,618

	San Luis Potosí
	178,573
	320,893
	79,822
	977,821
	733,563
	244,258

	Querétaro
	111,015
	138,995
	42,228
	447,948
	236,213
	211,735

	Guanajuato
	229,668
	465,929
	78,020
	1,346,828
	887,240
	459,588

	Hidalgo
	24,746
	119,564
	13,824
	239,364
	176,232
	63,132

	Nuevo León
	50,512
	84,865
	12,123
	237,855
	150,087
	87,768

	Morelos
	219,764
	716,848
	150,618
	1,015,662
	534,613
	481,049

	Coahuila
	29,025
	63,442
	38,183
	185,030
	65,427
	119,603

	Miles de pesos
	
	
	
	

	Datos referentes a 1998
	
	
	
	
	

	Fuente: INEGI. XV Censo Industrial. Censos económicos 1999
	
	


Finalmente, se calculó una medida agregada y general de las condiciones de la productividad en la industria que resulta de la división del producto de la Rama 41 entre el número de personas ocupadas, también con datos del censo.

Cuadro 11

	Productividad en la Industria Hulera 

	Estados 
	Índice de productividad

	 
	
	 

	Nacional
	6.3

	Distrito Federal 
	9.4

	México
	6.5

	Jalisco
	6.0

	San Luis Potosí
	12.1

	Querétaro
	19.1

	Guanajuato
	1.8

	Hidalgo 
	18.7

	Nuevo León
	4.5

	Morelos
	6.4

	Coahuila
	13.1

	 
	 
	 

	Datos referentes a 1998
	

	Fuente: Elaboración propia con información de INEGI, XV Censo Industrial. Censos Económicos 1999 y SIREM. Modelo Regional


III.7 Comercio exterior
Las cifras del comercio exterior de la industria hulera muestran un crecimiento constante de las exportaciones y las importaciones durante la última década, aunque las segundas representan volúmenes mucho mayores que llegan a significar un factor de 5 veces con respecto a las importaciones. Este es un factor que marca la evolución de esta industria y expresa las condiciones de competitividad internacional con las que opera. 
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Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

136.00

13,519.00

198,652.90

60,288.90

2,039,055.80

1,189,873.50

849,182.30

1998

135.00

8,541.00

1,001,522.00

954,187.00

10,246,451.00

7,016,257.00

3,230,194.00

Año
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económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

136.00

13,519.00

390,899.09

118,633.44

4,012,350.52

2,341,372.69

1,670,977.83

1998

135.00

8,541.00

375,363.63

357,622.79

3,840,300.09

2,629,645.37

1,210,654.72

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes  

CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93

Cuadro 12

La participación de las exportaciones de la industria hulera en el periodo 1991-2000, dentro del total de las exportaciones de la industria manufacturera es marginal, del orden de 0.3 por ciento. A pesar de la escasa participación de las exportaciones del hule en el total manufacturero,  estas se han incrementado hasta un 1.42 por ciento, pudiéndose   observar un salto en el valor de las exportaciones a partir de 1995.

III.8 Sobre la industria llantera en méxico
En México, la industria llantera está representada por una serie de empresas que participan en el mercado aunque con una marcada disminución en la producción en los últimos dos años. El mercado mexicano de llantas de equipo original se estimaba en 2001 en 4.5 millones de unidades para vehículos de pasajeros, que se distribuyen entre las marcas del siguiente modo: Firestone 37.5%, Goodyear 25.5%, Euzkadi 12.5%, Michelin 10%, General 5.5%, Uniroyal 4%, Continental 3.5% Bridgestone 1% y BFGoodrich 0.5 por ciento.

En cuanto al mercado de reposición de llantas para pasajeros para el mismo año de 2001 se estimaba en 6.7 millones de unidades y en el caso de las camionetas en 4 millones. La participación de las marcas es la siguiente: 

Cuadro 13

Mercado mexicano de reposición de llantas: 2001

	Llantas de reposición para vehículos de pasajeros
	%
	Llantas de reposición para camiones
	%

	Marca
	
	Marca
	

	Goodyear
	22
	Goodyear
	24.5

	Euzkadi
	21
	Euzkadi
	22.5

	Firestone
	17
	Firestone
	17

	General
	10.5
	General
	9.5

	Uniroyal
	7
	Tornel
	8.5

	Tornel
	6
	Uniroyal
	4.5

	BFGoodrich
	5.5
	BFGoodrich
	4

	Michelin
	4
	Michelin
	3

	Bridgestone
	1
	Dunlop
	1.5

	Dunlop
	1
	Toyo
	1.5

	Hércules
	1
	Bridgestone
	1

	Laramie
	1
	Continental
	1

	Toyo
	1
	Hércules
	1

	Otras
	3
	Otras
	2


Fuente: MTD estimaciones.

En la década anterior el comercio exterior de llantas mostró un déficit comercial permanente, cuyos valores respectivos de cada año se muestran en la gráfica siguiente. Ahí se aprecia el efecto del TLCAN, en cuanto al notable aumento de las importaciones que estuvieron muy por encima de las mayores exportaciones. Esto es indicativo de las modificaciones que se han estado registrando en el funcionamiento de esta industria y que se vincula con la fuerte disminución de la producción interna de llantas. 
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Bruto

1988

77.00

6,686.00

131,877.10

73,866.20

1,774,471.90

1,086,336.40

688,135.50

1998

99.00

4,995.00

637,849.00

888,067.00

12,358,888.00

8,682,225.00

3,676,663.00
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Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

77.00

6,686.00

259,501.06

145,350.16

3,491,715.75

2,137,637.64

1,354,078.11

1998

99.00

4,995.00

239,061.46

332,841.47

4,632,027.10

3,254,038.83

1,377,988.27

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes 

CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93

GRÁFICA 3
Elaboración propia con datos de INEGI

El signo característico de la industria llantera a partir de 2001 ha sido, precisamente, el cambio significativo en la producción, misma que ha disminuido de modo muy fuerte al tiempo que se han cerrado las plantas de las principales empresas que operaban en el país, mismas que han aplicado esquemas estrictos de reducción de costos y han sustituido la fabricación por la mayor importación de llantas. Goodyear y Michelin cerraron sus plantas argumentando el lento crecimiento de la economía, la política cambiaria y el alza de los costos en varios rubros, incluyendo el laboral, el de las materias primas y de la energía. Desde 2001, Goodyear acabó la producción de Compañía Hulera Goodyear – Oxo en la ciudad de México y en 2000, Michelin su unidad de Uniroyal en el D.F. y en Querétaro.
ASPECTOS DE LAS RELACIONES LABORALES QUE INCIDEN EN

LA COMPETITIVIDAD DE LAS EMPRESAS DE

LA INDUSTRIA HULERA
ASPECTOS DE LAS RELACIONES LABORALES QUE INCIDEN EN

LA COMPETITIVIDAD DE LAS EMPRESAS DE LA INDUSTRIA HULERA
El sistema de producción ha experimentado en general una serie de cambios encaminados a incrementar la productividad y la calidad de los productos, eliminando trabas en los procesos técnicos, administrativos y del trabajo que, en consecuencia, tienen un impacto directo en la redefinición y la gestión de las relaciones laborales en muchas industrias.
Al respecto es necesario ponderar distintos aspectos que tienen que ver con las modalidades de la reconversión industrial, de la modernización y la reestructuración productivas. Esto se vincula, asimismo, con variables relevantes de las relaciones industriales ya que tiene un efecto sobre  el empleo y el salario, la flexibilidad o rigidez del trabajo, la actividad de los sindicatos,  las formas de contratación que, en el caso de la industria hulera tiene un carácter colectivo incluso con el rango de Contrato Ley. Esto se asocia, también, con los convenios particulares y relaciones laborales reales, entendiendo por tales, el ejercicio de las prácticas de trabajo que no necesariamente tienen un soporte en la normatividad, o bien, se realizan en contra de las normas vigentes.
Al considerar de modo particular las condiciones que prevalecen en la industria hulera parece relevante plantear una serie de interrogantes para analizar las condiciones asociadas con la productividad que atañen a las relaciones laborales. Estas preguntas son: 
· ¿Son la planta de trabajadores o los salarios que se pagan en la industria los responsables de la falta de competitividad del sector, ya sea por exceso en el primer caso o porque son muy elevados en el segundo?

· ¿Es el Contrato Ley vigente el que frena la competitividad de las empresas mexicanas?

· ¿Son otros instrumentos reglamentarios de las relaciones laborales los que la frenan?

· ¿Es el grado de concentración de las empresas y la dependencia de las menores, o bien, el hecho que las principales empresas sean trasnacionales (segmento de las llantas), un factor de peso en la caída de la competitividad de la industria?

· ¿En qué medida se internacionalizan la disputa por el trabajo, las condiciones de trabajo y el salario y como remanifiestan estas cuestiones en la industria hulera?

La reestructuración productiva implica los cambios tecnológicos que pueden denominarse como “duros”, pero también abarca las modificaciones en las relaciones laborales y dentro de ellas las de tipo legal, contractual y las relacionadas con la misma cotidianeidad del trabajo. La flexibilización de las relaciones laborales es el concepto que sintetiza la reestructuración de la fuerza de trabajo y se expresa en tres sentidos:

1.- Flexibilización numérica: El ajuste de la cantidad de empleo a la demanda fluctuante del producto.

2.- Flexibilización salarial: Acomodo del salario en función  de la productividad y de una jornada de trabajo flexible.

3.- Flexibilización funcional: Uso flexible de la fuerza de trabajo dentro de los procesos productivos, mediante un trabajo de tipo polivalente y la movilidad interna en los puestos de trabajo, departamentos, adscripciones, turnos y horarios.
Empleo y Salarios

Entre las empresas que han registrado una reducción de plazas de trabajo se encuentran la Compañía Hulera Euzkadi, S.A. de C.V. la cual redujo significativamente su planta laboral desde 1999, incluyendo las plazas relacionadas con el cierre de las plantas de El Salto, Jalisco. En cuanto a las plantas de Uniroyal en el Distrito Federal y Querétaro fueron liquidados poco más de 600 trabajadores y el cierre de Goodyear Oxo que significó la pérdida de 1,358 empleos. De acuerdo con la información proveniente del propio sector se aprecia que de 7,019 empleos de la industria llantera a principios de 1999, para finales de 2002 hubo una reducción de 3,200, es decir, poco más del 50% del total de la planta laboral, como saldo de una secuela de cierres y recortes de personal. 

En este sentido, parece oportuno ubicar un aspecto del debate y del análisis sobre el desenvolvimiento de la industria hulera y que tiene que ver con las condiciones de su desempeño. En particular  habría que considerar la visión acerca de que la “crisis” del sector se vincula estrechamente con la existencia del Contrato Ley instituido hace 66 años,  que regula la contratación en la industria y el cual es calificado como un documento rígido y contrario a la productividad y competitividad. De modo alternativo habría que colocar y ponderar otras circunstancias que afectan adversamente a esta industria, como pueden ser la política de apertura externa, primero con la entrada de México al GATT (ahora la OMC) o luego de la firma del Tratado de Libre Comercio de América del Norte en 1994 con las reducciones a las tarifas arancelarias aplicables que llegaron  a cero en 1998 en el segmento de las llantas. Igualmente deberían tomarse en cuenta los cambios en la estructura del comercio mundial y de las corrientes de las inversiones que han hecho de China un competidor de importancia, así como a los países del este europeo.
Las empresas llanteras, que son las más grandes de la industria y son filiales de firmas extranjeras, funcionan en cuanto a sus relaciones laborales con sindicatos de empresa y, en algunos casos con más de uno, como ocurre en Continental que negocia con dos de ellos, uno en San Luis Potosí que está afiliado a la CTM y otro en El Salto, que es independiente y opera de modo mucho más radical.

La industria opera con diversas empresas, medianas y pequeñas, de producción variada de artículos finales de hule con contratos colectivos celebrados con el Sindicato de Trabajadores y Empleados de la Industria Hulera de la República Mexicana, todos, con excepción del Sindicato de Euzkadi, están afiliados a la Confederación de Trabajadores de México. Cada vez son menos los sindicatos que se presentan a la Convención convocada por la Secretaría del Trabajo y Previsión Social (STPS) para realizar las revisiones contractuales. La razón es que  los sindicatos ausentes convienen por fuera del Contrato Ley sus relaciones laborales ya que, empresas y sindicatos parten del supuesto de que las pequeñas y medianas empresas no tienen capacidad  para responder a los costos que implica el cumplimiento del mismo. Incluso tienen lugar fenómenos de subcontratación como forma de evadir, tanto el Contrato Ley como el contrato colectivo, en el caso que exista, a lo que se añade la práctica de los contratos de protección que erosionan al Contrato Ley. 

En cuanto a la evolución del salario, ésta se ilustra de manera comparativa en el caso del mínimo vigente en el siguiente cuadro para el periodo de 1995 y hasta julio de 2002.

Salarios mínimos nominales seleccionados

(pesos por día)

	Año
	Salario mínimo general*
	Industrias sujetas a contrato ley

	
	
	Lana
	Radio y televisión**
	Seda y fibras artificiales
	Hule
	Géneros de punto
	Azúcar
	Pasamanería

	1995
	16.42
	27.19
	21.35
	32.05
	32.2
	30.97
	16.52
	30.19

	1996
	20.39
	33.65
	26.5
	39.53
	38.75
	35.93
	20.68
	34.41

	1997
	24.3
	41.04
	31.59
	48.18
	46.57
	43.83
	25.81
	41.98

	1998
	28.3
	49.28
	38.2
	57.9
	55.05
	53.24
	30.45
	51.16

	1999
	31.91
	58.9
	43.08
	69.21
	64.96
	63.82
	36.11
	61.37

	2000
	35.12
	67.29
	47.41
	79.57
	73.46
	75.46
	40.21
	73.06

	2001
	37.57
	75.43
	52.6
	89.29
	80.33
	85.2
	43.98
	82.64

	Ene
	37.57
	70.62a
	52.6
	80.66
	74.43
	83.7
	43.68
	82.23

	Feb
	37.57
	75.87
	52.6
	87.56a
	78.26a
	83.7
	43.68
	82.23

	Mar
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	83.7
	43.68
	82.23

	Abr
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	83.7
	43.68
	82.23

	May
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	83.7
	43.68
	82.23

	Jun
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	83.7
	43.68
	82.23

	Jun
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	83.7
	43.68
	82.23

	Ago
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	83.7
	43.68
	82.23

	Sep
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	83.7
	43.68
	82.23

	Oct
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	88.24a/
	43.68
	82.23

	Nov
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	90.4
	44.88a/
	82.23

	Dic
	37.57
	75.87
	52.6
	90.32
	81.13
	90.4
	46.08
	87.11a/

	2002
	39.74
	77.94
	55.64
	94.01
	83.06
	90.4
	46.08
	88.81

	Ene
	39.74
	76.68a
	55.64
	90.32
	81.13
	90.4
	46.08
	88.81

	Feb
	39.74
	78.15
	55.64
	93.55a
	82.52a
	90.4
	46.08
	88.81

	Mar
	39.74
	78.15
	55.64
	94.84
	83.56
	90.4
	46.08
	88.81

	Abr
	39.74
	78.15
	55.64
	94.84
	83.56
	90.4
	46.08
	88.81

	May
	39.74
	78.15
	55.64
	94.84
	83.56
	90.4
	46.08
	88.81

	Jun
	39.74
	78.15
	55.64
	94.84
	83.56
	90.4
	46.08
	88.81

	Jul
	39.74
	78.15
	55.64
	94.84
	83.56
	90.4
	46.08
	88.81


     Nota: Los datos anuales se calcularon promediando las cifras mensuales.
     */ Salario mínimo general promedio ponderado con la población asalariada.

    **/ El salario mínimo de la industria se construyó con base en la cláusula 4a del contrato-ley.

    a/ Ponderado con base en días de vigencia.

    b/ La negociación en esta industria se efectuó el 31 de enero del 2000 con retroactividad al 16 de octubre de 1999.

    Fuente: Datos de los Salarios Mínimos, CONASAMI y SET, STPS.

La anterior información puede ser complementada con la que de manera oficial otorga la autoridad del trabajo y que nos reporta lo siguiente al mes de septiembre de 2002.
Incremento salarial directo al tabulador y otras formas de retribución en empresas de jurisdicción federal

por rama de actividad económica (septiembre de 2002p/)
	Concepto
	Revisiones
	Trabajadores
	Incrementos (%)

	
	
	
	Director al tabulador
	Ajuste salarial
	Bono de productividad
	Prestaciones
	Retabulación

	Total
	447
	226,689
	5.7
	0.001
	6.6
	1.5
	0.004

	1
	Textil
	11
	1,181
	5.5
	0
	0.01
	0.1
	0

	2
	Eléctrica
	--
	--
	--
	--
	--
	--
	--

	3
	Cinematográfica
	33
	868
	6.4
	0
	0
	0.01
	0

	4
	Hulera
	2
	12
	4.7
	0
	0
	0
	0

	5
	Azucarera
	1
	61
	6.0
	0
	0
	1.0
	0

	6
	Minera
	1
	175
	5.8
	0
	0
	0
	0

	7
	Metalúrgica Siderúrgica
	7
	1,158
	5.2
	0
	0.9
	0.4
	0

	8
	Hidrocarburos
	1
	156,155
	5.5
	0
	9.5
	1.8
	0

	9
	Petroquímica
	7
	651
	5.3
	0
	0
	2.8
	0

	10
	Cementera
	1
	18
	9.0
	0
	0
	0
	0

	11
	Calera
	3
	85
	10.3
	0
	0
	0
	0

	12
	Automotriz y Autopartes
	21
	14,411
	5.9
	0
	0.2
	2.2
	0

	13
	Químico-Farmacéutica
	49
	3,870
	6.6
	0.04
	0.9
	0.9
	0

	14
	Celulosa y papel
	3
	526
	5.8
	0
	0
	0.2
	0

	15
	Aceites y grasas vegetales
	3
	156
	6.9
	0
	5.7
	0.8
	0

	16
	Productora de alimentos
	48
	18,814
	6.7
	0
	0.1
	0.1
	0.05

	17
	Elaboradora de bebidas
	17
	1,179
	6.4
	0
	0.03
	0.9
	0

	18
	Ferrocarrilera
	2
	8,797
	5.8
	0
	0
	2.2
	0

	19
	Maderera
	1
	20
	7.0
	0
	0
	0
	0

	20
	Vidriera
	2
	1,272
	6.8
	0
	0
	0
	0

	21
	Tabacalera
	1
	159
	9.1
	0
	7.3
	0.04
	0

	22
	Servicios de banca y Crédito
	27
	2,785
	5.7
	0
	0.1
	0
	0

	Otras ramas

	23
	Construcción
	--
	--
	--
	--
	--
	--
	--

	24
	Transporte terrestre
	78
	4,513
	7.3
	0
	1.0
	0.3
	0

	25
	Transporte Marítimo
	2
	65
	6.0
	0
	0
	0.1
	0

	26
	Transporte Aéreo
	6
	955
	5.4
	0
	0.05
	1.3
	0

	27
	Servicios conexos al transporte
	37
	1,873
	6.7
	0.004
	0.4
	0.4
	0

	28
	Servicios Telefónicos
	2
	40
	4.9
	0
	1.5
	0.2
	0

	29
	Comercio
	26
	973
	6.3
	0
	0.1
	0.35
	0

	30
	Otros servicios
	22
	4,039
	5.8
	0
	0.01
	0.1
	0

	31
	Educativos Investigación
	1
	12
	52.5
	0
	3
	0
	0

	32
	Asistencia medica y social
	--
	--
	--
	--
	--
	--
	--

	33
	Distribución Gas
	1
	30
	6.0
	0
	0
	0
	0

	34
	Radio y Televisión
	30
	1,758
	6.4
	0
	0
	0
	0

	35
	Otras manufacturas
	1
	78
	8.0
	0
	0
	0
	0


p/ Preliminar. Cifras revisadas. El apartado de otras ramas (de la 23 a la 35) corresponde al inciso b) empresas: administradas por el gobierno federal; que actúen en virtud de un contrato o concesión federal; que ejecuten trabajos en zonas federales o que se encuentren bajo jurisdicción federal y otras de jurisdicción federal. 

Fuente: JFCA, Coordinación General de Funcionarios Conciliadores, empresas y sindicatos.

Finalmente una idea acabada de la relación empleo-salario, productividad y la forma como ésta se distribuye la podemos obtener de la siguiente información:
Variación del crecimiento mensual del sector de la industria hulera y de los subsectores de fabricación de llantas y cámaras y de la fabricación de piezas y artículos de hule natural o sintético
	
	Abril de 1999
	Abril de 2000
	Abril de 2001

	Concepto
	Industria

del

hule
	Fabricación

de llantas

y cámaras
	Fabricación de piezas y art. de hule natural o sintético
	Industria

del

hule
	Fabricación

de llantas

y cámaras
	Fabricación de piezas y art. de hule natural o sintético
	Industria

del

hule
	Fabricación

de llantas

y cámaras
	Fabricación de piezas y art. de hule natural o sintético

	Personal ocupado (no. de personas)
	22,983
	8,999
	13,984
	22,660
	8,673
	13,987
	20,392
	7,512
	12,880

	Obreros Ocupados
	17,633
	6,957
	10,676
	17,275
	6,689
	10,586
	15,605
	5,767
	9,838

	Horas Hombre trabajadas (miles de horas)
	3,969
	1,460
	2,509
	3,543
	1,251
	2,292
	2,987
	891
	2,096

	Hrs. Obrero
trabajadas
	3,045
	1,117
	1,928
	2,712
	984
	1,728
	2,269
	691
	1,578

	Remuneración total pagada al personal ocupado (miles de pesos)
	191,640
	121,314
	70,326
	317,268
	231,837
	85,431
	249,557
	159,297
	90,260

	Salarios pagados a los obreros
	89,284
	61,342
	27,942
	187,395
	152,012
	353,83
	130,106
	92,535
	37,571

	Valor de los prod. elaborados (miles de pesos)
	975,116
	613,049
	362,067
	1,021,670
	581,976
	439,694
	726,493
	366,325
	360,168

	Ventas netas de los prod. elaborados (miles de pesos)
	1,006,358
	630,887
	375,471
	1,002,600
	567,604
	434,996
	732,178
	347,143
	385,035

	Cobrado por maquila (miles de pesos)
	102,29
	190
	10,039
	11,474
	1,270
	10,204
	115,85
	295
	11,290

	Días Trabajados (número de días)
	21
	19
	22
	19
	17
	19
	18
	14
	19


Fuente: ENCUESTA INDUSTRIAL MENSUAL, publicada por el INEGI de los años de 2000 y 2001.
Sindicatos del sector
Algunos antecedentes y la situación actual

En los años setenta y ochenta las huelgas por coalición de sindicatos del sector crearon fuertes fricciones en la industria, con ellas se negociaron convenios particulares en materia de capacitación, productividad, retabulación y reformas al Contrato Ley del sector, como duración de la jornada  e incrementos salariales.
Los antagonismos intersindicales son viejos en esta industria, y ya en 1959 el sindicato de Trabajadores de Euzkadi se separó de la CTM e inició un largo y conflictivo proceso  que se complicó políticamente e impidió un arreglo que preparara a los trabajadores organizados colectivamente para los cambios laborales de la reconversión industrial con relaciones laborales sanas y de corte diferente en cuanto a los acuerdos con las empresas. También hubo conflictos sindicales en las otras grandes empresas llanteras. En la década de 1970 en Firestone con la destitución de su líder de treinta años, en Tornel al formarse un sindicato independiente; en Uniroyal en 1981 en contra de las direcciones sindicales de Goodyear Oxo y General Popo por intromisión y asuntos relacionados con la corrupción de los líderes. Otro factor, presente en las luchas sindicales del sector, son las diferencias apreciables entre los dirigentes obreros independientes y los dirigentes tradicionales de la CTM.
Actualmente las organizaciones sindicales del sector denuncian como uno de los más importantes factores que frenan el desarrollo de la industria e impiden que sea competitivo, la desleal competencia determinada y definida por las propias firmas internacionales que producen en México y que, al mismo tiempo, son las que de manera indiscriminada importan llantas de menor calidad y a más bajo precio, lo que ha ocasionado el cierre de empresas con pérdida de empleos como lo fue en el caso de Euzkadi, Uniroyal y Goodyear Oxo.
La visión del sector empresarial con respecto al tema de la importación es que responde a las complejas leyes laborales y a las condiciones contractuales que privan en el sector de las llantas. De alguna manera la importación de llantas se justificaría, precisamente, en el factor laboral del sector, en especial en cuanto a los salarios, que se consideran en un nivel de más del doble con respecto a  los prevalecientes en la industria automotriz, y alcanzarían hasta más de tres veces si se consideran las prestaciones que se pagan. Ello habría llevado al cierre en 2001 de Good Year Oxo, empresa con más de 50 años de existencia, situada en Cuautitlán, Estado de México y donde se liquidaron 1,702 trabajadores, así como, la Compañía Hulera Euzkadi, ubicada en El Salto, Jalisco con la liquidación de 998 trabajadores sindicalizados y de Uniroyal con más de 600 trabajadores.
En 2002 se registraron 30 huelgas en el sector industrial, que representaron el 81% de las huelgas en empresas de jurisdicción federal; entre ellas hubo 6 en el sector minero, 9 en el textil, 6 en la químico-farmacéutica, 3 en la rama automotriz y de autopartes, 1 en la construcción, 1 en la producción de aceites y grasas vegetales, 1 en la industria maderera, 1 en celulosa y papel. Esto puede tomarse como un indicador de la situación laboral y como una señal de las condiciones de conflictividad  que actualmente prevalece en la industria. 
Existen diferencias entre los sindicatos de las empresas llanteras y aquellos de las empresas que se dedican a otro tipo de producción y/o manufactura del hule en cualquiera de sus formas. En las primeras y por una tradición ya legitimada en el propio Contrato Ley, se entiende que integran el sindicato y regulan sus relaciones laborales por dicho contrato únicamente las funciones de los trabajadores obreros, quienes laboran en la planta y de manera explicita o implícita excluyen la sindicalización del trabajador  administrativo al servicio de las empresas. En las segundas, el sindicato es de empresa y titular el contrato colectivo de obreros y empleados.

Huelgas estalladas registradas por rama de actividad económica1/
	Periodo
	Total
	Agropecuaria
	Industria
	Construcción

	
	
	
	Extractiva
	Manufacturera
	

	
	
	
	Minera
	Hidrocarburos
	Elaboradora de alimentos
	Azucarera
	Aceites y productos vegetales
	Elaboradora de bebidas
	Tabacalera
	Textil
	Maderera
	Celulosa y papel
	Química farmacéutica
	Petroquímica
	Hulera
	Vidriera
	Cementera
	Calera
	Metalúrgica Siderúrgica
	Eléctrica _2/
	Automotriz y Autopartes
	Ferrocarrilera
	

	2001 _p/
	35
	0
	0
	0
	2
	0
	0
	0
	1
	13
	1
	2
	7
	0
	0
	0
	1
	0
	2
	0
	2
	0
	0

	2002 /*
	35
	0
	6
	0
	0
	0
	1
	0
	0
	8
	1
	1
	6
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	3
	0
	0


_1/ La clasificación por rama de actividad económica corresponde a la homologación del artículo 527 de la Ley Federal del Trabajo con la Clasificación Mexicana de Actividades y Productos (CMAP) del INEGI.

_2/ Comprende la producción de aparatos eléctricos y electrónicos e incluye generación y distribución de energía eléctrica.

_p/ Cifras preliminares a partir de la fecha que se indica, razón por lo cual pueden existir diferencias con publicaciones anteriores. 

/* Hasta el mes de septiembre.

Fuente: elaborado por la UOM, con datos de la STPS y JFCA.

Contrato Ley
El Contrato Ley de la Industria de la Transformación  del Hule en Productos Manufacturados es el segundo de esta naturaleza que se firmó en el país, surge (en la primera mitad de la década de 1930) en momentos de reactivación económica, de recomposición de las organizaciones de trabajadores y de una política estatal que sentó las bases del corporativismo, hecho que de alguna manera coexistía con las demandas de los trabajadores por obtener mejores condiciones de trabajo y que de manera institucional se estimó que se otorgarían mediante este instrumento normativo.
Se sostiene que una de las características principales de los trabajadores de la industria hulera tiene que ver con que la contratación colectiva tiene el rango de Contrato Ley, por lo que rige en todas las empresas, sindicatos y los trabajadores que laboran en ella, a diferencia de otros sectores en los que la contratación colectiva sólo se aplica en una empresa e incluso hay casos en los que es de aplicación en un solo establecimiento. En realidad, la operación de las relaciones laborales indica que el Contrato Ley es cada vez de aplicación más restringida, de menor relevancia en las condiciones laborales en un entorno en el que se tiende, cada vez más, a celebrar convenios particulares e, incluso, contratos colectivos de empresa en términos de lo dispuesto por el artículo 417 de la LFT.
La figura del Contrato Ley sólo existe en las industrias textil, azucarera, de radio y televisión  y en la industria hulera, y esta forma de contratación desempeñó un papel importante durante cinco décadas como elemento racionalizador de la producción y de las condiciones laborales, pero entró en crisis en los años ochenta en el marco de la reconversión industrial. No obstante, prevalece la discusión acerca de su impacto en la productividad de una industria como la del hule, en cuanto a los derechos que concede a los trabajadores y que, por lo tanto sea la causa que frena la modernización del sector. Esto debe contraponerse con los cambios del propio Contrato Ley desde la década de 1980 y que se vincularon con la modernización, la productividad, la incorporación de nuevas tecnologías, es decir, con cambios inherentes al funcionamiento del sector.
Con respecto de las características generales de la figura jurídica del Contrato Ley, se sostiene, por una parte, que es una expresión avanzada de la unidad y búsqueda de igualdad en las condiciones de trabajo. Los trabajadores organizados en diversos sindicatos y los empleadores que concurren también como coalición, (único caso en el que la Ley Federal del Trabajo permite la acción por coalición) lo hacen con el objeto de establecer las condiciones en las que se presta el servicio del trabajo en toda una rama de la industria. Por otra parte, existe la postura de que ni desde el punto de vista sindical ni el empresarial, el Contrato Ley representa la forma de relación  más adecuada, en tanto que las condiciones de cada empresa son diferentes y que, por lo general, serán las firmas más grandes y con mayor poder de mercado las que tengan mejores condiciones para aplicarlo, en detrimento de las empresas más pequeñas y con una posición más débil en términos financieros, tecnológicos y de penetración. En este sentido el Contrato Ley se convertiría para estas últimas en una desventaja competitiva.
Otro aspecto que debe ser tomado en cuenta en la consideración del modo en que opera un Contrato Ley es el que se refiere a la determinación de los salarios. Esta circunstancia se vincula de manera directa con las pautas del desenvolvimiento económico general del país, es decir, con aquellas que  enmarcan el proceso de crecimiento de mediano plazo y las condiciones de la estabilidad agregada enfocada en este caso al ritmo de la inflación. Nos referimos, entonces, a dos cuestiones, una de tipo estructural que enmarca la capacidad de crecimiento de la actividad productiva y otra asociada con los criterios que definen a la política económica y los instrumentos mediante los cuales se aplica. En este sentido, los salarios han cumplido un papel relevante en la estabilización de una economía que está marcada por una muy baja tasa de crecimiento del producto interno bruto durante un periodo largo que abarca ya más de dos décadas. Esto se aprecia en la pérdida del valor real de los salarios en un entorno marcado por una inflación acumulada muy alta (90 mil por ciento desde diciembre de 1982). El deterioro de salario se da en un marco institucional en el que los incrementos otorgados en la industria no han rebasado los lineamientos que al respecto establece la Secretaría del Trabajo y Previsión Social. Esto parecería indicar que el Contrato Ley no ha sido un instrumento para la obtención de ventajas salariales de naturaleza especial. Es cierto que existen salarios relevantemente altos en la industria, aunque son excepcionales y se relacionan con la capacitación de determinados trabajadores o el “monopolio” que ejercen sobre ciertas actividades, o bien, porque cuentan con generosos convenios singulares de productividad, entre otras razones, por las particularidades de índole  taylorista de la industria.
En este estudio se están considerando tres segmentos de la industria hulera, los que corresponden a las producción de llantas, de material para renovación de llantas y los productos moldeados de hule más las empaquetaduras En el caso de las empresas llanteras que representan prácticamente la mitad del valor agregado de la industria, se advierte que se instalaron en el país a partir de la década de 1930 en el marco de inversiones establecidas con criterios de posicionamiento en el mercado y de recuperación financiera propios de esa época. Estos criterios son ahora de carácter distinto  y están determinados por el marco de la mayor internacionalización de la economía, misma que define otras formas de la estrategia productiva de las corporaciones y de rendimientos del capital en un entorno de competencia  más abierta y fuerte. 
En el caso de los Contratos Ley, la libertad para plantear la celebración está seriamente vulnerada ya que, a diferencia del contrato colectivo que se puede celebrar a solicitud del sindicato, es la autoridad la que en términos del artículo 409 de la Ley Federal del Trabajo, convoca a la convención cuando a su juicio es oportuna y benéfica para la industria y, en consecuencia, tiene la facultad de desecharla en caso de que sea solicitada por un sindicato o grupo de sindicatos. La facultad decisoria queda en manos del propio Ejecutivo, que en caso de disputa por los resultados de la convención es quien resuelve en última instancia en cuanto a los términos de la contratación en la rama. (Artículo 415 LFT). Además, debe tenerse presente que la administración del Contrato Ley en una empresa en particular la realizará el sindicato mayoritario (según  determinación del artículo 418 de la LFT). En los mismos términos, la intervención del Estado es contundente para decidir si es la mayoría de los empleadores y de las representaciones sindicales las que comparecen a la convención (artículo 406 LFT).
Por último, y con el objeto de tener un diagnóstico más completo de los elementos reglamentarios de las relaciones laborales en la industria hulera, debe tenerse en cuenta el marco normativo general que puede ser precisado de la siguiente manera: Como todas las relaciones laborales en México, la norma primaria y de jerarquía superior es el artículo 123 de la Constitución Política de los Estados Unidos Mexicanos, en el caso particular en su apartado A ya que el apartado B regula el trabajo al servicio del gobierno. Por lo tanto, las disposiciones de dicho apartado en materia de salario mínimo, estabilidad en el empleo, jornada máxima, derecho de asociación en sindicato, de contratación colectiva y de huelga, el carácter federal del sector y, el hecho que los conflictos de trabajo son atendidos por las autoridades federales.
En segundo término y con normas jerárquicamente inferiores a la Constitución, está la Ley Federal del Trabajo, la Ley del IMSS, la Ley del INFONAVIT y otras de tipo especial como puede ser la del FONACOT. Todas estas leyes tienen en común que son reglamentarias del apartado A del artículo 123 constitucional en alguna de sus particularidades. El hecho de ser jerárquicamente inferiores presupone que no debieran contener nada que esté en contra del texto constitucional, pero encontramos que, por lo general, las leyes reglamentarias plantean disposiciones que van más allá de donde deberían, lo que en muchos casos se puede adjudicar al deseo de romper ciertas rigideces de la propia Constitución.
En el tercer lugar jerárquico está la Ley del sector, y en este caso se advierte una cuestión similar en sus planteamientos a la señalada anteriormente; es decir, que esta ley se adapta para hacer más flexibles los preceptos de las leyes reglamentarias, especialmente, las de la LFT. Eso no significa que haya sido con ese fin que se creara la figura del Contrato Ley y, en todo, caso, lo relevante para este estudio tiene que ver con el saldo histórico de su aplicación en la industria hulera. Así pues, puede señalarse que la estabilidad casi total del artículo 123 apartado A, se matiza en la LFT con la posibilidad de los contratos por obra o tiempo determinado y lo hace incluso más en el Contrato Ley del sector, en tanto que establece el contrato a prueba, de capacitación e incluso los reajustes de personal que son negociados con el sindicato. Para comprender cómo es que opera este choque de normas superiores e inferiores y que no siempre responde a cuestiones suficientemente claras se puede hacer un breve rastreo en la historia normativa del sector hulero. Así, podremos apreciar, por ejemplo, que la primera firma del Contrato Ley se hizo bajo las disposiciones de la LFT de 1931 y que esa Ley, que fue derogada en 1970 y sustituida por la que se conoce como nueva LFT,   contemplaba la existencia de los contratos a prueba. Pero después nadie dentro del sector, ni los sindicatos o las empresas, plantearon la necesidad de que se reformaran las cláusulas relativas al contrato a prueba, mismos que quedaron vigentes pese a contradecir a la Constitución, a la nueva LFT y que persisten hasta ahora.
En el cuarto nivel y puesto que la LFT permite que así sea, existe en el mismo sector la figura de Contrato Colectivo de aplicación en una sola empresa, bajo el supuesto de que el Contrato Ley es más general y el otro no debe contradecir lo que ahí se establece, así como en los niveles jerárquicos más elevados. Pero existen contradicciones en la pirámide normativa que se trasladan de un nivel a otro de la regulación jerárquica.  Por ejemplo, se aprecia que en el nivel del contrato colectivo y de los reglamentos internos de trabajo, en cuanto a temas como la higiene, la capacitación y otros asuntos se constituye el escenario particular de funcionamiento en las empresas.
Un último nivel jerárquico se integra, precisamente, por los reglamentos internos de trabajo que se consideran necesarios y que pretenden establecer las particularidades de la empresa en sus relaciones laborales. Con respecto al reglamento interior del trabajo la tendencia ha sido a que los sindicatos y los trabajadores hayan abandonado la idea de firmarlos bajo el supuesto de que en la cotidaniedad del trabajo son más perjudiciales que benéficos, en tanto que las empresas tienden a exigirlo en virtud de que son necesarios, precisamente, para ordenar dicha cotidaniedad. Ahora ya no se invoca el reglamento interior de trabajo más que para tratar de imponer algún modo de acción y no se plantea volver a discutir el asunto. No obstante, esto no significa que la figura del reglamento no sea un instrumento útil para establecer las responsabilidades y los derechos en el proceso productivo y que sea, también, una herramienta para discutir de modo más eficaz los asuntos referidos a la productividad.

Así pues, el análisis del funcionamiento de la industria en términos de las relaciones laborales comprende el hecho de que la LFT, en el artículo 417, establece la posibilidad de que conviva el Contrato Ley y el Contrato Colectivo en una empresa determinada, lo que lleva a la posibilidad de generar contradicciones y  complementos. Estas cuestiones se delimitan en términos de las soluciones jurídicas al recurrir a la jerarquía de la norma, para concluir que estando integrada la pirámide jurídica por la Constitución, la Ley Federal del Trabajo, el Contrato Ley, el Contrato Colectivo y el Contrato Individual, siempre los instrumentos inferiores habrán de someterse al marco establecido en los superiores. Si bien esta cuestión está claramente planteada en términos normativos, no opera necesariamente de modo claro en  la práctica, lo que puede significar que la no regulación se convierta en la forma más adecuada de establecer las relaciones sociales de trabajo generando, así, fricciones en el conjunto de las relaciones laborales y un sometimiento discrecional a la ley.
Por cuanto a los aspectos rígidos o flexibles inherentes a los contratos colectivos de trabajo, la hipótesis no siempre acertada es que contienen una serie de cláusulas que restringen la operatividad del proceso de trabajo, o bien, permiten al sindicato participar en las decisiones relacionadas con la producción porque son cláusulas que:
· Impiden la movilidad de los trabajadores entre lugares, departamentos y puestos de trabajo.

· Definen los perfiles de los puestos e impiden que los trabajadores sean usados en actividades para las que no han sido contratados.

· Limitan las cargas de trabajo.

· Definen los puestos sindicalizados y los de confianza.

· Establecen la antigüedad como factor principal de ascensos entre categorías.

· Obligan a la empresa a informar y pactar con los sindicatos los cambios en las tecnologías y formas de organizar el trabajo.
A partir de estas consideraciones tiende a concluirse que las disposiciones contractuales significan en efecto una serie de rigideces que obsatculizan la competitividad de las empresas y que, por lo tanto, es necesario flexibilizar las normas estableciendo medidas como:

· Libre movilidad de los trabajadores.

· Compactación del tabulador.

· Ampliación de puestos de confianza.

· Eliminación del escalafón ciego y su sustitución por el ascenso por méritos y conocimientos.

· Eliminación de la obligación de la empresa de pactar con los sindicatos los cambios tecnológicos o de organización. 
En el caso del Contrato Ley vigente en la Industria de la Transformación del Hule en Productos Manufacturados se pueden hacer las siguientes apreciaciones: 
1.- Movilidad de los trabajadores.
a) Posibilita la movilidad de los trabajadores en cuanto a turnos y funciones. La polivalencia (que se especifica en los artículos 12, 30, 54, 61)que se aplica  incluso sin limitación en porcentaje de trabajadores o cualquier otra y obliga únicamente a negociar con el sindicato las repercusiones en el salario. El aspecto salarial es la mínima participación de la organización sindical y resalta la disposición que deja en manos de la empresa cualquier tipo de ajustes a la jornada y resuelve un tema sobre el que existe una importante discusión con la mayoría de los sindicatos, el de la polivalencia. Estos asuntos tienen que ver con cuestiones prácticas asociadas con el funcionamiento específico de la industria en el marco de las relaciones laborales bajo el Contrato Ley. Así, por ejemplo, el artículo 12 dice que: “Las empresas están obligadas a sostener un grupo de obreros sin adscripción fija, que trabajen como suplentes en cualquier turno o puesto, de acuerdo con las necesidades de cada empresa, los cuales cubrirán las vacantes ocasionadas por la falta transitoria de los trabajadores, sin lesionar el escalafón de los obreros de planta”. En este caso, el conjunto de los trabajadores a los que se hace referencia se vincula al fenómeno de ausentismo, cuyo nivel parece ser mayor en la industria hulera que en otras industrias y que se asocia con las altas remuneraciones que reciben los trabajadores. Igualmente, se advierten fricciones en el caso del artículo 54 que a la letra dice: “Cuando por necesidades de la producción se tenga que intensificar el trabajo de un departamento y por este motivo la empresa trate de cambiar a los obreros de un departamento a otro deberá ponerse de acuerdo con el sindicato sobre el particular, fijándose en todo caso, las condiciones en que se deberán desempeñar sus labores los obreros que hayan sido cambiados”. No obstante el modo en que funciona prácticamente esta cuestión adquiere en ocasiones expresiones contrarias a la movilidad cuando se trata de atender exigencias de aumentos de la producción. 
b) Permite la movilidad de turnos y de días de descanso (artículos 27 y 67) en función a los requerimientos de la empresa y organizados y determinados por ella misma. En el caso del artículo 67 se plantea en el inciso 1 que : “Cada trabajador laborará 5 días de ocho horas diarias durante la semana, con descanso de 2”. Y en el inciso 2 dice: “Uno de los dos días a que se refiere el párrafo anterior será siempre el día domingo. El segundo día de descanso será fijado en un rol elaborado por las empresas”. Estas últimas consideran que la prohibición al trabajo durante los domingos constituye una carga para la productividad, a pesar del efecto que pueda tener en la movilidad del trabajo.
2.- Compactación del tabulador.
a) Hay tres tabuladores aplicables en los distintos tipos de empresas que se consideran (fabricación de llantas, producción de material de renovación de llantas y productos moldeados de hule) y, por lo tanto, debe ponderarse el argumento de que se trata de un tabulador con exceso de categorías y niveles de trabajadores.
3.- Puestos de confianza.
a) Establece (artículo 5) una lista abierta de trabajadores de confianza, no limitada en número o porcentaje de trabajadores empleados en la empresa, lista que incluso consigna actividades que en otros sectores son consideradas como plazas sindicalizadas, como es el caso de los agentes viajeros y personal administrativo.
4.- Escalafón por capacidad.

a) Contempla la existencia de un escalafón por especialidad  dentro de categorías y puestos definidos (artículo 15), limita el escalafón ciego por antigüedad a las actividades no consignadas dentro de las especialidades, es decir el escalafón ciego sólo se aplica a los trabajadores generales y, por último, establece el período de prueba en el que el trabajador deberá acreditar su capacidad y está en manos de la empresa aceptar o no un ascenso inadecuado (artículo 20). El asunto de los ascensos por antigüedad es motivo de disputa por cuanto a sus efecto adverso en la capacidad de acrecentar la productividad del trabajo y constituye, hoy, un factor de reclamo por parte de las empresas frente a los sindicatos y en cuanto a la mantenimiento de la vigencia del Contrato Ley de la industria.
5.- El sindicato frente a los cambios tecnológicos.

a) Solo obliga a negociar con el sindicato (artículo 58) las tarifas aplicables cuando la empresa determina realizar nuevas producciones, hacer cambios de maquinaria o construir instalaciones, y estas negociaciones se realizarán sin suspensión de actividades y pueden significar  incluso cambios de salario a destajo o por jornada.

b) Solo obliga a negociar con el sindicato (artículo 59) las tarifas aplicables cuando la empresa modifica el ciclo de trabajo.
6.- Otros aspectos flexibles del Contrato Ley.
a) Establece la cláusula de exclusión por ingreso limitada a que el sindicato proponga al trabajador para ocupar las vacantes en un término de setenta y dos horas, es decir, la empresa puede ocupar un trabajador hasta que el sindicato le proporcione uno. El artículo 9 dice: “Las empresas aceptan que es condición indispensable para permanecer a su servicio, el ser miembro del Sindicato Administrador…En el caso de que (este) no proporcione en un término de 72 horas al trabajador…de nuevo ingreso que solicite la empresa, ésta podrá ocupar a otros trabajadores hasta en tanto el sindicato proporciones el personal solicitado”. De tal forma, parece que, en efecto, la empresa tiene restricciones en sus intentos por elevar la productividad ya que aunque no tiene que esperar indefinidamente a que el sindicato proponga candidatos idóneos al puesto, y tiene la posibilidad, luego de un cierto periodo, de incorporar otro trabajador, el artículo de referencia es muy explícito al decir que esto puede hacerse hasta que el sindicato proporciones al trabajador requerido. En términos prácticos este mecanismo puede generar disputas laborales que incidan sobre la eficiencia general de la producción.
b) Consigna el contrato a prueba por treinta días (artículo 11), que habiendo estado previsto en la LFT de 1931 se suprimió en la de 1970 y, hasta ahora, no se ha vuelto a establecer. Sobre esta forma de contratación se debate su conveniencia, entre otras razones porque tal y como se encuentra actualmente la cuestión de la estabilidad en el empleo en la Ley Federal del Trabajo, prácticamente el empleador asume compromisos y responsabilidades sin tener mayor conocimiento del trabajador, sus habilidades, capacidad. La disputa concierne al hecho de que la  experiencia indica que la intención de la tutela al trabajo de la indicada ley no era una protección ciega sino razonable.
c) Contempla la posibilidad de contratar trabajadores por obra o tiempo determinado (artículo 11) en función a los requerimientos excepcionales de la empresa, cláusula frente a la que, por lo general, son reticentes los sindicatos y que en la actualidad se hace más relevante como consecuencia de las fluctuaciones del mercado de trabajo.
d) Establece el trabajo a destajo (artículo 15) haciendo flexible el tabulador y contempla prácticamente para todas las categorías de todas las especialidades el salario por jornada y salario a destajo, quedando a determinación de la empresa optar por el que  resulte más conveniente. Es responsabilidad de las empresas determinar cómo se utilizan estas opciones e incluso motivar a sus trabajadores abriendo las posibilidades de mejorar sus ingresos en función a una mayor productividad.
e) El Contrato Ley prevé la posibilidad de reducir la jornada de los trabajadores a destajo (artículo 26) hasta 27 horas cuando la producción baja, garantizando únicamente la obtención de un salario fijo de trabajador en jornada semanaria.
f) Obliga al trabajador (artículo 49) a responder por los errores de producción imputables a su desempeño en forma tal que debe resolverlos fuera de jornada o pagarlos.
g) Posibilita el que la empresa determine (artículo 62) pagar salario extra a los trabajadores en lugar de otorgar tiempo de alimentos.
h) Existe la posibilidad de que la empresa reajuste su planta de trabajadores (artículo 72) como consecuencia de cambios tecnológicos, reducciones de producción o cualquier otra causa, mediante convenio con el sindicato y mediando indemnización a los trabajadores quienes no podrán oponerse a ser liquidados, considerando además que en términos del artículo 122 del indicado Contrato se constituye un fondo para retiros voluntarios, es decir, la liquidación tampoco afecta el activo de la empresa.
Revisiones del Contrato Ley 1995/2001
De acuerdo con la información de la Secretaría del Trabajo y con base en las actas de acreditación de las convenciones, las revisiones de este instrumento contractual se han realizado en los últimos años de la siguiente manera:
	Año
	Trabajadores
	Empresas
	Revisión

	1995
	9268
	33
	Salarial.

	1996
	9230
	34
	Contractual.

	1997
	8992
	34
	Salarial.

	1998
	8988
	34
	Contractual.

	1999
	9203
	34
	Salarial.

	2000
	9341
	36
	Contractual.

	2001p
	16908
	71
	Salarial y Contractual


 *prelimimar

La información para 2002 del cuadro anterior y que fue reportada como preliminar por la STPS es equivocada, lo que posiblemente se deba a que se reporta el dato integrando algún otro sector diferente al hulero, ya que éste no creció  y en ese año solo se revisó la cuestión salarial (y no hubo, cómo se lee en el cuadro, una revisión de salarios y contrato). 
En la revisión contractual 2001 se declaró que se revisaba el Contrato Ley en su aspecto integral pero en realidad sólo se resolvió un aumento salarial del 9 % y que cada empresa celebrara sus respectivos acuerdos de productividad, competitividad y modernización en los tres meses siguientes, para después, en una reunión nacional, se tomaran los acuerdos que se integrarían en al Contrato Ley, estos acuerdos, hasta la fecha no se han celebrado.
Para la actual revisión del contrato, la Convención Obrero Patronal Revisora del Contrato Ley de la Industria de la Transformación del Hule en productos manufacturados celebrada en febrero 2003, fue suspendida temporalmente, por los siguientes motivos:
1. Porque el Sector Patronal señaló que para mantener la industria hulera en México era necesario la modificación del Contrato Ley y la aplicación del cero por ciento de aumento al salario.
2. Por la solicitud patronal respecto a que el Sindicato Nacional Revolucionario de Trabajadores de la Compañía Hulera Euzkadi, S.A. no tenía representación de los trabajadores debido a la huelga estallada el 22 enero de 2002, como consecuencia del cierre que hizo la empresa en la planta ubicada en El Salto, Jalisco. Respecto al impedimento manifestado por el sector patronal, la representación sindical indicó que el conflicto en esa planta aún no termina y que la JFCA deberá celebrar la audiencia para calificar la huelga, luego de dos amparos de los trabajadores; es decir, el cierre de la planta de El Salto sigue siendo motivo de conflicto.
3. Porque la Coalición empresarial insistió en que sólo fuera analizado el pliego petitorio formulado por los empleadores que implicaba: reducción significativa del aguinaldo, vacaciones y prima vacacional, así como las cláusulas relacionadas con la flexibilidad de la jornada.
La Convención se reinstaló y concluyó sus trabajos el 12 de febrero de 2003 y aun cuando se revisó el contrato, el aumento salarial estuvo por debajo del que se había acordado anteriormente y que era del orden de 3.5 por ciento. Esto puso en evidencia el poco interés en el contrato de las representaciones que asistieron. 
Una semblanza de las participaciones recientes en las convenciones se presenta en el siguiente cuadro.
Número de agremiados por sindicato que administra el contrato ley de

la industria de la transformación del hule en productos manufacturados
	Nombre del sindicato administrador del contrato ley
y de la empresa que acredita trabajadores sindicalizados
	Trabajadores agremiados por el sindicato administrador del contrato ley

	
	Año de la convención revisora del contrato ley

	
	1999
	2000
	2001
	2003

	Sindicato Nacional de trabajadores de Uniroyal, S.A.a. (registro no. 10/5422-4)
	631
	637
	x
	

	Sindicato Nacional de Trabajadores de General Tire de México, S.A de C.V. (reg. no. 10-5423-5)
	755
	721
	774
	681

	Sindicato Nacional de Trabajadores Bridgestone/Firestone de México S.A. de C.V. (reg. no. 2306)
	804
	830
	871
	816

	Sindicato de Trabajadores de La Fábrica de West Company México (reg. no. 10-2740-2)
	113
	113
	113
	x

	Sindicato de Empleados y Obreros de la Industria de la Transformación del Hule de la R.M. (reg. no. 4166)
	401
	400
	461
	678

	Sindicato Nacional Revolucionario de Trabajadores de la Compañía Hulera Euzkadi, S.A. (reg. no. 6221)
	1,339
	1,364
	1,225
	904 **

	Sindicato Único de Trabajadores de la Compañía Hulera Goodyear Oxo S.A. “Sergio Pérez Tovar” (reg. no. 2053)
	1,555
	1,366
	1,358
	x

	Sindicato de Trabajadores y Empleados de la Industria Hulera de la República Mexicana (reg. no. 2396)
representando a los Sindicatos de Compañía Hulera Tornel, S.A. de C.V. (1,438); productos industriales Goodyear Oxo, S.A. de C.V. (313); Hules Banda, S.A. de C.V. (282); Compañía Hulera "El Aguila”, S.A. de C.V. (42) Nacional de Hules Nova, S.A. (33); Compañía Hulera Nacional del Centro, S.A. (29), Industrial Teoloyucan S.A. de C.V. (30)
	2,167
	2,291
	* 2,438
	* 2,307

	Empresa:Compañía Hulera Tornel, S.A. de C.V.
	
	
	
	1,830 ***

	Empresa: Goodyear Productos Industriales, S. de R.L. de C.V.
	
	
	
	374

	Empresa: Continental Llantera Potosina, S.A. de C.V. (antes General Tire de México, S.A. de C.V.)
	
	
	
	816 ****

	TOTALES
	7,085
	7,722
	7,240
	7,590


* en 2001 y 2003 el sindicato de trabajadores y empleados de la industria hulera de la república mexicana no indica los sindicatos que representa.
** en 2003 la representación patronal objetó la representación del sindicato nacional revolucionario de trabajadores de la compañía hulera euzcady, s.a.
*** destaca que en 2003, la compañía hulera tornel no acreditó su representación mediante el sindicato de trabajadores y empleados de la industria hulera de la república mexicana como en anteriores ocasiones, y éste, a su vez, en 2003 no hace mención de los sindicatos que representa, señalando que en 1999 y 2000 fueron los agremiados de la compañía hulera tornel  s.a. de c.v. la que mayor número de agremiados al  sindicato acreditaba, vía la representación del sindicato mencionado.
**** este número de agremiados no fue sumado pues corresponde al sindicato nacional de trabajadores de general tire de méxico, s.a. de c.v.
Fuente: elaboración propia con datos  de las convenciones revisoras del contrato ley celebradas en la stps.

Convenios singulares
En el contexto del marco normativo de las relaciones laborales en el sector y que se han estado señalando en este texto, es conveniente destacar que desde la década de 1950 y 1960, que pueden considerarse como años de buen desempeño económico del sector, se inició en especial en las empresas llanteras  la práctica de celebrar convenios singulares y definidos en cuanto a la materia laboral que se abordaba. En términos de estos convenios se negociaba entre un sindicato y una empresa aspectos puntuales que no eran del interés general del sector y respecto de los cuales se tomaron acuerdos de rango de obligatoriedad semejante al de un Contrato Colectivo.
Estos convenios no se identifican como contratos colectivos particulares (quinto nivel de la pirámide jurídica a la que nos referimos anteriormente) y, por ello, no se  consideraron dentro del marco normativo, puesto que se limitan a en el ámbito temático, pero debe resaltarse el hecho que son perfectamente válidos en tanto que la LFT posibilita la existencia de Contrato Ley y Contrato Colectivo y que estos convenios son expresiones que se adecuan a las intenciones de aquellos. En cierto sentido puede decirse que son excepciones (precisamente por su particularidad temática) a las que se recurrió una vez y, después, se continuó recurriendo sin reparar en que se estaban convirtiendo en reglas, con todas las consecuencias de su imperfección casuística.
Las vertientes que adoptaron estos convenios son las siguientes:
1.- Cuando se celebraron a petición e iniciativa del sindicato, incluso bajo formas de conflicto y con amenaza de suspensión de actividades, respondieron a la intención de obtener prestaciones adicionales a las establecidas en el Contrato Ley, por ejemplo: pago por parte de la empresa del cien por ciento de las cuotas del servicio médico, de la prestación habitacional, del impuesto sobre la renta a cargo de los trabajadores e incluso, como compromisos salariales significativos que se acordaron en el marco de la introducción de nueva maquinaria y como reconocimiento de alta especialidad a un trabajador o a un nivel de trabajo determinado.
Existen incluso convenios de un nivel de particularidad tal que se refieren incluso a un determinado trabajador y lo colocan en condiciones de ingresos significativamente altos. Estos convenios podrían señalarse como soluciones poco afortunadas de un esquema de producción de carácter marcadamente taylorista, frente al que se adoptaron compromisos aberrantes. Esta situación es la que enfrentan hoy en términos prácticos las empresas, los trabajadores y los sindicatos. Todos ellos reconocen la necesidad de revisarlas, ya que las condiciones tecnológicas han cambiado, existe la amenaza  e incluso la realidad de cierre de empresas por incosteables y constituye un freno a la introducción de nuevas tecnologías o nuevas formas de organización del trabajo; todo ello constituye una condición de cuellos de botella que deben superarse mediante la voluntad común de las partes, para darles las soluciones más afortunadas a efecto de que se mantenga la actividad del sector, la existencia de las empresas y las fuentes de trabajo.
2.- Con posterioridad, y por la iniciativa empresarial, se adoptó la práctica de celebrar este tipo de convenios singulares para limitar los derechos o las prestaciones otorgadas por el Contrato Ley. Se abordó en ellos todo tipo de cuestiones, incluso referidas al tema salarial y significaron en un caso particular la reducción de hasta 25% del salario para evitar que cerrara.
Dentro de técnica jurídica ésta utilización del esquema de los convenios singulares, violenta la pirámide normativa y desde el punto de vista social es la forma menos afortunada de enfrentar problemas reales ante una evidente posibilidad de cierre de una empresa cuando no se encuentra una solución al conflicto, solución a la que se abrirían opciones si quedara asociada con otras alternativas de negociación y de acuerdo entre los patrones, los trabajadores y sus sindicatos.
Debe considerarse también que para la celebración de todos estos convenios no haya mediado en general un estudio objetivo actuarial de las consecuencias sobre el desempeño del sector, de la proyección que tendrían los compromisos adquiridos, sobre todo en un entorno de competencia global como el que ahora prevalece y que afecta adversamente la situación competitiva de las empresas que operan en el mercado nacional debido en buena parte a los costos laborales que prevalecen en otras partes.
Frente a esta realidad del sector y tomando en cuenta  en general la situación del mercado de  trabajo, debe atenderse de modo relevante los temas de los cambios tecnológicos y de la productividad del trabajo en cuanto a su incidencia en el proceso productivo. Esto se liga con aspectos tales como:
· El rompimiento de las cadenas cerradas de producción y el establecimiento de procesos de trabajo menos comprometidos en términos de la productividad.

· La búsqueda de la calificación del trabajo y el cumplimiento de estándares de calidad, pero no de tipo cerrados o atados a la polivalencia, ya que ello remite a la cuestión  de que no se logra romper la dependencia en la cadena de producción.

La realidad de las relaciones laborales en la industria hulera
En la mayoría de los casos la polivalencia
 y la movilidad de turnos e incluso los cambios de jornadas o tiempos de descanso, sobre todo en la industria llantera y de materiales de renovación de llantas, es mayor a los límites que el Contrato Ley permite (5% del total de trabajadores polivalentes es la regla contractual). Ante esto, los sindicatos asumen dos conductas: toleran el hecho o lo cuestionan de manera permanente. En este último caso, no se llega a alcances mayores y el fin es buscar incrementos salariales, lo que genera un permanente ambiente de tensión en las relaciones laborales. Estas tensiones están, entonces, enmarcadas en un entorno de bajos salarios, de la generalizada disputa por elevarlos y la amplia  oferta de mano de obra de poca calificación existente en el país.
La razón fundamental por la que la polivalencia y la movilidad de turnos se hacen necesarias en el sector, es que la industria hulera dedicada a la fabricación de llantas y de materiales para la renovación de llantas debe mantener una operación continua o parar en función a las condiciones de la demanda en el mercado, de lo contrario se incurre en costos muy elevados. Por su parte, las empresas buscan alcanzar las metas de producción deseadas sirviéndose de los espacios de flexibilidad que el Contrato Ley les abre, (salario a destajo o fijo, posibilidades de reducción de la jornada a los destajistas, polivalencia etcétera) y pretendiendo hacerlos incluso más flexibles, a diferencia de otros sectores en donde las relaciones laborales se regulan únicamente por la Ley Federal del Trabajo. Dicha ley es más rígida en la materia aplicable a los contratos colectivos, como lo son los de la industria automotriz, y provoca la necesidad, por ejemplo, de contratar de manera permanente más trabajadores,  tener turnos fijos y muy limitados en la actividad polivalente pero que tienen tabuladores más abiertos, reducidos y generales, y sin convenios de productividad tan onerosos.
El espacio de las relaciones laborales en el sector hulero requiere de una revisión fundamental y para ello pueden adelantarse algunas cuestiones como las siguientes:
· La forma de producción marcadamente taylorista está cambiando en la industria a escala mundial y el sector hulero (especialmente el de la producción de llantas) no puede quedarse al margen de dichas modificaciones. 
· El replanteamiento de las formas de producción no puede hacerse sin la participación y el convencimiento de los empresarios y de los trabajadores y sus organizaciones, a riesgo de fracasar en la instrumentación de tipo unilateral o de aplicar soluciones de corta vida en tanto que dependan del estado actual del mercado de trabajo y de la abundante oferta de mano de obra que existe.
· Ni en el sector hulero ni en ninguno otro han constituido soluciones afortunadas el liquidar trabajadores para después contratar nuevos, en algunos casos los mismos que habían sido liquidados, en condiciones supuestamente más flexibles pero que, además, del aspecto salarial  implican  el repudio de las calificaciones laborales alcanzadas.

· Esto no significa no quiere  que se ignore la necesidad de terminar con los cuellos de botella que, en buena medida solo podrán superarse mediante la separación del personal que no acepte abandonar las prácticas que ya no funcionan y que comprometen a la industria y a su propio trabajo. 
· La opción de transformar  un sector productivo por uno de comercialización pareciera ser de manera inmediata más atractiva, pero no es una estrategia sostenible de largo plazo. La alternativa es reconsiderar el modo de funcionamiento de la industrie del hule en un nuevo entorno tecnológico, de relaciones laborales y de intercambios comerciales para replantear su viabilidad en el país.
Detrás de la discusión sobre competitividad de la industria hulera, en particular en la industria de fabricación de llantas, se encuentra un factor que ha incidido de modo creciente en la situación del sector. En países de la región del este de Asia o de Europa oriental se están fabricando llantas de precio inferior a las que se fabrican en México (fundamentalmente por más bajos salarios). Ello ha contribuido a la conversión de los productores en importadores, lo que además de reducir la inversión, y los costos y responsabilidad laborales, resulta ser más rentable en tanto que los aranceles de importación no contrarrestan la desventaja que se crea en el mercado derivada de los precios más bajos de aquellos competidores. 
Volviendo a los conflictos laborales de diversas empresas llanteras se pueden considerar los siguientes elementos:
En materia de la jornada de trabajo:
Operación continua en la empresa que los lleva incluso a plantear, y en algunos casos a acordar con el sindicato, la obligación de que el trabajador que concluye su jornada, en caso de que no llegue quien lo releva en el puesto, tenga que esperar e incluso doblar turno sin que exista justificación para que suspenda sus labores. Esto porque tratándose de una producción en cadena, la suspensión paraliza no sólo el proceso concreto sino la cadena misma. Esta es una razón de tensión en las relaciones laborales y de permanente conflicto que, como decíamos, se ha resuelto de manera diferente según las empresas y la cooperación  de los sindicatos y los trabajadores. En la práctica se advierte que esto ocurre de modo frecuente como una forma de presión del sindicato a la empresa.

· Definir con libertad días de descanso, otorgamiento o pago de días festivos, todo ello en función de las condiciones del mercado que definen el ritmo de la  producción. 
· Libertad para asignar o mover e incluso cubrir en efectivo períodos vacacionales en función a los requerimientos de la producción.
El sistema de producción en cadena, se convierte en la industria hulera en un permanente elemento de fricción en el centro de trabajo entre sindicato, trabajadores y empresa y las soluciones inmediatas y fáciles han sido, al igual que en otros sectores que laboran en cadenas de producción, plantear nuevos conflictos, es decir la permanente demanda de la empresa de mayores flexibilidades y la diversificada conducta de los sindicatos al respecto.

Por cuanto a condiciones de trabajo.
· La polivalencia requerida es la más amplia posible ello derivado de que cualquier rigidez, por pequeña o elemental que sea, conlleva en ocasiones a imposibilidad de resolver los requerimientos de la cadena productiva.
· Se pretende que la capacitación en el trabajo se encuentre vinculada a la polivalencia.
· Se intenta cumplir los estándares internacionales de producción y calidad, pero sin considerar las diferencias de maquinaria, modernidad de las empresas y niveles salariales que, como lo tenemos señalado, no son estándares  sino presentan las diferencias lógicas de la globalización y en el caso de nuestro país, no son pocas las empresas llanteras que operan con maquinaria de décadas atrás.

En materia de Reglamento Interior de Trabajo:
· En las empresas llanteras y productoras de material de renovación de llantas se ha convertido este instrumento en un modo de sancionar económicamente e incluso en cuanto a la jornada las obligaciones de los trabajadores. Este es el único sector en donde existe la obligación consignada en el Contrato Ley de pagar o corregir errores de producción en efectivo o con tiempo de trabajo no remunerado. Esta cuestión entraña la dificultad de asignar a quién de los trabajadores de la cadena es atribuible la responsabilidad reclamada por la empresa, hasta dónde son resultados de mala calidad de la materia prima o de la maquinaria y, por ello, genera permanente tensión en las relaciones laborales, dificultades entre trabajadores y mandos medios, y entre empresa y sindicato.
· Por los requerimientos de la producción, proceso en cadena, las empresas plantean reiteradamente y de tiempo atrás la pretensión de que en el Reglamento se sancione el ausentismo y los retardos, lo que nos ratifica una idea que se encuentra implícita en el análisis y que ponemos a debate: En realidad el conflicto laboral en el sector deriva de que en el la participación de la fuerza de trabajo en la producción y los ritmos de esta es fatalmente vinculada y lleva a altos costos de productividad cuando no se respetan.
El debate no debe ser entendido en términos de la aplicación de sanciones en el Reglamento Interior de Trabajo. Una norma, además de prever la sanción en el supuesto de la existencia de una conducta no deseada, debe establecerse en forma tal que responda al convencimiento social de la conveniencia de la conducta que se desea promover. Con la amenaza de la sanción no se resuelve el problema de la conducta no deseada sino, cuando más, se motivan nuevas conductas, también no deseadas. La alternativa se encuentra, como lo señalamos con anterioridad, en instrumentar de manera bilateralmente acordada las opciones al esquema tradicional de relaciones laborales y de producción dentro del sector hulero, que respondan al  convencimiento de que son de beneficio e interés común.

Acerca de las relaciones laborales en la industria global del hule
Como sucede en la mayoría de las industrias, en la del hule, hay una tendencia a reducir la carga laboral mediante la reducción del número de  trabajadores, el incremento en la intensidad del trabajo  y el uso de distintos mecanismos de aprovisionamiento externo (outsourcing). Buena parte de las innovaciones  que se introducen en la  producción están dirigidas a ese fin y se integra en la discusión acerca de la llamada “flexibilidad del trabajo”,  y que incluye los aspectos de incrementos de la productividad y la reducción de costos. Después de un siglo del proceso de automatización de la industria llantera, el costo de la mano de obra no es significativamente elevado. Los principales costos de producción son los de las materias primas que se asocian con el precio del petróleo y de la industria química, o con el costo del capital en función del acceso al crédito y de las tasas de interés. Esta situación significa que las corporaciones de la industria hulera  tengan una mayor flexibilidad para ajustarse en relación con los salarios y las condiciones  de trabajo. No obstante, esta condición apreciable en términos generales en la industria, no elimina las fricciones entre las empresas y sus trabajadores. 

Las corporaciones en la industria hulera han establecido una serie de exigencias en el proceso laboral asociado con el sistema de entregas “justo a tiempo”, el asunto se expresa en la condición de que un tipo de producción por lotes requiere de trabajadores por lotes, lo que lleva a una redefinición de la prácticas de contratación y de relación con los sindicatos. Esto es lo que en la literatura especializada se refiere como el hecho de hacer de la mano de obra menos un costo fijo y más un costo variable. Las fricciones entre ambas partes, empleadores y empleados, proviene de lo que se ha denominado como la “casualización” del trabajo, en relación con lo que en otra época se consideraba como una situación de mayor seguridad en cuanto a la estabilidad del empleo y los ingresos derivados del mismo a lo largo de un extenso periodo de relación con la empresa, relación que no se sostiene en el caso de la producción flexible de carácter “justo a tiempo”.  Así, por ejemplo, una empresa productora de llantas de Polonia anunció el año pasado la modificación del contrato de trabajo de los empleados que no recibirían paga durante los periodos en que no había producción y que fueran menores de 22 días. 

Se aprecian, también, otras prácticas entre las firmas más grandes de carácter global. Michelin busca redefinir la relación laboral mediante el acceso a una fuerza de trabajo no sindicalizada o poco sindicalizada y con una base de trabajadores estables y una periferia de índole casual o temporal, con lo que se modifica la forma vigente de organización sindical y los vínculos de la empresa con sus empleados. Goodyear sigue una política más tradicional de enfrentamiento con los sindicatos, la empresa ha tenido que reconsiderar su sistema de calificación de empleados en Estados Unidos, bajo el cual los trabajadores son calificados por sus supervisores en cuanto su desempeño en tres categorías A, B y C; los dos primeros obtienen aumentos y los C reciben advertencias. Después de dos años la compañía empezó a despedir a quienes recibían una evaluación de C por segunda vez. Se sostiene que este sistema está encaminado a asegurar el cambio de los trabajadores más viejos, pero ha tenido un efecto negativo sobre la disposición de la fuerza de trabajo y sobre el ambiente laboral.  Bridgestone y Continental siguen políticas diferentes en sus países de origen frente a las que aplican en sus subsidiarias foráneas, ya que se encuentran constreñidas por las leyes laborales y la tradición de cada lugar donde operan. El argumento de que estas corporaciones intentan asegurar condiciones inferiores en sus subsidiarias que en sus países sede es común entre las redes globales de organizaciones de trabajadores y en los llamados a la solidaridad laboral internacional.

Los sindicatos en la industria hulera
El total de empleo global de la industria hulera en 2002 es del orden de 700 mil trabajadores, sin incluir los que laboran en la producción de hule natural ni aquellos empleado en la industria en  China, con lo que dicho total podría ser de aproximadamente 1 millón de personas. En el segmento productor de llantas el empleo fue del orden de 450,000 trabajadores, de los cuales 370,000 laboraban para las seis compañías más grandes.

Empleo reportado en la industria hulera
	País
	Empleados

	Estados unidos
	199,900

	Japón
	106,000

	Alemania
	72,000

	Francia
	70,000

	Reino unido
	35,520

	Malasia
	35,000

	Brasil
	27,000

	Rumania
	9,700

	Australia
	6,500

	Bangladesh
	6,500

	Mozambique
	5,852

	Finlandia
	4,500


   Fuente: ICEM World Conference for Rubber Industries, 2002.

Las condiciones de desenvolvimiento actual de la industria según se desprende de las declaraciones de los propios sindicatos, coincide con las prácticas de las principales corporaciones en cuanto a la reubicación de las plantas en localidades en las que prevalecen menores costos de producción, en especial, lo de carácter laboral. Esto ha significado reducciones del empleo en países como Noruega, Austria, Japón y Alemania y en otros se advierten una mayor volatilidad en las condiciones de los trabajadores, como ocurre en Perú y en Tanzania. La dinámica de la producción y del empleo se asocia de modo directo con las estrategias corporativas de reestructuración, racionalización y reorganización de la industria.  Varios sindicatos hacen referencia a los procesos de privatización que afectan igualmente al empleo, como ocurrió en Bangladesh.
En una encuesta aplicada a los sindicatos de la industria hulera en varios países del mundo se advierte que esta es una rama en la que predomina la sindicalización, en relación con otros segmentos de la economía de cada país. En la mayoría de los casos el número de trabajadores en los sindicatos de la industria hulera iguala o excede a la proporción de otros sindicatos. Hay países en los que se aprecia un índice  de sindicalización del orden de 85%, como ocurre en naciones con una larga tradición de sindicalismo – Dinamarca, Austria, Noruega y Australia. También en ésta categoría están los sindicatos pequeños en países con industrias pequeñas de hule como Bangladesh y Tanzania. En una categoría media están países como Japón, Brasil, Perú, Rumania, Alemania y Mozambique con índices entre 45% y 60 por ciento. Los índices más bajos de sindicalización de 10% a 20% se encuentran en Estados Unidos, Reino Unido, España y Francia, malasia y Bulgaria. 

Membresía de sindicatos de hule reportados

(posición por número de miembros)

	País
	Sindicato
	Miembros

	Japón
	Gomurengo (Japanese Rubber Workers Union Confederation)
	47,593

	Estados Unidos
	United Steelwokers of America, AFL-CIO, CLC
	45,699

	Alemania
	IG  BCE
	33,600

	Brasil
	Frente Unica da Borracha
	14,000

	Gran Bretaña
	Transport & General Workers Unions
	11,523

	Malasia
	Nacional Union of Employees in Companies Manufacturing Rubber Products
	6,379

	Gran Bretaña
	General, Municipal and Boilermakers Union
	5,000

	España
	FIA-UGT
	3,600

	Bangladesh
	Bangladesh Forest Industries Development Corporation Workers & Employees Union
	4,500

	Mozambique
	SINTIQUIGRA
	2,543

	Dinamarca
	Central Organisation of Industrial Employees
	2,300

	Austria
	Gerwerkschaft der Chemiearbeiter
	2,186

	Francia
	Federation Chemie Energie FCE-CGT
	1,900

	Rumania
	Fed.Nationale des Sindicats du Petrochemie
	1,620

	Eslovaquia
	OZ Chemia SR
	1,293

	Finlandia
	Union of Salaried Employees TU
	1,036

	Estados Unidos
	PACE Internacional Union
	960

	Australia
	Australian Liquor Hospitality Miscellaneous Workers Union
	800

	Tanzania
	Tanzania Union of Industrial and Commercial Workers
	368

	Bulgaria
	National Labour Federation “Chemistry and Industry”
	340

	Nueva Zelanda
	Manufacturing & Construction Workers Union
	210

	Perú
	Sindicato de Trabajadores de la CIA Goodyear de Perú, S.A.
	116

	Noruega
	Chemical & Industrial Workers Union
	214

	Argentina
	SUNTA
	36


   Fuente: ICEM World Conference for Rubber Industries, 2002.
China y otros países del Asia no se encuentran en esta encuesta, pero parecería por los reportes de afiliados que las áreas de nuevo crecimiento y las áreas de bajo costo tienen un rango medio de sindicalización  que puede ser importante para las estrategias de los sindicatos globales al enfrentar relocalizaciones y maniobras corporativas.

Salarios
Los salarios comparativos de la industria en distintos países son  difíciles de calcular con alguna finalidad práctica. Los factores que intervienen como son los cambios en la paridad de las monedas, las  diferencias en el costo de la vida, las  prestaciones y derechos, los pagos de tiempo extra son, todos ellos, factores que deforman el significado real de las diferencias de salarios entre los países. Así que los resultados que se muestran a continuación solo deben considerarse como de carácter indicativo.

Usando como base de comparación la base que proporciona el US Bureau of Labor Statistics de promedios de salarios por hora del sector industrial en varias partes del mundo, parece que los salarios del ramo hulero son apenas iguales o en algunos casos más bajos que los promedios del resto de la industria. Por ejemplo, España con un salario base de toda la industria de 16.2 dólares por hora se ubica en la parte baja del nivel medio, mientras que en Nueva Zelanda es substancialmente más baja. Los trabajadores de Estados Unidos reportan un salario medio por hora de 13,58 dólares mientras que el promedio de toda la industria es de 19.2 dólares.

Promedios salariales en paÍses seleccionados

(salario mensual de los obreros en dólares)

	Región/País
	Bajo
	Medio
	Alto

	Asia/Pacífico

	Bangladesh
	28
	89
	103.5

	Japón
	
	2,322
	

	Malasia
	230
	400
	700

	Nueva Zelanda
	800
	920
	1,040

	Europa Occidental

	Alemania
	1,762
	1,906
	4,355

	España
	1,000
	2,125
	4,000

	Finlandia
	1,200
	2,000
	2,700

	Europa Central

	Rumania
	125
	300
	500

	Eslovaquia
	150
	235
	430

	Norte y Sur de América

	Brasil
	120
	200
	800

	Perú
	200
	680
	1,000

	Estados Unidos
	1,326
	2,205
	3,314


       La conversión de horas a meses = tiempos reportados por semana de trabajo x 4.

       Fuente: ICEM World Conference for Rubber Industries, 2002.
Las diferencias de salarios entre los niveles mas bajos y los más altos reportados están en el rango de múltiplo se 2.5 a 3 veces. Tanto Alemania como Estados Unidos reportan que el salario más alto es 2.4 veces mayor que el más bajo, en Finlandia 3 veces y en el Reino Unido debajo de 2 veces. La diferencia de salario se agranda en ciertas localidades y en el caso de Brasil se reporta el salario más alto a 6 veces por encima del más bajo, en Perú a 5 veces y en Rumania 4 veces. En el caso de España se advierte una relación de 4 veces entre los salarios más altos y los más bajos, mientras que en Bangladesh y Malasia se reportan diferencias en el rango de los 3 tantos. Además, los datos indican que los salarios en la región de Europa Central y Oriental son más bajos que los de América Latina. Esto confirma la situación que se ha ido creando en el despliegue de la producción mundial de llantas hacia esos países que se han convertido en objetivos para las corporaciones que buscan lugares con costos de operación de más bajos de salarios.

Horas de trabajo, vacaciones anuales y retiro
En este rubro de las condiciones laborales se puede notar una amplia diferencia de horas de trabajo por año en distintos países con una disparidad del 56% entre el nivel más alto en Perú con 2496 horas y Francia con 1600 horas.
Horas básicas trabajadas en la industria hulera

	País
	Día de trabajo
	Turno de trabajo

	
	Por año
	Por semana
	Por año
	Por semana

	Mozambique
	2688
	48
	2064
	44

	Perú
	2496
	48
	2496
	48

	Bangladesh
	2308
	48
	nd
	nd

	Argentina
	2300
	42.5
	nd
	nd

	Brasil
	2288
	44
	2054
	39.5

	Tanzania
	2169
	45
	nd
	nd

	Malasia
	2160
	48
	2160
	48

	Australia
	2112*
	44
	2112
	44

	Bulgaria
	2045
	40
	2045
	40

	Estados Unidos
	2030
	40.6
	nd
	nd

	Rumania
	2000
	40
	2000
	40

	Austria
	1976
	38
	1976
	38

	Alemania
	1955
	37.5
	1955
	37.5

	Japón
	1951
	nd
	1894
	nd

	Noruega
	1950
	37.5
	1846
	35.5

	Nueva Zelanda
	1840
	40
	1715
	37.3

	España
	1760
	nd
	1760
	nd

	Finlandia
	1716
	40
	1655
	35

	Gran Bretaña
	1710
	39-40
	1545
	32-37.5

	Eslovaquia
	na
	375
	nd
	37.5

	Dinamarca
	1628
	37
	1540
	35

	Francia
	1600
	35
	1600
	35


   *llantas: 1,824 por año, 38 por semana.

   Fuente: ICEM World Conference for Rubber Industries, 2002.

Las estadísticas de edades de retiro se están volviendo más complicadas a medida que la legislación ha ido eliminando el retiro obligatorio, que los esquemas de retiro cambian las fechas cuando las pensiones sean tomadas completas, y cuantas más concesiones se hagan a los trabajadores mayores para que acepten el retiro parcial con pensión. Estos cambios deben tomarse en cuenta cuando se consideran los resultados en la tabla correspondiente.

Vaciones anuales, edad de retiro en la industria hulera

	País
	Días libres al año
	Edad de retiro

	
	
	hombres
	mujeres

	Argentina
	14-35
	65
	-

	Australia
	20
	65
	65

	Austria
	30-36
	61.5
	56.5

	Bangladesh
	20-33
	60
	60

	Brasil
	30
	65
	60

	Bulgaria
	20-30
	67
	60

	Dinamarca
	30
	65
	65

	Finlandia
	25
	67
	62

	Francia
	25-30+
	60
	60

	Japón
	-
	60
	60

	Alemania
	30
	61
	61

	Malasia
	22
	55
	55

	Mozambique
	30
	60
	65

	Nueva Zelanda
	20
	65
	64

	Noruega
	30
	67
	67

	Perú
	30
	65
	65

	Rumania
	30
	65
	62

	Eslovaquia
	20-25
	60
	53-57

	España
	30
	65
	58

	Tanzania
	28
	60
	55

	Gran Bretaña
	25
	65
	65

	Estados Unidos
	20
	62
	61


     Fuente: ICEM World Conference for Rubber Industries, 2002.
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ANÁLISIS COMPETITIVO DE LA INDUSTRIA HULERA
I. Definición y clasificación de los sectores de estudio

En el análisis de competitividad recurriremos a diferentes fuentes de información, en consecuencia la manera de clasificar a los sectores bajo estudio adquieren diferentes formas.

Las fuentes consultadas son las siguientes:

a) Sistema de Cuentas Nacionales

b) Censos Industriales

c) Encuesta Industrial Mensual

d) Bancos de información de la CEPAL

En el sistema de cuentas nacionales la industria de productos de hule se clasifica en la Rama 41 y, a su vez, está se divide a nivel de clase en llantas y cámaras (clase 4101), vulcanización de llantas y cámaras (clase 4111) y otros productos de hule incluso calzado (clase 4121):

Diagrama 1

Clasificación de la industria hulera en el Sistema de Cuentas Nacionales

[image: image17.wmf]Año

Unidades económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

15.00

27,353.00

415,149.00

684,714.00

9,353,392.20

8,008,259.90

1,345,132.30

1998

35.00

27,656.00

4,217,141.00

655,852.00

58,714,431.00

48,520,946.00

10,193,485.00

Año

Unidades económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

15.00

27,353.00

816,909.13

1,347,345.46

18,405,130.49

15,758,247.41

2,646,883.07

1998

35.00

27,656.00

1,580,555.74

245,808.87

22,005,769.10

18,185,320.30

3,820,448.80

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93


Para el presente estudio, los productos de interés (llantas, material para renovación, empaquetaduras y piezas moldeadas de hule) se encuentran en las clases 4101 y 4121.

En los Censos Industriales la desagregación de los sectores es muy similar al de Cuentas Nacionales en el nivel de clase, aunque la clasificación cambia.  En los censos la industria hulera se clasifica en la rama 3550, en su desagregación más alta se encuentran las clases de fabricación de llantas y cámaras (clase 355001), revitalización de llantas y cámaras (clase 355002) y fabricación de piezas y artículos de hule natural o sintético (clase 355003). 

Diagrama 2
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Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

648,430.00

648,430.00

1989

683,301.00

702,347.00

1990

756,264.00

756,264.00

1991

704,865.00

773,433.70

1992

746,183.00

790,603.40

1993

659,269.00

807,773.10

1994

738,382.00

824,942.80

1995

630,953.00

842,112.50

1996

771,892.00

859,282.20

1997

828,660.00

876,451.90

1998

835,686.00

893,621.60

1999

912,385.00

910,791.30

2000

927,961.00

927,961.00

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

Clasificación de la industria hulera en los Censos Industriales

Las clases de interés para nuestro estudio son la 355001 y la 355003.

La encuesta industrial mensual proporciona una mayor desagregación para las clases 355001 y 355003. La encuesta proporciona información desagregada de la fabricación de llantas y cámaras, lo cual permite separar estos dos productos y a su vez clasificarlos por su uso principal.

Diagrama 3
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Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

1,076,420.00

1,076,420.00

1989

1,114,534.00

1,104,283.56

1990

1,160,732.00

1,132,147.11

1991

1,141,098.00

1,160,010.67

1992

1,178,056.00

1,187,874.22

1993

1,154,957.00

1,215,737.78

1994

1,156,112.00

1,243,601.33

1995

1,164,205.00

1,271,464.89

1996

1,272,476.00

1,299,328.44

1997

1,327,192.00

1,327,192.00

1998

1,336,482.00

1,343,243.00

1999

1,371,231.00

1,359,294.00

2000

1,375,345.00

1,375,345.00

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

Clasificación de la industria llantera en la Encuesta Industrial Mensual

En la encuesta las piezas y artículos de hule pueden desagregarse, lo cual es ventajoso frente a las demás fuentes de información ya que permite separar el peso específico de los empaques y del material de renovación de llantas.

Diagrama 4
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Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

430,982.00

430,982.00

1989

457,069.00

456,435.17

1990

477,722.00

481,888.33

1991

530,439.00

507,341.50

1992

540,766.00

532,794.67

1993

543,483.00

558,247.83

1994

583,701.00

583,701.00

1995

496,730.00

619,454.50

1996

575,710.00

655,208.00

1997

674,156.00

690,961.50

1998

713,931.00

726,715.00

1999

743,916.00

762,468.50

2000

798,222.00

798,222.00

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

Clasificación de la producción de artículos de hule en la Encuesta Industrial

La información referente a la evolución externa del sector proviene de la Comisión Económica para América Latina (CEPAL), la que a su vez tiene como fuente de información a la Organización de Naciones Unidas (ONU), y de los registros aduanales de la Secretaría de Hacienda y Crédito Público.

La clasificación seguida para las exportaciones e importaciones utiliza la Clasificación Comercial Internacional Estándar (SITC por sus siglas en inglés).

En el código 23 la clasificación incluye al hule como materia prima ya sea natural o sintético.

Código 23. Caucho en bruto (inclusive sintético)


2320. Caucho natural


2331. Caucho sintético


2332. Caucho regenerado

En el código 62 se clasifican las manufacturas de hule y se desagrega  de la siguiente forma:

Código 62. Manufacturas de caucho


6210. Materiales de caucho


6251. Llantas p/ auto


6252. Llantas p/ auto y camión


6253. Llantas p/ avión


6254. Llantas p/ motos y bicicletas


6259. Otras bandas y cámaras de aire


6289. Otros artículos de caucho, no especificados previamente.

Una mayor desagregación se consigue utilizando el Sistema Armonizado, que permite la siguiente clasificación.

Fracción 4011   Neumáticos nuevos de caucho.

Fracción 4012   Neumáticos recauchutados o usados.

Fracción 4013   Cámaras de caucho.

Fracción 40169301   Empaquetaduras.

II. Metodología de análisis competitivo

El análisis de la competitividad se ha convertido en un tema muy discutido en el ámbito académico y gubernamental. En los últimos años se han desarrollado diferentes enfoques, entre los que destacan los análisis para países realizados por el World Economic Forum (WEF) y el International Institute for Managenment Development (IMD) y los estudios para industrias y sectores realizados, por ejemplo, por Porter.

El trabajo del WEF se presenta en su  “Informe de Competitividad Global” y emplea dos enfoques distintos pero complementarios para el análisis de la competitividad. El Índice de Competitividad para el Crecimiento (Growth Competitiveness Index o GCI) mide la capacidad de una economía nacional para lograr un crecimiento económico sustentable en el mediano plazo. Se basa en tres amplias categorías de variables: ambiente macroeconómico, instituciones públicas y tecnología. El Índice de Competitividad Microeconómica (Microeconomic Competitiveness Index o MICI) evalúa la eficacia con la que una economía utiliza su acervo de recursos. El índice se basa en dos grupos de variables: operaciones y estrategias de las empresas y calidad del ambiente nacional de negocios.

El índice GCI expresa principalmente la evolución del Producto Interno Bruto per cápita y se complementa con factores del ambiente macroeconómico (estabilidad macroeconómica, calificación crediticia, gasto público), tecnológico (innovación y transferencia de tecnología) e institucional (contratos, ley, corrupción).

Diagrama 5

Índice GCI
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Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

1,363,731.00

1,363,731.00

1989

1,412,012.00

1,409,617.86

1990

1,470,547.00

1,455,504.71

1991

1,445,750.00

1,501,391.57

1992

1,494,104.00

1,547,278.43

1993

1,465,652.00

1,593,165.29

1994

1,531,096.00

1,639,052.14

1995

1,684,939.00

1,684,939.00

1996

1,721,529.00

1,785,513.50

1997

1,869,730.00

1,886,088.00

1998

1,926,381.00

1,986,662.50

1999

2,087,237.00

2,087,237.00

2000

2,033,909.00

2,187,811.50

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos


El índice MICI comprende dos grandes categorías, que se subdividen a su vez en numerosos indicadores.
1) Operaciones y Estrategias de las Empresas: sofisticación del proceso de producción, naturaleza de la ventaja competitiva, alcance de la capacitación de los funcionarios, extensión del marketing, disposición a delegar autoridad, capacidad de innovación, gasto en investigación y desarrollo, presencia de cadena de valor, amplitud de los mercados internacionales, grado de orientación al consumidor, control de la distribución internacional, extensión de la política de marcas, confianza en la administración profesional, extensión de la compensación por incentivo, extensión de las ventas regionales, frecuencia del licenciamiento de tecnología extranjera. 

2) Ambiente Nacional de Negocios: Condiciones de factores, condiciones de la demanda, industrias relacionadas y de apoyo, contexto para la estrategia y competencia de las empresas 

Estos criterios utilizados en el MICI son de utilidad para construir indicadores de competitividad a nivel sectorial o empresarial.

El IMD construye un índice que considera 314 criterios tanto cualitativos como cuantitativos para medir competitividad. Entre estos indicadores le da un elevado peso a factores educativos -que tienen que ver con la capacitación de la fuerza de trabajo-, aspectos tecnológicos (telecomunicaciones, Internet y telefonía) y los valores de la sociedad.

La propuesta de Porter se ha sintetizado en lo que actualmente se conoce como el diamante competitivo, en donde la competitividad se define en términos de las condiciones de oferta, demanda, estructura de las empresas y su entorno, así como de las relaciones con sus proveedores y clientes. Una crítica a este enfoque es que confiere un gran peso a los factores exógenos (competitividad internacional) y a las fuerzas del mercado.

Los enfoques presentados pueden ser complementarios, pero lo relevante es que ofrecen una noción de competitividad multifactorial, la cual no depende únicamente de los factores tradicionales de productividad laboral, del capital o de los factores, sino que incluye aspectos de capacitación, relaciones entre empresas, institucionales, etc. Esto permite utilizar un concepto amplio de competitividad empresarial que depende de la esfera de la transformación y de sus encadenamientos hacia delante y hacia atrás.

Diagrama 6

Diamante competitivo de Porter
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Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

1,552,715.00

1,552,715.00

1989

1,535,162.00

1,649,863.44

1990

1,571,865.00

1,747,011.89

1991

1,638,889.00

1,844,160.33

1992

1,688,359.00

1,941,308.78

1993

1,595,802.00

2,038,457.22

1994

1,782,511.00

2,135,605.67

1995

2,024,932.00

2,232,754.11

1996

2,259,824.00

2,329,902.56

1997

2,427,051.00

2,427,051.00

1998

2,487,727.00

2,479,778.50

1999

2,532,506.00

2,532,506.00

2000

2,550,234.00

2,585,233.50

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 3711 Fibras Químicas


Fuente: Con base en Porter (1990), La ventaja competitiva de las naciones, CECSA, México.

Al estudiar la competitividad en sus múltiples facetas se puede ir más allá de la visión exportadora que predomina hoy día, bajo la cual sólo las empresas exportadoras son consideradas competitivas, lo cual descuida los aspectos endógenos asociados al desarrollo de ventajas competitivas y del mercado interno.

III. Indicadores de competitividad

Para identificar los diferentes aspectos que constituyen la competitividad, en este estudio realizamos un análisis de tipo cuantitativo y cualitativo. Para los factores cuantitativos se han diseñado un conjunto de indicadores que dan cuenta de los factores endógenos y exógenos que generan ventajas competitivas en un sector industrial y que son los siguientes:

· Dinámica de la producción: Se obtiene calculando la tasa de crecimiento de la producción con a siguiente fórmula:

(valor final / valor inicial)1/n x 100-100

· Productividad: Se obtiene utilizando el producto por hombre ocupado:

(producción/personal ocupado) x 100

·  Brecha de productividad: Se obtiene en comparación con Estados Unidos:

Productividad/Productividad EUA*100

· Margen de ganancia: Se calcula como la diferencia entre ingresos y costos:

Ingresos-Costos

· Rentabilidad: Es el margen bruto en relación al valor de la producción:

Margen Bruto/VBP x 100

· Esfuerzo de inversión: Es la relación entre la inversión y el valor de la producción.

Inversión / VBP x 100

· Coeficiente de importación: Es la participación de las importaciones en el valor de la producción:

M/VBP*100

· Coeficiente de exportación. Es la participación de las exportaciones en el valor de la producción:

X/VBP*100

· Esfuerzo exportador: Mide la importancia relativa de las exportaciones en relación a la producción y al comercio externo.

(X/(VBP+(M-X))*100

· Dependencia externa: Indica el peso de las importaciones en la producción y en el comercio externo de bienes.

(M/(VBP+(M-X))*100

· Comercio intraindustrial: Indica la profundización en el comercio intrafirma:

[(X+M)-|X-M|]/(X+M)*100

· Matriz de competitividad: Permite calificar a un producto por su dinamismo en el comercio internacional.
Los indicadores seleccionados permiten establecer la situación competitiva de las diferentes industrias con base en sus ventajas competitivas en relación al entorno nacional e internacional en el que participan.

Se hace uso también de la matriz de competitividad elaborada por Naciones Unidas para calificar las fracciones arancelarias por su dinamismo. Esta calificación emplea dos paquetes computacionales que son:

a) El Sistema para el Análisis del Crecimiento del Comercio Internacional (MAGIC), que permite evaluar competitividad para el período de 1990 a 1999.

b) El Sistema de Análisis Competitivo de las Naciones (TradeCAN), que permite calificar la posición competitiva de un país en productos específicos, cuenta con información para el período 1985 a 2000.

Para la evaluación cualitativa, se ha construido un cuestionario especifico para las empresas involucradas y sus resultados se plantean en otra parte del estudio.

IV. Medición de factores competitivos

4.1 Dinámica y participación del sector

Para determinar los pesos relativos que tienen las diferentes industrias objeto de este estudio, se presentan en el cuadro 1 las participaciones estimadas con las encuestas industriales mensuales del INEGI.

Cuadro 1

Valor de la producción y participación porcentual en la industria hulera
(miles de pesos)
	Año
	Rama 3550
	Fab. de Llantas y Cámaras
	Empaques
	Mat. Renov. Llant.
	Otros ind. Autom.

	
	
	Valor
	%
	Valor
	%
	Valor
	%
	Valor
	%

	1994
	326186.75
	205604.00
	63.03
	3856.08
	1.18
	13845.50
	4.24
	7393.25
	2.27

	2001
	881533.58
	470711.17
	53.40
	23940.58
	2.72
	60965.25
	6.92
	49916.50
	5.66


   Fuente: Con base en la Encuesta Industrial Mensual, INEGI

El cuadro 1 muestra la preponderancia dentro de la industria hulera de la fabricación de llantas y cámaras, seguida del material de renovación, otros productos destinados a la industria automotriz y los empaques.

Si observamos la evolución del peso relativo de cada segmento podemos constatar que la producción de llantas ha perdido cerca de diez puntos porcentuales de participación entre 1994 y 2001, mientras que los demás sectores han incrementado su peso en la industria hulera.

En el nivel de desagregación permitido por las Cuentas Nacionales, el cuadro siguiente permite establecer que las industrias analizadas han tenido una evolución menos dinámica que la de la industria manufacturera en su conjunto.

Cuadro 2

Valor Agregado 1988-2000

(tasas medias de crecimiento anual)

	Periodo
	Gran

División III Manufactura
	División V Sustancias Químicas
	Rama 41 Productos

De hule
	Clase 4101 Llantas y cámaras
	Clase 4121 Otros Productos de Hule, Incluso Calzado

	1988-1994
	4.24%
	2.98%
	1.40%
	-0.35%
	3.17%

	1994-2000
	5.58%
	3.98%
	4.91%
	4.91%
	6.20%

	1988-2000
	4.91%
	3.48%
	3.14%
	3.14%
	4.68%


     Fuente: Con base en el Sistema de Cuentas Nacionales.

El análisis de los datos del cuadro 2 nos muestra que de las dos clases industriales consideradas, la productora de llantas y cámaras es la menos dinámica, estando su ritmo de crecimiento por debajo del que presenta la industria manufacturera en su conjunto y la producción de sustancias químicas. El material de renovación de llantas y la fabricación de empaques, que se clasifican dentro de la clase 4121, muestran una evolución muy parecida a la de la manufactura y mejor que la mostrada por los productos de hule en su conjunto.

Información complementaria la proporciona el Censo Industrial, en el cuadro siguiente se observan los datos de la dinámica del valor agregado y la formación bruta de capital fijo. Destaca en esta información que la dinámica productiva de la producción de llantas ha estado por debajo de los registros alcanzados por la industria manufacturera y la industria hulera.

Cuadro 3

Valor agregado y formación bruta de capital

[image: image23.wmf]PERIODO

Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

1,010,823.00

1,010,823.00

1989

1,032,847.00

1,059,172.75

1990

1,079,760.00

1,107,522.50

1991

1,095,963.00

1,155,872.25

1992

1,204,222.00

1,204,222.00

1993

1,084,658.00

1,265,281.50

1994

1,061,884.00

1,326,341.00

1995

1,052,297.00

1,387,400.50

1996

1,188,006.00

1,448,460.00

1997

1,285,808.00

1,509,519.50

1998

1,542,393.00

1,570,579.00

1999

1,617,370.00

1,631,638.50

2000

1,692,698.00

1,692,698.00

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

(tasa media de crecimiento anual)
Fuente: INEGI. XIII Censo Industrial, México 1992, INEGI. Censos económicos 1999, México 2001.
Los problemas en la producción enfrentados, sobre todo por la industria llantera, son notorios si se atiende al dato tecnológico de que para tener una tasa de crecimiento del 2.3%, su ritmo de inversión fue 20.6%, es decir que la inversión tuvo que crecer ocho veces más que la tasa de producción; comparativamente en el total de la manufactura esta relación es de únicamente 1.4 veces. Si observamos el indicador de esfuerzo de inversión, se observa que en la rama del hule la proporción que la inversión representa del valor de producción se ha incrementado sustancialmente en los últimos años, de acuerdo a los datos del cuadro 4, dicho porcentaje se incrementó en cerca de veinte puntos porcentuales para la industria llantera, mientras que en la manufactura el incremento fue inferior a los tres puntos. 

Cuadro 4

Esfuerzo de inversión*

	Año
	Sector 3 Industrias manufactureras
	Subsector 35 Sustancias Químicas, productos derivados del petróleo, del carbón hule y plástico
	Rama 3550 Industria Hulera
	Clase 355001 Fabricación de llantas y cámaras
	Clase 355003 Fabricación de piezas y artículos de hule natural o sintético

	1988
	12.90%
	17.72%
	6.90%
	4.64%
	12.05%

	1998
	15.38%
	28.62%
	19.42%
	24.11%
	11.56%


     Fuente: INEGI. XIII Censo Industrial, México 1992,  INEGI.

     Censos económicos 1999, México 2001.

Con el fin de disponer de información acerca de la dinámica más desagregada del sector, hicimos uso de los datos provenientes de la encuesta industrial mensual levantada por el INEGI. Si consideramos que, de acuerdo a dicha encuesta, la industria manufacturera creció entre 1994 y 2000 a una tasa media anual del 3.9%, podemos ubicar la dinámica mostrada por los sectores bajo estudio. 

Cuadro 5

[image: image24.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles de 

pesos productor de 1993

1994/01

151,402.40

1995/01

139,233.18

1996/01

150,904.32

1997/01

146,022.73

1998/01

144,717.94

1999/01

143,719.53

2000/01

134,108.88

2001/01

116,262.24

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de 

Alambre

Tasa de crecimiento medio en la producción

  Fuente: Encuesta industrial mensual, INEGI

La producción de llantas en conjunto registra un crecimiento medio equivalente a una tercera parte de lo observado en la manufactura, evolución que se explica por el retroceso en la producción de cámaras y de llantas para camiones. Por su parte, la producción de artículos de hule tiene en los segmentos de empaques, material de renovación de llantas y otros productos para la industria automotriz a los más dinámicos; estas tres industrias tienen una evolución muy por encima de la que presenta la industria manufacturera en su conjunto.
En síntesis, la dinámica productiva muestra que, de las industrias analizadas, únicamente empaques y material para renovación de llantas presentan una evolución por encima de la del promedio de la industria y con buenas perspectivas de desempeño futuro.

Cuadro 6

Productividad por hombre ocupado

(miles de pesos de 1993)
	Año
	Gran División III Manufactura
	 División V Sustancias Químicas, productos derivados del petróleo, del carbón hule y plástico
	Industria hulera
	Clase  355001 Fabricación de llantas y cámaras
	Clase 355003 Fabricación de piezas y artículos de hule natural o sintético

	1994
	22.562
	24.484
	14.996
	23.809
	9.193

	1995
	31.199
	35.866
	19.588
	30.718
	11.497

	1996
	28.782
	30.890
	17.311
	28.125
	10.197

	1997
	26.622
	28.485
	17.117
	28.769
	9.727

	1998
	27.674
	29.624
	19.239
	32.528
	10.784

	1999
	26.333
	28.581
	17.078
	28.205
	9.976

	2000
	26.731
	28.671
	15.648
	25.791
	9.493


Fuente: Encuesta industrial mensual 1994-2000, INEGI

Los problemas que enfrentan en la producción los sectores estudiados, son el reflejo de una baja productividad. En el cuadro 6 se presentan los datos de productividad y se observa que tanto la fabricación de llantas como la de piezas y artículos de hule operan con un nivel absoluto inferior al promedio de la industria manufacturera. No solamente los niveles de productividad son menores sino también su dinámica es más baja que la de la economía en su conjunto; entre 1994 y 2000 la tasa de crecimiento anual promedio de la productividad en las llantas fue 1.34% y la de piezas de hule 0.54%, mientras que la manufactura operó con una tasa del 2.87 por ciento.

La productividad llantera no es muy critica si se atiende al hecho de que se encuentra por encima del promedio de la industria hulera y muy próxima del promedio manufacturero, pero debe considerarse que las fuerzas que han operado en su sostenimiento son notorias; pues después del año de 1998, la producción llantera decrece a un ritmo del 12% promedio por el cierre de plantas, mientras que la ocupación decrece a un ritmo más lento del 3%.

Es claro que los problemas de productividad enfrentados por el sector nos son tan graves en el contexto de la economía nacional pero si pueden serlo en el ámbito internacional como se verá más adelante.

Otro factor importante a evaluar son los niveles de rentabilidad con que viene operando la industria, debido a las limitaciones de información para contar con un indicador cercano a la operación de las empresas, utilizamos una medición muy gruesa de la rentabilidad a través del margen bruto de ganancia. El margen de ganancia en la industria hulera se incrementó entre los años de 1988 y 1998, situación que comparten la división de productos químicos y el conjunto de la manufactura. Sin embargo, el aumento relativo del margen es mayor en la producción del hule, situación que lleva al incremento de la rentabilidad, mientras que en el resto de la economía y en la división de sustancias químicas la rentabilidad ha disminuido.
Cuadro 7

Margen de ganancia y rentabilidad 1988-1998

	Año
	Sector 3 Industrias manufactureras
	Subsector 35 Sustancias Químicas, productos derivados del petróleo, del carbón hule y plástico
	Rama 3550 Industria Hulera

	
	Margen
	Rentabilidad
	Margen
	Rentabilidad
	Margen
	Rentabilidad

	1988
	104,965,223.79
	24.78%
	27,684,589.07
	24.95%
	1,525,936.72
	26.27%

	1998
	152,867,508.63
	20.89%
	28,118,334.14
	16.83%
	2,230,144.78
	31.76%

	Año
	Clase 355001 Fabricación de llantas y cámaras
	
	Clase 355003 Fabricación de piezas y artículos de hule natural o sintético

	
	Margen
	Rentabilidad
	
	
	Margen
	Rentabilidad

	1988
	1,150,640.97 
	30.07%
	
	
	235,107.00
	14.33%

	1998
	1,425,273.03 
	37.13%
	
	
	757,204.93
	25.92%


Margen, Se refiere al valor bruto de la prod. menos las remuneraciones totales y los insumos totales

Rentabilidad,
se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

Fuente: INEGI. XIII Censo Industrial, México 1992, INEGI. Censos económicos 1999, México 2001.

Considerando las clases censales de la industria hulera, la situación anterior se explica por el incremento de la rentabilidad en la producción de llantas, la revitalización y en otros productos de hule. La rentabilidad de la industria llantera es superior a la de la manufactura en cerca de 17 puntos porcentuales.

El comportamiento del margen bruto y la rentabilidad se asocian a lo que ha ocurrido con sus costos principales y a la evolución de los precios. Para evaluar el comportamiento del costo laboral se han realizado cálculos del costo por hombre ocupado y del costo por hora trabajada. 

Los datos del cuadro siguiente ofrecen una comparación de los costos laborales, y destaca en la información el elevado costo que presenta la industria llantera. Mientras que en la manufactura el costo por hora trabajada disminuyó de 14.8 a 12.9 pesos, en la industria llantera se incrementó de 30.39 a 39.53 pesos. De acuerdo con datos de la Cámara Nacional de la Industria Hulera, en diciembre de 2001 el salario base diario más prestaciones en la industria llantera era de 1287.04 pesos, mientras que en la industria en general era de 287.77 pesos, es decir casi cinco veces mayor en la llantera. El resto de los sectores de la industria hulera presentan una situación más competitiva en costos laborales al registrar un costo relativo inferior al promedio manufacturero.

Cuadro 8

Costos laborales 1994-2000 (pesos reales de 1993)

	PERIODO
	Manufactura
	División V

	
	Costo laboral por persona ocupada
	Costo laboral por hora trabajada
	Costo laboral por persona ocupada
	Costo laboral por hora trabajada

	1994
	2,884.88
	14.80
	3,677.32
	19.41

	1995
	2,406.19
	12.49
	3,183.27
	16.91

	1996
	2,169.90
	11.16
	2,996.52
	15.79

	1997
	2,244.38
	11.45
	3,157.64
	16.56

	1998
	2,351.53
	12.00
	3,327.25
	17.39

	1999
	2,404.56
	12.20
	3,383.82
	17.66

	2000
	2,538.62
	12.89
	3,566.64
	18.67

	PERIODO
	Clase   355001 Fabricación de Llantas y Cámaras
	Clase    355003 Fabricación de Piezas y Artículos de Hule Natural o Sintético

	
	Remuneraciones reales por persona ocupada
	Remuneraciones reales por hora trabajada
	Remuneraciones reales por persona ocupada
	Remuneraciones reales por hora trabajada

	1994
	5,106.13
	30.39
	2,340.09
	12.69

	1995
	4,534.70
	28.32
	1,921.01
	10.47

	1996
	4,623.38
	28.66
	1,628.67
	8.65

	1997
	5,136.94
	31.02
	1,622.75
	8.66

	1998
	5,409.62
	32.53
	1,661.70
	8.91

	1999
	5,805.95
	35.75
	1,730.27
	9.44

	2000
	6,666.82
	39.53
	1,869.87
	10.15


     Fuente: INEGI, Encuesta industrial mensual, 1994-2000.

Para mostrar con mayor claridad el problema de competitividad y eficiencia con que operan los sectores estudiados, en particular la industria llantera, podemos comparar la evolución de la productividad y la del costo laboral. En el cuadro siguiente se presentan los datos comparativos de estos dos indicadores y la situación es muy clara: mientras que en la industria manufacturera y en la división de sustancias químicas, hule y plástico la productividad ha crecido en más de dos puntos porcentuales, sus costos laborales han caído drásticamente. En la industria de piezas y artículos de hule la productividad ha evolucionado positivamente pero a un ritmo muy inferior al del promedio de la manufactura; sin embargo, esto ha sido más que compensado por una profunda reducción de los costos laborales. En el caso de la industria llantera el ritmo de crecimiento de la productividad es muy bajo, prácticamente la mitad de la tasa de crecimiento media de la manufactura, pero su costo laboral se ha elevado a un ritmo muy por encima de su productividad; aproximadamente tres puntos porcentuales por arriba.

Cuadro 9

Tasa de crecimiento media anual de la productividad y el costo laboral: 1994-2000

(porcentajes)

	
	Industria Manufacturera
	División V Sustancias Químicas, productos derivados del petróleo, del carbón hule y plástico
	Clase 355001 Fabricación de Llantas y Cámaras
	Clase  355003 Fabricación de Piezas y Artículos de Hule Natural o Sintético

	Productividad
	2.87
	2.67
	1.34
	0.54

	Costo laboral 

por hora ocupada
	-2.28
	-0.65
	4.48
	-3.65


    Fuente: Con base en los cuadros 6 y 8

Si relacionamos el costo laboral con los ingresos por ventas, tendremos un indicador que mide la presión del costo laboral en la rentabilidad del sector. Los datos en el cuadro siguiente muestran que la participación del costo laboral en las ventas en el año 2001 es inferior al que privaba en 1994; en promedio la manufactura opera con una participación de los salarios en las ventas del 11%, pero la industria llantera opera con un 30%. De acuerdo a los datos del cuadro 10, el peso de los salarios en las ventas se redujo entre 1995 y 1998 para la industria llantera, sin embargo a partir del año de 1999 comenzó a remontar rápidamente, por lo cual la presión en el margen de rentabilidad del sector ocurrió a finales de la década pasada.

Cuadro 10

Participación de las remuneraciones en las ventas totales

	PERIODO
	Manufactura
	División V
	 Fabricación de Llantas y Cámaras
	Fabricación de Piezas y Artículos de Hule Natural o Sintético

	1994 
	13.56%
	16.10%
	22.32%
	27.61%

	1995 
	9.94%
	11.54%
	18.40%
	21.47%

	1996 
	8.60%
	11.16%
	18.04%
	17.99%

	1997 
	8.95%
	11.83%
	18.43%
	17.58%

	1998 
	9.30%
	12.50%
	17.92%
	17.07%

	1999 
	9.71%
	13.05%
	22.45%
	18.73%

	2000 
	10.01%
	13.50%
	27.45%
	21.21%

	2001 
	10.87%
	14.34%
	29.73%
	21.82%


     Fuente: Con base en la Encuesta Industrial, INEGI

Dado el carácter oligopolico de la industria llantera (pocos productores con productos diferenciados), el grado de control del precio depende del nivel de expansión o recesión del mercado. Para evaluar la situación del mercado, es posible vincular el mercado automotriz con la evolución de la producción de llantas. 

En la gráfica siguiente se observa que la industria llantera incrementó su producción por encima de la dinámica mostrada por el mercado de autos en los años de 1994 a 1999, esto significa que durante ese período enfrentó una estrechez creciente del mercado. La producción de autos creció rápidamente en 1999 y 2000, situación que prácticamente igualó los ritmos de crecimiento entre los dos sectores, sin embargo con el cierre  reciente de empresas en el sector llantero se ha provocado un sobre ajuste de la producción en relación al mercado, lo cual ha tendido a generar una mayor penetración de las importaciones en los últimos años.
Gráfica 1

Índices de producción de autos y llantas: 1994-2001

[image: image25.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles de pesos 

productor de 1993

1994

199,470.12

1995

231,695.69

1996

239,662.07

1997

247,691.83

1998

235,704.27

1999

217,718.40

2000

192,618.21

2001

174,417.38

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos 

Inorgánicos

(1994=100)

Fuente: Con base en datos proporcionados por la Cámara Nacional de la Industria Hulera y el INEGI.

Ante las presiones en el costo salarial y la deficiente evolución de la productividad, y para el sostenimiento de la rentabilidad, se presionó al incremento de los precios domésticos, situación que le vino a restar competitividad en el precio frente a las importaciones de llantas. El mecanismo de precios operó hasta que las limitaciones del mercado y la penetración de productos importados lo permitieron. En la gráfica siguiente se presentan los precios unitarios de diferentes tipos de llantas, existe una tendencia creciente hasta el año de 1998, y luego los precios comienzan a reducirse, lo cual frente a bajos niveles de productividad y presiones de costos se convirtió en un elemento de presión para el cierre de las empresas del sector.

Gráfica 2

Evolución de los precios unitarios de las llantas*: 1994-2002**

[image: image26.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles 

de pesos productor de 1993

1994/01

114,342.90

1995/01

137,342.49

1996/01

133,546.90

1997/01

129,104.31

1998/01

121,311.49

1999/01

109,387.35

2000/01

103,487.24

2001/01

104,822.25

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Clase 351213 Fabricación de Colorantes y 

Pigmentos

(Índice 1994=100)

*Los precios unitarios se obtuvieron del cociente valor/volumen

** El año 2002 abarca solamente hasta el mes de octubre.

Fuente: Elaboración propia con base en datos de la Encuesta Industrial Mensual del INEGI.

La evolución de la producción de empaquetaduras ha mostrado un comportamiento muy asociado a la producción de automóviles, aunque con una dinámica de crecimiento más rápida como se puede apreciar en la gráfica siguiente.

Gráfica 3

Índices de producción de autos y de empaquetaduras: 1994-2001
[image: image27.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles de 

pesos productor de 1993

1994

324,268.21

1995

603,503.55

1996

468,829.79

1997

423,636.98

1998

383,844.57

1999

361,209.98

2000

382,728.45

2001

327,572.39

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos 

Básicos Orgánicos


Fuente: Con base en la Encuesta Industrial Mensual, INEGI
En la producción de empaquetaduras vimos anteriormente que los niveles de rentabilidad se sostienen con incrementos en la productividad y reducciones de costos y también sus precios han mostrado una tendencia positiva.
Gráfica 4

Evolución de los precios unitarios de las empaquetaduras: 1994-2000

[image: image28.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles de 

pesos productor de 1993

1994

276,391.67

                         

 

1995

363,756.68

                         

 

1996

342,517.73

                         

 

1997

333,095.95

                         

 

1998

324,551.33

                         

 

1999

313,189.29

                         

 

2000

367,716.14

                         

 

2001

324,002.62

                         

 

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes 

(Índice 1994=100)

Fuente. Con base en la Encuesta industrial mensual, INEGI

4.2 Internacionalización del sector

4.2.1 Evolución del comercio exterior del sector

La industria hulera es deficitaria en términos comerciales ya que sus importaciones han crecido más que las exportaciones. En el cuadro 11 se muestra el comportamiento del sector externo del hule, en donde destaca que su participación  en las exportaciones manufactureras prácticamente se ha mantenido constante en la última década, siendo de 0.3 por ciento. Con las importaciones ha ocurrido lo contrario, su participación en el total de las manufactureras alcanzaba ya una participación de 1.2% a principios de los años noventa, y al finalizar la década se había incrementado a 1.4%, elevando el déficit en más de 500 millones de dólares en relación al año de 1991.
Cuadro 11

Exportaciones e importaciones manufactureras y de productos de hule 1991-2000
[image: image29.wmf]Periodo

Producción 

351232 

Fabricación de 

Hule Sintético o 

Neopreno 

constantes

Hules Sintéticos a 

Base de 

Butadieno. Miles 

de pesos 

productor de 

1993

Negro de humo. Miles 

de pesos productor de 

1993

1994/01

53,522.50

34,409.74

11,701.36

1995/01

72,872.00

44,270.91

12,043.49

1996/01

77,013.19

44,082.63

20,199.72

1997/01

70,592.75

40,055.16

1998/01

67,751.22

38,021.46

1999/01

60,156.03

33,976.41

2000/01

65,194.98

34,797.65

2001/01

56,733.20

30,788.77

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Producción a precios constantes según clase y producto

Millones de dólares
Fuente: INEGI. Perfil económico de la industria de productos de hule
* Cifras hasta el mes de julio

La industria llantera representa el 51% de las exportaciones y 39% de las importaciones de los principales productos de hule, por consiguiente de la evolución de este sector depende en gran medida el comportamiento de la industria hulera. En el cuadro siguiente se aprecia la evolución del sector externo de la industria llantera, destaca en estos datos el hecho de que el déficit comercial se ha duplicado en los últimos diez años. El déficit atribuido a la industria llantera explica 35% del déficit de la industria hulera del país.

Cuadro 12

Evolución de las exportaciones e importaciones de llantas y cámaras

de caucho1991-2000
(millones de dólares)
	 
	A
	B
	A-B

	Año
	Exportaciones de Llantas y cámaras de caucho
	Importaciones  de Llantas y cámaras de caucho
	Saldo

	1991
	16.2
	231.5
	-215.3

	1992
	23.4
	271.6
	-248.2

	1993
	32.0
	264.6
	-232.6

	1994
	54.5
	327.1
	-272.6

	1995
	129.5
	244.7
	-115.2

	1996
	130.3
	417.9
	-287.6

	1997
	155.8
	550.1
	-394.3

	1998
	177.4
	630.8
	-453.4

	1999
	227.5
	708.2
	-480.7

	2000*
	126.9
	498.1
	-371.2



       * información a junio



      Fuente: INEGI. Perfil económico de la industria de productos de hule
Los indicadores de competitividad para la industria hulera se presentan en el siguiente cuadro. De los datos se desprenden las siguientes características:

a) La industria hulera ha incrementado la participación de las importaciones en la producción muy por arriba del promedio manufacturero. Entre 1988 y 2000, el coeficiente de importación para la manufactura creció a una tasa anual promedio del 8%, mientras que en la industria hulera lo hizo al 16 por ciento.

b) El esfuerzo exportador de la industria hulera ha sido inferior al registrado en la industria manufacturera.
c) Como consecuencia, la dependencia externa de la industria hulera es cada vez mayor. En 2000 dicha dependencia en la industria hulera fue casi tres veces la que privaba en 1988, mientras que en la manufactura es únicamente del doble en el mismo período.

d) El indicador de comercio intraindustrial muestra que la proporción del comercio que se realizaba bajo esta modalidad se ha reducido significativamente en la industria hulera. En 1988 el 78% era comercio intrafirma y para 2000 únicamente el 40 por ciento. 
 

Cuadro 13

Indicadores de competitividad en la industria hulera y en la manufactura: 1988-2000

(coeficientes a precios constantes de 1993)

	 
	1988
	1989
	1990
	1991
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000/e

	RAMA 41
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Coef. de importación
	27.53
	31.48
	40.02
	60.27
	68.70
	73.56
	80.31
	67.61
	111.06
	122.12
	125.63
	131.51
	155.94

	Coef. de exportación
	17.51
	15.71
	8.17
	6.08
	7.29
	9.95
	15.33
	31.37
	29.80
	33.13
	37.37
	47.50
	39.49

	Esfuerzo exportador
	15.92
	13.57
	6.20
	3.94
	4.52
	6.08
	9.29
	23.02
	16.44
	17.53
	19.85
	25.81
	18.25

	Dependencia externa
	25.03
	27.19
	30.35
	39.09
	42.56
	44.96
	48.68
	49.63
	61.27
	64.62
	66.73
	71.47
	72.04

	Com. Intraindustrial
	77.76
	66.58
	33.92
	18.33
	19.19
	23.83
	32.05
	63.38
	42.32
	42.68
	45.86
	53.07
	40.42

	MANUFACTURA
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Coef. de importación
	36.50
	41.38
	48.30
	57.37
	68.09
	68.80
	79.51
	60.44
	67.69
	78.87
	85.19
	90.41
	95.60

	Coef. de exportación
	26.81
	25.62
	25.68
	26.67
	26.70
	29.56
	34.14
	53.32
	58.10
	57.32
	56.99
	60.74
	63.66

	Esfuerzo exportador
	24.44
	22.13
	20.95
	20.41
	18.89
	21.23
	23.48
	49.78
	53.01
	47.16
	44.45
	46.84
	48.25

	Dependencia externa
	33.28
	35.75
	39.39
	43.89
	48.16
	49.41
	54.69
	56.42
	61.77
	64.89
	66.45
	69.73
	72.46

	Com. Intraindustrial
	84.69
	76.48
	69.43
	63.47
	56.34
	60.11
	60.08
	93.74
	92.37
	84.18
	80.16
	80.37
	79.94


/e Estimado

Fuente: INEGI, Sistema de Cuentas Nacionales.

4.2.2 Competitividad internacional del hule

Para analizar la competitividad internacional del hule y los productos de interés evaluamos la evolución de las exportaciones e importaciones de las siguientes fracciones arancelarias:

Fracción 4011   Neumáticos nuevos de caucho.

Fracción 4012   Neumáticos recauchutados o usados

Fracción 4013   Cámaras de caucho.

Fracción 40169301   Juntas (empaquetaduras)
La evolución de las importaciones de llantas nuevas ha registrado un elevado crecimiento al pasar de 107.9 millones de dólares en el año de 1990 a cerca de 760 millones de dólares en 2002. El crecimiento de las importaciones ha tendido a moderarse después de la entrada en vigor del TLCAN, aunque aún muestra tasas muy altas de aproximadamente 17% anual en promedio.

Cuadro 13

Fracción 4011: Comercio exterior mexicano de llantas nuevas: 1990-2002

(miles de dólares)
	 
	1990
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002*
	Tasa 

%

94/90
	Tasa

%

01/94

	Importaciones
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	

	Definitivas
	107,935.82
	135,445.29
	230,661.28
	333,287.23
	411,515.60
	444,907.00
	631,668.42
	754,792.75
	759,721.25
	24.35
	16.57

	Maquila
	265.03
	32,971.43
	24,335.76
	31,046.63
	39,645.64
	67,023.02
	52,106.16
	41,248.05
	18,805.75
	218.90
	6.01

	Temporales
	18,390.63
	65,172.96
	148,183.55
	166,638.92
	165,989.26
	177,928.72
	171,907.43
	122,272.77
	100,901.55
	-5.82
	35.65

	Exportaciones
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Definitivas
	8,260.68
	24,828.26
	18,283.56
	15,812.01
	18,743.28
	42,201.03
	38,866.45
	29,232.18
	6,381.84
	-11.55
	28.49

	Maquila
	25.30
	19.80
	48.89
	6.01
	1.73
	25.36
	17.72
	3.03
	1.67
	6.64
	-28.81

	Temporales
	66.84
	19,051.11
	26,872.43
	36,403.60
	39,210.93
	36,343.81
	29,689.14
	12,273.65
	3,218.14
	272.93
	-0.74

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Saldo**
	-99,675.14
	-110,617.03
	-212,377.72
	-317,475.23
	-392,772.32
	-402,705.97
	-592,801.97
	-725,560.57
	-753,339.42
	26.22
	16.24


*A noviembre.


** Considera únicamente las definitivas.

Fuente: SHCP

Por su parte, las exportaciones de llantas nuevas han evolucionado favorablemente, sobre todo después del TLCAN; en 1990 se exportaban poco más de 8 millones de dólares de llantas nuevas y en el año de 1999 las exportaciones sumaban ya 42 millones de dólares. A partir del 2000, como consecuencia del cierre de plantas en el sector llantero, las exportaciones declinaron rápidamente y a noviembre del año 2002 únicamente se registraban poco más de 6 millones de dólares; esto significa que el cierre de plantas le ha impuesto  al país el costo de dejar de percibir aproximadamente 36 millones de dólares en divisas y, adicionalmente, se ha dedicado un monto creciente de recursos a las importaciones.

La importación de llantas nuevas es un problema que tiene asociado también el de la importación de llantas usadas. En el año 2002 ya se importan poco más de 4 millones de dólares por este concepto, mientras que las exportaciones de dicho rubro se han reducido a la mitad en la última década. Por lo reducido de los montos de importación de llantas usadas esto no significaría un gran problema para la economía del país; sin embargo, sí es un problema si consideramos que la mayoría de las llantas usadas, que se comercializan, ingresan de manera ilegal. El negocio de las llantas usadas de importación ilegal es difícil de cuantificar, pero ha contribuido a la crisis de las empresas nacionales por enfrentarlas con la competencia desleal de un producto de bajo costo y que es considerado un desecho nocivo.

Cuadro 14

Fracción 401220 Llantas usadas: 1990-2002

(miles de dólares)
	 
	1990
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002*
	94/90
	01/94

	Importaciones
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Definitivas
	0.00
	1,198.86
	1,615.04
	2,385.14
	1,990.47
	2,703.04
	1,778.21
	3,502.00
	4,382.53
	nd
	7.95

	Maquila
	0.00
	0.00
	42.17
	191.72
	190.05
	80.73
	166.66
	179.77
	450.31
	nd
	nd

	Temporales
	0.00
	4.80
	50.09
	142.41
	272.49
	212.13
	405.85
	60.69
	0.00
	nd
	96.11

	Exportaciones
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Definitivas
	35.96
	157.20
	70.26
	312.73
	186.44
	21.91
	8.23
	23.49
	15.34
	9.47
	-10.64

	Maquila
	0.24
	41.50
	262.23
	522.85
	586.53
	41.15
	36.21
	34.89
	7.33
	246.55
	0.35

	Temporales
	3.42
	26.44
	30.52
	80.80
	55.47
	29.54
	79.38
	78.49
	16.24
	109.33
	2.58

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Saldo**
	35.96
	-1,041.66
	-1,544.78
	-2,072.41
	-1,804.03
	-2,681.13
	-1,769.98
	-3,478.50
	-4,367.18
	nd
	8.24


*A noviembre.


** Considera únicamente las definitivas.

Fuente: SHCP

Los empaques de hule muestran también una situación deficitaria en el comercio exterior. En este sector existe un fuerte componente maquilador, las importaciones definitivas junto con las maquiladoras alcanzan en 2002 un total de 154 millones de dólares, mientras que por su parte las exportaciones no llegan a los 6 millones de dólares por los mismos conceptos. El déficit de empaquetaduras es de casi 46 millones de dólares considerando el comportamiento de las exportaciones e importaciones definitivas. Estos datos muestran que el sector no tiene una gran capacidad exportadora, aunque ofrece excelentes posibilidades para la sustitución de importaciones.

Cuadro 15

Fracción 40169301 Juntas (empaquetaduras): 1990-2002

(miles de dólares)
	 
	1990
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001
	2002
	94/90
	01/94

	Importaciones
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	

	Definitivas
	13,434.71
	17,413.61
	22,093.73
	25,204.88
	28,633.19
	32,682.78
	40,092.58
	46,564.09
	46,638.14
	18.69
	8.29

	Maquila
	235.94
	21,835.70
	33,632.10
	48,489.53
	67,583.75
	86,155.51
	94,576.90
	98,997.07
	107,948.67
	179.79
	31.63

	Temporales
	3,535.15
	10,225.80
	14,005.85
	15,793.77
	18,865.23
	19,883.92
	35,040.72
	26,247.68
	36,678.00
	33.02
	13.13

	Exportaciones
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	

	Definitivas
	41.31
	156.59
	127.12
	213.78
	309.45
	360.24
	355.82
	520.96
	697.14
	20.69
	29.00

	Maquila
	10.37
	496.99
	558.39
	687.73
	505.70
	730.37
	2,265.52
	1,589.42
	5,209.88
	172.30
	15.77

	Temporales
	5.29
	11.63
	16.64
	79.07
	443.71
	1,066.90
	3,445.00
	2,477.04
	952.09
	32.44
	105.03

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	 
	

	Saldo**
	-13,393.40
	-17,257.02
	-21,966.61
	-24,991.09
	-28,323.74
	-32,322.54
	-39,736.76
	-46,043.13
	-45,941.00
	2.00
	20.71


*A noviembre.


** Considera únicamente las definitivas.

Fuente: SHCP

La participación de mercado de estos productos en la región de América del Norte es un buen indicador de las tendencias de la competitividad del sector. En el cuadro siguiente se presenta la información referente a que en 1994 el país había ganado mercado para casi todos los productos de hule, con excepción del hule natural, otros artículos de hule, llantas para autos, motos y bicicletas. Para el 2000 su participación de mercado mejoró significativamente y únicamente perdió en llantas para autos y camiones (-8.15%), y en bandas y cámaras de aire (-26.07%). Si consideramos los datos de llantas, México participa actualmente con una cuota del mercado de América del Norte de aproximadamente 7 por ciento. Los demás productos de hule que analizamos están incluidos en el código 6289 y globalmente participan con 6% del mercado regional.

Cuadro 16

Cuota de mercado de México en América del Norte: 1985-2000

(porcentajes)

	Código
	
	1985
	1994
	2000
	Variaciones %

	
	
	
	
	
	94/85
	00/94

	2320
	Caucho natural
	0.03
	0.01
	0.02
	-76.08
	138.39

	2331
	Caucho sintético
	4.44
	5.00
	6.92
	12.48
	38.55

	2332
	Caucho regenerado
	2.83
	4.30
	6.72
	52.26
	56.24

	6210
	Materiales de caucho
	0.31
	3.72
	7.32
	1079.57
	96.94

	6251
	Neumáticos p/ automóviles
	0.79
	0.46
	4.31
	-41.57
	833.05

	6252
	Neumáticos p/ automóviles y camiones
	0.43
	2.79
	2.56
	541.89
	-8.15

	6253
	Neumáticos p/ aviones
	0.01
	0.04
	0.00
	223.23
	-93.40

	6254
	Neumáticos p/ motocicletas y bicicletas
	0.01
	0.00
	0.02
	-77.79
	800.10

	6259
	Otros bandajes y cámaras de aire
	0.79
	2.75
	2.04
	247.97
	-26.07

	6289
	Otros artículos de caucho, n.e.p.
	2.93
	2.16
	5.77
	-26.35
	167.16


Fuente: CAN2002, ONU
El patrón de especialización nos muestra las ventajas comparativas del país, cuando el indicador es mayor a la unidad quiere decir que el país tiene ventaja comparativa revelada. 
 Los datos del cuadro siguiente, indican que en los productos considerados, México no exhibe ventaja comparativa, si bien el grado de especialización se ha incrementado sustancialmente para los materiales de caucho y las llantas para automóviles.

Cuadro 17

Ventaja Comparativa Revelada: Grado de Especialización de México en el mercado de América del Norte: 1985-2000 
(porcentajes)

	Código
	
	1985
	1994
	2000
	Variaciones %

	
	
	
	
	
	94/85
	00/94

	2320
	Caucho natural
	0.008
	0.001
	0.002
	-83.49
	63.06

	2331
	Caucho sintético
	0.987
	0.766
	0.726
	-22.37
	-5.23

	2332
	Caucho regenerado
	0.628
	0.660
	0.705
	5.09
	6.87

	6210
	Materiales de caucho
	0.070
	0.570
	0.768
	714.11
	34.71

	6251
	Neumáticos p/ automóviles
	0.176
	0.071
	0.452
	-59.67
	538.20

	6252
	Neumáticos p/ automóviles y camiones
	0.096
	0.427
	0.269
	343.02
	-37.18

	6253
	Neumáticos p/ aviones
	0.003
	0.006
	0.000
	123.08
	-95.48

	6254
	Neumáticos p/ motocicletas y bicicletas
	0.002
	0.000
	0.002
	-84.67
	515.66

	6259
	Otros bandajes y cámaras de aire
	0.176
	0.422
	0.214
	140.16
	-49.43

	6289
	Otros artículos de caucho, n.e.p.
	0.652
	0.332
	0.606
	-49.17
	82.74


     Fuente: CAN2002, ONU

Se pueden comparar las participaciones de mercado de México y Estados Unidos en los productos analizados. Los datos se presentan en el siguiente cuadro, y destaca que México representa una parte poco significativa de la participación de mercado de los Estados Unidos, por ejemplo en llantas para autos México representaba en el año 2000 únicamente 0.22 veces la participación de mercado de los Estados Unidos. Si bien las participaciones son pequeñas en relación a ese país, estas han mejorado sobre todo para las llantas de autos, de motos y de bicicletas y también, para otros artículos de hule.

Cuadro 18

Rivalidad de mercado en América del Norte: México vs. Estados Unidos 1985-2000

(porcentajes)

	 
	 
	 
	 
	 
	Variaciones %

	Código
	 
	1985
	1994
	2000
	94/85
	00/94

	2320
	Caucho natural
	0.04
	0.03
	0.03
	-10.48
	-5.59

	2331
	Caucho sintético
	0.16
	0.19
	0.24
	21.80
	25.22

	2332
	Caucho regenerado
	0.08
	0.26
	0.51
	246.35
	95.63

	6210
	Materiales de caucho
	0.01
	0.10
	0.19
	1010.20
	91.47

	6251
	Neumáticos p/ automóviles
	0.09
	0.03
	0.22
	-70.38
	752.76

	6252
	Neumáticos p/ automóviles y camiones
	0.05
	0.20
	0.17
	313.24
	-11.76

	6253
	Neumáticos p/ aviones
	0.00
	0.00
	0.00
	303.18
	-94.45

	6254
	Neumáticos p/ motocicletas y bicicletas
	0.00
	0.00
	0.01
	-34.47
	512.42

	6259
	Otros bandajes y cámaras de aire
	0.08
	0.16
	0.14
	104.73
	-10.33

	6289
	Otros artículos de caucho, n.e.p.
	0.18
	0.10
	0.22
	-45.16
	115.29


Fuente: CAN2002, ONU

Finalmente, para concluir el análisis de la competitividad internacional del sector bajo estudio es conveniente hacer uso de la matriz de competitividad. En realidad podemos construir tres matrices utilizando los indicadores ya revisados de cuota de mercado, porcentaje de exportaciones y especialización. Estos indicadores son comparados con el cambio en el  porcentaje de importaciones de un bien específico en el mercado de América del Norte. La comparación da lugar a la siguiente matriz:
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PERIODO

Valor de Produccion. Miles de pesos 

productor de 1993

1994

353,087.33

1995

570,802.15

1996

576,715.93

1997

537,510.23

1998

500,669.83

1999

414,168.54

2000

413,286.32

2001

345,451.43

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002


Fuente: TradeCan, User Guide, 2002, ONU.

Es claro en la matriz que los bienes calificados como estrella naciente son los más competitivos, mientras que las retiradas son bienes cuya competitividad se ha perdido en el mercado internacional. Las oportunidades perdidas son bienes en donde el país no ha logrado aprovechar su participación pese a que tienen un comportamiento dinámico en los mercados internacionales y, finalmente, las estrellas declinantes  son bienes que han ido perdiendo competitividad.

Cuadro 19

Matriz de competitividad para las exportaciones mexicanas de hule en el mercado de América del Norte 1995-2000

	  
	
	Cuota de mercado
	Porcentaje de

 exportación
	Especialización

	2320
	Caucho natural
	Estrella Menguante  
	Retroceso           
	Estrella Menguante  

	2331
	Caucho sintético
	Estrella Menguante  
	Retroceso           
	Estrella Menguante  

	2332
	Caucho regenerado
	Estrella Menguante  
	Estrella Menguante  
	Estrella Menguante  

	6210
	Materiales de caucho
	Estrella Menguante  
	Estrella Menguante  
	Estrella Menguante  

	6251
	Neumáticos p/ automóviles
	Estrella Naciente   
	Estrella Naciente   
	Estrella Naciente   

	6252
	Neumáticos p/ automóviles y camiones
	Oportunidad perdida 
	Oportunidad perdida 
	Oportunidad perdida 

	6253
	Neumáticos p/ aviones
	Oportunidad perdida 
	Oportunidad perdida 
	Oportunidad perdida 

	6254
	Neumáticos p/ motocicletas y bicicletas
	Estrella Menguante  
	Estrella Menguante  
	Estrella Menguante  

	6259
	Otros bandajes y cámaras de aire
	Retroceso           
	Retroceso           
	Retroceso           

	6289
	Otros artículos de caucho, n.e.p.
	Estrella Menguante  
	Estrella Menguante  
	Estrella Menguante  


Fuente: CAN2002, ONU

Los resultados de la matriz de competitividad se presentan en el cuadro 19, si atendemos a los datos globales un hecho que destaca es que México participa, por lo  menos hasta 2000, en un mercado dinámico a nivel internacional que es el de las llantas para automóviles, el cual es clasificado como estrella naciente en cualquiera de las tres matrices de competitividad. Esto quiere decir que México ha ganado cuota de mercado, ha incrementado su porcentaje de exportaciones y ha mejorado su especialización en llantas para autos. El otro resultado general relevante es que México ha perdido oportunidades en el mercado de llantas para camiones y aviones, pese a que dichos productos son dinámicos en el mercado de América del Norte.

Las cámaras  y bandas son bienes estancados en los cuáles México ha reducido su participación de mercado, su porcentaje de exportaciones y su grado de especialización. La mayor parte del resto de los productos de hule son clasificados como bienes estancados, en los que, sin embargo, México ha ido ganado mercado y/o especialización.

Los resultados son paradójicos para nuestro país, el mercado de las llantas es considerado dinámico a nivel internacional y, no obstante, en México las empresas del sector han tendido a cerrar. 

4.3 Organización industrial del sector

En esta sección se analizan una serie de factores que tienen que ver con la organización de la industria hulera y que de algún modo pueden afectar los niveles de competitividad del sector.

4.3.1 Grado de concentración

La rama 41 está integrada por un total de 1,147 establecimientos, de acuerdo con la información del IMSS para el año de 2002. En ellos se ocupan un total de 37,284 trabajadores. Si atendemos al grado de concentración del sector, observaremos que tan sólo 53 establecimientos, es decir, 5% del total concentran el 50% del empleo.

En el cuadro siguiente se presentan las primeras 20 empresas en función del personal empleado. De acuerdo con estos datos, dichas empresas concentraban el 31% de la ocupación, y en el caso de las llanteras como Tornel, Bridgestone, General Tire y Goodyear representaban el 12% del empleo total de la industria hulera.
Cuadro 20

Principales empresas de la industria hulera (Rama 41)

	NOMBRE
	ESTADO
	NÚMERO DE EMPLEADOS

	CIA HULERA TORNEL SA DE CV
	Distrito Federal
	1260

	CIA HULERA TORNEL S A DE CV
	México
	1000

	PARKER BROWNSVILLE SERVICIO
	Tamaulipas
	990

	LATEX MEXICANA SA DE CV
	Jalisco
	871

	BRIDGESTONE FIRESTONE DE MEXICO
	Morelos
	744

	GENERAL TIRE DE MEXICO S A
	San Luis Potosí
	701

	FREUDENBERG NOK MEX SA CV
	Morelos
	573

	MOLIENDA Y MAQUILAS DE HULE
	Guanajuato
	567

	GATES RUBBER DE MEX SA CV
	México
	544

	STANDARD PRODUCTS DE MEXICO
	Aguascalientes
	469

	ENFRIAMIENTOS AUTOMO SA CV
	México
	462

	FRENOS LUSAC SA
	Distrito Federal
	458

	GOODYEAR PRODUCTOS INDUSTRIALES
	San Luis Potosí
	452

	HULES BANDA SA DE CV
	México
	396

	PRODS ADEX S A DE C V
	Distrito Federal
	393

	ANSELL EDMONT INDUSTRIAL IN
	Chihuahua
	358

	LATEX OCCIDENTAL SA
	Jalisco
	357

	BRIDGESTONE FIRESTONE DE MEXICO
	Distrito Federal
	356

	GUANTES QUIRURGICOS S A DE CV
	Morelos
	336

	PROFILATEX S A DE C V
	México
	328

	TOTAL
	
	11615

	Participación en el empleo total
	31.15%
	


Fuente: Con base en datos del IMSS

Los datos del cuadro 21 muestran que 70% de la producción del sector es generado por empresas con más de 500 trabajadores, y cruzando esta información con la del IMSS significa que aproximadamente nueve grandes empresas (con más de 500 empleados) representan una parte muy relevante de la producción hulera del país. Como dato comparativo debemos considerar que en la industria manufacturera las empresas con más de 500 empleados únicamente generan el 49% del valor bruto de la producción, lo cual muestra que el grado de concentración en la industria hulera está por encima de la media del sector industrial. Este factor podría tomarse como una serial de la existencia de barreras de entrada en este sector productivo, asociado con la escala de producción en relación con los costos, la eficiencia y la rentabilidad.
Cuadro 21

Concentración de la producción en la industria hulera
	Empleo
	Valor Bruto de la Producción
	Participación

en el

valor de la producción

	1001 y más
	5,932,098
	33.80%

	501 a 1000
	2,995,050
	17.06%

	251 a 500
	3,283,768
	18.71%

	101 a 250
	1,904,279
	10.85%

	51 a 100
	1,084,659
	6.18%

	31 a 50
	691,465
	3.94%

	21 a 30
	549,687
	3.13%

	16 a 20
	297,325
	1.69%

	11 a 15
	282,531
	1.61%

	6 a 10
	323,667
	1.84%

	3 a 5
	158,388
	0.90%

	0 a 2
	48,206
	0.27%

	Total
	17,551,123
	100.00%


Fuente: Con base en el Censo Industrial 2000, INEGI.

4.3.2 Integración del sector

Para examinar la integración de los sectores bajo estudio a continuación se analizan los componentes importados y nacionales, tanto en la compra de insumos como en las ventas. 

La industria hulera tiene una integración hacia delante de 80% con el mercado nacional debido al destino principal de sus ventas. Dentro de las actividades productivas huleras la mayor integración hacia fuera la tienen las piezas y artículos de hule donde el 30% de sus ventas se destinan al mercado externo y 70% al nacional, en el caso de la producción llantera únicamente el 15% se destina al mercado externo y 85 al nacional (véase gráfica 5).
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Fuente: Censo industrial, 2002 INEGI

La integración nacional hacia atrás de la industria hulera es del 66%, el resto de sus insumos los adquiere en el mercado internacional, dicho porcentaje es similar al que presenta la industria manufacturera en su conjunto. Los segmentos de interés de la industria hulera muestran diferentes grados de integración hacia el mercado nacional, por una parte la industria llantera depende en 39% de sus insumos de las compras del exterior, mientras que los artículos y piezas  de hule tienen una menor dependencia al presentar un coeficiente importado del 29% (véase gráfica 6).

Gráfica 6
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1991 32,307.20                   98.50                    0.30% 46,967.30                    582.00                         1.24% 483.50 -          

1992 36,168.80                   93.20                    0.26% 58,235.20                    661.00                         1.14% 567.80 -          

1993 42,500.00                   116.20                  0.27% 61,567.80                    673.50                         1.09% 557.30 -          

1994 50,075.30                   141.10                  0.28% 74,424.70                    796.40                         1.07% 655.30 -          

1995 67,382.90                   240.80                  0.36% 67,500.00                    819.20                         1.21% 578.40 -          

1996 81,014.60                   255.60                  0.32% 81,137.60                    1,187.30                      1.46% 931.70 -          

1997 95,658.10                   324.40                  0.34% 101,588.20                  1,466.40                      1.44% 1,142.00 -       

1998 106,550.40                 357.50                  0.34% 116,431.20                  1,644.20                      1.41% 1,286.70 -       

1999 122,819.20                 443.20                  0.36% 133,182.20                  1,810.90                      1.36% 1,367.70 -       

2000* 80,880.10                   259.10                  0.32% 90,585.20                    1,284.80                      1.42% 1,025.70 -       

* Cifras hasta el mes de julio

Cuadro 13 Exportaciones e importaciones manufactureras y de productos de hule 1991-2000

Origen de las materias primas en la industria hulera 1998

Fuente: Censos Industriales, INEGI 
4.3.3 Situación de los sectores proveedores de materias primas

En el capítulo uno de este estudio se hizo referencia a los diferentes eslabones que componen la cadena productiva de la industria hulera. En el origen  de la cadena se encuentran los proveedores hule natural y de los químicos básicos indispensables para producir los diferentes hules sintéticos.

4.3.3.1 Hule natural

En el caso particular del hule natural es un segmento poco competitivo en el país y ha tendido a estancarse su producción desde mediados de los años noventa, tal y como se aprecia en la siguiente gráfica.

Gráfica 7
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La situación del hule natural del país muestra que una gran brecha en relación a los productores internacionales, si comparamos a México con los principales productores mundiales se explica claramente la dependencia que tiene el país en el abasto de dicho insumo. En la gráfica 8 se compara la producción de México, Indonesia y Tailandia, y se ven las diferencias productivas que son tales que México apenas representa el 1% de la producción total de Tailandia.

Gráfica 8
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Por lo antes referido, el abasto de hule natural se realiza en el mercado externo; en la actualidad las importaciones de hules naturales han descendido como consecuencia de la disminución en el número de empresas llanteras que producen en el país. Las importaciones de hule natural son aproximadamente del orden de los 73 millones de dólares (véase gráfica 9).

Gráfica 9

México: Importaciones de hule natural: 1980-2001
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4.3.3.2 Hules sintéticos

A continuación examinaremos la situación productiva de los principales hules sintéticos.

Hule sintético: Ha crecido en unidades productivas pero su nivel de empleo, inversión y producción han disminuido de manera drástica. La inversión cayó 10% y el valor agregado 13% entre 1988 y 1998.

Cuadro 22

CLASE 351232  Fabricación de hule sintético.

(Miles de pesos comprador de 93)
	Año
	Unidades económicas
	Población ocupada
	Formación Bruta de Capital
	Producción
	Valor Agregado Bruto

	1988
	35.00
	2,625.00
	23,875.69
	870,444.51
	234,986.45

	1998
	44.00
	1,138.00
	8,112.02
	612,047.03
	57,321.62


     Fuente; Censos Industriales, INEGI
Con los datos de la encuesta industrial mensual es posible apreciar que la caída en la producción de hule sintético ha continuado después del año de 1998, la producción actual es similar a la que se generaba a mediados de los años noventa (véase cuadro 23).

Cuadro 23

Producción de hule sintético: Butadieno y Negro de Humo

(miles de pesos de 1993)

	Periodo
	Producción 351232 Fabricación de Hule Sintético o Neopreno constantes
	Hules Sintéticos a Base de Butadieno. 
	Negro de humo

	1994
	53,522.50
	34,409.74
	11,701.36

	1995
	72,872.00
	44,270.91
	12,043.49

	1996
	77,013.19
	44,082.63
	20,199.72

	1997
	70,592.75
	40,055.16
	nd

	1998
	67,751.22
	38,021.46
	nd

	1999
	60,156.03
	33,976.41
	nd

	2000
	65,194.98
	34,797.65
	nd

	2001
	56,733.20
	30,788.77
	nd


nd: no disponible

Fuente: Encuesta Industrial Mensual, INEGI

Resinas sintéticas y plastificantes: Se ha incrementado el número de establecimientos, se ha elevado la ocupación y la inversión en el sector, sin embargo su contribución al valor agregado disminuyó a una tasa de 2.5% anual entre 1988 y 1998 (véase cuadro 24).

Cuadro 24

CLASE  351231 Fabricación de resinas sintéticas y plastificantes.

(Miles de pesos comprador de 93)
	Año
	Unidades económicas
	Población ocupada
	Formación Bruta de Capital
	Producción
	Valor Agregado Bruto

	1988
	75.00
	6,018.00
	82,697.42
	3,601,287.51
	1,183,555.13

	1998
	383.00
	9,575.00
	277,860.43
	3,733,051.90
	918,578.39


    Fuente; Censos Industriales, INEGI

Los datos más actualizados muestran que la tendencia al estancamiento de este sector aún se mantiene en los últimos años, desde 1996 la evolución de este sector ha sido negativa con excepción del año 2000 en donde se recuperó ligeramente la producción (véase cuadro 25).

Cuadro 25

CLASE  351231 Fabricación de resinas sintéticas y plastificantes.

(miles de pesos de 1993)

	
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001

	Valor de Producción. 
	363756.68
	342517.73
	333095.95
	324551.33
	313189.29
	367716.14
	324002.62

	Tasa %
	31.61
	-5.84
	-2.75
	-2.57
	-3.50
	17.41
	-11.89


Fuente: Encuesta Industrial Mensual, INEGI

Fibras químicas: Es una rama dinámica en México, se ha incrementado el número de unidades productivas, la ocupación, la inversión y la producción; entre 1988 y 1998 su valor agregado se incrementó a una tasa anual del 10% (véase cuadro 26).

Cuadro 26

CLASE 351300 Fabricación de fibras químicas.

(Miles de pesos comprador de 93)
	Año
	Unidades económicas
	Población ocupada
	Formación Bruta de Capital
	Producción
	Valor Agregado Bruto

	
	
	
	
	
	

	1988
	19.00
	7,354.00
	25,896.17
	2,144,728.03
	772,777.04

	1998
	44.00
	13,653.00
	63,554.81
	5,609,093.84
	2,029,672.68


    Fuente; Censos Industriales, INEGI

Las deficiencias productivas presentadas por las ramas encargadas del abasto de hules sintéticos se ven reflejadas en los déficits comerciales del sector. En los paneles gráficos 1 a 6 se muestra la evolución del comercio exterior de los hules sintéticos derivados de la cadena del estireno-butadieno. Destaca el hecho de que el país es superavitario únicamente en algunos hules de polibutadieno estireno (fracción 4002.19) y en hules de acrinolitrilo-butadieno (fracciones 4002.51 y 4002.59). Es también notorio que las importaciones han tendido a moderarse en los últimos años, lo cual se nota en la tendencia negativa que exhiben las gráficas de importación de hules. La reducción en el ritmo de las importaciones obedece más a problemas productivos de los sectores consumidores de hule que a la sustitución de importaciones, ya que la oferta nacional de este tipo de productos no ha sido muy dinámica como ya mostramos antes.

De las fracciones consideradas en el comercio internacional de hules, el país compra al exterior cerca de 75 millones de dólares de hule sintético y exporta un total de 37 millones de dólares, lo cual representó para el año de 2001 un déficit por 38 millones de dólares. En las importaciones el tipo de hules que más participación tienen están en la fracción 4002.19 que considera hules de polibutadieno-estireno, y en la fracción 4002.20 que está formada por hule butadieno; estos dos tipos de hules representan cerca del 50% de las importaciones de hule sintético. En el caso de las importaciones de polibutadieno-estireno, para 2001, 91% provenían de Estados Unidos y en el butadieno el porcentaje fue 84% de acuerdo a los registros de la SHCP.

Panel gráfico 1
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Panel Gráfico 2

Exportaciones e importaciones (miles de dólares)
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Panel  Gráfico 3

Exportaciones e importaciones (miles de dólares)
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Panel Gráfico 4

Exportaciones e importaciones (miles de dólares)
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Fuente: Con base en datos de la SHCP.

Panel Gráfico 5
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5. La industria hulera mexicana frente a la de Estados Unidos: algunos aspectos relevantes
El primer aspecto aprecia que sale a relucir en la comparación es la diferente evolución del costo laboral en cada uno de los sectores considerados. Mientras que en México la producción de llantas y cámaras ha enfrentado un incremento del 30% en los costos laborales, la misma industria en los Estados Unidos ha visto una reducción del 4% en el período de 1994 al 2000.

Cuadro 27

Comparación del índice del costo laboral unitario México vs. Estados Unidos

(1994=100)

	Año
	Llantas y cámaras
	Piezas y artículos de hule

	
	México
	EUA
	México
	EUA

	1994
	100%
	100%
	100%
	100%

	1995
	89%
	95%
	82%
	102%

	1996
	91%
	91%
	70%
	104%

	1997
	101%
	86%
	69%
	106%

	1998
	106%
	92%
	71%
	106%

	1999
	114%
	95%
	74%
	109%

	2000
	131%
	96%
	80%
	110%


  Fuente: Con base en datos del INEGI y la Oficina de Estadísticas del Trabajo, EUA.

Así, mientras la industria llantera pierde competitividad en costos en relación a Estados Unidos, una tendencia opuesta opera en la producción de piezas y artículos de hule, ya que en dicho sector México presenta una reducción del costo laboral de 20 puntos porcentuales, mientras que allá se elevó en diez puntos  porcentuales.

Por el lado de la productividad las diferencias con los Estados Unidos también son significativas, en la gráfica 10 se observa que este indicador evolucionó de manera muy similar en los dos países hasta el año de 1997 y después en Estados Unidos se estancó y en México comenzó a descender desde 1998.

La comparación de productividades es más desventajosa para México si consideramos sus valores absolutos. De acuerdo con datos de diciembre del 2001  proporcionados por la Cámara Nacional de la Industria Hulera, en México se producían 26 kg por hora-hombre en la industria llantera, mientras que en los Estados Unidos se producían 55 kg y en el mundo la media era de 51 kg. 

Gráfica 10

Índice de productividad en la industria de llantas y cámaras: 1994-2000

(1994=100)
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En los demás segmentos de la industria hulera la evolución de la productividad también es más favorable en los Estados Unidos, el cuadro 28 muestra que al cierre del año 2000 en México las piezas de hule ganaron únicamente 2 puntos porcentuales mientras que Estados Unidos la elevó en 23 puntos porcentuales.

Cuadro 28

Índice de productividad en piezas de hule: 1994-2000

(1994=100)

	Año
	México
	Estados Unidos

	
	Piezas y artículos de hule
	Productos de hule
	Juntas y empaquetaduras

	1994
	100.00%
	100.00%
	100.00%

	1995
	105.20%
	97.68%
	103.96%

	1996
	100.48%
	98.54%
	109.36%

	1997
	101.12%
	100.52%
	109.46%

	1998
	108.57%
	108.76%
	108.78%

	1999
	106.69%
	118.13%
	101.25%

	2000
	102.07%
	123.20%
	113.03%


  Fuente: Con base en datos del INEGI y de la Oficina del Trabajo en Estados Unidos

ANEXO ESTADÍSTICO DE CUADROS BÁSICOS
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Clase   355001 Fabricación de Llantas y Cámaras
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          Fuente: INEGI. Censos económicos 1999
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Fuente: INEGI. Encuesta Industrial Mensula 1994-2000

Clase    355003 Fabricación de Piezas y Artículos de Hule Natural o Sintético
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FUENTE: INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2000

355001 Fabricación de Llantas y Cámaras 


Fuente. INEGI. XIII Censo Industrial 



      Fuente. INEGI. XIII Censo Industrial

[image: image51.wmf]PERIODO

I     

Producción 

miles de pesos

II = I /   VII                  

Producción miles de 

pesos constantes de 

1993

III   Obrero   

ocupados

IV                     

Horas obrero  

(Miles de horas)

V = II / III                               

Producción por 

persona ocupada 

(Miles de pesos de 

1993)

VI =  II/ IV              

Producción por hora 

obrero trabajada ( Pesos 

de 1993)

VII          Indice 

Nacional de Precios 

Productor 93=1

1994/01

120,582.75

113,361.91

9,258.00

1,490.00

12.24

76.08

1.06

1995/01

155,887.50

103,576.42

8,307.00

1,377.00

12.47

75.22

1.51

1996/01

238,704.67

118,052.67

8,622.00

1,720.00

13.69

68.64

2.02

1997/01

298,789.00

127,439.52

9,988.00

1,665.00

12.76

76.54

2.34

1998/01

380,787.08

142,716.41

10,614.00

1,803.00

13.45

79.15

2.67

1999/01

411,523.50

133,326.89

10,480.00

1,790.00

12.72

74.48

3.09

2000/01

432,706.58

127,462.37

10,324.00

1,677.00

12.35

76.01

3.39

2001/01

410,822.42

117,157.82

9,547.00

1,584.00

12.27

73.96

3.51

2002/01 p/

456,714.30

125,624.23

9,660.00

1,976.00

13.00

63.58

3.64

p hasta octubre del 2002

FUENTE: INEGI. Encuesta Industrial Mensual.

355003 Fabricación de Piezas y Artículos de Hule Natural o Sintético  Promedio Anual
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FUENTE: INEGI. Sistema de Cuentas Nacionales de México.

Valor agregado bruto a precios constantes de 1993
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Subsector 35 Sustancias Químicas, productos derivados del petróleo, del carbón hule y plástico (Miles de pesos corrientes) 
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Rama 3550 Industria del Hule (Miles de pesos corrientes) 
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Clase 355001 Fabricación de llantas y cámaras (Miles de pesos corrientes) 
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Clase 355002 Revitalización de llantas y cámaras (Miles de pesos corrientes) 

[image: image65.wmf]Año

Valor agregado

Formación Bruta de capital

Remuneraciones totales

Consumo Intermedio

Producción

1988

276,179.60

33,269.70

121,012.90

520,722.00

749,119.50

1998

3,134,382.00

362,181.00

1,241,863.00

4,166,253.00

7,300,635.00

Fuente

INEGI. XIII Censo Industrial, México 1992

INEGI. Censos económicos 1999, México 2001.

Clase 355003 Fabricación de piezas y artículos de hule natural o sintético (Miles de pesos corrientes) 
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productor de 

1993

Negro de humo. Miles 

de pesos productor de 

1993

1994/01

53,522.50

34,409.74

11,701.36

1995/01

72,872.00

44,270.91

12,043.49

1996/01

77,013.19

44,082.63

20,199.72

1997/01

70,592.75

40,055.16

1998/01

67,751.22

38,021.46

1999/01

60,156.03

33,976.41

2000/01

65,194.98

34,797.65

2001/01

56,733.20

30,788.77

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Producción a precios constantes según clase y producto


[image: image83.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles 

de pesos productor de 1993

1994/01

114,342.90

1995/01

137,342.49

1996/01

133,546.90

1997/01

129,104.31

1998/01

121,311.49

1999/01

109,387.35

2000/01

103,487.24

2001/01

104,822.25

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Clase 351213 Fabricación de Colorantes y 

Pigmentos


[image: image84.wmf]Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas

PERIODO

Valor de Produccion. Miles de pesos 

productor de 1993

1994

353,087.33

1995

570,802.15

1996

576,715.93

1997

537,510.23

1998

500,669.83

1999

414,168.54

2000

413,286.32

2001

345,451.43

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

[image: image85.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles de pesos 

productor de 1993

1994

199,470.12

1995

231,695.69

1996

239,662.07

1997

247,691.83

1998

235,704.27

1999

217,718.40

2000

192,618.21

2001

174,417.38

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos 

Inorgánicos

[image: image86.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles de 

pesos productor de 1993

1994

324,268.21

1995

603,503.55

1996

468,829.79

1997

423,636.98

1998

383,844.57

1999

361,209.98

2000

382,728.45

2001

327,572.39

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos 

Básicos Orgánicos


[image: image87.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles de 

pesos productor de 1993

1994

276,391.67

                         

 

1995

363,756.68

                         

 

1996

342,517.73

                         

 

1997

333,095.95

                         

 

1998

324,551.33

                         

 

1999

313,189.29

                         

 

2000

367,716.14

                         

 

2001

324,002.62

                         

 

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes 

[image: image88.wmf]PERIODO

Valor de Produccion. Miles de 

pesos productor de 1993

1994/01

151,402.40

1995/01

139,233.18

1996/01

150,904.32

1997/01

146,022.73

1998/01

144,717.94

1999/01

143,719.53

2000/01

134,108.88

2001/01

116,262.24

Fuente

INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de 

Alambre


[image: image89.wmf]PERIODO

Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

1,010,823.00

1,010,823.00

1989

1,032,847.00

1,059,172.75

1990

1,079,760.00

1,107,522.50

1991

1,095,963.00

1,155,872.25

1992

1,204,222.00

1,204,222.00

1993

1,084,658.00

1,265,281.50

1994

1,061,884.00

1,326,341.00

1995

1,052,297.00

1,387,400.50

1996

1,188,006.00

1,448,460.00

1997

1,285,808.00

1,509,519.50

1998

1,542,393.00

1,570,579.00

1999

1,617,370.00

1,631,638.50

2000

1,692,698.00

1,692,698.00

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes


[image: image90.wmf]PERIODO

Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

1,552,715.00

1,552,715.00

1989

1,535,162.00

1,649,863.44

1990

1,571,865.00

1,747,011.89

1991

1,638,889.00

1,844,160.33

1992

1,688,359.00

1,941,308.78

1993

1,595,802.00

2,038,457.22

1994

1,782,511.00

2,135,605.67

1995

2,024,932.00

2,232,754.11

1996

2,259,824.00

2,329,902.56

1997

2,427,051.00

2,427,051.00

1998

2,487,727.00

2,479,778.50

1999

2,532,506.00

2,532,506.00

2000

2,550,234.00

2,585,233.50

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 3711 Fibras Químicas


[image: image91.wmf]PERIODO

Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

430,982.00

430,982.00

1989

457,069.00

456,435.17

1990

477,722.00

481,888.33

1991

530,439.00

507,341.50

1992

540,766.00

532,794.67

1993

543,483.00

558,247.83

1994

583,701.00

583,701.00

1995

496,730.00

619,454.50

1996

575,710.00

655,208.00

1997

674,156.00

690,961.50

1998

713,931.00

726,715.00

1999

743,916.00

762,468.50

2000

798,222.00

798,222.00

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

[image: image92.wmf]PERIODO

Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

1,363,731.00

1,363,731.00

1989

1,412,012.00

1,409,617.86

1990

1,470,547.00

1,455,504.71

1991

1,445,750.00

1,501,391.57

1992

1,494,104.00

1,547,278.43

1993

1,465,652.00

1,593,165.29

1994

1,531,096.00

1,639,052.14

1995

1,684,939.00

1,684,939.00

1996

1,721,529.00

1,785,513.50

1997

1,869,730.00

1,886,088.00

1998

1,926,381.00

1,986,662.50

1999

2,087,237.00

2,087,237.00

2000

2,033,909.00

2,187,811.50

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos


[image: image93.wmf]PERIODO

Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

1,076,420.00

1,076,420.00

1989

1,114,534.00

1,104,283.56

1990

1,160,732.00

1,132,147.11

1991

1,141,098.00

1,160,010.67

1992

1,178,056.00

1,187,874.22

1993

1,154,957.00

1,215,737.78

1994

1,156,112.00

1,243,601.33

1995

1,164,205.00

1,271,464.89

1996

1,272,476.00

1,299,328.44

1997

1,327,192.00

1,327,192.00

1998

1,336,482.00

1,343,243.00

1999

1,371,231.00

1,359,294.00

2000

1,375,345.00

1,375,345.00

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos


[image: image94.wmf]PERIODO

Valor agregado 

bruto observado a 

precios constantes 

1993

Valor agregado 

bruto potencial a 

precios constantes 

1993

1988

648,430.00

648,430.00

1989

683,301.00

702,347.00

1990

756,264.00

756,264.00

1991

704,865.00

773,433.70

1992

746,183.00

790,603.40

1993

659,269.00

807,773.10

1994

738,382.00

824,942.80

1995

630,953.00

842,112.50

1996

771,892.00

859,282.20

1997

828,660.00

876,451.90

1998

835,686.00

893,621.60

1999

912,385.00

910,791.30

2000

927,961.00

927,961.00

Fuente

INEGI. Sistema de cuentas nacionales

Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre


[image: image95.wmf]Año

Unidades económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

15.00

27,353.00

415,149.00

684,714.00

9,353,392.20

8,008,259.90

1,345,132.30

1998

35.00

27,656.00

4,217,141.00

655,852.00

58,714,431.00

48,520,946.00

10,193,485.00

Año

Unidades económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

15.00

27,353.00

816,909.13

1,347,345.46

18,405,130.49

15,758,247.41

2,646,883.07

1998

35.00

27,656.00

1,580,555.74

245,808.87

22,005,769.10

18,185,320.30

3,820,448.80

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93

[image: image96.wmf]Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

77.00

6,686.00

131,877.10

73,866.20

1,774,471.90

1,086,336.40

688,135.50

1998

99.00

4,995.00

637,849.00

888,067.00

12,358,888.00

8,682,225.00

3,676,663.00

Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

77.00

6,686.00

259,501.06

145,350.16

3,491,715.75

2,137,637.64

1,354,078.11

1998

99.00

4,995.00

239,061.46

332,841.47

4,632,027.10

3,254,038.83

1,377,988.27

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes 

CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93


[image: image97.wmf]Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

136.00

13,519.00

198,652.90

60,288.90

2,039,055.80

1,189,873.50

849,182.30

1998

135.00

8,541.00

1,001,522.00

954,187.00

10,246,451.00

7,016,257.00

3,230,194.00

Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

136.00

13,519.00

390,899.09

118,633.44

4,012,350.52

2,341,372.69

1,670,977.83

1998

135.00

8,541.00

375,363.63

357,622.79

3,840,300.09

2,629,645.37

1,210,654.72

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes  

CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93


[image: image98.wmf]Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación 

Bruta de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

53.00

3,927.00

50,219.00

36,973.20

506,959.40

310,830.10

196,129.30

1998

83.00

3,400.00

468,287.00

401,793.00

4,722,727.00

2,773,789.00

1,948,938.00

Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación 

Bruta de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

53.00

3,927.00

98,818.40

72,753.99

997,568.98

611,635.70

385,933.28

1998

83.00

3,400.00

175,510.78

150,589.28

1,770,045.93

1,039,597.24

730,448.70

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93


[image: image99.wmf]Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

75.00

6,018.00

99,315.70

42,026.40

1,830,155.70

1,228,681.10

601,476.60

1998

383.00

9,575.00

863,167.00

741,370.00

9,960,298.00

7,509,404.00

2,450,894.00

Año

Unidades 

económicas

Población 

ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación Bruta 

de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988

75.00

6,018.00

195,428.39

82,697.42

3,601,287.51

2,417,736.31

1,183,555.13

1998

383.00

9,575.00

323,509.12

277,860.43

3,733,051.90

2,814,473.51

918,578.39

Fuente

INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes 

CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93

Fuente: Oficina del Trabajo, EUA

RESULTADOS DE LA ENCUESTA DE

LA INDUSTRIA LLANTERA

RESULTADOS DE LA ENCUESTA DE LA 

INDUSTRIA LLANTERA
Mercado de la Industria

1.- Tamaño de la empresa
Grande (250–más empleados): __4__
2.- Origen de la inversión mayoritaria

Nacional: __1__
Extranjera: _3_ (Estados Unidos, Alemania y Japón)
3.- Tipo de Empresa

Multinacional: __3__

Matriz: __1__
4.- Porcentaje de ingenieros y técnicos del total de empleados
_8.5_%
5.- Localización de la empresa:

Distrito Federal, Estado de México, Morelos y San Luis Potosí
6.- En los últimos cinco años ha realizado nuevas inversiones para:
Ampliaciones en sitio: __2__

Producción

1.- Costo de materia prima

Nacional: _40_%


Extranjera: _60_%

2.- Porcentaje en el costo de los salarios: _26_%
3.- Porcentaje en el costo de la energía: _4_%
4.- El estado (s) de la República Mexicana de donde proviene la materia prima es: 

Tamaulipas y Querétaro
5.- Medio de transporte o distribución en que recibe la materia prima: _Terrestre_
6.- Cuál (es) son los puertos de entrada de sus importaciones:
Laredo, Manzanillo y Veracruz
7.- Cuál (es) son el país de origen de sus importaciones de materia prima:

Malasia, Estados Unidos, Japón, Guatemala y Brasil
Proveedores

1.- Con respecto a los proveedores…
Escala: 1=Excelente
5=Pésimo

a) El servicio que nos da es: __1__
b) La calidad de la materia prima que recibimos es: __1__

c) La disponibilidad de materia prima petroquímica en México es: __2__
Tendencias de la industria

1.- Sus principales competidores son:

Extranjeros: Japón, Francia, Estados Unidos, China y Corea
2.- El crecimiento de la industria llantera se espera será del _2_% anual (promedio) en los siguientes 5 años.

3.- ¿México ocupará un lugar primordial en la industria llantera hule a nivel mundial?

Si: ____

No: __4__
4.- ¿En México habrá un mayor número de plantas llanteras para el año 2007?

Si: ____

No: __4__
5.- Su empresa tiene planes de incrementar la producción en _14_% anual en los próximos cinco años.

6.- Su empresa comenzará a adquirir mayor volumen de materia prima en _15_% anual en los próximos cinco años.

7.- ¿Por qué piensa usted que crecerá la industria?

La demanda nacional crecerá

8.- ¿Sus proveedores más significativos son importantes en el proceso de comercialización y desarrollo de nuevos productos?

Si: __2__

No: __2__
9.- ¿Busca en la región la presencia de otras empresas que contribuyen a atraer trabajo calificado?

Si: __1__

No: __3__
10.- ¿Las empresas locales son fuente de científicos e ingenieros?

Si: __2__

No: __2__
11.- ¿Tiene su empresa el plan de relocalizar su planta productiva?

Si: __1__

No: __3__
12.- ¿Tiene su empresa el plan de abrir una nueva planta productiva?

Si: __1__

No: __3__
En la siguiente sección la escala de calificación es de 1 a 10. Se promediaron las respuestas de los entrevistados.

Entorno económico regional

La economía de la industria…

	Necesita una profunda

reestructuración para lograr

competitividad a largo plazo
	2
	Tiene una estructura adecuada

para lograr competitividad a

largo plazo


Las inversiones en nuevas empresas…

	No han sido fuertes

en los últimos años
	1.3
	Han sido fuertes

en los últimos años


La industria llantera…

	Tiene bajas perspectivas de crecimiento durante 2003
	2.6
	Tiene altas perspectivas de crecimiento durante 2003


Internacionalización

Las exportaciones de la industria…

	Están concentradas en pocas empresas
	2.3
	Están distribuidas entre muchas empresas


La industria realiza…

	Poca difusión y promoción en el extranjero
	1.6
	Amplia difusión y promoción en el extranjero


Los programas del gobierno para el fomento de las exportaciones…

	No apoyan efectivamente a las empresas locales
	2
	Apoyan muy efectivamente a las empresas locales


Las alianzas estratégicas con empresas nacionales o extranjeras…

	No son comunes en la industria
	3.6
	Son comunes en la industria


La imagen de la industria en el extranjero…

	Es negativa
	2.6
	Es positiva


Gobierno

La inversión en la industria…

	Es muy dependiente del gobierno federal/estatal/municipal
	5
	Es poco dependiente del gobierno federal/estatal/municipal


La aplicación de leyes para la protección ambiental…

	Afectan en forma adversa a la competitividad de las empresas
	4.3
	Están incorporadas con la competitividad corporativa


Los sindicatos en la industria…

	Desalientan la iniciativa de crecimiento de las empresas
	1
	Apoyan las iniciativas de crecimiento de las empresas


El gobierno…

	Desalienta la inversión en el sector
	1.6
	Promueve activamente la inversión en el sector


El gobierno…

	No tiene un plan claro de desarrollo en el sector
	1.3
	Tiene un plan claro de desarrollo en el sector


Administración

La relación calidad/precio de los productos de la industria…

	Está disminuyendo
	6.3
	Está constantemente en aumento


Los ejecutivos de alto nivel de las empresas…

	No tienen experiencia en negocios internacionales
	8
	Tienen mucha experiencia en negocios internacionales


Las relaciones industriales patrón/obrero…

	Son generalmente conflictivas
	4
	Son generalmente cordiales y productivas


Los empresarios de la industria…

	No forman asociaciones
	6.6
	Forman y colaboran en asociaciones


Un alto número de directivos en las empresas…

	No tiene estudios avanzados
	8
	Tiene estudios avanzados


Ciencia y tecnología

La información tecnológica…

	No es explotada por las empresas de la industria
	9
	Es recabada y explotada por las empresas de la industria


La investigación y el desarrollo en los sectores líderes de la industria…

	Está generalmente atrasada
	9
	Está generalmente a la vanguardia


Los vínculos para la investigación…

	Son inexistentes entre las empresas y las universidades del estado
	2.3
	Son estrechos entre las empresas y las universidades del estado


La industria…

	Tiene pocos profesionistas calificados
	8
	Tiene suficientes profesionistas calificados


La industria…

	Tiene pocos técnicos calificados
	7.6
	Tiene suficientes técnicos calificados


El enfoque de calidad total…

	Es poco usado por las empresas de la industria
	9.6
	Es aplicado con frecuencia por las empresas de la industria


La inversión en desarrollo e investigación…

	Es baja en las empresas de la industria
	9.5
	Es alta en las empresas de la industria


El desarrollo de nuevos procesos…

	No se lleva a cabo en las empresas de la industria
	9
	Es común en las empresas de la industria


La empresa…

	No tiene acceso en tiempo oportuno a los cambios tecnológicos
	9
	Tiene acceso rápido a la tecnología de punta en la industria


La mayor parte de los productos hechos en la empresa

	Son de muy baja calidad
	9.3
	Tienen excelente calidad


La empresa…

	Prefiere copiar patentes y procesos ya utilizados aunque no se adapten a su producto completamente
	10
	Busca desarrollar nuevos procesos/nuevos productos


La empresa…

	No se preocupa por obtener nuevas tecnologías y cae en la obsolescencia
	9.6
	Se preocupa por la obtención constante de nuevas tecnologías


La empresa en la industria

	No invierte dinero en investigación tecnológica
	9.6
	Invierte bastante dinero en investigación tecnológica


La empresa…

	Tiene procesos manuales
	7.5
	Tiene procesos automatizados


La empresa…

	Evita el contacto con universidades
	7
	Busca el apoyo de universidades


La asesoría en servicios computacionales…

	Es cara y mala
	9
	Es abundante y de buena calidad


Recursos humanos

La educación en el entorno…

	No satisface las necesidades de una empresa competitiva
	7.6
	Satisface las necesidades de una empresa competitiva


La compañía…

	Ofrece poco entrenamiento a sus empleados
	9
	Ofrece amplio entrenamiento y capacitación a sus empleados


La instrucción en materia económica…

	Es poco frecuente entre los empresarios
	9.3
	Es muy alta entre los empresarios


La instrucción computacional…

	Es poco frecuente entre los empresarios
	9
	Es muy alta entre los empresarios


Los mecanismos de incentivos…

	No son usados de manera efectiva para motivar a los trabajadores
	7.6
	Son usados de manera efectiva para motivar a los trabajadores


Los valores de la sociedad…

	No apoyan la competitividad de las empresas
	6.3
	Apoyan el trabajo, el ahorro, la eficiencia, la competitividad, etc. de las empresas


Los trabajadores de la empresa…

	No muestran disposición a la capacitación y reentrenamiento
	9
	Muestran alta disposición a la capacitación y reentrenamiento


Los trabajadores de la industria…

	No valúan su puesto y su empresa
	9
	Valúan con orgullo su puesto y su empresa


Los sindicatos…

	Son un problema para la organización
	3.5
	No son conflictivos y apoyan la actividad empresarial


La mano de obra…

	Es escasa
	6.6
	Es abundante


El personal…

	Es difícil de dirigir y no muestra deseos de superación
	9.3
	Muestra disposición hacia el trabajo y mejoramiento continuo


El personal…

	No tiene capacitación y hay que invertir mucho en ello
	9
	Tiene suficiente capacitación en el área en que trabaja


Los trabajadores…

	No muestran una disposición al cambio de hábitos y costumbres
	8
	Muestran mucha disposición al cambio de hábitos y costumbres


Las empresas proporcionan…

	Una capacitación deficiente
	9.3
	Una capacitación adecuada


Infraestructura

La infraestructura en la región…

	No permite llevar fácilmente los productos a mercados nacionales
	8.6
	Permite llevar fácilmente los productos a mercados nacionales


La infraestructura en la región…

	No permite llevar fácilmente los productos a mercados internacionales
	8.3
	Permite llevar fácilmente los productos a mercados internacionales


La calidad de los servicios de información…

	Es deficiente e inhibe el desarrollo de las empresas
	8.4
	Es excelente y facilita el trabajo de las empresas


Abastecimientos

Los proveedores…

	No se pueden cambiar y existen muchas restricciones
	4
	Se pueden cambiar fácilmente


Los proveedores…

	Son muy pocos en la industria
	2.5
	Existen muchos en la industria


Los proveedores…

	Son inflexibles y venden lo que tienen
	7.5
	Adecuan sus productos a mis necesidades


Los canales de distribución para los productos de mi empresa…

	No son los adecuados
	8.5
	Son los adecuados


Los proveedores…

	No tienen precios competitivos
	8.5
	Tienen precios justos y competitivos


Los proveedores…

	No tienen calidad en sus productos
	10
	Tienen excelente calidad en sus productos


Los proveedores…

	No cumplen los pedidos a tiempo
	7.5
	Cumplen con sus pedidos a tiempo


Los proveedores…

	No dan plazos de pago adecuados
	9.5
	Dan plazos de pago adecuados


Los proveedores…

	Están alejados físicamente de mi empresa
	4
	Se encuentran relativamente cerca


Los precios de los productos…

	Son muy altos comparados con la calidad de los mismos
	5.5
	Son muy bajos comparados con la calidad de los mismos


Servicios de asesoría empresarial

Las empresas en la industria…

	No tienen la alternativa para seleccionar servicios computacionales
	8.4
	Tienen la alternativa de seleccionar servicios computacionales


Los precios del servicio de apoyo computacional son…

	Inaccesibles a mi empresa
	8.3
	Accesibles a mi empresa


En aspectos fiscales…

	Existen pocas empresas asesoras
	9
	Existen muchas empresas asesoras


En el área administrativa…

	Existen pocas empresas consultoras
	9
	Existen muchas y buenas empresas consultoras


La empresa…

	Contrata gente no calificada por compadrazgos o favores
	8
	Contrata gente adecuada y da la misma oportunidad a todos los aspirantes


Recursos naturales

La industria…

	Tiene problemas con el abastecimiento de agua potable
	5
	No tiene problemas de abastecimiento de agua


En la industria…

	Existen muchas y muy complejas restricciones ecológicas
	6
	Las restricciones ecológicas son correctas y bien aplicadas


Las reglamentaciones ambientales…

	Son muy estrictas e inhiben el buen funcionamiento de la organización
	4.6
	Son flexibles y permiten el buen funcionamiento de la organización


Servicios financieros

Las arrendadoras…

	No tienen un servicio acorde a las necesidades de la empresa
	6
	Tienen un servicio excelente y paquetes adecuados a las necesidades de la empresa


Las aseguradoras…

	No prestan un servicio acorde a nuestras necesidades
	6
	Tienen un excelente servicio y paquetes adecuados


Los servicios bancarios…

	Son insuficientes
	9
	Son suficientes y tienen una buena atención


Las uniones de crédito…

	Son insuficientes y su servicio es lento y malo
	7
	Son suficientes y tienen buena atención


Gobierno

Los impuestos estatales…

	Son muy elevados
	2
	Son justos y benefician a la sociedad


Los impuestos municipales…

	No ayudan a mejorar el municipio y sus actividades
	2
	Ayudan a mejorar el municipio y sus actividades


El gobierno en la región…

	Tiene un gran nivel de corrupción
	1.6
	Es honesto y tiene un manejo transparente de sus recursos


La Secretaría de Desarrollo Económico…
	No impulsa con su trabajo la actividad empresarial del estado
	2
	Impulsa con su trabajo la actividad empresarial del estado


RESUMEN DE ANALISIS FODA DE LA INDUSTRIA LLANTERA
Este resumen se presenta siguiendo los criterios sobre las prioridades de las fortalezas y debilidades de la industria expresadas por los entrevistados.

1.- PROBLEMAS

1.1) Sindicato

Se considera a los sindicatos como el principal problema que enfrenta el funcionamiento de la industria. Esto se debe a que el Contrato-Ley es obsoleto y no refleja las circunstancias actuales de operación de la industria, restándoles competitividad en el mercado global. Por lo tanto la ley laboral es poco flexible e implica un alto costo de la mano de obra, específicamente por el rubro de las prestaciones.

1.2) Importación de productos baratos

Se carece de una legislación adecuada con respecto a las importaciones de llantas, lo que permite que entren llantas a precios de “dumping”, o bien de productos que no cumplen con los estándares de calidad internacional. A esto hay que agregar el contrabando, que afecta de manera directa a la producción, reduciendo aún más la capacidad competitiva en un entorno de fuertes cambios en las transacciones comerciales.

1.3) Impuestos altos

Los industriales consideran que pagan impuestos altos comparados con los que se pagan en otros países, que en muchos casos cuentan con estímulos fiscales que les permiten ofrecer sus productos a mejores precios, además de facilitar la inversión. Este es un aspecto sobre el que conviene poner mayor atención por su efecto en la competitividad.

1.4) Alto costo de materias primas

En México los costos de las materias primas resultan más caros que en el extranjero y esto acarrea un costo muy alto en la producción y en el manejo de los inventarios. 

1.5) Alto costo de los energéticos

Los precios de los energéticos son desproporcionados con los que se pagan en otros países. La gasolina, diesel, energía eléctrica y gas, son más caros que los precios que se pagan en los países con los que se mantienen relaciones comerciales. Esta situación es particularmente desigual en el marco del TLCAN.

1.6) Baja productividad

Los industriales se quejan de la baja productividad del obrero mexicano que es provocada por el Contrato-Ley que no permite flexibilidad en la distribución del trabajo.

1.7) Falta de visión de las autoridades para estructurar tratados comerciales

En la época de globalización que actualmente prevalece, es necesario discriminar las condiciones de intercambio con los países con los que tenemos tratados comerciales, evitando que obtengan ventajas sobre los productores nacionales, aplicando tarifas, normas estrictas de calidad y medidas no arancelarias al comerciar con ellos.

1.8) Fortaleza del peso mexicano

La fortaleza del peso en el periodo reciente ha significado un aliento de las importaciones y encarecimiento de la producción nacional.

1.9) Procesos judiciales

Las leyes y procesos judiciales en México no garantizan una justicia expedita, especialmente en el caso de la cobranza.

1.10) Infraestructura deficiente

La infraestructura de país no permite surtir adecuadamente la demanda nacional y provoca altos costos de distribución.

2.- FORTALEZAS

2.1) Calidad

Los entrevistados consideran que la calidad de los productos es la mayor fortaleza que tiene la industria.

2.2) Red de distribuidores

Todos cuentan con una red de distribuidores que facilitan la comercialización de sus productos, aunque ya no hay la “fidelidad” estricta a la marca, piensan que podrán seguir contando con sus clientes.
2.3) Autonomía tecnológica

Los fabricantes extranjeros en nuestro país confían en sus matrices para proporcionarles ventajas tecnológicas para competir. Respecto a TORNEL esta empresa considera, precisamente, que su independencia tecnológica la hace fuerte para poder responder de inmediato a las necesidades de los consumidores teniendo en cuenta la versatilidad para adaptarse a los cambios provocados en el mercado.

2.4) Diversidad de productos

La diversidad de productos que tienen los fabricantes extranjeros hace que se sientan seguros en su posición del mercado nacional.

2.5) Organización

Consideran que la organización de sus empresas los apoya para enfrentar los constantes cambios del mercado, apoyados por la estructura de cada uno de ellos.

2.6) Cercanía al mercado más grande del mundo

La cercanía al mercado de Estados Unidos  es considerada como fortaleza importante, siempre y cuando podamos aprovecharla.

2.7) Inversiones de empresas internacionales

Las empresas líderes en los mercados internacionales tienen inversiones en México y esto permite pensar que desean aprovecharlas, ya que cuentan con una experiencia acumulada que data de hace 70 años.

2.8) Toma de decisiones

Tornel considera que al ser una compañía mas pequeña que sus competidores puede tomar decisiones más rápidamente, y que esto le proporciona una ventaja sobre ellos, considerándola una fortaleza propia. También considera que tienen habilidad para desarrollar nuevos modelos de llantas.

3.- DEBILIDADES

3.1)  “Malinchismo” de los consumidores

Las fábricas en el país consideran que aunque las llantas que produce tienen niveles de calidad equivalentes y en algunos casos superiores a las de la competencia extranjera el público no lo reconoce.

3.2). Falta de facilidades para exportar

No han encontrado apoyos gubernamentales para realizar exportaciones.
3. 3) Situación económica

La saturación de los principales mercados internacionales provocada por el menor crecimiento de la economía mundial, provoca que las compañías trasnacionales vendan sus excedentes de producción a precios “dumping” en cualquier mercado.

3.4) Falta de liquidez

La falta de liquidez es provocada por la situación económica del país y las restricciones financieras de los bancos, lo que a su vez provoca que no tengan recursos económicos suficientes para crecer a un ritmo mayor.

3.5). Costos altos de producción

Consideran que los costos de producción en México son demasiado altos.

3.6). Rezago tecnológico

La maquinaria de las empresas llanteras en México es, en muchos casos, la que se ha desechado en Estados Unidos y otras partes del mundo, con sistemas de producción obsoletos.

3.7). Sindicatos poco flexibles

La promoción de los trabajadores se da por escalafón y no por capacidad. Esta situación se debe al Contrato-Ley de la Industria Hulera.
3.8). Baja productividad

La condición de baja productividad del obrero de la industria hulera en México se atribuye a las características de la Ley Laboral vigente.

3.9). Competencia desleal

Ingresan al país llantas de poca calidad a precios muy baratos, alentadas por el tipo de cambio sobrevaluado, por el contrabando y la falta de normatividad.

3.10). Dependencia de insumos del exterior

Un porcentaje mayoritario de las materias primas es importado, y ésta dependencia del exterior es una debilidad.

3.11) Oposición sindical.

Las empresas han tratado de negociar con sus obreros condiciones que les permitan ser más competitivas a nivel internacional.

3.12). Acoso del fisco y seguro social

Las empresas sienten que tanto el fisco como el Seguro Social las acosan demasiado.

3.13). Red de distribuidores

Se advierte que sus distribuidores no son totalmente fieles a la marca, y venden otras llantas por razones comerciales.

4.- AMENAZAS

4.1) Importaciones

Los entrevistados coincidieron en que la principal amenaza para la industria llantera mexicana es la importación indiscriminada. Los productos baratos que no cubren la NOM y los que se importan a precios “dumping” hacen que los productores del país compitan en situación sumamente desfavorable.

4.2) Contrabando

La segunda amenaza que consideraron nuestros entrevistados es el contrabando de llantas tanto nuevas como usadas. Esta situación ha llegado a niveles que se consideran muy peligrosos para la sobrevivencia de la industria llantera del país. 

4.3) Alto costo de mano de obra

Este hecho que se deriva de la obsolescencia del Contrato-Ley descalifica a la industria instalada en México para competir en el mercado global, haciendo que los costos totales de fabricación sean demasiado altos.

4.4) Rechazo a la reforma laboral

La necesidad de una reforma laboral parece evidente a los entrevistados y consideran urgente llevarla a cabo.

4.5) Aumentos constantes de insumos energéticos

Este es otro factor de los costos que afecta de modo severo a la competencia de las empresas para mantenerse financieramente sanas.

4.6) Globalización

Las industrias llanteras internacionales están abriendo fábricas nuevas cerca de los mercados que se considera tendrán un gran consumo en un futuro próximo y que se operan con costos relativamente bajos. Estos lugares se ubican preferentemente en Europa del Este y principalmente China. Estas últimas localidades tienen ventajas competitivas importantes que se reflejan en el costo y puede ser que exporten sus excedentes a México, además de desplazar a las empresas del mercado de Estados Unidos.
5.- PROPUESTAS
5.1) Reformas a la ley laboral

Todos los entrevistados propusieron en primer lugar una reforma a las leyes laborales del país. Proponen que las nuevas leyes estén de acuerdo con las condiciones en  la competencia global actual. Esto lleva implícito la desaparición del Contrato-Ley de la Industria Hulera. Se trata de ser competitivos como industria y como país.

5.2) Contrabando

Consideran que el contrabando es la siguiente causa que más daña a la industria llantera establecida en el país. Se observa un alto grado de corrupción en las aduanas, ya que entran millones de llantas nuevas y usadas.

5.3) Incentivos

Sugieren que el gobierno otorgue incentivos a la producción nacional para revertir la tendencia que está convirtiendo al país en importador. También acceder a incentivos para el consumo de llantas hechas en México. Para lograr esto quizá se pudieran flexibilizar las leyes fiscales.

5.4) Instrumentar el NOM.

Dar fuerza legal a la Norma Oficial Mexicana para evitar el ingreso de llantas de baja calidad y adecuar leyes que eviten la importación a precios “dumping” de llantas al país. Esto implica la creación de barreras “no arancelarias”, para estar en igualdad de circunstancias con otros países.

5.5) Aumentos de precios de los insumos

Controlar los aumentos constantes de los precios de insumos especialmente energéticos.

5.6) Apoyos a la investigación

Designar partidas de apoyo a la investigación conjunta entre universidades y empresas para crear una base tecnológica nacional.

5.7) Desarrollo de plantaciones de hule

Apoyo a la producción de hule natural cuidando no dañar la ecología de las regiones en las que se da ésta planta.

5.8) Reformar la ley del seguro social

Esta reforma también apoyaría la producción de llantas mediante las relaciones más efectivas de los obreros y patrones.
RESULTADOS DE LA ENCUESTA DE 

LA INDUSTRIA DE MATERIALES PARA

LA RENOVACIÓN DE LLANTAS

RESULTADOS DE LA ENCUESTA DE LA 

INDUSTRIA DE MATERIALES PARA

LA RENOVACIÓN DE LLANTAS
Mercado de la Industria

1.- Tamaño de la empresa
Grande (250–más empleados): __2__

Pequeña (10-100 empleados): __2__
2.- Origen de la inversión mayoritaria

Nacional: __3__


Extranjera: _1_ (Estados Unidos)
3.- Tipo de Empresa

Multinacional: __1__


Matriz: __3__
4.- Porcentaje de ingenieros y técnicos del total de empleados
_15.5_%
5.- Localización de la empresa:

Estado de México: __2__

Guanajuato: __1__

Hidalgo: __1__
6.- En los últimos cinco años ha realizado nuevas inversiones para:
Ampliaciones en sitio: __4__

Instalación de nuevas plantas en misma región: __1__

Instalación de nuevas plantas en otra región: __1__

Producción

1.- Costo de materia prima

Nacional: _35_%


Extranjera: _65_%

2.- Porcentaje en el costo de los salarios: _14.5_%
3.- Porcentaje en el costo de la energía: _6_%
4.- El estado (s) de la República Mexicana de donde proviene la materia prima es: 

Estado de México, Distrito Federal y Tamaulipas

5.- Medio de transporte o distribución en que recibe la materia prima: _Terrestre_
6.- Cuál (es) son los puertos de entrada de sus importaciones:
Veracruz, Manzanillo, Laredo, y Altamira
7.- Cuál (es) son el país de origen de sus importaciones de materia prima:

Estados Unidos, Canadá, Rusia e Indonesia
Proveedores

1.- Con respecto a los proveedores…
Escala: 1-Excelente
5-Pésimo
a) El servicio que nos da es: __1.6__
b) La calidad de la materia prima que recibimos es: __1.3__

c) La disponibilidad de materia prima petroquímica en México es: __2.6__
Tendencias de la industria

1.- Sus principales competidores son:

Nacionales: __3_
Extranjeros: Japón, Francia, Estados Unidos, China y Corea
2.- El crecimiento de la industria de materiales para renovación se espera será del _3.3_% anual (promedio) en los siguientes 5 años.

3.- ¿México ocupará un lugar primordial en la elaboración de materiales para renovación a nivel mundial?

Si: ____

No: __4__
4.- ¿En México habrá un mayor número de plantas de materiales de renovación para el año 2007?

Si: ____

No: __4__
5.- Su empresa tiene planes de incrementar la producción en _18_% anual en los próximos cinco años.

6.- Su empresa comenzará a adquirir mayor volumen de materia prima en _14_% anual en los próximos cinco años.

7.- ¿Por qué piensa usted que crecerá la industria?

a) Habrá nuevos mercados

b) Crecimiento económico del país
8.- ¿Sus proveedores más significativos son importantes en el proceso de comercialización y desarrollo de nuevos productos?

Si: __1__

No: __3__
9.- ¿Busca en la región la presencia de otras empresas que contribuyen a atraer trabajo calificado?

Si: _____

No: __4__
10.- ¿Las empresas locales son fuente de científicos e ingenieros?

Si: __1__

No: __3__
11.- ¿Tiene su empresa el plan de relocalizar su planta productiva?

Si: __1__

No: __3__
12.- ¿Tiene su empresa el plan de abrir una nueva planta productiva?

Si: _____

No: __4__
En la siguiente sección la escala de calificación es de 1 a 10. Se promediaron las respuestas de los entrevistados.

Entorno económico regional

La economía de la industria…

	Necesita una profunda

reestructuración para lograr

competitividad a largo plazo
	4.3
	Tiene una estructura adecuada

para lograr competitividad a

largo plazo


Las inversiones en nuevas empresas…

	No han sido fuertes

en los últimos años
	4.3
	Han sido fuertes

en los últimos años


La industria de materiales para renovación de llantas…

	Tiene bajas perspectivas de crecimiento durante 2003
	3.3
	Tiene altas perspectivas de crecimiento durante 2003


Internacionalización

Las exportaciones de la industria…

	Están concentradas en pocas empresas
	1
	Están distribuidas entre muchas empresas


La industria realiza…

	Poca difusión y promoción en el extranjero
	4
	Amplia difusión y promoción en el extranjero


Los programas del gobierno para el fomento de las exportaciones…

	No apoyan efectivamente a las empresas locales
	1.6
	Apoyan muy efectivamente a las empresas locales


Las alianzas estratégicas con empresas nacionales o extranjeras…

	No son comunes en la industria
	1.6
	Son comunes en la industria


La imagen de la industria en el extranjero…

	Es negativa
	5.6
	Es positiva


Gobierno

La inversión en la industria…

	Es muy dependiente del gobierno federal/estatal/municipal
	9.3
	Es poco dependiente del gobierno federal/estatal/municipal


La aplicación de leyes para la protección ambiental…

	Afectan en forma adversa a la competitividad de las empresas
	7
	Están incorporadas con la competitividad corporativa


Los sindicatos en la industria…

	Desalientan la iniciativa de crecimiento de las empresas
	1.3
	Apoyan las iniciativas de crecimiento de las empresas


El gobierno…

	Desalienta la inversión en el sector
	1.6
	Promueve activamente la inversión en el sector


El gobierno…

	No tiene un plan claro de desarrollo en el sector
	1.6
	Tiene un plan claro de desarrollo en el sector


Administración

La relación calidad/precio de los productos de la industria…

	Está disminuyendo
	4.3
	Está constantemente en aumento


Los ejecutivos de alto nivel de las empresas…

	No tienen experiencia en negocios internacionales
	6.6
	Tienen mucha experiencia en negocios internacionales


Las relaciones industriales patrón/obrero…

	Son generalmente conflictivas
	3.3
	Son generalmente cordiales y productivas


Los empresarios de la industria…

	No forman asociaciones
	3
	Forman y colaboran en asociaciones


Un alto número de directivos en las empresas…

	No tiene estudios avanzados
	7.6
	Tiene estudios avanzados


Ciencia y tecnología

La información tecnológica…

	No es explotada por las empresas de la industria
	7.3
	Es recabada y explotada por las empresas de la industria


La investigación y el desarrollo en los sectores líderes de la industria…

	Está generalmente atrasada
	7.3
	Está generalmente a la vanguardia


Los vínculos para la investigación…

	Son inexistentes entre las empresas y las universidades del estado
	4.3
	Son estrechos entre las empresas y las universidades del estado


La industria…

	Tiene pocos profesionistas calificados
	4.3
	Tiene suficientes profesionistas calificados


La industria…

	Tiene pocos técnicos calificados
	4
	Tiene suficientes técnicos calificados


El enfoque de calidad total…

	Es poco usado por las empresas de la industria
	9
	Es aplicado con frecuencia por las empresas de la industria


La inversión en desarrollo e investigación…

	Es baja en las empresas de la industria
	6.3
	Es alta en las empresas de la industria


El desarrollo de nuevos procesos…

	No se lleva a cabo en las empresas de la industria
	6.3
	Es común en las empresas de la industria


La empresa…

	No tiene acceso en tiempo oportuno a los cambios tecnológicos
	5.6
	Tiene acceso rápido a la tecnología de punta en la industria


La mayor parte de los productos hechos en la empresa

	Son de muy baja calidad
	8.3
	Tienen excelente calidad


La empresa…

	Prefiere copiar patentes y procesos ya utilizados aunque no se adapten a su producto completamente
	7
	Busca desarrollar nuevos procesos/nuevos productos


La empresa…

	No se preocupa por obtener nuevas tecnologías y cae en la obsolescencia
	9
	Se preocupa por la obtención constante de nuevas tecnologías


La empresa en la industria

	No invierte dinero en investigación tecnológica
	6.3
	Invierte bastante dinero en investigación tecnológica


La empresa…

	Tiene procesos manuales
	8
	Tiene procesos automatizados


La empresa…

	Evita el contacto con universidades
	5.6
	Busca el apoyo de universidades


La asesoría en servicios computacionales…

	Es cara y mala
	6
	Es abundante y de buena calidad


Recursos humanos

La educación en el entorno…

	No satisface las necesidades de una empresa competitiva
	3.6
	Satisface las necesidades de una empresa competitiva


La compañía…

	Ofrece poco entrenamiento a sus empleados
	8
	Ofrece amplio entrenamiento y capacitación a sus empleados


La instrucción en materia económica…

	Es poco frecuente entre los empresarios
	6
	Es muy alta entre los empresarios


La instrucción computacional…

	Es poco frecuente entre los empresarios
	6
	Es muy alta entre los empresarios


Los mecanismos de incentivos…

	No son usados de manera efectiva para motivar a los trabajadores
	5.3
	Son usados de manera efectiva para motivar a los trabajadores


Los valores de la sociedad…

	No apoyan la competitividad de las empresas
	4
	Apoyan el trabajo, el ahorro, la eficiencia, la competitividad, etc. de las empresas


Los trabajadores de la empresa…

	No muestran disposición a la capacitación y reentrenamiento
	6
	Muestran alta disposición a la capacitación y reentrenamiento


Los trabajadores de la industria…

	No valúan su puesto y su empresa
	5
	Valúan con orgullo su puesto y su empresa


Los sindicatos…

	Son un problema para la organización
	2.6
	No son conflictivos y apoyan la actividad empresarial


La mano de obra…

	Es escasa
	5
	Es abundante


El personal…

	Es difícil de dirigir y no muestra deseos de superación
	6
	Muestra disposición hacia el trabajo y mejoramiento continuo


El personal…

	No tiene capacitación y hay que invertir mucho en ello
	5.6
	Tiene suficiente capacitación en el área en que trabaja


Los trabajadores…

	No muestran una disposición al cambio de hábitos y costumbres
	4.3
	Muestran mucha disposición al cambio de hábitos y costumbres


Las empresas proporcionan…

	Una capacitación deficiente
	7.6
	Una capacitación adecuada


Infraestructura

La infraestructura en la región…

	No permite llevar fácilmente los productos a mercados nacionales
	7.6
	Permite llevar fácilmente los productos a mercados nacionales


La infraestructura en la región…

	No permite llevar fácilmente los productos a mercados internacionales
	7
	Permite llevar fácilmente los productos a mercados internacionales


La calidad de los servicios de información…

	Es deficiente e inhibe el desarrollo de las empresas
	5
	Es excelente y facilita el trabajo de las empresas


Abastecimientos

Los proveedores…

	No se pueden cambiar y existen muchas restricciones
	1.6
	Se pueden cambiar fácilmente


Los proveedores…

	Son muy pocos en la industria
	1.3
	Existen muchos en la industria


Los proveedores…

	Son inflexibles y venden lo que tienen
	1.6
	Adecuan sus productos a mis necesidades


Los canales de distribución para los productos de mi empresa…

	No son los adecuados
	8
	Son los adecuados


Los proveedores…

	No tienen precios competitivos
	3
	Tienen precios justos y competitivos


Los proveedores…

	No tienen calidad en sus productos
	6.6
	Tienen excelente calidad en sus productos


Los proveedores…

	No cumplen los pedidos a tiempo
	7.3
	Cumplen con sus pedidos a tiempo


Los proveedores…

	No dan plazos de pago adecuados
	4
	Dan plazos de pago adecuados


Los proveedores…

	Están alejados físicamente de mi empresa
	4
	Se encuentran relativamente cerca


Los precios de los productos…

	Son muy altos comparados con la calidad de los mismos
	4.3
	Son muy bajos comparados con la calidad de los mismos


Servicios de asesoría empresarial

Las empresas en la industria…

	No tienen la alternativa para seleccionar servicios computacionales
	7.6
	Tienen la alternativa de seleccionar servicios computacionales


Los precios del servicio de apoyo computacional son…

	Inaccesibles a mi empresa
	5.3
	Accesibles a mi empresa


En aspectos fiscales…

	Existen pocas empresas asesoras
	7
	Existen muchas empresas asesoras


En el área administrativa…

	Existen pocas empresas consultoras
	6.3
	Existen muchas y buenas empresas consultoras


La empresa…

	Contrata gente no calificada por compadrazgos o favores
	6.6
	Contrata gente adecuada y da la misma oportunidad a todos los aspirantes


Recursos naturales

La industria…

	Tiene problemas con el abastecimiento de agua potable
	4.3
	No tiene problemas de abastecimiento de agua


En la industria…

	Existen muchas y muy complejas restricciones ecológicas
	5.6
	Las restricciones ecológicas son correctas y bien aplicadas


Las reglamentaciones ambientales…

	Son muy estrictas e inhiben el buen funcionamiento de la organización
	5.6
	Son flexibles y permiten el buen funcionamiento de la organización


Servicios financieros

Las arrendadoras…

	No tienen un servicio acorde a las necesidades de la empresa
	4
	Tienen un servicio excelente y paquetes adecuados a las necesidades de la empresa


Las aseguradoras…

	No prestan un servicio acorde a nuestras necesidades
	5.6
	Tienen un excelente servicio y paquetes adecuados


Los servicios bancarios…

	Son insuficientes
	3.6
	Son suficientes y tienen una buena atención


Las uniones de crédito…

	Son insuficientes y su servicio es lento y malo
	2.5
	Son suficientes y tienen buena atención


Gobierno

Los impuestos estatales…

	Son muy elevados
	2.3
	Son justos y benefician a la sociedad


Los impuestos municipales…

	No ayudan a mejorar el municipio y sus actividades
	3
	Ayudan a mejorar el municipio y sus actividades


El gobierno en la región…

	Tiene un gran nivel de corrupción
	2.3
	Es honesto y tiene un manejo transparente de sus recursos


La Secretaría de Desarrollo Económico…
	No impulsa con su trabajo la actividad empresarial del estado
	2.3
	Impulsa con su trabajo la actividad empresarial del estado


RESUMEN DE ANALISIS FODA DE LA INDUSTRIA DE

RENOVACIÓN DE LLANTAS
Este resumen se presenta siguiendo los criterios sobre las prioridades de las fortalezas y debilidades de la industria expresadas por los entrevistados.

1.- PROBLEMAS

1.1) Sindicato

Los empresarios de ésta industria mostraron su preocupación por la falta de legislación adecuada con respecto a los sindicatos. Señalaron que el Contrato-Ley es obsoleto y resulta una carga para el desarrollo de la industria.

1.2) Baja rentabilidad de la industria
La baja rentabilidad de la industria se debe a que las empresas han absorbido durante mucho tiempo los aumentos en los costos sin repercutirlos al cliente. Los aumentos en los precios de los energéticos y en las materias primas, que en su mayoría son de importación, han provocado que la industria se vaya descapitalizando.

1.3) Importación y contrabando de llantas nuevas y usadas

La importación de llantas nuevas de baja calidad a muy bajos precios ha hecho que los consumidores prefieran comprar las llantas nuevas en lugar de renovar las llantas usadas, aunque esto les resulte más caro. La situación se agudiza cuando se considera el problema del contrabando, que no solo se refiere a la llanta nueva sino también a los “cascos” o llanta usada.

1.4) Cartera vencida
Todas las empresas tienen cartera vencida, aunque en diferentes grados. La situación económica y la falta de crédito bancario los ha forzado a financiar a sus clientes.

1.5) Falta de dinero para invertir

No hay créditos de largo plazo adecuados para la industria, además de la descapitalización que han sufrido por las razones antes expuestas.

1.6) No hay desarrollo tecnológico
La falta de vinculación de las empresas con las universidades ha provocado que el desarrollo tecnológico y la innovación en la industria de materiales para renovación sea muy escaso. Esto significa que las empresas dependen del abastecimiento externo que es más caro.

1.7) Situación del mercado
Los empresarios mantienen la calidad de sus productos comprometiendo nuevamente las utilidades para mantenerse competitivos en el mercado.

1.8) Tipo de cambio
La dependencia de materias primas extranjeras hace que el tipo de cambio incida fuertemente en los costos, lo que acarrea mayores riesgos financieros para las empresas.

1.9) Cada día se renuevan menos llantas
Son varias las razones del decaimiento en la renovación de llantas. En lo que se refiere a llantas de autos, el mercado  ya no las demanda por considerar que la diferencia en precio entre una llanta renovada y una nueva no es suficientemente atractiva y se prefiere comprar llantas nuevas. También se debe considerar la alta duración de las llantas de construcción radial, que prácticamente  son todas las que se producen en medidas para auto.
En el mercado de llantas de camioneta la demanda sí es lo suficientemente grande, debido a que la mayoría de las llantas en circulación de éstas medidas son de construcción diagonal, por lo que su desgaste es más rápido y permite renovarlas con mayor frecuencia.
El mercado de llantas renovadas de camión es el principal segmento del mercado por la gran cantidad de esta clase de vehículos en el país. Sin embargo, este mercado se está radializando y los rendimientos en kilometraje de las llantas radiales de camión son sorprendentes, superando en muchos casos los 200,000 Kms. Comparando éste rendimiento con el de una llanta convencional cuyo rendimiento en circunstancias favorables llegaría a los 70,000 Kms. Esto ha llevado a que ahora se renueva una llanta mientras que antes se renovaban tres.

2.- FORTALEZAS

2.1) Calidad
Los materiales para renovación que se producen en México tienen la calidad necesaria para participar en los mercados internacionales. Las empresas que nos concedieron entrevistas exportan con éxito parte de su producción.

2.2) Marca
Todos consideran que su marca tiene el reconocimiento de sus clientes y por eso la consideran como fortaleza.

2.3) Personal
Consideran que su personal es leal a sus empresas y que coinciden con sus objetivos.

2.4) Conocimiento del mercado
El conocimiento del mercado se debe a la experiencia, lo que les permite definir estrategias para el futuro y no comprometerse, por ejemplo, con créditos de alto riesgo.

2.5) Maquinaria y sistemas de alta tecnología

Han efectuado inversiones  recientes para ser competitivos a nivel internacional. Tienen certificados I S O 9000 para acceder a los mercados.

2.6) Solidez financiera
En éste caso solo uno de los entrevistados mencionó como fortaleza su solidez financiera.

2.7) Habrá menos clientes, pero mas grandes

Uno de nuestros entrevistados considera que el número de renovadores disminuirá, pero los que queden serán más grandes, lo que permitirá que tengan mejores condiciones económicas. (Actualmente hay aproximadamente 240 renovadores y se calcula que para finales del 2004 quedarán solo alrededor de 130).
2.8) Poca competencia nacional
Tomando en cuenta que 3 compañías controlan el 90% del mercado, no se espera que ésta relación cambie en el futuro cercano.

2.9) Capacidad instalada suficiente para el país
Tienen capacidad instalada de sobra para enfrentar cualquier aumento en la demanda.

3.- DEBILIDADES

3.1) Mano de obra cara
Las condiciones contractuales y las relaciones con el sindicato son consideradas como la principal debilidad de la industria. Esto implica el encarecimiento de la mano de obra. Con una nueva ley laboral se esperaría una mayor relación con los sindicatos en beneficio mutuo.
3.2) Falta de cobros
La situación económica del país es vista como una debilidad importante. Se alargan mucho los plazos de cobranza.
3.3) Altos precios de materias primas
Coinciden en que las materias primas en México resultan más caras que en otros países.

3.4) Competidores extranjeros más grandes
Hay la probabilidad de que se incremente la aún incipiente participación en el mercado nacional de la compañía Michelin.

3.5) Límite al acceso a los mercados internacionales por precio

El acceso al mercado externo puede limitarse por la falta de competitividad provocada por los altos costos que representan los energéticos, las materias primas, los salarios y lo caro que resulta el uso de la infraestructura en general del país.

3.6) Firma de tratados de libre comercio con países que tengan ventajas competitivas importantes
Se refieren concretamente al peligro que representan los países asiáticos (Japón, China, Corea y Taiwán). También consideran que estos países no representarían un mercado para los productos mexicanos, así que se plantea un saldo negativo a causa del desplazamiento de los productos.
4.- AMENAZAS
4.1) Importación y contrabando

Coinciden en que la mayor amenaza para la industria son las importaciones de llanta nueva de baja calidad y el contrabando. El problema se complica más porque los laboratorios que analizan las llantas para otorgarles el certificado de calidad no se dan abasto y los importadores pretenden que se acepten éstos certificados de laboratorios extranjeros. Hay en el mercado 146 marcas diferentes de llantas. El contrabando ha tomado proporciones escandalosas, hay quien estima que pueden ser hasta 10 millones de llantas que entran al país ilegalmente. Esta cifra incluye tanto llantas nuevas como usadas. Debe agregarse la importación “legal” de llantas renovadas. No hay una legislación adecuada que permita distinguir la calidad de los productos y el resultado es que entra prácticamente cualquier llanta.

También mencionaron el grave problema que representa la entrada al país de llantas usadas. Existe una cuota para importar llantas usadas en los estados de la frontera norte del país, pero los cascos se encuentran por todo México. Esto además ocasiona la acumulación de deshechos que se consideran tóxicos.

4.2) Competencia
La entrada al mercado de la empresa Michelin como renovador es motivo de preocupación por la competencia que representa, sin embargo, lo que más preocupa en este sentido son los productos baratos que pudieran venir de Asia.
4.3) Corrupción
El problema del contrabando representa un alto nivel de corrupción de las autoridades, ya que los grandes volúmenes que se manejan no pueden pasar la frontera más que en trailers o contenedores. 

5.- PROPUESTAS

5.1) Nueva ley laboral
El denominador común de los sectores de la industria analizados es la necesidad de crear una nueva ley laboral, anular el Contrato-ley de la Industria Hulera. La nueva ley deberá contemplar la competencia de la industria a escala internacional, permitiéndole operar en igualdad de circunstancias con sus competidores.

5.2) Tener acceso a materia prima mas barata
Todos han coincidido en que la materia prima en México resulta más cara que en otros países, incidiendo adversamente en los costos.
5.3) Servicios de infraestructura más baratos

Se propone el mejoramiento de los servicios de infraestructura, la disponibilidad de energía eléctrica, carreteras, agua, etc., a precios competitivos a nivel mundial.

5.4) Subir la calidad del NOM.

La actualización de las normas permitiría discriminar las importaciones baratas que no cumplieran con ellas y evitaría la competencia desleal.

5.5) No firmar tratados de libre comercio con países del sur-este asiático

La razón para esta propuesta es que los países de ésta zona desplazarían los productos locales al ser muy competitivos por las ventajas que tienen tanto en materia laboral por salarios baratos, como por el bajo precio de los energéticos y materias primas que se emplean.

RESULTADOS DE LA ENCUESTA DE

LA INDUSTRIA DE PRODUCTOS MOLDEADOS DE HULE Y 

EMPAQUETADURAS

RESULTADOS DE LA ENCUESTA DE LA 

INDUSTRIA DE PRODUCTOS MOLDEADOS DE HULE 

Y EMPAQUETADURAS

Mercado de la Industria

1.- Tamaño de la empresa
Pequeña (10-100 empleados): __2__

Mediana (100-250 empleados): __4__

2.- Origen de la inversión mayoritaria

Nacional: __5__


Extranjera: __1__

3.- Tipo de Empresa

Matriz: __5__


Subsidiaria: __1__

4.- Porcentaje de ingenieros y técnicos del total de empleados
_8.3_%
5.- Localización de la empresa:

Distrito Federal: __3__


Estado de México: __3__
6.- En los últimos cinco años ha realizado nuevas inversiones para:
a) Ampliaciones en sitio: __6__

b) Instalación de nuevas plantas en misma región: __1__
c) Instalación de plantas en otra región: __1__
Producción

1.- Costo de materia prima

Nacional: _57.5_%


Extranjera: _42.5_%

2.- Porcentaje en el costo de los salarios: _25.3_%
3.- Porcentaje en el costo de la energía: _6.2_%
3.- El estado (s) de la República Mexicana de donde proviene la materia prima es: 

Distrito Federal, Tamaulipas, Estado de México y Veracruz
4.- Medio de transporte o distribución en que recibe la materia prima: _Terrestre_
5.- Cuál (es) son los puertos de entrada de sus importaciones:
Veracruz, Laredo, Manzanillo y Altamira
6.- Cuál (es) son el país de origen de sus importaciones de materia prima:

Estados Unidos, Indonesia, Alemania, Rusia, Malasia, Holanda, Canadá y España
Proveedores

1.- Porcentaje de materia prima de proveedores:

Nacional
_57_%


Importación
_43_%
2.- Con respecto a los proveedores…
Escala: 1=Excelente
5=Pésimo

a) El servicio que nos da es: _2.3_
b) La calidad de la materia prima que recibimos es: _2.1_

c) La disponibilidad de materia prima petroquímica en México es: _2.6_
3.- ¿Cuenta con un programa especial con alguno de sus proveedores?

Si: _3_

No: _3_
Tendencias de la industria

1.- Sus principales competidores son:
Nacionales: __6__

Extranjeros: __4__ (Alemania, Estados Unidos, Corea y China)
2.- El crecimiento de la industria de productos moldeados de hule se espera será del _5.5_% anual (promedio) en los siguientes 5 años.

3.- ¿México ocupará un lugar primordial en la elaboración de productos moldeados de hule a nivel mundial?

Si: _____

No: __6__
4.- ¿En México habrá un mayor número de plantas de productos moldeados de hule para el año 2007?

Si: _____

No: __6__
5.- ¿Por qué piensa usted que crecerá la industria?

a) Recuperación de la economía de Estados Unidos y mundial

b) Inercia del mercado

c) Necesidades del país

6.- ¿Sus proveedores más significativos son importantes en el proceso de comercialización y desarrollo de nuevos productos?

Si: __3__

No: __3__
7.- ¿Busca en la región la presencia de otras empresas que contribuyen a atraer trabajo calificado?

Si: __1__

No: __5__
8.- ¿Las empresas locales son fuente de científicos e ingenieros?

Si: __2__

No: __4__
9.- ¿Tiene su empresa el plan de relocalizar su planta productiva?

Si: __4__

No: __2__
10.- ¿Tiene su empresa el plan de abrir una nueva planta productiva?

Si: __2__

No: __4__
En la siguiente sección la escala de calificación es de 1 a 10. Se promediaron las respuestas de los entrevistados.

Entorno económico regional

La economía de la industria…

	Necesita una profunda

reestructuración para lograr

competitividad a largo plazo
	3.3
	Tiene una estructura adecuada

para lograr competitividad a

largo plazo


Las inversiones en nuevas empresas…

	No han sido fuertes

en los últimos años
	3.6
	Han sido fuertes

en los últimos años


La industria productos moldeados de hule…

	Tiene bajas perspectivas de crecimiento durante 2003
	3.5
	Tiene altas perspectivas de crecimiento durante 2003


Internacionalización

Las exportaciones de la industria…

	Están concentradas en pocas empresas
	3.3
	Están distribuidas entre muchas empresas


La industria realiza…

	Poca difusión y promoción en el extranjero
	3.1
	Amplia difusión y promoción en el extranjero


Los programas del gobierno para el fomento de las exportaciones…

	No apoyan efectivamente a las empresas locales
	2.1
	Apoyan muy efectivamente a las empresas locales


Las alianzas estratégicas con empresas nacionales o extranjeras…

	No son comunes en la industria
	4.6
	Son comunes en la industria


La imagen de la industria en el extranjero…

	Es negativa
	7.5
	Es positiva


Gobierno

La inversión en la industria…

	Es muy dependiente del gobierno federal/estatal/municipal
	8
	Es poco dependiente del gobierno federal/estatal/municipal


La aplicación de leyes para la protección ambiental…

	Afectan en forma adversa a la competitividad de las empresas
	7
	Están incorporadas con la competitividad corporativa


Los sindicatos en la industria…

	Desalientan la iniciativa de crecimiento de las empresas
	2.8
	Apoyan las iniciativas de crecimiento de las empresas


El gobierno…

	Desalienta la inversión en el sector
	2.6
	Promueve activamente la inversión en el sector


El gobierno…

	No tiene un plan claro de desarrollo en el sector
	1.6
	Tiene un plan claro de desarrollo en el sector


Administración

La relación calidad/precio de los productos de la industria…

	Está disminuyendo
	6.3
	Está constantemente en aumento


Los ejecutivos de alto nivel de las empresas…

	No tienen experiencia en negocios internacionales
	6.3
	Tienen mucha experiencia en negocios internacionales


Las relaciones industriales patrón/obrero…

	Son generalmente conflictivas
	6.6
	Son generalmente cordiales y productivas


Los empresarios de la industria…

	No forman asociaciones
	5.8
	Forman y colaboran en asociaciones


Un alto número de directivos en las empresas…

	No tiene estudios avanzados
	6
	Tiene estudios avanzados


Ciencia y tecnología

La información tecnológica…

	No es explotada por las empresas de la industria
	5.1
	Es recabada y explotada por las empresas de la industria


La investigación y el desarrollo en los sectores líderes de la industria…

	Está generalmente atrasada
	4.1
	Está generalmente a la vanguardia


Los vínculos para la investigación…

	Son inexistentes entre las empresas y las universidades del estado
	2.8
	Son estrechos entre las empresas y las universidades del estado


La industria…

	Tiene pocos profesionistas calificados
	4
	Tiene suficientes profesionistas calificados


La industria…

	Tiene pocos técnicos calificados
	4.5
	Tiene suficientes técnicos calificados


El enfoque de calidad total…

	Es poco usado por las empresas de la industria
	7.5
	Es aplicado con frecuencia por las empresas de la industria


La inversión en desarrollo e investigación…

	Es baja en las empresas de la industria
	2.3
	Es alta en las empresas de la industria


El desarrollo de nuevos procesos…

	No se lleva a cabo en las empresas de la industria
	5
	Es común en las empresas de la industria


La empresa…

	No tiene acceso en tiempo oportuno a los cambios tecnológicos
	4.6
	Tiene acceso rápido a la tecnología de punta en la industria


La mayor parte de los productos hechos en la empresa

	Son de muy baja calidad
	8.5
	Tienen excelente calidad


La empresa…

	Prefiere copiar patentes y procesos ya utilizados aunque no se adapten a su producto completamente
	7.3
	Busca desarrollar nuevos procesos/nuevos productos


La empresa…

	No se preocupa por obtener nuevas tecnologías y cae en la obsolescencia
	7.3
	Se preocupa por la obtención constante de nuevas tecnologías


La empresa en la industria

	No invierte dinero en investigación tecnológica
	3.8
	Invierte bastante dinero en investigación tecnológica


La empresa…

	Tiene procesos manuales
	5.8
	Tiene procesos automatizados


La empresa…

	Evita el contacto con universidades
	5.3
	Busca el apoyo de universidades


La asesoría en servicios computacionales…

	Es cara y mala
	5.8
	Es abundante y de buena calidad


Recursos humanos

La educación en el entorno…

	No satisface las necesidades de una empresa competitiva
	5
	Satisface las necesidades de una empresa competitiva


La compañía…

	Ofrece poco entrenamiento a sus empleados
	6.8
	Ofrece amplio entrenamiento y capacitación a sus empleados


La instrucción en materia económica…

	Es poco frecuente entre los empresarios
	6.1
	Es muy alta entre los empresarios


La instrucción computacional…

	Es poco frecuente entre los empresarios
	6.6
	Es muy alta entre los empresarios


Los mecanismos de incentivos…

	No son usados de manera efectiva para motivar a los trabajadores
	6.6
	Son usados de manera efectiva para motivar a los trabajadores


Los valores de la sociedad…

	No apoyan la competitividad de las empresas
	4.8
	Apoyan el trabajo, el ahorro, la eficiencia, la competitividad, etc. de las empresas


Los trabajadores de la empresa…

	No muestran disposición a la capacitación y reentrenamiento
	7
	Muestran alta disposición a la capacitación y reentrenamiento


Los trabajadores de la industria…

	No valúan su puesto y su empresa
	7.1
	Valúan con orgullo su puesto y su empresa


Los sindicatos…

	Son un problema para la organización
	5.8
	No son conflictivos y apoyan la actividad empresarial


La mano de obra…

	Es escasa
	5.1
	Es abundante


El personal…

	Es difícil de dirigir y no muestra deseos de superación
	5.5
	Muestra disposición hacia el trabajo y mejoramiento continuo


El personal…

	No tiene capacitación y hay que invertir mucho en ello
	6.3
	Tiene suficiente capacitación en el área en que trabaja


Los trabajadores…

	No muestran una disposición al cambio de hábitos y costumbres
	5.6
	Muestran mucha disposición al cambio de hábitos y costumbres


Las empresas proporcionan…

	Una capacitación deficiente
	6.6
	Una capacitación adecuada


Infraestructura

La infraestructura en la región…

	No permite llevar fácilmente los productos a mercados nacionales
	7.1
	Permite llevar fácilmente los productos a mercados nacionales


La infraestructura en la región…

	No permite llevar fácilmente los productos a mercados internacionales
	6.1
	Permite llevar fácilmente los productos a mercados internacionales


La calidad de los servicios de información…

	Es deficiente e inhibe el desarrollo de las empresas
	6
	Es excelente y facilita el trabajo de las empresas


Abastecimientos

Los proveedores…

	No se pueden cambiar y existen muchas restricciones
	6
	Se pueden cambiar fácilmente


Los proveedores…

	Son muy pocos en la industria
	5.1
	Existen muchos en la industria


Los proveedores…

	Son inflexibles y venden lo que tienen
	5.8
	Adecuan sus productos a mis necesidades


Los canales de distribución para los productos de mi empresa…

	No son los adecuados
	7.3
	Son los adecuados


Los proveedores…

	No tienen precios competitivos
	5.5
	Tienen precios justos y competitivos


Los proveedores…

	No tienen calidad en sus productos
	7.8
	Tienen excelente calidad en sus productos


Los proveedores…

	No cumplen los pedidos a tiempo
	8.3
	Cumplen con sus pedidos a tiempo


Los proveedores…

	No dan plazos de pago adecuados
	6.8
	Dan plazos de pago adecuados


Los proveedores…

	Están alejados físicamente de mi empresa
	7.5
	Se encuentran relativamente cerca


Los precios de los productos…

	Son muy altos comparados con la calidad de los mismos
	5.5
	Son muy bajos comparados con la calidad de los mismos


Servicios de asesoría empresarial

Las empresas en la industria…

	No tienen la alternativa para seleccionar servicios computacionales
	7.1
	Tienen la alternativa de seleccionar servicios computacionales


Los precios del servicio de apoyo computacional son…
	Inaccesibles a mi empresa
	5.5
	Accesibles a mi empresa


En aspectos fiscales…

	Existen pocas empresas asesoras
	4.8
	Existen muchas empresas asesoras


En el área administrativa…

	Existen pocas empresas consultoras
	6.5
	Existen muchas y buenas empresas consultoras


La empresa…

	Contrata gente no calificada por compadrazgos o favores
	7.8
	Contrata gente adecuada y da la misma oportunidad a todos los aspirantes


Recursos naturales

La industria…

	Tiene problemas con el abastecimiento de agua potable
	7
	No tiene problemas de abastecimiento de agua


En la industria…

	Existen muchas y muy complejas restricciones ecológicas
	7.1
	Las restricciones ecológicas son correctas y bien aplicadas


Las reglamentaciones ambientales…

	Son muy estrictas e inhiben el buen funcionamiento de la organización
	6.1
	Son flexibles y permiten el buen funcionamiento de la organización


Servicios financieros

Las arrendadoras…

	No tienen un servicio acorde a las necesidades de la empresa
	3.5
	Tienen un servicio excelente y paquetes adecuados a las necesidades de la empresa


Las aseguradoras…

	No prestan un servicio acorde a nuestras necesidades
	5.5
	Tienen un excelente servicio y paquetes adecuados


Los servicios bancarios…

	Son insuficientes
	3.6
	Son suficientes y tienen una buena atención


Las uniones de crédito…

	Son insuficientes y su servicio es lento y malo
	1
	Son suficientes y tienen buena atención


Gobierno

Los impuestos estatales…

	Son muy elevados
	2.6
	Son justos y benefician a la sociedad


Los impuestos municipales…

	No ayudan a mejorar el municipio y sus actividades
	3.1
	Ayudan a mejorar el municipio y sus actividades


El gobierno en la región…

	Tiene un gran nivel de corrupción
	3.8
	Es honesto y tiene un manejo transparente de sus recursos


La Secretaría de Desarrollo Económico…
	No impulsa con su trabajo la actividad empresarial del estado
	3.6
	Impulsa con su trabajo la actividad empresarial del estado


RESUMEN DE ANÁLISIS FODA DE LA INDUSTRIA DE

PRODUCTOS MOLDEADOS Y EMPAQUETADURAS
1.- PROBLEMAS

1.1) Financiamiento

No hay financiamiento adecuado para las necesidades de la industria. Se necesita crédito de corto plazo para capital de trabajo y de largo plazo para la adquisición de maquinaria y equipo. No existe un programa de gobierno de apoyo a la industria, no solo en el aspecto financiero, si no en el fiscal o en la promoción de inversiones.

1.2) Importación y contrabando

Entran al país productos de baja calidad que no cumplen con las normas, además de los que entran a precios de “dumping”. A esto hay que agregar lo que entra de contrabando.

1.3) Contrato-Ley

Las relaciones laborales que mantienen las empresas con sus trabajadores se consideran buenas, pero no deja de preocupar a los patrones la situación del Contrato-Ley, que no se cumple pero representa un obstáculo para el desarrollo porque no hay certidumbre para los empresarios y los sindicatos. Se resaltan, también, las diferencias de salarios entre las empresas medianas o grandes con los pequeños productores. Hay empresas extranjeras que se han instalado recientemente en el país que operan con ventajas por encima de las nacionales.

1.4) Inseguridad

Una tercera parte de nuestros entrevistados han tenido problemas de asaltos en los últimos 5 años. Todos tienen sistemas de seguridad que representan un gasto adicional importante para la empresa.

1.5) Costos de materia prima

Las materias primas que consume la industria hulera son en su mayoría de importación por lo que la paridad del peso con el dólar es un factor relevante en sus costos.

1.6) Gobierno

Se señalaron las trabas que significan las áreas laboral, fiscal, de infraestructura y la corrupción. También se mencionaron la pérdida de tiempo que ocasionan los trámites que hay que hacer en las distintas oficinas, las cargas fiscales y la situación económica de lento crecimiento.

1.7) Asimetría con la competencia internacional

Consideran que esta situación puede convertirse en un problema serio si no se apoya y fortalece a la industria nacional.

1.8) Maquinaria

La maquinaria de la industria de productos moldeados y empaquetaduras es antigua y en algunos casos obsoleta. Esto ocasiona que su trabajo sea casi artesanal. Muy pocos tienen maquinaria nueva y tecnología de punta.

2.- FORTALEZAS

2.1) Calidad

Consideran que la calidad de sus productos es su principal fortaleza. Así como el reconocimiento de su marca y el prestigio que han adquirido con el mercado.

2.2) Personal

Cuentan en general con personal técnico calificado y trabajadores eficientes. En los círculos de calidad dentro de las empresas siempre tienen respuestas favorables. También cuentan con ellos cuando tienen pedidos urgentes, en la mayoría de los casos la gente está dispuesta a trabajar horas o turnos extra.

2.3) Mercado

El conocimiento del mercado les permite dar un servicio integral al cliente. En general consideran que sus sistemas de distribución son los adecuados.

2.4) Diversidad del mercado

El mercado para estos productos es muy diverso, pues abarca una multitud de productos como son: válvulas para la industria petrolera, recubrimientos, piezas para la industria automotriz, para la agricultura, y además en todas las actividades que desarrollamos usamos piezas de hule.

2.5) Competitividad

Entre las empresas destacan una que resaltó la ventaja competitiva que le dan sus precios y otra por su estructura organizacional ligera, maquinaria de alta tecnología y las asociaciones tecnológicas con empresas líderes del ramo a escala mundial.

3.- DEBILIDADES

3.1) Falta de apoyos financieros

No hay apoyos financieros especializados para la industria. El financiamiento es caro y escaso.

3.2) Costo de la materia prima

El costo de las materias primas que emplea la industria de productos moldeados y empaquetaduras resultan más caras que en otros países.

3.3) Costo de la mano de obra

Se considera que la mano de obra es cara comparada con lo que se paga en otros países.

3.4) Costos elevados

Se considera que también los energéticos son más caros que en otros países. La energía eléctrica, diesel, gas, gasolinas y la infraestructura en general hace que se eleven los costos de producción.

3.5) Desarrollo de productos

Se considera que el desarrollo de nuevos productos en la industria es muy lento, porque no existen los medios para lograrlo más rápidamente. El equipo de pruebas es insuficiente y costoso.

3.6) Falta de planes del gobierno

Se quejan los empresarios de que el gobierno no tiene planes o estrategias a largo plazo para el desarrollo de la industria. 

3.7) Infraestructura educativa

Hay pocos lugares donde se puede preparar a buenos técnicos que sirvan a la industria. La gerencia media no tiene preparación suficiente.

3.8) Vinculación con universidades

Falta lograr una verdadera vinculación entre las empresas y las universidades para detectar las necesidades de la industria y generar desarrollo tecnológico en México.

3.9) Tamaño

El tamaño pequeño de las empresas es una debilidad frente a otras más grandes.

3.10) Capacidad de negociación

Se tiene poca capacidad de negociación ante los clientes grandes, quienes imponen condiciones y precios.

3.11) Cobranza

La situación económica del país hace que la cobranza esté retrasada en la industria en general. 

4.-AMENAZAS

4.1) Contrato-Ley

Los empresarios consideran al Contrato-Ley junto con los sindicatos, la principal amenaza para su industria. La legislación laboral es obsoleta.

4.2) Apertura comercial

Consideran que la apertura comercial indiscriminada es una amenaza importante para la industria nacional. Se importan productos de baja calidad, y en algunos casos con calidad aceptable, pero demasiado baratos. En muchos casos los artículos importados que se encuentran en el mercado están por abajo del costo de los que se producen en el país. La globalización ha llevado a una caída de precios en el mercado. Se cita el caso de China y el Sureste asiático, que tienen ventajas competitivas por tener los costos más bajos tanto de materias primas como de insumos energéticos. Consideran que el país en general no tiene competitividad.

4.3) Inseguridad

La tercera amenaza para la industria es la inseguridad. En las fábricas como al transportar sus productos no se puede dejar de pensar que hay un riesgo de robo. Esto lleva un costo extra aparejado. La otra cara de la moneda está dada por la corrupción que se liga a la economía informal para la venta de los artículos robados.

4.4) Contrabando

También encontramos contrabando de piezas moldeadas de hule y empaquetaduras. Esto implica corrupción del gobierno no solo en las aduanas sino en la compra-venta de éstos artículos.

4.5) Energéticos

Se considera una amenaza la posibilidad de estrangular la producción de energía eléctrica, así como los demás energéticos. También el alto costo que pagamos en México por todos estos insumos para la industria nos puede dejar fuera de competencia.

4.6) Retraso tecnológico

Se considera que la industria en el país tiene un retraso tecnológico. Salvo raras excepciones, la mayoría tiene maquinaria vieja y en muchos casos obsoleta.

4.7) Competencia desleal

Se da entre algunas empresas de la industria la situación de ofrecer precios baratos aunque no gane nadie.

4.8) Paridad

Algunos consideran que la paridad peso-dólar es artificial y que esto los perjudica, ya que hace atractivas las importaciones y encarece la producción nacional.

5.- PROPUESTAS

5.1) Contrato-Ley

Los empresarios piden que no se siga con la inercia del problema del Contrato-Ley. Que se ataque de frente. Que haya buenos salarios pero competitivos a nivel internacional. Se necesita una reforma a las leyes laborales que mejoren las condiciones de los obreros pero que permitan al país ser competitivo. Esto traería como consecuencia una reactivación del mercado interno.

5.2) Asociaciones

Los empresarios proponen buscar más asociaciones, comprar en pool, conseguir pedidos y repartirlos. 

5.3) Financiamientos

Necesidad de refuncionalizar el sistema de crédito que permita mayor inversión y un desarrollo a largo plazo.

5.4) Política industrial

Se propone la creación de una política industrial integral, que ponga a las empresas a la par con su competencia internacional. Esto implica no solo promover financiamientos adecuados, sino apoyos fiscales, incentivos al consumo de artículos hechos en México, cumplimiento de la NOM, etc. Elaborar planes de apoyo a las PYMES.

5.5) Seguridad

Lograr que no haya robos y todo lo que implica el tener la certeza de vivir y trabajar en un ambiente seguro.

5.6) Alinear cadenas productivas

Se han dejado de producir algunas materias primas para la industria porque sus precios no eran competitivos. Ahora se importan y el resultado es que de todas maneras son más caras. La propuesta es revisar toda la cadena y ver como se puede restaurar en los casos en que se rompe.

5.7) Capacitación

Mejorar la educación básica para luego buscar la mejor capacitación de la mano de obra apoyándose en los organismos ya existentes, como los CECATIS pero con especialización.

5.8) Inversión productiva

Alentar la inversión productiva promoviendo la industria con la mayor cantidad de incentivos, específicamente fiscales.

5.9) Difusión

Fomentar la difusión de nuestra industria en el extranjero.

5.10) Cooperación entre empresas y universidades

Se propone una alianza entre las empresas con las universidades para lograr desarrollos tecnológicos propios y diagnósticos de la industria, que permitan planear desarrollos a largo plazo.
ELEMENTOS PARA LA ESTRATEGIA Y EL PROGRAMA DE
ACCIÓN PARA LA INDUSTRIA HULERA DE MÉXICO

ELEMENTOS PARA LA ESTRATEGIA Y EL PROGRAMA DE ACCIÓN


PARA LA INDUSTRIA HULERA DE MÉXICO

1. La definición de una estrategia para el desenvolvimiento de la industria hulera en el país debe asentarse en dos consideraciones que se entrelazan. La primera es la situación que guarda actualmente esta rama de actividad económica; la segunda tiene que ver con las condiciones del funcionamiento de la industria que prevalecen en la economía mundial. Esta vinculación es necesaria puesto que la economía mexicana opera ya con un grado prácticamente completo de apertura en los campos comercial y financiero, y ello afecta de modo decisivo las corrientes del intercambio y, también, las decisiones de inversión, incluyendo las de un conjunto de empresas transnacionales en segmentos muy relevantes de la industria hulera, como es la producción de llantas.

2. El Sistema de Cuentas Nacionales de México clasifica a la Rama 41: Productos de Hule y en ella se incluyen, entre otras, las actividades que constituyen el objeto de este estudio, a saber: la producción de llantas, de material para la renovación de llantas y de productos moldeados y empaquetaduras. Los subgrupos de interés que conforman la Rama 41 son: 4101: llantas y cámaras que representa 50.4% del valor total del producto y 4121: otros productos de hule, 41.2 por ciento. Los productos de hule se destinan a una gran variedad de usos, pero uno de los más relevantes es en la industria automotriz.

3. El valor agregado de la Rama 41 se estima en 2,063 millones de pesos en 2002, lo que representa 0.68% del PIB del sector manufacturero y 0.14% del producto total del país. Esto indica el tamaño relativo de la industria hulera en la economía y es un elemento esencial para su estudio y de sus perspectivas. Los datos  de la actividad productiva de este sector  indican que entre 1990 y 2002 el sector perdió 0.35 puntos porcentuales de participación en el sector manufacturero y 0.6 puntos con respecto al PIB total. 

4. La tasa anual promedio de crecimiento de la industria hulera en ese mismo período (1990 – 2002) fue solamente 0.52%, mientras que el conjunto de la manufactura creció en promedio 3.7% y el PIB nacional 3.2 por ciento. Como se aprecia, la industria hulera tuvo un desempeño apocado durante la década de 1990 y el inicio del decenio actual, perdiendo participación en el producto industrial y dinamismo en cuanto a su capacidad de expansión. Esta evolución marca en términos generales la condición actual de este sector, en el que desempeña un papel relevante el segmento llantero. Es en ese segmento donde se han registrado, especialmente en años recientes, reducciones significativas en el volumen de producción, en tanto que han aumentado las importaciones.

5. A escala internacional la producción de llantas que es, igualmente, la parte más importante de la industria hulera, ha mostrado altas tasas de expansión en la última década ya que, por ejemplo, en términos del consumo se registra 16% de aumento en promedio. En cuanto a su distribución regional esta dinámica se advierte en tasas de 10% en América del Norte, 4% en la Unión Europea, casi 5% en la zona Asia Pacífico, 7% en Europa oriental y cerca de 4% en África. El pronóstico es que el dinamismo del sector continuará en los próximos años. El consumo de llantas está estrechamente ligado con el comportamiento del mercado de autos, que incide en la distinción entre lo que se considera como equipo original y llantas de reemplazo.

6. La industria llantera constituye un segmento en el que prevalece un alto grado de concentración y con operaciones en varias localidades que cubren el mercado mundial. Pueden identificarse una serie de grandes empresas que han ido comprando o estableciendo alianzas con otras. Así, destacan: Bridgestone, Michelin y Goodyear con proporciones similares de producción que representan alrededor de una quinta parte cada una; luego están otras compañías como Continental, Sumitomo, Pirelli, Yokohama y, entre las más pequeñas: Toyo, Kuhmo y Hankook. En México destaca la presencia de un productor nacional que es la empresa Tornel.

7. Las estrategias globales de operación de las empresas llanteras localizadas en México han llevado en los últimos años a la reducción significativa de sus operaciones, cerrando una serie de plantas y sustituyendo la producción mediante importaciones para abastecer el mercado nacional. En este caso se advierte que las relaciones laborales constituyen desde la perspectiva empresarial un obstáculo relevante para alcanzar condiciones de productividad compatibles con las exigencias del mercado global.

8. Los otros segmentos de la industria hulera considerados en el estudio: el de producción de material de renovación de llantas y el de productos moldeados y empaquetaduras muestran una situación diferente. Esta se caracteriza por el efecto adverso generado por el largo periodo de lento crecimiento de la economía y por una serie de condiciones que repercuten directamente en las empresas, y que tienen que ver en términos generales con aspectos tales como: los insuficientes niveles de inversión, de innovación tecnológica, los elevados costos de las materias primas, de los energéticos y con las condiciones de la productividad asociadas con las relaciones laborales y el costo del trabajo.

9. Lo que se desprende del estudio que se ha realizado es que las condiciones del funcionamiento del sector requieren de una serie de acciones de recuperación para acrecentar su nivel de producción y la capacidad de generación de empleo y esto en un entorno económico caracterizado por la apertura y la pertenencia al mercado norteamericano. 

PROBLEMÁTICA POR SECTOR

El estudio de la industria  hulera  realizado  en  los  capítulos  precedentes  comprende: 1) el análisis de la situación actual de la industria; 2) la encuesta sobre las condiciones de su operación; 3) la consideración sobre el carácter de las relaciones laborales y 4) el análisis de las condiciones de la competitividad en los segmentos considerados. De ese estudio se desprenden una serie de problemas en el funcionamiento del sector que se señalan a continuación. 

La problemática de la industria llantera

1. Es el segmento más importante de la industria hulera, pero ha disminuido su participación en el sector manufacturero y su dinámica de crecimiento.

2. Productividad inferior al conjunto de la manufactura y con lento crecimiento.

3. Elevada necesidad de inversión.

4. Costo laboral al alza y alrededor de tres veces superior al promedio manufacturero.

5. Elevado déficit comercial externo.

6. Exportaciones dinámicas pero poco significativas en volumen.

7. Importaciones dinámicas y de gran volumen.

8. No aumenta la participación en el mercado de llantas de América del Norte. 

9. No se han creado ventajas comparativas frente a  Estados Unidos.

10. Elevada concentración productiva.

11. Alta dependencia del mercado nacional en sus ventas.

12. Coeficiente importado superior al promedio manufacturero.

13. Pocos proveedores locales de hule natural.

14. Pocos proveedores locales de algunos hules sintéticos.

15. Mayor costo laboral que en Estados Unidos y con tendencia al alza.

16. Menor productividad que en Estados Unidos.

17. Menor dinámica de la productividad que en Estados Unidos.

18. Estrategia global de concentración de la producción. 

19. Estrategia global de penetración en mercados no saturados en Asia y Europa del Este.

20. Estrategia global de localización de nuevas inversiones en mercados no saturados.

21. Entrada de llantas importadas de menor precio. 

22. Entrada de llantas usadas de manera ilegal y de bajos precios.

23. Alto costo interno de las materias primas.

24. Elevado costo de los energéticos.

25. Rigidez del Contrato Ley y de los Convenios Singulares.

Problemática de la industria de material de renovación de llantas
Participación pequeña en la industria hulera.

Lenta evolución de la productividad.

Dependencia del control del costo laboral.

Fuerte dependencia del mercado local.

Pocos proveedores locales de hule natural.

Pocos proveedores locales de algunos hules sintéticos.

Menor dinámica de la productividad que en Estados Unidos. 

Relaciones con los sindicatos.

Baja rentabilidad de la industria.

Importación y contrabando de llantas nuevas y usadas.

Mercado de renovación con tendencia a la baja por radialización de las llantas.

Altos costos de materias primas.

Altos costos de energéticos.

Problemática de la industria de productos moldeados y empaquetaduras.

Segmento con menor participación en la industria hulera.

Lenta evolución de la productividad.

Dependencia del control del costo laboral.

Situación comercial deficitaria.

No tiene ventajas comparativas frente a Estados Unidos. 

Fuerte dependencia del mercado local.

Pocos proveedores locales de hule natural.

Pocos proveedores locales de algunos hules sintéticos.

Menor dinámica de la productividad que en Estados Unidos.

Importación de productos de baja calidad y contrabando

Inseguridad.

Alto componente de materias primas importadas y sujeto al tipo de cambio.

Rezago tecnológico.

Baja rentabilidad.

Relaciones laborales poco flexibles.

DIAGRAMAS DE AGRAVAMIENTO

La problemática identificada en los diferentes segmentos de la industria hulera y que se ha listado anteriormente, se organiza a continuación mediante la utilización de la técnica conocida como “Diagramas de agravamiento”. Dichos diagramas estructuran los problemas con un relación de interdependencia que muestra cuáles son los principales elementos inhibidores del desarrollo de las actividades productivas analizadas.

Cada factor que impide el desarrollo de la actividad considerada se presenta en un recuadro y se relaciona con otros factores por medio de flechas; de esta manera, si un factor agrava directa y significativamente a otro aparece primero en la secuencia del diagrama. 
 

De acuerdo con la secuencia y la lógica de estructuración de los diagramas, se identifican dos tipos de problemas:

· Problemas de fondo: Son los que aparecen a la izquierda del diagrama y agravan directa y significativamente a los problemas indicados a su derecha.

· Problemas sintomáticos: Son los que aparecen a la derecha del diagrama y representan los síntomas generados por los problemas de fondo.

En el diagrama 1 se muestra la estructura de los Diagramas de agravamiento, y se aprecia que el problema 1 agrava directamente al problema 2 el que, a su vez, agrava al problema 3 y así sucesivamente.

Por la estructura del Diagrama de agravamiento es posible indicar y comprender que la resolución de los problemas de fondo necesariamente contribuirá a superar los problemas sintomáticos
.

Estructura de los diagramas de agravamiento
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44.00
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44.00
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INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93


Diagrama de la industria llantera

a) Estructura de los problemas identificados
A continuación se muestra la clasificación de la problemática de la industria llantera. La secuencia propuesta va de los problemas de fondo en el nivel 1, a los que aparecen como una consecuencia en los demás niveles. La numeración entre paréntesis se corresponde con la que aparece en las listas de problemas señaladas más arriba y sirven para su identificación.

Nivel  1.   

Productividad inferior al conjunto de la manufactura y con lento crecimiento (2)

     Pocos proveedores locales de hule natural (13)

     Pocos proveedores locales de algunos hules sintéticos (14)

     Estrategia global de concentración de la producción (18)

     Rigidez del Contrato Ley y de los Convenios Singulares (25)

Nivel  2.   

     Costo laboral al alza y alrededor de tres veces superior al promedio manufacturero (4)

     Estrategia global de búsqueda de mercados no saturados en Asia y Europa del Este (19)

     Estrategia global de localización de nuevas inversiones en mercados no saturados (20)

     Alto costo interno de las materias primas (23)

Nivel  3.   

     Elevada necesidad de inversión (3)

     Mayor costo laboral que en EEUU y tendencia al alza (15)

     Menor dinámica de la productividad que en EEUU (17)

Nivel  4.   

Es el segmento más importante de la industria hulera, pero ha disminuido su participación en el sector manufacturero y su dinámica (1)

     Elevada concentración productiva (10)

     Menor productividad que en EEUU (16)

Nivel  5.   

     Exportaciones dinámicas pero poco significativas en volumen (6)

     Entrada de llantas usadas de manera ilegal a bajos precios (22)

Nivel  6.   

No aumenta la participación en el mercado de llantas de América del Norte (8)

     No cuenta con ventajas comparativas frente a los EEUU (9)

     Entrada de llantas importadas de menor precio y calidad (21)

Nivel  7.   

     Importaciones dinámicas y de gran volumen (7)

     Alta dependencia del mercado nacional en sus ventas (11)

Nivel  8.   

     Coeficiente importado con respecto al producto superior al promedio (12)

Nivel  9.   

     Elevado déficit comercial externo (5)

b) Diagrama de agravamiento

En la figura 2 se presenta el Diagrama de agravamiento de la industria llantera. Destaca en dicho diagrama el papel determinante que juegan los problemas de productividad, abasto, relaciones laborales y las estrategias de las grandes empresas multinacionales productoras de llantas.

La solución a los problemas de productividad, abasto y ley laboral contribuirá a atraer nuevamente la atención de las grandes empresas llanteras hacia nuestro país.
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Bruto

1988

195.00

6,641.00

95,553.51

35,902.57

912,497.28

606,084.68
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1998

68.00

9,568.00

281,407.85

255,888.55

2,286,241.48
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472,739.02
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INEGI. Censo Industrial 1988

INEGI. Censo Industrial 1998

Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93


Diagrama de la producción de materiales de renovación de llantas

a) Estructura de los problemas identificados
En el segmento de la producción de materiales de renovación de llantas se identifican los siguientes problemas: 

Nivel  1.   

     Lenta evolución de la productividad (2)

     Menor dinámica de la productividad que en EEUU (7)

     Fuerte dependencia del mercado local (4)

     Pocos proveedores locales de hule natural (5)

     Pocos proveedores locales de los principales hules sintéticos (6)

     Relación con los sindicatos (8)

     Mercado de renovación con tendencia a la baja por radialización de las llantas. (11)

     Altos costos de materias primas (12)

Nivel  2.   

     Baja rentabilidad de la industria (9)

     Importación y contrabando de llantas nuevas y usadas (10)

Nivel  3.   

     Dependencia del control del costo laboral (3)

Nivel  4.   

     Participación modesta en la industria hulera (1)

a) Diagrama de agravamiento

El sector productor de materiales de renovación de llantas comparte la problemática de fondo que enfrenta la industria llantera; sin embargo, los aspectos que tienen que ver con el costo de materias primas y la falta de proveedores locales se resiente con mayor fuerza en este segmento del mercado, tal y como se aprecia en la figura 2.
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INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)


Diagrama de las productos moldeados y las empaquetaduras
a) Estructura de los problemas identificados
Nivel  1.   

     Fuerte dependencia del mercado local  (6)

     Pocos proveedores locales de hule natural (7)

     Pocos proveedores locales de los principales hules sintéticos  (8)

     Inseguridad  (11)

     Fuerte componente de materias primas importadas y sujeto al  tipo de cambio (12)

     Rezago tecnológico   (13)

     Relaciones laborales  poco flexibles (15)

Nivel  2.   

     Menor dinámica de la productividad que en EEUU  (9)

Nivel  3.   

     Lenta evolución de la productividad  (2) 

     Menor rentabilidad (14)

Nivel  4.   

     Dependencia del control del costo laboral (3)

     No presenta ventajas comparativas con EEUU   (5)

     Importación de productos de baja calidad y contrabando   (10)

Nivel  5.   

     Es el segmento  con menor participación en la industria hulera  (1)

Nivel  6.   

     Es un sector deficitario  (4)

a) Diagrama de agravamiento

El diagrama de agravamiento de este sector (véase figura 3) comparte problemas similares a los anteriores, pero destacan como problemas particulares la inseguridad, el rezago tecnológico y la volatilidad de costos incorporada por los vaivenes del tipo de cambio. 
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Oxidos de Zinc


LÍNEAS ESTRATÉGICAS

Las líneas estratégicas se proponen como una guía para que los agentes que participan o que están involucrados en la industria, sean empresarios, trabajadores o funcionarios públicos cuenten con una base para definir las acciones que incidan en el funcionamiento y la recuperación de la industria. 

El estudio ha dado cuenta de la situación en que se encuentran actualmente los distintos sectores que se han considerado, de tal forma, el conjunto de estrategias que se presentan a continuación pretenden establecer vías para definir la situación objetivo que se quiere alcanzar y las acciones que se pueden emprender para ello. 

Las estrategias se han definido utilizando los diferentes elementos de análisis considerados en el estudio, a saber: la situación internacional, las condiciones laborales, el estado de la competitividad, y las posiciones manifestadas por los empresarios que participaron en la encuesta que se aplicó. Los resultados que en cuanto a información y análisis se obtuvieron en estos capítulos se han transformado, como ya vimos, en un conjunto de problemas y se proponen aquellas estrategias que se aproximan más a su posible solución.

Estructura de las estrategias para el desenvolvimiento de la industria hulera
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Oxidos


La situación futura o deseable de la industria hulera mexicana debe plantearse como una visión de largo plazo que requiere de una clara definición de las estrategias y de las líneas de acción para conseguir los objetivos fijados. Las líneas estratégicas se definen en función del objetivo que se quiere alcanzar y son estructuradas a través de acciones específicas. Las estrategias y el conjunto de acciones definidas constituyen el plan estratégico para el sector.

Con estos elementos en  mano es muy recomendable que en aras de alcanzar un consenso entre los participantes de la industria, se realice una reunión de trabajo en la que se presenten los principales resultados del estudio, la identificación de los problemas que enfrenta la industria y la manera en que estos se relacionan. De esta forma, podrán validarse el análisis y el diagnóstico, así como las estrategias que se proponen y, al mismo tiempo, establecer una serie de compromisos para su cumplimiento. En este sentido, la Cámara Nacional de la Industria Hulera deberá cumplir un papel protagónico, difundiendo los resultados del estudio, convocando a las partes interesadas y llamando la atención de las autoridades sobre las acciones que desde el gobierno pueden establecerse para la promoción efectiva de la actividad productiva en el sector hulero.

ESTRATEGIAS GENERALES Y PROGRAMA DE ACCIÓN
En los diferentes sectores de la industria hulera la situación deseada por los empresarios y que manifestaron en las encuestas que se aplicaron, consiste en lograr la recuperación de la inversión, la producción y el empleo en el sector, garantizando estándares internacionales de productividad y calidad y con adecuados niveles de rentabilidad. 

De acuerdo con el diagrama de agravamiento de la industria llantera, los principales obstáculos para alcanzar esta meta son la productividad, los problemas de abasto y los aspectos laborales que se desprenden del contrato ley y de los convenios singulares. En los otros dos sectores estudiados los problemas del contrato ley son menores en la medida en que su aplicación no se cumple de manera general y se enfatizan más los problemas de falta de proveedores locales y de tecnología obsoleta. 

A partir de estos puntos es posible trazar las siguientes grandes líneas estratégicas para el conjunto de la industria:

Estrategia 1: Flexibilización laboral en los distintos segmentos de la industria hulera, especialmente en el de la producción de llantas.

Estrategia 2: Fomento de la  productividad en las industrias llantera, de material de renovación y productos moldeados y empaquetaduras.

Estrategia 3: Desarrollo de sistemas de abasto para los tres sectores.

Estrategia 4: Fomento de la exportación en las industrias de material de renovación, productos moldeados y empaquetaduras.

Estrategia 5: Detener el contrabando y las importaciones de mala calidad.

A continuación se señalan las estrategias y se definen las acciones que permitirían llevar a la práctica las estrategias trazadas.

Estrategia 1: Flexibilización laboral

Del estudio sobre la situación de las relaciones laborales en la industria hulera que se realizó como parte del análisis sobre las condiciones de su funcionamiento y de su impacto sobre la productividad se advierte que éste es un aspecto esencial de atención. La industria hulera presenta una situación salarial similar a la que enfrentan otras industrias que aún cuentan con contratos ley. Los cuadros comparativos entre las percepciones definidas por el contrato hulero y las otras industrias muestra que los salarios estipulados son de magnitudes semejantes. Por consiguiente no parecen ser los salarios directos el factor que introduce una rigidez en las relaciones laborales, sino que esta se encuentra en el conjunto de prestaciones establecidas en los convenios singulares. Por lo tanto las acciones de flexibilización serían las siguientes:

Acción 1: Campaña de información y sensibilización entre empresas y sus sindicatos acerca de la situación laboral del sector y de sus condiciones económicas.

La Cámara Nacional de la Industria Hulera se debe constituir en la instancia para informar a empresarios, sindicatos, trabajadores y funcionarios públicos acerca de las condiciones económicas que prevalecen en el sector y que se describen en el estudio. De ahí será posible desprender las conclusiones relevantes acerca de la necesidad de modificar su forma actual de operación para recuperar los niveles requeridos de productividad y rentabilidad y sacrificar en la menor medida posible el efecto sobre la reducción de las fuentes de trabajo. Por consiguiente el estudio debe ser hecho del conocimiento de las partes involucradas y tiene que promoverse una discusión abierta para llegar a los acuerdos necesarios para replantear su operación con el mayor beneficio posible para cada una de ellas.

El objetivo de esta acción se presenta en la figura siguiente:

Beneficios derivados de la campaña de información
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Acético


Los requisitos para que la acción tenga éxito son:

· Lograr la cooperación de empresas, sindicatos y gobierno federal en la organización y convocatoria a los foros de información.
· Presentar documentos informativos con la evidencia de la situación que vive actualmente el sector y de los riesgos futuros que enfrenta su actividad.
· Contar con expositores calificados y con conocimiento de la situación del sector que centren la atención y conduzcan hacia el establecimiento de los acuerdos necesarios.

Acción 2: Renegociación de los contratos singulares

El proceso de información y de discusión debe llegar a establecer una serie de consensos acerca de las limitantes impuestas al sector por la existencia  de los convenios singulares entre las empresas y los sindicatos, especialmente en el sector de producción de llantas. Esto brindará la posibilidad de su renegociación en aras de eliminar aquellas cláusulas que más impacto tienen en el incremento de los costos laborales. El argumento para las empresas es claro, puesto que los convenios son muy onerosos e impactan adversamente a la productividad, Para los sindicatos y los trabajadores, el replanteamiento de los convenios debe estar ligado con el mantenimiento de las plazas de trabajo y la preservación de sus derechos laborales conforme a la Ley Federal del Trabajo. En este sentido la Cámara Nacional de la Industria Hulera deberá ser el agente principal para impulsar, junto con las autoridades laborales de la Secretaría del Trabajo, los empresarios y los sindicatos, una propuesta global de renegociación de los convenios a presentarse en una gran convención del sector. 

Los beneficios de esta acción son los siguientes:

Beneficios derivados de la renegociación de acuerdos singulares
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Glicoles


El éxito de esta acción requiere que los sindicatos tengan claridad de los riesgos que involucra mantener dichos convenios. Requiere, igualmente, que las autoridades laborales del país impulsen la iniciativa propuesta, con una propuesta inicial bien fundamentada legalmente y consensuada con los sindicatos, los trabajadores y las empresas, con el fin de evitar contradicciones con las leyes laborales que se encuentran por encima de los convenios singulares e  impedir abusos de las partes en el curso de las negociaciones. 

Acción 3: Eliminación del Contrato Ley.

Hay una fuerte insistencia entre las empresas de la industria hulera acerca del efecto pernicioso que tiene el Contrato Ley sobre las relaciones laborales del sector y sobre las condiciones de la competitividad que son adversas en términos internacionales. Al respecto conviene señalar que la repercusión del contrato se advierte especialmente en el sector de la producción de llantas y no parece ser el caso de los otros segmentos del mercado analizados en el estudio. Aclarar la situación de las relaciones laborales en torno del Contrato Ley sería una forma idónea de concentrar la atención sobre el conjunto de los factores que inciden en el desenvolvimiento actual de la industria y, a partir de ahí, ponderar el peso que representan los salarios y sobre todo las prestaciones que existen en diversas empresas.

Por el lado laboral hay también un reconocimiento de que el Contrato Ley se ha vuelto inoperante, sobre todo en cuanto hace a sus efectos sobre el cierre de las empresas llanteras en el país desde hace un par de años. La pérdida de puestos de trabajo constituye una señal clara de que es necesario replantear las relaciones laborales y considerar la conveniencia de eliminar el Contrato Ley y sustituirlo por otras formas de contratación apegadas a la Ley Federal del Trabajo. Es necesario que las empresas, por medio de la Cámara establezcan un diálogo bien propuesto con los trabajadores para replantear el marco de las relaciones laborales en un esquema de mutuo beneficio que haga posible la recuperación de la actividad productiva en el sector.

En este caso, los beneficios de esta acción serían similares a los planteados en el rubro anterior.

Estrategia 2. Fomento de la  productividad en las industrias llantera, de material de renovación y productos moldeados y empaquetaduras.

La recuperación de las condiciones de productividad en la industria llantera son esenciales para recobrar la capacidad productiva que se ha ido perdiendo en los años recientes con el cierre de diversas empresas que operaban en el país. En ese sentido, las relaciones laborales ocupan un lugar relevante, pero está también la decisión de las empresas trasnacionales de invertir en el país y convertir al mercado mexicano en un centro de operación estratégico para la región, tanto hacia el lado de Norteamérica como hacia el sur del continente. En los otros sectores se detectaron situaciones de insuficiente inversión por parte de algunas empresas y de incorporación de nueva tecnología, lo que indica que hay capacidad de aumento de la productividad y, con ella, de la competitividad en los mercados externos. Es evidente que ello requiere, también, de una recuperación efectiva del ritmo de crecimiento de la economía y del aliento del mercado interno, así como de las fuentes de financiamiento bancario.

Acción 1: Fomentar la cultura empresarial y la capacitación

En las industrias de material de renovación y de productos moldeados y empaquetaduras es necesario impulsar una cultura empresarial asociada con la calidad y la capacitación continua de los propios empresarios y sus trabajadores que sirva para acarrear  la mejoría de las condiciones productivas y la capacidad de competencia con los productos del exterior. Esta  acción exige el establecimiento de convenios con Universidades y Tecnológicos para  impartir  un paquete de cursos de capacitación en gestión empresarial y de capacitación técnica en nuevas tecnologías  para los trabajadores. La Cámara Nacional de la Industria Hulera deberá operar como promotora y gestora de esta acción, en la que debe concurrir también la Secretaría de Economía como parte de sus programas de fomento industrial.

Los beneficios de esta acción son listados en la figura 6
Beneficios de la capacitación
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X (dlls$)

saldo (dlls$)

1990

1,895,754

263,224

-1,632,530

6,257,051

34,136,179

27,879,128

1991

2,720,964

893,930

-1,827,034

12,580,558

41,087,565

28,507,007

1992

4,000,704

607,866

-3,392,838

15,808,720

51,126,061

35,317,341

1993

2,532,806

458,741

-2,074,065

10,688,249

30,183,874

19,495,625

1994

2,186,411

498,489

-1,687,922

21,062,715

33,582,810

12,520,095

1995

2,197,454

731,127

-1,466,327

13,105,982

18,545,431

5,439,449

1996

2,014,002

862,453

-1,151,549

15,329,427

1,071,944

-14,257,483

1997

1,808,378

955,142

-853,236

21,014,974

501,346

-20,513,628

1998

1,828,085

800,063

-1,028,022

20,309,369

816,073

-19,493,296

1999

3,656,374

601,948

-3,054,426

17,450,502

4,495,844

-12,954,658

2000

2,833,297

648,866

-2,184,431

23,833,666

1,032,115

-22,801,551

2001

1,787,676

213,657

-1,574,019

18,861,762

30,645,684

11,783,922

2002*

1,733,953

201,948

-1,532,005

17,054,045

113,940,552

96,886,507

*a noviembre
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Los demás latex (polibutadieno-estireno)

Caucho butadieno

Caucho isobuteno-isopreno

Los demás

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

1990

10,892,922

5,935,902

-4,957,020

9,436,888

17,592

-9,419,296

1991

12,855,941

9,205,844

-3,650,097

6,390,951

0

-6,390,951

1992

12,073,414

8,652,409

-3,421,005

6,947,760

2,105

-6,945,655

1993

8,242,484

4,104,912

-4,137,572

7,084,768

37

-7,084,731

1994

12,732,371

63,975

-12,668,396

6,751,537

476

-6,751,061

1995

17,880,601

113,474

-17,767,127

6,357,968

4

-6,357,964

1996

15,796,716

0

-15,796,716

11,305,206

2,083

-11,303,123

1997

14,079,829

11,521

-14,068,308

10,053,798

4,802

-10,048,996

1998

11,582,795

58,005

-11,524,790

7,050,230

3,785

-7,046,445

1999

11,011,823

101,032

-10,910,791

6,054,383

7,900

-6,046,483

2000

12,995,497

28,191

-12,967,306

9,861,535

4,836

-9,856,699

2001

15,393,476

637,164

-14,756,312

6,475,585

3,209

-6,472,376

2002*

11,799,457

362,238

-11,437,219

6,077,728

3,676

-6,074,052

*a noviembre
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Los demás

Caucho cloropeno: látex

Caucho cloropeno los demás

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

1990

8,378,179

0

-8,378,179

84,745

0

-84,745

1991

9,101,845

315

-9,101,530

159,504

20,000

-139,504

1992

10,317,682

50

-10,317,632

139,773

0

-139,773

1993

9,824,244

0

-9,824,244

149,045

0

-149,045

1994

9,905,420

0

-9,905,420

117,276

0

-117,276

1995

9,202,936

1,996,582

-7,206,354

76,998

0

-76,998

1996

10,164,584

4,012

-10,160,572

98,237

0

-98,237

1997

14,929,353

14,931

-14,914,422

109,931

0

-109,931

1998

16,868,594

22,528

-16,846,066

104,267

0

-104,267

1999

14,884,078

4,366

-14,879,712

145,666

0

-145,666

2000

13,771,720

210

-13,771,510

246,680

0

-246,680

2001

9,201,518

90,401

-9,111,117

148,918

12,603

-136,315

2002*

9,193,649

0

-9,193,649

127,193

0

-127,193

*a noviembre
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Caucho cloropeno los demás

Caucho acrilonitrilio-butadieno

Caucho acrilonitrilio-butadieno los demás

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

1990

9,818,783

0

-9,818,783

523,322

0

-523,322

1991

11,092,083

8,000

-11,084,083

201,118

23,458

-177,660

1992

10,706,620

55,422

-10,651,198

449,872

6,444

-443,428

1993

10,111,746

0

-10,111,746

90,212

24,863

-65,349

1994

11,841,918

24

-11,841,894

170,013

2,202

-167,811

1995

8,644,235

1,810

-8,642,425

444,634

0

-444,634

1996

12,017,316

18,013

-11,999,303

458,434

0

-458,434

1997

13,882,160

1,533

-13,880,627

476,918

211

-476,707

1998

13,956,081

552

-13,955,529

418,755

232,500

-186,255

1999

12,462,636

3,744

-12,458,892

442,485

758,450

315,965

2000

12,705,103

3,081

-12,702,022

361,003

758,310

397,307

2001

9,743,182

2,892

-9,740,290

125,581

332,872

207,291

2002*

9,674,585

12,602

-9,661,983

97,619

201,050

103,431

*a noviembre
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Caucho acrilonitrilio-butadieno los demás

Caucho isopreno

Caucho etileno-propileno-dieno

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

1990

1,304,127

0

-1,304,127

1,137,430

0

-1,137,430

1991

1,317,618

257,083

-1,060,535

1,024,696

0

-1,024,696

1992

1,497,665

1,208,352

-289,313

1,110,427

0

-1,110,427

1993

1,794,113

725,513

-1,068,600

1,100,116

0

-1,100,116

1994

2,453,154

1,226,124

-1,227,030

3,052,027

3,000

-3,049,027

1995

1,455,412

452,510

-1,002,902

2,109,378

9,213

-2,100,165

1996

2,110,028

97,111

-2,012,917

3,725,418

0

-3,725,418

1997

2,713,637

262,426

-2,451,211

6,280,386

0

-6,280,386

1998

3,278,281

347,439

-2,930,842

3,752,711

300

-3,752,411

1999

3,117,629

365,141

-2,752,488

1,491,411

9,941

-1,481,470

2000

2,609,137

81,379

-2,527,758

1,519,619

0

-1,519,619

2001

2,980,605

5,016,425

2,035,820

1,273,009

28,269

-1,244,740

2002*

1,840,890

16,235,873

14,394,983

855,469

1,061

-854,408

*a noviembre


Acción 2: Impulsar la certificación ISO de las empresas del sector

La Cámara Nacional de la Industria Hulera debe ser activa promotora y facilitadora de la certificación de las empresas en calidad. Para ello deberá establecer un programa que cuente con el apoyo gubernamental necesario para asesorar y apoyar a las empresas para reunir los requisitos establecidos para alcanzarla. La certificación constituye hoy un factor estratégico para posicionar a las empresas en el mercado, sobre todo como abastecedoras de industrias tan grandes como la automotriz y que es el caso de la industria hulera. Este aspecto debe ser integrado como parte de las decisiones de inversión de las empresas y no ser visto como un gasto, contribuyendo, así, a la modernización del sector en su conjunto. 

Los beneficios de esta acción son:

Beneficios de la certificación
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Caucho

etileno-

propileno-dieno

Mezclas

de

productos

de

la

partida

40.01

con

los de esta

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

M (dlls$)

X (dlls$)

saldo (dlls$)

1990

6,563,211

11,190

-6,552,021

18,967

0

-18,967

1991

6,586,370

0

-6,586,370

15,204

0

-15,204

1992

6,385,181

20,260

-6,364,921

38,658

0

-38,658

1993

6,046,222

3,338

-6,042,884

27,195

40

-27,155

1994

6,577,770

4,875

-6,572,895

466

2,446

1,980

1995

4,702,301

17,908

-4,684,393

35,067

0

-35,067

1996

7,657,493

869

-7,656,624

12,937

300

-12,637

1997

7,713,889

54,021

-7,659,868

108,777

8,670

-100,107

1998

9,109,758

9,127

-9,100,631

89,686

2,734

-86,952

1999

8,981,650

8,496

-8,973,154

60,032

0

-60,032

2000

9,368,959

65,614

-9,303,345

40,934

123

-40,811

2001

8,710,967

34,707

-8,676,260

149,136

4

-149,132

2002*

7,900,901

1,509

-7,899,392

254,029

0

-254,029

*a noviembre
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Estrategia 3. Desarrollo de un sistema de abasto.

Puesto que las empresas llanteras operan en un entorno global suelen tener menos problemas para adquirir sus principales insumos desde cualquier parte del mundo. Este no es el caso de las empresas de los otros sectores de la industria hulera, mismas que tienen  una fuerte dependencia de los insumos nacionales y de modo creciente de auqellos importados. Esta última condición exige mantener mayores inventarios con lo que se encarece la producción y se disminuye la competitividad. Esa misma dependencia introduce un factor de inestabilidad en los precios como producto de los movimientos cambiarios del país en relación con el dólar. 

Acción 1: Establecer un programa de asociación para compras conjuntas de insumos.

Constituir un sistema de abasto más eficiente para el sector es complicado en la medida en que la producción de hule natural esta restringida por la limitada capacidad productiva del sector primario y, por otra parte, la producción de petroquímicos se encuentra limitada por las restricciones fiscales a las que esta sometida la inversión en PEMEX. Sin embargo, es posible diseñar un programa de asociación de empresas, sobre todo productoras de material de renovación y de productos moldeados y empaquetaduras, para la compra  conjunta de insumos.

Los beneficios de esta acción serían:

Beneficios de las compras conjuntas
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 Synthetic rubber

Tires and inner 

tubes

 Rubber and 

plastics hose and 

belting

  

Mechanica

l rubber 

goods

 Fabricated rubber products, n.e.c.

Gaskets, packing, and 

sealing devices      

1987

0.880

0.806

0.972

0.802

0.859

0.965

1988

0.894

0.829

1.052

0.753

0.968

0.965

1989

0.880

0.836

0.950

0.809

0.936

0.923

1990

0.886

0.830

1.004

0.817

0.985

0.883

1991

0.895

0.825

0.934

0.818

0.994

0.875

1992

0.878

0.869

1.014

0.940

0.985

0.908

1993

0.952

0.939

1.082

1.018

1.044

0.891

1994

1.000

1.000

1.000

1.000

1.000

1.000

1995

0.987

1.056

0.990

1.080

0.977

1.040

1996

0.924

1.118

0.983

1.059

0.985

1.094

1997

1.041

1.201

1.117

1.120

1.005

1.095

1998

0.866

1.161

1.108

1.153

1.088

1.088

1999

1.022

1.145

1.160

1.150

1.181

1.013

2000

1.077

1.176

1.114

1.225

1.232

1.130

Indice de producción por hora trabajada de EEUU


Acción 2: Estudiar junto con PEMEX las posibilidades de inversión en la producción de hules sintéticos.

La Cámara Nacional de la Industria Hulera buscará convenir con PEMEX las condiciones y posibilidades para el establecimiento de una cadena de proveedores locales de hules sintéticos para el sector.

Estrategia 4. Fomento de la exportación en las industrias de material de renovación de llantas y de productos moldeados y empaquetaduras.

Las empresas de estos dos sectores de la industria hulera enfrentan problemas diversos para participar más activamente en la exportación directa e indirecta, es decir, como proveedores de otras empresas exportadoras. Esta dificultad se asocia con la escala de producción, la estructura de los costos, la base tecnológica que tienen y las condiciones de la productividad en que operan.

Acción 1: Promover las exportaciones identificando oportunidades para productos del sector derivadas de las ventajas del TLCAN y otros tratados comerciales firmados por México.

La Cámara Nacional de la Industria Hulera convendrá con Bancomext el desarrollo de un programa de identificación de oportunidades de exportación a nivel producto-empresa y los posibles apoyos financieros para concretar las oportunidades detectadas. Lo que es posible advertir hoy es que las acciones de dicho banco en la identificación de demandas de estos productos es insuficiente. Esto dará lugar a  un sistema de información confiable y con apoyo institucional para la búsqueda de mercados no saturados a nivel internacional, en este esfuerzo debe participar también la Secretaría de Economía con el conjunto de programas de los que dispone para el fomento exportador.

Los beneficios de esta medida son:

Benéficos del fomento exportador
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1981

1982

1983

1984

1985

1986

1987

1988

1989

Indonesia

Superficie cosechada/ Ha

1,612,193

1,563,997

1,564,618

1,618,000

1,706,000

1,692,000

1,747,000

1,884,033

1,763,694

1,828,897

Rendimiento Hg/Ha

6,327

6,159

5,747

6,224

6,053

6,235

6,372

6,000

6,652

6,611

Producción/Mt

1,020,000

963,238

899,214

1,006,980

1,032,598

1,054,966

1,113,133

1,130,351

1,173,298

1,209,037

México

Superficie cosechada/ Ha

4,606

7,051

6,114

7,998

8,712

9,013

9,657

9,176

9,082

9,983

Rendimiento Hg/Ha

12,000

14,935

16,642

13,268

13,485

12,483

13,864

16,293

22,504

21,980

Producción/Mt

5,527

10,531

10,175

10,612

11,748

11,251

13,388

14,950

20,438

21,943

Tailandia

Superficie cosechada/ Ha

1,240,480

1,269,280

1,417,920

1,418,240

1,371,520

1,411,360

1,352,000

1,360,000

1,365,000

1,370,000

Rendimiento Hg/Ha

3,750

4,000

4,062

4,188

4,500

5,477

7,071

7,846

8,491

9,569

Producción/Mt

465,200

507,700

576,000

593,900

617,200

773,000

956,000

1,067,000

1,159,000

1,311,000

Fuente: FAO, www.fao.org.com.


Estrategia 5. Detener el contrabando y las importaciones de mala calidad.

La importación de llantas y de otros productos de hule constituye una carga muy significativa para renovar el proceso de desenvolvimiento de la industria. Este fenómeno de asocia con el cierre de las empresas llanteras que traen al país sus productos de otras localidades y en los otros sectores tiene que ver con cuestiones relativas a la competitividad internacional. El replanteamiento de la industria llantera ha sido ya señalada en este texto y en el otro caso se requiere de un esquema coherente y eficiente de sustitución de importaciones aplicado en el marco de las condiciones de apertura que prevalecen en la economía mexicana y no replicar la sustitución de viejo cuño asociado con la protección a ultranza de la industria nacional. Pero, por otro lado está la entrada ilegal de todo tipo de productos y que se liga con la corrupción que existe en el sistema comercial del país. Esta condición constituye un lastre enorme para las empresas que producen en México y es un obstáculo para cualquier planteamiento estratégico de recuperación de la industria hulera.

Acción 1: Fortalecer el programa de colaboración entre las autoridades aduanales para la inspección e investigación de la entrada ilegal de llantas al país.

Para detener las importaciones ilegales de llantas y otros artículos de hule es indispensable mejorar los controles aduanales, labor que necesariamente debe estar a cargo de las autoridades aduanales de la SHCP, pero con la activa participación de las empresas del sector.
Establecer mecanismos de intercambio de información sobre las corrientes comerciales entre las autoridades aduanales de México y el Departamento de Comercio de Estados Unidos. Esto contribuiría a detectar las operaciones ilegales en el comercio de productos de la industria, especialmente, las llantas.

Igualmente se debe establecer mayor intercambio de información y acuerdos entre la SHCP y la Cámara Nacional de la Industria Hulera para hacer un seguimiento de la entrada de llantas y otros productos de hule al país y proteger de ese modo a los productores nacionales.
Acción 2: Revisar y en su caso mejorar la normatividad para las calidades de las llantas importadas

Las empresas llanteras  han tendido a dejar de producir en el país y en buena parte se han dedicado a importar llantas, al mismo tiempo otros importadores lo hacen también e incluso con productos de baja calidad y precios que compiten deslealmente con las llantas producidas internamente. Esto agrava la situación de las empresas que aún producen aquí. Las empresas del sector deben de pactar para cumplir con la normatividad en calidad de las importaciones.
BRIDGESTONE


Bridgestone/Firestone





Bridgestone (Tianjin) Tire Co. Ltd (95%)


Bridgestone/Firestone Poland LLC (89%)


Bridgestone (Shenyang) Tire Co Ltd (74%)


Firestone E. Africa (15%)


BRISA (43%)





MICHELIN


UGTC, Kléber, Icollantes, MOTC





Michelin Shen Yang (90%)


Taurus Ruber Co Ltd (93%)


Shangai Michelin Warrior Tire Co Ltd (70%)


Stomil Olsztin (66%)


Michelin Siam Group (60%)





GOODYEAR


Nelly-Springfield, Fulda, South Asia Tyres





Gran Industria Centroamericana (76%)


Goodyear Dalian Tire Co Ltd LLC (75%)


Goodyear Dunlop Tires North America LLC (75%)


Goodyear Dunlop Tires Europe BV (75%)


Sava Tires (60%)


T C Debica (60%)


South Pacific Tyres (50%)





CONTINENTAL


Semperit, Uniroyal-Englebert





Continental-Matador SRO (76%)


Barum Continental (70%)


Continental S. África 60%)


Cía. Ecuatoriana del Caucho (38%)


GTR Morocco (34%)


Mabor Mozambique (11%)


GT Pakistán (10%)


GT E África (26%)





SUMITOMO





PT Sumi (80%)


Ohtsu Tire & Rubber Co. Ltd (51%)





PIRELLI


Metzeler





Alexandria Tire (61%)





YOKOHAMA





Yokohama Tire Filipinas (80%)


Yokohama Tyre  Vietnam (56%)


Hangzhou Yokohama Tire Co. Ltd (50%)





COOPER


Cooper-Avon Tyre





TOYO





Cheng Shin Toyo (24%)





KUMHO





HANKOOK


Hankoook Tire Jiaxing Co Ltd











Nanking Kumho (51%)





Jiangsu Hankook Tire Co Ltd (91%)





INDUSTRIA


LLANTERA


MUNDIAL





Joint ventures / Subsidiarias con participación mayoritaria.


Subsidiarias con participación minoritaria / Afiliadas.








Comercio exterior de la industria hulera





Producción de hule natural





Producción de hule natural
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� Las cifras provienen del International Rubber Study Group, ICEM Global Rubber Report. Septiembre de 2002.


� Ibidem.


� La información proviene de Tire Business – Store Archives, septiembre 16 de 2002.


� Se entiende como polivalencia la flexibilidad funcional plena del trabajador.





� El comercio intraindustrial permite que un país reduzca la gama de productos que produce y al mismo tiempo ampliar la variedad disponible de bienes para los consumidores nacionales, esto le permite producir cada bien a mayor escala, con mayor productividad y costos más bajos. 


� Especialización es la participación del sector en el comercio bilateral dividida entre la participación del sector en el comercio global del país informante.


� Warfield, J. N. & Cardenas, A. R.  (1995).  A Handbook of Interactive Management. Ames: Iowa State University Press.


� Para la elaboración de diagramas se utilizó el paquete computacional Interpretive Structural Modeling (ISM) versión 1.1.
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Indonesia

Superficie cosechada/ Ha

1,865,606

1,877,537

1,966,000

2,065,470

2,056,097

2,260,687

2,245,754

2,260,471

2,268,733
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2,400,000

2,600,000

2,500,000
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6,836

7,074

7,113

7,143

7,123

6,777

7,009

6,851

6,895

6,975

6,706

6,346

6,400

Producción/Mt

1,275,295

1,328,172

1,398,448

1,475,438

1,464,499

1,532,143

1,574,026

1,548,609

1,564,324

1,604,358

1,609,507

1,650,000

1,600,000

México

Superficie cosechada/ Ha

10,025

10,296

10,274

10,859

11,163

11,741

12,705

12,801

12,000

12,000

12,000

12,800

12,800

Rendimiento Hg/Ha

22,518

20,748

22,100

26,093

28,242

15,513

15,518

17,503

18,333

18,333

18,333

17,578

17,578

Producción/Mt

22,574

21,362

22,706

28,334

31,527

18,214

19,716

22,406

22,000

22,000

22,000

22,500

22,500

Tailandia

Superficie cosechada/ Ha

1,400,000

1,420,000

1,428,000

1,451,000

1,473,000

1,496,000

1,519,228

1,527,721

1,535,145

1,548,160

1,562,880

1,562,880

1,562,880

Rendimiento Hg/Ha

10,129

10,599

12,066

12,481

13,489

13,777

13,961

14,196

14,086

14,201

15,013

15,081

15,081

Producción/Mt

1,418,000

1,505,000

1,723,000

1,811,000

1,987,000

2,061,000

2,120,944

2,168,720

2,162,411

2,198,540

2,346,400

2,357,000

2,357,000

Fuente: FAO, www.fao.org.com.
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Valor agregado bruto 

observado a precios 

constantes de 1993

Valor agregado bruto 

potencial a precios 

constantes 1993

1988

129,898.00

129,898.00

1989

131,287.00

135,009.50

1990

135,765.00

140,121.00

1991

137,695.00

145,232.50

1992

150,344.00

150,344.00

1993

135,495.00

153,388.00

1994

128,053.00

156,432.50

1995

138,320.00

159,476.75

1996

137,187.00

162,521.00

1997

147,143.00

165,565.25

1998

157,513.00

168,609.50

1999

158,235.00

171,653.75

2000

174,698.00

174,698.00

Fuente: INEGI. Sistema de Cuentas Nacionales

Clase 3702 Hule Sintético
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Unidades 

Económicas

Población 

Ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación         

Bruta de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988 35.00 2,625.00 54,414.80 12,133.50 442,355.40 322,936.50 119,418.90

1998 44.00 1,138.00 96,100.00 21,644.00 1,633,026.00 1,480,084.00 152,942.00

Fuente: INEGI.CensoIndustrial  1988

Año

Unidades 

Económicas

Población 

Ocupada

Remuneraciones 

Totales

Formación         

Bruta de Capital

Producción

Consumo 

Intermedio

Valor Agregado 

Bruto

1988 35.00 2,625.00 107,074.68 23,875.69 870,444.51 635,458.06 234,986.45

1998 44.00 1,138.00 36,017.63 8,112.02 612,047.03 554,725.41 57,321.62

Fuente: INEGI.CensoIndustrial  1998

CLASE 351232 Fabricación de hule sintético. Miles de pesos corrientes

CLASE 351232 Fabricación de hule sintético. Miles de pesos comprador de 93
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Destino de las ventas según actividad y mercado de la industria hulera, 1998
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DIAGRAMA DE AGRAVAMIENTO DE MATERIAL PARA RENOVACIÓN DE LLANTAS
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DIAGRAMA DE AGRAVAMIENTO DE PRODUCTOS MOLDEADOS Y EMPAQUETADURAS

Menor rentabilidad

(14)

_1106577556.xls
Sosa caustica 

		

				Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		27,768		15,813		1.03				1994/01		15,406.98		0.55

				1994/02		31,500		16,810		1.03				1994/02		16,347.89		0.52

				1994/03		29,798		19,967		1.03				1994/03		19,300.30		0.65

				1994/04		31,440		17,959		1.05				1994/04		17,175.69		0.55

				1994/05		33,678		19,903		1.05				1994/05		18,896.49		0.56

				1994/06		36,227		25,856		1.06				1994/06		24,312.73		0.67

				1994/07		34,248		27,624		1.07				1994/07		25,766.46		0.75

				1994/08		36,324		32,190		1.07				1994/08		29,998.64		0.83

				1994/09		37,554		36,309		1.08				1994/09		33,650.43		0.90

				1994/10		37,822		37,552		1.09				1994/10		34,567.29		0.91

				1994/11		35,648		36,802		1.09				1994/11		33,662.66		0.94

				1994/12		35,964		37,396		1.11				1994/12		33,717.19		0.94

				1995/01		29,287		34,811		1.20				1995/01		29,129.23		0.99

				1995/02		34,485		45,014		1.25				1995/02		35,997.61		1.04

				1995/03		33,813		43,213		1.33				1995/03		32,490.10		0.96

				1995/04		33,822		48,009		1.44				1995/04		33,331.70		0.99

				1995/05		33,756		51,704		1.49				1995/05		34,705.29		1.03

				1995/06		34,362		56,503		1.53				1995/06		36,983.84		1.08

				1995/07		37,408		58,260		1.55				1995/07		37,669.66		1.01

				1995/08		38,365		59,135		1.57				1995/08		37,599.28		0.98

				1995/09		35,903		54,011		1.60				1995/09		33,696.39		0.94

				1995/10		35,110		53,780		1.64				1995/10		32,854.59		0.94

				1995/11		38,389		61,885		1.70				1995/11		36,426.02		0.95

				1995/12		39,359		66,500		1.77				1995/12		37,591.43		0.96

				1996/01		34,036		60,900		1.82				1996/01		33,475.77		0.98

				1996/02		39,090		67,188		1.86				1996/02		36,094.35		0.92

				1996/03		36,815		71,374		1.92				1996/03		37,257.35		1.01

				1996/04		39,462		71,266		1.97				1996/04		36,166.77		0.92

				1996/05		37,303		66,692		1.99				1996/05		33,571.87		0.90

				1996/06		40,015		70,979		2.01				1996/06		35,381.30		0.88

				1996/07		38,275		69,567		2.03				1996/07		34,198.74		0.89

				1996/08		40,121		73,723		2.06				1996/08		35,733.57		0.89

				1996/09		35,778		64,586		2.10				1996/09		30,806.15		0.86

				1996/10		38,289		66,197		2.13				1996/10		31,031.39		0.81

				1996/11		40,358		74,407		2.16				1996/11		34,440.39		0.85

				1996/12		43,732		76,126		2.22				1996/12		34,335.04		0.79

				1997/01		34,727		64,524		2.26				1997/01		28,569.03		0.82

				1997/02		38,939		70,316		2.27				1997/02		30,968.72		0.80

				1997/03		35,840		63,009		2.28				1997/03		27,591.57		0.77

				1997/04		39,172		67,867		2.29				1997/04		29,594.82		0.76

				1997/05		38,974		56,704		2.31				1997/05		24,508.69		0.63

				1997/06		37,307		65,306		2.32				1997/06		28,100.05		0.75

				1997/07		39,730		70,635		2.34				1997/07		30,162.49		0.76

				1997/08		40,076		70,349		2.36				1997/08		29,783.33		0.74

				1997/09		40,081		69,367		2.38				1997/09		29,102.84		0.73

				1997/10		37,240		64,116		2.41				1997/10		26,612.39		0.71

				1997/11		39,302		76,941		2.44				1997/11		31,475.64		0.80

				1997/12		43,524		91,890		2.45				1997/12		37,506.22		0.86

				1998/01		34,499		63,705		2.50				1998/01		25,488.64		0.74

				1998/02		39,092		80,226		2.54				1998/02		31,591.89		0.81

				1998/03		35,028		72,791		2.56				1998/03		28,470.89		0.81

				1998/04		38,830		78,393		2.58				1998/04		30,397.70		0.78

				1998/05		37,821		74,988		2.59				1998/05		28,930.60		0.76

				1998/06		37,954		76,513		2.62				1998/06		29,235.81		0.77

				1998/07		39,856		82,084		2.64				1998/07		31,051.51		0.78

				1998/08		41,016		88,705		2.68				1998/08		33,157.25		0.81

				1998/09		41,425		90,344		2.77				1998/09		32,594.46		0.79

				1998/10		39,545		93,133		2.82				1998/10		33,019.07		0.83

				1998/11		34,150		81,721		2.85				1998/11		28,719.66		0.84

				1998/12		38,389		107,734		2.88				1998/12		37,438.89		0.98

				1999/01		31,673		78,549		2.95				1999/01		26,592.92		0.84

				1999/02		34,041		80,565		2.97				1999/02		27,123.07		0.80

				1999/03		32,792		78,309		3.00				1999/03		26,081.50		0.80

				1999/04		39,471		91,665		3.03				1999/04		30,296.92		0.77

				1999/05		38,912		89,984		3.03				1999/05		29,649.59		0.76

				1999/06		40,342		89,285		3.06				1999/06		29,152.59		0.72

				1999/07		37,598		80,187		3.09				1999/07		25,934.29		0.69

				1999/08		41,530		88,836		3.12				1999/08		28,467.16		0.69

				1999/09		40,545		88,346		3.15				1999/09		28,013.18		0.69

				1999/10		32,737		65,790		3.18				1999/10		20,713.60		0.63

				1999/11		35,369		67,811		3.21				1999/11		21,120.73		0.60

				1999/12		33,773		69,238		3.24				1999/12		21,395.78		0.63

				2000/01		39,158		79,718		3.28				2000/01		24,297.26		0.62

				2000/02		38,221		76,837		3.32				2000/02		23,123.78		0.61

				2000/03		37,134		73,825		3.33				2000/03		22,171.91		0.60

				2000/04		39,991		70,665		3.34				2000/04		21,184.29		0.53

				2000/05		37,885		72,340		3.38				2000/05		21,414.65		0.57

				2000/06		38,911		72,819		3.43				2000/06		21,258.57		0.55

				2000/07		36,182		68,728		3.40				2000/07		20,195.32		0.56

				2000/08		34,889		66,999		3.43				2000/08		19,520.70		0.56

				2000/09		36,086		66,517		3.44				2000/09		19,312.63		0.54

				2000/10		35,029		68,928		3.47				2000/10		19,876.98		0.57

				2000/11		27,521		59,023		3.48				2000/11		16,984.17		0.62

				2000/12		31,776		79,636		3.44				2000/12		23,135.19		0.73

				2001/01		32,503		93,947		3.50				2001/01		26,818.67		0.83

				2001/02		32,467		97,325		3.50				2001/02		27,839.61		0.86

				2001/03		28,329		80,361		3.50				2001/03		22,930.58		0.81

				2001/04		29,966		80,979		3.51				2001/04		23,069.11		0.77

				2001/05		28,826		82,288		3.51				2001/05		23,422.86		0.81

				2001/06		20,021		57,942		3.51				2001/06		16,524.41		0.83

				2001/07		29,639		80,996		3.50				2001/07		23,172.26		0.78

				2001/08		31,877		86,970		3.52				2001/08		24,736.84		0.78

				2001/09		31,540		83,251		3.54				2001/09		23,549.37		0.75

				2001/10		32,181		83,815		3.51				2001/10		23,847.40		0.74

				2001/11		32,509		79,711		3.50				2001/11		22,790.76		0.70

				2001/12		29,174		69,232		3.49				2001/12		19,854.41		0.68

				2002/01 p/		32,820		76,845		3.51				2002/01 p/		21,893.42		0.67

				2002/02		33,489		67,852		3.51				2002/02		19,318.99		0.58

				2002/03		35,784		81,853		3.57				2002/03		22,944.73		0.64

				2002/04		34,349		53,056		3.60				2002/04		14,731.90		0.43

				2002/05		32,593		56,770		3.64				2002/05		15,616.94		0.48

				2002/06		36,340		59,350		3.66				2002/06		16,201.99		0.45

				2002/07		37,407		58,961		3.68				2002/07		16,006.56		0.43

				2002/08		36,818		65,331		3.71				2002/08		17,629.97		0.48

				2002/09		34,682		64,137		3.74				2002/09		17,163.42		0.49

				2002/10		30,975		58,413		3.73				2002/10		15,641.88		0.50

				Nota

				Hidroxido sódico o hidroxido de sodio, comunemente conocido como sosa caústica

				En el proceso del hule es un agente de regeneración										Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		33,998		25,233.56		0.73

														1995		35,338		34,872.93		0.99

														1996		38,606		34,374.39		0.89

														1997		38,743		29,497.98		0.76

														1998		38,134		30,841.36		0.81

														1999		36,565		26,211.78		0.72

														2000		36,065		21,039.62		0.59

														2001		29,919		23,213.02		0.78

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		-1.81%		-1.19%		0.88%





Oxido de zinc

		

				Oxidos de Zinc

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		4,694		12,992		1.03				1994/01		12,658.41		2.70

				1994/02		4,860		16,135		1.03				1994/02		15,691.44		3.23

				1994/03		3,561		10,564		1.03				1994/03		10,211.27		2.87

				1994/04		3,453		8,902		1.05				1994/04		8,513.73		2.47

				1994/05		3,839		11,391		1.05				1994/05		10,814.95		2.82

				1994/06		3,673		10,522		1.06				1994/06		9,893.97		2.69

				1994/07		3,039		7,991		1.07				1994/07		7,453.66		2.45

				1994/08		3,420		9,594		1.07				1994/08		8,940.88		2.61

				1994/09		3,099		8,307		1.08				1994/09		7,698.76		2.48

				1994/10		3,384		10,162		1.09				1994/10		9,354.30		2.76

				1994/11		3,386		10,668		1.09				1994/11		9,757.98		2.88

				1994/12		3,686		12,941		1.11				1994/12		11,667.94		3.17

				1995/01		3,109		16,748		1.20				1995/01		14,014.43		4.51

				1995/02		3,062		15,959		1.25				1995/02		12,762.38		4.17

				1995/03		2,934		19,859		1.33				1995/03		14,931.18		5.09

				1995/04		3,104		17,406		1.44				1995/04		12,084.64		3.89

				1995/05		2,836		17,050		1.49				1995/05		11,444.47		4.04

				1995/06		2,986		17,278		1.53				1995/06		11,309.25		3.79

				1995/07		3,036		17,955		1.55				1995/07		11,609.32		3.82

				1995/08		2,974		17,634		1.57				1995/08		11,212.07		3.77

				1995/09		2,900		17,326		1.60				1995/09		10,809.35		3.73

				1995/10		4,529		27,131		1.64				1995/10		16,574.52		3.66

				1995/11		4,446		25,908		1.70				1995/11		15,249.66		3.43

				1995/12		4,200		22,803		1.77				1995/12		12,890.19		3.07

				1996/01		2,936		15,833		1.82				1996/01		8,703.15		2.96

				1996/02		3,490		21,684		1.86				1996/02		11,648.95		3.34

				1996/03		3,520		22,838		1.92				1996/03		11,921.47		3.39

				1996/04		2,889		16,043		1.97				1996/04		8,141.66		2.82

				1996/05		5,220		23,152		1.99				1996/05		11,654.41		2.23

				1996/06		5,245		23,576		2.01				1996/06		11,752.06		2.24

				1996/07		4,792		22,534		2.03				1996/07		11,077.59		2.31

				1996/08		2,383		17,980		2.06				1996/08		8,714.91		3.66

				1996/09		4,198		17,633		2.10				1996/09		8,410.57		2.00

				1996/10		3,167		21,590		2.13				1996/10		10,120.82		3.20

				1996/11		2,321		16,872		2.16				1996/11		7,809.46		3.36

				1996/12		3,372		21,048		2.22				1996/12		9,493.26		2.82

				1997/01		3,220		21,356		2.26				1997/01		9,455.71		2.94

				1997/02		2,708		19,015		2.27				1997/02		8,374.63		3.09

				1997/03		3,570		34,593		2.28				1997/03		15,148.23		4.24

				1997/04		3,243		27,416		2.29				1997/04		11,955.32		3.69

				1997/05		3,156		26,585		2.31				1997/05		11,490.61		3.64

				1997/06		3,591		29,358		2.32				1997/06		12,632.24		3.52

				1997/07		2,988		25,399		2.34				1997/07		10,845.86		3.63

				1997/08		4,222		35,666		2.36				1997/08		15,099.75		3.58

				1997/09		5,307		43,426		2.38				1997/09		18,219.33		3.43

				1997/10		4,084		32,095		2.41				1997/10		13,321.55		3.26

				1997/11		2,813		24,783		2.44				1997/11		10,138.43		3.60

				1997/12		11,836		95,358		2.45				1997/12		38,921.74		3.29

				1998/01		2,819		22,707		2.50				1998/01		9,085.17		3.22

				1998/02		2,364		20,023		2.54				1998/02		7,884.78		3.34

				1998/03		3,167		21,519		2.56				1998/03		8,416.77		2.66

				1998/04		3,311		26,788		2.58				1998/04		10,387.32		3.14

				1998/05		3,736		28,276		2.59				1998/05		10,908.97		2.92

				1998/06		2,583		20,084		2.62				1998/06		7,674.15		2.97

				1998/07		2,620		20,145		2.64				1998/07		7,620.64		2.91

				1998/08		3,774		28,171		2.68				1998/08		10,530.10		2.79

				1998/09		3,240		26,083		2.77				1998/09		9,410.27		2.90

				1998/10		3,886		41,853		2.82				1998/10		14,838.43		3.82

				1998/11		3,146		21,312		2.85				1998/11		7,489.79		2.38

				1998/12		3,883		24,042		2.88				1998/12		8,354.89		2.15

				Nota

				En el proceso del hule se utiliza para reforzar o como pigmento

														Oxidos de Zinc

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,675		10,221.44		2.76

														1995		3,343		12,907.62		3.91

														1996		3,628		9,954.03		2.86

														1997		4,228		14,633.62		3.49

														1998		3,211		9,383.44		2.93

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-1998		-3.32%		-2.12%		1.52%





Oxidos

		

				Oxidos

				PERIODO		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

				1997/01		14,727		2.26						1997/01		6,520.61

				1997/02		13,263		2.27						1997/02		5,841.32

				1997/03		15,348		2.28						1997/03		6,720.87

				1997/04		16,269		2.29						1997/04		7,094.44

				1997/05		17,038		2.31						1997/05		7,364.19

				1997/06		15,444		2.32						1997/06		6,645.29

				1997/07		19,870		2.34						1997/07		8,484.87

				1997/08		16,742		2.36						1997/08		7,087.98

				1997/09		18,394		2.38						1997/09		7,717.18

				1997/10		18,732		2.41						1997/10		7,775.02

				1997/11		19,381		2.44						1997/11		7,928.53

				1997/12		20,736		2.45						1997/12		8,463.70

				1998/01		19,289		2.50						1998/01		7,717.61

				1998/02		18,741		2.54						1998/02		7,379.95

				1998/03		16,653		2.56						1998/03		6,513.52

				1998/04		18,910		2.58						1998/04		7,332.55

				1998/05		14,614		2.59						1998/05		5,638.13

				1998/06		18,203		2.62						1998/06		6,955.41

				1998/07		17,683		2.64						1998/07		6,689.29

				1998/08		18,166		2.68						1998/08		6,790.31

				1998/09		17,766		2.77						1998/09		6,409.65

				1998/10		17,931		2.82						1998/10		6,357.20

				1998/11		16,519		2.85						1998/11		5,805.36

				1998/12		18,332		2.88						1998/12		6,370.60

				1999/01		36,042		2.95						1999/01		12,202.09

				1999/02		34,786		2.97						1999/02		11,711.08

				1999/03		40,835		3.00						1999/03		13,600.46

				1999/04		42,029		3.03						1999/04		13,891.34

				1999/05		37,830		3.03						1999/05		12,464.93

				1999/06		55,624		3.06						1999/06		18,161.88

				1999/07		53,450		3.09						1999/07		17,286.94

				1999/08		46,343		3.12						1999/08		14,850.44

				1999/09		36,308		3.15						1999/09		11,512.72

				1999/10		37,735		3.18						1999/10		11,880.65

				1999/11		46,336		3.21						1999/11		14,432.03

				1999/12		68,043		3.24						1999/12		21,026.50

				2000/01		39,006		3.28						2000/01		11,888.64

				2000/02		42,467		3.32						2000/02		12,780.27

				2000/03		43,831		3.33						2000/03		13,163.79

				2000/04		37,975		3.34						2000/04		11,384.33

				2000/05		59,777		3.38						2000/05		17,695.65

				2000/06		61,031		3.43						2000/06		17,817.21

				2000/07		49,229		3.40						2000/07		14,465.65

				2000/08		46,682		3.43						2000/08		13,601.18

				2000/09		53,142		3.44						2000/09		15,429.32

				2000/10		53,250		3.47						2000/10		15,355.87

				2000/11		36,031		3.48						2000/11		10,368.11

				2000/12		53,274		3.44						2000/12		15,476.72

				2001/01		34,024		3.50						2001/01		9,712.69

				2001/02		45,430		3.50						2001/02		12,995.16

				2001/03		57,038		3.50						2001/03		16,275.49

				2001/04		33,996		3.51						2001/04		9,684.70

				2001/05		30,423		3.51						2001/05		8,659.75

				2001/06		31,727		3.51						2001/06		9,048.19

				2001/07		38,210		3.50						2001/07		10,931.55

				2001/08		34,763		3.52						2001/08		9,887.62

				2001/09		44,714		3.54						2001/09		12,648.34

				2001/10		34,449		3.51						2001/10		9,801.58

				2001/11		36,235		3.50						2001/11		10,360.22

				2001/12		40,554		3.49						2001/12		11,630.11

				2002/01 p/		20,431		3.51						2002/01 p/		5,820.87

				2002/02		30,714		3.51						2002/02		8,744.96

				2002/03		33,793		3.57						2002/03		9,472.73

				2002/04		40,237		3.60						2002/04		11,172.49

				2002/05		45,937		3.64						2002/05		12,636.88

				2002/06		37,774		3.66						2002/06		10,311.95

				2002/07		29,699		3.68						2002/07		8,062.60

				2002/08		47,758		3.71						2002/08		12,887.79

				2002/09		39,133		3.74						2002/09		10,472.21

				2002/10		39,954		3.73						2002/10		10,698.92

				Nota

				Corresponde a la categoría más cercana a el óxido metálico

				El cual es usado como acticador orgánico										Oxidos

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997		7,303.67

														1998		6,663.30

														1999		14,418.42

														2000		14,118.89

														2001		10,969.62

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997-2001		10.70%





acético

		

				Acético

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		6,578		12,822		1.03				1994/01		12,492.78		1.90

				1994/02		4,899		9,653		1.03				1994/02		9,387.63		1.92

				1994/03		4,292		8,447		1.03				1994/03		8,164.96		1.90

				1994/04		5,710		11,418		1.05				1994/04		10,919.99		1.91

				1994/05		3,851		7,487		1.05				1994/05		7,108.38		1.85

				1994/06		3,806		7,548		1.06				1994/06		7,097.48		1.86

				1994/07		5,717		12,669		1.07				1994/07		11,817.09		2.07

				1994/08		4,511		10,246		1.07				1994/08		9,548.49		2.12

				1994/09		3,342		7,525		1.08				1994/09		6,974.01		2.09

				1994/10		8,270		17,528		1.09				1994/10		16,134.84		1.95

				1994/11		5,299		11,581		1.09				1994/11		10,593.10		2.00

				1994/12		3,757		8,890		1.11				1994/12		8,015.45		2.13

				1995/01		6,194		21,266		1.20				1995/01		17,795.01		2.87

				1995/02		4,933		17,157		1.25				1995/02		13,720.42		2.78

				1995/03		4,971		19,576		1.33				1995/03		14,718.40		2.96

				1995/04		5,132		21,123		1.44				1995/04		14,665.28		2.86

				1995/05		3,874		14,748		1.49				1995/05		9,899.30		2.56

				1995/06		5,745		23,672		1.53				1995/06		15,494.42		2.70

				1995/07		4,903		12,855		1.55				1995/07		8,311.77		1.70

				1995/08		5,486		13,015		1.57				1995/08		8,275.21		1.51

				1995/09		4,676		13,108		1.60				1995/09		8,177.82		1.75

				1995/10		6,096		17,326		1.64				1995/10		10,584.58		1.74

				1995/11		5,123		13,511		1.70				1995/11		7,952.69		1.55

				1995/12		4,984		14,799		1.77				1995/12		8,365.65		1.68

				1996/01		5,912		14,957		1.82				1996/01		8,221.63		1.39

				1996/02		5,674		15,690		1.86				1996/02		8,428.89		1.49

				1996/03		5,645		21,400		1.92				1996/03		11,170.84		1.98

				1996/04		7,408		21,935		1.97				1996/04		11,131.79		1.50

				1996/05		5,755		17,326		1.99				1996/05		8,721.68		1.52

				1996/06		6,127		14,206		2.01				1996/06		7,081.34		1.16

				1996/07		6,872		22,553		2.03				1996/07		11,086.93		1.61

				1996/08		5,485		18,678		2.06				1996/08		9,053.24		1.65

				1996/09		5,790		22,366		2.10				1996/09		10,668.11		1.84

				1996/10		6,675		19,168		2.13				1996/10		8,985.45		1.35

				1996/11		5,611		16,854		2.16				1996/11		7,801.13		1.39

				1996/12		5,771		18,797		2.22				1996/12		8,477.99		1.47

				1997/01		6,347		20,604		2.26				1997/01		9,122.75		1.44

				1997/02		5,785		18,640		2.27				1997/02		8,209.47		1.42

				1997/03		5,215		16,399		2.28				1997/03		7,181.10		1.38

				1997/04		7,495		23,815		2.29				1997/04		10,385.03		1.39

				1997/05		5,980		19,330		2.31				1997/05		8,354.84		1.40

				1997/06		6,694		20,841		2.32				1997/06		8,967.52		1.34

				1997/07		6,299		17,353		2.34				1997/07		7,410.06		1.18

				1997/08		4,978		14,167		2.36				1997/08		5,997.82		1.20

				1997/09		4,590		15,290		2.38				1997/09		6,414.90		1.40

				1997/10		7,094		19,633		2.41				1997/10		8,149.00		1.15

				1997/11		5,560		15,720		2.44				1997/11		6,430.86		1.16

				1997/12		6,501		16,765		2.45				1997/12		6,842.88		1.05

				1998/01		5,545		32,532		2.50				1998/01		13,016.19		2.35

				1998/02		5,741		33,953		2.54				1998/02		13,370.22		2.33

				1998/03		5,663		34,138		2.56				1998/03		13,352.47		2.36

				1998/04		7,719		44,585		2.58				1998/04		17,288.30		2.24

				1998/05		5,441		31,328		2.59				1998/05		12,086.44		2.22

				1998/06		6,049		34,374		2.62				1998/06		13,134.39		2.17

				1998/07		7,597		41,988		2.64				1998/07		15,883.62		2.09

				1998/08		6,103		33,762		2.68				1998/08		12,619.98		2.07

				1998/09		7,092		40,392		2.77				1998/09		14,572.70		2.05

				1998/10		8,239		51,371		2.82				1998/10		18,212.91		2.21

				1998/11		7,335		44,756		2.85				1998/11		15,728.85		2.14

				1998/12		6,607		39,934		2.88				1998/12		13,877.56		2.10

				1999/01		5,928		36,699		2.95				1999/01		12,424.52		2.10

				1999/02		6,302		39,864		2.97				1999/02		13,420.64		2.13

				1999/03		7,394		42,187		3.00				1999/03		14,050.75		1.90

				1999/04		7,659		40,437		3.03				1999/04		13,365.15		1.75

				1999/05		6,781		33,546		3.03				1999/05		11,053.36		1.63

				1999/06		6,746		34,288		3.06				1999/06		11,195.43		1.66

				1999/07		6,616		28,145		3.09				1999/07		9,102.73		1.38

				1999/08		6,602		33,867		3.12				1999/08		10,852.55		1.64

				1999/09		7,080		32,664		3.15				1999/09		10,357.26		1.46

				1999/10		8,657		43,101		3.18				1999/10		13,570.10		1.57

				1999/11		6,425		36,504		3.21				1999/11		11,369.71		1.77

				1999/12		7,377		35,882		3.24				1999/12		11,088.18		1.50

				2000/01		7,660		40,053		3.28				2000/01		12,207.76		1.59

				2000/02		7,236		37,940		3.32				2000/02		11,417.89		1.58

				2000/03		7,787		39,823		3.33				2000/03		11,960.07		1.54

				2000/04		7,321		39,126		3.34				2000/04		11,729.38		1.60

				2000/05		7,450		41,512		3.38				2000/05		12,288.70		1.65

				2000/06		9,146		51,055		3.43				2000/06		14,904.85		1.63

				2000/07		5,989		34,771		3.40				2000/07		10,217.26		1.71

				2000/08		2,183		12,823		3.43				2000/08		3,736.08		1.71

				2000/09		4,201		24,321		3.44				2000/09		7,061.39		1.68

				2000/10		2,715		14,889		3.47				2000/10		4,293.59		1.58

				2000/11		3,340		19,186		3.48				2000/11		5,520.87		1.65

				2000/12		3,285		18,466		3.44				2000/12		5,364.59		1.63

				2001/01		8,156		54,854		3.50				2001/01		15,658.95		1.92

				2001/02		10,812		70,529		3.50				2001/02		20,174.67		1.87

				2001/03		9,890		63,300		3.50				2001/03		18,062.32		1.83

				2001/04		10,773		71,019		3.51				2001/04		20,231.73		1.88

				2001/05		10,479		67,976		3.51				2001/05		19,349.02		1.85

				2001/06		10,505		67,576		3.51				2001/06		19,271.92		1.83

				2001/07		8,891		57,132		3.50				2001/07		16,344.97		1.84

				2001/08		7,469		47,356		3.52				2001/08		13,469.45		1.80

				2001/09		6,872		44,124		3.54				2001/09		12,481.44		1.82

				2001/10		9,630		62,241		3.51				2001/10		17,709.07		1.84

				2001/11		9,136		60,354		3.50				2001/11		17,256.26		1.89

				2001/12		10,169		45,131		3.49				2001/12		12,942.71		1.27

				2002/01 p/		7,220		41,178		3.51				2002/01 p/		11,731.76		1.62

				2002/02		7,130		39,915		3.51				2002/02		11,364.70		1.59

				2002/03		8,214		46,442		3.57				2002/03		13,018.45		1.58

				2002/04		8,470		50,309		3.60				2002/04		13,969.15		1.65

				2002/05		11,273		53,717		3.64				2002/05		14,777.09		1.31

				2002/06		10,899		55,477		3.66				2002/06		15,144.70		1.39

				2002/07		8,936		50,520		3.68				2002/07		13,715.02		1.53

				2002/08		7,512		42,578		3.71				2002/08		11,489.94		1.53

				2002/09		8,399		48,289		3.74				2002/09		12,922.40		1.54

				2002/10		9,706		52,651		3.73				2002/10		14,098.93		1.45

				Nota

				El acético es un antioxidante que es catalogado como un antioxidante,

				por lo que entra en las acetonas, cuya función en el proceso del hule

				es evitar la oxidación del hule natural.

														Acético

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		5,003		9,854.52		1.97

														1995		5,176		11,496.71		2.22

														1996		6,060		9,235.75		1.53

														1997		6,045		7,788.85		1.29

														1998		6,594		14,428.63		2.19

														1999		6,964		11,820.87		1.71

														2000		5,693		9,225.20		1.63

														2001		9,399		16,912.71		1.80

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		9.43%		8.02%		-1.29%





glicoles

		

				Glicoles

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		17,253		20,267		1.03				1994/01		19,746.62		1.14

				1994/02		15,164		15,770		1.03				1994/02		15,336.48		1.01

				1994/03		14,519		14,672		1.03				1994/03		14,182.10		0.98

				1994/04		14,830		19,160		1.05				1994/04		18,324.31		1.24

				1994/05		17,115		18,831		1.05				1994/05		17,878.71		1.04

				1994/06		14,074		15,894		1.06				1994/06		14,945.34		1.06

				1994/07		12,304		15,173		1.07				1994/07		14,152.71		1.15

				1994/08		14,293		17,410		1.07				1994/08		16,224.80		1.14

				1994/09		12,517		16,136		1.08				1994/09		14,954.51		1.19

				1994/10		13,417		20,374		1.09				1994/10		18,754.63		1.40

				1994/11		16,596		24,970		1.09				1994/11		22,839.97		1.38

				1994/12		14,208		20,616		1.11				1994/12		18,587.91		1.31

				1995/01		16,609		32,862		1.20				1995/01		27,498.34		1.66

				1995/02		13,713		21,236		1.25				1995/02		16,982.39		1.24

				1995/03		16,679		31,633		1.33				1995/03		23,783.57		1.43

				1995/04		12,381		37,701		1.44				1995/04		26,175.06		2.11

				1995/05		12,760		52,549		1.49				1995/05		35,272.48		2.76

				1995/06		14,871		54,881		1.53				1995/06		35,922.16		2.42

				1995/07		17,625		61,925		1.55				1995/07		40,039.37		2.27

				1995/08		20,715		78,281		1.57				1995/08		49,772.71		2.40

				1995/09		17,595		63,457		1.60				1995/09		39,589.56		2.25

				1995/10		16,387		63,310		1.64				1995/10		38,676.53		2.36

				1995/11		16,698		62,586		1.70				1995/11		36,838.63		2.21

				1995/12		12,563		48,505		1.77				1995/12		27,419.13		2.18

				1996/01		16,953		65,683		1.82				1996/01		36,104.91		2.13

				1996/02		17,741		68,884		1.86				1996/02		37,005.47		2.09

				1996/03		16,525		68,085		1.92				1996/03		35,540.48		2.15

				1996/04		17,904		74,907		1.97				1996/04		38,014.54		2.12

				1996/05		16,159		78,870		1.99				1996/05		39,702.11		2.46

				1996/06		17,952		69,425		2.01				1996/06		34,606.67		1.93

				1996/07		14,002		55,917		2.03				1996/07		27,488.48		1.96

				1996/08		19,069		60,104		2.06				1996/08		29,132.44		1.53

				1996/09		14,327		43,672		2.10				1996/09		20,830.61		1.45

				1996/10		14,215		47,984		2.13				1996/10		22,493.62		1.58

				1996/11		11,235		44,766		2.16				1996/11		20,720.61		1.84

				1996/12		10,672		43,110		2.22				1996/12		19,443.86		1.82

				1997/01		17,784		87,630		2.26				1997/01		38,799.58		2.18

				1997/02		25,155		87,670		2.27				1997/02		38,611.80		1.53

				1997/03		8,412		21,561		2.28				1997/03		9,441.54		1.12

				1997/04		9,946		27,808		2.29				1997/04		12,126.26		1.22

				1997/05		9,350		35,458		2.31				1997/05		15,325.71		1.64

				1997/06		6,343		24,246		2.32				1997/06		10,432.64		1.64

				1997/07		7,664		31,857		2.34				1997/07		13,603.54		1.77

				1997/08		9,196		32,026		2.36				1997/08		13,558.70		1.47

				1997/09		8,625		31,420		2.38				1997/09		13,182.22		1.53

				1997/10		9,033		33,640		2.41				1997/10		13,962.83		1.55

				1997/11		8,644		32,100		2.44				1997/11		13,131.72		1.52

				1997/12		9,423		34,862		2.45				1997/12		14,229.43		1.51

				1998/01		ND		ND		2.50				1998/01		0.00		0.00

				1998/02		ND		ND		2.54				1998/02		0.00		0.00

				1998/03		ND		ND		2.56				1998/03		0.00		0.00

				1998/04		ND		ND		2.58				1998/04		0.00		0.00

				1998/05		ND		ND		2.59				1998/05		0.00		0.00

				1998/06		ND		ND		2.62				1998/06		0.00		0.00

				1998/07		ND		ND		2.64				1998/07		0.00		0.00

				1998/08		ND		ND		2.68				1998/08		0.00		0.00

				1998/09		ND		ND		2.77				1998/09		0.00		0.00

				1998/10		ND		ND		2.82				1998/10		0.00		0.00

				1998/11		ND		ND		2.85				1998/11		0.00		0.00

				1998/12		ND		ND		2.88				1998/12		0.00		0.00

				1999/01		19,545		75,699		2.95				1999/01		25,628.05		1.31

				1999/02		16,243		61,951		2.97				1999/02		20,856.47		1.28

				1999/03		19,011		74,233		3.00				1999/03		24,723.95		1.30

				1999/04		17,740		55,366		3.03				1999/04		18,299.45		1.03

				1999/05		7,866		30,532		3.03				1999/05		10,060.25		1.28

				1999/06		12,020		44,586		3.06				1999/06		14,557.85		1.21

				1999/07		18,625		76,682		3.09				1999/07		24,800.70		1.33

				1999/08		18,933		81,735		3.12				1999/08		26,191.67		1.38

				1999/09		16,303		67,514		3.15				1999/09		21,407.67		1.31

				1999/10		12,712		64,723		3.18				1999/10		20,377.67		1.60

				1999/11		17,487		87,714		3.21				1999/11		27,319.81		1.56

				1999/12		21,649		106,646		3.24				1999/12		32,955.52		1.52

				2000/01		22,630		114,093		3.28				2000/01		34,774.41		1.54

				2000/02		19,859		100,988		3.32				2000/02		30,391.93		1.53

				2000/03		14,405		74,728		3.33				2000/03		22,443.11		1.56

				2000/04		10,147		52,178		3.34				2000/04		15,642.17		1.54

				2000/05		12,861		71,202		3.38				2000/05		21,077.77		1.64

				2000/06		13,908		77,288		3.43				2000/06		22,563.23		1.62

				2000/07		21,203		109,674		3.40				2000/07		32,227.06		1.52

				2000/08		16,430		82,109		3.43				2000/08		23,923.12		1.46

				2000/09		18,496		92,729		3.44				2000/09		26,923.05		1.46

				2000/10		13,576		66,405		3.47				2000/10		19,149.41		1.41

				2000/11		14,120		66,204		3.48				2000/11		19,050.54		1.35

				2000/12		18,635		78,899		3.44				2000/12		22,921.08		1.23

				2001/01		18,617		92,232		3.50				2001/01		26,329.10		1.41

				2001/02		21,531		107,582		3.50				2001/02		30,773.60		1.43

				2001/03		15,910		76,948		3.50				2001/03		21,956.70		1.38

				2001/04		17,069		80,102		3.51				2001/04		22,819.28		1.34

				2001/05		14,448		67,465		3.51				2001/05		19,203.56		1.33

				2001/06		10,699		47,276		3.51				2001/06		13,482.59		1.26

				2001/07		16,799		93,780		3.50				2001/07		26,829.65		1.60

				2001/08		16,611		74,873		3.52				2001/08		21,296.09		1.28

				2001/09		16,553		76,572		3.54				2001/09		21,660.07		1.31

				2001/10		19,455		82,884		3.51				2001/10		23,582.51		1.21

				2001/11		13,209		62,626		3.50				2001/11		17,905.86		1.36

				2001/12		10,034		38,161		3.49				2001/12		10,943.84		1.09

				2002/01 p/		18,764		66,615		3.51				2002/01 p/		18,978.86		1.01

				2002/02		16,887		52,898		3.51				2002/02		15,061.25		0.89

				2002/03		18,154		55,885		3.57				2002/03		15,665.48		0.86

				2002/04		19,139		67,387		3.60				2002/04		18,711.15		0.98

				2002/05		8,702		37,696		3.64				2002/05		10,369.85		1.19

				2002/06		16,216		75,473		3.66				2002/06		20,603.42		1.27

				2002/07		12,570		60,739		3.68				2002/07		16,489.24		1.31

				2002/08		8,049		39,918		3.71				2002/08		10,772.12		1.34

				2002/09		15,071		73,798		3.74				2002/09		19,748.75		1.31

				2002/10		15,357		81,266		3.73				2002/10		21,761.48		1.42

				Nota

				Los glicoles son la categorías más cercana a los fenoles, los

				cuales son utilizados como antioxidantes

														Glicoles

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		14,691		17,160.67		1.17

														1995		15,716		33,164.16		2.11

														1996		15,563		30,090.32		1.92

														1997		10,798		17,200.50		1.56

														1999		16,511		22,264.92		1.34

														2000		16,356		24,257.24		1.49

														2001		15,911		21,398.57		1.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		1.15%		3.20%		1.88%





Tinturas orgánicas

		

				Pigmentos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		638		13,490		1.03				1994/01		13,143.63		20.60

				1994/02		676		14,340		1.03				1994/02		13,945.79		20.63

				1994/03		644		15,841		1.03				1994/03		15,312.07		23.78

				1994/04		640		16,854		1.05				1994/04		16,118.89		25.19

				1994/05		956		16,114		1.05				1994/05		15,299.11		16.00

				1994/06		762		17,244		1.06				1994/06		16,214.76		21.28

				1994/07		677		21,246		1.07				1994/07		19,817.34		29.27

				1994/08		1,083		15,455		1.07				1994/08		14,402.89		13.30

				1994/09		1,161		19,107		1.08				1994/09		17,707.97		15.25

				1994/10		1,004		15,974		1.09				1994/10		14,704.35		14.65

				1994/11		651		15,141		1.09				1994/11		13,849.42		21.27

				1994/12		824		18,475		1.11				1994/12		16,657.53		20.22

				1995/01		668		20,926		1.20				1995/01		17,510.51		26.21

				1995/02		481		22,552		1.25				1995/02		18,034.79		37.49

				1995/03		648		27,485		1.33				1995/03		20,664.86		31.89

				1995/04		521		17,103		1.44				1995/04		11,874.28		22.79

				1995/05		644		26,190		1.49				1995/05		17,579.52		27.30

				1995/06		847		31,247		1.53				1995/06		20,452.61		24.15

				1995/07		621		20,050		1.55				1995/07		12,963.90		20.88

				1995/08		583		21,837		1.57				1995/08		13,884.42		23.82

				1995/09		664		24,054		1.60				1995/09		15,006.81		22.60

				1995/10		576		21,671		1.64				1995/10		13,238.97		22.98

				1995/11		562		25,439		1.70				1995/11		14,973.60		26.64

				1995/12		633		30,016		1.77				1995/12		16,967.59		26.81

				1996/01		788		37,978		1.82				1996/01		20,875.91		26.49

				1996/02		714		28,817		1.86				1996/02		15,480.90		21.68

				1996/03		783		32,971		1.92				1996/03		17,210.92		21.98

				1996/04		824		39,503		1.97				1996/04		20,047.37		24.33

				1996/05		558		31,333		1.99				1996/05		15,772.62		28.27

				1996/06		555		28,777		2.01				1996/06		14,344.63		25.85

				1996/07		773		33,634		2.03				1996/07		16,534.28		21.39

				1996/08		719		43,259		2.06				1996/08		20,967.66		29.16

				1996/09		813		41,256		2.10				1996/09		19,678.23		24.20

				1996/10		897		47,140		2.13				1996/10		22,097.98		24.64

				1996/11		561		36,117		2.16				1996/11		16,717.29		29.80

				1996/12		730		34,416		2.22				1996/12		15,522.62		21.26

				1997/01		823		37,196		2.26				1997/01		16,469.12		20.01

				1997/02		610		29,561		2.27				1997/02		13,019.32		21.34

				1997/03		723		32,078		2.28				1997/03		14,046.92		19.43

				1997/04		944		49,426		2.29				1997/04		21,553.23		22.83

				1997/05		918		55,503		2.31				1997/05		23,989.59		26.13

				1997/06		934		51,157		2.32				1997/06		22,011.98		23.57

				1997/07		932		52,796		2.34				1997/07		22,544.89		24.19

				1997/08		909		59,358		2.36				1997/08		25,130.12		27.65

				1997/09		1,083		59,773		2.38				1997/09		25,077.69		23.16

				1997/10		1,032		53,399		2.41				1997/10		22,164.12		21.48

				1997/11		888		57,730		2.44				1997/11		23,616.65		26.60

				1997/12		908		48,924		2.45				1997/12		19,969.03		21.99

				1998/01		965		49,578		2.50				1998/01		19,836.37		20.56

				1998/02		906		44,024		2.54				1998/02		17,336.04		19.13

				1998/03		918		50,083		2.56				1998/03		19,589.07		21.34

				1998/04		977		53,825		2.58				1998/04		20,871.20		21.36

				1998/05		859		41,527		2.59				1998/05		16,021.25		18.65

				1998/06		985		52,303		2.62				1998/06		19,985.11		20.29

				1998/07		952		54,657		2.64				1998/07		20,676.17		21.72

				1998/08		927		45,920		2.68				1998/08		17,164.54		18.52

				1998/09		1,134		56,405		2.77				1998/09		20,349.89		17.95

				1998/10		1,244		68,504		2.82				1998/10		24,287.18		19.52

				1998/11		982		56,093		2.85				1998/11		19,713.07		20.07

				1998/12		1,079		57,120		2.88				1998/12		19,849.90		18.40

				1999/01		1,006		60,330		2.95				1999/01		20,424.84		20.30

				1999/02		996		61,756		2.97				1999/02		20,790.82		20.87

				1999/03		1,155		63,211		3.00				1999/03		21,052.98		18.23

				1999/04		1,057		57,958		3.03				1999/04		19,156.15		18.12

				1999/05		1,093		60,526		3.03				1999/05		19,943.22		18.25

				1999/06		1,103		60,761		3.06				1999/06		19,839.17		17.99

				1999/07		1,152		59,604		3.09				1999/07		19,277.28		16.73

				1999/08		1,190		61,085		3.12				1999/08		19,574.45		16.45

				1999/09		1,277		70,433		3.15				1999/09		22,333.24		17.49

				1999/10		1,249		72,104		3.18				1999/10		22,701.53		18.18

				1999/11		1,404		71,770		3.21				1999/11		22,353.82		15.92

				1999/12		1,387		74,340		3.24				1999/12		22,972.39		16.56

				2000/01		1,175		58,920		3.28				2000/01		17,958.23		15.28

				2000/02		1,247		73,759		3.32				2000/02		22,197.47		17.80

				2000/03		1,267		67,299		3.33				2000/03		20,211.95		15.95

				2000/04		1,172		78,901		3.34				2000/04		23,653.32		20.18

				2000/05		1,239		67,696		3.38				2000/05		20,039.90		16.17

				2000/06		1,412		82,505		3.43				2000/06		24,086.27		17.06

				2000/07		1,268		69,001		3.40				2000/07		20,275.54		15.99

				2000/08		1,495		68,176		3.43				2000/08		19,863.63		13.29

				2000/09		1,321		62,148		3.44				2000/09		18,044.13		13.66

				2000/10		1,250		64,049		3.47				2000/10		18,470.01		14.78

				2000/11		1,347		64,560		3.48				2000/11		18,577.48		13.79

				2000/12		1,345		63,769		3.44				2000/12		18,525.64		13.77

				2001/01		1,338		64,333		3.50				2001/01		18,364.88		13.73

				2001/02		1,270		59,861		3.50				2001/02		17,123.11		13.48

				2001/03		1,259		70,665		3.50				2001/03		20,163.88		16.02

				2001/04		1,063		59,499		3.51				2001/04		16,949.94		15.95

				2001/05		1,208		69,546		3.51				2001/05		19,795.91		16.39

				2001/06		1,157		61,788		3.51				2001/06		17,621.25		15.23

				2001/07		1,338		70,790		3.50				2001/07		20,252.41		15.14

				2001/08		1,369		71,030		3.52				2001/08		20,203.03		14.76

				2001/09		1,132		63,815		3.54				2001/09		18,051.47		15.95

				2001/10		1,268		67,381		3.51				2001/10		19,171.53		15.12

				2001/11		1,220		77,072		3.50				2001/11		22,036.23		18.06

				2001/12		1,128		55,789		3.49				2001/12		15,999.22		14.18

				2002/01 p/		1,228		61,267		3.51				2002/01 p/		17,455.19		14.21

				2002/02		1,098		52,858		3.51				2002/02		15,049.86		13.71

				2002/03		1,088		59,152		3.57				2002/03		16,581.27		15.24

				2002/04		1,168		58,173		3.60				2002/04		16,152.72		13.83

				2002/05		1,007		54,547		3.64				2002/05		15,005.41		14.90

				2002/06		1,034		58,845		3.66				2002/06		16,064.13		15.54

				2002/07		1,172		69,422		3.68				2002/07		18,846.48		16.08

				2002/08		1,151		62,735		3.71				2002/08		16,929.43		14.71

				2002/09		1,327		61,682		3.74				2002/09		16,506.44		12.44

				2002/10		1,311		67,804		3.73				2002/10		18,156.61		13.85

				Nota

				Utilizadas en la elaboración del hule como pigmentos

														Pigmentos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		810		15,597.81		20.12

														1995		621		16,095.99		26.13

														1996		726		17,937.53		24.92

														1997		892		20,799.39		23.20

														1998		994		19,639.98		19.79

														1999		1,172		20,868.33		17.92

														2000		1,295		20,158.63		15.64

														2001		1,229		18,811.07		15.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		6.15%		2.71%		-3.81%





Plastificantes

		

				Plastificantes

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		3,111		18,709		1.03				1994/01		18,228.62		5.86

				1994/02		3,848		20,160		1.03				1994/02		19,605.79		5.10

				1994/03		4,085		19,138		1.03				1994/03		18,498.98		4.53

				1994/04		3,775		18,905		1.05				1994/04		18,080.43		4.79

				1994/05		3,464		19,661		1.05				1994/05		18,666.73		5.39

				1994/06		2,873		21,180		1.06				1994/06		19,915.83		6.93

				1994/07		4,045		21,507		1.07				1994/07		20,060.79		4.96

				1994/08		4,163		23,109		1.07				1994/08		21,535.83		5.17

				1994/09		3,961		22,462		1.08				1994/09		20,817.32		5.26

				1994/10		4,963		26,284		1.09				1994/10		24,194.89		4.88

				1994/11		3,162		22,560		1.09				1994/11		20,635.55		6.53

				1994/12		4,907		32,087		1.11				1994/12		28,930.46		5.90

				1995/01		3,953		36,178		1.20				1995/01		30,273.11		7.66

				1995/02		3,401		33,167		1.25				1995/02		26,523.58		7.80

				1995/03		4,262		47,649		1.33				1995/03		35,825.35		8.41

				1995/04		3,920		51,480		1.44				1995/04		35,741.55		9.12

				1995/05		2,292		30,332		1.49				1995/05		20,359.75		8.88

				1995/06		3,208		39,414		1.53				1995/06		25,798.29		8.04

				1995/07		3,265		36,042		1.55				1995/07		23,303.98		7.14

				1995/08		4,313		48,767		1.57				1995/08		31,007.08		7.19

				1995/09		2,645		31,942		1.60				1995/09		19,927.98		7.53

				1995/10		3,268		36,592		1.64				1995/10		22,354.31		6.84

				1995/11		3,731		46,343		1.70				1995/11		27,277.87		7.31

				1995/12		3,875		53,349		1.77				1995/12		30,157.37		7.78

				1996/01		3,375		43,684		1.82				1996/01		24,012.41		7.11

				1996/02		3,654		49,556		1.86				1996/02		26,622.19		7.29

				1996/03		4,720		55,346		1.92				1996/03		28,890.70		6.12

				1996/04		4,095		50,426		1.97				1996/04		25,590.68		6.25

				1996/05		4,409		56,077		1.99				1996/05		28,228.42		6.40

				1996/06		3,642		46,319		2.01				1996/06		23,088.89		6.34

				1996/07		2,939		30,980		2.03				1996/07		15,229.59		5.18

				1996/08		4,384		52,558		2.06				1996/08		25,474.89		5.81

				1996/09		3,856		47,010		2.10				1996/09		22,422.77		5.82

				1996/10		2,651		34,396		2.13				1996/10		16,123.93		6.08

				1996/11		3,201		34,302		2.16				1996/11		15,877.19		4.96

				1996/12		3,095		38,729		2.22				1996/12		17,467.90		5.64

				1997/01		3,641		44,856		2.26				1997/01		19,860.71		5.45

				1997/02		4,171		47,019		2.27				1997/02		20,708.21		4.96

				1997/03		3,041		41,429		2.28				1997/03		18,141.71		5.97

				1997/04		3,534		41,732		2.29				1997/04		18,198.11		5.15

				1997/05		4,423		53,441		2.31				1997/05		23,098.35		5.22

				1997/06		4,335		45,422		2.32				1997/06		19,544.31		4.51

				1997/07		4,253		49,686		2.34				1997/07		21,216.87		4.99

				1997/08		5,338		59,281		2.36				1997/08		25,097.52		4.70

				1997/09		4,043		46,293		2.38				1997/09		19,422.17		4.80

				1997/10		4,439		50,620		2.41				1997/10		21,010.65		4.73

				1997/11		4,749		53,659		2.44				1997/11		21,951.25		4.62

				1997/12		4,047		49,700		2.45				1997/12		20,285.77		5.01

				1998/01		3,615		47,556		2.50				1998/01		19,027.36		5.26

				1998/02		3,995		45,111		2.54				1998/02		17,764.09		4.45

				1998/03		4,321		52,499		2.56				1998/03		20,534.04		4.75

				1998/04		3,940		47,898		2.58				1998/04		18,572.95		4.71

				1998/05		5,345		51,078		2.59				1998/05		19,706.05		3.69

				1998/06		3,714		34,582		2.62				1998/06		13,213.87		3.56

				1998/07		5,221		54,073		2.64				1998/07		20,455.25		3.92

				1998/08		4,534		54,142		2.68				1998/08		20,237.86		4.46

				1998/09		4,872		57,895		2.77				1998/09		20,887.46		4.29

				1998/10		5,036		58,797		2.82				1998/10		20,845.70		4.14

				1998/11		4,846		54,977		2.85				1998/11		19,320.87		3.99

				1998/12		3,302		35,808		2.88				1998/12		12,443.72		3.77

				1999/01		3,666		48,875		2.95				1999/01		16,546.73		4.51

				1999/02		4,665		52,536		2.97				1999/02		17,686.81		3.79

				1999/03		4,684		53,978		3.00				1999/03		17,977.85		3.84

				1999/04		3,398		39,782		3.03				1999/04		13,148.66		3.87

				1999/05		5,778		53,798		3.03				1999/05		17,726.36		3.07

				1999/06		4,903		49,774		3.06				1999/06		16,251.79		3.31

				1999/07		4,726		51,665		3.09				1999/07		16,709.63		3.54

				1999/08		5,076		55,307		3.12				1999/08		17,722.92		3.49

				1999/09		3,857		43,740		3.15				1999/09		13,869.29		3.60

				1999/10		4,439		53,748		3.18				1999/10		16,922.25		3.81

				1999/11		3,862		46,766		3.21				1999/11		14,565.96		3.77

				1999/12		3,984		50,659		3.24				1999/12		15,654.54		3.93

				2000/01		3,795		39,458		3.28				2000/01		12,026.41		3.17

				2000/02		3,840		44,989		3.32				2000/02		13,539.26		3.53

				2000/03		4,661		53,211		3.33				2000/03		15,980.89		3.43

				2000/04		3,985		48,586		3.34				2000/04		14,565.34		3.66

				2000/05		3,916		48,536		3.38				2000/05		14,368.00		3.67

				2000/06		4,777		55,496		3.43				2000/06		16,201.34		3.39

				2000/07		4,904		60,847		3.40				2000/07		17,879.54		3.65

				2000/08		3,901		47,795		3.43				2000/08		13,925.46		3.57

				2000/09		5,215		60,201		3.44				2000/09		17,478.83		3.35

				2000/10		3,739		44,225		3.47				2000/10		12,753.30		3.41

				2000/11		4,698		53,969		3.48				2000/11		15,529.86		3.31

				2000/12		5,505		64,938		3.44				2000/12		18,865.25		3.43

				2001/01		4,609		57,555		3.50				2001/01		16,429.99		3.56

				2001/02		4,593		56,701		3.50				2001/02		16,219.20		3.53

				2001/03		4,904		60,847		3.50				2001/03		17,362.37		3.54

				2001/04		4,179		49,601		3.51				2001/04		14,130.22		3.38

				2001/05		3,926		48,191		3.51				2001/05		13,717.32		3.49

				2001/06		4,401		49,349		3.51				2001/06		14,073.78		3.20

				2001/07		2,837		29,160		3.50				2001/07		8,342.43		2.94

				2001/08		4,728		54,881		3.52				2001/08		15,609.78		3.30

				2001/09		5,034		55,513		3.54				2001/09		15,703.07		3.12

				2001/10		5,377		50,219		3.51				2001/10		14,288.52		2.66

				2001/11		5,723		58,756		3.50				2001/11		16,799.36		2.94

				2001/12		4,093		37,020		3.49				2001/12		10,616.63		2.59

				2002/01 p/		4,612		44,260		3.51				2002/01 p/		12,609.83		2.73

				2002/02		4,629		43,843		3.51				2002/02		12,483.09		2.70

				2002/03		6,389		57,507		3.57				2002/03		16,120.15		2.52

				2002/04		6,024		57,430		3.60				2002/04		15,946.42		2.65

				2002/05		5,079		53,810		3.64				2002/05		14,802.67		2.91

				2002/06		5,878		59,959		3.66				2002/06		16,368.24		2.78

				2002/07		3,840		31,730		3.68				2002/07		8,613.97		2.24

				2002/08		5,759		61,495		3.71				2002/08		16,594.81		2.88

				2002/09		5,289		59,910		3.74				2002/09		16,032.25		3.03

				2002/10		5,858		66,450		3.73				2002/10		17,794.04		3.04

				Nota

				Utilizados como agentes de regeneración

														Plastificantes

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,863		20,764.27		5.44

														1995		3,511		27,379.19		7.81

														1996		3,668		22,419.13		6.08

														1997		4,168		20,711.30		5.01

														1998		4,395		18,584.10		4.25

														1999		4,420		16,231.90		3.71

														2000		4,411		15,259.46		3.46

														2001		4,534		14,441.06		3.19

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		2.31%		-5.06%		-7.35%





Acidos orgánicos

		

				Acidos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		35,605		67,803		1.03				1994/01		66,062.07		1.86

				1994/02		32,738		61,416		1.03				1994/02		59,727.65		1.82

				1994/03		36,799		73,657		1.03				1994/03		71,197.60		1.93

				1994/04		31,899		61,931		1.05				1994/04		59,229.79		1.86

				1994/05		37,125		72,775		1.05				1994/05		69,094.73		1.86

				1994/06		34,835		69,074		1.06				1994/06		64,951.18		1.86

				1994/07		36,732		74,735		1.07				1994/07		69,709.54		1.90

				1994/08		38,248		77,842		1.07				1994/08		72,542.83		1.90

				1994/09		35,741		77,276		1.08				1994/09		71,617.80		2.00

				1994/10		41,532		91,987		1.09				1994/10		84,675.69		2.04

				1994/11		36,870		85,982		1.09				1994/11		78,647.43		2.13

				1994/12		44,144		116,685		1.11				1994/12		105,206.18		2.38

				1995/01		49,014		196,527		1.20				1995/01		164,450.33		3.36

				1995/02		43,646		174,362		1.25				1995/02		139,436.95		3.19

				1995/03		43,791		197,045		1.33				1995/03		148,150.14		3.38

				1995/04		50,033		257,599		1.44				1995/04		178,845.92		3.57

				1995/05		46,714		236,694		1.49				1995/05		158,876.16		3.40

				1995/06		41,336		224,418		1.53				1995/06		146,891.99		3.55

				1995/07		51,217		292,269		1.55				1995/07		188,974.82		3.69

				1995/08		52,419		298,356		1.57				1995/08		189,701.02		3.62

				1995/09		52,902		303,027		1.60				1995/09		189,052.53		3.57

				1995/10		51,083		311,518		1.64				1995/10		190,308.57		3.73

				1995/11		47,132		315,243		1.70				1995/11		185,554.61		3.94

				1995/12		57,188		382,606		1.77				1995/12		216,281.32		3.78

				1996/01		49,849		315,090		1.82				1996/01		173,200.02		3.47

				1996/02		36,565		234,430		1.86				1996/02		125,939.15		3.44

				1996/03		45,344		287,708		1.92				1996/03		150,184.06		3.31

				1996/04		52,644		275,819		1.97				1996/04		139,975.35		2.66

				1996/05		52,372		272,410		1.99				1996/05		137,127.57		2.62

				1996/06		44,665		228,613		2.01				1996/06		113,958.00		2.55

				1996/07		49,744		203,224		2.03				1996/07		99,903.77		2.01

				1996/08		46,475		190,192		2.06				1996/08		92,186.15		1.98

				1996/09		51,267		207,112		2.10				1996/09		98,788.01		1.93

				1996/10		59,150		232,618		2.13				1996/10		109,045.12		1.84

				1996/11		51,128		205,555		2.16				1996/11		95,144.20		1.86

				1996/12		61,444		246,471		2.22				1996/12		111,165.59		1.81

				1997/01		57,463		233,929		2.26				1997/01		103,575.80		1.80

				1997/02		49,767		207,774		2.27				1997/02		91,508.26		1.84

				1997/03		59,773		261,144		2.28				1997/03		114,354.65		1.91

				1997/04		58,884		254,562		2.29				1997/04		111,007.05		1.89

				1997/05		62,370		275,048		2.31				1997/05		118,881.66		1.91

				1997/06		57,838		260,634		2.32				1997/06		112,146.34		1.94

				1997/07		64,669		287,663		2.34				1997/07		122,837.56		1.90

				1997/08		62,884		265,341		2.36				1997/08		112,336.17		1.79

				1997/09		74,877		344,635		2.38				1997/09		144,591.21		1.93

				1997/10		83,519		387,410		2.41				1997/10		160,800.81		1.93

				1997/11		60,181		289,664		2.44				1997/11		118,498.05		1.97

				1997/12		59,195		281,323		2.45				1997/12		114,826.03		1.94

				1998/01		52,952		218,931		2.50				1998/01		87,595.23		1.65

				1998/02		51,185		214,026		2.54				1998/02		84,280.47		1.65

				1998/03		70,715		292,290		2.56				1998/03		114,323.99		1.62

				1998/04		70,867		271,740		2.58				1998/04		105,370.00		1.49

				1998/05		80,784		311,338		2.59				1998/05		120,115.17		1.49

				1998/06		80,155		296,111		2.62				1998/06		113,144.75		1.41

				1998/07		58,776		230,385		2.64				1998/07		87,152.22		1.48

				1998/08		73,123		301,669		2.68				1998/08		112,761.55		1.54

				1998/09		60,730		274,305		2.77				1998/09		98,964.23		1.63

				1998/10		54,945		235,165		2.82				1998/10		83,374.63		1.52

				1998/11		80,001		344,702		2.85				1998/11		121,140.51		1.51

				1998/12		67,737		279,063		2.88				1998/12		96,977.82		1.43

				1999/01		72,602		303,760		2.95				1999/01		102,838.55		1.42

				1999/02		64,162		271,928		2.97				1999/02		91,547.47		1.43

				1999/03		73,129		291,552		3.00				1999/03		97,103.95		1.33

				1999/04		66,953		268,334		3.03				1999/04		88,689.18		1.32

				1999/05		81,969		331,770		3.03				1999/05		109,317.70		1.33

				1999/06		83,019		349,264		3.06				1999/06		114,038.77		1.37

				1999/07		75,884		352,087		3.09				1999/07		113,872.92		1.50

				1999/08		81,148		370,262		3.12				1999/08		118,649.04		1.46

				1999/09		74,143		339,999		3.15				1999/09		107,808.55		1.45

				1999/10		74,787		378,903		3.18				1999/10		119,295.44		1.60

				1999/11		81,918		414,897		3.21				1999/11		129,225.76		1.58

				1999/12		92,839		451,745		3.24				1999/12		139,597.27		1.50

				2000/01		82,515		437,911		3.28				2000/01		133,470.93		1.62

				2000/02		72,300		370,483		3.32				2000/02		111,495.35		1.54

				2000/03		87,809		449,130		3.33				2000/03		134,887.50		1.54

				2000/04		82,866		466,719		3.34				2000/04		139,915.24		1.69

				2000/05		78,369		438,870		3.38				2000/05		129,917.71		1.66

				2000/06		84,224		491,962		3.43				2000/06		143,621.95		1.71

				2000/07		93,607		543,475		3.40				2000/07		159,696.95		1.71

				2000/08		63,449		367,035		3.43				2000/08		106,938.60		1.69

				2000/09		79,861		456,472		3.44				2000/09		132,532.66		1.66

				2000/10		75,269		437,661		3.47				2000/10		126,209.64		1.68

				2000/11		77,898		445,570		3.48				2000/11		128,215.08		1.65

				2000/12		83,518		478,758		3.44				2000/12		139,084.81		1.67

				2001/01		68,577		402,032		3.50				2001/01		114,766.45		1.67

				2001/02		73,121		426,266		3.50				2001/02		121,932.49		1.67

				2001/03		82,228		475,865		3.50				2001/03		135,785.53		1.65

				2001/04		77,859		442,981		3.51				2001/04		126,195.42		1.62

				2001/05		78,929		450,750		3.51				2001/05		128,303.66		1.63

				2001/06		72,376		408,440		3.51				2001/06		116,482.53		1.61

				2001/07		67,030		378,622		3.50				2001/07		108,320.50		1.62

				2001/08		68,001		378,634		3.52				2001/08		107,694.70		1.58

				2001/09		80,583		461,761		3.54				2001/09		130,619.24		1.62

				2001/10		77,876		415,256		3.51				2001/10		118,150.40		1.52

				2001/11		75,254		394,593		3.50				2001/11		112,821.00		1.50

				2001/12		50,932		255,100		3.49				2001/12		73,157.80		1.44

				2002/01 p/		71,520		315,666		3.51				2002/01 p/		89,934.39		1.26

				2002/02		69,067		307,472		3.51				2002/02		87,544.18		1.27

				2002/03		82,356		362,528		3.57				2002/03		101,622.53		1.23

				2002/04		81,629		401,688		3.60				2002/04		111,535.51		1.37

				2002/05		79,449		444,680		3.64				2002/05		122,327.66		1.54

				2002/06		88,104		481,476		3.66				2002/06		131,438.42		1.49

				2002/07		81,972		443,381		3.68				2002/07		120,367.76		1.47

				2002/08		88,529		476,990		3.71				2002/08		128,718.70		1.45

				2002/09		87,421		483,140		3.74				2002/09		129,290.94		1.48

				2002/10		87,300		490,600		3.73				2002/10		131,373.28		1.50

				Nota

				Los ácidos orgánicos resultan ser la categoría más

				cercana al ácido saliciílico y benzoico, ya que tanto uno, como otro son

				ácidos orgánicos, y son usados como retardadores

														Acidos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		36,856		72,721.87		1.96

														1995		48,873		174,710.36		3.57

														1996		50,054		120,551.42		2.46

														1997		62,618		118,780.30		1.89

														1998		66,831		102,100.05		1.54

														1999		76,879		110,998.72		1.44

														2000		80,140		132,165.54		1.65

														2001		72,731		116,185.81		1.59

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		10.20%		6.92%		-2.93%
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Sosa caustica 

		

				Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		27,768		15,813		1.03				1994/01		15,406.98		0.55

				1994/02		31,500		16,810		1.03				1994/02		16,347.89		0.52

				1994/03		29,798		19,967		1.03				1994/03		19,300.30		0.65

				1994/04		31,440		17,959		1.05				1994/04		17,175.69		0.55

				1994/05		33,678		19,903		1.05				1994/05		18,896.49		0.56

				1994/06		36,227		25,856		1.06				1994/06		24,312.73		0.67

				1994/07		34,248		27,624		1.07				1994/07		25,766.46		0.75

				1994/08		36,324		32,190		1.07				1994/08		29,998.64		0.83

				1994/09		37,554		36,309		1.08				1994/09		33,650.43		0.90

				1994/10		37,822		37,552		1.09				1994/10		34,567.29		0.91

				1994/11		35,648		36,802		1.09				1994/11		33,662.66		0.94

				1994/12		35,964		37,396		1.11				1994/12		33,717.19		0.94

				1995/01		29,287		34,811		1.20				1995/01		29,129.23		0.99

				1995/02		34,485		45,014		1.25				1995/02		35,997.61		1.04

				1995/03		33,813		43,213		1.33				1995/03		32,490.10		0.96

				1995/04		33,822		48,009		1.44				1995/04		33,331.70		0.99

				1995/05		33,756		51,704		1.49				1995/05		34,705.29		1.03

				1995/06		34,362		56,503		1.53				1995/06		36,983.84		1.08

				1995/07		37,408		58,260		1.55				1995/07		37,669.66		1.01

				1995/08		38,365		59,135		1.57				1995/08		37,599.28		0.98

				1995/09		35,903		54,011		1.60				1995/09		33,696.39		0.94

				1995/10		35,110		53,780		1.64				1995/10		32,854.59		0.94

				1995/11		38,389		61,885		1.70				1995/11		36,426.02		0.95

				1995/12		39,359		66,500		1.77				1995/12		37,591.43		0.96

				1996/01		34,036		60,900		1.82				1996/01		33,475.77		0.98

				1996/02		39,090		67,188		1.86				1996/02		36,094.35		0.92

				1996/03		36,815		71,374		1.92				1996/03		37,257.35		1.01

				1996/04		39,462		71,266		1.97				1996/04		36,166.77		0.92

				1996/05		37,303		66,692		1.99				1996/05		33,571.87		0.90

				1996/06		40,015		70,979		2.01				1996/06		35,381.30		0.88

				1996/07		38,275		69,567		2.03				1996/07		34,198.74		0.89

				1996/08		40,121		73,723		2.06				1996/08		35,733.57		0.89

				1996/09		35,778		64,586		2.10				1996/09		30,806.15		0.86

				1996/10		38,289		66,197		2.13				1996/10		31,031.39		0.81

				1996/11		40,358		74,407		2.16				1996/11		34,440.39		0.85

				1996/12		43,732		76,126		2.22				1996/12		34,335.04		0.79

				1997/01		34,727		64,524		2.26				1997/01		28,569.03		0.82

				1997/02		38,939		70,316		2.27				1997/02		30,968.72		0.80

				1997/03		35,840		63,009		2.28				1997/03		27,591.57		0.77

				1997/04		39,172		67,867		2.29				1997/04		29,594.82		0.76

				1997/05		38,974		56,704		2.31				1997/05		24,508.69		0.63

				1997/06		37,307		65,306		2.32				1997/06		28,100.05		0.75

				1997/07		39,730		70,635		2.34				1997/07		30,162.49		0.76

				1997/08		40,076		70,349		2.36				1997/08		29,783.33		0.74

				1997/09		40,081		69,367		2.38				1997/09		29,102.84		0.73

				1997/10		37,240		64,116		2.41				1997/10		26,612.39		0.71

				1997/11		39,302		76,941		2.44				1997/11		31,475.64		0.80

				1997/12		43,524		91,890		2.45				1997/12		37,506.22		0.86

				1998/01		34,499		63,705		2.50				1998/01		25,488.64		0.74

				1998/02		39,092		80,226		2.54				1998/02		31,591.89		0.81

				1998/03		35,028		72,791		2.56				1998/03		28,470.89		0.81

				1998/04		38,830		78,393		2.58				1998/04		30,397.70		0.78

				1998/05		37,821		74,988		2.59				1998/05		28,930.60		0.76

				1998/06		37,954		76,513		2.62				1998/06		29,235.81		0.77

				1998/07		39,856		82,084		2.64				1998/07		31,051.51		0.78

				1998/08		41,016		88,705		2.68				1998/08		33,157.25		0.81

				1998/09		41,425		90,344		2.77				1998/09		32,594.46		0.79

				1998/10		39,545		93,133		2.82				1998/10		33,019.07		0.83

				1998/11		34,150		81,721		2.85				1998/11		28,719.66		0.84

				1998/12		38,389		107,734		2.88				1998/12		37,438.89		0.98

				1999/01		31,673		78,549		2.95				1999/01		26,592.92		0.84

				1999/02		34,041		80,565		2.97				1999/02		27,123.07		0.80

				1999/03		32,792		78,309		3.00				1999/03		26,081.50		0.80

				1999/04		39,471		91,665		3.03				1999/04		30,296.92		0.77

				1999/05		38,912		89,984		3.03				1999/05		29,649.59		0.76

				1999/06		40,342		89,285		3.06				1999/06		29,152.59		0.72

				1999/07		37,598		80,187		3.09				1999/07		25,934.29		0.69

				1999/08		41,530		88,836		3.12				1999/08		28,467.16		0.69

				1999/09		40,545		88,346		3.15				1999/09		28,013.18		0.69

				1999/10		32,737		65,790		3.18				1999/10		20,713.60		0.63

				1999/11		35,369		67,811		3.21				1999/11		21,120.73		0.60

				1999/12		33,773		69,238		3.24				1999/12		21,395.78		0.63

				2000/01		39,158		79,718		3.28				2000/01		24,297.26		0.62

				2000/02		38,221		76,837		3.32				2000/02		23,123.78		0.61

				2000/03		37,134		73,825		3.33				2000/03		22,171.91		0.60

				2000/04		39,991		70,665		3.34				2000/04		21,184.29		0.53

				2000/05		37,885		72,340		3.38				2000/05		21,414.65		0.57

				2000/06		38,911		72,819		3.43				2000/06		21,258.57		0.55

				2000/07		36,182		68,728		3.40				2000/07		20,195.32		0.56

				2000/08		34,889		66,999		3.43				2000/08		19,520.70		0.56

				2000/09		36,086		66,517		3.44				2000/09		19,312.63		0.54

				2000/10		35,029		68,928		3.47				2000/10		19,876.98		0.57

				2000/11		27,521		59,023		3.48				2000/11		16,984.17		0.62

				2000/12		31,776		79,636		3.44				2000/12		23,135.19		0.73

				2001/01		32,503		93,947		3.50				2001/01		26,818.67		0.83

				2001/02		32,467		97,325		3.50				2001/02		27,839.61		0.86

				2001/03		28,329		80,361		3.50				2001/03		22,930.58		0.81

				2001/04		29,966		80,979		3.51				2001/04		23,069.11		0.77

				2001/05		28,826		82,288		3.51				2001/05		23,422.86		0.81

				2001/06		20,021		57,942		3.51				2001/06		16,524.41		0.83

				2001/07		29,639		80,996		3.50				2001/07		23,172.26		0.78

				2001/08		31,877		86,970		3.52				2001/08		24,736.84		0.78

				2001/09		31,540		83,251		3.54				2001/09		23,549.37		0.75

				2001/10		32,181		83,815		3.51				2001/10		23,847.40		0.74

				2001/11		32,509		79,711		3.50				2001/11		22,790.76		0.70

				2001/12		29,174		69,232		3.49				2001/12		19,854.41		0.68

				2002/01 p/		32,820		76,845		3.51				2002/01 p/		21,893.42		0.67

				2002/02		33,489		67,852		3.51				2002/02		19,318.99		0.58

				2002/03		35,784		81,853		3.57				2002/03		22,944.73		0.64

				2002/04		34,349		53,056		3.60				2002/04		14,731.90		0.43

				2002/05		32,593		56,770		3.64				2002/05		15,616.94		0.48

				2002/06		36,340		59,350		3.66				2002/06		16,201.99		0.45

				2002/07		37,407		58,961		3.68				2002/07		16,006.56		0.43

				2002/08		36,818		65,331		3.71				2002/08		17,629.97		0.48

				2002/09		34,682		64,137		3.74				2002/09		17,163.42		0.49

				2002/10		30,975		58,413		3.73				2002/10		15,641.88		0.50

				Nota

				Hidroxido sódico o hidroxido de sodio, comunemente conocido como sosa caústica

				En el proceso del hule es un agente de regeneración										Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		33,998		25,233.56		0.73

														1995		35,338		34,872.93		0.99

														1996		38,606		34,374.39		0.89

														1997		38,743		29,497.98		0.76

														1998		38,134		30,841.36		0.81

														1999		36,565		26,211.78		0.72

														2000		36,065		21,039.62		0.59

														2001		29,919		23,213.02		0.78

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		-1.81%		-1.19%		0.88%





Oxido de zinc

		

				Oxidos de Zinc

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		4,694		12,992		1.03				1994/01		12,658.41		2.70

				1994/02		4,860		16,135		1.03				1994/02		15,691.44		3.23

				1994/03		3,561		10,564		1.03				1994/03		10,211.27		2.87

				1994/04		3,453		8,902		1.05				1994/04		8,513.73		2.47

				1994/05		3,839		11,391		1.05				1994/05		10,814.95		2.82

				1994/06		3,673		10,522		1.06				1994/06		9,893.97		2.69

				1994/07		3,039		7,991		1.07				1994/07		7,453.66		2.45

				1994/08		3,420		9,594		1.07				1994/08		8,940.88		2.61

				1994/09		3,099		8,307		1.08				1994/09		7,698.76		2.48

				1994/10		3,384		10,162		1.09				1994/10		9,354.30		2.76

				1994/11		3,386		10,668		1.09				1994/11		9,757.98		2.88

				1994/12		3,686		12,941		1.11				1994/12		11,667.94		3.17

				1995/01		3,109		16,748		1.20				1995/01		14,014.43		4.51

				1995/02		3,062		15,959		1.25				1995/02		12,762.38		4.17

				1995/03		2,934		19,859		1.33				1995/03		14,931.18		5.09

				1995/04		3,104		17,406		1.44				1995/04		12,084.64		3.89

				1995/05		2,836		17,050		1.49				1995/05		11,444.47		4.04

				1995/06		2,986		17,278		1.53				1995/06		11,309.25		3.79

				1995/07		3,036		17,955		1.55				1995/07		11,609.32		3.82

				1995/08		2,974		17,634		1.57				1995/08		11,212.07		3.77

				1995/09		2,900		17,326		1.60				1995/09		10,809.35		3.73

				1995/10		4,529		27,131		1.64				1995/10		16,574.52		3.66

				1995/11		4,446		25,908		1.70				1995/11		15,249.66		3.43

				1995/12		4,200		22,803		1.77				1995/12		12,890.19		3.07

				1996/01		2,936		15,833		1.82				1996/01		8,703.15		2.96

				1996/02		3,490		21,684		1.86				1996/02		11,648.95		3.34

				1996/03		3,520		22,838		1.92				1996/03		11,921.47		3.39

				1996/04		2,889		16,043		1.97				1996/04		8,141.66		2.82

				1996/05		5,220		23,152		1.99				1996/05		11,654.41		2.23

				1996/06		5,245		23,576		2.01				1996/06		11,752.06		2.24

				1996/07		4,792		22,534		2.03				1996/07		11,077.59		2.31

				1996/08		2,383		17,980		2.06				1996/08		8,714.91		3.66

				1996/09		4,198		17,633		2.10				1996/09		8,410.57		2.00

				1996/10		3,167		21,590		2.13				1996/10		10,120.82		3.20

				1996/11		2,321		16,872		2.16				1996/11		7,809.46		3.36

				1996/12		3,372		21,048		2.22				1996/12		9,493.26		2.82

				1997/01		3,220		21,356		2.26				1997/01		9,455.71		2.94

				1997/02		2,708		19,015		2.27				1997/02		8,374.63		3.09

				1997/03		3,570		34,593		2.28				1997/03		15,148.23		4.24

				1997/04		3,243		27,416		2.29				1997/04		11,955.32		3.69

				1997/05		3,156		26,585		2.31				1997/05		11,490.61		3.64

				1997/06		3,591		29,358		2.32				1997/06		12,632.24		3.52

				1997/07		2,988		25,399		2.34				1997/07		10,845.86		3.63

				1997/08		4,222		35,666		2.36				1997/08		15,099.75		3.58

				1997/09		5,307		43,426		2.38				1997/09		18,219.33		3.43

				1997/10		4,084		32,095		2.41				1997/10		13,321.55		3.26

				1997/11		2,813		24,783		2.44				1997/11		10,138.43		3.60

				1997/12		11,836		95,358		2.45				1997/12		38,921.74		3.29

				1998/01		2,819		22,707		2.50				1998/01		9,085.17		3.22

				1998/02		2,364		20,023		2.54				1998/02		7,884.78		3.34

				1998/03		3,167		21,519		2.56				1998/03		8,416.77		2.66

				1998/04		3,311		26,788		2.58				1998/04		10,387.32		3.14

				1998/05		3,736		28,276		2.59				1998/05		10,908.97		2.92

				1998/06		2,583		20,084		2.62				1998/06		7,674.15		2.97

				1998/07		2,620		20,145		2.64				1998/07		7,620.64		2.91

				1998/08		3,774		28,171		2.68				1998/08		10,530.10		2.79

				1998/09		3,240		26,083		2.77				1998/09		9,410.27		2.90

				1998/10		3,886		41,853		2.82				1998/10		14,838.43		3.82

				1998/11		3,146		21,312		2.85				1998/11		7,489.79		2.38

				1998/12		3,883		24,042		2.88				1998/12		8,354.89		2.15

				Nota

				En el proceso del hule se utiliza para reforzar o como pigmento

														Oxidos de Zinc

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,675		10,221.44		2.76

														1995		3,343		12,907.62		3.91

														1996		3,628		9,954.03		2.86

														1997		4,228		14,633.62		3.49

														1998		3,211		9,383.44		2.93

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-1998		-3.32%		-2.12%		1.52%





Oxidos

		

				Oxidos

				PERIODO		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

				1997/01		14,727		2.26						1997/01		6,520.61

				1997/02		13,263		2.27						1997/02		5,841.32

				1997/03		15,348		2.28						1997/03		6,720.87

				1997/04		16,269		2.29						1997/04		7,094.44

				1997/05		17,038		2.31						1997/05		7,364.19

				1997/06		15,444		2.32						1997/06		6,645.29

				1997/07		19,870		2.34						1997/07		8,484.87

				1997/08		16,742		2.36						1997/08		7,087.98

				1997/09		18,394		2.38						1997/09		7,717.18

				1997/10		18,732		2.41						1997/10		7,775.02

				1997/11		19,381		2.44						1997/11		7,928.53

				1997/12		20,736		2.45						1997/12		8,463.70

				1998/01		19,289		2.50						1998/01		7,717.61

				1998/02		18,741		2.54						1998/02		7,379.95

				1998/03		16,653		2.56						1998/03		6,513.52

				1998/04		18,910		2.58						1998/04		7,332.55

				1998/05		14,614		2.59						1998/05		5,638.13

				1998/06		18,203		2.62						1998/06		6,955.41

				1998/07		17,683		2.64						1998/07		6,689.29

				1998/08		18,166		2.68						1998/08		6,790.31

				1998/09		17,766		2.77						1998/09		6,409.65

				1998/10		17,931		2.82						1998/10		6,357.20

				1998/11		16,519		2.85						1998/11		5,805.36

				1998/12		18,332		2.88						1998/12		6,370.60

				1999/01		36,042		2.95						1999/01		12,202.09

				1999/02		34,786		2.97						1999/02		11,711.08

				1999/03		40,835		3.00						1999/03		13,600.46

				1999/04		42,029		3.03						1999/04		13,891.34

				1999/05		37,830		3.03						1999/05		12,464.93

				1999/06		55,624		3.06						1999/06		18,161.88

				1999/07		53,450		3.09						1999/07		17,286.94

				1999/08		46,343		3.12						1999/08		14,850.44

				1999/09		36,308		3.15						1999/09		11,512.72

				1999/10		37,735		3.18						1999/10		11,880.65

				1999/11		46,336		3.21						1999/11		14,432.03

				1999/12		68,043		3.24						1999/12		21,026.50

				2000/01		39,006		3.28						2000/01		11,888.64

				2000/02		42,467		3.32						2000/02		12,780.27

				2000/03		43,831		3.33						2000/03		13,163.79

				2000/04		37,975		3.34						2000/04		11,384.33

				2000/05		59,777		3.38						2000/05		17,695.65

				2000/06		61,031		3.43						2000/06		17,817.21

				2000/07		49,229		3.40						2000/07		14,465.65

				2000/08		46,682		3.43						2000/08		13,601.18

				2000/09		53,142		3.44						2000/09		15,429.32

				2000/10		53,250		3.47						2000/10		15,355.87

				2000/11		36,031		3.48						2000/11		10,368.11

				2000/12		53,274		3.44						2000/12		15,476.72

				2001/01		34,024		3.50						2001/01		9,712.69

				2001/02		45,430		3.50						2001/02		12,995.16

				2001/03		57,038		3.50						2001/03		16,275.49

				2001/04		33,996		3.51						2001/04		9,684.70

				2001/05		30,423		3.51						2001/05		8,659.75

				2001/06		31,727		3.51						2001/06		9,048.19

				2001/07		38,210		3.50						2001/07		10,931.55

				2001/08		34,763		3.52						2001/08		9,887.62

				2001/09		44,714		3.54						2001/09		12,648.34

				2001/10		34,449		3.51						2001/10		9,801.58

				2001/11		36,235		3.50						2001/11		10,360.22

				2001/12		40,554		3.49						2001/12		11,630.11

				2002/01 p/		20,431		3.51						2002/01 p/		5,820.87

				2002/02		30,714		3.51						2002/02		8,744.96

				2002/03		33,793		3.57						2002/03		9,472.73

				2002/04		40,237		3.60						2002/04		11,172.49

				2002/05		45,937		3.64						2002/05		12,636.88

				2002/06		37,774		3.66						2002/06		10,311.95

				2002/07		29,699		3.68						2002/07		8,062.60

				2002/08		47,758		3.71						2002/08		12,887.79

				2002/09		39,133		3.74						2002/09		10,472.21

				2002/10		39,954		3.73						2002/10		10,698.92

				Nota

				Corresponde a la categoría más cercana a el óxido metálico

				El cual es usado como acticador orgánico										Oxidos

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997		7,303.67

														1998		6,663.30

														1999		14,418.42

														2000		14,118.89

														2001		10,969.62

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997-2001		10.70%





acético

		

				Acético

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		6,578		12,822		1.03				1994/01		12,492.78		1.90

				1994/02		4,899		9,653		1.03				1994/02		9,387.63		1.92

				1994/03		4,292		8,447		1.03				1994/03		8,164.96		1.90

				1994/04		5,710		11,418		1.05				1994/04		10,919.99		1.91

				1994/05		3,851		7,487		1.05				1994/05		7,108.38		1.85

				1994/06		3,806		7,548		1.06				1994/06		7,097.48		1.86

				1994/07		5,717		12,669		1.07				1994/07		11,817.09		2.07

				1994/08		4,511		10,246		1.07				1994/08		9,548.49		2.12

				1994/09		3,342		7,525		1.08				1994/09		6,974.01		2.09

				1994/10		8,270		17,528		1.09				1994/10		16,134.84		1.95

				1994/11		5,299		11,581		1.09				1994/11		10,593.10		2.00

				1994/12		3,757		8,890		1.11				1994/12		8,015.45		2.13

				1995/01		6,194		21,266		1.20				1995/01		17,795.01		2.87

				1995/02		4,933		17,157		1.25				1995/02		13,720.42		2.78

				1995/03		4,971		19,576		1.33				1995/03		14,718.40		2.96

				1995/04		5,132		21,123		1.44				1995/04		14,665.28		2.86

				1995/05		3,874		14,748		1.49				1995/05		9,899.30		2.56

				1995/06		5,745		23,672		1.53				1995/06		15,494.42		2.70

				1995/07		4,903		12,855		1.55				1995/07		8,311.77		1.70

				1995/08		5,486		13,015		1.57				1995/08		8,275.21		1.51

				1995/09		4,676		13,108		1.60				1995/09		8,177.82		1.75

				1995/10		6,096		17,326		1.64				1995/10		10,584.58		1.74

				1995/11		5,123		13,511		1.70				1995/11		7,952.69		1.55

				1995/12		4,984		14,799		1.77				1995/12		8,365.65		1.68

				1996/01		5,912		14,957		1.82				1996/01		8,221.63		1.39

				1996/02		5,674		15,690		1.86				1996/02		8,428.89		1.49

				1996/03		5,645		21,400		1.92				1996/03		11,170.84		1.98

				1996/04		7,408		21,935		1.97				1996/04		11,131.79		1.50

				1996/05		5,755		17,326		1.99				1996/05		8,721.68		1.52

				1996/06		6,127		14,206		2.01				1996/06		7,081.34		1.16

				1996/07		6,872		22,553		2.03				1996/07		11,086.93		1.61

				1996/08		5,485		18,678		2.06				1996/08		9,053.24		1.65

				1996/09		5,790		22,366		2.10				1996/09		10,668.11		1.84

				1996/10		6,675		19,168		2.13				1996/10		8,985.45		1.35

				1996/11		5,611		16,854		2.16				1996/11		7,801.13		1.39

				1996/12		5,771		18,797		2.22				1996/12		8,477.99		1.47

				1997/01		6,347		20,604		2.26				1997/01		9,122.75		1.44

				1997/02		5,785		18,640		2.27				1997/02		8,209.47		1.42

				1997/03		5,215		16,399		2.28				1997/03		7,181.10		1.38

				1997/04		7,495		23,815		2.29				1997/04		10,385.03		1.39

				1997/05		5,980		19,330		2.31				1997/05		8,354.84		1.40

				1997/06		6,694		20,841		2.32				1997/06		8,967.52		1.34

				1997/07		6,299		17,353		2.34				1997/07		7,410.06		1.18

				1997/08		4,978		14,167		2.36				1997/08		5,997.82		1.20

				1997/09		4,590		15,290		2.38				1997/09		6,414.90		1.40

				1997/10		7,094		19,633		2.41				1997/10		8,149.00		1.15

				1997/11		5,560		15,720		2.44				1997/11		6,430.86		1.16

				1997/12		6,501		16,765		2.45				1997/12		6,842.88		1.05

				1998/01		5,545		32,532		2.50				1998/01		13,016.19		2.35

				1998/02		5,741		33,953		2.54				1998/02		13,370.22		2.33

				1998/03		5,663		34,138		2.56				1998/03		13,352.47		2.36

				1998/04		7,719		44,585		2.58				1998/04		17,288.30		2.24

				1998/05		5,441		31,328		2.59				1998/05		12,086.44		2.22

				1998/06		6,049		34,374		2.62				1998/06		13,134.39		2.17

				1998/07		7,597		41,988		2.64				1998/07		15,883.62		2.09

				1998/08		6,103		33,762		2.68				1998/08		12,619.98		2.07

				1998/09		7,092		40,392		2.77				1998/09		14,572.70		2.05

				1998/10		8,239		51,371		2.82				1998/10		18,212.91		2.21

				1998/11		7,335		44,756		2.85				1998/11		15,728.85		2.14

				1998/12		6,607		39,934		2.88				1998/12		13,877.56		2.10

				1999/01		5,928		36,699		2.95				1999/01		12,424.52		2.10

				1999/02		6,302		39,864		2.97				1999/02		13,420.64		2.13

				1999/03		7,394		42,187		3.00				1999/03		14,050.75		1.90

				1999/04		7,659		40,437		3.03				1999/04		13,365.15		1.75

				1999/05		6,781		33,546		3.03				1999/05		11,053.36		1.63

				1999/06		6,746		34,288		3.06				1999/06		11,195.43		1.66

				1999/07		6,616		28,145		3.09				1999/07		9,102.73		1.38

				1999/08		6,602		33,867		3.12				1999/08		10,852.55		1.64

				1999/09		7,080		32,664		3.15				1999/09		10,357.26		1.46

				1999/10		8,657		43,101		3.18				1999/10		13,570.10		1.57

				1999/11		6,425		36,504		3.21				1999/11		11,369.71		1.77

				1999/12		7,377		35,882		3.24				1999/12		11,088.18		1.50

				2000/01		7,660		40,053		3.28				2000/01		12,207.76		1.59

				2000/02		7,236		37,940		3.32				2000/02		11,417.89		1.58

				2000/03		7,787		39,823		3.33				2000/03		11,960.07		1.54

				2000/04		7,321		39,126		3.34				2000/04		11,729.38		1.60

				2000/05		7,450		41,512		3.38				2000/05		12,288.70		1.65

				2000/06		9,146		51,055		3.43				2000/06		14,904.85		1.63

				2000/07		5,989		34,771		3.40				2000/07		10,217.26		1.71

				2000/08		2,183		12,823		3.43				2000/08		3,736.08		1.71

				2000/09		4,201		24,321		3.44				2000/09		7,061.39		1.68

				2000/10		2,715		14,889		3.47				2000/10		4,293.59		1.58

				2000/11		3,340		19,186		3.48				2000/11		5,520.87		1.65

				2000/12		3,285		18,466		3.44				2000/12		5,364.59		1.63

				2001/01		8,156		54,854		3.50				2001/01		15,658.95		1.92

				2001/02		10,812		70,529		3.50				2001/02		20,174.67		1.87

				2001/03		9,890		63,300		3.50				2001/03		18,062.32		1.83

				2001/04		10,773		71,019		3.51				2001/04		20,231.73		1.88

				2001/05		10,479		67,976		3.51				2001/05		19,349.02		1.85

				2001/06		10,505		67,576		3.51				2001/06		19,271.92		1.83

				2001/07		8,891		57,132		3.50				2001/07		16,344.97		1.84

				2001/08		7,469		47,356		3.52				2001/08		13,469.45		1.80

				2001/09		6,872		44,124		3.54				2001/09		12,481.44		1.82

				2001/10		9,630		62,241		3.51				2001/10		17,709.07		1.84

				2001/11		9,136		60,354		3.50				2001/11		17,256.26		1.89

				2001/12		10,169		45,131		3.49				2001/12		12,942.71		1.27

				2002/01 p/		7,220		41,178		3.51				2002/01 p/		11,731.76		1.62

				2002/02		7,130		39,915		3.51				2002/02		11,364.70		1.59

				2002/03		8,214		46,442		3.57				2002/03		13,018.45		1.58

				2002/04		8,470		50,309		3.60				2002/04		13,969.15		1.65

				2002/05		11,273		53,717		3.64				2002/05		14,777.09		1.31

				2002/06		10,899		55,477		3.66				2002/06		15,144.70		1.39

				2002/07		8,936		50,520		3.68				2002/07		13,715.02		1.53

				2002/08		7,512		42,578		3.71				2002/08		11,489.94		1.53

				2002/09		8,399		48,289		3.74				2002/09		12,922.40		1.54

				2002/10		9,706		52,651		3.73				2002/10		14,098.93		1.45

				Nota

				El acético es un antioxidante que es catalogado como un antioxidante,

				por lo que entra en las acetonas, cuya función en el proceso del hule

				es evitar la oxidación del hule natural.

														Acético

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		5,003		9,854.52		1.97

														1995		5,176		11,496.71		2.22

														1996		6,060		9,235.75		1.53

														1997		6,045		7,788.85		1.29

														1998		6,594		14,428.63		2.19

														1999		6,964		11,820.87		1.71

														2000		5,693		9,225.20		1.63

														2001		9,399		16,912.71		1.80

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		9.43%		8.02%		-1.29%





glicoles

		

				Glicoles

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		17,253		20,267		1.03				1994/01		19,746.62		1.14

				1994/02		15,164		15,770		1.03				1994/02		15,336.48		1.01

				1994/03		14,519		14,672		1.03				1994/03		14,182.10		0.98

				1994/04		14,830		19,160		1.05				1994/04		18,324.31		1.24

				1994/05		17,115		18,831		1.05				1994/05		17,878.71		1.04

				1994/06		14,074		15,894		1.06				1994/06		14,945.34		1.06

				1994/07		12,304		15,173		1.07				1994/07		14,152.71		1.15

				1994/08		14,293		17,410		1.07				1994/08		16,224.80		1.14

				1994/09		12,517		16,136		1.08				1994/09		14,954.51		1.19

				1994/10		13,417		20,374		1.09				1994/10		18,754.63		1.40

				1994/11		16,596		24,970		1.09				1994/11		22,839.97		1.38

				1994/12		14,208		20,616		1.11				1994/12		18,587.91		1.31

				1995/01		16,609		32,862		1.20				1995/01		27,498.34		1.66

				1995/02		13,713		21,236		1.25				1995/02		16,982.39		1.24

				1995/03		16,679		31,633		1.33				1995/03		23,783.57		1.43

				1995/04		12,381		37,701		1.44				1995/04		26,175.06		2.11

				1995/05		12,760		52,549		1.49				1995/05		35,272.48		2.76

				1995/06		14,871		54,881		1.53				1995/06		35,922.16		2.42

				1995/07		17,625		61,925		1.55				1995/07		40,039.37		2.27

				1995/08		20,715		78,281		1.57				1995/08		49,772.71		2.40

				1995/09		17,595		63,457		1.60				1995/09		39,589.56		2.25

				1995/10		16,387		63,310		1.64				1995/10		38,676.53		2.36

				1995/11		16,698		62,586		1.70				1995/11		36,838.63		2.21

				1995/12		12,563		48,505		1.77				1995/12		27,419.13		2.18

				1996/01		16,953		65,683		1.82				1996/01		36,104.91		2.13

				1996/02		17,741		68,884		1.86				1996/02		37,005.47		2.09

				1996/03		16,525		68,085		1.92				1996/03		35,540.48		2.15

				1996/04		17,904		74,907		1.97				1996/04		38,014.54		2.12

				1996/05		16,159		78,870		1.99				1996/05		39,702.11		2.46

				1996/06		17,952		69,425		2.01				1996/06		34,606.67		1.93

				1996/07		14,002		55,917		2.03				1996/07		27,488.48		1.96

				1996/08		19,069		60,104		2.06				1996/08		29,132.44		1.53

				1996/09		14,327		43,672		2.10				1996/09		20,830.61		1.45

				1996/10		14,215		47,984		2.13				1996/10		22,493.62		1.58

				1996/11		11,235		44,766		2.16				1996/11		20,720.61		1.84

				1996/12		10,672		43,110		2.22				1996/12		19,443.86		1.82

				1997/01		17,784		87,630		2.26				1997/01		38,799.58		2.18

				1997/02		25,155		87,670		2.27				1997/02		38,611.80		1.53

				1997/03		8,412		21,561		2.28				1997/03		9,441.54		1.12

				1997/04		9,946		27,808		2.29				1997/04		12,126.26		1.22

				1997/05		9,350		35,458		2.31				1997/05		15,325.71		1.64

				1997/06		6,343		24,246		2.32				1997/06		10,432.64		1.64

				1997/07		7,664		31,857		2.34				1997/07		13,603.54		1.77

				1997/08		9,196		32,026		2.36				1997/08		13,558.70		1.47

				1997/09		8,625		31,420		2.38				1997/09		13,182.22		1.53

				1997/10		9,033		33,640		2.41				1997/10		13,962.83		1.55

				1997/11		8,644		32,100		2.44				1997/11		13,131.72		1.52

				1997/12		9,423		34,862		2.45				1997/12		14,229.43		1.51

				1998/01		ND		ND		2.50				1998/01		0.00		0.00

				1998/02		ND		ND		2.54				1998/02		0.00		0.00

				1998/03		ND		ND		2.56				1998/03		0.00		0.00

				1998/04		ND		ND		2.58				1998/04		0.00		0.00

				1998/05		ND		ND		2.59				1998/05		0.00		0.00

				1998/06		ND		ND		2.62				1998/06		0.00		0.00

				1998/07		ND		ND		2.64				1998/07		0.00		0.00

				1998/08		ND		ND		2.68				1998/08		0.00		0.00

				1998/09		ND		ND		2.77				1998/09		0.00		0.00

				1998/10		ND		ND		2.82				1998/10		0.00		0.00

				1998/11		ND		ND		2.85				1998/11		0.00		0.00

				1998/12		ND		ND		2.88				1998/12		0.00		0.00

				1999/01		19,545		75,699		2.95				1999/01		25,628.05		1.31

				1999/02		16,243		61,951		2.97				1999/02		20,856.47		1.28

				1999/03		19,011		74,233		3.00				1999/03		24,723.95		1.30

				1999/04		17,740		55,366		3.03				1999/04		18,299.45		1.03

				1999/05		7,866		30,532		3.03				1999/05		10,060.25		1.28

				1999/06		12,020		44,586		3.06				1999/06		14,557.85		1.21

				1999/07		18,625		76,682		3.09				1999/07		24,800.70		1.33

				1999/08		18,933		81,735		3.12				1999/08		26,191.67		1.38

				1999/09		16,303		67,514		3.15				1999/09		21,407.67		1.31

				1999/10		12,712		64,723		3.18				1999/10		20,377.67		1.60

				1999/11		17,487		87,714		3.21				1999/11		27,319.81		1.56

				1999/12		21,649		106,646		3.24				1999/12		32,955.52		1.52

				2000/01		22,630		114,093		3.28				2000/01		34,774.41		1.54

				2000/02		19,859		100,988		3.32				2000/02		30,391.93		1.53

				2000/03		14,405		74,728		3.33				2000/03		22,443.11		1.56

				2000/04		10,147		52,178		3.34				2000/04		15,642.17		1.54

				2000/05		12,861		71,202		3.38				2000/05		21,077.77		1.64

				2000/06		13,908		77,288		3.43				2000/06		22,563.23		1.62

				2000/07		21,203		109,674		3.40				2000/07		32,227.06		1.52

				2000/08		16,430		82,109		3.43				2000/08		23,923.12		1.46

				2000/09		18,496		92,729		3.44				2000/09		26,923.05		1.46

				2000/10		13,576		66,405		3.47				2000/10		19,149.41		1.41

				2000/11		14,120		66,204		3.48				2000/11		19,050.54		1.35

				2000/12		18,635		78,899		3.44				2000/12		22,921.08		1.23

				2001/01		18,617		92,232		3.50				2001/01		26,329.10		1.41

				2001/02		21,531		107,582		3.50				2001/02		30,773.60		1.43

				2001/03		15,910		76,948		3.50				2001/03		21,956.70		1.38

				2001/04		17,069		80,102		3.51				2001/04		22,819.28		1.34

				2001/05		14,448		67,465		3.51				2001/05		19,203.56		1.33

				2001/06		10,699		47,276		3.51				2001/06		13,482.59		1.26

				2001/07		16,799		93,780		3.50				2001/07		26,829.65		1.60

				2001/08		16,611		74,873		3.52				2001/08		21,296.09		1.28

				2001/09		16,553		76,572		3.54				2001/09		21,660.07		1.31

				2001/10		19,455		82,884		3.51				2001/10		23,582.51		1.21

				2001/11		13,209		62,626		3.50				2001/11		17,905.86		1.36

				2001/12		10,034		38,161		3.49				2001/12		10,943.84		1.09

				2002/01 p/		18,764		66,615		3.51				2002/01 p/		18,978.86		1.01

				2002/02		16,887		52,898		3.51				2002/02		15,061.25		0.89

				2002/03		18,154		55,885		3.57				2002/03		15,665.48		0.86

				2002/04		19,139		67,387		3.60				2002/04		18,711.15		0.98

				2002/05		8,702		37,696		3.64				2002/05		10,369.85		1.19

				2002/06		16,216		75,473		3.66				2002/06		20,603.42		1.27

				2002/07		12,570		60,739		3.68				2002/07		16,489.24		1.31

				2002/08		8,049		39,918		3.71				2002/08		10,772.12		1.34

				2002/09		15,071		73,798		3.74				2002/09		19,748.75		1.31

				2002/10		15,357		81,266		3.73				2002/10		21,761.48		1.42

				Nota

				Los glicoles son la categorías más cercana a los fenoles, los

				cuales son utilizados como antioxidantes

														Glicoles

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		14,691		17,160.67		1.17

														1995		15,716		33,164.16		2.11

														1996		15,563		30,090.32		1.92

														1997		10,798		17,200.50		1.56

														1999		16,511		22,264.92		1.34

														2000		16,356		24,257.24		1.49

														2001		15,911		21,398.57		1.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		1.15%		3.20%		1.88%





Tinturas orgánicas

		

				Pigmentos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		638		13,490		1.03				1994/01		13,143.63		20.60

				1994/02		676		14,340		1.03				1994/02		13,945.79		20.63

				1994/03		644		15,841		1.03				1994/03		15,312.07		23.78

				1994/04		640		16,854		1.05				1994/04		16,118.89		25.19

				1994/05		956		16,114		1.05				1994/05		15,299.11		16.00

				1994/06		762		17,244		1.06				1994/06		16,214.76		21.28

				1994/07		677		21,246		1.07				1994/07		19,817.34		29.27

				1994/08		1,083		15,455		1.07				1994/08		14,402.89		13.30

				1994/09		1,161		19,107		1.08				1994/09		17,707.97		15.25

				1994/10		1,004		15,974		1.09				1994/10		14,704.35		14.65

				1994/11		651		15,141		1.09				1994/11		13,849.42		21.27

				1994/12		824		18,475		1.11				1994/12		16,657.53		20.22

				1995/01		668		20,926		1.20				1995/01		17,510.51		26.21

				1995/02		481		22,552		1.25				1995/02		18,034.79		37.49

				1995/03		648		27,485		1.33				1995/03		20,664.86		31.89

				1995/04		521		17,103		1.44				1995/04		11,874.28		22.79

				1995/05		644		26,190		1.49				1995/05		17,579.52		27.30

				1995/06		847		31,247		1.53				1995/06		20,452.61		24.15

				1995/07		621		20,050		1.55				1995/07		12,963.90		20.88

				1995/08		583		21,837		1.57				1995/08		13,884.42		23.82

				1995/09		664		24,054		1.60				1995/09		15,006.81		22.60

				1995/10		576		21,671		1.64				1995/10		13,238.97		22.98

				1995/11		562		25,439		1.70				1995/11		14,973.60		26.64

				1995/12		633		30,016		1.77				1995/12		16,967.59		26.81

				1996/01		788		37,978		1.82				1996/01		20,875.91		26.49

				1996/02		714		28,817		1.86				1996/02		15,480.90		21.68

				1996/03		783		32,971		1.92				1996/03		17,210.92		21.98

				1996/04		824		39,503		1.97				1996/04		20,047.37		24.33

				1996/05		558		31,333		1.99				1996/05		15,772.62		28.27

				1996/06		555		28,777		2.01				1996/06		14,344.63		25.85

				1996/07		773		33,634		2.03				1996/07		16,534.28		21.39

				1996/08		719		43,259		2.06				1996/08		20,967.66		29.16

				1996/09		813		41,256		2.10				1996/09		19,678.23		24.20

				1996/10		897		47,140		2.13				1996/10		22,097.98		24.64

				1996/11		561		36,117		2.16				1996/11		16,717.29		29.80

				1996/12		730		34,416		2.22				1996/12		15,522.62		21.26

				1997/01		823		37,196		2.26				1997/01		16,469.12		20.01

				1997/02		610		29,561		2.27				1997/02		13,019.32		21.34

				1997/03		723		32,078		2.28				1997/03		14,046.92		19.43

				1997/04		944		49,426		2.29				1997/04		21,553.23		22.83

				1997/05		918		55,503		2.31				1997/05		23,989.59		26.13

				1997/06		934		51,157		2.32				1997/06		22,011.98		23.57

				1997/07		932		52,796		2.34				1997/07		22,544.89		24.19

				1997/08		909		59,358		2.36				1997/08		25,130.12		27.65

				1997/09		1,083		59,773		2.38				1997/09		25,077.69		23.16

				1997/10		1,032		53,399		2.41				1997/10		22,164.12		21.48

				1997/11		888		57,730		2.44				1997/11		23,616.65		26.60

				1997/12		908		48,924		2.45				1997/12		19,969.03		21.99

				1998/01		965		49,578		2.50				1998/01		19,836.37		20.56

				1998/02		906		44,024		2.54				1998/02		17,336.04		19.13

				1998/03		918		50,083		2.56				1998/03		19,589.07		21.34

				1998/04		977		53,825		2.58				1998/04		20,871.20		21.36

				1998/05		859		41,527		2.59				1998/05		16,021.25		18.65

				1998/06		985		52,303		2.62				1998/06		19,985.11		20.29

				1998/07		952		54,657		2.64				1998/07		20,676.17		21.72

				1998/08		927		45,920		2.68				1998/08		17,164.54		18.52

				1998/09		1,134		56,405		2.77				1998/09		20,349.89		17.95

				1998/10		1,244		68,504		2.82				1998/10		24,287.18		19.52

				1998/11		982		56,093		2.85				1998/11		19,713.07		20.07

				1998/12		1,079		57,120		2.88				1998/12		19,849.90		18.40

				1999/01		1,006		60,330		2.95				1999/01		20,424.84		20.30

				1999/02		996		61,756		2.97				1999/02		20,790.82		20.87

				1999/03		1,155		63,211		3.00				1999/03		21,052.98		18.23

				1999/04		1,057		57,958		3.03				1999/04		19,156.15		18.12

				1999/05		1,093		60,526		3.03				1999/05		19,943.22		18.25

				1999/06		1,103		60,761		3.06				1999/06		19,839.17		17.99

				1999/07		1,152		59,604		3.09				1999/07		19,277.28		16.73

				1999/08		1,190		61,085		3.12				1999/08		19,574.45		16.45

				1999/09		1,277		70,433		3.15				1999/09		22,333.24		17.49

				1999/10		1,249		72,104		3.18				1999/10		22,701.53		18.18

				1999/11		1,404		71,770		3.21				1999/11		22,353.82		15.92

				1999/12		1,387		74,340		3.24				1999/12		22,972.39		16.56

				2000/01		1,175		58,920		3.28				2000/01		17,958.23		15.28

				2000/02		1,247		73,759		3.32				2000/02		22,197.47		17.80

				2000/03		1,267		67,299		3.33				2000/03		20,211.95		15.95

				2000/04		1,172		78,901		3.34				2000/04		23,653.32		20.18

				2000/05		1,239		67,696		3.38				2000/05		20,039.90		16.17

				2000/06		1,412		82,505		3.43				2000/06		24,086.27		17.06

				2000/07		1,268		69,001		3.40				2000/07		20,275.54		15.99

				2000/08		1,495		68,176		3.43				2000/08		19,863.63		13.29

				2000/09		1,321		62,148		3.44				2000/09		18,044.13		13.66

				2000/10		1,250		64,049		3.47				2000/10		18,470.01		14.78

				2000/11		1,347		64,560		3.48				2000/11		18,577.48		13.79

				2000/12		1,345		63,769		3.44				2000/12		18,525.64		13.77

				2001/01		1,338		64,333		3.50				2001/01		18,364.88		13.73

				2001/02		1,270		59,861		3.50				2001/02		17,123.11		13.48

				2001/03		1,259		70,665		3.50				2001/03		20,163.88		16.02

				2001/04		1,063		59,499		3.51				2001/04		16,949.94		15.95

				2001/05		1,208		69,546		3.51				2001/05		19,795.91		16.39

				2001/06		1,157		61,788		3.51				2001/06		17,621.25		15.23

				2001/07		1,338		70,790		3.50				2001/07		20,252.41		15.14

				2001/08		1,369		71,030		3.52				2001/08		20,203.03		14.76

				2001/09		1,132		63,815		3.54				2001/09		18,051.47		15.95

				2001/10		1,268		67,381		3.51				2001/10		19,171.53		15.12

				2001/11		1,220		77,072		3.50				2001/11		22,036.23		18.06

				2001/12		1,128		55,789		3.49				2001/12		15,999.22		14.18

				2002/01 p/		1,228		61,267		3.51				2002/01 p/		17,455.19		14.21

				2002/02		1,098		52,858		3.51				2002/02		15,049.86		13.71

				2002/03		1,088		59,152		3.57				2002/03		16,581.27		15.24

				2002/04		1,168		58,173		3.60				2002/04		16,152.72		13.83

				2002/05		1,007		54,547		3.64				2002/05		15,005.41		14.90

				2002/06		1,034		58,845		3.66				2002/06		16,064.13		15.54

				2002/07		1,172		69,422		3.68				2002/07		18,846.48		16.08

				2002/08		1,151		62,735		3.71				2002/08		16,929.43		14.71

				2002/09		1,327		61,682		3.74				2002/09		16,506.44		12.44

				2002/10		1,311		67,804		3.73				2002/10		18,156.61		13.85

				Nota

				Utilizadas en la elaboración del hule como pigmentos

														Pigmentos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		810		15,597.81		20.12

														1995		621		16,095.99		26.13

														1996		726		17,937.53		24.92

														1997		892		20,799.39		23.20

														1998		994		19,639.98		19.79

														1999		1,172		20,868.33		17.92

														2000		1,295		20,158.63		15.64

														2001		1,229		18,811.07		15.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		6.15%		2.71%		-3.81%





Plastificantes

		

				Plastificantes

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		3,111		18,709		1.03				1994/01		18,228.62		5.86

				1994/02		3,848		20,160		1.03				1994/02		19,605.79		5.10

				1994/03		4,085		19,138		1.03				1994/03		18,498.98		4.53

				1994/04		3,775		18,905		1.05				1994/04		18,080.43		4.79

				1994/05		3,464		19,661		1.05				1994/05		18,666.73		5.39

				1994/06		2,873		21,180		1.06				1994/06		19,915.83		6.93

				1994/07		4,045		21,507		1.07				1994/07		20,060.79		4.96

				1994/08		4,163		23,109		1.07				1994/08		21,535.83		5.17

				1994/09		3,961		22,462		1.08				1994/09		20,817.32		5.26

				1994/10		4,963		26,284		1.09				1994/10		24,194.89		4.88

				1994/11		3,162		22,560		1.09				1994/11		20,635.55		6.53

				1994/12		4,907		32,087		1.11				1994/12		28,930.46		5.90

				1995/01		3,953		36,178		1.20				1995/01		30,273.11		7.66

				1995/02		3,401		33,167		1.25				1995/02		26,523.58		7.80

				1995/03		4,262		47,649		1.33				1995/03		35,825.35		8.41

				1995/04		3,920		51,480		1.44				1995/04		35,741.55		9.12

				1995/05		2,292		30,332		1.49				1995/05		20,359.75		8.88

				1995/06		3,208		39,414		1.53				1995/06		25,798.29		8.04

				1995/07		3,265		36,042		1.55				1995/07		23,303.98		7.14

				1995/08		4,313		48,767		1.57				1995/08		31,007.08		7.19

				1995/09		2,645		31,942		1.60				1995/09		19,927.98		7.53

				1995/10		3,268		36,592		1.64				1995/10		22,354.31		6.84

				1995/11		3,731		46,343		1.70				1995/11		27,277.87		7.31

				1995/12		3,875		53,349		1.77				1995/12		30,157.37		7.78

				1996/01		3,375		43,684		1.82				1996/01		24,012.41		7.11

				1996/02		3,654		49,556		1.86				1996/02		26,622.19		7.29

				1996/03		4,720		55,346		1.92				1996/03		28,890.70		6.12

				1996/04		4,095		50,426		1.97				1996/04		25,590.68		6.25

				1996/05		4,409		56,077		1.99				1996/05		28,228.42		6.40

				1996/06		3,642		46,319		2.01				1996/06		23,088.89		6.34

				1996/07		2,939		30,980		2.03				1996/07		15,229.59		5.18

				1996/08		4,384		52,558		2.06				1996/08		25,474.89		5.81

				1996/09		3,856		47,010		2.10				1996/09		22,422.77		5.82

				1996/10		2,651		34,396		2.13				1996/10		16,123.93		6.08

				1996/11		3,201		34,302		2.16				1996/11		15,877.19		4.96

				1996/12		3,095		38,729		2.22				1996/12		17,467.90		5.64

				1997/01		3,641		44,856		2.26				1997/01		19,860.71		5.45

				1997/02		4,171		47,019		2.27				1997/02		20,708.21		4.96

				1997/03		3,041		41,429		2.28				1997/03		18,141.71		5.97

				1997/04		3,534		41,732		2.29				1997/04		18,198.11		5.15

				1997/05		4,423		53,441		2.31				1997/05		23,098.35		5.22

				1997/06		4,335		45,422		2.32				1997/06		19,544.31		4.51

				1997/07		4,253		49,686		2.34				1997/07		21,216.87		4.99

				1997/08		5,338		59,281		2.36				1997/08		25,097.52		4.70

				1997/09		4,043		46,293		2.38				1997/09		19,422.17		4.80

				1997/10		4,439		50,620		2.41				1997/10		21,010.65		4.73

				1997/11		4,749		53,659		2.44				1997/11		21,951.25		4.62

				1997/12		4,047		49,700		2.45				1997/12		20,285.77		5.01

				1998/01		3,615		47,556		2.50				1998/01		19,027.36		5.26

				1998/02		3,995		45,111		2.54				1998/02		17,764.09		4.45

				1998/03		4,321		52,499		2.56				1998/03		20,534.04		4.75

				1998/04		3,940		47,898		2.58				1998/04		18,572.95		4.71

				1998/05		5,345		51,078		2.59				1998/05		19,706.05		3.69

				1998/06		3,714		34,582		2.62				1998/06		13,213.87		3.56

				1998/07		5,221		54,073		2.64				1998/07		20,455.25		3.92

				1998/08		4,534		54,142		2.68				1998/08		20,237.86		4.46

				1998/09		4,872		57,895		2.77				1998/09		20,887.46		4.29

				1998/10		5,036		58,797		2.82				1998/10		20,845.70		4.14

				1998/11		4,846		54,977		2.85				1998/11		19,320.87		3.99

				1998/12		3,302		35,808		2.88				1998/12		12,443.72		3.77

				1999/01		3,666		48,875		2.95				1999/01		16,546.73		4.51

				1999/02		4,665		52,536		2.97				1999/02		17,686.81		3.79

				1999/03		4,684		53,978		3.00				1999/03		17,977.85		3.84

				1999/04		3,398		39,782		3.03				1999/04		13,148.66		3.87

				1999/05		5,778		53,798		3.03				1999/05		17,726.36		3.07

				1999/06		4,903		49,774		3.06				1999/06		16,251.79		3.31

				1999/07		4,726		51,665		3.09				1999/07		16,709.63		3.54

				1999/08		5,076		55,307		3.12				1999/08		17,722.92		3.49

				1999/09		3,857		43,740		3.15				1999/09		13,869.29		3.60

				1999/10		4,439		53,748		3.18				1999/10		16,922.25		3.81

				1999/11		3,862		46,766		3.21				1999/11		14,565.96		3.77

				1999/12		3,984		50,659		3.24				1999/12		15,654.54		3.93

				2000/01		3,795		39,458		3.28				2000/01		12,026.41		3.17

				2000/02		3,840		44,989		3.32				2000/02		13,539.26		3.53

				2000/03		4,661		53,211		3.33				2000/03		15,980.89		3.43

				2000/04		3,985		48,586		3.34				2000/04		14,565.34		3.66

				2000/05		3,916		48,536		3.38				2000/05		14,368.00		3.67

				2000/06		4,777		55,496		3.43				2000/06		16,201.34		3.39

				2000/07		4,904		60,847		3.40				2000/07		17,879.54		3.65

				2000/08		3,901		47,795		3.43				2000/08		13,925.46		3.57

				2000/09		5,215		60,201		3.44				2000/09		17,478.83		3.35

				2000/10		3,739		44,225		3.47				2000/10		12,753.30		3.41

				2000/11		4,698		53,969		3.48				2000/11		15,529.86		3.31

				2000/12		5,505		64,938		3.44				2000/12		18,865.25		3.43

				2001/01		4,609		57,555		3.50				2001/01		16,429.99		3.56

				2001/02		4,593		56,701		3.50				2001/02		16,219.20		3.53

				2001/03		4,904		60,847		3.50				2001/03		17,362.37		3.54

				2001/04		4,179		49,601		3.51				2001/04		14,130.22		3.38

				2001/05		3,926		48,191		3.51				2001/05		13,717.32		3.49

				2001/06		4,401		49,349		3.51				2001/06		14,073.78		3.20

				2001/07		2,837		29,160		3.50				2001/07		8,342.43		2.94

				2001/08		4,728		54,881		3.52				2001/08		15,609.78		3.30

				2001/09		5,034		55,513		3.54				2001/09		15,703.07		3.12

				2001/10		5,377		50,219		3.51				2001/10		14,288.52		2.66

				2001/11		5,723		58,756		3.50				2001/11		16,799.36		2.94

				2001/12		4,093		37,020		3.49				2001/12		10,616.63		2.59

				2002/01 p/		4,612		44,260		3.51				2002/01 p/		12,609.83		2.73

				2002/02		4,629		43,843		3.51				2002/02		12,483.09		2.70

				2002/03		6,389		57,507		3.57				2002/03		16,120.15		2.52

				2002/04		6,024		57,430		3.60				2002/04		15,946.42		2.65

				2002/05		5,079		53,810		3.64				2002/05		14,802.67		2.91

				2002/06		5,878		59,959		3.66				2002/06		16,368.24		2.78

				2002/07		3,840		31,730		3.68				2002/07		8,613.97		2.24

				2002/08		5,759		61,495		3.71				2002/08		16,594.81		2.88

				2002/09		5,289		59,910		3.74				2002/09		16,032.25		3.03

				2002/10		5,858		66,450		3.73				2002/10		17,794.04		3.04

				Nota

				Utilizados como agentes de regeneración

														Plastificantes

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,863		20,764.27		5.44

														1995		3,511		27,379.19		7.81

														1996		3,668		22,419.13		6.08

														1997		4,168		20,711.30		5.01

														1998		4,395		18,584.10		4.25

														1999		4,420		16,231.90		3.71

														2000		4,411		15,259.46		3.46

														2001		4,534		14,441.06		3.19

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		2.31%		-5.06%		-7.35%





Acidos orgánicos

		

				Acidos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		35,605		67,803		1.03				1994/01		66,062.07		1.86

				1994/02		32,738		61,416		1.03				1994/02		59,727.65		1.82

				1994/03		36,799		73,657		1.03				1994/03		71,197.60		1.93

				1994/04		31,899		61,931		1.05				1994/04		59,229.79		1.86

				1994/05		37,125		72,775		1.05				1994/05		69,094.73		1.86

				1994/06		34,835		69,074		1.06				1994/06		64,951.18		1.86

				1994/07		36,732		74,735		1.07				1994/07		69,709.54		1.90

				1994/08		38,248		77,842		1.07				1994/08		72,542.83		1.90

				1994/09		35,741		77,276		1.08				1994/09		71,617.80		2.00

				1994/10		41,532		91,987		1.09				1994/10		84,675.69		2.04

				1994/11		36,870		85,982		1.09				1994/11		78,647.43		2.13

				1994/12		44,144		116,685		1.11				1994/12		105,206.18		2.38

				1995/01		49,014		196,527		1.20				1995/01		164,450.33		3.36

				1995/02		43,646		174,362		1.25				1995/02		139,436.95		3.19

				1995/03		43,791		197,045		1.33				1995/03		148,150.14		3.38

				1995/04		50,033		257,599		1.44				1995/04		178,845.92		3.57

				1995/05		46,714		236,694		1.49				1995/05		158,876.16		3.40

				1995/06		41,336		224,418		1.53				1995/06		146,891.99		3.55

				1995/07		51,217		292,269		1.55				1995/07		188,974.82		3.69

				1995/08		52,419		298,356		1.57				1995/08		189,701.02		3.62

				1995/09		52,902		303,027		1.60				1995/09		189,052.53		3.57

				1995/10		51,083		311,518		1.64				1995/10		190,308.57		3.73

				1995/11		47,132		315,243		1.70				1995/11		185,554.61		3.94

				1995/12		57,188		382,606		1.77				1995/12		216,281.32		3.78

				1996/01		49,849		315,090		1.82				1996/01		173,200.02		3.47

				1996/02		36,565		234,430		1.86				1996/02		125,939.15		3.44

				1996/03		45,344		287,708		1.92				1996/03		150,184.06		3.31

				1996/04		52,644		275,819		1.97				1996/04		139,975.35		2.66

				1996/05		52,372		272,410		1.99				1996/05		137,127.57		2.62

				1996/06		44,665		228,613		2.01				1996/06		113,958.00		2.55

				1996/07		49,744		203,224		2.03				1996/07		99,903.77		2.01

				1996/08		46,475		190,192		2.06				1996/08		92,186.15		1.98

				1996/09		51,267		207,112		2.10				1996/09		98,788.01		1.93

				1996/10		59,150		232,618		2.13				1996/10		109,045.12		1.84

				1996/11		51,128		205,555		2.16				1996/11		95,144.20		1.86

				1996/12		61,444		246,471		2.22				1996/12		111,165.59		1.81

				1997/01		57,463		233,929		2.26				1997/01		103,575.80		1.80

				1997/02		49,767		207,774		2.27				1997/02		91,508.26		1.84

				1997/03		59,773		261,144		2.28				1997/03		114,354.65		1.91

				1997/04		58,884		254,562		2.29				1997/04		111,007.05		1.89

				1997/05		62,370		275,048		2.31				1997/05		118,881.66		1.91

				1997/06		57,838		260,634		2.32				1997/06		112,146.34		1.94

				1997/07		64,669		287,663		2.34				1997/07		122,837.56		1.90

				1997/08		62,884		265,341		2.36				1997/08		112,336.17		1.79

				1997/09		74,877		344,635		2.38				1997/09		144,591.21		1.93

				1997/10		83,519		387,410		2.41				1997/10		160,800.81		1.93

				1997/11		60,181		289,664		2.44				1997/11		118,498.05		1.97

				1997/12		59,195		281,323		2.45				1997/12		114,826.03		1.94

				1998/01		52,952		218,931		2.50				1998/01		87,595.23		1.65

				1998/02		51,185		214,026		2.54				1998/02		84,280.47		1.65

				1998/03		70,715		292,290		2.56				1998/03		114,323.99		1.62

				1998/04		70,867		271,740		2.58				1998/04		105,370.00		1.49

				1998/05		80,784		311,338		2.59				1998/05		120,115.17		1.49

				1998/06		80,155		296,111		2.62				1998/06		113,144.75		1.41

				1998/07		58,776		230,385		2.64				1998/07		87,152.22		1.48

				1998/08		73,123		301,669		2.68				1998/08		112,761.55		1.54

				1998/09		60,730		274,305		2.77				1998/09		98,964.23		1.63

				1998/10		54,945		235,165		2.82				1998/10		83,374.63		1.52

				1998/11		80,001		344,702		2.85				1998/11		121,140.51		1.51

				1998/12		67,737		279,063		2.88				1998/12		96,977.82		1.43

				1999/01		72,602		303,760		2.95				1999/01		102,838.55		1.42

				1999/02		64,162		271,928		2.97				1999/02		91,547.47		1.43

				1999/03		73,129		291,552		3.00				1999/03		97,103.95		1.33

				1999/04		66,953		268,334		3.03				1999/04		88,689.18		1.32

				1999/05		81,969		331,770		3.03				1999/05		109,317.70		1.33

				1999/06		83,019		349,264		3.06				1999/06		114,038.77		1.37

				1999/07		75,884		352,087		3.09				1999/07		113,872.92		1.50

				1999/08		81,148		370,262		3.12				1999/08		118,649.04		1.46

				1999/09		74,143		339,999		3.15				1999/09		107,808.55		1.45

				1999/10		74,787		378,903		3.18				1999/10		119,295.44		1.60

				1999/11		81,918		414,897		3.21				1999/11		129,225.76		1.58

				1999/12		92,839		451,745		3.24				1999/12		139,597.27		1.50

				2000/01		82,515		437,911		3.28				2000/01		133,470.93		1.62

				2000/02		72,300		370,483		3.32				2000/02		111,495.35		1.54

				2000/03		87,809		449,130		3.33				2000/03		134,887.50		1.54

				2000/04		82,866		466,719		3.34				2000/04		139,915.24		1.69

				2000/05		78,369		438,870		3.38				2000/05		129,917.71		1.66

				2000/06		84,224		491,962		3.43				2000/06		143,621.95		1.71

				2000/07		93,607		543,475		3.40				2000/07		159,696.95		1.71

				2000/08		63,449		367,035		3.43				2000/08		106,938.60		1.69

				2000/09		79,861		456,472		3.44				2000/09		132,532.66		1.66

				2000/10		75,269		437,661		3.47				2000/10		126,209.64		1.68

				2000/11		77,898		445,570		3.48				2000/11		128,215.08		1.65

				2000/12		83,518		478,758		3.44				2000/12		139,084.81		1.67

				2001/01		68,577		402,032		3.50				2001/01		114,766.45		1.67

				2001/02		73,121		426,266		3.50				2001/02		121,932.49		1.67

				2001/03		82,228		475,865		3.50				2001/03		135,785.53		1.65

				2001/04		77,859		442,981		3.51				2001/04		126,195.42		1.62

				2001/05		78,929		450,750		3.51				2001/05		128,303.66		1.63

				2001/06		72,376		408,440		3.51				2001/06		116,482.53		1.61

				2001/07		67,030		378,622		3.50				2001/07		108,320.50		1.62

				2001/08		68,001		378,634		3.52				2001/08		107,694.70		1.58

				2001/09		80,583		461,761		3.54				2001/09		130,619.24		1.62

				2001/10		77,876		415,256		3.51				2001/10		118,150.40		1.52

				2001/11		75,254		394,593		3.50				2001/11		112,821.00		1.50

				2001/12		50,932		255,100		3.49				2001/12		73,157.80		1.44

				2002/01 p/		71,520		315,666		3.51				2002/01 p/		89,934.39		1.26

				2002/02		69,067		307,472		3.51				2002/02		87,544.18		1.27

				2002/03		82,356		362,528		3.57				2002/03		101,622.53		1.23

				2002/04		81,629		401,688		3.60				2002/04		111,535.51		1.37

				2002/05		79,449		444,680		3.64				2002/05		122,327.66		1.54

				2002/06		88,104		481,476		3.66				2002/06		131,438.42		1.49

				2002/07		81,972		443,381		3.68				2002/07		120,367.76		1.47

				2002/08		88,529		476,990		3.71				2002/08		128,718.70		1.45

				2002/09		87,421		483,140		3.74				2002/09		129,290.94		1.48

				2002/10		87,300		490,600		3.73				2002/10		131,373.28		1.50

				Nota

				Los ácidos orgánicos resultan ser la categoría más

				cercana al ácido saliciílico y benzoico, ya que tanto uno, como otro son

				ácidos orgánicos, y son usados como retardadores

														Acidos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		36,856		72,721.87		1.96

														1995		48,873		174,710.36		3.57

														1996		50,054		120,551.42		2.46

														1997		62,618		118,780.30		1.89

														1998		66,831		102,100.05		1.54

														1999		76,879		110,998.72		1.44

														2000		80,140		132,165.54		1.65

														2001		72,731		116,185.81		1.59

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		10.20%		6.92%		-2.93%
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Sosa caustica 

		

				Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		27,768		15,813		1.03				1994/01		15,406.98		0.55

				1994/02		31,500		16,810		1.03				1994/02		16,347.89		0.52

				1994/03		29,798		19,967		1.03				1994/03		19,300.30		0.65

				1994/04		31,440		17,959		1.05				1994/04		17,175.69		0.55

				1994/05		33,678		19,903		1.05				1994/05		18,896.49		0.56

				1994/06		36,227		25,856		1.06				1994/06		24,312.73		0.67

				1994/07		34,248		27,624		1.07				1994/07		25,766.46		0.75

				1994/08		36,324		32,190		1.07				1994/08		29,998.64		0.83

				1994/09		37,554		36,309		1.08				1994/09		33,650.43		0.90

				1994/10		37,822		37,552		1.09				1994/10		34,567.29		0.91

				1994/11		35,648		36,802		1.09				1994/11		33,662.66		0.94

				1994/12		35,964		37,396		1.11				1994/12		33,717.19		0.94

				1995/01		29,287		34,811		1.20				1995/01		29,129.23		0.99

				1995/02		34,485		45,014		1.25				1995/02		35,997.61		1.04

				1995/03		33,813		43,213		1.33				1995/03		32,490.10		0.96

				1995/04		33,822		48,009		1.44				1995/04		33,331.70		0.99

				1995/05		33,756		51,704		1.49				1995/05		34,705.29		1.03

				1995/06		34,362		56,503		1.53				1995/06		36,983.84		1.08

				1995/07		37,408		58,260		1.55				1995/07		37,669.66		1.01

				1995/08		38,365		59,135		1.57				1995/08		37,599.28		0.98

				1995/09		35,903		54,011		1.60				1995/09		33,696.39		0.94

				1995/10		35,110		53,780		1.64				1995/10		32,854.59		0.94

				1995/11		38,389		61,885		1.70				1995/11		36,426.02		0.95

				1995/12		39,359		66,500		1.77				1995/12		37,591.43		0.96

				1996/01		34,036		60,900		1.82				1996/01		33,475.77		0.98

				1996/02		39,090		67,188		1.86				1996/02		36,094.35		0.92

				1996/03		36,815		71,374		1.92				1996/03		37,257.35		1.01

				1996/04		39,462		71,266		1.97				1996/04		36,166.77		0.92

				1996/05		37,303		66,692		1.99				1996/05		33,571.87		0.90

				1996/06		40,015		70,979		2.01				1996/06		35,381.30		0.88

				1996/07		38,275		69,567		2.03				1996/07		34,198.74		0.89

				1996/08		40,121		73,723		2.06				1996/08		35,733.57		0.89

				1996/09		35,778		64,586		2.10				1996/09		30,806.15		0.86

				1996/10		38,289		66,197		2.13				1996/10		31,031.39		0.81

				1996/11		40,358		74,407		2.16				1996/11		34,440.39		0.85

				1996/12		43,732		76,126		2.22				1996/12		34,335.04		0.79

				1997/01		34,727		64,524		2.26				1997/01		28,569.03		0.82

				1997/02		38,939		70,316		2.27				1997/02		30,968.72		0.80

				1997/03		35,840		63,009		2.28				1997/03		27,591.57		0.77

				1997/04		39,172		67,867		2.29				1997/04		29,594.82		0.76

				1997/05		38,974		56,704		2.31				1997/05		24,508.69		0.63

				1997/06		37,307		65,306		2.32				1997/06		28,100.05		0.75

				1997/07		39,730		70,635		2.34				1997/07		30,162.49		0.76

				1997/08		40,076		70,349		2.36				1997/08		29,783.33		0.74

				1997/09		40,081		69,367		2.38				1997/09		29,102.84		0.73

				1997/10		37,240		64,116		2.41				1997/10		26,612.39		0.71

				1997/11		39,302		76,941		2.44				1997/11		31,475.64		0.80

				1997/12		43,524		91,890		2.45				1997/12		37,506.22		0.86

				1998/01		34,499		63,705		2.50				1998/01		25,488.64		0.74

				1998/02		39,092		80,226		2.54				1998/02		31,591.89		0.81

				1998/03		35,028		72,791		2.56				1998/03		28,470.89		0.81

				1998/04		38,830		78,393		2.58				1998/04		30,397.70		0.78

				1998/05		37,821		74,988		2.59				1998/05		28,930.60		0.76

				1998/06		37,954		76,513		2.62				1998/06		29,235.81		0.77

				1998/07		39,856		82,084		2.64				1998/07		31,051.51		0.78

				1998/08		41,016		88,705		2.68				1998/08		33,157.25		0.81

				1998/09		41,425		90,344		2.77				1998/09		32,594.46		0.79

				1998/10		39,545		93,133		2.82				1998/10		33,019.07		0.83

				1998/11		34,150		81,721		2.85				1998/11		28,719.66		0.84

				1998/12		38,389		107,734		2.88				1998/12		37,438.89		0.98

				1999/01		31,673		78,549		2.95				1999/01		26,592.92		0.84

				1999/02		34,041		80,565		2.97				1999/02		27,123.07		0.80

				1999/03		32,792		78,309		3.00				1999/03		26,081.50		0.80

				1999/04		39,471		91,665		3.03				1999/04		30,296.92		0.77

				1999/05		38,912		89,984		3.03				1999/05		29,649.59		0.76

				1999/06		40,342		89,285		3.06				1999/06		29,152.59		0.72

				1999/07		37,598		80,187		3.09				1999/07		25,934.29		0.69

				1999/08		41,530		88,836		3.12				1999/08		28,467.16		0.69

				1999/09		40,545		88,346		3.15				1999/09		28,013.18		0.69

				1999/10		32,737		65,790		3.18				1999/10		20,713.60		0.63

				1999/11		35,369		67,811		3.21				1999/11		21,120.73		0.60

				1999/12		33,773		69,238		3.24				1999/12		21,395.78		0.63

				2000/01		39,158		79,718		3.28				2000/01		24,297.26		0.62

				2000/02		38,221		76,837		3.32				2000/02		23,123.78		0.61

				2000/03		37,134		73,825		3.33				2000/03		22,171.91		0.60

				2000/04		39,991		70,665		3.34				2000/04		21,184.29		0.53

				2000/05		37,885		72,340		3.38				2000/05		21,414.65		0.57

				2000/06		38,911		72,819		3.43				2000/06		21,258.57		0.55

				2000/07		36,182		68,728		3.40				2000/07		20,195.32		0.56

				2000/08		34,889		66,999		3.43				2000/08		19,520.70		0.56

				2000/09		36,086		66,517		3.44				2000/09		19,312.63		0.54

				2000/10		35,029		68,928		3.47				2000/10		19,876.98		0.57

				2000/11		27,521		59,023		3.48				2000/11		16,984.17		0.62

				2000/12		31,776		79,636		3.44				2000/12		23,135.19		0.73

				2001/01		32,503		93,947		3.50				2001/01		26,818.67		0.83

				2001/02		32,467		97,325		3.50				2001/02		27,839.61		0.86

				2001/03		28,329		80,361		3.50				2001/03		22,930.58		0.81

				2001/04		29,966		80,979		3.51				2001/04		23,069.11		0.77

				2001/05		28,826		82,288		3.51				2001/05		23,422.86		0.81

				2001/06		20,021		57,942		3.51				2001/06		16,524.41		0.83

				2001/07		29,639		80,996		3.50				2001/07		23,172.26		0.78

				2001/08		31,877		86,970		3.52				2001/08		24,736.84		0.78

				2001/09		31,540		83,251		3.54				2001/09		23,549.37		0.75

				2001/10		32,181		83,815		3.51				2001/10		23,847.40		0.74

				2001/11		32,509		79,711		3.50				2001/11		22,790.76		0.70

				2001/12		29,174		69,232		3.49				2001/12		19,854.41		0.68

				2002/01 p/		32,820		76,845		3.51				2002/01 p/		21,893.42		0.67

				2002/02		33,489		67,852		3.51				2002/02		19,318.99		0.58

				2002/03		35,784		81,853		3.57				2002/03		22,944.73		0.64

				2002/04		34,349		53,056		3.60				2002/04		14,731.90		0.43

				2002/05		32,593		56,770		3.64				2002/05		15,616.94		0.48

				2002/06		36,340		59,350		3.66				2002/06		16,201.99		0.45

				2002/07		37,407		58,961		3.68				2002/07		16,006.56		0.43

				2002/08		36,818		65,331		3.71				2002/08		17,629.97		0.48

				2002/09		34,682		64,137		3.74				2002/09		17,163.42		0.49

				2002/10		30,975		58,413		3.73				2002/10		15,641.88		0.50

				Nota

				Hidroxido sódico o hidroxido de sodio, comunemente conocido como sosa caústica

				En el proceso del hule es un agente de regeneración										Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		33,998		25,233.56		0.73

														1995		35,338		34,872.93		0.99

														1996		38,606		34,374.39		0.89

														1997		38,743		29,497.98		0.76

														1998		38,134		30,841.36		0.81

														1999		36,565		26,211.78		0.72

														2000		36,065		21,039.62		0.59

														2001		29,919		23,213.02		0.78

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		-1.81%		-1.19%		0.88%





Oxido de zinc

		

				Oxidos de Zinc

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		4,694		12,992		1.03				1994/01		12,658.41		2.70

				1994/02		4,860		16,135		1.03				1994/02		15,691.44		3.23

				1994/03		3,561		10,564		1.03				1994/03		10,211.27		2.87

				1994/04		3,453		8,902		1.05				1994/04		8,513.73		2.47

				1994/05		3,839		11,391		1.05				1994/05		10,814.95		2.82

				1994/06		3,673		10,522		1.06				1994/06		9,893.97		2.69

				1994/07		3,039		7,991		1.07				1994/07		7,453.66		2.45

				1994/08		3,420		9,594		1.07				1994/08		8,940.88		2.61

				1994/09		3,099		8,307		1.08				1994/09		7,698.76		2.48

				1994/10		3,384		10,162		1.09				1994/10		9,354.30		2.76

				1994/11		3,386		10,668		1.09				1994/11		9,757.98		2.88

				1994/12		3,686		12,941		1.11				1994/12		11,667.94		3.17

				1995/01		3,109		16,748		1.20				1995/01		14,014.43		4.51

				1995/02		3,062		15,959		1.25				1995/02		12,762.38		4.17

				1995/03		2,934		19,859		1.33				1995/03		14,931.18		5.09

				1995/04		3,104		17,406		1.44				1995/04		12,084.64		3.89

				1995/05		2,836		17,050		1.49				1995/05		11,444.47		4.04

				1995/06		2,986		17,278		1.53				1995/06		11,309.25		3.79

				1995/07		3,036		17,955		1.55				1995/07		11,609.32		3.82

				1995/08		2,974		17,634		1.57				1995/08		11,212.07		3.77

				1995/09		2,900		17,326		1.60				1995/09		10,809.35		3.73

				1995/10		4,529		27,131		1.64				1995/10		16,574.52		3.66

				1995/11		4,446		25,908		1.70				1995/11		15,249.66		3.43

				1995/12		4,200		22,803		1.77				1995/12		12,890.19		3.07

				1996/01		2,936		15,833		1.82				1996/01		8,703.15		2.96

				1996/02		3,490		21,684		1.86				1996/02		11,648.95		3.34

				1996/03		3,520		22,838		1.92				1996/03		11,921.47		3.39

				1996/04		2,889		16,043		1.97				1996/04		8,141.66		2.82

				1996/05		5,220		23,152		1.99				1996/05		11,654.41		2.23

				1996/06		5,245		23,576		2.01				1996/06		11,752.06		2.24

				1996/07		4,792		22,534		2.03				1996/07		11,077.59		2.31

				1996/08		2,383		17,980		2.06				1996/08		8,714.91		3.66

				1996/09		4,198		17,633		2.10				1996/09		8,410.57		2.00

				1996/10		3,167		21,590		2.13				1996/10		10,120.82		3.20

				1996/11		2,321		16,872		2.16				1996/11		7,809.46		3.36

				1996/12		3,372		21,048		2.22				1996/12		9,493.26		2.82

				1997/01		3,220		21,356		2.26				1997/01		9,455.71		2.94

				1997/02		2,708		19,015		2.27				1997/02		8,374.63		3.09

				1997/03		3,570		34,593		2.28				1997/03		15,148.23		4.24

				1997/04		3,243		27,416		2.29				1997/04		11,955.32		3.69

				1997/05		3,156		26,585		2.31				1997/05		11,490.61		3.64

				1997/06		3,591		29,358		2.32				1997/06		12,632.24		3.52

				1997/07		2,988		25,399		2.34				1997/07		10,845.86		3.63

				1997/08		4,222		35,666		2.36				1997/08		15,099.75		3.58

				1997/09		5,307		43,426		2.38				1997/09		18,219.33		3.43

				1997/10		4,084		32,095		2.41				1997/10		13,321.55		3.26

				1997/11		2,813		24,783		2.44				1997/11		10,138.43		3.60

				1997/12		11,836		95,358		2.45				1997/12		38,921.74		3.29

				1998/01		2,819		22,707		2.50				1998/01		9,085.17		3.22

				1998/02		2,364		20,023		2.54				1998/02		7,884.78		3.34

				1998/03		3,167		21,519		2.56				1998/03		8,416.77		2.66

				1998/04		3,311		26,788		2.58				1998/04		10,387.32		3.14

				1998/05		3,736		28,276		2.59				1998/05		10,908.97		2.92

				1998/06		2,583		20,084		2.62				1998/06		7,674.15		2.97

				1998/07		2,620		20,145		2.64				1998/07		7,620.64		2.91

				1998/08		3,774		28,171		2.68				1998/08		10,530.10		2.79

				1998/09		3,240		26,083		2.77				1998/09		9,410.27		2.90

				1998/10		3,886		41,853		2.82				1998/10		14,838.43		3.82

				1998/11		3,146		21,312		2.85				1998/11		7,489.79		2.38

				1998/12		3,883		24,042		2.88				1998/12		8,354.89		2.15

				Nota

				En el proceso del hule se utiliza para reforzar o como pigmento

														Oxidos de Zinc

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,675		10,221.44		2.76

														1995		3,343		12,907.62		3.91

														1996		3,628		9,954.03		2.86

														1997		4,228		14,633.62		3.49

														1998		3,211		9,383.44		2.93

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-1998		-3.32%		-2.12%		1.52%





Oxidos

		

				Oxidos

				PERIODO		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

				1997/01		14,727		2.26						1997/01		6,520.61

				1997/02		13,263		2.27						1997/02		5,841.32

				1997/03		15,348		2.28						1997/03		6,720.87

				1997/04		16,269		2.29						1997/04		7,094.44

				1997/05		17,038		2.31						1997/05		7,364.19

				1997/06		15,444		2.32						1997/06		6,645.29

				1997/07		19,870		2.34						1997/07		8,484.87

				1997/08		16,742		2.36						1997/08		7,087.98

				1997/09		18,394		2.38						1997/09		7,717.18

				1997/10		18,732		2.41						1997/10		7,775.02

				1997/11		19,381		2.44						1997/11		7,928.53

				1997/12		20,736		2.45						1997/12		8,463.70

				1998/01		19,289		2.50						1998/01		7,717.61

				1998/02		18,741		2.54						1998/02		7,379.95

				1998/03		16,653		2.56						1998/03		6,513.52

				1998/04		18,910		2.58						1998/04		7,332.55

				1998/05		14,614		2.59						1998/05		5,638.13

				1998/06		18,203		2.62						1998/06		6,955.41

				1998/07		17,683		2.64						1998/07		6,689.29

				1998/08		18,166		2.68						1998/08		6,790.31

				1998/09		17,766		2.77						1998/09		6,409.65

				1998/10		17,931		2.82						1998/10		6,357.20

				1998/11		16,519		2.85						1998/11		5,805.36

				1998/12		18,332		2.88						1998/12		6,370.60

				1999/01		36,042		2.95						1999/01		12,202.09

				1999/02		34,786		2.97						1999/02		11,711.08

				1999/03		40,835		3.00						1999/03		13,600.46

				1999/04		42,029		3.03						1999/04		13,891.34

				1999/05		37,830		3.03						1999/05		12,464.93

				1999/06		55,624		3.06						1999/06		18,161.88

				1999/07		53,450		3.09						1999/07		17,286.94

				1999/08		46,343		3.12						1999/08		14,850.44

				1999/09		36,308		3.15						1999/09		11,512.72

				1999/10		37,735		3.18						1999/10		11,880.65

				1999/11		46,336		3.21						1999/11		14,432.03

				1999/12		68,043		3.24						1999/12		21,026.50

				2000/01		39,006		3.28						2000/01		11,888.64

				2000/02		42,467		3.32						2000/02		12,780.27

				2000/03		43,831		3.33						2000/03		13,163.79

				2000/04		37,975		3.34						2000/04		11,384.33

				2000/05		59,777		3.38						2000/05		17,695.65

				2000/06		61,031		3.43						2000/06		17,817.21

				2000/07		49,229		3.40						2000/07		14,465.65

				2000/08		46,682		3.43						2000/08		13,601.18

				2000/09		53,142		3.44						2000/09		15,429.32

				2000/10		53,250		3.47						2000/10		15,355.87

				2000/11		36,031		3.48						2000/11		10,368.11

				2000/12		53,274		3.44						2000/12		15,476.72

				2001/01		34,024		3.50						2001/01		9,712.69

				2001/02		45,430		3.50						2001/02		12,995.16

				2001/03		57,038		3.50						2001/03		16,275.49

				2001/04		33,996		3.51						2001/04		9,684.70

				2001/05		30,423		3.51						2001/05		8,659.75

				2001/06		31,727		3.51						2001/06		9,048.19

				2001/07		38,210		3.50						2001/07		10,931.55

				2001/08		34,763		3.52						2001/08		9,887.62

				2001/09		44,714		3.54						2001/09		12,648.34

				2001/10		34,449		3.51						2001/10		9,801.58

				2001/11		36,235		3.50						2001/11		10,360.22

				2001/12		40,554		3.49						2001/12		11,630.11

				2002/01 p/		20,431		3.51						2002/01 p/		5,820.87

				2002/02		30,714		3.51						2002/02		8,744.96

				2002/03		33,793		3.57						2002/03		9,472.73

				2002/04		40,237		3.60						2002/04		11,172.49

				2002/05		45,937		3.64						2002/05		12,636.88

				2002/06		37,774		3.66						2002/06		10,311.95

				2002/07		29,699		3.68						2002/07		8,062.60

				2002/08		47,758		3.71						2002/08		12,887.79

				2002/09		39,133		3.74						2002/09		10,472.21

				2002/10		39,954		3.73						2002/10		10,698.92

				Nota

				Corresponde a la categoría más cercana a el óxido metálico

				El cual es usado como acticador orgánico										Oxidos

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997		7,303.67

														1998		6,663.30

														1999		14,418.42

														2000		14,118.89

														2001		10,969.62

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997-2001		10.70%





acético

		

				Acético

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		6,578		12,822		1.03				1994/01		12,492.78		1.90

				1994/02		4,899		9,653		1.03				1994/02		9,387.63		1.92

				1994/03		4,292		8,447		1.03				1994/03		8,164.96		1.90

				1994/04		5,710		11,418		1.05				1994/04		10,919.99		1.91

				1994/05		3,851		7,487		1.05				1994/05		7,108.38		1.85

				1994/06		3,806		7,548		1.06				1994/06		7,097.48		1.86

				1994/07		5,717		12,669		1.07				1994/07		11,817.09		2.07

				1994/08		4,511		10,246		1.07				1994/08		9,548.49		2.12

				1994/09		3,342		7,525		1.08				1994/09		6,974.01		2.09

				1994/10		8,270		17,528		1.09				1994/10		16,134.84		1.95

				1994/11		5,299		11,581		1.09				1994/11		10,593.10		2.00

				1994/12		3,757		8,890		1.11				1994/12		8,015.45		2.13

				1995/01		6,194		21,266		1.20				1995/01		17,795.01		2.87

				1995/02		4,933		17,157		1.25				1995/02		13,720.42		2.78

				1995/03		4,971		19,576		1.33				1995/03		14,718.40		2.96

				1995/04		5,132		21,123		1.44				1995/04		14,665.28		2.86

				1995/05		3,874		14,748		1.49				1995/05		9,899.30		2.56

				1995/06		5,745		23,672		1.53				1995/06		15,494.42		2.70

				1995/07		4,903		12,855		1.55				1995/07		8,311.77		1.70

				1995/08		5,486		13,015		1.57				1995/08		8,275.21		1.51

				1995/09		4,676		13,108		1.60				1995/09		8,177.82		1.75

				1995/10		6,096		17,326		1.64				1995/10		10,584.58		1.74

				1995/11		5,123		13,511		1.70				1995/11		7,952.69		1.55

				1995/12		4,984		14,799		1.77				1995/12		8,365.65		1.68

				1996/01		5,912		14,957		1.82				1996/01		8,221.63		1.39

				1996/02		5,674		15,690		1.86				1996/02		8,428.89		1.49

				1996/03		5,645		21,400		1.92				1996/03		11,170.84		1.98

				1996/04		7,408		21,935		1.97				1996/04		11,131.79		1.50

				1996/05		5,755		17,326		1.99				1996/05		8,721.68		1.52

				1996/06		6,127		14,206		2.01				1996/06		7,081.34		1.16

				1996/07		6,872		22,553		2.03				1996/07		11,086.93		1.61

				1996/08		5,485		18,678		2.06				1996/08		9,053.24		1.65

				1996/09		5,790		22,366		2.10				1996/09		10,668.11		1.84

				1996/10		6,675		19,168		2.13				1996/10		8,985.45		1.35

				1996/11		5,611		16,854		2.16				1996/11		7,801.13		1.39

				1996/12		5,771		18,797		2.22				1996/12		8,477.99		1.47

				1997/01		6,347		20,604		2.26				1997/01		9,122.75		1.44

				1997/02		5,785		18,640		2.27				1997/02		8,209.47		1.42

				1997/03		5,215		16,399		2.28				1997/03		7,181.10		1.38

				1997/04		7,495		23,815		2.29				1997/04		10,385.03		1.39

				1997/05		5,980		19,330		2.31				1997/05		8,354.84		1.40

				1997/06		6,694		20,841		2.32				1997/06		8,967.52		1.34

				1997/07		6,299		17,353		2.34				1997/07		7,410.06		1.18

				1997/08		4,978		14,167		2.36				1997/08		5,997.82		1.20

				1997/09		4,590		15,290		2.38				1997/09		6,414.90		1.40

				1997/10		7,094		19,633		2.41				1997/10		8,149.00		1.15

				1997/11		5,560		15,720		2.44				1997/11		6,430.86		1.16

				1997/12		6,501		16,765		2.45				1997/12		6,842.88		1.05

				1998/01		5,545		32,532		2.50				1998/01		13,016.19		2.35

				1998/02		5,741		33,953		2.54				1998/02		13,370.22		2.33

				1998/03		5,663		34,138		2.56				1998/03		13,352.47		2.36

				1998/04		7,719		44,585		2.58				1998/04		17,288.30		2.24

				1998/05		5,441		31,328		2.59				1998/05		12,086.44		2.22

				1998/06		6,049		34,374		2.62				1998/06		13,134.39		2.17

				1998/07		7,597		41,988		2.64				1998/07		15,883.62		2.09

				1998/08		6,103		33,762		2.68				1998/08		12,619.98		2.07

				1998/09		7,092		40,392		2.77				1998/09		14,572.70		2.05

				1998/10		8,239		51,371		2.82				1998/10		18,212.91		2.21

				1998/11		7,335		44,756		2.85				1998/11		15,728.85		2.14

				1998/12		6,607		39,934		2.88				1998/12		13,877.56		2.10

				1999/01		5,928		36,699		2.95				1999/01		12,424.52		2.10

				1999/02		6,302		39,864		2.97				1999/02		13,420.64		2.13

				1999/03		7,394		42,187		3.00				1999/03		14,050.75		1.90

				1999/04		7,659		40,437		3.03				1999/04		13,365.15		1.75

				1999/05		6,781		33,546		3.03				1999/05		11,053.36		1.63

				1999/06		6,746		34,288		3.06				1999/06		11,195.43		1.66

				1999/07		6,616		28,145		3.09				1999/07		9,102.73		1.38

				1999/08		6,602		33,867		3.12				1999/08		10,852.55		1.64

				1999/09		7,080		32,664		3.15				1999/09		10,357.26		1.46

				1999/10		8,657		43,101		3.18				1999/10		13,570.10		1.57

				1999/11		6,425		36,504		3.21				1999/11		11,369.71		1.77

				1999/12		7,377		35,882		3.24				1999/12		11,088.18		1.50

				2000/01		7,660		40,053		3.28				2000/01		12,207.76		1.59

				2000/02		7,236		37,940		3.32				2000/02		11,417.89		1.58

				2000/03		7,787		39,823		3.33				2000/03		11,960.07		1.54

				2000/04		7,321		39,126		3.34				2000/04		11,729.38		1.60

				2000/05		7,450		41,512		3.38				2000/05		12,288.70		1.65

				2000/06		9,146		51,055		3.43				2000/06		14,904.85		1.63

				2000/07		5,989		34,771		3.40				2000/07		10,217.26		1.71

				2000/08		2,183		12,823		3.43				2000/08		3,736.08		1.71

				2000/09		4,201		24,321		3.44				2000/09		7,061.39		1.68

				2000/10		2,715		14,889		3.47				2000/10		4,293.59		1.58

				2000/11		3,340		19,186		3.48				2000/11		5,520.87		1.65

				2000/12		3,285		18,466		3.44				2000/12		5,364.59		1.63

				2001/01		8,156		54,854		3.50				2001/01		15,658.95		1.92

				2001/02		10,812		70,529		3.50				2001/02		20,174.67		1.87

				2001/03		9,890		63,300		3.50				2001/03		18,062.32		1.83

				2001/04		10,773		71,019		3.51				2001/04		20,231.73		1.88

				2001/05		10,479		67,976		3.51				2001/05		19,349.02		1.85

				2001/06		10,505		67,576		3.51				2001/06		19,271.92		1.83

				2001/07		8,891		57,132		3.50				2001/07		16,344.97		1.84

				2001/08		7,469		47,356		3.52				2001/08		13,469.45		1.80

				2001/09		6,872		44,124		3.54				2001/09		12,481.44		1.82

				2001/10		9,630		62,241		3.51				2001/10		17,709.07		1.84

				2001/11		9,136		60,354		3.50				2001/11		17,256.26		1.89

				2001/12		10,169		45,131		3.49				2001/12		12,942.71		1.27

				2002/01 p/		7,220		41,178		3.51				2002/01 p/		11,731.76		1.62

				2002/02		7,130		39,915		3.51				2002/02		11,364.70		1.59

				2002/03		8,214		46,442		3.57				2002/03		13,018.45		1.58

				2002/04		8,470		50,309		3.60				2002/04		13,969.15		1.65

				2002/05		11,273		53,717		3.64				2002/05		14,777.09		1.31

				2002/06		10,899		55,477		3.66				2002/06		15,144.70		1.39

				2002/07		8,936		50,520		3.68				2002/07		13,715.02		1.53

				2002/08		7,512		42,578		3.71				2002/08		11,489.94		1.53

				2002/09		8,399		48,289		3.74				2002/09		12,922.40		1.54

				2002/10		9,706		52,651		3.73				2002/10		14,098.93		1.45

				Nota

				El acético es un antioxidante que es catalogado como un antioxidante,

				por lo que entra en las acetonas, cuya función en el proceso del hule

				es evitar la oxidación del hule natural.

														Acético

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		5,003		9,854.52		1.97

														1995		5,176		11,496.71		2.22

														1996		6,060		9,235.75		1.53

														1997		6,045		7,788.85		1.29

														1998		6,594		14,428.63		2.19

														1999		6,964		11,820.87		1.71

														2000		5,693		9,225.20		1.63

														2001		9,399		16,912.71		1.80

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		9.43%		8.02%		-1.29%





glicoles

		

				Glicoles

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		17,253		20,267		1.03				1994/01		19,746.62		1.14

				1994/02		15,164		15,770		1.03				1994/02		15,336.48		1.01

				1994/03		14,519		14,672		1.03				1994/03		14,182.10		0.98

				1994/04		14,830		19,160		1.05				1994/04		18,324.31		1.24

				1994/05		17,115		18,831		1.05				1994/05		17,878.71		1.04

				1994/06		14,074		15,894		1.06				1994/06		14,945.34		1.06

				1994/07		12,304		15,173		1.07				1994/07		14,152.71		1.15

				1994/08		14,293		17,410		1.07				1994/08		16,224.80		1.14

				1994/09		12,517		16,136		1.08				1994/09		14,954.51		1.19

				1994/10		13,417		20,374		1.09				1994/10		18,754.63		1.40

				1994/11		16,596		24,970		1.09				1994/11		22,839.97		1.38

				1994/12		14,208		20,616		1.11				1994/12		18,587.91		1.31

				1995/01		16,609		32,862		1.20				1995/01		27,498.34		1.66

				1995/02		13,713		21,236		1.25				1995/02		16,982.39		1.24

				1995/03		16,679		31,633		1.33				1995/03		23,783.57		1.43

				1995/04		12,381		37,701		1.44				1995/04		26,175.06		2.11

				1995/05		12,760		52,549		1.49				1995/05		35,272.48		2.76

				1995/06		14,871		54,881		1.53				1995/06		35,922.16		2.42

				1995/07		17,625		61,925		1.55				1995/07		40,039.37		2.27

				1995/08		20,715		78,281		1.57				1995/08		49,772.71		2.40

				1995/09		17,595		63,457		1.60				1995/09		39,589.56		2.25

				1995/10		16,387		63,310		1.64				1995/10		38,676.53		2.36

				1995/11		16,698		62,586		1.70				1995/11		36,838.63		2.21

				1995/12		12,563		48,505		1.77				1995/12		27,419.13		2.18

				1996/01		16,953		65,683		1.82				1996/01		36,104.91		2.13

				1996/02		17,741		68,884		1.86				1996/02		37,005.47		2.09

				1996/03		16,525		68,085		1.92				1996/03		35,540.48		2.15

				1996/04		17,904		74,907		1.97				1996/04		38,014.54		2.12

				1996/05		16,159		78,870		1.99				1996/05		39,702.11		2.46

				1996/06		17,952		69,425		2.01				1996/06		34,606.67		1.93

				1996/07		14,002		55,917		2.03				1996/07		27,488.48		1.96

				1996/08		19,069		60,104		2.06				1996/08		29,132.44		1.53

				1996/09		14,327		43,672		2.10				1996/09		20,830.61		1.45

				1996/10		14,215		47,984		2.13				1996/10		22,493.62		1.58

				1996/11		11,235		44,766		2.16				1996/11		20,720.61		1.84

				1996/12		10,672		43,110		2.22				1996/12		19,443.86		1.82

				1997/01		17,784		87,630		2.26				1997/01		38,799.58		2.18

				1997/02		25,155		87,670		2.27				1997/02		38,611.80		1.53

				1997/03		8,412		21,561		2.28				1997/03		9,441.54		1.12

				1997/04		9,946		27,808		2.29				1997/04		12,126.26		1.22

				1997/05		9,350		35,458		2.31				1997/05		15,325.71		1.64

				1997/06		6,343		24,246		2.32				1997/06		10,432.64		1.64

				1997/07		7,664		31,857		2.34				1997/07		13,603.54		1.77

				1997/08		9,196		32,026		2.36				1997/08		13,558.70		1.47

				1997/09		8,625		31,420		2.38				1997/09		13,182.22		1.53

				1997/10		9,033		33,640		2.41				1997/10		13,962.83		1.55

				1997/11		8,644		32,100		2.44				1997/11		13,131.72		1.52

				1997/12		9,423		34,862		2.45				1997/12		14,229.43		1.51

				1998/01		ND		ND		2.50				1998/01		0.00		0.00

				1998/02		ND		ND		2.54				1998/02		0.00		0.00

				1998/03		ND		ND		2.56				1998/03		0.00		0.00

				1998/04		ND		ND		2.58				1998/04		0.00		0.00

				1998/05		ND		ND		2.59				1998/05		0.00		0.00

				1998/06		ND		ND		2.62				1998/06		0.00		0.00

				1998/07		ND		ND		2.64				1998/07		0.00		0.00

				1998/08		ND		ND		2.68				1998/08		0.00		0.00

				1998/09		ND		ND		2.77				1998/09		0.00		0.00

				1998/10		ND		ND		2.82				1998/10		0.00		0.00

				1998/11		ND		ND		2.85				1998/11		0.00		0.00

				1998/12		ND		ND		2.88				1998/12		0.00		0.00

				1999/01		19,545		75,699		2.95				1999/01		25,628.05		1.31

				1999/02		16,243		61,951		2.97				1999/02		20,856.47		1.28

				1999/03		19,011		74,233		3.00				1999/03		24,723.95		1.30

				1999/04		17,740		55,366		3.03				1999/04		18,299.45		1.03

				1999/05		7,866		30,532		3.03				1999/05		10,060.25		1.28

				1999/06		12,020		44,586		3.06				1999/06		14,557.85		1.21

				1999/07		18,625		76,682		3.09				1999/07		24,800.70		1.33

				1999/08		18,933		81,735		3.12				1999/08		26,191.67		1.38

				1999/09		16,303		67,514		3.15				1999/09		21,407.67		1.31

				1999/10		12,712		64,723		3.18				1999/10		20,377.67		1.60

				1999/11		17,487		87,714		3.21				1999/11		27,319.81		1.56

				1999/12		21,649		106,646		3.24				1999/12		32,955.52		1.52

				2000/01		22,630		114,093		3.28				2000/01		34,774.41		1.54

				2000/02		19,859		100,988		3.32				2000/02		30,391.93		1.53

				2000/03		14,405		74,728		3.33				2000/03		22,443.11		1.56

				2000/04		10,147		52,178		3.34				2000/04		15,642.17		1.54

				2000/05		12,861		71,202		3.38				2000/05		21,077.77		1.64

				2000/06		13,908		77,288		3.43				2000/06		22,563.23		1.62

				2000/07		21,203		109,674		3.40				2000/07		32,227.06		1.52

				2000/08		16,430		82,109		3.43				2000/08		23,923.12		1.46

				2000/09		18,496		92,729		3.44				2000/09		26,923.05		1.46

				2000/10		13,576		66,405		3.47				2000/10		19,149.41		1.41

				2000/11		14,120		66,204		3.48				2000/11		19,050.54		1.35

				2000/12		18,635		78,899		3.44				2000/12		22,921.08		1.23

				2001/01		18,617		92,232		3.50				2001/01		26,329.10		1.41

				2001/02		21,531		107,582		3.50				2001/02		30,773.60		1.43

				2001/03		15,910		76,948		3.50				2001/03		21,956.70		1.38

				2001/04		17,069		80,102		3.51				2001/04		22,819.28		1.34

				2001/05		14,448		67,465		3.51				2001/05		19,203.56		1.33

				2001/06		10,699		47,276		3.51				2001/06		13,482.59		1.26

				2001/07		16,799		93,780		3.50				2001/07		26,829.65		1.60

				2001/08		16,611		74,873		3.52				2001/08		21,296.09		1.28

				2001/09		16,553		76,572		3.54				2001/09		21,660.07		1.31

				2001/10		19,455		82,884		3.51				2001/10		23,582.51		1.21

				2001/11		13,209		62,626		3.50				2001/11		17,905.86		1.36

				2001/12		10,034		38,161		3.49				2001/12		10,943.84		1.09

				2002/01 p/		18,764		66,615		3.51				2002/01 p/		18,978.86		1.01

				2002/02		16,887		52,898		3.51				2002/02		15,061.25		0.89

				2002/03		18,154		55,885		3.57				2002/03		15,665.48		0.86

				2002/04		19,139		67,387		3.60				2002/04		18,711.15		0.98

				2002/05		8,702		37,696		3.64				2002/05		10,369.85		1.19

				2002/06		16,216		75,473		3.66				2002/06		20,603.42		1.27

				2002/07		12,570		60,739		3.68				2002/07		16,489.24		1.31

				2002/08		8,049		39,918		3.71				2002/08		10,772.12		1.34

				2002/09		15,071		73,798		3.74				2002/09		19,748.75		1.31

				2002/10		15,357		81,266		3.73				2002/10		21,761.48		1.42

				Nota

				Los glicoles son la categorías más cercana a los fenoles, los

				cuales son utilizados como antioxidantes

														Glicoles

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		14,691		17,160.67		1.17

														1995		15,716		33,164.16		2.11

														1996		15,563		30,090.32		1.92

														1997		10,798		17,200.50		1.56

														1999		16,511		22,264.92		1.34

														2000		16,356		24,257.24		1.49

														2001		15,911		21,398.57		1.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		1.15%		3.20%		1.88%





Tinturas orgánicas

		

				Pigmentos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		638		13,490		1.03				1994/01		13,143.63		20.60

				1994/02		676		14,340		1.03				1994/02		13,945.79		20.63

				1994/03		644		15,841		1.03				1994/03		15,312.07		23.78

				1994/04		640		16,854		1.05				1994/04		16,118.89		25.19

				1994/05		956		16,114		1.05				1994/05		15,299.11		16.00

				1994/06		762		17,244		1.06				1994/06		16,214.76		21.28

				1994/07		677		21,246		1.07				1994/07		19,817.34		29.27

				1994/08		1,083		15,455		1.07				1994/08		14,402.89		13.30

				1994/09		1,161		19,107		1.08				1994/09		17,707.97		15.25

				1994/10		1,004		15,974		1.09				1994/10		14,704.35		14.65

				1994/11		651		15,141		1.09				1994/11		13,849.42		21.27

				1994/12		824		18,475		1.11				1994/12		16,657.53		20.22

				1995/01		668		20,926		1.20				1995/01		17,510.51		26.21

				1995/02		481		22,552		1.25				1995/02		18,034.79		37.49

				1995/03		648		27,485		1.33				1995/03		20,664.86		31.89

				1995/04		521		17,103		1.44				1995/04		11,874.28		22.79

				1995/05		644		26,190		1.49				1995/05		17,579.52		27.30

				1995/06		847		31,247		1.53				1995/06		20,452.61		24.15

				1995/07		621		20,050		1.55				1995/07		12,963.90		20.88

				1995/08		583		21,837		1.57				1995/08		13,884.42		23.82

				1995/09		664		24,054		1.60				1995/09		15,006.81		22.60

				1995/10		576		21,671		1.64				1995/10		13,238.97		22.98

				1995/11		562		25,439		1.70				1995/11		14,973.60		26.64

				1995/12		633		30,016		1.77				1995/12		16,967.59		26.81

				1996/01		788		37,978		1.82				1996/01		20,875.91		26.49

				1996/02		714		28,817		1.86				1996/02		15,480.90		21.68

				1996/03		783		32,971		1.92				1996/03		17,210.92		21.98

				1996/04		824		39,503		1.97				1996/04		20,047.37		24.33

				1996/05		558		31,333		1.99				1996/05		15,772.62		28.27

				1996/06		555		28,777		2.01				1996/06		14,344.63		25.85

				1996/07		773		33,634		2.03				1996/07		16,534.28		21.39

				1996/08		719		43,259		2.06				1996/08		20,967.66		29.16

				1996/09		813		41,256		2.10				1996/09		19,678.23		24.20

				1996/10		897		47,140		2.13				1996/10		22,097.98		24.64

				1996/11		561		36,117		2.16				1996/11		16,717.29		29.80

				1996/12		730		34,416		2.22				1996/12		15,522.62		21.26

				1997/01		823		37,196		2.26				1997/01		16,469.12		20.01

				1997/02		610		29,561		2.27				1997/02		13,019.32		21.34

				1997/03		723		32,078		2.28				1997/03		14,046.92		19.43

				1997/04		944		49,426		2.29				1997/04		21,553.23		22.83

				1997/05		918		55,503		2.31				1997/05		23,989.59		26.13

				1997/06		934		51,157		2.32				1997/06		22,011.98		23.57

				1997/07		932		52,796		2.34				1997/07		22,544.89		24.19

				1997/08		909		59,358		2.36				1997/08		25,130.12		27.65

				1997/09		1,083		59,773		2.38				1997/09		25,077.69		23.16

				1997/10		1,032		53,399		2.41				1997/10		22,164.12		21.48

				1997/11		888		57,730		2.44				1997/11		23,616.65		26.60

				1997/12		908		48,924		2.45				1997/12		19,969.03		21.99

				1998/01		965		49,578		2.50				1998/01		19,836.37		20.56

				1998/02		906		44,024		2.54				1998/02		17,336.04		19.13

				1998/03		918		50,083		2.56				1998/03		19,589.07		21.34

				1998/04		977		53,825		2.58				1998/04		20,871.20		21.36

				1998/05		859		41,527		2.59				1998/05		16,021.25		18.65

				1998/06		985		52,303		2.62				1998/06		19,985.11		20.29

				1998/07		952		54,657		2.64				1998/07		20,676.17		21.72

				1998/08		927		45,920		2.68				1998/08		17,164.54		18.52

				1998/09		1,134		56,405		2.77				1998/09		20,349.89		17.95

				1998/10		1,244		68,504		2.82				1998/10		24,287.18		19.52

				1998/11		982		56,093		2.85				1998/11		19,713.07		20.07

				1998/12		1,079		57,120		2.88				1998/12		19,849.90		18.40

				1999/01		1,006		60,330		2.95				1999/01		20,424.84		20.30

				1999/02		996		61,756		2.97				1999/02		20,790.82		20.87

				1999/03		1,155		63,211		3.00				1999/03		21,052.98		18.23

				1999/04		1,057		57,958		3.03				1999/04		19,156.15		18.12

				1999/05		1,093		60,526		3.03				1999/05		19,943.22		18.25

				1999/06		1,103		60,761		3.06				1999/06		19,839.17		17.99

				1999/07		1,152		59,604		3.09				1999/07		19,277.28		16.73

				1999/08		1,190		61,085		3.12				1999/08		19,574.45		16.45

				1999/09		1,277		70,433		3.15				1999/09		22,333.24		17.49

				1999/10		1,249		72,104		3.18				1999/10		22,701.53		18.18

				1999/11		1,404		71,770		3.21				1999/11		22,353.82		15.92

				1999/12		1,387		74,340		3.24				1999/12		22,972.39		16.56

				2000/01		1,175		58,920		3.28				2000/01		17,958.23		15.28

				2000/02		1,247		73,759		3.32				2000/02		22,197.47		17.80

				2000/03		1,267		67,299		3.33				2000/03		20,211.95		15.95

				2000/04		1,172		78,901		3.34				2000/04		23,653.32		20.18

				2000/05		1,239		67,696		3.38				2000/05		20,039.90		16.17

				2000/06		1,412		82,505		3.43				2000/06		24,086.27		17.06

				2000/07		1,268		69,001		3.40				2000/07		20,275.54		15.99

				2000/08		1,495		68,176		3.43				2000/08		19,863.63		13.29

				2000/09		1,321		62,148		3.44				2000/09		18,044.13		13.66

				2000/10		1,250		64,049		3.47				2000/10		18,470.01		14.78

				2000/11		1,347		64,560		3.48				2000/11		18,577.48		13.79

				2000/12		1,345		63,769		3.44				2000/12		18,525.64		13.77

				2001/01		1,338		64,333		3.50				2001/01		18,364.88		13.73

				2001/02		1,270		59,861		3.50				2001/02		17,123.11		13.48

				2001/03		1,259		70,665		3.50				2001/03		20,163.88		16.02

				2001/04		1,063		59,499		3.51				2001/04		16,949.94		15.95

				2001/05		1,208		69,546		3.51				2001/05		19,795.91		16.39

				2001/06		1,157		61,788		3.51				2001/06		17,621.25		15.23

				2001/07		1,338		70,790		3.50				2001/07		20,252.41		15.14

				2001/08		1,369		71,030		3.52				2001/08		20,203.03		14.76

				2001/09		1,132		63,815		3.54				2001/09		18,051.47		15.95

				2001/10		1,268		67,381		3.51				2001/10		19,171.53		15.12

				2001/11		1,220		77,072		3.50				2001/11		22,036.23		18.06

				2001/12		1,128		55,789		3.49				2001/12		15,999.22		14.18

				2002/01 p/		1,228		61,267		3.51				2002/01 p/		17,455.19		14.21

				2002/02		1,098		52,858		3.51				2002/02		15,049.86		13.71

				2002/03		1,088		59,152		3.57				2002/03		16,581.27		15.24

				2002/04		1,168		58,173		3.60				2002/04		16,152.72		13.83

				2002/05		1,007		54,547		3.64				2002/05		15,005.41		14.90

				2002/06		1,034		58,845		3.66				2002/06		16,064.13		15.54

				2002/07		1,172		69,422		3.68				2002/07		18,846.48		16.08

				2002/08		1,151		62,735		3.71				2002/08		16,929.43		14.71

				2002/09		1,327		61,682		3.74				2002/09		16,506.44		12.44

				2002/10		1,311		67,804		3.73				2002/10		18,156.61		13.85

				Nota

				Utilizadas en la elaboración del hule como pigmentos

														Pigmentos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		810		15,597.81		20.12

														1995		621		16,095.99		26.13

														1996		726		17,937.53		24.92

														1997		892		20,799.39		23.20

														1998		994		19,639.98		19.79

														1999		1,172		20,868.33		17.92

														2000		1,295		20,158.63		15.64

														2001		1,229		18,811.07		15.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		6.15%		2.71%		-3.81%





Plastificantes

		

				Plastificantes

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		3,111		18,709		1.03				1994/01		18,228.62		5.86

				1994/02		3,848		20,160		1.03				1994/02		19,605.79		5.10

				1994/03		4,085		19,138		1.03				1994/03		18,498.98		4.53

				1994/04		3,775		18,905		1.05				1994/04		18,080.43		4.79

				1994/05		3,464		19,661		1.05				1994/05		18,666.73		5.39

				1994/06		2,873		21,180		1.06				1994/06		19,915.83		6.93

				1994/07		4,045		21,507		1.07				1994/07		20,060.79		4.96

				1994/08		4,163		23,109		1.07				1994/08		21,535.83		5.17

				1994/09		3,961		22,462		1.08				1994/09		20,817.32		5.26

				1994/10		4,963		26,284		1.09				1994/10		24,194.89		4.88

				1994/11		3,162		22,560		1.09				1994/11		20,635.55		6.53

				1994/12		4,907		32,087		1.11				1994/12		28,930.46		5.90

				1995/01		3,953		36,178		1.20				1995/01		30,273.11		7.66

				1995/02		3,401		33,167		1.25				1995/02		26,523.58		7.80

				1995/03		4,262		47,649		1.33				1995/03		35,825.35		8.41

				1995/04		3,920		51,480		1.44				1995/04		35,741.55		9.12

				1995/05		2,292		30,332		1.49				1995/05		20,359.75		8.88

				1995/06		3,208		39,414		1.53				1995/06		25,798.29		8.04

				1995/07		3,265		36,042		1.55				1995/07		23,303.98		7.14

				1995/08		4,313		48,767		1.57				1995/08		31,007.08		7.19

				1995/09		2,645		31,942		1.60				1995/09		19,927.98		7.53

				1995/10		3,268		36,592		1.64				1995/10		22,354.31		6.84

				1995/11		3,731		46,343		1.70				1995/11		27,277.87		7.31

				1995/12		3,875		53,349		1.77				1995/12		30,157.37		7.78

				1996/01		3,375		43,684		1.82				1996/01		24,012.41		7.11

				1996/02		3,654		49,556		1.86				1996/02		26,622.19		7.29

				1996/03		4,720		55,346		1.92				1996/03		28,890.70		6.12

				1996/04		4,095		50,426		1.97				1996/04		25,590.68		6.25

				1996/05		4,409		56,077		1.99				1996/05		28,228.42		6.40

				1996/06		3,642		46,319		2.01				1996/06		23,088.89		6.34

				1996/07		2,939		30,980		2.03				1996/07		15,229.59		5.18

				1996/08		4,384		52,558		2.06				1996/08		25,474.89		5.81

				1996/09		3,856		47,010		2.10				1996/09		22,422.77		5.82

				1996/10		2,651		34,396		2.13				1996/10		16,123.93		6.08

				1996/11		3,201		34,302		2.16				1996/11		15,877.19		4.96

				1996/12		3,095		38,729		2.22				1996/12		17,467.90		5.64

				1997/01		3,641		44,856		2.26				1997/01		19,860.71		5.45

				1997/02		4,171		47,019		2.27				1997/02		20,708.21		4.96

				1997/03		3,041		41,429		2.28				1997/03		18,141.71		5.97

				1997/04		3,534		41,732		2.29				1997/04		18,198.11		5.15

				1997/05		4,423		53,441		2.31				1997/05		23,098.35		5.22

				1997/06		4,335		45,422		2.32				1997/06		19,544.31		4.51

				1997/07		4,253		49,686		2.34				1997/07		21,216.87		4.99

				1997/08		5,338		59,281		2.36				1997/08		25,097.52		4.70

				1997/09		4,043		46,293		2.38				1997/09		19,422.17		4.80

				1997/10		4,439		50,620		2.41				1997/10		21,010.65		4.73

				1997/11		4,749		53,659		2.44				1997/11		21,951.25		4.62

				1997/12		4,047		49,700		2.45				1997/12		20,285.77		5.01

				1998/01		3,615		47,556		2.50				1998/01		19,027.36		5.26

				1998/02		3,995		45,111		2.54				1998/02		17,764.09		4.45

				1998/03		4,321		52,499		2.56				1998/03		20,534.04		4.75

				1998/04		3,940		47,898		2.58				1998/04		18,572.95		4.71

				1998/05		5,345		51,078		2.59				1998/05		19,706.05		3.69

				1998/06		3,714		34,582		2.62				1998/06		13,213.87		3.56

				1998/07		5,221		54,073		2.64				1998/07		20,455.25		3.92

				1998/08		4,534		54,142		2.68				1998/08		20,237.86		4.46

				1998/09		4,872		57,895		2.77				1998/09		20,887.46		4.29

				1998/10		5,036		58,797		2.82				1998/10		20,845.70		4.14

				1998/11		4,846		54,977		2.85				1998/11		19,320.87		3.99

				1998/12		3,302		35,808		2.88				1998/12		12,443.72		3.77

				1999/01		3,666		48,875		2.95				1999/01		16,546.73		4.51

				1999/02		4,665		52,536		2.97				1999/02		17,686.81		3.79

				1999/03		4,684		53,978		3.00				1999/03		17,977.85		3.84

				1999/04		3,398		39,782		3.03				1999/04		13,148.66		3.87

				1999/05		5,778		53,798		3.03				1999/05		17,726.36		3.07

				1999/06		4,903		49,774		3.06				1999/06		16,251.79		3.31

				1999/07		4,726		51,665		3.09				1999/07		16,709.63		3.54

				1999/08		5,076		55,307		3.12				1999/08		17,722.92		3.49

				1999/09		3,857		43,740		3.15				1999/09		13,869.29		3.60

				1999/10		4,439		53,748		3.18				1999/10		16,922.25		3.81

				1999/11		3,862		46,766		3.21				1999/11		14,565.96		3.77

				1999/12		3,984		50,659		3.24				1999/12		15,654.54		3.93

				2000/01		3,795		39,458		3.28				2000/01		12,026.41		3.17

				2000/02		3,840		44,989		3.32				2000/02		13,539.26		3.53

				2000/03		4,661		53,211		3.33				2000/03		15,980.89		3.43

				2000/04		3,985		48,586		3.34				2000/04		14,565.34		3.66

				2000/05		3,916		48,536		3.38				2000/05		14,368.00		3.67

				2000/06		4,777		55,496		3.43				2000/06		16,201.34		3.39

				2000/07		4,904		60,847		3.40				2000/07		17,879.54		3.65

				2000/08		3,901		47,795		3.43				2000/08		13,925.46		3.57

				2000/09		5,215		60,201		3.44				2000/09		17,478.83		3.35

				2000/10		3,739		44,225		3.47				2000/10		12,753.30		3.41

				2000/11		4,698		53,969		3.48				2000/11		15,529.86		3.31

				2000/12		5,505		64,938		3.44				2000/12		18,865.25		3.43

				2001/01		4,609		57,555		3.50				2001/01		16,429.99		3.56

				2001/02		4,593		56,701		3.50				2001/02		16,219.20		3.53

				2001/03		4,904		60,847		3.50				2001/03		17,362.37		3.54

				2001/04		4,179		49,601		3.51				2001/04		14,130.22		3.38

				2001/05		3,926		48,191		3.51				2001/05		13,717.32		3.49

				2001/06		4,401		49,349		3.51				2001/06		14,073.78		3.20

				2001/07		2,837		29,160		3.50				2001/07		8,342.43		2.94

				2001/08		4,728		54,881		3.52				2001/08		15,609.78		3.30

				2001/09		5,034		55,513		3.54				2001/09		15,703.07		3.12

				2001/10		5,377		50,219		3.51				2001/10		14,288.52		2.66

				2001/11		5,723		58,756		3.50				2001/11		16,799.36		2.94

				2001/12		4,093		37,020		3.49				2001/12		10,616.63		2.59

				2002/01 p/		4,612		44,260		3.51				2002/01 p/		12,609.83		2.73

				2002/02		4,629		43,843		3.51				2002/02		12,483.09		2.70

				2002/03		6,389		57,507		3.57				2002/03		16,120.15		2.52

				2002/04		6,024		57,430		3.60				2002/04		15,946.42		2.65

				2002/05		5,079		53,810		3.64				2002/05		14,802.67		2.91

				2002/06		5,878		59,959		3.66				2002/06		16,368.24		2.78

				2002/07		3,840		31,730		3.68				2002/07		8,613.97		2.24

				2002/08		5,759		61,495		3.71				2002/08		16,594.81		2.88

				2002/09		5,289		59,910		3.74				2002/09		16,032.25		3.03

				2002/10		5,858		66,450		3.73				2002/10		17,794.04		3.04

				Nota

				Utilizados como agentes de regeneración

														Plastificantes

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,863		20,764.27		5.44

														1995		3,511		27,379.19		7.81

														1996		3,668		22,419.13		6.08

														1997		4,168		20,711.30		5.01

														1998		4,395		18,584.10		4.25

														1999		4,420		16,231.90		3.71

														2000		4,411		15,259.46		3.46

														2001		4,534		14,441.06		3.19

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		2.31%		-5.06%		-7.35%





Acidos orgánicos

		

				Acidos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		35,605		67,803		1.03				1994/01		66,062.07		1.86

				1994/02		32,738		61,416		1.03				1994/02		59,727.65		1.82

				1994/03		36,799		73,657		1.03				1994/03		71,197.60		1.93

				1994/04		31,899		61,931		1.05				1994/04		59,229.79		1.86

				1994/05		37,125		72,775		1.05				1994/05		69,094.73		1.86

				1994/06		34,835		69,074		1.06				1994/06		64,951.18		1.86

				1994/07		36,732		74,735		1.07				1994/07		69,709.54		1.90

				1994/08		38,248		77,842		1.07				1994/08		72,542.83		1.90

				1994/09		35,741		77,276		1.08				1994/09		71,617.80		2.00

				1994/10		41,532		91,987		1.09				1994/10		84,675.69		2.04

				1994/11		36,870		85,982		1.09				1994/11		78,647.43		2.13

				1994/12		44,144		116,685		1.11				1994/12		105,206.18		2.38

				1995/01		49,014		196,527		1.20				1995/01		164,450.33		3.36

				1995/02		43,646		174,362		1.25				1995/02		139,436.95		3.19

				1995/03		43,791		197,045		1.33				1995/03		148,150.14		3.38

				1995/04		50,033		257,599		1.44				1995/04		178,845.92		3.57

				1995/05		46,714		236,694		1.49				1995/05		158,876.16		3.40

				1995/06		41,336		224,418		1.53				1995/06		146,891.99		3.55

				1995/07		51,217		292,269		1.55				1995/07		188,974.82		3.69

				1995/08		52,419		298,356		1.57				1995/08		189,701.02		3.62

				1995/09		52,902		303,027		1.60				1995/09		189,052.53		3.57

				1995/10		51,083		311,518		1.64				1995/10		190,308.57		3.73

				1995/11		47,132		315,243		1.70				1995/11		185,554.61		3.94

				1995/12		57,188		382,606		1.77				1995/12		216,281.32		3.78

				1996/01		49,849		315,090		1.82				1996/01		173,200.02		3.47

				1996/02		36,565		234,430		1.86				1996/02		125,939.15		3.44

				1996/03		45,344		287,708		1.92				1996/03		150,184.06		3.31

				1996/04		52,644		275,819		1.97				1996/04		139,975.35		2.66

				1996/05		52,372		272,410		1.99				1996/05		137,127.57		2.62

				1996/06		44,665		228,613		2.01				1996/06		113,958.00		2.55

				1996/07		49,744		203,224		2.03				1996/07		99,903.77		2.01

				1996/08		46,475		190,192		2.06				1996/08		92,186.15		1.98

				1996/09		51,267		207,112		2.10				1996/09		98,788.01		1.93

				1996/10		59,150		232,618		2.13				1996/10		109,045.12		1.84

				1996/11		51,128		205,555		2.16				1996/11		95,144.20		1.86

				1996/12		61,444		246,471		2.22				1996/12		111,165.59		1.81

				1997/01		57,463		233,929		2.26				1997/01		103,575.80		1.80

				1997/02		49,767		207,774		2.27				1997/02		91,508.26		1.84

				1997/03		59,773		261,144		2.28				1997/03		114,354.65		1.91

				1997/04		58,884		254,562		2.29				1997/04		111,007.05		1.89

				1997/05		62,370		275,048		2.31				1997/05		118,881.66		1.91

				1997/06		57,838		260,634		2.32				1997/06		112,146.34		1.94

				1997/07		64,669		287,663		2.34				1997/07		122,837.56		1.90

				1997/08		62,884		265,341		2.36				1997/08		112,336.17		1.79

				1997/09		74,877		344,635		2.38				1997/09		144,591.21		1.93

				1997/10		83,519		387,410		2.41				1997/10		160,800.81		1.93

				1997/11		60,181		289,664		2.44				1997/11		118,498.05		1.97

				1997/12		59,195		281,323		2.45				1997/12		114,826.03		1.94

				1998/01		52,952		218,931		2.50				1998/01		87,595.23		1.65

				1998/02		51,185		214,026		2.54				1998/02		84,280.47		1.65

				1998/03		70,715		292,290		2.56				1998/03		114,323.99		1.62

				1998/04		70,867		271,740		2.58				1998/04		105,370.00		1.49

				1998/05		80,784		311,338		2.59				1998/05		120,115.17		1.49

				1998/06		80,155		296,111		2.62				1998/06		113,144.75		1.41

				1998/07		58,776		230,385		2.64				1998/07		87,152.22		1.48

				1998/08		73,123		301,669		2.68				1998/08		112,761.55		1.54

				1998/09		60,730		274,305		2.77				1998/09		98,964.23		1.63

				1998/10		54,945		235,165		2.82				1998/10		83,374.63		1.52

				1998/11		80,001		344,702		2.85				1998/11		121,140.51		1.51

				1998/12		67,737		279,063		2.88				1998/12		96,977.82		1.43

				1999/01		72,602		303,760		2.95				1999/01		102,838.55		1.42

				1999/02		64,162		271,928		2.97				1999/02		91,547.47		1.43

				1999/03		73,129		291,552		3.00				1999/03		97,103.95		1.33

				1999/04		66,953		268,334		3.03				1999/04		88,689.18		1.32

				1999/05		81,969		331,770		3.03				1999/05		109,317.70		1.33

				1999/06		83,019		349,264		3.06				1999/06		114,038.77		1.37

				1999/07		75,884		352,087		3.09				1999/07		113,872.92		1.50

				1999/08		81,148		370,262		3.12				1999/08		118,649.04		1.46

				1999/09		74,143		339,999		3.15				1999/09		107,808.55		1.45

				1999/10		74,787		378,903		3.18				1999/10		119,295.44		1.60

				1999/11		81,918		414,897		3.21				1999/11		129,225.76		1.58

				1999/12		92,839		451,745		3.24				1999/12		139,597.27		1.50

				2000/01		82,515		437,911		3.28				2000/01		133,470.93		1.62

				2000/02		72,300		370,483		3.32				2000/02		111,495.35		1.54

				2000/03		87,809		449,130		3.33				2000/03		134,887.50		1.54

				2000/04		82,866		466,719		3.34				2000/04		139,915.24		1.69

				2000/05		78,369		438,870		3.38				2000/05		129,917.71		1.66

				2000/06		84,224		491,962		3.43				2000/06		143,621.95		1.71

				2000/07		93,607		543,475		3.40				2000/07		159,696.95		1.71

				2000/08		63,449		367,035		3.43				2000/08		106,938.60		1.69

				2000/09		79,861		456,472		3.44				2000/09		132,532.66		1.66

				2000/10		75,269		437,661		3.47				2000/10		126,209.64		1.68

				2000/11		77,898		445,570		3.48				2000/11		128,215.08		1.65

				2000/12		83,518		478,758		3.44				2000/12		139,084.81		1.67

				2001/01		68,577		402,032		3.50				2001/01		114,766.45		1.67

				2001/02		73,121		426,266		3.50				2001/02		121,932.49		1.67

				2001/03		82,228		475,865		3.50				2001/03		135,785.53		1.65

				2001/04		77,859		442,981		3.51				2001/04		126,195.42		1.62

				2001/05		78,929		450,750		3.51				2001/05		128,303.66		1.63

				2001/06		72,376		408,440		3.51				2001/06		116,482.53		1.61

				2001/07		67,030		378,622		3.50				2001/07		108,320.50		1.62

				2001/08		68,001		378,634		3.52				2001/08		107,694.70		1.58

				2001/09		80,583		461,761		3.54				2001/09		130,619.24		1.62

				2001/10		77,876		415,256		3.51				2001/10		118,150.40		1.52

				2001/11		75,254		394,593		3.50				2001/11		112,821.00		1.50

				2001/12		50,932		255,100		3.49				2001/12		73,157.80		1.44

				2002/01 p/		71,520		315,666		3.51				2002/01 p/		89,934.39		1.26

				2002/02		69,067		307,472		3.51				2002/02		87,544.18		1.27

				2002/03		82,356		362,528		3.57				2002/03		101,622.53		1.23

				2002/04		81,629		401,688		3.60				2002/04		111,535.51		1.37

				2002/05		79,449		444,680		3.64				2002/05		122,327.66		1.54

				2002/06		88,104		481,476		3.66				2002/06		131,438.42		1.49

				2002/07		81,972		443,381		3.68				2002/07		120,367.76		1.47

				2002/08		88,529		476,990		3.71				2002/08		128,718.70		1.45

				2002/09		87,421		483,140		3.74				2002/09		129,290.94		1.48

				2002/10		87,300		490,600		3.73				2002/10		131,373.28		1.50

				Nota

				Los ácidos orgánicos resultan ser la categoría más

				cercana al ácido saliciílico y benzoico, ya que tanto uno, como otro son

				ácidos orgánicos, y son usados como retardadores

														Acidos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		36,856		72,721.87		1.96

														1995		48,873		174,710.36		3.57

														1996		50,054		120,551.42		2.46

														1997		62,618		118,780.30		1.89

														1998		66,831		102,100.05		1.54

														1999		76,879		110,998.72		1.44

														2000		80,140		132,165.54		1.65

														2001		72,731		116,185.81		1.59

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		10.20%		6.92%		-2.93%
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				Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		27,768		15,813		1.03				1994/01		15,406.98		0.55

				1994/02		31,500		16,810		1.03				1994/02		16,347.89		0.52

				1994/03		29,798		19,967		1.03				1994/03		19,300.30		0.65

				1994/04		31,440		17,959		1.05				1994/04		17,175.69		0.55

				1994/05		33,678		19,903		1.05				1994/05		18,896.49		0.56

				1994/06		36,227		25,856		1.06				1994/06		24,312.73		0.67

				1994/07		34,248		27,624		1.07				1994/07		25,766.46		0.75

				1994/08		36,324		32,190		1.07				1994/08		29,998.64		0.83

				1994/09		37,554		36,309		1.08				1994/09		33,650.43		0.90

				1994/10		37,822		37,552		1.09				1994/10		34,567.29		0.91

				1994/11		35,648		36,802		1.09				1994/11		33,662.66		0.94

				1994/12		35,964		37,396		1.11				1994/12		33,717.19		0.94

				1995/01		29,287		34,811		1.20				1995/01		29,129.23		0.99

				1995/02		34,485		45,014		1.25				1995/02		35,997.61		1.04

				1995/03		33,813		43,213		1.33				1995/03		32,490.10		0.96

				1995/04		33,822		48,009		1.44				1995/04		33,331.70		0.99

				1995/05		33,756		51,704		1.49				1995/05		34,705.29		1.03

				1995/06		34,362		56,503		1.53				1995/06		36,983.84		1.08

				1995/07		37,408		58,260		1.55				1995/07		37,669.66		1.01

				1995/08		38,365		59,135		1.57				1995/08		37,599.28		0.98

				1995/09		35,903		54,011		1.60				1995/09		33,696.39		0.94

				1995/10		35,110		53,780		1.64				1995/10		32,854.59		0.94

				1995/11		38,389		61,885		1.70				1995/11		36,426.02		0.95

				1995/12		39,359		66,500		1.77				1995/12		37,591.43		0.96

				1996/01		34,036		60,900		1.82				1996/01		33,475.77		0.98

				1996/02		39,090		67,188		1.86				1996/02		36,094.35		0.92

				1996/03		36,815		71,374		1.92				1996/03		37,257.35		1.01

				1996/04		39,462		71,266		1.97				1996/04		36,166.77		0.92

				1996/05		37,303		66,692		1.99				1996/05		33,571.87		0.90

				1996/06		40,015		70,979		2.01				1996/06		35,381.30		0.88

				1996/07		38,275		69,567		2.03				1996/07		34,198.74		0.89

				1996/08		40,121		73,723		2.06				1996/08		35,733.57		0.89

				1996/09		35,778		64,586		2.10				1996/09		30,806.15		0.86

				1996/10		38,289		66,197		2.13				1996/10		31,031.39		0.81

				1996/11		40,358		74,407		2.16				1996/11		34,440.39		0.85

				1996/12		43,732		76,126		2.22				1996/12		34,335.04		0.79

				1997/01		34,727		64,524		2.26				1997/01		28,569.03		0.82

				1997/02		38,939		70,316		2.27				1997/02		30,968.72		0.80

				1997/03		35,840		63,009		2.28				1997/03		27,591.57		0.77

				1997/04		39,172		67,867		2.29				1997/04		29,594.82		0.76

				1997/05		38,974		56,704		2.31				1997/05		24,508.69		0.63

				1997/06		37,307		65,306		2.32				1997/06		28,100.05		0.75

				1997/07		39,730		70,635		2.34				1997/07		30,162.49		0.76

				1997/08		40,076		70,349		2.36				1997/08		29,783.33		0.74

				1997/09		40,081		69,367		2.38				1997/09		29,102.84		0.73

				1997/10		37,240		64,116		2.41				1997/10		26,612.39		0.71

				1997/11		39,302		76,941		2.44				1997/11		31,475.64		0.80

				1997/12		43,524		91,890		2.45				1997/12		37,506.22		0.86

				1998/01		34,499		63,705		2.50				1998/01		25,488.64		0.74

				1998/02		39,092		80,226		2.54				1998/02		31,591.89		0.81

				1998/03		35,028		72,791		2.56				1998/03		28,470.89		0.81

				1998/04		38,830		78,393		2.58				1998/04		30,397.70		0.78

				1998/05		37,821		74,988		2.59				1998/05		28,930.60		0.76

				1998/06		37,954		76,513		2.62				1998/06		29,235.81		0.77

				1998/07		39,856		82,084		2.64				1998/07		31,051.51		0.78

				1998/08		41,016		88,705		2.68				1998/08		33,157.25		0.81

				1998/09		41,425		90,344		2.77				1998/09		32,594.46		0.79

				1998/10		39,545		93,133		2.82				1998/10		33,019.07		0.83

				1998/11		34,150		81,721		2.85				1998/11		28,719.66		0.84

				1998/12		38,389		107,734		2.88				1998/12		37,438.89		0.98

				1999/01		31,673		78,549		2.95				1999/01		26,592.92		0.84

				1999/02		34,041		80,565		2.97				1999/02		27,123.07		0.80

				1999/03		32,792		78,309		3.00				1999/03		26,081.50		0.80

				1999/04		39,471		91,665		3.03				1999/04		30,296.92		0.77

				1999/05		38,912		89,984		3.03				1999/05		29,649.59		0.76

				1999/06		40,342		89,285		3.06				1999/06		29,152.59		0.72

				1999/07		37,598		80,187		3.09				1999/07		25,934.29		0.69

				1999/08		41,530		88,836		3.12				1999/08		28,467.16		0.69

				1999/09		40,545		88,346		3.15				1999/09		28,013.18		0.69

				1999/10		32,737		65,790		3.18				1999/10		20,713.60		0.63

				1999/11		35,369		67,811		3.21				1999/11		21,120.73		0.60

				1999/12		33,773		69,238		3.24				1999/12		21,395.78		0.63

				2000/01		39,158		79,718		3.28				2000/01		24,297.26		0.62

				2000/02		38,221		76,837		3.32				2000/02		23,123.78		0.61

				2000/03		37,134		73,825		3.33				2000/03		22,171.91		0.60

				2000/04		39,991		70,665		3.34				2000/04		21,184.29		0.53

				2000/05		37,885		72,340		3.38				2000/05		21,414.65		0.57

				2000/06		38,911		72,819		3.43				2000/06		21,258.57		0.55

				2000/07		36,182		68,728		3.40				2000/07		20,195.32		0.56

				2000/08		34,889		66,999		3.43				2000/08		19,520.70		0.56

				2000/09		36,086		66,517		3.44				2000/09		19,312.63		0.54

				2000/10		35,029		68,928		3.47				2000/10		19,876.98		0.57

				2000/11		27,521		59,023		3.48				2000/11		16,984.17		0.62

				2000/12		31,776		79,636		3.44				2000/12		23,135.19		0.73

				2001/01		32,503		93,947		3.50				2001/01		26,818.67		0.83

				2001/02		32,467		97,325		3.50				2001/02		27,839.61		0.86

				2001/03		28,329		80,361		3.50				2001/03		22,930.58		0.81

				2001/04		29,966		80,979		3.51				2001/04		23,069.11		0.77

				2001/05		28,826		82,288		3.51				2001/05		23,422.86		0.81

				2001/06		20,021		57,942		3.51				2001/06		16,524.41		0.83

				2001/07		29,639		80,996		3.50				2001/07		23,172.26		0.78

				2001/08		31,877		86,970		3.52				2001/08		24,736.84		0.78

				2001/09		31,540		83,251		3.54				2001/09		23,549.37		0.75

				2001/10		32,181		83,815		3.51				2001/10		23,847.40		0.74

				2001/11		32,509		79,711		3.50				2001/11		22,790.76		0.70

				2001/12		29,174		69,232		3.49				2001/12		19,854.41		0.68

				2002/01 p/		32,820		76,845		3.51				2002/01 p/		21,893.42		0.67

				2002/02		33,489		67,852		3.51				2002/02		19,318.99		0.58

				2002/03		35,784		81,853		3.57				2002/03		22,944.73		0.64

				2002/04		34,349		53,056		3.60				2002/04		14,731.90		0.43

				2002/05		32,593		56,770		3.64				2002/05		15,616.94		0.48

				2002/06		36,340		59,350		3.66				2002/06		16,201.99		0.45

				2002/07		37,407		58,961		3.68				2002/07		16,006.56		0.43

				2002/08		36,818		65,331		3.71				2002/08		17,629.97		0.48

				2002/09		34,682		64,137		3.74				2002/09		17,163.42		0.49

				2002/10		30,975		58,413		3.73				2002/10		15,641.88		0.50

				Nota

				Hidroxido sódico o hidroxido de sodio, comunemente conocido como sosa caústica

				En el proceso del hule es un agente de regeneración										Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		33,998		25,233.56		0.73

														1995		35,338		34,872.93		0.99

														1996		38,606		34,374.39		0.89

														1997		38,743		29,497.98		0.76

														1998		38,134		30,841.36		0.81

														1999		36,565		26,211.78		0.72

														2000		36,065		21,039.62		0.59

														2001		29,919		23,213.02		0.78

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		-1.81%		-1.19%		0.88%





Oxido de zinc

		

				Oxidos de Zinc

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		4,694		12,992		1.03				1994/01		12,658.41		2.70

				1994/02		4,860		16,135		1.03				1994/02		15,691.44		3.23

				1994/03		3,561		10,564		1.03				1994/03		10,211.27		2.87

				1994/04		3,453		8,902		1.05				1994/04		8,513.73		2.47

				1994/05		3,839		11,391		1.05				1994/05		10,814.95		2.82

				1994/06		3,673		10,522		1.06				1994/06		9,893.97		2.69

				1994/07		3,039		7,991		1.07				1994/07		7,453.66		2.45

				1994/08		3,420		9,594		1.07				1994/08		8,940.88		2.61

				1994/09		3,099		8,307		1.08				1994/09		7,698.76		2.48

				1994/10		3,384		10,162		1.09				1994/10		9,354.30		2.76

				1994/11		3,386		10,668		1.09				1994/11		9,757.98		2.88

				1994/12		3,686		12,941		1.11				1994/12		11,667.94		3.17

				1995/01		3,109		16,748		1.20				1995/01		14,014.43		4.51

				1995/02		3,062		15,959		1.25				1995/02		12,762.38		4.17

				1995/03		2,934		19,859		1.33				1995/03		14,931.18		5.09

				1995/04		3,104		17,406		1.44				1995/04		12,084.64		3.89

				1995/05		2,836		17,050		1.49				1995/05		11,444.47		4.04

				1995/06		2,986		17,278		1.53				1995/06		11,309.25		3.79

				1995/07		3,036		17,955		1.55				1995/07		11,609.32		3.82

				1995/08		2,974		17,634		1.57				1995/08		11,212.07		3.77

				1995/09		2,900		17,326		1.60				1995/09		10,809.35		3.73

				1995/10		4,529		27,131		1.64				1995/10		16,574.52		3.66

				1995/11		4,446		25,908		1.70				1995/11		15,249.66		3.43

				1995/12		4,200		22,803		1.77				1995/12		12,890.19		3.07

				1996/01		2,936		15,833		1.82				1996/01		8,703.15		2.96

				1996/02		3,490		21,684		1.86				1996/02		11,648.95		3.34

				1996/03		3,520		22,838		1.92				1996/03		11,921.47		3.39

				1996/04		2,889		16,043		1.97				1996/04		8,141.66		2.82

				1996/05		5,220		23,152		1.99				1996/05		11,654.41		2.23

				1996/06		5,245		23,576		2.01				1996/06		11,752.06		2.24

				1996/07		4,792		22,534		2.03				1996/07		11,077.59		2.31

				1996/08		2,383		17,980		2.06				1996/08		8,714.91		3.66

				1996/09		4,198		17,633		2.10				1996/09		8,410.57		2.00

				1996/10		3,167		21,590		2.13				1996/10		10,120.82		3.20

				1996/11		2,321		16,872		2.16				1996/11		7,809.46		3.36

				1996/12		3,372		21,048		2.22				1996/12		9,493.26		2.82

				1997/01		3,220		21,356		2.26				1997/01		9,455.71		2.94

				1997/02		2,708		19,015		2.27				1997/02		8,374.63		3.09

				1997/03		3,570		34,593		2.28				1997/03		15,148.23		4.24

				1997/04		3,243		27,416		2.29				1997/04		11,955.32		3.69

				1997/05		3,156		26,585		2.31				1997/05		11,490.61		3.64

				1997/06		3,591		29,358		2.32				1997/06		12,632.24		3.52

				1997/07		2,988		25,399		2.34				1997/07		10,845.86		3.63

				1997/08		4,222		35,666		2.36				1997/08		15,099.75		3.58

				1997/09		5,307		43,426		2.38				1997/09		18,219.33		3.43

				1997/10		4,084		32,095		2.41				1997/10		13,321.55		3.26

				1997/11		2,813		24,783		2.44				1997/11		10,138.43		3.60

				1997/12		11,836		95,358		2.45				1997/12		38,921.74		3.29

				1998/01		2,819		22,707		2.50				1998/01		9,085.17		3.22

				1998/02		2,364		20,023		2.54				1998/02		7,884.78		3.34

				1998/03		3,167		21,519		2.56				1998/03		8,416.77		2.66

				1998/04		3,311		26,788		2.58				1998/04		10,387.32		3.14

				1998/05		3,736		28,276		2.59				1998/05		10,908.97		2.92

				1998/06		2,583		20,084		2.62				1998/06		7,674.15		2.97

				1998/07		2,620		20,145		2.64				1998/07		7,620.64		2.91

				1998/08		3,774		28,171		2.68				1998/08		10,530.10		2.79

				1998/09		3,240		26,083		2.77				1998/09		9,410.27		2.90

				1998/10		3,886		41,853		2.82				1998/10		14,838.43		3.82

				1998/11		3,146		21,312		2.85				1998/11		7,489.79		2.38

				1998/12		3,883		24,042		2.88				1998/12		8,354.89		2.15

				Nota

				En el proceso del hule se utiliza para reforzar o como pigmento

														Oxidos de Zinc

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,675		10,221.44		2.76

														1995		3,343		12,907.62		3.91

														1996		3,628		9,954.03		2.86

														1997		4,228		14,633.62		3.49

														1998		3,211		9,383.44		2.93

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-1998		-3.32%		-2.12%		1.52%





Oxidos

		

				Oxidos

				PERIODO		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

				1997/01		14,727		2.26						1997/01		6,520.61

				1997/02		13,263		2.27						1997/02		5,841.32

				1997/03		15,348		2.28						1997/03		6,720.87

				1997/04		16,269		2.29						1997/04		7,094.44

				1997/05		17,038		2.31						1997/05		7,364.19

				1997/06		15,444		2.32						1997/06		6,645.29

				1997/07		19,870		2.34						1997/07		8,484.87

				1997/08		16,742		2.36						1997/08		7,087.98

				1997/09		18,394		2.38						1997/09		7,717.18

				1997/10		18,732		2.41						1997/10		7,775.02

				1997/11		19,381		2.44						1997/11		7,928.53

				1997/12		20,736		2.45						1997/12		8,463.70

				1998/01		19,289		2.50						1998/01		7,717.61

				1998/02		18,741		2.54						1998/02		7,379.95

				1998/03		16,653		2.56						1998/03		6,513.52

				1998/04		18,910		2.58						1998/04		7,332.55

				1998/05		14,614		2.59						1998/05		5,638.13

				1998/06		18,203		2.62						1998/06		6,955.41

				1998/07		17,683		2.64						1998/07		6,689.29

				1998/08		18,166		2.68						1998/08		6,790.31

				1998/09		17,766		2.77						1998/09		6,409.65

				1998/10		17,931		2.82						1998/10		6,357.20

				1998/11		16,519		2.85						1998/11		5,805.36

				1998/12		18,332		2.88						1998/12		6,370.60

				1999/01		36,042		2.95						1999/01		12,202.09

				1999/02		34,786		2.97						1999/02		11,711.08

				1999/03		40,835		3.00						1999/03		13,600.46

				1999/04		42,029		3.03						1999/04		13,891.34

				1999/05		37,830		3.03						1999/05		12,464.93

				1999/06		55,624		3.06						1999/06		18,161.88

				1999/07		53,450		3.09						1999/07		17,286.94

				1999/08		46,343		3.12						1999/08		14,850.44

				1999/09		36,308		3.15						1999/09		11,512.72

				1999/10		37,735		3.18						1999/10		11,880.65

				1999/11		46,336		3.21						1999/11		14,432.03

				1999/12		68,043		3.24						1999/12		21,026.50

				2000/01		39,006		3.28						2000/01		11,888.64

				2000/02		42,467		3.32						2000/02		12,780.27

				2000/03		43,831		3.33						2000/03		13,163.79

				2000/04		37,975		3.34						2000/04		11,384.33

				2000/05		59,777		3.38						2000/05		17,695.65

				2000/06		61,031		3.43						2000/06		17,817.21

				2000/07		49,229		3.40						2000/07		14,465.65

				2000/08		46,682		3.43						2000/08		13,601.18

				2000/09		53,142		3.44						2000/09		15,429.32

				2000/10		53,250		3.47						2000/10		15,355.87

				2000/11		36,031		3.48						2000/11		10,368.11

				2000/12		53,274		3.44						2000/12		15,476.72

				2001/01		34,024		3.50						2001/01		9,712.69

				2001/02		45,430		3.50						2001/02		12,995.16

				2001/03		57,038		3.50						2001/03		16,275.49

				2001/04		33,996		3.51						2001/04		9,684.70

				2001/05		30,423		3.51						2001/05		8,659.75

				2001/06		31,727		3.51						2001/06		9,048.19

				2001/07		38,210		3.50						2001/07		10,931.55

				2001/08		34,763		3.52						2001/08		9,887.62

				2001/09		44,714		3.54						2001/09		12,648.34

				2001/10		34,449		3.51						2001/10		9,801.58

				2001/11		36,235		3.50						2001/11		10,360.22

				2001/12		40,554		3.49						2001/12		11,630.11

				2002/01 p/		20,431		3.51						2002/01 p/		5,820.87

				2002/02		30,714		3.51						2002/02		8,744.96

				2002/03		33,793		3.57						2002/03		9,472.73

				2002/04		40,237		3.60						2002/04		11,172.49

				2002/05		45,937		3.64						2002/05		12,636.88

				2002/06		37,774		3.66						2002/06		10,311.95

				2002/07		29,699		3.68						2002/07		8,062.60

				2002/08		47,758		3.71						2002/08		12,887.79

				2002/09		39,133		3.74						2002/09		10,472.21

				2002/10		39,954		3.73						2002/10		10,698.92

				Nota

				Corresponde a la categoría más cercana a el óxido metálico

				El cual es usado como acticador orgánico										Oxidos

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997		7,303.67

														1998		6,663.30

														1999		14,418.42

														2000		14,118.89

														2001		10,969.62

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997-2001		10.70%





acético

		

				Acético

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		6,578		12,822		1.03				1994/01		12,492.78		1.90

				1994/02		4,899		9,653		1.03				1994/02		9,387.63		1.92

				1994/03		4,292		8,447		1.03				1994/03		8,164.96		1.90

				1994/04		5,710		11,418		1.05				1994/04		10,919.99		1.91

				1994/05		3,851		7,487		1.05				1994/05		7,108.38		1.85

				1994/06		3,806		7,548		1.06				1994/06		7,097.48		1.86

				1994/07		5,717		12,669		1.07				1994/07		11,817.09		2.07

				1994/08		4,511		10,246		1.07				1994/08		9,548.49		2.12

				1994/09		3,342		7,525		1.08				1994/09		6,974.01		2.09

				1994/10		8,270		17,528		1.09				1994/10		16,134.84		1.95

				1994/11		5,299		11,581		1.09				1994/11		10,593.10		2.00

				1994/12		3,757		8,890		1.11				1994/12		8,015.45		2.13

				1995/01		6,194		21,266		1.20				1995/01		17,795.01		2.87

				1995/02		4,933		17,157		1.25				1995/02		13,720.42		2.78

				1995/03		4,971		19,576		1.33				1995/03		14,718.40		2.96

				1995/04		5,132		21,123		1.44				1995/04		14,665.28		2.86

				1995/05		3,874		14,748		1.49				1995/05		9,899.30		2.56

				1995/06		5,745		23,672		1.53				1995/06		15,494.42		2.70

				1995/07		4,903		12,855		1.55				1995/07		8,311.77		1.70

				1995/08		5,486		13,015		1.57				1995/08		8,275.21		1.51

				1995/09		4,676		13,108		1.60				1995/09		8,177.82		1.75

				1995/10		6,096		17,326		1.64				1995/10		10,584.58		1.74

				1995/11		5,123		13,511		1.70				1995/11		7,952.69		1.55

				1995/12		4,984		14,799		1.77				1995/12		8,365.65		1.68

				1996/01		5,912		14,957		1.82				1996/01		8,221.63		1.39

				1996/02		5,674		15,690		1.86				1996/02		8,428.89		1.49

				1996/03		5,645		21,400		1.92				1996/03		11,170.84		1.98

				1996/04		7,408		21,935		1.97				1996/04		11,131.79		1.50

				1996/05		5,755		17,326		1.99				1996/05		8,721.68		1.52

				1996/06		6,127		14,206		2.01				1996/06		7,081.34		1.16

				1996/07		6,872		22,553		2.03				1996/07		11,086.93		1.61

				1996/08		5,485		18,678		2.06				1996/08		9,053.24		1.65

				1996/09		5,790		22,366		2.10				1996/09		10,668.11		1.84

				1996/10		6,675		19,168		2.13				1996/10		8,985.45		1.35

				1996/11		5,611		16,854		2.16				1996/11		7,801.13		1.39

				1996/12		5,771		18,797		2.22				1996/12		8,477.99		1.47

				1997/01		6,347		20,604		2.26				1997/01		9,122.75		1.44

				1997/02		5,785		18,640		2.27				1997/02		8,209.47		1.42

				1997/03		5,215		16,399		2.28				1997/03		7,181.10		1.38

				1997/04		7,495		23,815		2.29				1997/04		10,385.03		1.39

				1997/05		5,980		19,330		2.31				1997/05		8,354.84		1.40

				1997/06		6,694		20,841		2.32				1997/06		8,967.52		1.34

				1997/07		6,299		17,353		2.34				1997/07		7,410.06		1.18

				1997/08		4,978		14,167		2.36				1997/08		5,997.82		1.20

				1997/09		4,590		15,290		2.38				1997/09		6,414.90		1.40

				1997/10		7,094		19,633		2.41				1997/10		8,149.00		1.15

				1997/11		5,560		15,720		2.44				1997/11		6,430.86		1.16

				1997/12		6,501		16,765		2.45				1997/12		6,842.88		1.05

				1998/01		5,545		32,532		2.50				1998/01		13,016.19		2.35

				1998/02		5,741		33,953		2.54				1998/02		13,370.22		2.33

				1998/03		5,663		34,138		2.56				1998/03		13,352.47		2.36

				1998/04		7,719		44,585		2.58				1998/04		17,288.30		2.24

				1998/05		5,441		31,328		2.59				1998/05		12,086.44		2.22

				1998/06		6,049		34,374		2.62				1998/06		13,134.39		2.17

				1998/07		7,597		41,988		2.64				1998/07		15,883.62		2.09

				1998/08		6,103		33,762		2.68				1998/08		12,619.98		2.07

				1998/09		7,092		40,392		2.77				1998/09		14,572.70		2.05

				1998/10		8,239		51,371		2.82				1998/10		18,212.91		2.21

				1998/11		7,335		44,756		2.85				1998/11		15,728.85		2.14

				1998/12		6,607		39,934		2.88				1998/12		13,877.56		2.10

				1999/01		5,928		36,699		2.95				1999/01		12,424.52		2.10

				1999/02		6,302		39,864		2.97				1999/02		13,420.64		2.13

				1999/03		7,394		42,187		3.00				1999/03		14,050.75		1.90

				1999/04		7,659		40,437		3.03				1999/04		13,365.15		1.75

				1999/05		6,781		33,546		3.03				1999/05		11,053.36		1.63

				1999/06		6,746		34,288		3.06				1999/06		11,195.43		1.66

				1999/07		6,616		28,145		3.09				1999/07		9,102.73		1.38

				1999/08		6,602		33,867		3.12				1999/08		10,852.55		1.64

				1999/09		7,080		32,664		3.15				1999/09		10,357.26		1.46

				1999/10		8,657		43,101		3.18				1999/10		13,570.10		1.57

				1999/11		6,425		36,504		3.21				1999/11		11,369.71		1.77

				1999/12		7,377		35,882		3.24				1999/12		11,088.18		1.50

				2000/01		7,660		40,053		3.28				2000/01		12,207.76		1.59

				2000/02		7,236		37,940		3.32				2000/02		11,417.89		1.58

				2000/03		7,787		39,823		3.33				2000/03		11,960.07		1.54

				2000/04		7,321		39,126		3.34				2000/04		11,729.38		1.60

				2000/05		7,450		41,512		3.38				2000/05		12,288.70		1.65

				2000/06		9,146		51,055		3.43				2000/06		14,904.85		1.63

				2000/07		5,989		34,771		3.40				2000/07		10,217.26		1.71

				2000/08		2,183		12,823		3.43				2000/08		3,736.08		1.71

				2000/09		4,201		24,321		3.44				2000/09		7,061.39		1.68

				2000/10		2,715		14,889		3.47				2000/10		4,293.59		1.58

				2000/11		3,340		19,186		3.48				2000/11		5,520.87		1.65

				2000/12		3,285		18,466		3.44				2000/12		5,364.59		1.63

				2001/01		8,156		54,854		3.50				2001/01		15,658.95		1.92

				2001/02		10,812		70,529		3.50				2001/02		20,174.67		1.87

				2001/03		9,890		63,300		3.50				2001/03		18,062.32		1.83

				2001/04		10,773		71,019		3.51				2001/04		20,231.73		1.88

				2001/05		10,479		67,976		3.51				2001/05		19,349.02		1.85

				2001/06		10,505		67,576		3.51				2001/06		19,271.92		1.83

				2001/07		8,891		57,132		3.50				2001/07		16,344.97		1.84

				2001/08		7,469		47,356		3.52				2001/08		13,469.45		1.80

				2001/09		6,872		44,124		3.54				2001/09		12,481.44		1.82

				2001/10		9,630		62,241		3.51				2001/10		17,709.07		1.84

				2001/11		9,136		60,354		3.50				2001/11		17,256.26		1.89

				2001/12		10,169		45,131		3.49				2001/12		12,942.71		1.27

				2002/01 p/		7,220		41,178		3.51				2002/01 p/		11,731.76		1.62

				2002/02		7,130		39,915		3.51				2002/02		11,364.70		1.59

				2002/03		8,214		46,442		3.57				2002/03		13,018.45		1.58

				2002/04		8,470		50,309		3.60				2002/04		13,969.15		1.65

				2002/05		11,273		53,717		3.64				2002/05		14,777.09		1.31

				2002/06		10,899		55,477		3.66				2002/06		15,144.70		1.39

				2002/07		8,936		50,520		3.68				2002/07		13,715.02		1.53

				2002/08		7,512		42,578		3.71				2002/08		11,489.94		1.53

				2002/09		8,399		48,289		3.74				2002/09		12,922.40		1.54

				2002/10		9,706		52,651		3.73				2002/10		14,098.93		1.45

				Nota

				El acético es un antioxidante que es catalogado como un antioxidante,

				por lo que entra en las acetonas, cuya función en el proceso del hule

				es evitar la oxidación del hule natural.

														Acético

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		5,003		9,854.52		1.97

														1995		5,176		11,496.71		2.22

														1996		6,060		9,235.75		1.53

														1997		6,045		7,788.85		1.29

														1998		6,594		14,428.63		2.19

														1999		6,964		11,820.87		1.71

														2000		5,693		9,225.20		1.63

														2001		9,399		16,912.71		1.80

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		9.43%		8.02%		-1.29%





glicoles

		

				Glicoles

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		17,253		20,267		1.03				1994/01		19,746.62		1.14

				1994/02		15,164		15,770		1.03				1994/02		15,336.48		1.01

				1994/03		14,519		14,672		1.03				1994/03		14,182.10		0.98

				1994/04		14,830		19,160		1.05				1994/04		18,324.31		1.24

				1994/05		17,115		18,831		1.05				1994/05		17,878.71		1.04

				1994/06		14,074		15,894		1.06				1994/06		14,945.34		1.06

				1994/07		12,304		15,173		1.07				1994/07		14,152.71		1.15

				1994/08		14,293		17,410		1.07				1994/08		16,224.80		1.14

				1994/09		12,517		16,136		1.08				1994/09		14,954.51		1.19

				1994/10		13,417		20,374		1.09				1994/10		18,754.63		1.40

				1994/11		16,596		24,970		1.09				1994/11		22,839.97		1.38

				1994/12		14,208		20,616		1.11				1994/12		18,587.91		1.31

				1995/01		16,609		32,862		1.20				1995/01		27,498.34		1.66

				1995/02		13,713		21,236		1.25				1995/02		16,982.39		1.24

				1995/03		16,679		31,633		1.33				1995/03		23,783.57		1.43

				1995/04		12,381		37,701		1.44				1995/04		26,175.06		2.11

				1995/05		12,760		52,549		1.49				1995/05		35,272.48		2.76

				1995/06		14,871		54,881		1.53				1995/06		35,922.16		2.42

				1995/07		17,625		61,925		1.55				1995/07		40,039.37		2.27

				1995/08		20,715		78,281		1.57				1995/08		49,772.71		2.40

				1995/09		17,595		63,457		1.60				1995/09		39,589.56		2.25

				1995/10		16,387		63,310		1.64				1995/10		38,676.53		2.36

				1995/11		16,698		62,586		1.70				1995/11		36,838.63		2.21

				1995/12		12,563		48,505		1.77				1995/12		27,419.13		2.18

				1996/01		16,953		65,683		1.82				1996/01		36,104.91		2.13

				1996/02		17,741		68,884		1.86				1996/02		37,005.47		2.09

				1996/03		16,525		68,085		1.92				1996/03		35,540.48		2.15

				1996/04		17,904		74,907		1.97				1996/04		38,014.54		2.12

				1996/05		16,159		78,870		1.99				1996/05		39,702.11		2.46

				1996/06		17,952		69,425		2.01				1996/06		34,606.67		1.93

				1996/07		14,002		55,917		2.03				1996/07		27,488.48		1.96

				1996/08		19,069		60,104		2.06				1996/08		29,132.44		1.53

				1996/09		14,327		43,672		2.10				1996/09		20,830.61		1.45

				1996/10		14,215		47,984		2.13				1996/10		22,493.62		1.58

				1996/11		11,235		44,766		2.16				1996/11		20,720.61		1.84

				1996/12		10,672		43,110		2.22				1996/12		19,443.86		1.82

				1997/01		17,784		87,630		2.26				1997/01		38,799.58		2.18

				1997/02		25,155		87,670		2.27				1997/02		38,611.80		1.53

				1997/03		8,412		21,561		2.28				1997/03		9,441.54		1.12

				1997/04		9,946		27,808		2.29				1997/04		12,126.26		1.22

				1997/05		9,350		35,458		2.31				1997/05		15,325.71		1.64

				1997/06		6,343		24,246		2.32				1997/06		10,432.64		1.64

				1997/07		7,664		31,857		2.34				1997/07		13,603.54		1.77

				1997/08		9,196		32,026		2.36				1997/08		13,558.70		1.47

				1997/09		8,625		31,420		2.38				1997/09		13,182.22		1.53

				1997/10		9,033		33,640		2.41				1997/10		13,962.83		1.55

				1997/11		8,644		32,100		2.44				1997/11		13,131.72		1.52

				1997/12		9,423		34,862		2.45				1997/12		14,229.43		1.51

				1998/01		ND		ND		2.50				1998/01		0.00		0.00

				1998/02		ND		ND		2.54				1998/02		0.00		0.00

				1998/03		ND		ND		2.56				1998/03		0.00		0.00

				1998/04		ND		ND		2.58				1998/04		0.00		0.00

				1998/05		ND		ND		2.59				1998/05		0.00		0.00

				1998/06		ND		ND		2.62				1998/06		0.00		0.00

				1998/07		ND		ND		2.64				1998/07		0.00		0.00

				1998/08		ND		ND		2.68				1998/08		0.00		0.00

				1998/09		ND		ND		2.77				1998/09		0.00		0.00

				1998/10		ND		ND		2.82				1998/10		0.00		0.00

				1998/11		ND		ND		2.85				1998/11		0.00		0.00

				1998/12		ND		ND		2.88				1998/12		0.00		0.00

				1999/01		19,545		75,699		2.95				1999/01		25,628.05		1.31

				1999/02		16,243		61,951		2.97				1999/02		20,856.47		1.28

				1999/03		19,011		74,233		3.00				1999/03		24,723.95		1.30

				1999/04		17,740		55,366		3.03				1999/04		18,299.45		1.03

				1999/05		7,866		30,532		3.03				1999/05		10,060.25		1.28

				1999/06		12,020		44,586		3.06				1999/06		14,557.85		1.21

				1999/07		18,625		76,682		3.09				1999/07		24,800.70		1.33

				1999/08		18,933		81,735		3.12				1999/08		26,191.67		1.38

				1999/09		16,303		67,514		3.15				1999/09		21,407.67		1.31

				1999/10		12,712		64,723		3.18				1999/10		20,377.67		1.60

				1999/11		17,487		87,714		3.21				1999/11		27,319.81		1.56

				1999/12		21,649		106,646		3.24				1999/12		32,955.52		1.52

				2000/01		22,630		114,093		3.28				2000/01		34,774.41		1.54

				2000/02		19,859		100,988		3.32				2000/02		30,391.93		1.53

				2000/03		14,405		74,728		3.33				2000/03		22,443.11		1.56

				2000/04		10,147		52,178		3.34				2000/04		15,642.17		1.54

				2000/05		12,861		71,202		3.38				2000/05		21,077.77		1.64

				2000/06		13,908		77,288		3.43				2000/06		22,563.23		1.62

				2000/07		21,203		109,674		3.40				2000/07		32,227.06		1.52

				2000/08		16,430		82,109		3.43				2000/08		23,923.12		1.46

				2000/09		18,496		92,729		3.44				2000/09		26,923.05		1.46

				2000/10		13,576		66,405		3.47				2000/10		19,149.41		1.41

				2000/11		14,120		66,204		3.48				2000/11		19,050.54		1.35

				2000/12		18,635		78,899		3.44				2000/12		22,921.08		1.23

				2001/01		18,617		92,232		3.50				2001/01		26,329.10		1.41

				2001/02		21,531		107,582		3.50				2001/02		30,773.60		1.43

				2001/03		15,910		76,948		3.50				2001/03		21,956.70		1.38

				2001/04		17,069		80,102		3.51				2001/04		22,819.28		1.34

				2001/05		14,448		67,465		3.51				2001/05		19,203.56		1.33

				2001/06		10,699		47,276		3.51				2001/06		13,482.59		1.26

				2001/07		16,799		93,780		3.50				2001/07		26,829.65		1.60

				2001/08		16,611		74,873		3.52				2001/08		21,296.09		1.28

				2001/09		16,553		76,572		3.54				2001/09		21,660.07		1.31

				2001/10		19,455		82,884		3.51				2001/10		23,582.51		1.21

				2001/11		13,209		62,626		3.50				2001/11		17,905.86		1.36

				2001/12		10,034		38,161		3.49				2001/12		10,943.84		1.09

				2002/01 p/		18,764		66,615		3.51				2002/01 p/		18,978.86		1.01

				2002/02		16,887		52,898		3.51				2002/02		15,061.25		0.89

				2002/03		18,154		55,885		3.57				2002/03		15,665.48		0.86

				2002/04		19,139		67,387		3.60				2002/04		18,711.15		0.98

				2002/05		8,702		37,696		3.64				2002/05		10,369.85		1.19

				2002/06		16,216		75,473		3.66				2002/06		20,603.42		1.27

				2002/07		12,570		60,739		3.68				2002/07		16,489.24		1.31

				2002/08		8,049		39,918		3.71				2002/08		10,772.12		1.34

				2002/09		15,071		73,798		3.74				2002/09		19,748.75		1.31

				2002/10		15,357		81,266		3.73				2002/10		21,761.48		1.42

				Nota

				Los glicoles son la categorías más cercana a los fenoles, los

				cuales son utilizados como antioxidantes

														Glicoles

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		14,691		17,160.67		1.17

														1995		15,716		33,164.16		2.11

														1996		15,563		30,090.32		1.92

														1997		10,798		17,200.50		1.56

														1999		16,511		22,264.92		1.34

														2000		16,356		24,257.24		1.49

														2001		15,911		21,398.57		1.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		1.15%		3.20%		1.88%





Tinturas orgánicas

		

				Pigmentos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		638		13,490		1.03				1994/01		13,143.63		20.60

				1994/02		676		14,340		1.03				1994/02		13,945.79		20.63

				1994/03		644		15,841		1.03				1994/03		15,312.07		23.78

				1994/04		640		16,854		1.05				1994/04		16,118.89		25.19

				1994/05		956		16,114		1.05				1994/05		15,299.11		16.00

				1994/06		762		17,244		1.06				1994/06		16,214.76		21.28

				1994/07		677		21,246		1.07				1994/07		19,817.34		29.27

				1994/08		1,083		15,455		1.07				1994/08		14,402.89		13.30

				1994/09		1,161		19,107		1.08				1994/09		17,707.97		15.25

				1994/10		1,004		15,974		1.09				1994/10		14,704.35		14.65

				1994/11		651		15,141		1.09				1994/11		13,849.42		21.27

				1994/12		824		18,475		1.11				1994/12		16,657.53		20.22

				1995/01		668		20,926		1.20				1995/01		17,510.51		26.21

				1995/02		481		22,552		1.25				1995/02		18,034.79		37.49

				1995/03		648		27,485		1.33				1995/03		20,664.86		31.89

				1995/04		521		17,103		1.44				1995/04		11,874.28		22.79

				1995/05		644		26,190		1.49				1995/05		17,579.52		27.30

				1995/06		847		31,247		1.53				1995/06		20,452.61		24.15

				1995/07		621		20,050		1.55				1995/07		12,963.90		20.88

				1995/08		583		21,837		1.57				1995/08		13,884.42		23.82

				1995/09		664		24,054		1.60				1995/09		15,006.81		22.60

				1995/10		576		21,671		1.64				1995/10		13,238.97		22.98

				1995/11		562		25,439		1.70				1995/11		14,973.60		26.64

				1995/12		633		30,016		1.77				1995/12		16,967.59		26.81

				1996/01		788		37,978		1.82				1996/01		20,875.91		26.49

				1996/02		714		28,817		1.86				1996/02		15,480.90		21.68

				1996/03		783		32,971		1.92				1996/03		17,210.92		21.98

				1996/04		824		39,503		1.97				1996/04		20,047.37		24.33

				1996/05		558		31,333		1.99				1996/05		15,772.62		28.27

				1996/06		555		28,777		2.01				1996/06		14,344.63		25.85

				1996/07		773		33,634		2.03				1996/07		16,534.28		21.39

				1996/08		719		43,259		2.06				1996/08		20,967.66		29.16

				1996/09		813		41,256		2.10				1996/09		19,678.23		24.20

				1996/10		897		47,140		2.13				1996/10		22,097.98		24.64

				1996/11		561		36,117		2.16				1996/11		16,717.29		29.80

				1996/12		730		34,416		2.22				1996/12		15,522.62		21.26

				1997/01		823		37,196		2.26				1997/01		16,469.12		20.01

				1997/02		610		29,561		2.27				1997/02		13,019.32		21.34

				1997/03		723		32,078		2.28				1997/03		14,046.92		19.43

				1997/04		944		49,426		2.29				1997/04		21,553.23		22.83

				1997/05		918		55,503		2.31				1997/05		23,989.59		26.13

				1997/06		934		51,157		2.32				1997/06		22,011.98		23.57

				1997/07		932		52,796		2.34				1997/07		22,544.89		24.19

				1997/08		909		59,358		2.36				1997/08		25,130.12		27.65

				1997/09		1,083		59,773		2.38				1997/09		25,077.69		23.16

				1997/10		1,032		53,399		2.41				1997/10		22,164.12		21.48

				1997/11		888		57,730		2.44				1997/11		23,616.65		26.60

				1997/12		908		48,924		2.45				1997/12		19,969.03		21.99

				1998/01		965		49,578		2.50				1998/01		19,836.37		20.56

				1998/02		906		44,024		2.54				1998/02		17,336.04		19.13

				1998/03		918		50,083		2.56				1998/03		19,589.07		21.34

				1998/04		977		53,825		2.58				1998/04		20,871.20		21.36

				1998/05		859		41,527		2.59				1998/05		16,021.25		18.65

				1998/06		985		52,303		2.62				1998/06		19,985.11		20.29

				1998/07		952		54,657		2.64				1998/07		20,676.17		21.72

				1998/08		927		45,920		2.68				1998/08		17,164.54		18.52

				1998/09		1,134		56,405		2.77				1998/09		20,349.89		17.95

				1998/10		1,244		68,504		2.82				1998/10		24,287.18		19.52

				1998/11		982		56,093		2.85				1998/11		19,713.07		20.07

				1998/12		1,079		57,120		2.88				1998/12		19,849.90		18.40

				1999/01		1,006		60,330		2.95				1999/01		20,424.84		20.30

				1999/02		996		61,756		2.97				1999/02		20,790.82		20.87

				1999/03		1,155		63,211		3.00				1999/03		21,052.98		18.23

				1999/04		1,057		57,958		3.03				1999/04		19,156.15		18.12

				1999/05		1,093		60,526		3.03				1999/05		19,943.22		18.25

				1999/06		1,103		60,761		3.06				1999/06		19,839.17		17.99

				1999/07		1,152		59,604		3.09				1999/07		19,277.28		16.73

				1999/08		1,190		61,085		3.12				1999/08		19,574.45		16.45

				1999/09		1,277		70,433		3.15				1999/09		22,333.24		17.49

				1999/10		1,249		72,104		3.18				1999/10		22,701.53		18.18

				1999/11		1,404		71,770		3.21				1999/11		22,353.82		15.92

				1999/12		1,387		74,340		3.24				1999/12		22,972.39		16.56

				2000/01		1,175		58,920		3.28				2000/01		17,958.23		15.28

				2000/02		1,247		73,759		3.32				2000/02		22,197.47		17.80

				2000/03		1,267		67,299		3.33				2000/03		20,211.95		15.95

				2000/04		1,172		78,901		3.34				2000/04		23,653.32		20.18

				2000/05		1,239		67,696		3.38				2000/05		20,039.90		16.17

				2000/06		1,412		82,505		3.43				2000/06		24,086.27		17.06

				2000/07		1,268		69,001		3.40				2000/07		20,275.54		15.99

				2000/08		1,495		68,176		3.43				2000/08		19,863.63		13.29

				2000/09		1,321		62,148		3.44				2000/09		18,044.13		13.66

				2000/10		1,250		64,049		3.47				2000/10		18,470.01		14.78

				2000/11		1,347		64,560		3.48				2000/11		18,577.48		13.79

				2000/12		1,345		63,769		3.44				2000/12		18,525.64		13.77

				2001/01		1,338		64,333		3.50				2001/01		18,364.88		13.73

				2001/02		1,270		59,861		3.50				2001/02		17,123.11		13.48

				2001/03		1,259		70,665		3.50				2001/03		20,163.88		16.02

				2001/04		1,063		59,499		3.51				2001/04		16,949.94		15.95

				2001/05		1,208		69,546		3.51				2001/05		19,795.91		16.39

				2001/06		1,157		61,788		3.51				2001/06		17,621.25		15.23

				2001/07		1,338		70,790		3.50				2001/07		20,252.41		15.14

				2001/08		1,369		71,030		3.52				2001/08		20,203.03		14.76

				2001/09		1,132		63,815		3.54				2001/09		18,051.47		15.95

				2001/10		1,268		67,381		3.51				2001/10		19,171.53		15.12

				2001/11		1,220		77,072		3.50				2001/11		22,036.23		18.06

				2001/12		1,128		55,789		3.49				2001/12		15,999.22		14.18

				2002/01 p/		1,228		61,267		3.51				2002/01 p/		17,455.19		14.21

				2002/02		1,098		52,858		3.51				2002/02		15,049.86		13.71

				2002/03		1,088		59,152		3.57				2002/03		16,581.27		15.24

				2002/04		1,168		58,173		3.60				2002/04		16,152.72		13.83

				2002/05		1,007		54,547		3.64				2002/05		15,005.41		14.90

				2002/06		1,034		58,845		3.66				2002/06		16,064.13		15.54

				2002/07		1,172		69,422		3.68				2002/07		18,846.48		16.08

				2002/08		1,151		62,735		3.71				2002/08		16,929.43		14.71

				2002/09		1,327		61,682		3.74				2002/09		16,506.44		12.44

				2002/10		1,311		67,804		3.73				2002/10		18,156.61		13.85

				Nota

				Utilizadas en la elaboración del hule como pigmentos

														Pigmentos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		810		15,597.81		20.12

														1995		621		16,095.99		26.13

														1996		726		17,937.53		24.92

														1997		892		20,799.39		23.20

														1998		994		19,639.98		19.79

														1999		1,172		20,868.33		17.92

														2000		1,295		20,158.63		15.64

														2001		1,229		18,811.07		15.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		6.15%		2.71%		-3.81%





Plastificantes

		

				Plastificantes

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		3,111		18,709		1.03				1994/01		18,228.62		5.86

				1994/02		3,848		20,160		1.03				1994/02		19,605.79		5.10

				1994/03		4,085		19,138		1.03				1994/03		18,498.98		4.53

				1994/04		3,775		18,905		1.05				1994/04		18,080.43		4.79

				1994/05		3,464		19,661		1.05				1994/05		18,666.73		5.39

				1994/06		2,873		21,180		1.06				1994/06		19,915.83		6.93

				1994/07		4,045		21,507		1.07				1994/07		20,060.79		4.96

				1994/08		4,163		23,109		1.07				1994/08		21,535.83		5.17

				1994/09		3,961		22,462		1.08				1994/09		20,817.32		5.26

				1994/10		4,963		26,284		1.09				1994/10		24,194.89		4.88

				1994/11		3,162		22,560		1.09				1994/11		20,635.55		6.53

				1994/12		4,907		32,087		1.11				1994/12		28,930.46		5.90

				1995/01		3,953		36,178		1.20				1995/01		30,273.11		7.66

				1995/02		3,401		33,167		1.25				1995/02		26,523.58		7.80

				1995/03		4,262		47,649		1.33				1995/03		35,825.35		8.41

				1995/04		3,920		51,480		1.44				1995/04		35,741.55		9.12

				1995/05		2,292		30,332		1.49				1995/05		20,359.75		8.88

				1995/06		3,208		39,414		1.53				1995/06		25,798.29		8.04

				1995/07		3,265		36,042		1.55				1995/07		23,303.98		7.14

				1995/08		4,313		48,767		1.57				1995/08		31,007.08		7.19

				1995/09		2,645		31,942		1.60				1995/09		19,927.98		7.53

				1995/10		3,268		36,592		1.64				1995/10		22,354.31		6.84

				1995/11		3,731		46,343		1.70				1995/11		27,277.87		7.31

				1995/12		3,875		53,349		1.77				1995/12		30,157.37		7.78

				1996/01		3,375		43,684		1.82				1996/01		24,012.41		7.11

				1996/02		3,654		49,556		1.86				1996/02		26,622.19		7.29

				1996/03		4,720		55,346		1.92				1996/03		28,890.70		6.12

				1996/04		4,095		50,426		1.97				1996/04		25,590.68		6.25

				1996/05		4,409		56,077		1.99				1996/05		28,228.42		6.40

				1996/06		3,642		46,319		2.01				1996/06		23,088.89		6.34

				1996/07		2,939		30,980		2.03				1996/07		15,229.59		5.18

				1996/08		4,384		52,558		2.06				1996/08		25,474.89		5.81

				1996/09		3,856		47,010		2.10				1996/09		22,422.77		5.82

				1996/10		2,651		34,396		2.13				1996/10		16,123.93		6.08

				1996/11		3,201		34,302		2.16				1996/11		15,877.19		4.96

				1996/12		3,095		38,729		2.22				1996/12		17,467.90		5.64

				1997/01		3,641		44,856		2.26				1997/01		19,860.71		5.45

				1997/02		4,171		47,019		2.27				1997/02		20,708.21		4.96

				1997/03		3,041		41,429		2.28				1997/03		18,141.71		5.97

				1997/04		3,534		41,732		2.29				1997/04		18,198.11		5.15

				1997/05		4,423		53,441		2.31				1997/05		23,098.35		5.22

				1997/06		4,335		45,422		2.32				1997/06		19,544.31		4.51

				1997/07		4,253		49,686		2.34				1997/07		21,216.87		4.99

				1997/08		5,338		59,281		2.36				1997/08		25,097.52		4.70

				1997/09		4,043		46,293		2.38				1997/09		19,422.17		4.80

				1997/10		4,439		50,620		2.41				1997/10		21,010.65		4.73

				1997/11		4,749		53,659		2.44				1997/11		21,951.25		4.62

				1997/12		4,047		49,700		2.45				1997/12		20,285.77		5.01

				1998/01		3,615		47,556		2.50				1998/01		19,027.36		5.26

				1998/02		3,995		45,111		2.54				1998/02		17,764.09		4.45

				1998/03		4,321		52,499		2.56				1998/03		20,534.04		4.75

				1998/04		3,940		47,898		2.58				1998/04		18,572.95		4.71

				1998/05		5,345		51,078		2.59				1998/05		19,706.05		3.69

				1998/06		3,714		34,582		2.62				1998/06		13,213.87		3.56

				1998/07		5,221		54,073		2.64				1998/07		20,455.25		3.92

				1998/08		4,534		54,142		2.68				1998/08		20,237.86		4.46

				1998/09		4,872		57,895		2.77				1998/09		20,887.46		4.29

				1998/10		5,036		58,797		2.82				1998/10		20,845.70		4.14

				1998/11		4,846		54,977		2.85				1998/11		19,320.87		3.99

				1998/12		3,302		35,808		2.88				1998/12		12,443.72		3.77

				1999/01		3,666		48,875		2.95				1999/01		16,546.73		4.51

				1999/02		4,665		52,536		2.97				1999/02		17,686.81		3.79

				1999/03		4,684		53,978		3.00				1999/03		17,977.85		3.84

				1999/04		3,398		39,782		3.03				1999/04		13,148.66		3.87

				1999/05		5,778		53,798		3.03				1999/05		17,726.36		3.07

				1999/06		4,903		49,774		3.06				1999/06		16,251.79		3.31

				1999/07		4,726		51,665		3.09				1999/07		16,709.63		3.54

				1999/08		5,076		55,307		3.12				1999/08		17,722.92		3.49

				1999/09		3,857		43,740		3.15				1999/09		13,869.29		3.60

				1999/10		4,439		53,748		3.18				1999/10		16,922.25		3.81

				1999/11		3,862		46,766		3.21				1999/11		14,565.96		3.77

				1999/12		3,984		50,659		3.24				1999/12		15,654.54		3.93

				2000/01		3,795		39,458		3.28				2000/01		12,026.41		3.17

				2000/02		3,840		44,989		3.32				2000/02		13,539.26		3.53

				2000/03		4,661		53,211		3.33				2000/03		15,980.89		3.43

				2000/04		3,985		48,586		3.34				2000/04		14,565.34		3.66

				2000/05		3,916		48,536		3.38				2000/05		14,368.00		3.67

				2000/06		4,777		55,496		3.43				2000/06		16,201.34		3.39

				2000/07		4,904		60,847		3.40				2000/07		17,879.54		3.65

				2000/08		3,901		47,795		3.43				2000/08		13,925.46		3.57

				2000/09		5,215		60,201		3.44				2000/09		17,478.83		3.35

				2000/10		3,739		44,225		3.47				2000/10		12,753.30		3.41

				2000/11		4,698		53,969		3.48				2000/11		15,529.86		3.31

				2000/12		5,505		64,938		3.44				2000/12		18,865.25		3.43

				2001/01		4,609		57,555		3.50				2001/01		16,429.99		3.56

				2001/02		4,593		56,701		3.50				2001/02		16,219.20		3.53

				2001/03		4,904		60,847		3.50				2001/03		17,362.37		3.54

				2001/04		4,179		49,601		3.51				2001/04		14,130.22		3.38

				2001/05		3,926		48,191		3.51				2001/05		13,717.32		3.49

				2001/06		4,401		49,349		3.51				2001/06		14,073.78		3.20

				2001/07		2,837		29,160		3.50				2001/07		8,342.43		2.94

				2001/08		4,728		54,881		3.52				2001/08		15,609.78		3.30

				2001/09		5,034		55,513		3.54				2001/09		15,703.07		3.12

				2001/10		5,377		50,219		3.51				2001/10		14,288.52		2.66

				2001/11		5,723		58,756		3.50				2001/11		16,799.36		2.94

				2001/12		4,093		37,020		3.49				2001/12		10,616.63		2.59

				2002/01 p/		4,612		44,260		3.51				2002/01 p/		12,609.83		2.73

				2002/02		4,629		43,843		3.51				2002/02		12,483.09		2.70

				2002/03		6,389		57,507		3.57				2002/03		16,120.15		2.52

				2002/04		6,024		57,430		3.60				2002/04		15,946.42		2.65

				2002/05		5,079		53,810		3.64				2002/05		14,802.67		2.91

				2002/06		5,878		59,959		3.66				2002/06		16,368.24		2.78

				2002/07		3,840		31,730		3.68				2002/07		8,613.97		2.24

				2002/08		5,759		61,495		3.71				2002/08		16,594.81		2.88

				2002/09		5,289		59,910		3.74				2002/09		16,032.25		3.03

				2002/10		5,858		66,450		3.73				2002/10		17,794.04		3.04

				Nota

				Utilizados como agentes de regeneración

														Plastificantes

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,863		20,764.27		5.44

														1995		3,511		27,379.19		7.81

														1996		3,668		22,419.13		6.08

														1997		4,168		20,711.30		5.01

														1998		4,395		18,584.10		4.25

														1999		4,420		16,231.90		3.71

														2000		4,411		15,259.46		3.46

														2001		4,534		14,441.06		3.19

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		2.31%		-5.06%		-7.35%





Acidos orgánicos

		

				Acidos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		35,605		67,803		1.03				1994/01		66,062.07		1.86

				1994/02		32,738		61,416		1.03				1994/02		59,727.65		1.82

				1994/03		36,799		73,657		1.03				1994/03		71,197.60		1.93

				1994/04		31,899		61,931		1.05				1994/04		59,229.79		1.86

				1994/05		37,125		72,775		1.05				1994/05		69,094.73		1.86

				1994/06		34,835		69,074		1.06				1994/06		64,951.18		1.86

				1994/07		36,732		74,735		1.07				1994/07		69,709.54		1.90

				1994/08		38,248		77,842		1.07				1994/08		72,542.83		1.90

				1994/09		35,741		77,276		1.08				1994/09		71,617.80		2.00

				1994/10		41,532		91,987		1.09				1994/10		84,675.69		2.04

				1994/11		36,870		85,982		1.09				1994/11		78,647.43		2.13

				1994/12		44,144		116,685		1.11				1994/12		105,206.18		2.38

				1995/01		49,014		196,527		1.20				1995/01		164,450.33		3.36

				1995/02		43,646		174,362		1.25				1995/02		139,436.95		3.19

				1995/03		43,791		197,045		1.33				1995/03		148,150.14		3.38

				1995/04		50,033		257,599		1.44				1995/04		178,845.92		3.57

				1995/05		46,714		236,694		1.49				1995/05		158,876.16		3.40

				1995/06		41,336		224,418		1.53				1995/06		146,891.99		3.55

				1995/07		51,217		292,269		1.55				1995/07		188,974.82		3.69

				1995/08		52,419		298,356		1.57				1995/08		189,701.02		3.62

				1995/09		52,902		303,027		1.60				1995/09		189,052.53		3.57

				1995/10		51,083		311,518		1.64				1995/10		190,308.57		3.73

				1995/11		47,132		315,243		1.70				1995/11		185,554.61		3.94

				1995/12		57,188		382,606		1.77				1995/12		216,281.32		3.78

				1996/01		49,849		315,090		1.82				1996/01		173,200.02		3.47

				1996/02		36,565		234,430		1.86				1996/02		125,939.15		3.44

				1996/03		45,344		287,708		1.92				1996/03		150,184.06		3.31

				1996/04		52,644		275,819		1.97				1996/04		139,975.35		2.66

				1996/05		52,372		272,410		1.99				1996/05		137,127.57		2.62

				1996/06		44,665		228,613		2.01				1996/06		113,958.00		2.55

				1996/07		49,744		203,224		2.03				1996/07		99,903.77		2.01

				1996/08		46,475		190,192		2.06				1996/08		92,186.15		1.98

				1996/09		51,267		207,112		2.10				1996/09		98,788.01		1.93

				1996/10		59,150		232,618		2.13				1996/10		109,045.12		1.84

				1996/11		51,128		205,555		2.16				1996/11		95,144.20		1.86

				1996/12		61,444		246,471		2.22				1996/12		111,165.59		1.81

				1997/01		57,463		233,929		2.26				1997/01		103,575.80		1.80

				1997/02		49,767		207,774		2.27				1997/02		91,508.26		1.84

				1997/03		59,773		261,144		2.28				1997/03		114,354.65		1.91

				1997/04		58,884		254,562		2.29				1997/04		111,007.05		1.89

				1997/05		62,370		275,048		2.31				1997/05		118,881.66		1.91

				1997/06		57,838		260,634		2.32				1997/06		112,146.34		1.94

				1997/07		64,669		287,663		2.34				1997/07		122,837.56		1.90

				1997/08		62,884		265,341		2.36				1997/08		112,336.17		1.79

				1997/09		74,877		344,635		2.38				1997/09		144,591.21		1.93

				1997/10		83,519		387,410		2.41				1997/10		160,800.81		1.93

				1997/11		60,181		289,664		2.44				1997/11		118,498.05		1.97

				1997/12		59,195		281,323		2.45				1997/12		114,826.03		1.94

				1998/01		52,952		218,931		2.50				1998/01		87,595.23		1.65

				1998/02		51,185		214,026		2.54				1998/02		84,280.47		1.65

				1998/03		70,715		292,290		2.56				1998/03		114,323.99		1.62

				1998/04		70,867		271,740		2.58				1998/04		105,370.00		1.49

				1998/05		80,784		311,338		2.59				1998/05		120,115.17		1.49

				1998/06		80,155		296,111		2.62				1998/06		113,144.75		1.41

				1998/07		58,776		230,385		2.64				1998/07		87,152.22		1.48

				1998/08		73,123		301,669		2.68				1998/08		112,761.55		1.54

				1998/09		60,730		274,305		2.77				1998/09		98,964.23		1.63

				1998/10		54,945		235,165		2.82				1998/10		83,374.63		1.52

				1998/11		80,001		344,702		2.85				1998/11		121,140.51		1.51

				1998/12		67,737		279,063		2.88				1998/12		96,977.82		1.43

				1999/01		72,602		303,760		2.95				1999/01		102,838.55		1.42

				1999/02		64,162		271,928		2.97				1999/02		91,547.47		1.43

				1999/03		73,129		291,552		3.00				1999/03		97,103.95		1.33

				1999/04		66,953		268,334		3.03				1999/04		88,689.18		1.32

				1999/05		81,969		331,770		3.03				1999/05		109,317.70		1.33

				1999/06		83,019		349,264		3.06				1999/06		114,038.77		1.37

				1999/07		75,884		352,087		3.09				1999/07		113,872.92		1.50

				1999/08		81,148		370,262		3.12				1999/08		118,649.04		1.46

				1999/09		74,143		339,999		3.15				1999/09		107,808.55		1.45

				1999/10		74,787		378,903		3.18				1999/10		119,295.44		1.60

				1999/11		81,918		414,897		3.21				1999/11		129,225.76		1.58

				1999/12		92,839		451,745		3.24				1999/12		139,597.27		1.50

				2000/01		82,515		437,911		3.28				2000/01		133,470.93		1.62

				2000/02		72,300		370,483		3.32				2000/02		111,495.35		1.54

				2000/03		87,809		449,130		3.33				2000/03		134,887.50		1.54

				2000/04		82,866		466,719		3.34				2000/04		139,915.24		1.69

				2000/05		78,369		438,870		3.38				2000/05		129,917.71		1.66

				2000/06		84,224		491,962		3.43				2000/06		143,621.95		1.71

				2000/07		93,607		543,475		3.40				2000/07		159,696.95		1.71

				2000/08		63,449		367,035		3.43				2000/08		106,938.60		1.69

				2000/09		79,861		456,472		3.44				2000/09		132,532.66		1.66

				2000/10		75,269		437,661		3.47				2000/10		126,209.64		1.68

				2000/11		77,898		445,570		3.48				2000/11		128,215.08		1.65

				2000/12		83,518		478,758		3.44				2000/12		139,084.81		1.67

				2001/01		68,577		402,032		3.50				2001/01		114,766.45		1.67

				2001/02		73,121		426,266		3.50				2001/02		121,932.49		1.67

				2001/03		82,228		475,865		3.50				2001/03		135,785.53		1.65

				2001/04		77,859		442,981		3.51				2001/04		126,195.42		1.62

				2001/05		78,929		450,750		3.51				2001/05		128,303.66		1.63

				2001/06		72,376		408,440		3.51				2001/06		116,482.53		1.61

				2001/07		67,030		378,622		3.50				2001/07		108,320.50		1.62

				2001/08		68,001		378,634		3.52				2001/08		107,694.70		1.58

				2001/09		80,583		461,761		3.54				2001/09		130,619.24		1.62

				2001/10		77,876		415,256		3.51				2001/10		118,150.40		1.52

				2001/11		75,254		394,593		3.50				2001/11		112,821.00		1.50

				2001/12		50,932		255,100		3.49				2001/12		73,157.80		1.44

				2002/01 p/		71,520		315,666		3.51				2002/01 p/		89,934.39		1.26

				2002/02		69,067		307,472		3.51				2002/02		87,544.18		1.27

				2002/03		82,356		362,528		3.57				2002/03		101,622.53		1.23

				2002/04		81,629		401,688		3.60				2002/04		111,535.51		1.37

				2002/05		79,449		444,680		3.64				2002/05		122,327.66		1.54

				2002/06		88,104		481,476		3.66				2002/06		131,438.42		1.49

				2002/07		81,972		443,381		3.68				2002/07		120,367.76		1.47

				2002/08		88,529		476,990		3.71				2002/08		128,718.70		1.45

				2002/09		87,421		483,140		3.74				2002/09		129,290.94		1.48

				2002/10		87,300		490,600		3.73				2002/10		131,373.28		1.50

				Nota

				Los ácidos orgánicos resultan ser la categoría más

				cercana al ácido saliciílico y benzoico, ya que tanto uno, como otro son

				ácidos orgánicos, y son usados como retardadores

														Acidos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		36,856		72,721.87		1.96

														1995		48,873		174,710.36		3.57

														1996		50,054		120,551.42		2.46

														1997		62,618		118,780.30		1.89

														1998		66,831		102,100.05		1.54

														1999		76,879		110,998.72		1.44

														2000		80,140		132,165.54		1.65

														2001		72,731		116,185.81		1.59

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		10.20%		6.92%		-2.93%
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Clase 351100

		

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		415,149.00		684,714.00		9,353,392.20		8,008,259.90		1,345,132.30

		1998		35.00		27,656.00		4,217,141.00		655,852.00		58,714,431.00		48,520,946.00		10,193,485.00

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		816,909.13		1,347,345.46		18,405,130.49		15,758,247.41		2,646,883.07

		1998		35.00		27,656.00		1,580,555.74		245,808.87		22,005,769.10		18,185,320.30		3,820,448.80

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,829,973.94		9.94%				1988-1998		-15.64%		1.80%		3.74%

		1998		2,239,893.05		10.18%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		2.04%		0.23%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		50.90%

		1998		6.43%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-18.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351211

		

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		131,877.10		73,866.20		1,774,471.90		1,086,336.40		688,135.50

		1998		99.00		4,995.00		637,849.00		888,067.00		12,358,888.00		8,682,225.00		3,676,663.00

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		259,501.06		145,350.16		3,491,715.75		2,137,637.64		1,354,078.11

		1998		99.00		4,995.00		239,061.46		332,841.47		4,632,027.10		3,254,038.83		1,377,988.27

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,094,577.05		31.35%				1988-1998		8.64%		2.87%		0.18%

		1998		1,138,926.80		24.59%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		0.40%		-2.40%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.73%

		1998		24.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		8.45%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351212

		

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		198,652.90		60,288.90		2,039,055.80		1,189,873.50		849,182.30

		1998		135.00		8,541.00		1,001,522.00		954,187.00		10,246,451.00		7,016,257.00		3,230,194.00

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		390,899.09		118,633.44		4,012,350.52		2,341,372.69		1,670,977.83

		1998		135.00		8,541.00		375,363.63		357,622.79		3,840,300.09		2,629,645.37		1,210,654.72

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,280,078.74		31.90%				1988-1998		11.67%		-0.44%		-3.17%

		1998		835,291.10		21.75%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.18%		-3.76%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		7.10%

		1998		29.54%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.32%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351213

		

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		50,219.00		36,973.20		506,959.40		310,830.10		196,129.30

		1998		83.00		3,400.00		468,287.00		401,793.00		4,722,727.00		2,773,789.00		1,948,938.00

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		98,818.40		72,753.99		997,568.98		611,635.70		385,933.28

		1998		83.00		3,400.00		175,510.78		150,589.28		1,770,045.93		1,039,597.24		730,448.70

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		287,114.88		28.78%				1988-1998		7.55%		5.90%		6.59%

		1998		554,937.92		31.35%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		6.81%		0.86%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		18.85%

		1998		20.62%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		0.90%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351231

		

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		99,315.70		42,026.40		1,830,155.70		1,228,681.10		601,476.60

		1998		383.00		9,575.00		863,167.00		741,370.00		9,960,298.00		7,509,404.00		2,450,894.00

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		195,428.39		82,697.42		3,601,287.51		2,417,736.31		1,183,555.13

		1998		383.00		9,575.00		323,509.12		277,860.43		3,733,051.90		2,814,473.51		918,578.39

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		988,122.80		27.44%				1988-1998		12.88%		0.36%		-2.50%

		1998		595,069.27		15.94%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.94%		-5.29%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		6.99%

		1998		30.25%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.78%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351232

		

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		54,414.80		12,133.50		442,355.40		322,936.50		119,418.90

		1998		44.00		1,138.00		96,100.00		21,644.00		1,633,026.00		1,480,084.00		152,942.00

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		107,074.68		23,875.69		870,444.51		635,458.06		234,986.45

		1998		44.00		1,138.00		36,017.63		8,112.02		612,047.03		554,725.41		57,321.62

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		127,911.77		14.69%				1988-1998		-10.23%		-3.46%		-13.16%

		1998		21,303.99		3.48%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-16.41%		-13.41%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.16%

		1998		14.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		3.37%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351300

		

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		100,636.60		13,160.30		1,089,939.70		697,218.40		392,721.30

		1998		44.00		13,653.00		1,652,083.00		169,573.00		14,965,837.00		9,550,390.00		5,415,447.00

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		198,027.59		25,896.17		2,144,728.03		1,371,950.98		772,777.04

		1998		44.00		13,653.00		619,189.46		63,554.81		5,609,093.84		3,579,421.17		2,029,672.68

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		574,749.45		26.80%				1988-1998		9.39%		10.09%		10.14%

		1998		1,410,483.21		25.15%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		9.39%		-0.63%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		3.35%

		1998		3.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-0.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 381404

		

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		48,559.80		18,245.50		463,726.40		308,009.10		155,717.30

		1998		68.00		9,568.00		750,835.00		682,746.00		6,100,008.00		4,838,675.00		1,261,333.00

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		95,553.51		35,902.57		912,497.28		606,084.68		306,412.60

		1998		68.00		9,568.00		281,407.85		255,888.55		2,286,241.48		1,813,502.46		472,739.02

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		210,859.09		23.11%				1988-1998		21.70%		9.62%		4.43%

		1998		191,331.18		8.37%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-0.97%		-9.66%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		11.72%

		1998		54.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		16.54%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento
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Sosa caustica 

		

				Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		27,768		15,813		1.03				1994/01		15,406.98		0.55

				1994/02		31,500		16,810		1.03				1994/02		16,347.89		0.52

				1994/03		29,798		19,967		1.03				1994/03		19,300.30		0.65

				1994/04		31,440		17,959		1.05				1994/04		17,175.69		0.55

				1994/05		33,678		19,903		1.05				1994/05		18,896.49		0.56

				1994/06		36,227		25,856		1.06				1994/06		24,312.73		0.67

				1994/07		34,248		27,624		1.07				1994/07		25,766.46		0.75

				1994/08		36,324		32,190		1.07				1994/08		29,998.64		0.83

				1994/09		37,554		36,309		1.08				1994/09		33,650.43		0.90

				1994/10		37,822		37,552		1.09				1994/10		34,567.29		0.91

				1994/11		35,648		36,802		1.09				1994/11		33,662.66		0.94

				1994/12		35,964		37,396		1.11				1994/12		33,717.19		0.94

				1995/01		29,287		34,811		1.20				1995/01		29,129.23		0.99

				1995/02		34,485		45,014		1.25				1995/02		35,997.61		1.04

				1995/03		33,813		43,213		1.33				1995/03		32,490.10		0.96

				1995/04		33,822		48,009		1.44				1995/04		33,331.70		0.99

				1995/05		33,756		51,704		1.49				1995/05		34,705.29		1.03

				1995/06		34,362		56,503		1.53				1995/06		36,983.84		1.08

				1995/07		37,408		58,260		1.55				1995/07		37,669.66		1.01

				1995/08		38,365		59,135		1.57				1995/08		37,599.28		0.98

				1995/09		35,903		54,011		1.60				1995/09		33,696.39		0.94

				1995/10		35,110		53,780		1.64				1995/10		32,854.59		0.94

				1995/11		38,389		61,885		1.70				1995/11		36,426.02		0.95

				1995/12		39,359		66,500		1.77				1995/12		37,591.43		0.96

				1996/01		34,036		60,900		1.82				1996/01		33,475.77		0.98

				1996/02		39,090		67,188		1.86				1996/02		36,094.35		0.92

				1996/03		36,815		71,374		1.92				1996/03		37,257.35		1.01

				1996/04		39,462		71,266		1.97				1996/04		36,166.77		0.92

				1996/05		37,303		66,692		1.99				1996/05		33,571.87		0.90

				1996/06		40,015		70,979		2.01				1996/06		35,381.30		0.88

				1996/07		38,275		69,567		2.03				1996/07		34,198.74		0.89

				1996/08		40,121		73,723		2.06				1996/08		35,733.57		0.89

				1996/09		35,778		64,586		2.10				1996/09		30,806.15		0.86

				1996/10		38,289		66,197		2.13				1996/10		31,031.39		0.81

				1996/11		40,358		74,407		2.16				1996/11		34,440.39		0.85

				1996/12		43,732		76,126		2.22				1996/12		34,335.04		0.79

				1997/01		34,727		64,524		2.26				1997/01		28,569.03		0.82

				1997/02		38,939		70,316		2.27				1997/02		30,968.72		0.80

				1997/03		35,840		63,009		2.28				1997/03		27,591.57		0.77

				1997/04		39,172		67,867		2.29				1997/04		29,594.82		0.76

				1997/05		38,974		56,704		2.31				1997/05		24,508.69		0.63

				1997/06		37,307		65,306		2.32				1997/06		28,100.05		0.75

				1997/07		39,730		70,635		2.34				1997/07		30,162.49		0.76

				1997/08		40,076		70,349		2.36				1997/08		29,783.33		0.74

				1997/09		40,081		69,367		2.38				1997/09		29,102.84		0.73

				1997/10		37,240		64,116		2.41				1997/10		26,612.39		0.71

				1997/11		39,302		76,941		2.44				1997/11		31,475.64		0.80

				1997/12		43,524		91,890		2.45				1997/12		37,506.22		0.86

				1998/01		34,499		63,705		2.50				1998/01		25,488.64		0.74

				1998/02		39,092		80,226		2.54				1998/02		31,591.89		0.81

				1998/03		35,028		72,791		2.56				1998/03		28,470.89		0.81

				1998/04		38,830		78,393		2.58				1998/04		30,397.70		0.78

				1998/05		37,821		74,988		2.59				1998/05		28,930.60		0.76

				1998/06		37,954		76,513		2.62				1998/06		29,235.81		0.77

				1998/07		39,856		82,084		2.64				1998/07		31,051.51		0.78

				1998/08		41,016		88,705		2.68				1998/08		33,157.25		0.81

				1998/09		41,425		90,344		2.77				1998/09		32,594.46		0.79

				1998/10		39,545		93,133		2.82				1998/10		33,019.07		0.83

				1998/11		34,150		81,721		2.85				1998/11		28,719.66		0.84

				1998/12		38,389		107,734		2.88				1998/12		37,438.89		0.98

				1999/01		31,673		78,549		2.95				1999/01		26,592.92		0.84

				1999/02		34,041		80,565		2.97				1999/02		27,123.07		0.80

				1999/03		32,792		78,309		3.00				1999/03		26,081.50		0.80

				1999/04		39,471		91,665		3.03				1999/04		30,296.92		0.77

				1999/05		38,912		89,984		3.03				1999/05		29,649.59		0.76

				1999/06		40,342		89,285		3.06				1999/06		29,152.59		0.72

				1999/07		37,598		80,187		3.09				1999/07		25,934.29		0.69

				1999/08		41,530		88,836		3.12				1999/08		28,467.16		0.69

				1999/09		40,545		88,346		3.15				1999/09		28,013.18		0.69

				1999/10		32,737		65,790		3.18				1999/10		20,713.60		0.63

				1999/11		35,369		67,811		3.21				1999/11		21,120.73		0.60

				1999/12		33,773		69,238		3.24				1999/12		21,395.78		0.63

				2000/01		39,158		79,718		3.28				2000/01		24,297.26		0.62

				2000/02		38,221		76,837		3.32				2000/02		23,123.78		0.61

				2000/03		37,134		73,825		3.33				2000/03		22,171.91		0.60

				2000/04		39,991		70,665		3.34				2000/04		21,184.29		0.53

				2000/05		37,885		72,340		3.38				2000/05		21,414.65		0.57

				2000/06		38,911		72,819		3.43				2000/06		21,258.57		0.55

				2000/07		36,182		68,728		3.40				2000/07		20,195.32		0.56

				2000/08		34,889		66,999		3.43				2000/08		19,520.70		0.56

				2000/09		36,086		66,517		3.44				2000/09		19,312.63		0.54

				2000/10		35,029		68,928		3.47				2000/10		19,876.98		0.57

				2000/11		27,521		59,023		3.48				2000/11		16,984.17		0.62

				2000/12		31,776		79,636		3.44				2000/12		23,135.19		0.73

				2001/01		32,503		93,947		3.50				2001/01		26,818.67		0.83

				2001/02		32,467		97,325		3.50				2001/02		27,839.61		0.86

				2001/03		28,329		80,361		3.50				2001/03		22,930.58		0.81

				2001/04		29,966		80,979		3.51				2001/04		23,069.11		0.77

				2001/05		28,826		82,288		3.51				2001/05		23,422.86		0.81

				2001/06		20,021		57,942		3.51				2001/06		16,524.41		0.83

				2001/07		29,639		80,996		3.50				2001/07		23,172.26		0.78

				2001/08		31,877		86,970		3.52				2001/08		24,736.84		0.78

				2001/09		31,540		83,251		3.54				2001/09		23,549.37		0.75

				2001/10		32,181		83,815		3.51				2001/10		23,847.40		0.74

				2001/11		32,509		79,711		3.50				2001/11		22,790.76		0.70

				2001/12		29,174		69,232		3.49				2001/12		19,854.41		0.68

				2002/01 p/		32,820		76,845		3.51				2002/01 p/		21,893.42		0.67

				2002/02		33,489		67,852		3.51				2002/02		19,318.99		0.58

				2002/03		35,784		81,853		3.57				2002/03		22,944.73		0.64

				2002/04		34,349		53,056		3.60				2002/04		14,731.90		0.43

				2002/05		32,593		56,770		3.64				2002/05		15,616.94		0.48

				2002/06		36,340		59,350		3.66				2002/06		16,201.99		0.45

				2002/07		37,407		58,961		3.68				2002/07		16,006.56		0.43

				2002/08		36,818		65,331		3.71				2002/08		17,629.97		0.48

				2002/09		34,682		64,137		3.74				2002/09		17,163.42		0.49

				2002/10		30,975		58,413		3.73				2002/10		15,641.88		0.50

				Nota

				Hidroxido sódico o hidroxido de sodio, comunemente conocido como sosa caústica

				En el proceso del hule es un agente de regeneración										Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		33,998		25,233.56		0.73

														1995		35,338		34,872.93		0.99

														1996		38,606		34,374.39		0.89

														1997		38,743		29,497.98		0.76

														1998		38,134		30,841.36		0.81

														1999		36,565		26,211.78		0.72

														2000		36,065		21,039.62		0.59

														2001		29,919		23,213.02		0.78

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		-1.81%		-1.19%		0.88%





Oxido de zinc

		

				Oxidos de Zinc

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		4,694		12,992		1.03				1994/01		12,658.41		2.70

				1994/02		4,860		16,135		1.03				1994/02		15,691.44		3.23

				1994/03		3,561		10,564		1.03				1994/03		10,211.27		2.87

				1994/04		3,453		8,902		1.05				1994/04		8,513.73		2.47

				1994/05		3,839		11,391		1.05				1994/05		10,814.95		2.82

				1994/06		3,673		10,522		1.06				1994/06		9,893.97		2.69

				1994/07		3,039		7,991		1.07				1994/07		7,453.66		2.45

				1994/08		3,420		9,594		1.07				1994/08		8,940.88		2.61

				1994/09		3,099		8,307		1.08				1994/09		7,698.76		2.48

				1994/10		3,384		10,162		1.09				1994/10		9,354.30		2.76

				1994/11		3,386		10,668		1.09				1994/11		9,757.98		2.88

				1994/12		3,686		12,941		1.11				1994/12		11,667.94		3.17

				1995/01		3,109		16,748		1.20				1995/01		14,014.43		4.51

				1995/02		3,062		15,959		1.25				1995/02		12,762.38		4.17

				1995/03		2,934		19,859		1.33				1995/03		14,931.18		5.09

				1995/04		3,104		17,406		1.44				1995/04		12,084.64		3.89

				1995/05		2,836		17,050		1.49				1995/05		11,444.47		4.04

				1995/06		2,986		17,278		1.53				1995/06		11,309.25		3.79

				1995/07		3,036		17,955		1.55				1995/07		11,609.32		3.82

				1995/08		2,974		17,634		1.57				1995/08		11,212.07		3.77

				1995/09		2,900		17,326		1.60				1995/09		10,809.35		3.73

				1995/10		4,529		27,131		1.64				1995/10		16,574.52		3.66

				1995/11		4,446		25,908		1.70				1995/11		15,249.66		3.43

				1995/12		4,200		22,803		1.77				1995/12		12,890.19		3.07

				1996/01		2,936		15,833		1.82				1996/01		8,703.15		2.96

				1996/02		3,490		21,684		1.86				1996/02		11,648.95		3.34

				1996/03		3,520		22,838		1.92				1996/03		11,921.47		3.39

				1996/04		2,889		16,043		1.97				1996/04		8,141.66		2.82

				1996/05		5,220		23,152		1.99				1996/05		11,654.41		2.23

				1996/06		5,245		23,576		2.01				1996/06		11,752.06		2.24

				1996/07		4,792		22,534		2.03				1996/07		11,077.59		2.31

				1996/08		2,383		17,980		2.06				1996/08		8,714.91		3.66

				1996/09		4,198		17,633		2.10				1996/09		8,410.57		2.00

				1996/10		3,167		21,590		2.13				1996/10		10,120.82		3.20

				1996/11		2,321		16,872		2.16				1996/11		7,809.46		3.36

				1996/12		3,372		21,048		2.22				1996/12		9,493.26		2.82

				1997/01		3,220		21,356		2.26				1997/01		9,455.71		2.94

				1997/02		2,708		19,015		2.27				1997/02		8,374.63		3.09

				1997/03		3,570		34,593		2.28				1997/03		15,148.23		4.24

				1997/04		3,243		27,416		2.29				1997/04		11,955.32		3.69

				1997/05		3,156		26,585		2.31				1997/05		11,490.61		3.64

				1997/06		3,591		29,358		2.32				1997/06		12,632.24		3.52

				1997/07		2,988		25,399		2.34				1997/07		10,845.86		3.63

				1997/08		4,222		35,666		2.36				1997/08		15,099.75		3.58

				1997/09		5,307		43,426		2.38				1997/09		18,219.33		3.43

				1997/10		4,084		32,095		2.41				1997/10		13,321.55		3.26

				1997/11		2,813		24,783		2.44				1997/11		10,138.43		3.60

				1997/12		11,836		95,358		2.45				1997/12		38,921.74		3.29

				1998/01		2,819		22,707		2.50				1998/01		9,085.17		3.22

				1998/02		2,364		20,023		2.54				1998/02		7,884.78		3.34

				1998/03		3,167		21,519		2.56				1998/03		8,416.77		2.66

				1998/04		3,311		26,788		2.58				1998/04		10,387.32		3.14

				1998/05		3,736		28,276		2.59				1998/05		10,908.97		2.92

				1998/06		2,583		20,084		2.62				1998/06		7,674.15		2.97

				1998/07		2,620		20,145		2.64				1998/07		7,620.64		2.91

				1998/08		3,774		28,171		2.68				1998/08		10,530.10		2.79

				1998/09		3,240		26,083		2.77				1998/09		9,410.27		2.90

				1998/10		3,886		41,853		2.82				1998/10		14,838.43		3.82

				1998/11		3,146		21,312		2.85				1998/11		7,489.79		2.38

				1998/12		3,883		24,042		2.88				1998/12		8,354.89		2.15

				Nota

				En el proceso del hule se utiliza para reforzar o como pigmento

														Oxidos de Zinc

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,675		10,221.44		2.76

														1995		3,343		12,907.62		3.91

														1996		3,628		9,954.03		2.86

														1997		4,228		14,633.62		3.49

														1998		3,211		9,383.44		2.93

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-1998		-3.32%		-2.12%		1.52%





Oxidos

		

				Oxidos

				PERIODO		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

				1997/01		14,727		2.26						1997/01		6,520.61

				1997/02		13,263		2.27						1997/02		5,841.32

				1997/03		15,348		2.28						1997/03		6,720.87

				1997/04		16,269		2.29						1997/04		7,094.44

				1997/05		17,038		2.31						1997/05		7,364.19

				1997/06		15,444		2.32						1997/06		6,645.29

				1997/07		19,870		2.34						1997/07		8,484.87

				1997/08		16,742		2.36						1997/08		7,087.98

				1997/09		18,394		2.38						1997/09		7,717.18

				1997/10		18,732		2.41						1997/10		7,775.02

				1997/11		19,381		2.44						1997/11		7,928.53

				1997/12		20,736		2.45						1997/12		8,463.70

				1998/01		19,289		2.50						1998/01		7,717.61

				1998/02		18,741		2.54						1998/02		7,379.95

				1998/03		16,653		2.56						1998/03		6,513.52

				1998/04		18,910		2.58						1998/04		7,332.55

				1998/05		14,614		2.59						1998/05		5,638.13

				1998/06		18,203		2.62						1998/06		6,955.41

				1998/07		17,683		2.64						1998/07		6,689.29

				1998/08		18,166		2.68						1998/08		6,790.31

				1998/09		17,766		2.77						1998/09		6,409.65

				1998/10		17,931		2.82						1998/10		6,357.20

				1998/11		16,519		2.85						1998/11		5,805.36

				1998/12		18,332		2.88						1998/12		6,370.60

				1999/01		36,042		2.95						1999/01		12,202.09

				1999/02		34,786		2.97						1999/02		11,711.08

				1999/03		40,835		3.00						1999/03		13,600.46

				1999/04		42,029		3.03						1999/04		13,891.34

				1999/05		37,830		3.03						1999/05		12,464.93

				1999/06		55,624		3.06						1999/06		18,161.88

				1999/07		53,450		3.09						1999/07		17,286.94

				1999/08		46,343		3.12						1999/08		14,850.44

				1999/09		36,308		3.15						1999/09		11,512.72

				1999/10		37,735		3.18						1999/10		11,880.65

				1999/11		46,336		3.21						1999/11		14,432.03

				1999/12		68,043		3.24						1999/12		21,026.50

				2000/01		39,006		3.28						2000/01		11,888.64

				2000/02		42,467		3.32						2000/02		12,780.27

				2000/03		43,831		3.33						2000/03		13,163.79

				2000/04		37,975		3.34						2000/04		11,384.33

				2000/05		59,777		3.38						2000/05		17,695.65

				2000/06		61,031		3.43						2000/06		17,817.21

				2000/07		49,229		3.40						2000/07		14,465.65

				2000/08		46,682		3.43						2000/08		13,601.18

				2000/09		53,142		3.44						2000/09		15,429.32

				2000/10		53,250		3.47						2000/10		15,355.87

				2000/11		36,031		3.48						2000/11		10,368.11

				2000/12		53,274		3.44						2000/12		15,476.72

				2001/01		34,024		3.50						2001/01		9,712.69

				2001/02		45,430		3.50						2001/02		12,995.16

				2001/03		57,038		3.50						2001/03		16,275.49

				2001/04		33,996		3.51						2001/04		9,684.70

				2001/05		30,423		3.51						2001/05		8,659.75

				2001/06		31,727		3.51						2001/06		9,048.19

				2001/07		38,210		3.50						2001/07		10,931.55

				2001/08		34,763		3.52						2001/08		9,887.62

				2001/09		44,714		3.54						2001/09		12,648.34

				2001/10		34,449		3.51						2001/10		9,801.58

				2001/11		36,235		3.50						2001/11		10,360.22

				2001/12		40,554		3.49						2001/12		11,630.11

				2002/01 p/		20,431		3.51						2002/01 p/		5,820.87

				2002/02		30,714		3.51						2002/02		8,744.96

				2002/03		33,793		3.57						2002/03		9,472.73

				2002/04		40,237		3.60						2002/04		11,172.49

				2002/05		45,937		3.64						2002/05		12,636.88

				2002/06		37,774		3.66						2002/06		10,311.95

				2002/07		29,699		3.68						2002/07		8,062.60

				2002/08		47,758		3.71						2002/08		12,887.79

				2002/09		39,133		3.74						2002/09		10,472.21

				2002/10		39,954		3.73						2002/10		10,698.92

				Nota

				Corresponde a la categoría más cercana a el óxido metálico

				El cual es usado como acticador orgánico										Oxidos

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997		7,303.67

														1998		6,663.30

														1999		14,418.42

														2000		14,118.89

														2001		10,969.62

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997-2001		10.70%





acético

		

				Acético

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		6,578		12,822		1.03				1994/01		12,492.78		1.90

				1994/02		4,899		9,653		1.03				1994/02		9,387.63		1.92

				1994/03		4,292		8,447		1.03				1994/03		8,164.96		1.90

				1994/04		5,710		11,418		1.05				1994/04		10,919.99		1.91

				1994/05		3,851		7,487		1.05				1994/05		7,108.38		1.85

				1994/06		3,806		7,548		1.06				1994/06		7,097.48		1.86

				1994/07		5,717		12,669		1.07				1994/07		11,817.09		2.07

				1994/08		4,511		10,246		1.07				1994/08		9,548.49		2.12

				1994/09		3,342		7,525		1.08				1994/09		6,974.01		2.09

				1994/10		8,270		17,528		1.09				1994/10		16,134.84		1.95

				1994/11		5,299		11,581		1.09				1994/11		10,593.10		2.00

				1994/12		3,757		8,890		1.11				1994/12		8,015.45		2.13

				1995/01		6,194		21,266		1.20				1995/01		17,795.01		2.87

				1995/02		4,933		17,157		1.25				1995/02		13,720.42		2.78

				1995/03		4,971		19,576		1.33				1995/03		14,718.40		2.96

				1995/04		5,132		21,123		1.44				1995/04		14,665.28		2.86

				1995/05		3,874		14,748		1.49				1995/05		9,899.30		2.56

				1995/06		5,745		23,672		1.53				1995/06		15,494.42		2.70

				1995/07		4,903		12,855		1.55				1995/07		8,311.77		1.70

				1995/08		5,486		13,015		1.57				1995/08		8,275.21		1.51

				1995/09		4,676		13,108		1.60				1995/09		8,177.82		1.75

				1995/10		6,096		17,326		1.64				1995/10		10,584.58		1.74

				1995/11		5,123		13,511		1.70				1995/11		7,952.69		1.55

				1995/12		4,984		14,799		1.77				1995/12		8,365.65		1.68

				1996/01		5,912		14,957		1.82				1996/01		8,221.63		1.39

				1996/02		5,674		15,690		1.86				1996/02		8,428.89		1.49

				1996/03		5,645		21,400		1.92				1996/03		11,170.84		1.98

				1996/04		7,408		21,935		1.97				1996/04		11,131.79		1.50

				1996/05		5,755		17,326		1.99				1996/05		8,721.68		1.52

				1996/06		6,127		14,206		2.01				1996/06		7,081.34		1.16

				1996/07		6,872		22,553		2.03				1996/07		11,086.93		1.61

				1996/08		5,485		18,678		2.06				1996/08		9,053.24		1.65

				1996/09		5,790		22,366		2.10				1996/09		10,668.11		1.84

				1996/10		6,675		19,168		2.13				1996/10		8,985.45		1.35

				1996/11		5,611		16,854		2.16				1996/11		7,801.13		1.39

				1996/12		5,771		18,797		2.22				1996/12		8,477.99		1.47

				1997/01		6,347		20,604		2.26				1997/01		9,122.75		1.44

				1997/02		5,785		18,640		2.27				1997/02		8,209.47		1.42

				1997/03		5,215		16,399		2.28				1997/03		7,181.10		1.38

				1997/04		7,495		23,815		2.29				1997/04		10,385.03		1.39

				1997/05		5,980		19,330		2.31				1997/05		8,354.84		1.40

				1997/06		6,694		20,841		2.32				1997/06		8,967.52		1.34

				1997/07		6,299		17,353		2.34				1997/07		7,410.06		1.18

				1997/08		4,978		14,167		2.36				1997/08		5,997.82		1.20

				1997/09		4,590		15,290		2.38				1997/09		6,414.90		1.40

				1997/10		7,094		19,633		2.41				1997/10		8,149.00		1.15

				1997/11		5,560		15,720		2.44				1997/11		6,430.86		1.16

				1997/12		6,501		16,765		2.45				1997/12		6,842.88		1.05

				1998/01		5,545		32,532		2.50				1998/01		13,016.19		2.35

				1998/02		5,741		33,953		2.54				1998/02		13,370.22		2.33

				1998/03		5,663		34,138		2.56				1998/03		13,352.47		2.36

				1998/04		7,719		44,585		2.58				1998/04		17,288.30		2.24

				1998/05		5,441		31,328		2.59				1998/05		12,086.44		2.22

				1998/06		6,049		34,374		2.62				1998/06		13,134.39		2.17

				1998/07		7,597		41,988		2.64				1998/07		15,883.62		2.09

				1998/08		6,103		33,762		2.68				1998/08		12,619.98		2.07

				1998/09		7,092		40,392		2.77				1998/09		14,572.70		2.05

				1998/10		8,239		51,371		2.82				1998/10		18,212.91		2.21

				1998/11		7,335		44,756		2.85				1998/11		15,728.85		2.14

				1998/12		6,607		39,934		2.88				1998/12		13,877.56		2.10

				1999/01		5,928		36,699		2.95				1999/01		12,424.52		2.10

				1999/02		6,302		39,864		2.97				1999/02		13,420.64		2.13

				1999/03		7,394		42,187		3.00				1999/03		14,050.75		1.90

				1999/04		7,659		40,437		3.03				1999/04		13,365.15		1.75

				1999/05		6,781		33,546		3.03				1999/05		11,053.36		1.63

				1999/06		6,746		34,288		3.06				1999/06		11,195.43		1.66

				1999/07		6,616		28,145		3.09				1999/07		9,102.73		1.38

				1999/08		6,602		33,867		3.12				1999/08		10,852.55		1.64

				1999/09		7,080		32,664		3.15				1999/09		10,357.26		1.46

				1999/10		8,657		43,101		3.18				1999/10		13,570.10		1.57

				1999/11		6,425		36,504		3.21				1999/11		11,369.71		1.77

				1999/12		7,377		35,882		3.24				1999/12		11,088.18		1.50

				2000/01		7,660		40,053		3.28				2000/01		12,207.76		1.59

				2000/02		7,236		37,940		3.32				2000/02		11,417.89		1.58

				2000/03		7,787		39,823		3.33				2000/03		11,960.07		1.54

				2000/04		7,321		39,126		3.34				2000/04		11,729.38		1.60

				2000/05		7,450		41,512		3.38				2000/05		12,288.70		1.65

				2000/06		9,146		51,055		3.43				2000/06		14,904.85		1.63

				2000/07		5,989		34,771		3.40				2000/07		10,217.26		1.71

				2000/08		2,183		12,823		3.43				2000/08		3,736.08		1.71

				2000/09		4,201		24,321		3.44				2000/09		7,061.39		1.68

				2000/10		2,715		14,889		3.47				2000/10		4,293.59		1.58

				2000/11		3,340		19,186		3.48				2000/11		5,520.87		1.65

				2000/12		3,285		18,466		3.44				2000/12		5,364.59		1.63

				2001/01		8,156		54,854		3.50				2001/01		15,658.95		1.92

				2001/02		10,812		70,529		3.50				2001/02		20,174.67		1.87

				2001/03		9,890		63,300		3.50				2001/03		18,062.32		1.83

				2001/04		10,773		71,019		3.51				2001/04		20,231.73		1.88

				2001/05		10,479		67,976		3.51				2001/05		19,349.02		1.85

				2001/06		10,505		67,576		3.51				2001/06		19,271.92		1.83

				2001/07		8,891		57,132		3.50				2001/07		16,344.97		1.84

				2001/08		7,469		47,356		3.52				2001/08		13,469.45		1.80

				2001/09		6,872		44,124		3.54				2001/09		12,481.44		1.82

				2001/10		9,630		62,241		3.51				2001/10		17,709.07		1.84

				2001/11		9,136		60,354		3.50				2001/11		17,256.26		1.89

				2001/12		10,169		45,131		3.49				2001/12		12,942.71		1.27

				2002/01 p/		7,220		41,178		3.51				2002/01 p/		11,731.76		1.62

				2002/02		7,130		39,915		3.51				2002/02		11,364.70		1.59

				2002/03		8,214		46,442		3.57				2002/03		13,018.45		1.58

				2002/04		8,470		50,309		3.60				2002/04		13,969.15		1.65

				2002/05		11,273		53,717		3.64				2002/05		14,777.09		1.31

				2002/06		10,899		55,477		3.66				2002/06		15,144.70		1.39

				2002/07		8,936		50,520		3.68				2002/07		13,715.02		1.53

				2002/08		7,512		42,578		3.71				2002/08		11,489.94		1.53

				2002/09		8,399		48,289		3.74				2002/09		12,922.40		1.54

				2002/10		9,706		52,651		3.73				2002/10		14,098.93		1.45

				Nota

				El acético es un antioxidante que es catalogado como un antioxidante,

				por lo que entra en las acetonas, cuya función en el proceso del hule

				es evitar la oxidación del hule natural.

														Acético

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		5,003		9,854.52		1.97

														1995		5,176		11,496.71		2.22

														1996		6,060		9,235.75		1.53

														1997		6,045		7,788.85		1.29

														1998		6,594		14,428.63		2.19

														1999		6,964		11,820.87		1.71

														2000		5,693		9,225.20		1.63

														2001		9,399		16,912.71		1.80

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		9.43%		8.02%		-1.29%





glicoles

		

				Glicoles

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		17,253		20,267		1.03				1994/01		19,746.62		1.14

				1994/02		15,164		15,770		1.03				1994/02		15,336.48		1.01

				1994/03		14,519		14,672		1.03				1994/03		14,182.10		0.98

				1994/04		14,830		19,160		1.05				1994/04		18,324.31		1.24

				1994/05		17,115		18,831		1.05				1994/05		17,878.71		1.04

				1994/06		14,074		15,894		1.06				1994/06		14,945.34		1.06

				1994/07		12,304		15,173		1.07				1994/07		14,152.71		1.15

				1994/08		14,293		17,410		1.07				1994/08		16,224.80		1.14

				1994/09		12,517		16,136		1.08				1994/09		14,954.51		1.19

				1994/10		13,417		20,374		1.09				1994/10		18,754.63		1.40

				1994/11		16,596		24,970		1.09				1994/11		22,839.97		1.38

				1994/12		14,208		20,616		1.11				1994/12		18,587.91		1.31

				1995/01		16,609		32,862		1.20				1995/01		27,498.34		1.66

				1995/02		13,713		21,236		1.25				1995/02		16,982.39		1.24

				1995/03		16,679		31,633		1.33				1995/03		23,783.57		1.43

				1995/04		12,381		37,701		1.44				1995/04		26,175.06		2.11

				1995/05		12,760		52,549		1.49				1995/05		35,272.48		2.76

				1995/06		14,871		54,881		1.53				1995/06		35,922.16		2.42

				1995/07		17,625		61,925		1.55				1995/07		40,039.37		2.27

				1995/08		20,715		78,281		1.57				1995/08		49,772.71		2.40

				1995/09		17,595		63,457		1.60				1995/09		39,589.56		2.25

				1995/10		16,387		63,310		1.64				1995/10		38,676.53		2.36

				1995/11		16,698		62,586		1.70				1995/11		36,838.63		2.21

				1995/12		12,563		48,505		1.77				1995/12		27,419.13		2.18

				1996/01		16,953		65,683		1.82				1996/01		36,104.91		2.13

				1996/02		17,741		68,884		1.86				1996/02		37,005.47		2.09

				1996/03		16,525		68,085		1.92				1996/03		35,540.48		2.15

				1996/04		17,904		74,907		1.97				1996/04		38,014.54		2.12

				1996/05		16,159		78,870		1.99				1996/05		39,702.11		2.46

				1996/06		17,952		69,425		2.01				1996/06		34,606.67		1.93

				1996/07		14,002		55,917		2.03				1996/07		27,488.48		1.96

				1996/08		19,069		60,104		2.06				1996/08		29,132.44		1.53

				1996/09		14,327		43,672		2.10				1996/09		20,830.61		1.45

				1996/10		14,215		47,984		2.13				1996/10		22,493.62		1.58

				1996/11		11,235		44,766		2.16				1996/11		20,720.61		1.84

				1996/12		10,672		43,110		2.22				1996/12		19,443.86		1.82

				1997/01		17,784		87,630		2.26				1997/01		38,799.58		2.18

				1997/02		25,155		87,670		2.27				1997/02		38,611.80		1.53

				1997/03		8,412		21,561		2.28				1997/03		9,441.54		1.12

				1997/04		9,946		27,808		2.29				1997/04		12,126.26		1.22

				1997/05		9,350		35,458		2.31				1997/05		15,325.71		1.64

				1997/06		6,343		24,246		2.32				1997/06		10,432.64		1.64

				1997/07		7,664		31,857		2.34				1997/07		13,603.54		1.77

				1997/08		9,196		32,026		2.36				1997/08		13,558.70		1.47

				1997/09		8,625		31,420		2.38				1997/09		13,182.22		1.53

				1997/10		9,033		33,640		2.41				1997/10		13,962.83		1.55

				1997/11		8,644		32,100		2.44				1997/11		13,131.72		1.52

				1997/12		9,423		34,862		2.45				1997/12		14,229.43		1.51

				1998/01		ND		ND		2.50				1998/01		0.00		0.00

				1998/02		ND		ND		2.54				1998/02		0.00		0.00

				1998/03		ND		ND		2.56				1998/03		0.00		0.00

				1998/04		ND		ND		2.58				1998/04		0.00		0.00

				1998/05		ND		ND		2.59				1998/05		0.00		0.00

				1998/06		ND		ND		2.62				1998/06		0.00		0.00

				1998/07		ND		ND		2.64				1998/07		0.00		0.00

				1998/08		ND		ND		2.68				1998/08		0.00		0.00

				1998/09		ND		ND		2.77				1998/09		0.00		0.00

				1998/10		ND		ND		2.82				1998/10		0.00		0.00

				1998/11		ND		ND		2.85				1998/11		0.00		0.00

				1998/12		ND		ND		2.88				1998/12		0.00		0.00

				1999/01		19,545		75,699		2.95				1999/01		25,628.05		1.31

				1999/02		16,243		61,951		2.97				1999/02		20,856.47		1.28

				1999/03		19,011		74,233		3.00				1999/03		24,723.95		1.30

				1999/04		17,740		55,366		3.03				1999/04		18,299.45		1.03

				1999/05		7,866		30,532		3.03				1999/05		10,060.25		1.28

				1999/06		12,020		44,586		3.06				1999/06		14,557.85		1.21

				1999/07		18,625		76,682		3.09				1999/07		24,800.70		1.33

				1999/08		18,933		81,735		3.12				1999/08		26,191.67		1.38

				1999/09		16,303		67,514		3.15				1999/09		21,407.67		1.31

				1999/10		12,712		64,723		3.18				1999/10		20,377.67		1.60

				1999/11		17,487		87,714		3.21				1999/11		27,319.81		1.56

				1999/12		21,649		106,646		3.24				1999/12		32,955.52		1.52

				2000/01		22,630		114,093		3.28				2000/01		34,774.41		1.54

				2000/02		19,859		100,988		3.32				2000/02		30,391.93		1.53

				2000/03		14,405		74,728		3.33				2000/03		22,443.11		1.56

				2000/04		10,147		52,178		3.34				2000/04		15,642.17		1.54

				2000/05		12,861		71,202		3.38				2000/05		21,077.77		1.64

				2000/06		13,908		77,288		3.43				2000/06		22,563.23		1.62

				2000/07		21,203		109,674		3.40				2000/07		32,227.06		1.52

				2000/08		16,430		82,109		3.43				2000/08		23,923.12		1.46

				2000/09		18,496		92,729		3.44				2000/09		26,923.05		1.46

				2000/10		13,576		66,405		3.47				2000/10		19,149.41		1.41

				2000/11		14,120		66,204		3.48				2000/11		19,050.54		1.35

				2000/12		18,635		78,899		3.44				2000/12		22,921.08		1.23

				2001/01		18,617		92,232		3.50				2001/01		26,329.10		1.41

				2001/02		21,531		107,582		3.50				2001/02		30,773.60		1.43

				2001/03		15,910		76,948		3.50				2001/03		21,956.70		1.38

				2001/04		17,069		80,102		3.51				2001/04		22,819.28		1.34

				2001/05		14,448		67,465		3.51				2001/05		19,203.56		1.33

				2001/06		10,699		47,276		3.51				2001/06		13,482.59		1.26

				2001/07		16,799		93,780		3.50				2001/07		26,829.65		1.60

				2001/08		16,611		74,873		3.52				2001/08		21,296.09		1.28

				2001/09		16,553		76,572		3.54				2001/09		21,660.07		1.31

				2001/10		19,455		82,884		3.51				2001/10		23,582.51		1.21

				2001/11		13,209		62,626		3.50				2001/11		17,905.86		1.36

				2001/12		10,034		38,161		3.49				2001/12		10,943.84		1.09

				2002/01 p/		18,764		66,615		3.51				2002/01 p/		18,978.86		1.01

				2002/02		16,887		52,898		3.51				2002/02		15,061.25		0.89

				2002/03		18,154		55,885		3.57				2002/03		15,665.48		0.86

				2002/04		19,139		67,387		3.60				2002/04		18,711.15		0.98

				2002/05		8,702		37,696		3.64				2002/05		10,369.85		1.19

				2002/06		16,216		75,473		3.66				2002/06		20,603.42		1.27

				2002/07		12,570		60,739		3.68				2002/07		16,489.24		1.31

				2002/08		8,049		39,918		3.71				2002/08		10,772.12		1.34

				2002/09		15,071		73,798		3.74				2002/09		19,748.75		1.31

				2002/10		15,357		81,266		3.73				2002/10		21,761.48		1.42

				Nota

				Los glicoles son la categorías más cercana a los fenoles, los

				cuales son utilizados como antioxidantes

														Glicoles

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		14,691		17,160.67		1.17

														1995		15,716		33,164.16		2.11

														1996		15,563		30,090.32		1.92

														1997		10,798		17,200.50		1.56

														1999		16,511		22,264.92		1.34

														2000		16,356		24,257.24		1.49

														2001		15,911		21,398.57		1.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		1.15%		3.20%		1.88%





Tinturas orgánicas

		

				Pigmentos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		638		13,490		1.03				1994/01		13,143.63		20.60

				1994/02		676		14,340		1.03				1994/02		13,945.79		20.63

				1994/03		644		15,841		1.03				1994/03		15,312.07		23.78

				1994/04		640		16,854		1.05				1994/04		16,118.89		25.19

				1994/05		956		16,114		1.05				1994/05		15,299.11		16.00

				1994/06		762		17,244		1.06				1994/06		16,214.76		21.28

				1994/07		677		21,246		1.07				1994/07		19,817.34		29.27

				1994/08		1,083		15,455		1.07				1994/08		14,402.89		13.30

				1994/09		1,161		19,107		1.08				1994/09		17,707.97		15.25

				1994/10		1,004		15,974		1.09				1994/10		14,704.35		14.65

				1994/11		651		15,141		1.09				1994/11		13,849.42		21.27

				1994/12		824		18,475		1.11				1994/12		16,657.53		20.22

				1995/01		668		20,926		1.20				1995/01		17,510.51		26.21

				1995/02		481		22,552		1.25				1995/02		18,034.79		37.49

				1995/03		648		27,485		1.33				1995/03		20,664.86		31.89

				1995/04		521		17,103		1.44				1995/04		11,874.28		22.79

				1995/05		644		26,190		1.49				1995/05		17,579.52		27.30

				1995/06		847		31,247		1.53				1995/06		20,452.61		24.15

				1995/07		621		20,050		1.55				1995/07		12,963.90		20.88

				1995/08		583		21,837		1.57				1995/08		13,884.42		23.82

				1995/09		664		24,054		1.60				1995/09		15,006.81		22.60

				1995/10		576		21,671		1.64				1995/10		13,238.97		22.98

				1995/11		562		25,439		1.70				1995/11		14,973.60		26.64

				1995/12		633		30,016		1.77				1995/12		16,967.59		26.81

				1996/01		788		37,978		1.82				1996/01		20,875.91		26.49

				1996/02		714		28,817		1.86				1996/02		15,480.90		21.68

				1996/03		783		32,971		1.92				1996/03		17,210.92		21.98

				1996/04		824		39,503		1.97				1996/04		20,047.37		24.33

				1996/05		558		31,333		1.99				1996/05		15,772.62		28.27

				1996/06		555		28,777		2.01				1996/06		14,344.63		25.85

				1996/07		773		33,634		2.03				1996/07		16,534.28		21.39

				1996/08		719		43,259		2.06				1996/08		20,967.66		29.16

				1996/09		813		41,256		2.10				1996/09		19,678.23		24.20

				1996/10		897		47,140		2.13				1996/10		22,097.98		24.64

				1996/11		561		36,117		2.16				1996/11		16,717.29		29.80

				1996/12		730		34,416		2.22				1996/12		15,522.62		21.26

				1997/01		823		37,196		2.26				1997/01		16,469.12		20.01

				1997/02		610		29,561		2.27				1997/02		13,019.32		21.34

				1997/03		723		32,078		2.28				1997/03		14,046.92		19.43

				1997/04		944		49,426		2.29				1997/04		21,553.23		22.83

				1997/05		918		55,503		2.31				1997/05		23,989.59		26.13

				1997/06		934		51,157		2.32				1997/06		22,011.98		23.57

				1997/07		932		52,796		2.34				1997/07		22,544.89		24.19

				1997/08		909		59,358		2.36				1997/08		25,130.12		27.65

				1997/09		1,083		59,773		2.38				1997/09		25,077.69		23.16

				1997/10		1,032		53,399		2.41				1997/10		22,164.12		21.48

				1997/11		888		57,730		2.44				1997/11		23,616.65		26.60

				1997/12		908		48,924		2.45				1997/12		19,969.03		21.99

				1998/01		965		49,578		2.50				1998/01		19,836.37		20.56

				1998/02		906		44,024		2.54				1998/02		17,336.04		19.13

				1998/03		918		50,083		2.56				1998/03		19,589.07		21.34

				1998/04		977		53,825		2.58				1998/04		20,871.20		21.36

				1998/05		859		41,527		2.59				1998/05		16,021.25		18.65

				1998/06		985		52,303		2.62				1998/06		19,985.11		20.29

				1998/07		952		54,657		2.64				1998/07		20,676.17		21.72

				1998/08		927		45,920		2.68				1998/08		17,164.54		18.52

				1998/09		1,134		56,405		2.77				1998/09		20,349.89		17.95

				1998/10		1,244		68,504		2.82				1998/10		24,287.18		19.52

				1998/11		982		56,093		2.85				1998/11		19,713.07		20.07

				1998/12		1,079		57,120		2.88				1998/12		19,849.90		18.40

				1999/01		1,006		60,330		2.95				1999/01		20,424.84		20.30

				1999/02		996		61,756		2.97				1999/02		20,790.82		20.87

				1999/03		1,155		63,211		3.00				1999/03		21,052.98		18.23

				1999/04		1,057		57,958		3.03				1999/04		19,156.15		18.12

				1999/05		1,093		60,526		3.03				1999/05		19,943.22		18.25

				1999/06		1,103		60,761		3.06				1999/06		19,839.17		17.99

				1999/07		1,152		59,604		3.09				1999/07		19,277.28		16.73

				1999/08		1,190		61,085		3.12				1999/08		19,574.45		16.45

				1999/09		1,277		70,433		3.15				1999/09		22,333.24		17.49

				1999/10		1,249		72,104		3.18				1999/10		22,701.53		18.18

				1999/11		1,404		71,770		3.21				1999/11		22,353.82		15.92

				1999/12		1,387		74,340		3.24				1999/12		22,972.39		16.56

				2000/01		1,175		58,920		3.28				2000/01		17,958.23		15.28

				2000/02		1,247		73,759		3.32				2000/02		22,197.47		17.80

				2000/03		1,267		67,299		3.33				2000/03		20,211.95		15.95

				2000/04		1,172		78,901		3.34				2000/04		23,653.32		20.18

				2000/05		1,239		67,696		3.38				2000/05		20,039.90		16.17

				2000/06		1,412		82,505		3.43				2000/06		24,086.27		17.06

				2000/07		1,268		69,001		3.40				2000/07		20,275.54		15.99

				2000/08		1,495		68,176		3.43				2000/08		19,863.63		13.29

				2000/09		1,321		62,148		3.44				2000/09		18,044.13		13.66

				2000/10		1,250		64,049		3.47				2000/10		18,470.01		14.78

				2000/11		1,347		64,560		3.48				2000/11		18,577.48		13.79

				2000/12		1,345		63,769		3.44				2000/12		18,525.64		13.77

				2001/01		1,338		64,333		3.50				2001/01		18,364.88		13.73

				2001/02		1,270		59,861		3.50				2001/02		17,123.11		13.48

				2001/03		1,259		70,665		3.50				2001/03		20,163.88		16.02

				2001/04		1,063		59,499		3.51				2001/04		16,949.94		15.95

				2001/05		1,208		69,546		3.51				2001/05		19,795.91		16.39

				2001/06		1,157		61,788		3.51				2001/06		17,621.25		15.23

				2001/07		1,338		70,790		3.50				2001/07		20,252.41		15.14

				2001/08		1,369		71,030		3.52				2001/08		20,203.03		14.76

				2001/09		1,132		63,815		3.54				2001/09		18,051.47		15.95

				2001/10		1,268		67,381		3.51				2001/10		19,171.53		15.12

				2001/11		1,220		77,072		3.50				2001/11		22,036.23		18.06

				2001/12		1,128		55,789		3.49				2001/12		15,999.22		14.18

				2002/01 p/		1,228		61,267		3.51				2002/01 p/		17,455.19		14.21

				2002/02		1,098		52,858		3.51				2002/02		15,049.86		13.71

				2002/03		1,088		59,152		3.57				2002/03		16,581.27		15.24

				2002/04		1,168		58,173		3.60				2002/04		16,152.72		13.83

				2002/05		1,007		54,547		3.64				2002/05		15,005.41		14.90

				2002/06		1,034		58,845		3.66				2002/06		16,064.13		15.54

				2002/07		1,172		69,422		3.68				2002/07		18,846.48		16.08

				2002/08		1,151		62,735		3.71				2002/08		16,929.43		14.71

				2002/09		1,327		61,682		3.74				2002/09		16,506.44		12.44

				2002/10		1,311		67,804		3.73				2002/10		18,156.61		13.85

				Nota

				Utilizadas en la elaboración del hule como pigmentos

														Pigmentos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		810		15,597.81		20.12

														1995		621		16,095.99		26.13

														1996		726		17,937.53		24.92

														1997		892		20,799.39		23.20

														1998		994		19,639.98		19.79

														1999		1,172		20,868.33		17.92

														2000		1,295		20,158.63		15.64

														2001		1,229		18,811.07		15.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		6.15%		2.71%		-3.81%





Plastificantes

		

				Plastificantes

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		3,111		18,709		1.03				1994/01		18,228.62		5.86

				1994/02		3,848		20,160		1.03				1994/02		19,605.79		5.10

				1994/03		4,085		19,138		1.03				1994/03		18,498.98		4.53

				1994/04		3,775		18,905		1.05				1994/04		18,080.43		4.79

				1994/05		3,464		19,661		1.05				1994/05		18,666.73		5.39

				1994/06		2,873		21,180		1.06				1994/06		19,915.83		6.93

				1994/07		4,045		21,507		1.07				1994/07		20,060.79		4.96

				1994/08		4,163		23,109		1.07				1994/08		21,535.83		5.17

				1994/09		3,961		22,462		1.08				1994/09		20,817.32		5.26

				1994/10		4,963		26,284		1.09				1994/10		24,194.89		4.88

				1994/11		3,162		22,560		1.09				1994/11		20,635.55		6.53

				1994/12		4,907		32,087		1.11				1994/12		28,930.46		5.90

				1995/01		3,953		36,178		1.20				1995/01		30,273.11		7.66

				1995/02		3,401		33,167		1.25				1995/02		26,523.58		7.80

				1995/03		4,262		47,649		1.33				1995/03		35,825.35		8.41

				1995/04		3,920		51,480		1.44				1995/04		35,741.55		9.12

				1995/05		2,292		30,332		1.49				1995/05		20,359.75		8.88

				1995/06		3,208		39,414		1.53				1995/06		25,798.29		8.04

				1995/07		3,265		36,042		1.55				1995/07		23,303.98		7.14

				1995/08		4,313		48,767		1.57				1995/08		31,007.08		7.19

				1995/09		2,645		31,942		1.60				1995/09		19,927.98		7.53

				1995/10		3,268		36,592		1.64				1995/10		22,354.31		6.84

				1995/11		3,731		46,343		1.70				1995/11		27,277.87		7.31

				1995/12		3,875		53,349		1.77				1995/12		30,157.37		7.78

				1996/01		3,375		43,684		1.82				1996/01		24,012.41		7.11

				1996/02		3,654		49,556		1.86				1996/02		26,622.19		7.29

				1996/03		4,720		55,346		1.92				1996/03		28,890.70		6.12

				1996/04		4,095		50,426		1.97				1996/04		25,590.68		6.25

				1996/05		4,409		56,077		1.99				1996/05		28,228.42		6.40

				1996/06		3,642		46,319		2.01				1996/06		23,088.89		6.34

				1996/07		2,939		30,980		2.03				1996/07		15,229.59		5.18

				1996/08		4,384		52,558		2.06				1996/08		25,474.89		5.81

				1996/09		3,856		47,010		2.10				1996/09		22,422.77		5.82

				1996/10		2,651		34,396		2.13				1996/10		16,123.93		6.08

				1996/11		3,201		34,302		2.16				1996/11		15,877.19		4.96

				1996/12		3,095		38,729		2.22				1996/12		17,467.90		5.64

				1997/01		3,641		44,856		2.26				1997/01		19,860.71		5.45

				1997/02		4,171		47,019		2.27				1997/02		20,708.21		4.96

				1997/03		3,041		41,429		2.28				1997/03		18,141.71		5.97

				1997/04		3,534		41,732		2.29				1997/04		18,198.11		5.15

				1997/05		4,423		53,441		2.31				1997/05		23,098.35		5.22

				1997/06		4,335		45,422		2.32				1997/06		19,544.31		4.51

				1997/07		4,253		49,686		2.34				1997/07		21,216.87		4.99

				1997/08		5,338		59,281		2.36				1997/08		25,097.52		4.70

				1997/09		4,043		46,293		2.38				1997/09		19,422.17		4.80

				1997/10		4,439		50,620		2.41				1997/10		21,010.65		4.73

				1997/11		4,749		53,659		2.44				1997/11		21,951.25		4.62

				1997/12		4,047		49,700		2.45				1997/12		20,285.77		5.01

				1998/01		3,615		47,556		2.50				1998/01		19,027.36		5.26

				1998/02		3,995		45,111		2.54				1998/02		17,764.09		4.45

				1998/03		4,321		52,499		2.56				1998/03		20,534.04		4.75

				1998/04		3,940		47,898		2.58				1998/04		18,572.95		4.71

				1998/05		5,345		51,078		2.59				1998/05		19,706.05		3.69

				1998/06		3,714		34,582		2.62				1998/06		13,213.87		3.56

				1998/07		5,221		54,073		2.64				1998/07		20,455.25		3.92

				1998/08		4,534		54,142		2.68				1998/08		20,237.86		4.46

				1998/09		4,872		57,895		2.77				1998/09		20,887.46		4.29

				1998/10		5,036		58,797		2.82				1998/10		20,845.70		4.14

				1998/11		4,846		54,977		2.85				1998/11		19,320.87		3.99

				1998/12		3,302		35,808		2.88				1998/12		12,443.72		3.77

				1999/01		3,666		48,875		2.95				1999/01		16,546.73		4.51

				1999/02		4,665		52,536		2.97				1999/02		17,686.81		3.79

				1999/03		4,684		53,978		3.00				1999/03		17,977.85		3.84

				1999/04		3,398		39,782		3.03				1999/04		13,148.66		3.87

				1999/05		5,778		53,798		3.03				1999/05		17,726.36		3.07

				1999/06		4,903		49,774		3.06				1999/06		16,251.79		3.31

				1999/07		4,726		51,665		3.09				1999/07		16,709.63		3.54

				1999/08		5,076		55,307		3.12				1999/08		17,722.92		3.49

				1999/09		3,857		43,740		3.15				1999/09		13,869.29		3.60

				1999/10		4,439		53,748		3.18				1999/10		16,922.25		3.81

				1999/11		3,862		46,766		3.21				1999/11		14,565.96		3.77

				1999/12		3,984		50,659		3.24				1999/12		15,654.54		3.93

				2000/01		3,795		39,458		3.28				2000/01		12,026.41		3.17

				2000/02		3,840		44,989		3.32				2000/02		13,539.26		3.53

				2000/03		4,661		53,211		3.33				2000/03		15,980.89		3.43

				2000/04		3,985		48,586		3.34				2000/04		14,565.34		3.66

				2000/05		3,916		48,536		3.38				2000/05		14,368.00		3.67

				2000/06		4,777		55,496		3.43				2000/06		16,201.34		3.39

				2000/07		4,904		60,847		3.40				2000/07		17,879.54		3.65

				2000/08		3,901		47,795		3.43				2000/08		13,925.46		3.57

				2000/09		5,215		60,201		3.44				2000/09		17,478.83		3.35

				2000/10		3,739		44,225		3.47				2000/10		12,753.30		3.41

				2000/11		4,698		53,969		3.48				2000/11		15,529.86		3.31

				2000/12		5,505		64,938		3.44				2000/12		18,865.25		3.43

				2001/01		4,609		57,555		3.50				2001/01		16,429.99		3.56

				2001/02		4,593		56,701		3.50				2001/02		16,219.20		3.53

				2001/03		4,904		60,847		3.50				2001/03		17,362.37		3.54

				2001/04		4,179		49,601		3.51				2001/04		14,130.22		3.38

				2001/05		3,926		48,191		3.51				2001/05		13,717.32		3.49

				2001/06		4,401		49,349		3.51				2001/06		14,073.78		3.20

				2001/07		2,837		29,160		3.50				2001/07		8,342.43		2.94

				2001/08		4,728		54,881		3.52				2001/08		15,609.78		3.30

				2001/09		5,034		55,513		3.54				2001/09		15,703.07		3.12

				2001/10		5,377		50,219		3.51				2001/10		14,288.52		2.66

				2001/11		5,723		58,756		3.50				2001/11		16,799.36		2.94

				2001/12		4,093		37,020		3.49				2001/12		10,616.63		2.59

				2002/01 p/		4,612		44,260		3.51				2002/01 p/		12,609.83		2.73

				2002/02		4,629		43,843		3.51				2002/02		12,483.09		2.70

				2002/03		6,389		57,507		3.57				2002/03		16,120.15		2.52

				2002/04		6,024		57,430		3.60				2002/04		15,946.42		2.65

				2002/05		5,079		53,810		3.64				2002/05		14,802.67		2.91

				2002/06		5,878		59,959		3.66				2002/06		16,368.24		2.78

				2002/07		3,840		31,730		3.68				2002/07		8,613.97		2.24

				2002/08		5,759		61,495		3.71				2002/08		16,594.81		2.88

				2002/09		5,289		59,910		3.74				2002/09		16,032.25		3.03

				2002/10		5,858		66,450		3.73				2002/10		17,794.04		3.04

				Nota

				Utilizados como agentes de regeneración

														Plastificantes

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,863		20,764.27		5.44

														1995		3,511		27,379.19		7.81

														1996		3,668		22,419.13		6.08

														1997		4,168		20,711.30		5.01

														1998		4,395		18,584.10		4.25

														1999		4,420		16,231.90		3.71

														2000		4,411		15,259.46		3.46

														2001		4,534		14,441.06		3.19

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		2.31%		-5.06%		-7.35%





Acidos orgánicos

		

				Acidos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		35,605		67,803		1.03				1994/01		66,062.07		1.86

				1994/02		32,738		61,416		1.03				1994/02		59,727.65		1.82

				1994/03		36,799		73,657		1.03				1994/03		71,197.60		1.93

				1994/04		31,899		61,931		1.05				1994/04		59,229.79		1.86

				1994/05		37,125		72,775		1.05				1994/05		69,094.73		1.86

				1994/06		34,835		69,074		1.06				1994/06		64,951.18		1.86

				1994/07		36,732		74,735		1.07				1994/07		69,709.54		1.90

				1994/08		38,248		77,842		1.07				1994/08		72,542.83		1.90

				1994/09		35,741		77,276		1.08				1994/09		71,617.80		2.00

				1994/10		41,532		91,987		1.09				1994/10		84,675.69		2.04

				1994/11		36,870		85,982		1.09				1994/11		78,647.43		2.13

				1994/12		44,144		116,685		1.11				1994/12		105,206.18		2.38

				1995/01		49,014		196,527		1.20				1995/01		164,450.33		3.36

				1995/02		43,646		174,362		1.25				1995/02		139,436.95		3.19

				1995/03		43,791		197,045		1.33				1995/03		148,150.14		3.38

				1995/04		50,033		257,599		1.44				1995/04		178,845.92		3.57

				1995/05		46,714		236,694		1.49				1995/05		158,876.16		3.40

				1995/06		41,336		224,418		1.53				1995/06		146,891.99		3.55

				1995/07		51,217		292,269		1.55				1995/07		188,974.82		3.69

				1995/08		52,419		298,356		1.57				1995/08		189,701.02		3.62

				1995/09		52,902		303,027		1.60				1995/09		189,052.53		3.57

				1995/10		51,083		311,518		1.64				1995/10		190,308.57		3.73

				1995/11		47,132		315,243		1.70				1995/11		185,554.61		3.94

				1995/12		57,188		382,606		1.77				1995/12		216,281.32		3.78

				1996/01		49,849		315,090		1.82				1996/01		173,200.02		3.47

				1996/02		36,565		234,430		1.86				1996/02		125,939.15		3.44

				1996/03		45,344		287,708		1.92				1996/03		150,184.06		3.31

				1996/04		52,644		275,819		1.97				1996/04		139,975.35		2.66

				1996/05		52,372		272,410		1.99				1996/05		137,127.57		2.62

				1996/06		44,665		228,613		2.01				1996/06		113,958.00		2.55

				1996/07		49,744		203,224		2.03				1996/07		99,903.77		2.01

				1996/08		46,475		190,192		2.06				1996/08		92,186.15		1.98

				1996/09		51,267		207,112		2.10				1996/09		98,788.01		1.93

				1996/10		59,150		232,618		2.13				1996/10		109,045.12		1.84

				1996/11		51,128		205,555		2.16				1996/11		95,144.20		1.86

				1996/12		61,444		246,471		2.22				1996/12		111,165.59		1.81

				1997/01		57,463		233,929		2.26				1997/01		103,575.80		1.80

				1997/02		49,767		207,774		2.27				1997/02		91,508.26		1.84

				1997/03		59,773		261,144		2.28				1997/03		114,354.65		1.91

				1997/04		58,884		254,562		2.29				1997/04		111,007.05		1.89

				1997/05		62,370		275,048		2.31				1997/05		118,881.66		1.91

				1997/06		57,838		260,634		2.32				1997/06		112,146.34		1.94

				1997/07		64,669		287,663		2.34				1997/07		122,837.56		1.90

				1997/08		62,884		265,341		2.36				1997/08		112,336.17		1.79

				1997/09		74,877		344,635		2.38				1997/09		144,591.21		1.93

				1997/10		83,519		387,410		2.41				1997/10		160,800.81		1.93

				1997/11		60,181		289,664		2.44				1997/11		118,498.05		1.97

				1997/12		59,195		281,323		2.45				1997/12		114,826.03		1.94

				1998/01		52,952		218,931		2.50				1998/01		87,595.23		1.65

				1998/02		51,185		214,026		2.54				1998/02		84,280.47		1.65

				1998/03		70,715		292,290		2.56				1998/03		114,323.99		1.62

				1998/04		70,867		271,740		2.58				1998/04		105,370.00		1.49

				1998/05		80,784		311,338		2.59				1998/05		120,115.17		1.49

				1998/06		80,155		296,111		2.62				1998/06		113,144.75		1.41

				1998/07		58,776		230,385		2.64				1998/07		87,152.22		1.48

				1998/08		73,123		301,669		2.68				1998/08		112,761.55		1.54

				1998/09		60,730		274,305		2.77				1998/09		98,964.23		1.63

				1998/10		54,945		235,165		2.82				1998/10		83,374.63		1.52

				1998/11		80,001		344,702		2.85				1998/11		121,140.51		1.51

				1998/12		67,737		279,063		2.88				1998/12		96,977.82		1.43

				1999/01		72,602		303,760		2.95				1999/01		102,838.55		1.42

				1999/02		64,162		271,928		2.97				1999/02		91,547.47		1.43

				1999/03		73,129		291,552		3.00				1999/03		97,103.95		1.33

				1999/04		66,953		268,334		3.03				1999/04		88,689.18		1.32

				1999/05		81,969		331,770		3.03				1999/05		109,317.70		1.33

				1999/06		83,019		349,264		3.06				1999/06		114,038.77		1.37

				1999/07		75,884		352,087		3.09				1999/07		113,872.92		1.50

				1999/08		81,148		370,262		3.12				1999/08		118,649.04		1.46

				1999/09		74,143		339,999		3.15				1999/09		107,808.55		1.45

				1999/10		74,787		378,903		3.18				1999/10		119,295.44		1.60

				1999/11		81,918		414,897		3.21				1999/11		129,225.76		1.58

				1999/12		92,839		451,745		3.24				1999/12		139,597.27		1.50

				2000/01		82,515		437,911		3.28				2000/01		133,470.93		1.62

				2000/02		72,300		370,483		3.32				2000/02		111,495.35		1.54

				2000/03		87,809		449,130		3.33				2000/03		134,887.50		1.54

				2000/04		82,866		466,719		3.34				2000/04		139,915.24		1.69

				2000/05		78,369		438,870		3.38				2000/05		129,917.71		1.66

				2000/06		84,224		491,962		3.43				2000/06		143,621.95		1.71

				2000/07		93,607		543,475		3.40				2000/07		159,696.95		1.71

				2000/08		63,449		367,035		3.43				2000/08		106,938.60		1.69

				2000/09		79,861		456,472		3.44				2000/09		132,532.66		1.66

				2000/10		75,269		437,661		3.47				2000/10		126,209.64		1.68

				2000/11		77,898		445,570		3.48				2000/11		128,215.08		1.65

				2000/12		83,518		478,758		3.44				2000/12		139,084.81		1.67

				2001/01		68,577		402,032		3.50				2001/01		114,766.45		1.67

				2001/02		73,121		426,266		3.50				2001/02		121,932.49		1.67

				2001/03		82,228		475,865		3.50				2001/03		135,785.53		1.65

				2001/04		77,859		442,981		3.51				2001/04		126,195.42		1.62

				2001/05		78,929		450,750		3.51				2001/05		128,303.66		1.63

				2001/06		72,376		408,440		3.51				2001/06		116,482.53		1.61

				2001/07		67,030		378,622		3.50				2001/07		108,320.50		1.62

				2001/08		68,001		378,634		3.52				2001/08		107,694.70		1.58

				2001/09		80,583		461,761		3.54				2001/09		130,619.24		1.62

				2001/10		77,876		415,256		3.51				2001/10		118,150.40		1.52

				2001/11		75,254		394,593		3.50				2001/11		112,821.00		1.50

				2001/12		50,932		255,100		3.49				2001/12		73,157.80		1.44

				2002/01 p/		71,520		315,666		3.51				2002/01 p/		89,934.39		1.26

				2002/02		69,067		307,472		3.51				2002/02		87,544.18		1.27

				2002/03		82,356		362,528		3.57				2002/03		101,622.53		1.23

				2002/04		81,629		401,688		3.60				2002/04		111,535.51		1.37

				2002/05		79,449		444,680		3.64				2002/05		122,327.66		1.54

				2002/06		88,104		481,476		3.66				2002/06		131,438.42		1.49

				2002/07		81,972		443,381		3.68				2002/07		120,367.76		1.47

				2002/08		88,529		476,990		3.71				2002/08		128,718.70		1.45

				2002/09		87,421		483,140		3.74				2002/09		129,290.94		1.48

				2002/10		87,300		490,600		3.73				2002/10		131,373.28		1.50

				Nota

				Los ácidos orgánicos resultan ser la categoría más

				cercana al ácido saliciílico y benzoico, ya que tanto uno, como otro son

				ácidos orgánicos, y son usados como retardadores

														Acidos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		36,856		72,721.87		1.96

														1995		48,873		174,710.36		3.57

														1996		50,054		120,551.42		2.46

														1997		62,618		118,780.30		1.89

														1998		66,831		102,100.05		1.54

														1999		76,879		110,998.72		1.44

														2000		80,140		132,165.54		1.65

														2001		72,731		116,185.81		1.59

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		10.20%		6.92%		-2.93%





Hoja3

		






_1106577597.xls
Sosa caustica 

		

				Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		27,768		15,813		1.03				1994/01		15,406.98		0.55

				1994/02		31,500		16,810		1.03				1994/02		16,347.89		0.52

				1994/03		29,798		19,967		1.03				1994/03		19,300.30		0.65

				1994/04		31,440		17,959		1.05				1994/04		17,175.69		0.55

				1994/05		33,678		19,903		1.05				1994/05		18,896.49		0.56

				1994/06		36,227		25,856		1.06				1994/06		24,312.73		0.67

				1994/07		34,248		27,624		1.07				1994/07		25,766.46		0.75

				1994/08		36,324		32,190		1.07				1994/08		29,998.64		0.83

				1994/09		37,554		36,309		1.08				1994/09		33,650.43		0.90

				1994/10		37,822		37,552		1.09				1994/10		34,567.29		0.91

				1994/11		35,648		36,802		1.09				1994/11		33,662.66		0.94

				1994/12		35,964		37,396		1.11				1994/12		33,717.19		0.94

				1995/01		29,287		34,811		1.20				1995/01		29,129.23		0.99

				1995/02		34,485		45,014		1.25				1995/02		35,997.61		1.04

				1995/03		33,813		43,213		1.33				1995/03		32,490.10		0.96

				1995/04		33,822		48,009		1.44				1995/04		33,331.70		0.99

				1995/05		33,756		51,704		1.49				1995/05		34,705.29		1.03

				1995/06		34,362		56,503		1.53				1995/06		36,983.84		1.08

				1995/07		37,408		58,260		1.55				1995/07		37,669.66		1.01

				1995/08		38,365		59,135		1.57				1995/08		37,599.28		0.98

				1995/09		35,903		54,011		1.60				1995/09		33,696.39		0.94

				1995/10		35,110		53,780		1.64				1995/10		32,854.59		0.94

				1995/11		38,389		61,885		1.70				1995/11		36,426.02		0.95

				1995/12		39,359		66,500		1.77				1995/12		37,591.43		0.96

				1996/01		34,036		60,900		1.82				1996/01		33,475.77		0.98

				1996/02		39,090		67,188		1.86				1996/02		36,094.35		0.92

				1996/03		36,815		71,374		1.92				1996/03		37,257.35		1.01

				1996/04		39,462		71,266		1.97				1996/04		36,166.77		0.92

				1996/05		37,303		66,692		1.99				1996/05		33,571.87		0.90

				1996/06		40,015		70,979		2.01				1996/06		35,381.30		0.88

				1996/07		38,275		69,567		2.03				1996/07		34,198.74		0.89

				1996/08		40,121		73,723		2.06				1996/08		35,733.57		0.89

				1996/09		35,778		64,586		2.10				1996/09		30,806.15		0.86

				1996/10		38,289		66,197		2.13				1996/10		31,031.39		0.81

				1996/11		40,358		74,407		2.16				1996/11		34,440.39		0.85

				1996/12		43,732		76,126		2.22				1996/12		34,335.04		0.79

				1997/01		34,727		64,524		2.26				1997/01		28,569.03		0.82

				1997/02		38,939		70,316		2.27				1997/02		30,968.72		0.80

				1997/03		35,840		63,009		2.28				1997/03		27,591.57		0.77

				1997/04		39,172		67,867		2.29				1997/04		29,594.82		0.76

				1997/05		38,974		56,704		2.31				1997/05		24,508.69		0.63

				1997/06		37,307		65,306		2.32				1997/06		28,100.05		0.75

				1997/07		39,730		70,635		2.34				1997/07		30,162.49		0.76

				1997/08		40,076		70,349		2.36				1997/08		29,783.33		0.74

				1997/09		40,081		69,367		2.38				1997/09		29,102.84		0.73

				1997/10		37,240		64,116		2.41				1997/10		26,612.39		0.71

				1997/11		39,302		76,941		2.44				1997/11		31,475.64		0.80

				1997/12		43,524		91,890		2.45				1997/12		37,506.22		0.86

				1998/01		34,499		63,705		2.50				1998/01		25,488.64		0.74

				1998/02		39,092		80,226		2.54				1998/02		31,591.89		0.81

				1998/03		35,028		72,791		2.56				1998/03		28,470.89		0.81

				1998/04		38,830		78,393		2.58				1998/04		30,397.70		0.78

				1998/05		37,821		74,988		2.59				1998/05		28,930.60		0.76

				1998/06		37,954		76,513		2.62				1998/06		29,235.81		0.77

				1998/07		39,856		82,084		2.64				1998/07		31,051.51		0.78

				1998/08		41,016		88,705		2.68				1998/08		33,157.25		0.81

				1998/09		41,425		90,344		2.77				1998/09		32,594.46		0.79

				1998/10		39,545		93,133		2.82				1998/10		33,019.07		0.83

				1998/11		34,150		81,721		2.85				1998/11		28,719.66		0.84

				1998/12		38,389		107,734		2.88				1998/12		37,438.89		0.98

				1999/01		31,673		78,549		2.95				1999/01		26,592.92		0.84

				1999/02		34,041		80,565		2.97				1999/02		27,123.07		0.80

				1999/03		32,792		78,309		3.00				1999/03		26,081.50		0.80

				1999/04		39,471		91,665		3.03				1999/04		30,296.92		0.77

				1999/05		38,912		89,984		3.03				1999/05		29,649.59		0.76

				1999/06		40,342		89,285		3.06				1999/06		29,152.59		0.72

				1999/07		37,598		80,187		3.09				1999/07		25,934.29		0.69

				1999/08		41,530		88,836		3.12				1999/08		28,467.16		0.69

				1999/09		40,545		88,346		3.15				1999/09		28,013.18		0.69

				1999/10		32,737		65,790		3.18				1999/10		20,713.60		0.63

				1999/11		35,369		67,811		3.21				1999/11		21,120.73		0.60

				1999/12		33,773		69,238		3.24				1999/12		21,395.78		0.63

				2000/01		39,158		79,718		3.28				2000/01		24,297.26		0.62

				2000/02		38,221		76,837		3.32				2000/02		23,123.78		0.61

				2000/03		37,134		73,825		3.33				2000/03		22,171.91		0.60

				2000/04		39,991		70,665		3.34				2000/04		21,184.29		0.53

				2000/05		37,885		72,340		3.38				2000/05		21,414.65		0.57

				2000/06		38,911		72,819		3.43				2000/06		21,258.57		0.55

				2000/07		36,182		68,728		3.40				2000/07		20,195.32		0.56

				2000/08		34,889		66,999		3.43				2000/08		19,520.70		0.56

				2000/09		36,086		66,517		3.44				2000/09		19,312.63		0.54

				2000/10		35,029		68,928		3.47				2000/10		19,876.98		0.57

				2000/11		27,521		59,023		3.48				2000/11		16,984.17		0.62

				2000/12		31,776		79,636		3.44				2000/12		23,135.19		0.73

				2001/01		32,503		93,947		3.50				2001/01		26,818.67		0.83

				2001/02		32,467		97,325		3.50				2001/02		27,839.61		0.86

				2001/03		28,329		80,361		3.50				2001/03		22,930.58		0.81

				2001/04		29,966		80,979		3.51				2001/04		23,069.11		0.77

				2001/05		28,826		82,288		3.51				2001/05		23,422.86		0.81

				2001/06		20,021		57,942		3.51				2001/06		16,524.41		0.83

				2001/07		29,639		80,996		3.50				2001/07		23,172.26		0.78

				2001/08		31,877		86,970		3.52				2001/08		24,736.84		0.78

				2001/09		31,540		83,251		3.54				2001/09		23,549.37		0.75

				2001/10		32,181		83,815		3.51				2001/10		23,847.40		0.74

				2001/11		32,509		79,711		3.50				2001/11		22,790.76		0.70

				2001/12		29,174		69,232		3.49				2001/12		19,854.41		0.68

				2002/01 p/		32,820		76,845		3.51				2002/01 p/		21,893.42		0.67

				2002/02		33,489		67,852		3.51				2002/02		19,318.99		0.58

				2002/03		35,784		81,853		3.57				2002/03		22,944.73		0.64

				2002/04		34,349		53,056		3.60				2002/04		14,731.90		0.43

				2002/05		32,593		56,770		3.64				2002/05		15,616.94		0.48

				2002/06		36,340		59,350		3.66				2002/06		16,201.99		0.45

				2002/07		37,407		58,961		3.68				2002/07		16,006.56		0.43

				2002/08		36,818		65,331		3.71				2002/08		17,629.97		0.48

				2002/09		34,682		64,137		3.74				2002/09		17,163.42		0.49

				2002/10		30,975		58,413		3.73				2002/10		15,641.88		0.50

				Nota

				Hidroxido sódico o hidroxido de sodio, comunemente conocido como sosa caústica

				En el proceso del hule es un agente de regeneración										Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		33,998		25,233.56		0.73

														1995		35,338		34,872.93		0.99

														1996		38,606		34,374.39		0.89

														1997		38,743		29,497.98		0.76

														1998		38,134		30,841.36		0.81

														1999		36,565		26,211.78		0.72

														2000		36,065		21,039.62		0.59

														2001		29,919		23,213.02		0.78

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		-1.81%		-1.19%		0.88%





Oxido de zinc

		

				Oxidos de Zinc

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		4,694		12,992		1.03				1994/01		12,658.41		2.70

				1994/02		4,860		16,135		1.03				1994/02		15,691.44		3.23

				1994/03		3,561		10,564		1.03				1994/03		10,211.27		2.87

				1994/04		3,453		8,902		1.05				1994/04		8,513.73		2.47

				1994/05		3,839		11,391		1.05				1994/05		10,814.95		2.82

				1994/06		3,673		10,522		1.06				1994/06		9,893.97		2.69

				1994/07		3,039		7,991		1.07				1994/07		7,453.66		2.45

				1994/08		3,420		9,594		1.07				1994/08		8,940.88		2.61

				1994/09		3,099		8,307		1.08				1994/09		7,698.76		2.48

				1994/10		3,384		10,162		1.09				1994/10		9,354.30		2.76

				1994/11		3,386		10,668		1.09				1994/11		9,757.98		2.88

				1994/12		3,686		12,941		1.11				1994/12		11,667.94		3.17

				1995/01		3,109		16,748		1.20				1995/01		14,014.43		4.51

				1995/02		3,062		15,959		1.25				1995/02		12,762.38		4.17

				1995/03		2,934		19,859		1.33				1995/03		14,931.18		5.09

				1995/04		3,104		17,406		1.44				1995/04		12,084.64		3.89

				1995/05		2,836		17,050		1.49				1995/05		11,444.47		4.04

				1995/06		2,986		17,278		1.53				1995/06		11,309.25		3.79

				1995/07		3,036		17,955		1.55				1995/07		11,609.32		3.82

				1995/08		2,974		17,634		1.57				1995/08		11,212.07		3.77

				1995/09		2,900		17,326		1.60				1995/09		10,809.35		3.73

				1995/10		4,529		27,131		1.64				1995/10		16,574.52		3.66

				1995/11		4,446		25,908		1.70				1995/11		15,249.66		3.43

				1995/12		4,200		22,803		1.77				1995/12		12,890.19		3.07

				1996/01		2,936		15,833		1.82				1996/01		8,703.15		2.96

				1996/02		3,490		21,684		1.86				1996/02		11,648.95		3.34

				1996/03		3,520		22,838		1.92				1996/03		11,921.47		3.39

				1996/04		2,889		16,043		1.97				1996/04		8,141.66		2.82

				1996/05		5,220		23,152		1.99				1996/05		11,654.41		2.23

				1996/06		5,245		23,576		2.01				1996/06		11,752.06		2.24

				1996/07		4,792		22,534		2.03				1996/07		11,077.59		2.31

				1996/08		2,383		17,980		2.06				1996/08		8,714.91		3.66

				1996/09		4,198		17,633		2.10				1996/09		8,410.57		2.00

				1996/10		3,167		21,590		2.13				1996/10		10,120.82		3.20

				1996/11		2,321		16,872		2.16				1996/11		7,809.46		3.36

				1996/12		3,372		21,048		2.22				1996/12		9,493.26		2.82

				1997/01		3,220		21,356		2.26				1997/01		9,455.71		2.94

				1997/02		2,708		19,015		2.27				1997/02		8,374.63		3.09

				1997/03		3,570		34,593		2.28				1997/03		15,148.23		4.24

				1997/04		3,243		27,416		2.29				1997/04		11,955.32		3.69

				1997/05		3,156		26,585		2.31				1997/05		11,490.61		3.64

				1997/06		3,591		29,358		2.32				1997/06		12,632.24		3.52

				1997/07		2,988		25,399		2.34				1997/07		10,845.86		3.63

				1997/08		4,222		35,666		2.36				1997/08		15,099.75		3.58

				1997/09		5,307		43,426		2.38				1997/09		18,219.33		3.43

				1997/10		4,084		32,095		2.41				1997/10		13,321.55		3.26

				1997/11		2,813		24,783		2.44				1997/11		10,138.43		3.60

				1997/12		11,836		95,358		2.45				1997/12		38,921.74		3.29

				1998/01		2,819		22,707		2.50				1998/01		9,085.17		3.22

				1998/02		2,364		20,023		2.54				1998/02		7,884.78		3.34

				1998/03		3,167		21,519		2.56				1998/03		8,416.77		2.66

				1998/04		3,311		26,788		2.58				1998/04		10,387.32		3.14

				1998/05		3,736		28,276		2.59				1998/05		10,908.97		2.92

				1998/06		2,583		20,084		2.62				1998/06		7,674.15		2.97

				1998/07		2,620		20,145		2.64				1998/07		7,620.64		2.91

				1998/08		3,774		28,171		2.68				1998/08		10,530.10		2.79

				1998/09		3,240		26,083		2.77				1998/09		9,410.27		2.90

				1998/10		3,886		41,853		2.82				1998/10		14,838.43		3.82

				1998/11		3,146		21,312		2.85				1998/11		7,489.79		2.38

				1998/12		3,883		24,042		2.88				1998/12		8,354.89		2.15

				Nota

				En el proceso del hule se utiliza para reforzar o como pigmento

														Oxidos de Zinc

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,675		10,221.44		2.76

														1995		3,343		12,907.62		3.91

														1996		3,628		9,954.03		2.86

														1997		4,228		14,633.62		3.49

														1998		3,211		9,383.44		2.93

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-1998		-3.32%		-2.12%		1.52%





Oxidos

		

				Oxidos

				PERIODO		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

				1997/01		14,727		2.26						1997/01		6,520.61

				1997/02		13,263		2.27						1997/02		5,841.32

				1997/03		15,348		2.28						1997/03		6,720.87

				1997/04		16,269		2.29						1997/04		7,094.44

				1997/05		17,038		2.31						1997/05		7,364.19

				1997/06		15,444		2.32						1997/06		6,645.29

				1997/07		19,870		2.34						1997/07		8,484.87

				1997/08		16,742		2.36						1997/08		7,087.98

				1997/09		18,394		2.38						1997/09		7,717.18

				1997/10		18,732		2.41						1997/10		7,775.02

				1997/11		19,381		2.44						1997/11		7,928.53

				1997/12		20,736		2.45						1997/12		8,463.70

				1998/01		19,289		2.50						1998/01		7,717.61

				1998/02		18,741		2.54						1998/02		7,379.95

				1998/03		16,653		2.56						1998/03		6,513.52

				1998/04		18,910		2.58						1998/04		7,332.55

				1998/05		14,614		2.59						1998/05		5,638.13

				1998/06		18,203		2.62						1998/06		6,955.41

				1998/07		17,683		2.64						1998/07		6,689.29

				1998/08		18,166		2.68						1998/08		6,790.31

				1998/09		17,766		2.77						1998/09		6,409.65

				1998/10		17,931		2.82						1998/10		6,357.20

				1998/11		16,519		2.85						1998/11		5,805.36

				1998/12		18,332		2.88						1998/12		6,370.60

				1999/01		36,042		2.95						1999/01		12,202.09

				1999/02		34,786		2.97						1999/02		11,711.08

				1999/03		40,835		3.00						1999/03		13,600.46

				1999/04		42,029		3.03						1999/04		13,891.34

				1999/05		37,830		3.03						1999/05		12,464.93

				1999/06		55,624		3.06						1999/06		18,161.88

				1999/07		53,450		3.09						1999/07		17,286.94

				1999/08		46,343		3.12						1999/08		14,850.44

				1999/09		36,308		3.15						1999/09		11,512.72

				1999/10		37,735		3.18						1999/10		11,880.65

				1999/11		46,336		3.21						1999/11		14,432.03

				1999/12		68,043		3.24						1999/12		21,026.50

				2000/01		39,006		3.28						2000/01		11,888.64

				2000/02		42,467		3.32						2000/02		12,780.27

				2000/03		43,831		3.33						2000/03		13,163.79

				2000/04		37,975		3.34						2000/04		11,384.33

				2000/05		59,777		3.38						2000/05		17,695.65

				2000/06		61,031		3.43						2000/06		17,817.21

				2000/07		49,229		3.40						2000/07		14,465.65

				2000/08		46,682		3.43						2000/08		13,601.18

				2000/09		53,142		3.44						2000/09		15,429.32

				2000/10		53,250		3.47						2000/10		15,355.87

				2000/11		36,031		3.48						2000/11		10,368.11

				2000/12		53,274		3.44						2000/12		15,476.72

				2001/01		34,024		3.50						2001/01		9,712.69

				2001/02		45,430		3.50						2001/02		12,995.16

				2001/03		57,038		3.50						2001/03		16,275.49

				2001/04		33,996		3.51						2001/04		9,684.70

				2001/05		30,423		3.51						2001/05		8,659.75

				2001/06		31,727		3.51						2001/06		9,048.19

				2001/07		38,210		3.50						2001/07		10,931.55

				2001/08		34,763		3.52						2001/08		9,887.62

				2001/09		44,714		3.54						2001/09		12,648.34

				2001/10		34,449		3.51						2001/10		9,801.58

				2001/11		36,235		3.50						2001/11		10,360.22

				2001/12		40,554		3.49						2001/12		11,630.11

				2002/01 p/		20,431		3.51						2002/01 p/		5,820.87

				2002/02		30,714		3.51						2002/02		8,744.96

				2002/03		33,793		3.57						2002/03		9,472.73

				2002/04		40,237		3.60						2002/04		11,172.49

				2002/05		45,937		3.64						2002/05		12,636.88

				2002/06		37,774		3.66						2002/06		10,311.95

				2002/07		29,699		3.68						2002/07		8,062.60

				2002/08		47,758		3.71						2002/08		12,887.79

				2002/09		39,133		3.74						2002/09		10,472.21

				2002/10		39,954		3.73						2002/10		10,698.92

				Nota

				Corresponde a la categoría más cercana a el óxido metálico

				El cual es usado como acticador orgánico										Oxidos

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997		7,303.67

														1998		6,663.30

														1999		14,418.42

														2000		14,118.89

														2001		10,969.62

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997-2001		10.70%





acético

		

				Acético

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		6,578		12,822		1.03				1994/01		12,492.78		1.90

				1994/02		4,899		9,653		1.03				1994/02		9,387.63		1.92

				1994/03		4,292		8,447		1.03				1994/03		8,164.96		1.90

				1994/04		5,710		11,418		1.05				1994/04		10,919.99		1.91

				1994/05		3,851		7,487		1.05				1994/05		7,108.38		1.85

				1994/06		3,806		7,548		1.06				1994/06		7,097.48		1.86

				1994/07		5,717		12,669		1.07				1994/07		11,817.09		2.07

				1994/08		4,511		10,246		1.07				1994/08		9,548.49		2.12

				1994/09		3,342		7,525		1.08				1994/09		6,974.01		2.09

				1994/10		8,270		17,528		1.09				1994/10		16,134.84		1.95

				1994/11		5,299		11,581		1.09				1994/11		10,593.10		2.00

				1994/12		3,757		8,890		1.11				1994/12		8,015.45		2.13

				1995/01		6,194		21,266		1.20				1995/01		17,795.01		2.87

				1995/02		4,933		17,157		1.25				1995/02		13,720.42		2.78

				1995/03		4,971		19,576		1.33				1995/03		14,718.40		2.96

				1995/04		5,132		21,123		1.44				1995/04		14,665.28		2.86

				1995/05		3,874		14,748		1.49				1995/05		9,899.30		2.56

				1995/06		5,745		23,672		1.53				1995/06		15,494.42		2.70

				1995/07		4,903		12,855		1.55				1995/07		8,311.77		1.70

				1995/08		5,486		13,015		1.57				1995/08		8,275.21		1.51

				1995/09		4,676		13,108		1.60				1995/09		8,177.82		1.75

				1995/10		6,096		17,326		1.64				1995/10		10,584.58		1.74

				1995/11		5,123		13,511		1.70				1995/11		7,952.69		1.55

				1995/12		4,984		14,799		1.77				1995/12		8,365.65		1.68

				1996/01		5,912		14,957		1.82				1996/01		8,221.63		1.39

				1996/02		5,674		15,690		1.86				1996/02		8,428.89		1.49

				1996/03		5,645		21,400		1.92				1996/03		11,170.84		1.98

				1996/04		7,408		21,935		1.97				1996/04		11,131.79		1.50

				1996/05		5,755		17,326		1.99				1996/05		8,721.68		1.52

				1996/06		6,127		14,206		2.01				1996/06		7,081.34		1.16

				1996/07		6,872		22,553		2.03				1996/07		11,086.93		1.61

				1996/08		5,485		18,678		2.06				1996/08		9,053.24		1.65

				1996/09		5,790		22,366		2.10				1996/09		10,668.11		1.84

				1996/10		6,675		19,168		2.13				1996/10		8,985.45		1.35

				1996/11		5,611		16,854		2.16				1996/11		7,801.13		1.39

				1996/12		5,771		18,797		2.22				1996/12		8,477.99		1.47

				1997/01		6,347		20,604		2.26				1997/01		9,122.75		1.44

				1997/02		5,785		18,640		2.27				1997/02		8,209.47		1.42

				1997/03		5,215		16,399		2.28				1997/03		7,181.10		1.38

				1997/04		7,495		23,815		2.29				1997/04		10,385.03		1.39

				1997/05		5,980		19,330		2.31				1997/05		8,354.84		1.40

				1997/06		6,694		20,841		2.32				1997/06		8,967.52		1.34

				1997/07		6,299		17,353		2.34				1997/07		7,410.06		1.18

				1997/08		4,978		14,167		2.36				1997/08		5,997.82		1.20

				1997/09		4,590		15,290		2.38				1997/09		6,414.90		1.40

				1997/10		7,094		19,633		2.41				1997/10		8,149.00		1.15

				1997/11		5,560		15,720		2.44				1997/11		6,430.86		1.16

				1997/12		6,501		16,765		2.45				1997/12		6,842.88		1.05

				1998/01		5,545		32,532		2.50				1998/01		13,016.19		2.35

				1998/02		5,741		33,953		2.54				1998/02		13,370.22		2.33

				1998/03		5,663		34,138		2.56				1998/03		13,352.47		2.36

				1998/04		7,719		44,585		2.58				1998/04		17,288.30		2.24

				1998/05		5,441		31,328		2.59				1998/05		12,086.44		2.22

				1998/06		6,049		34,374		2.62				1998/06		13,134.39		2.17

				1998/07		7,597		41,988		2.64				1998/07		15,883.62		2.09

				1998/08		6,103		33,762		2.68				1998/08		12,619.98		2.07

				1998/09		7,092		40,392		2.77				1998/09		14,572.70		2.05

				1998/10		8,239		51,371		2.82				1998/10		18,212.91		2.21

				1998/11		7,335		44,756		2.85				1998/11		15,728.85		2.14

				1998/12		6,607		39,934		2.88				1998/12		13,877.56		2.10

				1999/01		5,928		36,699		2.95				1999/01		12,424.52		2.10

				1999/02		6,302		39,864		2.97				1999/02		13,420.64		2.13

				1999/03		7,394		42,187		3.00				1999/03		14,050.75		1.90

				1999/04		7,659		40,437		3.03				1999/04		13,365.15		1.75

				1999/05		6,781		33,546		3.03				1999/05		11,053.36		1.63

				1999/06		6,746		34,288		3.06				1999/06		11,195.43		1.66

				1999/07		6,616		28,145		3.09				1999/07		9,102.73		1.38

				1999/08		6,602		33,867		3.12				1999/08		10,852.55		1.64

				1999/09		7,080		32,664		3.15				1999/09		10,357.26		1.46

				1999/10		8,657		43,101		3.18				1999/10		13,570.10		1.57

				1999/11		6,425		36,504		3.21				1999/11		11,369.71		1.77

				1999/12		7,377		35,882		3.24				1999/12		11,088.18		1.50

				2000/01		7,660		40,053		3.28				2000/01		12,207.76		1.59

				2000/02		7,236		37,940		3.32				2000/02		11,417.89		1.58

				2000/03		7,787		39,823		3.33				2000/03		11,960.07		1.54

				2000/04		7,321		39,126		3.34				2000/04		11,729.38		1.60

				2000/05		7,450		41,512		3.38				2000/05		12,288.70		1.65

				2000/06		9,146		51,055		3.43				2000/06		14,904.85		1.63

				2000/07		5,989		34,771		3.40				2000/07		10,217.26		1.71

				2000/08		2,183		12,823		3.43				2000/08		3,736.08		1.71

				2000/09		4,201		24,321		3.44				2000/09		7,061.39		1.68

				2000/10		2,715		14,889		3.47				2000/10		4,293.59		1.58

				2000/11		3,340		19,186		3.48				2000/11		5,520.87		1.65

				2000/12		3,285		18,466		3.44				2000/12		5,364.59		1.63

				2001/01		8,156		54,854		3.50				2001/01		15,658.95		1.92

				2001/02		10,812		70,529		3.50				2001/02		20,174.67		1.87

				2001/03		9,890		63,300		3.50				2001/03		18,062.32		1.83

				2001/04		10,773		71,019		3.51				2001/04		20,231.73		1.88

				2001/05		10,479		67,976		3.51				2001/05		19,349.02		1.85

				2001/06		10,505		67,576		3.51				2001/06		19,271.92		1.83

				2001/07		8,891		57,132		3.50				2001/07		16,344.97		1.84

				2001/08		7,469		47,356		3.52				2001/08		13,469.45		1.80

				2001/09		6,872		44,124		3.54				2001/09		12,481.44		1.82

				2001/10		9,630		62,241		3.51				2001/10		17,709.07		1.84

				2001/11		9,136		60,354		3.50				2001/11		17,256.26		1.89

				2001/12		10,169		45,131		3.49				2001/12		12,942.71		1.27

				2002/01 p/		7,220		41,178		3.51				2002/01 p/		11,731.76		1.62

				2002/02		7,130		39,915		3.51				2002/02		11,364.70		1.59

				2002/03		8,214		46,442		3.57				2002/03		13,018.45		1.58

				2002/04		8,470		50,309		3.60				2002/04		13,969.15		1.65

				2002/05		11,273		53,717		3.64				2002/05		14,777.09		1.31

				2002/06		10,899		55,477		3.66				2002/06		15,144.70		1.39

				2002/07		8,936		50,520		3.68				2002/07		13,715.02		1.53

				2002/08		7,512		42,578		3.71				2002/08		11,489.94		1.53

				2002/09		8,399		48,289		3.74				2002/09		12,922.40		1.54

				2002/10		9,706		52,651		3.73				2002/10		14,098.93		1.45

				Nota

				El acético es un antioxidante que es catalogado como un antioxidante,

				por lo que entra en las acetonas, cuya función en el proceso del hule

				es evitar la oxidación del hule natural.

														Acético

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		5,003		9,854.52		1.97

														1995		5,176		11,496.71		2.22

														1996		6,060		9,235.75		1.53

														1997		6,045		7,788.85		1.29

														1998		6,594		14,428.63		2.19

														1999		6,964		11,820.87		1.71

														2000		5,693		9,225.20		1.63

														2001		9,399		16,912.71		1.80

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		9.43%		8.02%		-1.29%





glicoles

		

				Glicoles

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		17,253		20,267		1.03				1994/01		19,746.62		1.14

				1994/02		15,164		15,770		1.03				1994/02		15,336.48		1.01

				1994/03		14,519		14,672		1.03				1994/03		14,182.10		0.98

				1994/04		14,830		19,160		1.05				1994/04		18,324.31		1.24

				1994/05		17,115		18,831		1.05				1994/05		17,878.71		1.04

				1994/06		14,074		15,894		1.06				1994/06		14,945.34		1.06

				1994/07		12,304		15,173		1.07				1994/07		14,152.71		1.15

				1994/08		14,293		17,410		1.07				1994/08		16,224.80		1.14

				1994/09		12,517		16,136		1.08				1994/09		14,954.51		1.19

				1994/10		13,417		20,374		1.09				1994/10		18,754.63		1.40

				1994/11		16,596		24,970		1.09				1994/11		22,839.97		1.38

				1994/12		14,208		20,616		1.11				1994/12		18,587.91		1.31

				1995/01		16,609		32,862		1.20				1995/01		27,498.34		1.66

				1995/02		13,713		21,236		1.25				1995/02		16,982.39		1.24

				1995/03		16,679		31,633		1.33				1995/03		23,783.57		1.43

				1995/04		12,381		37,701		1.44				1995/04		26,175.06		2.11

				1995/05		12,760		52,549		1.49				1995/05		35,272.48		2.76

				1995/06		14,871		54,881		1.53				1995/06		35,922.16		2.42

				1995/07		17,625		61,925		1.55				1995/07		40,039.37		2.27

				1995/08		20,715		78,281		1.57				1995/08		49,772.71		2.40

				1995/09		17,595		63,457		1.60				1995/09		39,589.56		2.25

				1995/10		16,387		63,310		1.64				1995/10		38,676.53		2.36

				1995/11		16,698		62,586		1.70				1995/11		36,838.63		2.21

				1995/12		12,563		48,505		1.77				1995/12		27,419.13		2.18

				1996/01		16,953		65,683		1.82				1996/01		36,104.91		2.13

				1996/02		17,741		68,884		1.86				1996/02		37,005.47		2.09

				1996/03		16,525		68,085		1.92				1996/03		35,540.48		2.15

				1996/04		17,904		74,907		1.97				1996/04		38,014.54		2.12

				1996/05		16,159		78,870		1.99				1996/05		39,702.11		2.46

				1996/06		17,952		69,425		2.01				1996/06		34,606.67		1.93

				1996/07		14,002		55,917		2.03				1996/07		27,488.48		1.96

				1996/08		19,069		60,104		2.06				1996/08		29,132.44		1.53

				1996/09		14,327		43,672		2.10				1996/09		20,830.61		1.45

				1996/10		14,215		47,984		2.13				1996/10		22,493.62		1.58

				1996/11		11,235		44,766		2.16				1996/11		20,720.61		1.84

				1996/12		10,672		43,110		2.22				1996/12		19,443.86		1.82

				1997/01		17,784		87,630		2.26				1997/01		38,799.58		2.18

				1997/02		25,155		87,670		2.27				1997/02		38,611.80		1.53

				1997/03		8,412		21,561		2.28				1997/03		9,441.54		1.12

				1997/04		9,946		27,808		2.29				1997/04		12,126.26		1.22

				1997/05		9,350		35,458		2.31				1997/05		15,325.71		1.64

				1997/06		6,343		24,246		2.32				1997/06		10,432.64		1.64

				1997/07		7,664		31,857		2.34				1997/07		13,603.54		1.77

				1997/08		9,196		32,026		2.36				1997/08		13,558.70		1.47

				1997/09		8,625		31,420		2.38				1997/09		13,182.22		1.53

				1997/10		9,033		33,640		2.41				1997/10		13,962.83		1.55

				1997/11		8,644		32,100		2.44				1997/11		13,131.72		1.52

				1997/12		9,423		34,862		2.45				1997/12		14,229.43		1.51

				1998/01		ND		ND		2.50				1998/01		0.00		0.00

				1998/02		ND		ND		2.54				1998/02		0.00		0.00

				1998/03		ND		ND		2.56				1998/03		0.00		0.00

				1998/04		ND		ND		2.58				1998/04		0.00		0.00

				1998/05		ND		ND		2.59				1998/05		0.00		0.00

				1998/06		ND		ND		2.62				1998/06		0.00		0.00

				1998/07		ND		ND		2.64				1998/07		0.00		0.00

				1998/08		ND		ND		2.68				1998/08		0.00		0.00

				1998/09		ND		ND		2.77				1998/09		0.00		0.00

				1998/10		ND		ND		2.82				1998/10		0.00		0.00

				1998/11		ND		ND		2.85				1998/11		0.00		0.00

				1998/12		ND		ND		2.88				1998/12		0.00		0.00

				1999/01		19,545		75,699		2.95				1999/01		25,628.05		1.31

				1999/02		16,243		61,951		2.97				1999/02		20,856.47		1.28

				1999/03		19,011		74,233		3.00				1999/03		24,723.95		1.30

				1999/04		17,740		55,366		3.03				1999/04		18,299.45		1.03

				1999/05		7,866		30,532		3.03				1999/05		10,060.25		1.28

				1999/06		12,020		44,586		3.06				1999/06		14,557.85		1.21

				1999/07		18,625		76,682		3.09				1999/07		24,800.70		1.33

				1999/08		18,933		81,735		3.12				1999/08		26,191.67		1.38

				1999/09		16,303		67,514		3.15				1999/09		21,407.67		1.31

				1999/10		12,712		64,723		3.18				1999/10		20,377.67		1.60

				1999/11		17,487		87,714		3.21				1999/11		27,319.81		1.56

				1999/12		21,649		106,646		3.24				1999/12		32,955.52		1.52

				2000/01		22,630		114,093		3.28				2000/01		34,774.41		1.54

				2000/02		19,859		100,988		3.32				2000/02		30,391.93		1.53

				2000/03		14,405		74,728		3.33				2000/03		22,443.11		1.56

				2000/04		10,147		52,178		3.34				2000/04		15,642.17		1.54

				2000/05		12,861		71,202		3.38				2000/05		21,077.77		1.64

				2000/06		13,908		77,288		3.43				2000/06		22,563.23		1.62

				2000/07		21,203		109,674		3.40				2000/07		32,227.06		1.52

				2000/08		16,430		82,109		3.43				2000/08		23,923.12		1.46

				2000/09		18,496		92,729		3.44				2000/09		26,923.05		1.46

				2000/10		13,576		66,405		3.47				2000/10		19,149.41		1.41

				2000/11		14,120		66,204		3.48				2000/11		19,050.54		1.35

				2000/12		18,635		78,899		3.44				2000/12		22,921.08		1.23

				2001/01		18,617		92,232		3.50				2001/01		26,329.10		1.41

				2001/02		21,531		107,582		3.50				2001/02		30,773.60		1.43

				2001/03		15,910		76,948		3.50				2001/03		21,956.70		1.38

				2001/04		17,069		80,102		3.51				2001/04		22,819.28		1.34

				2001/05		14,448		67,465		3.51				2001/05		19,203.56		1.33

				2001/06		10,699		47,276		3.51				2001/06		13,482.59		1.26

				2001/07		16,799		93,780		3.50				2001/07		26,829.65		1.60

				2001/08		16,611		74,873		3.52				2001/08		21,296.09		1.28

				2001/09		16,553		76,572		3.54				2001/09		21,660.07		1.31

				2001/10		19,455		82,884		3.51				2001/10		23,582.51		1.21

				2001/11		13,209		62,626		3.50				2001/11		17,905.86		1.36

				2001/12		10,034		38,161		3.49				2001/12		10,943.84		1.09

				2002/01 p/		18,764		66,615		3.51				2002/01 p/		18,978.86		1.01

				2002/02		16,887		52,898		3.51				2002/02		15,061.25		0.89

				2002/03		18,154		55,885		3.57				2002/03		15,665.48		0.86

				2002/04		19,139		67,387		3.60				2002/04		18,711.15		0.98

				2002/05		8,702		37,696		3.64				2002/05		10,369.85		1.19

				2002/06		16,216		75,473		3.66				2002/06		20,603.42		1.27

				2002/07		12,570		60,739		3.68				2002/07		16,489.24		1.31

				2002/08		8,049		39,918		3.71				2002/08		10,772.12		1.34

				2002/09		15,071		73,798		3.74				2002/09		19,748.75		1.31

				2002/10		15,357		81,266		3.73				2002/10		21,761.48		1.42

				Nota

				Los glicoles son la categorías más cercana a los fenoles, los

				cuales son utilizados como antioxidantes

														Glicoles

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		14,691		17,160.67		1.17

														1995		15,716		33,164.16		2.11

														1996		15,563		30,090.32		1.92

														1997		10,798		17,200.50		1.56

														1999		16,511		22,264.92		1.34

														2000		16,356		24,257.24		1.49

														2001		15,911		21,398.57		1.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		1.15%		3.20%		1.88%





Tinturas orgánicas

		

				Pigmentos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		638		13,490		1.03				1994/01		13,143.63		20.60

				1994/02		676		14,340		1.03				1994/02		13,945.79		20.63

				1994/03		644		15,841		1.03				1994/03		15,312.07		23.78

				1994/04		640		16,854		1.05				1994/04		16,118.89		25.19

				1994/05		956		16,114		1.05				1994/05		15,299.11		16.00

				1994/06		762		17,244		1.06				1994/06		16,214.76		21.28

				1994/07		677		21,246		1.07				1994/07		19,817.34		29.27

				1994/08		1,083		15,455		1.07				1994/08		14,402.89		13.30

				1994/09		1,161		19,107		1.08				1994/09		17,707.97		15.25

				1994/10		1,004		15,974		1.09				1994/10		14,704.35		14.65

				1994/11		651		15,141		1.09				1994/11		13,849.42		21.27

				1994/12		824		18,475		1.11				1994/12		16,657.53		20.22

				1995/01		668		20,926		1.20				1995/01		17,510.51		26.21

				1995/02		481		22,552		1.25				1995/02		18,034.79		37.49

				1995/03		648		27,485		1.33				1995/03		20,664.86		31.89

				1995/04		521		17,103		1.44				1995/04		11,874.28		22.79

				1995/05		644		26,190		1.49				1995/05		17,579.52		27.30

				1995/06		847		31,247		1.53				1995/06		20,452.61		24.15

				1995/07		621		20,050		1.55				1995/07		12,963.90		20.88

				1995/08		583		21,837		1.57				1995/08		13,884.42		23.82

				1995/09		664		24,054		1.60				1995/09		15,006.81		22.60

				1995/10		576		21,671		1.64				1995/10		13,238.97		22.98

				1995/11		562		25,439		1.70				1995/11		14,973.60		26.64

				1995/12		633		30,016		1.77				1995/12		16,967.59		26.81

				1996/01		788		37,978		1.82				1996/01		20,875.91		26.49

				1996/02		714		28,817		1.86				1996/02		15,480.90		21.68

				1996/03		783		32,971		1.92				1996/03		17,210.92		21.98

				1996/04		824		39,503		1.97				1996/04		20,047.37		24.33

				1996/05		558		31,333		1.99				1996/05		15,772.62		28.27

				1996/06		555		28,777		2.01				1996/06		14,344.63		25.85

				1996/07		773		33,634		2.03				1996/07		16,534.28		21.39

				1996/08		719		43,259		2.06				1996/08		20,967.66		29.16

				1996/09		813		41,256		2.10				1996/09		19,678.23		24.20

				1996/10		897		47,140		2.13				1996/10		22,097.98		24.64

				1996/11		561		36,117		2.16				1996/11		16,717.29		29.80

				1996/12		730		34,416		2.22				1996/12		15,522.62		21.26

				1997/01		823		37,196		2.26				1997/01		16,469.12		20.01

				1997/02		610		29,561		2.27				1997/02		13,019.32		21.34

				1997/03		723		32,078		2.28				1997/03		14,046.92		19.43

				1997/04		944		49,426		2.29				1997/04		21,553.23		22.83

				1997/05		918		55,503		2.31				1997/05		23,989.59		26.13

				1997/06		934		51,157		2.32				1997/06		22,011.98		23.57

				1997/07		932		52,796		2.34				1997/07		22,544.89		24.19

				1997/08		909		59,358		2.36				1997/08		25,130.12		27.65

				1997/09		1,083		59,773		2.38				1997/09		25,077.69		23.16

				1997/10		1,032		53,399		2.41				1997/10		22,164.12		21.48

				1997/11		888		57,730		2.44				1997/11		23,616.65		26.60

				1997/12		908		48,924		2.45				1997/12		19,969.03		21.99

				1998/01		965		49,578		2.50				1998/01		19,836.37		20.56

				1998/02		906		44,024		2.54				1998/02		17,336.04		19.13

				1998/03		918		50,083		2.56				1998/03		19,589.07		21.34

				1998/04		977		53,825		2.58				1998/04		20,871.20		21.36

				1998/05		859		41,527		2.59				1998/05		16,021.25		18.65

				1998/06		985		52,303		2.62				1998/06		19,985.11		20.29

				1998/07		952		54,657		2.64				1998/07		20,676.17		21.72

				1998/08		927		45,920		2.68				1998/08		17,164.54		18.52

				1998/09		1,134		56,405		2.77				1998/09		20,349.89		17.95

				1998/10		1,244		68,504		2.82				1998/10		24,287.18		19.52

				1998/11		982		56,093		2.85				1998/11		19,713.07		20.07

				1998/12		1,079		57,120		2.88				1998/12		19,849.90		18.40

				1999/01		1,006		60,330		2.95				1999/01		20,424.84		20.30

				1999/02		996		61,756		2.97				1999/02		20,790.82		20.87

				1999/03		1,155		63,211		3.00				1999/03		21,052.98		18.23

				1999/04		1,057		57,958		3.03				1999/04		19,156.15		18.12

				1999/05		1,093		60,526		3.03				1999/05		19,943.22		18.25

				1999/06		1,103		60,761		3.06				1999/06		19,839.17		17.99

				1999/07		1,152		59,604		3.09				1999/07		19,277.28		16.73

				1999/08		1,190		61,085		3.12				1999/08		19,574.45		16.45

				1999/09		1,277		70,433		3.15				1999/09		22,333.24		17.49

				1999/10		1,249		72,104		3.18				1999/10		22,701.53		18.18

				1999/11		1,404		71,770		3.21				1999/11		22,353.82		15.92

				1999/12		1,387		74,340		3.24				1999/12		22,972.39		16.56

				2000/01		1,175		58,920		3.28				2000/01		17,958.23		15.28

				2000/02		1,247		73,759		3.32				2000/02		22,197.47		17.80

				2000/03		1,267		67,299		3.33				2000/03		20,211.95		15.95

				2000/04		1,172		78,901		3.34				2000/04		23,653.32		20.18

				2000/05		1,239		67,696		3.38				2000/05		20,039.90		16.17

				2000/06		1,412		82,505		3.43				2000/06		24,086.27		17.06

				2000/07		1,268		69,001		3.40				2000/07		20,275.54		15.99

				2000/08		1,495		68,176		3.43				2000/08		19,863.63		13.29

				2000/09		1,321		62,148		3.44				2000/09		18,044.13		13.66

				2000/10		1,250		64,049		3.47				2000/10		18,470.01		14.78

				2000/11		1,347		64,560		3.48				2000/11		18,577.48		13.79

				2000/12		1,345		63,769		3.44				2000/12		18,525.64		13.77

				2001/01		1,338		64,333		3.50				2001/01		18,364.88		13.73

				2001/02		1,270		59,861		3.50				2001/02		17,123.11		13.48

				2001/03		1,259		70,665		3.50				2001/03		20,163.88		16.02

				2001/04		1,063		59,499		3.51				2001/04		16,949.94		15.95

				2001/05		1,208		69,546		3.51				2001/05		19,795.91		16.39

				2001/06		1,157		61,788		3.51				2001/06		17,621.25		15.23

				2001/07		1,338		70,790		3.50				2001/07		20,252.41		15.14

				2001/08		1,369		71,030		3.52				2001/08		20,203.03		14.76

				2001/09		1,132		63,815		3.54				2001/09		18,051.47		15.95

				2001/10		1,268		67,381		3.51				2001/10		19,171.53		15.12

				2001/11		1,220		77,072		3.50				2001/11		22,036.23		18.06

				2001/12		1,128		55,789		3.49				2001/12		15,999.22		14.18

				2002/01 p/		1,228		61,267		3.51				2002/01 p/		17,455.19		14.21

				2002/02		1,098		52,858		3.51				2002/02		15,049.86		13.71

				2002/03		1,088		59,152		3.57				2002/03		16,581.27		15.24

				2002/04		1,168		58,173		3.60				2002/04		16,152.72		13.83

				2002/05		1,007		54,547		3.64				2002/05		15,005.41		14.90

				2002/06		1,034		58,845		3.66				2002/06		16,064.13		15.54

				2002/07		1,172		69,422		3.68				2002/07		18,846.48		16.08

				2002/08		1,151		62,735		3.71				2002/08		16,929.43		14.71

				2002/09		1,327		61,682		3.74				2002/09		16,506.44		12.44

				2002/10		1,311		67,804		3.73				2002/10		18,156.61		13.85

				Nota

				Utilizadas en la elaboración del hule como pigmentos

														Pigmentos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		810		15,597.81		20.12

														1995		621		16,095.99		26.13

														1996		726		17,937.53		24.92

														1997		892		20,799.39		23.20

														1998		994		19,639.98		19.79

														1999		1,172		20,868.33		17.92

														2000		1,295		20,158.63		15.64

														2001		1,229		18,811.07		15.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		6.15%		2.71%		-3.81%





Plastificantes

		

				Plastificantes

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		3,111		18,709		1.03				1994/01		18,228.62		5.86

				1994/02		3,848		20,160		1.03				1994/02		19,605.79		5.10

				1994/03		4,085		19,138		1.03				1994/03		18,498.98		4.53

				1994/04		3,775		18,905		1.05				1994/04		18,080.43		4.79

				1994/05		3,464		19,661		1.05				1994/05		18,666.73		5.39

				1994/06		2,873		21,180		1.06				1994/06		19,915.83		6.93

				1994/07		4,045		21,507		1.07				1994/07		20,060.79		4.96

				1994/08		4,163		23,109		1.07				1994/08		21,535.83		5.17

				1994/09		3,961		22,462		1.08				1994/09		20,817.32		5.26

				1994/10		4,963		26,284		1.09				1994/10		24,194.89		4.88

				1994/11		3,162		22,560		1.09				1994/11		20,635.55		6.53

				1994/12		4,907		32,087		1.11				1994/12		28,930.46		5.90

				1995/01		3,953		36,178		1.20				1995/01		30,273.11		7.66

				1995/02		3,401		33,167		1.25				1995/02		26,523.58		7.80

				1995/03		4,262		47,649		1.33				1995/03		35,825.35		8.41

				1995/04		3,920		51,480		1.44				1995/04		35,741.55		9.12

				1995/05		2,292		30,332		1.49				1995/05		20,359.75		8.88

				1995/06		3,208		39,414		1.53				1995/06		25,798.29		8.04

				1995/07		3,265		36,042		1.55				1995/07		23,303.98		7.14

				1995/08		4,313		48,767		1.57				1995/08		31,007.08		7.19

				1995/09		2,645		31,942		1.60				1995/09		19,927.98		7.53

				1995/10		3,268		36,592		1.64				1995/10		22,354.31		6.84

				1995/11		3,731		46,343		1.70				1995/11		27,277.87		7.31

				1995/12		3,875		53,349		1.77				1995/12		30,157.37		7.78

				1996/01		3,375		43,684		1.82				1996/01		24,012.41		7.11

				1996/02		3,654		49,556		1.86				1996/02		26,622.19		7.29

				1996/03		4,720		55,346		1.92				1996/03		28,890.70		6.12

				1996/04		4,095		50,426		1.97				1996/04		25,590.68		6.25

				1996/05		4,409		56,077		1.99				1996/05		28,228.42		6.40

				1996/06		3,642		46,319		2.01				1996/06		23,088.89		6.34

				1996/07		2,939		30,980		2.03				1996/07		15,229.59		5.18

				1996/08		4,384		52,558		2.06				1996/08		25,474.89		5.81

				1996/09		3,856		47,010		2.10				1996/09		22,422.77		5.82

				1996/10		2,651		34,396		2.13				1996/10		16,123.93		6.08

				1996/11		3,201		34,302		2.16				1996/11		15,877.19		4.96

				1996/12		3,095		38,729		2.22				1996/12		17,467.90		5.64

				1997/01		3,641		44,856		2.26				1997/01		19,860.71		5.45

				1997/02		4,171		47,019		2.27				1997/02		20,708.21		4.96

				1997/03		3,041		41,429		2.28				1997/03		18,141.71		5.97

				1997/04		3,534		41,732		2.29				1997/04		18,198.11		5.15

				1997/05		4,423		53,441		2.31				1997/05		23,098.35		5.22

				1997/06		4,335		45,422		2.32				1997/06		19,544.31		4.51

				1997/07		4,253		49,686		2.34				1997/07		21,216.87		4.99

				1997/08		5,338		59,281		2.36				1997/08		25,097.52		4.70

				1997/09		4,043		46,293		2.38				1997/09		19,422.17		4.80

				1997/10		4,439		50,620		2.41				1997/10		21,010.65		4.73

				1997/11		4,749		53,659		2.44				1997/11		21,951.25		4.62

				1997/12		4,047		49,700		2.45				1997/12		20,285.77		5.01

				1998/01		3,615		47,556		2.50				1998/01		19,027.36		5.26

				1998/02		3,995		45,111		2.54				1998/02		17,764.09		4.45

				1998/03		4,321		52,499		2.56				1998/03		20,534.04		4.75

				1998/04		3,940		47,898		2.58				1998/04		18,572.95		4.71

				1998/05		5,345		51,078		2.59				1998/05		19,706.05		3.69

				1998/06		3,714		34,582		2.62				1998/06		13,213.87		3.56

				1998/07		5,221		54,073		2.64				1998/07		20,455.25		3.92

				1998/08		4,534		54,142		2.68				1998/08		20,237.86		4.46

				1998/09		4,872		57,895		2.77				1998/09		20,887.46		4.29

				1998/10		5,036		58,797		2.82				1998/10		20,845.70		4.14

				1998/11		4,846		54,977		2.85				1998/11		19,320.87		3.99

				1998/12		3,302		35,808		2.88				1998/12		12,443.72		3.77

				1999/01		3,666		48,875		2.95				1999/01		16,546.73		4.51

				1999/02		4,665		52,536		2.97				1999/02		17,686.81		3.79

				1999/03		4,684		53,978		3.00				1999/03		17,977.85		3.84

				1999/04		3,398		39,782		3.03				1999/04		13,148.66		3.87

				1999/05		5,778		53,798		3.03				1999/05		17,726.36		3.07

				1999/06		4,903		49,774		3.06				1999/06		16,251.79		3.31

				1999/07		4,726		51,665		3.09				1999/07		16,709.63		3.54

				1999/08		5,076		55,307		3.12				1999/08		17,722.92		3.49

				1999/09		3,857		43,740		3.15				1999/09		13,869.29		3.60

				1999/10		4,439		53,748		3.18				1999/10		16,922.25		3.81

				1999/11		3,862		46,766		3.21				1999/11		14,565.96		3.77

				1999/12		3,984		50,659		3.24				1999/12		15,654.54		3.93

				2000/01		3,795		39,458		3.28				2000/01		12,026.41		3.17

				2000/02		3,840		44,989		3.32				2000/02		13,539.26		3.53

				2000/03		4,661		53,211		3.33				2000/03		15,980.89		3.43

				2000/04		3,985		48,586		3.34				2000/04		14,565.34		3.66

				2000/05		3,916		48,536		3.38				2000/05		14,368.00		3.67

				2000/06		4,777		55,496		3.43				2000/06		16,201.34		3.39

				2000/07		4,904		60,847		3.40				2000/07		17,879.54		3.65

				2000/08		3,901		47,795		3.43				2000/08		13,925.46		3.57

				2000/09		5,215		60,201		3.44				2000/09		17,478.83		3.35

				2000/10		3,739		44,225		3.47				2000/10		12,753.30		3.41

				2000/11		4,698		53,969		3.48				2000/11		15,529.86		3.31

				2000/12		5,505		64,938		3.44				2000/12		18,865.25		3.43

				2001/01		4,609		57,555		3.50				2001/01		16,429.99		3.56

				2001/02		4,593		56,701		3.50				2001/02		16,219.20		3.53

				2001/03		4,904		60,847		3.50				2001/03		17,362.37		3.54

				2001/04		4,179		49,601		3.51				2001/04		14,130.22		3.38

				2001/05		3,926		48,191		3.51				2001/05		13,717.32		3.49

				2001/06		4,401		49,349		3.51				2001/06		14,073.78		3.20

				2001/07		2,837		29,160		3.50				2001/07		8,342.43		2.94

				2001/08		4,728		54,881		3.52				2001/08		15,609.78		3.30

				2001/09		5,034		55,513		3.54				2001/09		15,703.07		3.12

				2001/10		5,377		50,219		3.51				2001/10		14,288.52		2.66

				2001/11		5,723		58,756		3.50				2001/11		16,799.36		2.94

				2001/12		4,093		37,020		3.49				2001/12		10,616.63		2.59

				2002/01 p/		4,612		44,260		3.51				2002/01 p/		12,609.83		2.73

				2002/02		4,629		43,843		3.51				2002/02		12,483.09		2.70

				2002/03		6,389		57,507		3.57				2002/03		16,120.15		2.52

				2002/04		6,024		57,430		3.60				2002/04		15,946.42		2.65

				2002/05		5,079		53,810		3.64				2002/05		14,802.67		2.91

				2002/06		5,878		59,959		3.66				2002/06		16,368.24		2.78

				2002/07		3,840		31,730		3.68				2002/07		8,613.97		2.24

				2002/08		5,759		61,495		3.71				2002/08		16,594.81		2.88

				2002/09		5,289		59,910		3.74				2002/09		16,032.25		3.03

				2002/10		5,858		66,450		3.73				2002/10		17,794.04		3.04

				Nota

				Utilizados como agentes de regeneración

														Plastificantes

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,863		20,764.27		5.44

														1995		3,511		27,379.19		7.81

														1996		3,668		22,419.13		6.08

														1997		4,168		20,711.30		5.01

														1998		4,395		18,584.10		4.25

														1999		4,420		16,231.90		3.71

														2000		4,411		15,259.46		3.46

														2001		4,534		14,441.06		3.19

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		2.31%		-5.06%		-7.35%





Acidos orgánicos

		

				Acidos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		35,605		67,803		1.03				1994/01		66,062.07		1.86

				1994/02		32,738		61,416		1.03				1994/02		59,727.65		1.82

				1994/03		36,799		73,657		1.03				1994/03		71,197.60		1.93

				1994/04		31,899		61,931		1.05				1994/04		59,229.79		1.86

				1994/05		37,125		72,775		1.05				1994/05		69,094.73		1.86

				1994/06		34,835		69,074		1.06				1994/06		64,951.18		1.86

				1994/07		36,732		74,735		1.07				1994/07		69,709.54		1.90

				1994/08		38,248		77,842		1.07				1994/08		72,542.83		1.90

				1994/09		35,741		77,276		1.08				1994/09		71,617.80		2.00

				1994/10		41,532		91,987		1.09				1994/10		84,675.69		2.04

				1994/11		36,870		85,982		1.09				1994/11		78,647.43		2.13

				1994/12		44,144		116,685		1.11				1994/12		105,206.18		2.38

				1995/01		49,014		196,527		1.20				1995/01		164,450.33		3.36

				1995/02		43,646		174,362		1.25				1995/02		139,436.95		3.19

				1995/03		43,791		197,045		1.33				1995/03		148,150.14		3.38

				1995/04		50,033		257,599		1.44				1995/04		178,845.92		3.57

				1995/05		46,714		236,694		1.49				1995/05		158,876.16		3.40

				1995/06		41,336		224,418		1.53				1995/06		146,891.99		3.55

				1995/07		51,217		292,269		1.55				1995/07		188,974.82		3.69

				1995/08		52,419		298,356		1.57				1995/08		189,701.02		3.62

				1995/09		52,902		303,027		1.60				1995/09		189,052.53		3.57

				1995/10		51,083		311,518		1.64				1995/10		190,308.57		3.73

				1995/11		47,132		315,243		1.70				1995/11		185,554.61		3.94

				1995/12		57,188		382,606		1.77				1995/12		216,281.32		3.78

				1996/01		49,849		315,090		1.82				1996/01		173,200.02		3.47

				1996/02		36,565		234,430		1.86				1996/02		125,939.15		3.44

				1996/03		45,344		287,708		1.92				1996/03		150,184.06		3.31

				1996/04		52,644		275,819		1.97				1996/04		139,975.35		2.66

				1996/05		52,372		272,410		1.99				1996/05		137,127.57		2.62

				1996/06		44,665		228,613		2.01				1996/06		113,958.00		2.55

				1996/07		49,744		203,224		2.03				1996/07		99,903.77		2.01

				1996/08		46,475		190,192		2.06				1996/08		92,186.15		1.98

				1996/09		51,267		207,112		2.10				1996/09		98,788.01		1.93

				1996/10		59,150		232,618		2.13				1996/10		109,045.12		1.84

				1996/11		51,128		205,555		2.16				1996/11		95,144.20		1.86

				1996/12		61,444		246,471		2.22				1996/12		111,165.59		1.81

				1997/01		57,463		233,929		2.26				1997/01		103,575.80		1.80

				1997/02		49,767		207,774		2.27				1997/02		91,508.26		1.84

				1997/03		59,773		261,144		2.28				1997/03		114,354.65		1.91

				1997/04		58,884		254,562		2.29				1997/04		111,007.05		1.89

				1997/05		62,370		275,048		2.31				1997/05		118,881.66		1.91

				1997/06		57,838		260,634		2.32				1997/06		112,146.34		1.94

				1997/07		64,669		287,663		2.34				1997/07		122,837.56		1.90

				1997/08		62,884		265,341		2.36				1997/08		112,336.17		1.79

				1997/09		74,877		344,635		2.38				1997/09		144,591.21		1.93

				1997/10		83,519		387,410		2.41				1997/10		160,800.81		1.93

				1997/11		60,181		289,664		2.44				1997/11		118,498.05		1.97

				1997/12		59,195		281,323		2.45				1997/12		114,826.03		1.94

				1998/01		52,952		218,931		2.50				1998/01		87,595.23		1.65

				1998/02		51,185		214,026		2.54				1998/02		84,280.47		1.65

				1998/03		70,715		292,290		2.56				1998/03		114,323.99		1.62

				1998/04		70,867		271,740		2.58				1998/04		105,370.00		1.49

				1998/05		80,784		311,338		2.59				1998/05		120,115.17		1.49

				1998/06		80,155		296,111		2.62				1998/06		113,144.75		1.41

				1998/07		58,776		230,385		2.64				1998/07		87,152.22		1.48

				1998/08		73,123		301,669		2.68				1998/08		112,761.55		1.54

				1998/09		60,730		274,305		2.77				1998/09		98,964.23		1.63

				1998/10		54,945		235,165		2.82				1998/10		83,374.63		1.52

				1998/11		80,001		344,702		2.85				1998/11		121,140.51		1.51

				1998/12		67,737		279,063		2.88				1998/12		96,977.82		1.43

				1999/01		72,602		303,760		2.95				1999/01		102,838.55		1.42

				1999/02		64,162		271,928		2.97				1999/02		91,547.47		1.43

				1999/03		73,129		291,552		3.00				1999/03		97,103.95		1.33

				1999/04		66,953		268,334		3.03				1999/04		88,689.18		1.32

				1999/05		81,969		331,770		3.03				1999/05		109,317.70		1.33

				1999/06		83,019		349,264		3.06				1999/06		114,038.77		1.37

				1999/07		75,884		352,087		3.09				1999/07		113,872.92		1.50

				1999/08		81,148		370,262		3.12				1999/08		118,649.04		1.46

				1999/09		74,143		339,999		3.15				1999/09		107,808.55		1.45

				1999/10		74,787		378,903		3.18				1999/10		119,295.44		1.60

				1999/11		81,918		414,897		3.21				1999/11		129,225.76		1.58

				1999/12		92,839		451,745		3.24				1999/12		139,597.27		1.50

				2000/01		82,515		437,911		3.28				2000/01		133,470.93		1.62

				2000/02		72,300		370,483		3.32				2000/02		111,495.35		1.54

				2000/03		87,809		449,130		3.33				2000/03		134,887.50		1.54

				2000/04		82,866		466,719		3.34				2000/04		139,915.24		1.69

				2000/05		78,369		438,870		3.38				2000/05		129,917.71		1.66

				2000/06		84,224		491,962		3.43				2000/06		143,621.95		1.71

				2000/07		93,607		543,475		3.40				2000/07		159,696.95		1.71

				2000/08		63,449		367,035		3.43				2000/08		106,938.60		1.69

				2000/09		79,861		456,472		3.44				2000/09		132,532.66		1.66

				2000/10		75,269		437,661		3.47				2000/10		126,209.64		1.68

				2000/11		77,898		445,570		3.48				2000/11		128,215.08		1.65

				2000/12		83,518		478,758		3.44				2000/12		139,084.81		1.67

				2001/01		68,577		402,032		3.50				2001/01		114,766.45		1.67

				2001/02		73,121		426,266		3.50				2001/02		121,932.49		1.67

				2001/03		82,228		475,865		3.50				2001/03		135,785.53		1.65

				2001/04		77,859		442,981		3.51				2001/04		126,195.42		1.62

				2001/05		78,929		450,750		3.51				2001/05		128,303.66		1.63

				2001/06		72,376		408,440		3.51				2001/06		116,482.53		1.61

				2001/07		67,030		378,622		3.50				2001/07		108,320.50		1.62

				2001/08		68,001		378,634		3.52				2001/08		107,694.70		1.58

				2001/09		80,583		461,761		3.54				2001/09		130,619.24		1.62

				2001/10		77,876		415,256		3.51				2001/10		118,150.40		1.52

				2001/11		75,254		394,593		3.50				2001/11		112,821.00		1.50

				2001/12		50,932		255,100		3.49				2001/12		73,157.80		1.44

				2002/01 p/		71,520		315,666		3.51				2002/01 p/		89,934.39		1.26

				2002/02		69,067		307,472		3.51				2002/02		87,544.18		1.27

				2002/03		82,356		362,528		3.57				2002/03		101,622.53		1.23

				2002/04		81,629		401,688		3.60				2002/04		111,535.51		1.37

				2002/05		79,449		444,680		3.64				2002/05		122,327.66		1.54

				2002/06		88,104		481,476		3.66				2002/06		131,438.42		1.49

				2002/07		81,972		443,381		3.68				2002/07		120,367.76		1.47

				2002/08		88,529		476,990		3.71				2002/08		128,718.70		1.45

				2002/09		87,421		483,140		3.74				2002/09		129,290.94		1.48

				2002/10		87,300		490,600		3.73				2002/10		131,373.28		1.50

				Nota

				Los ácidos orgánicos resultan ser la categoría más

				cercana al ácido saliciílico y benzoico, ya que tanto uno, como otro son

				ácidos orgánicos, y son usados como retardadores

														Acidos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		36,856		72,721.87		1.96

														1995		48,873		174,710.36		3.57

														1996		50,054		120,551.42		2.46

														1997		62,618		118,780.30		1.89

														1998		66,831		102,100.05		1.54

														1999		76,879		110,998.72		1.44

														2000		80,140		132,165.54		1.65

														2001		72,731		116,185.81		1.59

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		10.20%		6.92%		-2.93%
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Sosa caustica 

		

				Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		27,768		15,813		1.03				1994/01		15,406.98		0.55

				1994/02		31,500		16,810		1.03				1994/02		16,347.89		0.52

				1994/03		29,798		19,967		1.03				1994/03		19,300.30		0.65

				1994/04		31,440		17,959		1.05				1994/04		17,175.69		0.55

				1994/05		33,678		19,903		1.05				1994/05		18,896.49		0.56

				1994/06		36,227		25,856		1.06				1994/06		24,312.73		0.67

				1994/07		34,248		27,624		1.07				1994/07		25,766.46		0.75

				1994/08		36,324		32,190		1.07				1994/08		29,998.64		0.83

				1994/09		37,554		36,309		1.08				1994/09		33,650.43		0.90

				1994/10		37,822		37,552		1.09				1994/10		34,567.29		0.91

				1994/11		35,648		36,802		1.09				1994/11		33,662.66		0.94

				1994/12		35,964		37,396		1.11				1994/12		33,717.19		0.94

				1995/01		29,287		34,811		1.20				1995/01		29,129.23		0.99

				1995/02		34,485		45,014		1.25				1995/02		35,997.61		1.04

				1995/03		33,813		43,213		1.33				1995/03		32,490.10		0.96

				1995/04		33,822		48,009		1.44				1995/04		33,331.70		0.99

				1995/05		33,756		51,704		1.49				1995/05		34,705.29		1.03

				1995/06		34,362		56,503		1.53				1995/06		36,983.84		1.08

				1995/07		37,408		58,260		1.55				1995/07		37,669.66		1.01

				1995/08		38,365		59,135		1.57				1995/08		37,599.28		0.98

				1995/09		35,903		54,011		1.60				1995/09		33,696.39		0.94

				1995/10		35,110		53,780		1.64				1995/10		32,854.59		0.94

				1995/11		38,389		61,885		1.70				1995/11		36,426.02		0.95

				1995/12		39,359		66,500		1.77				1995/12		37,591.43		0.96

				1996/01		34,036		60,900		1.82				1996/01		33,475.77		0.98

				1996/02		39,090		67,188		1.86				1996/02		36,094.35		0.92

				1996/03		36,815		71,374		1.92				1996/03		37,257.35		1.01

				1996/04		39,462		71,266		1.97				1996/04		36,166.77		0.92

				1996/05		37,303		66,692		1.99				1996/05		33,571.87		0.90

				1996/06		40,015		70,979		2.01				1996/06		35,381.30		0.88

				1996/07		38,275		69,567		2.03				1996/07		34,198.74		0.89

				1996/08		40,121		73,723		2.06				1996/08		35,733.57		0.89

				1996/09		35,778		64,586		2.10				1996/09		30,806.15		0.86

				1996/10		38,289		66,197		2.13				1996/10		31,031.39		0.81

				1996/11		40,358		74,407		2.16				1996/11		34,440.39		0.85

				1996/12		43,732		76,126		2.22				1996/12		34,335.04		0.79

				1997/01		34,727		64,524		2.26				1997/01		28,569.03		0.82

				1997/02		38,939		70,316		2.27				1997/02		30,968.72		0.80

				1997/03		35,840		63,009		2.28				1997/03		27,591.57		0.77

				1997/04		39,172		67,867		2.29				1997/04		29,594.82		0.76

				1997/05		38,974		56,704		2.31				1997/05		24,508.69		0.63

				1997/06		37,307		65,306		2.32				1997/06		28,100.05		0.75

				1997/07		39,730		70,635		2.34				1997/07		30,162.49		0.76

				1997/08		40,076		70,349		2.36				1997/08		29,783.33		0.74

				1997/09		40,081		69,367		2.38				1997/09		29,102.84		0.73

				1997/10		37,240		64,116		2.41				1997/10		26,612.39		0.71

				1997/11		39,302		76,941		2.44				1997/11		31,475.64		0.80

				1997/12		43,524		91,890		2.45				1997/12		37,506.22		0.86

				1998/01		34,499		63,705		2.50				1998/01		25,488.64		0.74

				1998/02		39,092		80,226		2.54				1998/02		31,591.89		0.81

				1998/03		35,028		72,791		2.56				1998/03		28,470.89		0.81

				1998/04		38,830		78,393		2.58				1998/04		30,397.70		0.78

				1998/05		37,821		74,988		2.59				1998/05		28,930.60		0.76

				1998/06		37,954		76,513		2.62				1998/06		29,235.81		0.77

				1998/07		39,856		82,084		2.64				1998/07		31,051.51		0.78

				1998/08		41,016		88,705		2.68				1998/08		33,157.25		0.81

				1998/09		41,425		90,344		2.77				1998/09		32,594.46		0.79

				1998/10		39,545		93,133		2.82				1998/10		33,019.07		0.83

				1998/11		34,150		81,721		2.85				1998/11		28,719.66		0.84

				1998/12		38,389		107,734		2.88				1998/12		37,438.89		0.98

				1999/01		31,673		78,549		2.95				1999/01		26,592.92		0.84

				1999/02		34,041		80,565		2.97				1999/02		27,123.07		0.80

				1999/03		32,792		78,309		3.00				1999/03		26,081.50		0.80

				1999/04		39,471		91,665		3.03				1999/04		30,296.92		0.77

				1999/05		38,912		89,984		3.03				1999/05		29,649.59		0.76

				1999/06		40,342		89,285		3.06				1999/06		29,152.59		0.72

				1999/07		37,598		80,187		3.09				1999/07		25,934.29		0.69

				1999/08		41,530		88,836		3.12				1999/08		28,467.16		0.69

				1999/09		40,545		88,346		3.15				1999/09		28,013.18		0.69

				1999/10		32,737		65,790		3.18				1999/10		20,713.60		0.63

				1999/11		35,369		67,811		3.21				1999/11		21,120.73		0.60

				1999/12		33,773		69,238		3.24				1999/12		21,395.78		0.63

				2000/01		39,158		79,718		3.28				2000/01		24,297.26		0.62

				2000/02		38,221		76,837		3.32				2000/02		23,123.78		0.61

				2000/03		37,134		73,825		3.33				2000/03		22,171.91		0.60

				2000/04		39,991		70,665		3.34				2000/04		21,184.29		0.53

				2000/05		37,885		72,340		3.38				2000/05		21,414.65		0.57

				2000/06		38,911		72,819		3.43				2000/06		21,258.57		0.55

				2000/07		36,182		68,728		3.40				2000/07		20,195.32		0.56

				2000/08		34,889		66,999		3.43				2000/08		19,520.70		0.56

				2000/09		36,086		66,517		3.44				2000/09		19,312.63		0.54

				2000/10		35,029		68,928		3.47				2000/10		19,876.98		0.57

				2000/11		27,521		59,023		3.48				2000/11		16,984.17		0.62

				2000/12		31,776		79,636		3.44				2000/12		23,135.19		0.73

				2001/01		32,503		93,947		3.50				2001/01		26,818.67		0.83

				2001/02		32,467		97,325		3.50				2001/02		27,839.61		0.86

				2001/03		28,329		80,361		3.50				2001/03		22,930.58		0.81

				2001/04		29,966		80,979		3.51				2001/04		23,069.11		0.77

				2001/05		28,826		82,288		3.51				2001/05		23,422.86		0.81

				2001/06		20,021		57,942		3.51				2001/06		16,524.41		0.83

				2001/07		29,639		80,996		3.50				2001/07		23,172.26		0.78

				2001/08		31,877		86,970		3.52				2001/08		24,736.84		0.78

				2001/09		31,540		83,251		3.54				2001/09		23,549.37		0.75

				2001/10		32,181		83,815		3.51				2001/10		23,847.40		0.74

				2001/11		32,509		79,711		3.50				2001/11		22,790.76		0.70

				2001/12		29,174		69,232		3.49				2001/12		19,854.41		0.68

				2002/01 p/		32,820		76,845		3.51				2002/01 p/		21,893.42		0.67

				2002/02		33,489		67,852		3.51				2002/02		19,318.99		0.58

				2002/03		35,784		81,853		3.57				2002/03		22,944.73		0.64

				2002/04		34,349		53,056		3.60				2002/04		14,731.90		0.43

				2002/05		32,593		56,770		3.64				2002/05		15,616.94		0.48

				2002/06		36,340		59,350		3.66				2002/06		16,201.99		0.45

				2002/07		37,407		58,961		3.68				2002/07		16,006.56		0.43

				2002/08		36,818		65,331		3.71				2002/08		17,629.97		0.48

				2002/09		34,682		64,137		3.74				2002/09		17,163.42		0.49

				2002/10		30,975		58,413		3.73				2002/10		15,641.88		0.50

				Nota

				Hidroxido sódico o hidroxido de sodio, comunemente conocido como sosa caústica

				En el proceso del hule es un agente de regeneración										Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		33,998		25,233.56		0.73

														1995		35,338		34,872.93		0.99

														1996		38,606		34,374.39		0.89

														1997		38,743		29,497.98		0.76

														1998		38,134		30,841.36		0.81

														1999		36,565		26,211.78		0.72

														2000		36,065		21,039.62		0.59

														2001		29,919		23,213.02		0.78

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		-1.81%		-1.19%		0.88%





Oxido de zinc

		

				Oxidos de Zinc

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		4,694		12,992		1.03				1994/01		12,658.41		2.70

				1994/02		4,860		16,135		1.03				1994/02		15,691.44		3.23

				1994/03		3,561		10,564		1.03				1994/03		10,211.27		2.87

				1994/04		3,453		8,902		1.05				1994/04		8,513.73		2.47

				1994/05		3,839		11,391		1.05				1994/05		10,814.95		2.82

				1994/06		3,673		10,522		1.06				1994/06		9,893.97		2.69

				1994/07		3,039		7,991		1.07				1994/07		7,453.66		2.45

				1994/08		3,420		9,594		1.07				1994/08		8,940.88		2.61

				1994/09		3,099		8,307		1.08				1994/09		7,698.76		2.48

				1994/10		3,384		10,162		1.09				1994/10		9,354.30		2.76

				1994/11		3,386		10,668		1.09				1994/11		9,757.98		2.88

				1994/12		3,686		12,941		1.11				1994/12		11,667.94		3.17

				1995/01		3,109		16,748		1.20				1995/01		14,014.43		4.51

				1995/02		3,062		15,959		1.25				1995/02		12,762.38		4.17

				1995/03		2,934		19,859		1.33				1995/03		14,931.18		5.09

				1995/04		3,104		17,406		1.44				1995/04		12,084.64		3.89

				1995/05		2,836		17,050		1.49				1995/05		11,444.47		4.04

				1995/06		2,986		17,278		1.53				1995/06		11,309.25		3.79

				1995/07		3,036		17,955		1.55				1995/07		11,609.32		3.82

				1995/08		2,974		17,634		1.57				1995/08		11,212.07		3.77

				1995/09		2,900		17,326		1.60				1995/09		10,809.35		3.73

				1995/10		4,529		27,131		1.64				1995/10		16,574.52		3.66

				1995/11		4,446		25,908		1.70				1995/11		15,249.66		3.43

				1995/12		4,200		22,803		1.77				1995/12		12,890.19		3.07

				1996/01		2,936		15,833		1.82				1996/01		8,703.15		2.96

				1996/02		3,490		21,684		1.86				1996/02		11,648.95		3.34

				1996/03		3,520		22,838		1.92				1996/03		11,921.47		3.39

				1996/04		2,889		16,043		1.97				1996/04		8,141.66		2.82

				1996/05		5,220		23,152		1.99				1996/05		11,654.41		2.23

				1996/06		5,245		23,576		2.01				1996/06		11,752.06		2.24

				1996/07		4,792		22,534		2.03				1996/07		11,077.59		2.31

				1996/08		2,383		17,980		2.06				1996/08		8,714.91		3.66

				1996/09		4,198		17,633		2.10				1996/09		8,410.57		2.00

				1996/10		3,167		21,590		2.13				1996/10		10,120.82		3.20

				1996/11		2,321		16,872		2.16				1996/11		7,809.46		3.36

				1996/12		3,372		21,048		2.22				1996/12		9,493.26		2.82

				1997/01		3,220		21,356		2.26				1997/01		9,455.71		2.94

				1997/02		2,708		19,015		2.27				1997/02		8,374.63		3.09

				1997/03		3,570		34,593		2.28				1997/03		15,148.23		4.24

				1997/04		3,243		27,416		2.29				1997/04		11,955.32		3.69

				1997/05		3,156		26,585		2.31				1997/05		11,490.61		3.64

				1997/06		3,591		29,358		2.32				1997/06		12,632.24		3.52

				1997/07		2,988		25,399		2.34				1997/07		10,845.86		3.63

				1997/08		4,222		35,666		2.36				1997/08		15,099.75		3.58

				1997/09		5,307		43,426		2.38				1997/09		18,219.33		3.43

				1997/10		4,084		32,095		2.41				1997/10		13,321.55		3.26

				1997/11		2,813		24,783		2.44				1997/11		10,138.43		3.60

				1997/12		11,836		95,358		2.45				1997/12		38,921.74		3.29

				1998/01		2,819		22,707		2.50				1998/01		9,085.17		3.22

				1998/02		2,364		20,023		2.54				1998/02		7,884.78		3.34

				1998/03		3,167		21,519		2.56				1998/03		8,416.77		2.66

				1998/04		3,311		26,788		2.58				1998/04		10,387.32		3.14

				1998/05		3,736		28,276		2.59				1998/05		10,908.97		2.92

				1998/06		2,583		20,084		2.62				1998/06		7,674.15		2.97

				1998/07		2,620		20,145		2.64				1998/07		7,620.64		2.91

				1998/08		3,774		28,171		2.68				1998/08		10,530.10		2.79

				1998/09		3,240		26,083		2.77				1998/09		9,410.27		2.90

				1998/10		3,886		41,853		2.82				1998/10		14,838.43		3.82

				1998/11		3,146		21,312		2.85				1998/11		7,489.79		2.38

				1998/12		3,883		24,042		2.88				1998/12		8,354.89		2.15

				Nota

				En el proceso del hule se utiliza para reforzar o como pigmento

														Oxidos de Zinc

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,675		10,221.44		2.76

														1995		3,343		12,907.62		3.91

														1996		3,628		9,954.03		2.86

														1997		4,228		14,633.62		3.49

														1998		3,211		9,383.44		2.93

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-1998		-3.32%		-2.12%		1.52%





Oxidos

		

				Oxidos

				PERIODO		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

				1997/01		14,727		2.26						1997/01		6,520.61

				1997/02		13,263		2.27						1997/02		5,841.32

				1997/03		15,348		2.28						1997/03		6,720.87

				1997/04		16,269		2.29						1997/04		7,094.44

				1997/05		17,038		2.31						1997/05		7,364.19

				1997/06		15,444		2.32						1997/06		6,645.29

				1997/07		19,870		2.34						1997/07		8,484.87

				1997/08		16,742		2.36						1997/08		7,087.98

				1997/09		18,394		2.38						1997/09		7,717.18

				1997/10		18,732		2.41						1997/10		7,775.02

				1997/11		19,381		2.44						1997/11		7,928.53

				1997/12		20,736		2.45						1997/12		8,463.70

				1998/01		19,289		2.50						1998/01		7,717.61

				1998/02		18,741		2.54						1998/02		7,379.95

				1998/03		16,653		2.56						1998/03		6,513.52

				1998/04		18,910		2.58						1998/04		7,332.55

				1998/05		14,614		2.59						1998/05		5,638.13

				1998/06		18,203		2.62						1998/06		6,955.41

				1998/07		17,683		2.64						1998/07		6,689.29

				1998/08		18,166		2.68						1998/08		6,790.31

				1998/09		17,766		2.77						1998/09		6,409.65

				1998/10		17,931		2.82						1998/10		6,357.20

				1998/11		16,519		2.85						1998/11		5,805.36

				1998/12		18,332		2.88						1998/12		6,370.60

				1999/01		36,042		2.95						1999/01		12,202.09

				1999/02		34,786		2.97						1999/02		11,711.08

				1999/03		40,835		3.00						1999/03		13,600.46

				1999/04		42,029		3.03						1999/04		13,891.34

				1999/05		37,830		3.03						1999/05		12,464.93

				1999/06		55,624		3.06						1999/06		18,161.88

				1999/07		53,450		3.09						1999/07		17,286.94

				1999/08		46,343		3.12						1999/08		14,850.44

				1999/09		36,308		3.15						1999/09		11,512.72

				1999/10		37,735		3.18						1999/10		11,880.65

				1999/11		46,336		3.21						1999/11		14,432.03

				1999/12		68,043		3.24						1999/12		21,026.50

				2000/01		39,006		3.28						2000/01		11,888.64

				2000/02		42,467		3.32						2000/02		12,780.27

				2000/03		43,831		3.33						2000/03		13,163.79

				2000/04		37,975		3.34						2000/04		11,384.33

				2000/05		59,777		3.38						2000/05		17,695.65

				2000/06		61,031		3.43						2000/06		17,817.21

				2000/07		49,229		3.40						2000/07		14,465.65

				2000/08		46,682		3.43						2000/08		13,601.18

				2000/09		53,142		3.44						2000/09		15,429.32

				2000/10		53,250		3.47						2000/10		15,355.87

				2000/11		36,031		3.48						2000/11		10,368.11

				2000/12		53,274		3.44						2000/12		15,476.72

				2001/01		34,024		3.50						2001/01		9,712.69

				2001/02		45,430		3.50						2001/02		12,995.16

				2001/03		57,038		3.50						2001/03		16,275.49

				2001/04		33,996		3.51						2001/04		9,684.70

				2001/05		30,423		3.51						2001/05		8,659.75

				2001/06		31,727		3.51						2001/06		9,048.19

				2001/07		38,210		3.50						2001/07		10,931.55

				2001/08		34,763		3.52						2001/08		9,887.62

				2001/09		44,714		3.54						2001/09		12,648.34

				2001/10		34,449		3.51						2001/10		9,801.58

				2001/11		36,235		3.50						2001/11		10,360.22

				2001/12		40,554		3.49						2001/12		11,630.11

				2002/01 p/		20,431		3.51						2002/01 p/		5,820.87

				2002/02		30,714		3.51						2002/02		8,744.96

				2002/03		33,793		3.57						2002/03		9,472.73

				2002/04		40,237		3.60						2002/04		11,172.49

				2002/05		45,937		3.64						2002/05		12,636.88

				2002/06		37,774		3.66						2002/06		10,311.95

				2002/07		29,699		3.68						2002/07		8,062.60

				2002/08		47,758		3.71						2002/08		12,887.79

				2002/09		39,133		3.74						2002/09		10,472.21

				2002/10		39,954		3.73						2002/10		10,698.92

				Nota

				Corresponde a la categoría más cercana a el óxido metálico

				El cual es usado como acticador orgánico										Oxidos

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997		7,303.67

														1998		6,663.30

														1999		14,418.42

														2000		14,118.89

														2001		10,969.62

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997-2001		10.70%





acético

		

				Acético

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		6,578		12,822		1.03				1994/01		12,492.78		1.90

				1994/02		4,899		9,653		1.03				1994/02		9,387.63		1.92

				1994/03		4,292		8,447		1.03				1994/03		8,164.96		1.90

				1994/04		5,710		11,418		1.05				1994/04		10,919.99		1.91

				1994/05		3,851		7,487		1.05				1994/05		7,108.38		1.85

				1994/06		3,806		7,548		1.06				1994/06		7,097.48		1.86

				1994/07		5,717		12,669		1.07				1994/07		11,817.09		2.07

				1994/08		4,511		10,246		1.07				1994/08		9,548.49		2.12

				1994/09		3,342		7,525		1.08				1994/09		6,974.01		2.09

				1994/10		8,270		17,528		1.09				1994/10		16,134.84		1.95

				1994/11		5,299		11,581		1.09				1994/11		10,593.10		2.00

				1994/12		3,757		8,890		1.11				1994/12		8,015.45		2.13

				1995/01		6,194		21,266		1.20				1995/01		17,795.01		2.87

				1995/02		4,933		17,157		1.25				1995/02		13,720.42		2.78

				1995/03		4,971		19,576		1.33				1995/03		14,718.40		2.96

				1995/04		5,132		21,123		1.44				1995/04		14,665.28		2.86

				1995/05		3,874		14,748		1.49				1995/05		9,899.30		2.56

				1995/06		5,745		23,672		1.53				1995/06		15,494.42		2.70

				1995/07		4,903		12,855		1.55				1995/07		8,311.77		1.70

				1995/08		5,486		13,015		1.57				1995/08		8,275.21		1.51

				1995/09		4,676		13,108		1.60				1995/09		8,177.82		1.75

				1995/10		6,096		17,326		1.64				1995/10		10,584.58		1.74

				1995/11		5,123		13,511		1.70				1995/11		7,952.69		1.55

				1995/12		4,984		14,799		1.77				1995/12		8,365.65		1.68

				1996/01		5,912		14,957		1.82				1996/01		8,221.63		1.39

				1996/02		5,674		15,690		1.86				1996/02		8,428.89		1.49

				1996/03		5,645		21,400		1.92				1996/03		11,170.84		1.98

				1996/04		7,408		21,935		1.97				1996/04		11,131.79		1.50

				1996/05		5,755		17,326		1.99				1996/05		8,721.68		1.52

				1996/06		6,127		14,206		2.01				1996/06		7,081.34		1.16

				1996/07		6,872		22,553		2.03				1996/07		11,086.93		1.61

				1996/08		5,485		18,678		2.06				1996/08		9,053.24		1.65

				1996/09		5,790		22,366		2.10				1996/09		10,668.11		1.84

				1996/10		6,675		19,168		2.13				1996/10		8,985.45		1.35

				1996/11		5,611		16,854		2.16				1996/11		7,801.13		1.39

				1996/12		5,771		18,797		2.22				1996/12		8,477.99		1.47

				1997/01		6,347		20,604		2.26				1997/01		9,122.75		1.44

				1997/02		5,785		18,640		2.27				1997/02		8,209.47		1.42

				1997/03		5,215		16,399		2.28				1997/03		7,181.10		1.38

				1997/04		7,495		23,815		2.29				1997/04		10,385.03		1.39

				1997/05		5,980		19,330		2.31				1997/05		8,354.84		1.40

				1997/06		6,694		20,841		2.32				1997/06		8,967.52		1.34

				1997/07		6,299		17,353		2.34				1997/07		7,410.06		1.18

				1997/08		4,978		14,167		2.36				1997/08		5,997.82		1.20

				1997/09		4,590		15,290		2.38				1997/09		6,414.90		1.40

				1997/10		7,094		19,633		2.41				1997/10		8,149.00		1.15

				1997/11		5,560		15,720		2.44				1997/11		6,430.86		1.16

				1997/12		6,501		16,765		2.45				1997/12		6,842.88		1.05

				1998/01		5,545		32,532		2.50				1998/01		13,016.19		2.35

				1998/02		5,741		33,953		2.54				1998/02		13,370.22		2.33

				1998/03		5,663		34,138		2.56				1998/03		13,352.47		2.36

				1998/04		7,719		44,585		2.58				1998/04		17,288.30		2.24

				1998/05		5,441		31,328		2.59				1998/05		12,086.44		2.22

				1998/06		6,049		34,374		2.62				1998/06		13,134.39		2.17

				1998/07		7,597		41,988		2.64				1998/07		15,883.62		2.09

				1998/08		6,103		33,762		2.68				1998/08		12,619.98		2.07

				1998/09		7,092		40,392		2.77				1998/09		14,572.70		2.05

				1998/10		8,239		51,371		2.82				1998/10		18,212.91		2.21

				1998/11		7,335		44,756		2.85				1998/11		15,728.85		2.14

				1998/12		6,607		39,934		2.88				1998/12		13,877.56		2.10

				1999/01		5,928		36,699		2.95				1999/01		12,424.52		2.10

				1999/02		6,302		39,864		2.97				1999/02		13,420.64		2.13

				1999/03		7,394		42,187		3.00				1999/03		14,050.75		1.90

				1999/04		7,659		40,437		3.03				1999/04		13,365.15		1.75

				1999/05		6,781		33,546		3.03				1999/05		11,053.36		1.63

				1999/06		6,746		34,288		3.06				1999/06		11,195.43		1.66

				1999/07		6,616		28,145		3.09				1999/07		9,102.73		1.38

				1999/08		6,602		33,867		3.12				1999/08		10,852.55		1.64

				1999/09		7,080		32,664		3.15				1999/09		10,357.26		1.46

				1999/10		8,657		43,101		3.18				1999/10		13,570.10		1.57

				1999/11		6,425		36,504		3.21				1999/11		11,369.71		1.77

				1999/12		7,377		35,882		3.24				1999/12		11,088.18		1.50

				2000/01		7,660		40,053		3.28				2000/01		12,207.76		1.59

				2000/02		7,236		37,940		3.32				2000/02		11,417.89		1.58

				2000/03		7,787		39,823		3.33				2000/03		11,960.07		1.54

				2000/04		7,321		39,126		3.34				2000/04		11,729.38		1.60

				2000/05		7,450		41,512		3.38				2000/05		12,288.70		1.65

				2000/06		9,146		51,055		3.43				2000/06		14,904.85		1.63

				2000/07		5,989		34,771		3.40				2000/07		10,217.26		1.71

				2000/08		2,183		12,823		3.43				2000/08		3,736.08		1.71

				2000/09		4,201		24,321		3.44				2000/09		7,061.39		1.68

				2000/10		2,715		14,889		3.47				2000/10		4,293.59		1.58

				2000/11		3,340		19,186		3.48				2000/11		5,520.87		1.65

				2000/12		3,285		18,466		3.44				2000/12		5,364.59		1.63

				2001/01		8,156		54,854		3.50				2001/01		15,658.95		1.92

				2001/02		10,812		70,529		3.50				2001/02		20,174.67		1.87

				2001/03		9,890		63,300		3.50				2001/03		18,062.32		1.83

				2001/04		10,773		71,019		3.51				2001/04		20,231.73		1.88

				2001/05		10,479		67,976		3.51				2001/05		19,349.02		1.85

				2001/06		10,505		67,576		3.51				2001/06		19,271.92		1.83

				2001/07		8,891		57,132		3.50				2001/07		16,344.97		1.84

				2001/08		7,469		47,356		3.52				2001/08		13,469.45		1.80

				2001/09		6,872		44,124		3.54				2001/09		12,481.44		1.82

				2001/10		9,630		62,241		3.51				2001/10		17,709.07		1.84

				2001/11		9,136		60,354		3.50				2001/11		17,256.26		1.89

				2001/12		10,169		45,131		3.49				2001/12		12,942.71		1.27

				2002/01 p/		7,220		41,178		3.51				2002/01 p/		11,731.76		1.62

				2002/02		7,130		39,915		3.51				2002/02		11,364.70		1.59

				2002/03		8,214		46,442		3.57				2002/03		13,018.45		1.58

				2002/04		8,470		50,309		3.60				2002/04		13,969.15		1.65

				2002/05		11,273		53,717		3.64				2002/05		14,777.09		1.31

				2002/06		10,899		55,477		3.66				2002/06		15,144.70		1.39

				2002/07		8,936		50,520		3.68				2002/07		13,715.02		1.53

				2002/08		7,512		42,578		3.71				2002/08		11,489.94		1.53

				2002/09		8,399		48,289		3.74				2002/09		12,922.40		1.54

				2002/10		9,706		52,651		3.73				2002/10		14,098.93		1.45

				Nota

				El acético es un antioxidante que es catalogado como un antioxidante,

				por lo que entra en las acetonas, cuya función en el proceso del hule

				es evitar la oxidación del hule natural.

														Acético

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		5,003		9,854.52		1.97

														1995		5,176		11,496.71		2.22

														1996		6,060		9,235.75		1.53

														1997		6,045		7,788.85		1.29

														1998		6,594		14,428.63		2.19

														1999		6,964		11,820.87		1.71

														2000		5,693		9,225.20		1.63

														2001		9,399		16,912.71		1.80

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		9.43%		8.02%		-1.29%





glicoles

		

				Glicoles

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		17,253		20,267		1.03				1994/01		19,746.62		1.14

				1994/02		15,164		15,770		1.03				1994/02		15,336.48		1.01

				1994/03		14,519		14,672		1.03				1994/03		14,182.10		0.98

				1994/04		14,830		19,160		1.05				1994/04		18,324.31		1.24

				1994/05		17,115		18,831		1.05				1994/05		17,878.71		1.04

				1994/06		14,074		15,894		1.06				1994/06		14,945.34		1.06

				1994/07		12,304		15,173		1.07				1994/07		14,152.71		1.15

				1994/08		14,293		17,410		1.07				1994/08		16,224.80		1.14

				1994/09		12,517		16,136		1.08				1994/09		14,954.51		1.19

				1994/10		13,417		20,374		1.09				1994/10		18,754.63		1.40

				1994/11		16,596		24,970		1.09				1994/11		22,839.97		1.38

				1994/12		14,208		20,616		1.11				1994/12		18,587.91		1.31

				1995/01		16,609		32,862		1.20				1995/01		27,498.34		1.66

				1995/02		13,713		21,236		1.25				1995/02		16,982.39		1.24

				1995/03		16,679		31,633		1.33				1995/03		23,783.57		1.43

				1995/04		12,381		37,701		1.44				1995/04		26,175.06		2.11

				1995/05		12,760		52,549		1.49				1995/05		35,272.48		2.76

				1995/06		14,871		54,881		1.53				1995/06		35,922.16		2.42

				1995/07		17,625		61,925		1.55				1995/07		40,039.37		2.27

				1995/08		20,715		78,281		1.57				1995/08		49,772.71		2.40

				1995/09		17,595		63,457		1.60				1995/09		39,589.56		2.25

				1995/10		16,387		63,310		1.64				1995/10		38,676.53		2.36

				1995/11		16,698		62,586		1.70				1995/11		36,838.63		2.21

				1995/12		12,563		48,505		1.77				1995/12		27,419.13		2.18

				1996/01		16,953		65,683		1.82				1996/01		36,104.91		2.13

				1996/02		17,741		68,884		1.86				1996/02		37,005.47		2.09

				1996/03		16,525		68,085		1.92				1996/03		35,540.48		2.15

				1996/04		17,904		74,907		1.97				1996/04		38,014.54		2.12

				1996/05		16,159		78,870		1.99				1996/05		39,702.11		2.46

				1996/06		17,952		69,425		2.01				1996/06		34,606.67		1.93

				1996/07		14,002		55,917		2.03				1996/07		27,488.48		1.96

				1996/08		19,069		60,104		2.06				1996/08		29,132.44		1.53

				1996/09		14,327		43,672		2.10				1996/09		20,830.61		1.45

				1996/10		14,215		47,984		2.13				1996/10		22,493.62		1.58

				1996/11		11,235		44,766		2.16				1996/11		20,720.61		1.84

				1996/12		10,672		43,110		2.22				1996/12		19,443.86		1.82

				1997/01		17,784		87,630		2.26				1997/01		38,799.58		2.18

				1997/02		25,155		87,670		2.27				1997/02		38,611.80		1.53

				1997/03		8,412		21,561		2.28				1997/03		9,441.54		1.12

				1997/04		9,946		27,808		2.29				1997/04		12,126.26		1.22

				1997/05		9,350		35,458		2.31				1997/05		15,325.71		1.64

				1997/06		6,343		24,246		2.32				1997/06		10,432.64		1.64

				1997/07		7,664		31,857		2.34				1997/07		13,603.54		1.77

				1997/08		9,196		32,026		2.36				1997/08		13,558.70		1.47

				1997/09		8,625		31,420		2.38				1997/09		13,182.22		1.53

				1997/10		9,033		33,640		2.41				1997/10		13,962.83		1.55

				1997/11		8,644		32,100		2.44				1997/11		13,131.72		1.52

				1997/12		9,423		34,862		2.45				1997/12		14,229.43		1.51

				1998/01		ND		ND		2.50				1998/01		0.00		0.00

				1998/02		ND		ND		2.54				1998/02		0.00		0.00

				1998/03		ND		ND		2.56				1998/03		0.00		0.00

				1998/04		ND		ND		2.58				1998/04		0.00		0.00

				1998/05		ND		ND		2.59				1998/05		0.00		0.00

				1998/06		ND		ND		2.62				1998/06		0.00		0.00

				1998/07		ND		ND		2.64				1998/07		0.00		0.00

				1998/08		ND		ND		2.68				1998/08		0.00		0.00

				1998/09		ND		ND		2.77				1998/09		0.00		0.00

				1998/10		ND		ND		2.82				1998/10		0.00		0.00

				1998/11		ND		ND		2.85				1998/11		0.00		0.00

				1998/12		ND		ND		2.88				1998/12		0.00		0.00

				1999/01		19,545		75,699		2.95				1999/01		25,628.05		1.31

				1999/02		16,243		61,951		2.97				1999/02		20,856.47		1.28

				1999/03		19,011		74,233		3.00				1999/03		24,723.95		1.30

				1999/04		17,740		55,366		3.03				1999/04		18,299.45		1.03

				1999/05		7,866		30,532		3.03				1999/05		10,060.25		1.28

				1999/06		12,020		44,586		3.06				1999/06		14,557.85		1.21

				1999/07		18,625		76,682		3.09				1999/07		24,800.70		1.33

				1999/08		18,933		81,735		3.12				1999/08		26,191.67		1.38

				1999/09		16,303		67,514		3.15				1999/09		21,407.67		1.31

				1999/10		12,712		64,723		3.18				1999/10		20,377.67		1.60

				1999/11		17,487		87,714		3.21				1999/11		27,319.81		1.56

				1999/12		21,649		106,646		3.24				1999/12		32,955.52		1.52

				2000/01		22,630		114,093		3.28				2000/01		34,774.41		1.54

				2000/02		19,859		100,988		3.32				2000/02		30,391.93		1.53

				2000/03		14,405		74,728		3.33				2000/03		22,443.11		1.56

				2000/04		10,147		52,178		3.34				2000/04		15,642.17		1.54

				2000/05		12,861		71,202		3.38				2000/05		21,077.77		1.64

				2000/06		13,908		77,288		3.43				2000/06		22,563.23		1.62

				2000/07		21,203		109,674		3.40				2000/07		32,227.06		1.52

				2000/08		16,430		82,109		3.43				2000/08		23,923.12		1.46

				2000/09		18,496		92,729		3.44				2000/09		26,923.05		1.46

				2000/10		13,576		66,405		3.47				2000/10		19,149.41		1.41

				2000/11		14,120		66,204		3.48				2000/11		19,050.54		1.35

				2000/12		18,635		78,899		3.44				2000/12		22,921.08		1.23

				2001/01		18,617		92,232		3.50				2001/01		26,329.10		1.41

				2001/02		21,531		107,582		3.50				2001/02		30,773.60		1.43

				2001/03		15,910		76,948		3.50				2001/03		21,956.70		1.38

				2001/04		17,069		80,102		3.51				2001/04		22,819.28		1.34

				2001/05		14,448		67,465		3.51				2001/05		19,203.56		1.33

				2001/06		10,699		47,276		3.51				2001/06		13,482.59		1.26

				2001/07		16,799		93,780		3.50				2001/07		26,829.65		1.60

				2001/08		16,611		74,873		3.52				2001/08		21,296.09		1.28

				2001/09		16,553		76,572		3.54				2001/09		21,660.07		1.31

				2001/10		19,455		82,884		3.51				2001/10		23,582.51		1.21

				2001/11		13,209		62,626		3.50				2001/11		17,905.86		1.36

				2001/12		10,034		38,161		3.49				2001/12		10,943.84		1.09

				2002/01 p/		18,764		66,615		3.51				2002/01 p/		18,978.86		1.01

				2002/02		16,887		52,898		3.51				2002/02		15,061.25		0.89

				2002/03		18,154		55,885		3.57				2002/03		15,665.48		0.86

				2002/04		19,139		67,387		3.60				2002/04		18,711.15		0.98

				2002/05		8,702		37,696		3.64				2002/05		10,369.85		1.19

				2002/06		16,216		75,473		3.66				2002/06		20,603.42		1.27

				2002/07		12,570		60,739		3.68				2002/07		16,489.24		1.31

				2002/08		8,049		39,918		3.71				2002/08		10,772.12		1.34

				2002/09		15,071		73,798		3.74				2002/09		19,748.75		1.31

				2002/10		15,357		81,266		3.73				2002/10		21,761.48		1.42

				Nota

				Los glicoles son la categorías más cercana a los fenoles, los

				cuales son utilizados como antioxidantes

														Glicoles

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		14,691		17,160.67		1.17

														1995		15,716		33,164.16		2.11

														1996		15,563		30,090.32		1.92

														1997		10,798		17,200.50		1.56

														1999		16,511		22,264.92		1.34

														2000		16,356		24,257.24		1.49

														2001		15,911		21,398.57		1.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		1.15%		3.20%		1.88%





Tinturas orgánicas

		

				Pigmentos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		638		13,490		1.03				1994/01		13,143.63		20.60

				1994/02		676		14,340		1.03				1994/02		13,945.79		20.63

				1994/03		644		15,841		1.03				1994/03		15,312.07		23.78

				1994/04		640		16,854		1.05				1994/04		16,118.89		25.19

				1994/05		956		16,114		1.05				1994/05		15,299.11		16.00

				1994/06		762		17,244		1.06				1994/06		16,214.76		21.28

				1994/07		677		21,246		1.07				1994/07		19,817.34		29.27

				1994/08		1,083		15,455		1.07				1994/08		14,402.89		13.30

				1994/09		1,161		19,107		1.08				1994/09		17,707.97		15.25

				1994/10		1,004		15,974		1.09				1994/10		14,704.35		14.65

				1994/11		651		15,141		1.09				1994/11		13,849.42		21.27

				1994/12		824		18,475		1.11				1994/12		16,657.53		20.22

				1995/01		668		20,926		1.20				1995/01		17,510.51		26.21

				1995/02		481		22,552		1.25				1995/02		18,034.79		37.49

				1995/03		648		27,485		1.33				1995/03		20,664.86		31.89

				1995/04		521		17,103		1.44				1995/04		11,874.28		22.79

				1995/05		644		26,190		1.49				1995/05		17,579.52		27.30

				1995/06		847		31,247		1.53				1995/06		20,452.61		24.15

				1995/07		621		20,050		1.55				1995/07		12,963.90		20.88

				1995/08		583		21,837		1.57				1995/08		13,884.42		23.82

				1995/09		664		24,054		1.60				1995/09		15,006.81		22.60

				1995/10		576		21,671		1.64				1995/10		13,238.97		22.98

				1995/11		562		25,439		1.70				1995/11		14,973.60		26.64

				1995/12		633		30,016		1.77				1995/12		16,967.59		26.81

				1996/01		788		37,978		1.82				1996/01		20,875.91		26.49

				1996/02		714		28,817		1.86				1996/02		15,480.90		21.68

				1996/03		783		32,971		1.92				1996/03		17,210.92		21.98

				1996/04		824		39,503		1.97				1996/04		20,047.37		24.33

				1996/05		558		31,333		1.99				1996/05		15,772.62		28.27

				1996/06		555		28,777		2.01				1996/06		14,344.63		25.85

				1996/07		773		33,634		2.03				1996/07		16,534.28		21.39

				1996/08		719		43,259		2.06				1996/08		20,967.66		29.16

				1996/09		813		41,256		2.10				1996/09		19,678.23		24.20

				1996/10		897		47,140		2.13				1996/10		22,097.98		24.64

				1996/11		561		36,117		2.16				1996/11		16,717.29		29.80

				1996/12		730		34,416		2.22				1996/12		15,522.62		21.26

				1997/01		823		37,196		2.26				1997/01		16,469.12		20.01

				1997/02		610		29,561		2.27				1997/02		13,019.32		21.34

				1997/03		723		32,078		2.28				1997/03		14,046.92		19.43

				1997/04		944		49,426		2.29				1997/04		21,553.23		22.83

				1997/05		918		55,503		2.31				1997/05		23,989.59		26.13

				1997/06		934		51,157		2.32				1997/06		22,011.98		23.57

				1997/07		932		52,796		2.34				1997/07		22,544.89		24.19

				1997/08		909		59,358		2.36				1997/08		25,130.12		27.65

				1997/09		1,083		59,773		2.38				1997/09		25,077.69		23.16

				1997/10		1,032		53,399		2.41				1997/10		22,164.12		21.48

				1997/11		888		57,730		2.44				1997/11		23,616.65		26.60

				1997/12		908		48,924		2.45				1997/12		19,969.03		21.99

				1998/01		965		49,578		2.50				1998/01		19,836.37		20.56

				1998/02		906		44,024		2.54				1998/02		17,336.04		19.13

				1998/03		918		50,083		2.56				1998/03		19,589.07		21.34

				1998/04		977		53,825		2.58				1998/04		20,871.20		21.36

				1998/05		859		41,527		2.59				1998/05		16,021.25		18.65

				1998/06		985		52,303		2.62				1998/06		19,985.11		20.29

				1998/07		952		54,657		2.64				1998/07		20,676.17		21.72

				1998/08		927		45,920		2.68				1998/08		17,164.54		18.52

				1998/09		1,134		56,405		2.77				1998/09		20,349.89		17.95

				1998/10		1,244		68,504		2.82				1998/10		24,287.18		19.52

				1998/11		982		56,093		2.85				1998/11		19,713.07		20.07

				1998/12		1,079		57,120		2.88				1998/12		19,849.90		18.40

				1999/01		1,006		60,330		2.95				1999/01		20,424.84		20.30

				1999/02		996		61,756		2.97				1999/02		20,790.82		20.87

				1999/03		1,155		63,211		3.00				1999/03		21,052.98		18.23

				1999/04		1,057		57,958		3.03				1999/04		19,156.15		18.12

				1999/05		1,093		60,526		3.03				1999/05		19,943.22		18.25

				1999/06		1,103		60,761		3.06				1999/06		19,839.17		17.99

				1999/07		1,152		59,604		3.09				1999/07		19,277.28		16.73

				1999/08		1,190		61,085		3.12				1999/08		19,574.45		16.45

				1999/09		1,277		70,433		3.15				1999/09		22,333.24		17.49

				1999/10		1,249		72,104		3.18				1999/10		22,701.53		18.18

				1999/11		1,404		71,770		3.21				1999/11		22,353.82		15.92

				1999/12		1,387		74,340		3.24				1999/12		22,972.39		16.56

				2000/01		1,175		58,920		3.28				2000/01		17,958.23		15.28

				2000/02		1,247		73,759		3.32				2000/02		22,197.47		17.80

				2000/03		1,267		67,299		3.33				2000/03		20,211.95		15.95

				2000/04		1,172		78,901		3.34				2000/04		23,653.32		20.18

				2000/05		1,239		67,696		3.38				2000/05		20,039.90		16.17

				2000/06		1,412		82,505		3.43				2000/06		24,086.27		17.06

				2000/07		1,268		69,001		3.40				2000/07		20,275.54		15.99

				2000/08		1,495		68,176		3.43				2000/08		19,863.63		13.29

				2000/09		1,321		62,148		3.44				2000/09		18,044.13		13.66

				2000/10		1,250		64,049		3.47				2000/10		18,470.01		14.78

				2000/11		1,347		64,560		3.48				2000/11		18,577.48		13.79

				2000/12		1,345		63,769		3.44				2000/12		18,525.64		13.77

				2001/01		1,338		64,333		3.50				2001/01		18,364.88		13.73

				2001/02		1,270		59,861		3.50				2001/02		17,123.11		13.48

				2001/03		1,259		70,665		3.50				2001/03		20,163.88		16.02

				2001/04		1,063		59,499		3.51				2001/04		16,949.94		15.95

				2001/05		1,208		69,546		3.51				2001/05		19,795.91		16.39

				2001/06		1,157		61,788		3.51				2001/06		17,621.25		15.23

				2001/07		1,338		70,790		3.50				2001/07		20,252.41		15.14

				2001/08		1,369		71,030		3.52				2001/08		20,203.03		14.76

				2001/09		1,132		63,815		3.54				2001/09		18,051.47		15.95

				2001/10		1,268		67,381		3.51				2001/10		19,171.53		15.12

				2001/11		1,220		77,072		3.50				2001/11		22,036.23		18.06

				2001/12		1,128		55,789		3.49				2001/12		15,999.22		14.18

				2002/01 p/		1,228		61,267		3.51				2002/01 p/		17,455.19		14.21

				2002/02		1,098		52,858		3.51				2002/02		15,049.86		13.71

				2002/03		1,088		59,152		3.57				2002/03		16,581.27		15.24

				2002/04		1,168		58,173		3.60				2002/04		16,152.72		13.83

				2002/05		1,007		54,547		3.64				2002/05		15,005.41		14.90

				2002/06		1,034		58,845		3.66				2002/06		16,064.13		15.54

				2002/07		1,172		69,422		3.68				2002/07		18,846.48		16.08

				2002/08		1,151		62,735		3.71				2002/08		16,929.43		14.71

				2002/09		1,327		61,682		3.74				2002/09		16,506.44		12.44

				2002/10		1,311		67,804		3.73				2002/10		18,156.61		13.85

				Nota

				Utilizadas en la elaboración del hule como pigmentos

														Pigmentos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		810		15,597.81		20.12

														1995		621		16,095.99		26.13

														1996		726		17,937.53		24.92

														1997		892		20,799.39		23.20

														1998		994		19,639.98		19.79

														1999		1,172		20,868.33		17.92

														2000		1,295		20,158.63		15.64

														2001		1,229		18,811.07		15.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		6.15%		2.71%		-3.81%





Plastificantes

		

				Plastificantes

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		3,111		18,709		1.03				1994/01		18,228.62		5.86

				1994/02		3,848		20,160		1.03				1994/02		19,605.79		5.10

				1994/03		4,085		19,138		1.03				1994/03		18,498.98		4.53

				1994/04		3,775		18,905		1.05				1994/04		18,080.43		4.79

				1994/05		3,464		19,661		1.05				1994/05		18,666.73		5.39

				1994/06		2,873		21,180		1.06				1994/06		19,915.83		6.93

				1994/07		4,045		21,507		1.07				1994/07		20,060.79		4.96

				1994/08		4,163		23,109		1.07				1994/08		21,535.83		5.17

				1994/09		3,961		22,462		1.08				1994/09		20,817.32		5.26

				1994/10		4,963		26,284		1.09				1994/10		24,194.89		4.88

				1994/11		3,162		22,560		1.09				1994/11		20,635.55		6.53

				1994/12		4,907		32,087		1.11				1994/12		28,930.46		5.90

				1995/01		3,953		36,178		1.20				1995/01		30,273.11		7.66

				1995/02		3,401		33,167		1.25				1995/02		26,523.58		7.80

				1995/03		4,262		47,649		1.33				1995/03		35,825.35		8.41

				1995/04		3,920		51,480		1.44				1995/04		35,741.55		9.12

				1995/05		2,292		30,332		1.49				1995/05		20,359.75		8.88

				1995/06		3,208		39,414		1.53				1995/06		25,798.29		8.04

				1995/07		3,265		36,042		1.55				1995/07		23,303.98		7.14

				1995/08		4,313		48,767		1.57				1995/08		31,007.08		7.19

				1995/09		2,645		31,942		1.60				1995/09		19,927.98		7.53

				1995/10		3,268		36,592		1.64				1995/10		22,354.31		6.84

				1995/11		3,731		46,343		1.70				1995/11		27,277.87		7.31

				1995/12		3,875		53,349		1.77				1995/12		30,157.37		7.78

				1996/01		3,375		43,684		1.82				1996/01		24,012.41		7.11

				1996/02		3,654		49,556		1.86				1996/02		26,622.19		7.29

				1996/03		4,720		55,346		1.92				1996/03		28,890.70		6.12

				1996/04		4,095		50,426		1.97				1996/04		25,590.68		6.25

				1996/05		4,409		56,077		1.99				1996/05		28,228.42		6.40

				1996/06		3,642		46,319		2.01				1996/06		23,088.89		6.34

				1996/07		2,939		30,980		2.03				1996/07		15,229.59		5.18

				1996/08		4,384		52,558		2.06				1996/08		25,474.89		5.81

				1996/09		3,856		47,010		2.10				1996/09		22,422.77		5.82

				1996/10		2,651		34,396		2.13				1996/10		16,123.93		6.08

				1996/11		3,201		34,302		2.16				1996/11		15,877.19		4.96

				1996/12		3,095		38,729		2.22				1996/12		17,467.90		5.64

				1997/01		3,641		44,856		2.26				1997/01		19,860.71		5.45

				1997/02		4,171		47,019		2.27				1997/02		20,708.21		4.96

				1997/03		3,041		41,429		2.28				1997/03		18,141.71		5.97

				1997/04		3,534		41,732		2.29				1997/04		18,198.11		5.15

				1997/05		4,423		53,441		2.31				1997/05		23,098.35		5.22

				1997/06		4,335		45,422		2.32				1997/06		19,544.31		4.51

				1997/07		4,253		49,686		2.34				1997/07		21,216.87		4.99

				1997/08		5,338		59,281		2.36				1997/08		25,097.52		4.70

				1997/09		4,043		46,293		2.38				1997/09		19,422.17		4.80

				1997/10		4,439		50,620		2.41				1997/10		21,010.65		4.73

				1997/11		4,749		53,659		2.44				1997/11		21,951.25		4.62

				1997/12		4,047		49,700		2.45				1997/12		20,285.77		5.01

				1998/01		3,615		47,556		2.50				1998/01		19,027.36		5.26

				1998/02		3,995		45,111		2.54				1998/02		17,764.09		4.45

				1998/03		4,321		52,499		2.56				1998/03		20,534.04		4.75

				1998/04		3,940		47,898		2.58				1998/04		18,572.95		4.71

				1998/05		5,345		51,078		2.59				1998/05		19,706.05		3.69

				1998/06		3,714		34,582		2.62				1998/06		13,213.87		3.56

				1998/07		5,221		54,073		2.64				1998/07		20,455.25		3.92

				1998/08		4,534		54,142		2.68				1998/08		20,237.86		4.46

				1998/09		4,872		57,895		2.77				1998/09		20,887.46		4.29

				1998/10		5,036		58,797		2.82				1998/10		20,845.70		4.14

				1998/11		4,846		54,977		2.85				1998/11		19,320.87		3.99

				1998/12		3,302		35,808		2.88				1998/12		12,443.72		3.77

				1999/01		3,666		48,875		2.95				1999/01		16,546.73		4.51

				1999/02		4,665		52,536		2.97				1999/02		17,686.81		3.79

				1999/03		4,684		53,978		3.00				1999/03		17,977.85		3.84

				1999/04		3,398		39,782		3.03				1999/04		13,148.66		3.87

				1999/05		5,778		53,798		3.03				1999/05		17,726.36		3.07

				1999/06		4,903		49,774		3.06				1999/06		16,251.79		3.31

				1999/07		4,726		51,665		3.09				1999/07		16,709.63		3.54

				1999/08		5,076		55,307		3.12				1999/08		17,722.92		3.49

				1999/09		3,857		43,740		3.15				1999/09		13,869.29		3.60

				1999/10		4,439		53,748		3.18				1999/10		16,922.25		3.81

				1999/11		3,862		46,766		3.21				1999/11		14,565.96		3.77

				1999/12		3,984		50,659		3.24				1999/12		15,654.54		3.93

				2000/01		3,795		39,458		3.28				2000/01		12,026.41		3.17

				2000/02		3,840		44,989		3.32				2000/02		13,539.26		3.53

				2000/03		4,661		53,211		3.33				2000/03		15,980.89		3.43

				2000/04		3,985		48,586		3.34				2000/04		14,565.34		3.66

				2000/05		3,916		48,536		3.38				2000/05		14,368.00		3.67

				2000/06		4,777		55,496		3.43				2000/06		16,201.34		3.39

				2000/07		4,904		60,847		3.40				2000/07		17,879.54		3.65

				2000/08		3,901		47,795		3.43				2000/08		13,925.46		3.57

				2000/09		5,215		60,201		3.44				2000/09		17,478.83		3.35

				2000/10		3,739		44,225		3.47				2000/10		12,753.30		3.41

				2000/11		4,698		53,969		3.48				2000/11		15,529.86		3.31

				2000/12		5,505		64,938		3.44				2000/12		18,865.25		3.43

				2001/01		4,609		57,555		3.50				2001/01		16,429.99		3.56

				2001/02		4,593		56,701		3.50				2001/02		16,219.20		3.53

				2001/03		4,904		60,847		3.50				2001/03		17,362.37		3.54

				2001/04		4,179		49,601		3.51				2001/04		14,130.22		3.38

				2001/05		3,926		48,191		3.51				2001/05		13,717.32		3.49

				2001/06		4,401		49,349		3.51				2001/06		14,073.78		3.20

				2001/07		2,837		29,160		3.50				2001/07		8,342.43		2.94

				2001/08		4,728		54,881		3.52				2001/08		15,609.78		3.30

				2001/09		5,034		55,513		3.54				2001/09		15,703.07		3.12

				2001/10		5,377		50,219		3.51				2001/10		14,288.52		2.66

				2001/11		5,723		58,756		3.50				2001/11		16,799.36		2.94

				2001/12		4,093		37,020		3.49				2001/12		10,616.63		2.59

				2002/01 p/		4,612		44,260		3.51				2002/01 p/		12,609.83		2.73

				2002/02		4,629		43,843		3.51				2002/02		12,483.09		2.70

				2002/03		6,389		57,507		3.57				2002/03		16,120.15		2.52

				2002/04		6,024		57,430		3.60				2002/04		15,946.42		2.65

				2002/05		5,079		53,810		3.64				2002/05		14,802.67		2.91

				2002/06		5,878		59,959		3.66				2002/06		16,368.24		2.78

				2002/07		3,840		31,730		3.68				2002/07		8,613.97		2.24

				2002/08		5,759		61,495		3.71				2002/08		16,594.81		2.88

				2002/09		5,289		59,910		3.74				2002/09		16,032.25		3.03

				2002/10		5,858		66,450		3.73				2002/10		17,794.04		3.04

				Nota

				Utilizados como agentes de regeneración

														Plastificantes

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,863		20,764.27		5.44

														1995		3,511		27,379.19		7.81

														1996		3,668		22,419.13		6.08

														1997		4,168		20,711.30		5.01

														1998		4,395		18,584.10		4.25

														1999		4,420		16,231.90		3.71

														2000		4,411		15,259.46		3.46

														2001		4,534		14,441.06		3.19

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		2.31%		-5.06%		-7.35%





Acidos orgánicos

		

				Acidos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		35,605		67,803		1.03				1994/01		66,062.07		1.86

				1994/02		32,738		61,416		1.03				1994/02		59,727.65		1.82

				1994/03		36,799		73,657		1.03				1994/03		71,197.60		1.93

				1994/04		31,899		61,931		1.05				1994/04		59,229.79		1.86

				1994/05		37,125		72,775		1.05				1994/05		69,094.73		1.86

				1994/06		34,835		69,074		1.06				1994/06		64,951.18		1.86

				1994/07		36,732		74,735		1.07				1994/07		69,709.54		1.90

				1994/08		38,248		77,842		1.07				1994/08		72,542.83		1.90

				1994/09		35,741		77,276		1.08				1994/09		71,617.80		2.00

				1994/10		41,532		91,987		1.09				1994/10		84,675.69		2.04

				1994/11		36,870		85,982		1.09				1994/11		78,647.43		2.13

				1994/12		44,144		116,685		1.11				1994/12		105,206.18		2.38

				1995/01		49,014		196,527		1.20				1995/01		164,450.33		3.36

				1995/02		43,646		174,362		1.25				1995/02		139,436.95		3.19

				1995/03		43,791		197,045		1.33				1995/03		148,150.14		3.38

				1995/04		50,033		257,599		1.44				1995/04		178,845.92		3.57

				1995/05		46,714		236,694		1.49				1995/05		158,876.16		3.40

				1995/06		41,336		224,418		1.53				1995/06		146,891.99		3.55

				1995/07		51,217		292,269		1.55				1995/07		188,974.82		3.69

				1995/08		52,419		298,356		1.57				1995/08		189,701.02		3.62

				1995/09		52,902		303,027		1.60				1995/09		189,052.53		3.57

				1995/10		51,083		311,518		1.64				1995/10		190,308.57		3.73

				1995/11		47,132		315,243		1.70				1995/11		185,554.61		3.94

				1995/12		57,188		382,606		1.77				1995/12		216,281.32		3.78

				1996/01		49,849		315,090		1.82				1996/01		173,200.02		3.47

				1996/02		36,565		234,430		1.86				1996/02		125,939.15		3.44

				1996/03		45,344		287,708		1.92				1996/03		150,184.06		3.31

				1996/04		52,644		275,819		1.97				1996/04		139,975.35		2.66

				1996/05		52,372		272,410		1.99				1996/05		137,127.57		2.62

				1996/06		44,665		228,613		2.01				1996/06		113,958.00		2.55

				1996/07		49,744		203,224		2.03				1996/07		99,903.77		2.01

				1996/08		46,475		190,192		2.06				1996/08		92,186.15		1.98

				1996/09		51,267		207,112		2.10				1996/09		98,788.01		1.93

				1996/10		59,150		232,618		2.13				1996/10		109,045.12		1.84

				1996/11		51,128		205,555		2.16				1996/11		95,144.20		1.86

				1996/12		61,444		246,471		2.22				1996/12		111,165.59		1.81

				1997/01		57,463		233,929		2.26				1997/01		103,575.80		1.80

				1997/02		49,767		207,774		2.27				1997/02		91,508.26		1.84

				1997/03		59,773		261,144		2.28				1997/03		114,354.65		1.91

				1997/04		58,884		254,562		2.29				1997/04		111,007.05		1.89

				1997/05		62,370		275,048		2.31				1997/05		118,881.66		1.91

				1997/06		57,838		260,634		2.32				1997/06		112,146.34		1.94

				1997/07		64,669		287,663		2.34				1997/07		122,837.56		1.90

				1997/08		62,884		265,341		2.36				1997/08		112,336.17		1.79

				1997/09		74,877		344,635		2.38				1997/09		144,591.21		1.93

				1997/10		83,519		387,410		2.41				1997/10		160,800.81		1.93

				1997/11		60,181		289,664		2.44				1997/11		118,498.05		1.97

				1997/12		59,195		281,323		2.45				1997/12		114,826.03		1.94

				1998/01		52,952		218,931		2.50				1998/01		87,595.23		1.65

				1998/02		51,185		214,026		2.54				1998/02		84,280.47		1.65

				1998/03		70,715		292,290		2.56				1998/03		114,323.99		1.62

				1998/04		70,867		271,740		2.58				1998/04		105,370.00		1.49

				1998/05		80,784		311,338		2.59				1998/05		120,115.17		1.49

				1998/06		80,155		296,111		2.62				1998/06		113,144.75		1.41

				1998/07		58,776		230,385		2.64				1998/07		87,152.22		1.48

				1998/08		73,123		301,669		2.68				1998/08		112,761.55		1.54

				1998/09		60,730		274,305		2.77				1998/09		98,964.23		1.63

				1998/10		54,945		235,165		2.82				1998/10		83,374.63		1.52

				1998/11		80,001		344,702		2.85				1998/11		121,140.51		1.51

				1998/12		67,737		279,063		2.88				1998/12		96,977.82		1.43

				1999/01		72,602		303,760		2.95				1999/01		102,838.55		1.42

				1999/02		64,162		271,928		2.97				1999/02		91,547.47		1.43

				1999/03		73,129		291,552		3.00				1999/03		97,103.95		1.33

				1999/04		66,953		268,334		3.03				1999/04		88,689.18		1.32

				1999/05		81,969		331,770		3.03				1999/05		109,317.70		1.33

				1999/06		83,019		349,264		3.06				1999/06		114,038.77		1.37

				1999/07		75,884		352,087		3.09				1999/07		113,872.92		1.50

				1999/08		81,148		370,262		3.12				1999/08		118,649.04		1.46

				1999/09		74,143		339,999		3.15				1999/09		107,808.55		1.45

				1999/10		74,787		378,903		3.18				1999/10		119,295.44		1.60

				1999/11		81,918		414,897		3.21				1999/11		129,225.76		1.58

				1999/12		92,839		451,745		3.24				1999/12		139,597.27		1.50

				2000/01		82,515		437,911		3.28				2000/01		133,470.93		1.62

				2000/02		72,300		370,483		3.32				2000/02		111,495.35		1.54

				2000/03		87,809		449,130		3.33				2000/03		134,887.50		1.54

				2000/04		82,866		466,719		3.34				2000/04		139,915.24		1.69

				2000/05		78,369		438,870		3.38				2000/05		129,917.71		1.66

				2000/06		84,224		491,962		3.43				2000/06		143,621.95		1.71

				2000/07		93,607		543,475		3.40				2000/07		159,696.95		1.71

				2000/08		63,449		367,035		3.43				2000/08		106,938.60		1.69

				2000/09		79,861		456,472		3.44				2000/09		132,532.66		1.66

				2000/10		75,269		437,661		3.47				2000/10		126,209.64		1.68

				2000/11		77,898		445,570		3.48				2000/11		128,215.08		1.65

				2000/12		83,518		478,758		3.44				2000/12		139,084.81		1.67

				2001/01		68,577		402,032		3.50				2001/01		114,766.45		1.67

				2001/02		73,121		426,266		3.50				2001/02		121,932.49		1.67

				2001/03		82,228		475,865		3.50				2001/03		135,785.53		1.65

				2001/04		77,859		442,981		3.51				2001/04		126,195.42		1.62

				2001/05		78,929		450,750		3.51				2001/05		128,303.66		1.63

				2001/06		72,376		408,440		3.51				2001/06		116,482.53		1.61

				2001/07		67,030		378,622		3.50				2001/07		108,320.50		1.62

				2001/08		68,001		378,634		3.52				2001/08		107,694.70		1.58

				2001/09		80,583		461,761		3.54				2001/09		130,619.24		1.62

				2001/10		77,876		415,256		3.51				2001/10		118,150.40		1.52

				2001/11		75,254		394,593		3.50				2001/11		112,821.00		1.50

				2001/12		50,932		255,100		3.49				2001/12		73,157.80		1.44

				2002/01 p/		71,520		315,666		3.51				2002/01 p/		89,934.39		1.26

				2002/02		69,067		307,472		3.51				2002/02		87,544.18		1.27

				2002/03		82,356		362,528		3.57				2002/03		101,622.53		1.23

				2002/04		81,629		401,688		3.60				2002/04		111,535.51		1.37

				2002/05		79,449		444,680		3.64				2002/05		122,327.66		1.54

				2002/06		88,104		481,476		3.66				2002/06		131,438.42		1.49

				2002/07		81,972		443,381		3.68				2002/07		120,367.76		1.47

				2002/08		88,529		476,990		3.71				2002/08		128,718.70		1.45

				2002/09		87,421		483,140		3.74				2002/09		129,290.94		1.48

				2002/10		87,300		490,600		3.73				2002/10		131,373.28		1.50

				Nota

				Los ácidos orgánicos resultan ser la categoría más

				cercana al ácido saliciílico y benzoico, ya que tanto uno, como otro son

				ácidos orgánicos, y son usados como retardadores

														Acidos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		36,856		72,721.87		1.96

														1995		48,873		174,710.36		3.57

														1996		50,054		120,551.42		2.46

														1997		62,618		118,780.30		1.89

														1998		66,831		102,100.05		1.54

														1999		76,879		110,998.72		1.44

														2000		80,140		132,165.54		1.65

														2001		72,731		116,185.81		1.59

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		10.20%		6.92%		-2.93%
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Sosa caustica 

		

				Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		27,768		15,813		1.03				1994/01		15,406.98		0.55

				1994/02		31,500		16,810		1.03				1994/02		16,347.89		0.52

				1994/03		29,798		19,967		1.03				1994/03		19,300.30		0.65

				1994/04		31,440		17,959		1.05				1994/04		17,175.69		0.55

				1994/05		33,678		19,903		1.05				1994/05		18,896.49		0.56

				1994/06		36,227		25,856		1.06				1994/06		24,312.73		0.67

				1994/07		34,248		27,624		1.07				1994/07		25,766.46		0.75

				1994/08		36,324		32,190		1.07				1994/08		29,998.64		0.83

				1994/09		37,554		36,309		1.08				1994/09		33,650.43		0.90

				1994/10		37,822		37,552		1.09				1994/10		34,567.29		0.91

				1994/11		35,648		36,802		1.09				1994/11		33,662.66		0.94

				1994/12		35,964		37,396		1.11				1994/12		33,717.19		0.94

				1995/01		29,287		34,811		1.20				1995/01		29,129.23		0.99

				1995/02		34,485		45,014		1.25				1995/02		35,997.61		1.04

				1995/03		33,813		43,213		1.33				1995/03		32,490.10		0.96

				1995/04		33,822		48,009		1.44				1995/04		33,331.70		0.99

				1995/05		33,756		51,704		1.49				1995/05		34,705.29		1.03

				1995/06		34,362		56,503		1.53				1995/06		36,983.84		1.08

				1995/07		37,408		58,260		1.55				1995/07		37,669.66		1.01

				1995/08		38,365		59,135		1.57				1995/08		37,599.28		0.98

				1995/09		35,903		54,011		1.60				1995/09		33,696.39		0.94

				1995/10		35,110		53,780		1.64				1995/10		32,854.59		0.94

				1995/11		38,389		61,885		1.70				1995/11		36,426.02		0.95

				1995/12		39,359		66,500		1.77				1995/12		37,591.43		0.96

				1996/01		34,036		60,900		1.82				1996/01		33,475.77		0.98

				1996/02		39,090		67,188		1.86				1996/02		36,094.35		0.92

				1996/03		36,815		71,374		1.92				1996/03		37,257.35		1.01

				1996/04		39,462		71,266		1.97				1996/04		36,166.77		0.92

				1996/05		37,303		66,692		1.99				1996/05		33,571.87		0.90

				1996/06		40,015		70,979		2.01				1996/06		35,381.30		0.88

				1996/07		38,275		69,567		2.03				1996/07		34,198.74		0.89

				1996/08		40,121		73,723		2.06				1996/08		35,733.57		0.89

				1996/09		35,778		64,586		2.10				1996/09		30,806.15		0.86

				1996/10		38,289		66,197		2.13				1996/10		31,031.39		0.81

				1996/11		40,358		74,407		2.16				1996/11		34,440.39		0.85

				1996/12		43,732		76,126		2.22				1996/12		34,335.04		0.79

				1997/01		34,727		64,524		2.26				1997/01		28,569.03		0.82

				1997/02		38,939		70,316		2.27				1997/02		30,968.72		0.80

				1997/03		35,840		63,009		2.28				1997/03		27,591.57		0.77

				1997/04		39,172		67,867		2.29				1997/04		29,594.82		0.76

				1997/05		38,974		56,704		2.31				1997/05		24,508.69		0.63

				1997/06		37,307		65,306		2.32				1997/06		28,100.05		0.75

				1997/07		39,730		70,635		2.34				1997/07		30,162.49		0.76

				1997/08		40,076		70,349		2.36				1997/08		29,783.33		0.74

				1997/09		40,081		69,367		2.38				1997/09		29,102.84		0.73

				1997/10		37,240		64,116		2.41				1997/10		26,612.39		0.71

				1997/11		39,302		76,941		2.44				1997/11		31,475.64		0.80

				1997/12		43,524		91,890		2.45				1997/12		37,506.22		0.86

				1998/01		34,499		63,705		2.50				1998/01		25,488.64		0.74

				1998/02		39,092		80,226		2.54				1998/02		31,591.89		0.81

				1998/03		35,028		72,791		2.56				1998/03		28,470.89		0.81

				1998/04		38,830		78,393		2.58				1998/04		30,397.70		0.78

				1998/05		37,821		74,988		2.59				1998/05		28,930.60		0.76

				1998/06		37,954		76,513		2.62				1998/06		29,235.81		0.77

				1998/07		39,856		82,084		2.64				1998/07		31,051.51		0.78

				1998/08		41,016		88,705		2.68				1998/08		33,157.25		0.81

				1998/09		41,425		90,344		2.77				1998/09		32,594.46		0.79

				1998/10		39,545		93,133		2.82				1998/10		33,019.07		0.83

				1998/11		34,150		81,721		2.85				1998/11		28,719.66		0.84

				1998/12		38,389		107,734		2.88				1998/12		37,438.89		0.98

				1999/01		31,673		78,549		2.95				1999/01		26,592.92		0.84

				1999/02		34,041		80,565		2.97				1999/02		27,123.07		0.80

				1999/03		32,792		78,309		3.00				1999/03		26,081.50		0.80

				1999/04		39,471		91,665		3.03				1999/04		30,296.92		0.77

				1999/05		38,912		89,984		3.03				1999/05		29,649.59		0.76

				1999/06		40,342		89,285		3.06				1999/06		29,152.59		0.72

				1999/07		37,598		80,187		3.09				1999/07		25,934.29		0.69

				1999/08		41,530		88,836		3.12				1999/08		28,467.16		0.69

				1999/09		40,545		88,346		3.15				1999/09		28,013.18		0.69

				1999/10		32,737		65,790		3.18				1999/10		20,713.60		0.63

				1999/11		35,369		67,811		3.21				1999/11		21,120.73		0.60

				1999/12		33,773		69,238		3.24				1999/12		21,395.78		0.63

				2000/01		39,158		79,718		3.28				2000/01		24,297.26		0.62

				2000/02		38,221		76,837		3.32				2000/02		23,123.78		0.61

				2000/03		37,134		73,825		3.33				2000/03		22,171.91		0.60

				2000/04		39,991		70,665		3.34				2000/04		21,184.29		0.53

				2000/05		37,885		72,340		3.38				2000/05		21,414.65		0.57

				2000/06		38,911		72,819		3.43				2000/06		21,258.57		0.55

				2000/07		36,182		68,728		3.40				2000/07		20,195.32		0.56

				2000/08		34,889		66,999		3.43				2000/08		19,520.70		0.56

				2000/09		36,086		66,517		3.44				2000/09		19,312.63		0.54

				2000/10		35,029		68,928		3.47				2000/10		19,876.98		0.57

				2000/11		27,521		59,023		3.48				2000/11		16,984.17		0.62

				2000/12		31,776		79,636		3.44				2000/12		23,135.19		0.73

				2001/01		32,503		93,947		3.50				2001/01		26,818.67		0.83

				2001/02		32,467		97,325		3.50				2001/02		27,839.61		0.86

				2001/03		28,329		80,361		3.50				2001/03		22,930.58		0.81

				2001/04		29,966		80,979		3.51				2001/04		23,069.11		0.77

				2001/05		28,826		82,288		3.51				2001/05		23,422.86		0.81

				2001/06		20,021		57,942		3.51				2001/06		16,524.41		0.83

				2001/07		29,639		80,996		3.50				2001/07		23,172.26		0.78

				2001/08		31,877		86,970		3.52				2001/08		24,736.84		0.78

				2001/09		31,540		83,251		3.54				2001/09		23,549.37		0.75

				2001/10		32,181		83,815		3.51				2001/10		23,847.40		0.74

				2001/11		32,509		79,711		3.50				2001/11		22,790.76		0.70

				2001/12		29,174		69,232		3.49				2001/12		19,854.41		0.68

				2002/01 p/		32,820		76,845		3.51				2002/01 p/		21,893.42		0.67

				2002/02		33,489		67,852		3.51				2002/02		19,318.99		0.58

				2002/03		35,784		81,853		3.57				2002/03		22,944.73		0.64

				2002/04		34,349		53,056		3.60				2002/04		14,731.90		0.43

				2002/05		32,593		56,770		3.64				2002/05		15,616.94		0.48

				2002/06		36,340		59,350		3.66				2002/06		16,201.99		0.45

				2002/07		37,407		58,961		3.68				2002/07		16,006.56		0.43

				2002/08		36,818		65,331		3.71				2002/08		17,629.97		0.48

				2002/09		34,682		64,137		3.74				2002/09		17,163.42		0.49

				2002/10		30,975		58,413		3.73				2002/10		15,641.88		0.50

				Nota

				Hidroxido sódico o hidroxido de sodio, comunemente conocido como sosa caústica

				En el proceso del hule es un agente de regeneración										Hidróxido de Sodio (Sosa Cáustica)

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		33,998		25,233.56		0.73

														1995		35,338		34,872.93		0.99

														1996		38,606		34,374.39		0.89

														1997		38,743		29,497.98		0.76

														1998		38,134		30,841.36		0.81

														1999		36,565		26,211.78		0.72

														2000		36,065		21,039.62		0.59

														2001		29,919		23,213.02		0.78

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		-1.81%		-1.19%		0.88%





Oxido de zinc

		

				Oxidos de Zinc

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		4,694		12,992		1.03				1994/01		12,658.41		2.70

				1994/02		4,860		16,135		1.03				1994/02		15,691.44		3.23

				1994/03		3,561		10,564		1.03				1994/03		10,211.27		2.87

				1994/04		3,453		8,902		1.05				1994/04		8,513.73		2.47

				1994/05		3,839		11,391		1.05				1994/05		10,814.95		2.82

				1994/06		3,673		10,522		1.06				1994/06		9,893.97		2.69

				1994/07		3,039		7,991		1.07				1994/07		7,453.66		2.45

				1994/08		3,420		9,594		1.07				1994/08		8,940.88		2.61

				1994/09		3,099		8,307		1.08				1994/09		7,698.76		2.48

				1994/10		3,384		10,162		1.09				1994/10		9,354.30		2.76

				1994/11		3,386		10,668		1.09				1994/11		9,757.98		2.88

				1994/12		3,686		12,941		1.11				1994/12		11,667.94		3.17

				1995/01		3,109		16,748		1.20				1995/01		14,014.43		4.51

				1995/02		3,062		15,959		1.25				1995/02		12,762.38		4.17

				1995/03		2,934		19,859		1.33				1995/03		14,931.18		5.09

				1995/04		3,104		17,406		1.44				1995/04		12,084.64		3.89

				1995/05		2,836		17,050		1.49				1995/05		11,444.47		4.04

				1995/06		2,986		17,278		1.53				1995/06		11,309.25		3.79

				1995/07		3,036		17,955		1.55				1995/07		11,609.32		3.82

				1995/08		2,974		17,634		1.57				1995/08		11,212.07		3.77

				1995/09		2,900		17,326		1.60				1995/09		10,809.35		3.73

				1995/10		4,529		27,131		1.64				1995/10		16,574.52		3.66

				1995/11		4,446		25,908		1.70				1995/11		15,249.66		3.43

				1995/12		4,200		22,803		1.77				1995/12		12,890.19		3.07

				1996/01		2,936		15,833		1.82				1996/01		8,703.15		2.96

				1996/02		3,490		21,684		1.86				1996/02		11,648.95		3.34

				1996/03		3,520		22,838		1.92				1996/03		11,921.47		3.39

				1996/04		2,889		16,043		1.97				1996/04		8,141.66		2.82

				1996/05		5,220		23,152		1.99				1996/05		11,654.41		2.23

				1996/06		5,245		23,576		2.01				1996/06		11,752.06		2.24

				1996/07		4,792		22,534		2.03				1996/07		11,077.59		2.31

				1996/08		2,383		17,980		2.06				1996/08		8,714.91		3.66

				1996/09		4,198		17,633		2.10				1996/09		8,410.57		2.00

				1996/10		3,167		21,590		2.13				1996/10		10,120.82		3.20

				1996/11		2,321		16,872		2.16				1996/11		7,809.46		3.36

				1996/12		3,372		21,048		2.22				1996/12		9,493.26		2.82

				1997/01		3,220		21,356		2.26				1997/01		9,455.71		2.94

				1997/02		2,708		19,015		2.27				1997/02		8,374.63		3.09

				1997/03		3,570		34,593		2.28				1997/03		15,148.23		4.24

				1997/04		3,243		27,416		2.29				1997/04		11,955.32		3.69

				1997/05		3,156		26,585		2.31				1997/05		11,490.61		3.64

				1997/06		3,591		29,358		2.32				1997/06		12,632.24		3.52

				1997/07		2,988		25,399		2.34				1997/07		10,845.86		3.63

				1997/08		4,222		35,666		2.36				1997/08		15,099.75		3.58

				1997/09		5,307		43,426		2.38				1997/09		18,219.33		3.43

				1997/10		4,084		32,095		2.41				1997/10		13,321.55		3.26

				1997/11		2,813		24,783		2.44				1997/11		10,138.43		3.60

				1997/12		11,836		95,358		2.45				1997/12		38,921.74		3.29

				1998/01		2,819		22,707		2.50				1998/01		9,085.17		3.22

				1998/02		2,364		20,023		2.54				1998/02		7,884.78		3.34

				1998/03		3,167		21,519		2.56				1998/03		8,416.77		2.66

				1998/04		3,311		26,788		2.58				1998/04		10,387.32		3.14

				1998/05		3,736		28,276		2.59				1998/05		10,908.97		2.92

				1998/06		2,583		20,084		2.62				1998/06		7,674.15		2.97

				1998/07		2,620		20,145		2.64				1998/07		7,620.64		2.91

				1998/08		3,774		28,171		2.68				1998/08		10,530.10		2.79

				1998/09		3,240		26,083		2.77				1998/09		9,410.27		2.90

				1998/10		3,886		41,853		2.82				1998/10		14,838.43		3.82

				1998/11		3,146		21,312		2.85				1998/11		7,489.79		2.38

				1998/12		3,883		24,042		2.88				1998/12		8,354.89		2.15

				Nota

				En el proceso del hule se utiliza para reforzar o como pigmento

														Oxidos de Zinc

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,675		10,221.44		2.76

														1995		3,343		12,907.62		3.91

														1996		3,628		9,954.03		2.86

														1997		4,228		14,633.62		3.49

														1998		3,211		9,383.44		2.93

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-1998		-3.32%		-2.12%		1.52%





Oxidos

		

				Oxidos

				PERIODO		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

				1997/01		14,727		2.26						1997/01		6,520.61

				1997/02		13,263		2.27						1997/02		5,841.32

				1997/03		15,348		2.28						1997/03		6,720.87

				1997/04		16,269		2.29						1997/04		7,094.44

				1997/05		17,038		2.31						1997/05		7,364.19

				1997/06		15,444		2.32						1997/06		6,645.29

				1997/07		19,870		2.34						1997/07		8,484.87

				1997/08		16,742		2.36						1997/08		7,087.98

				1997/09		18,394		2.38						1997/09		7,717.18

				1997/10		18,732		2.41						1997/10		7,775.02

				1997/11		19,381		2.44						1997/11		7,928.53

				1997/12		20,736		2.45						1997/12		8,463.70

				1998/01		19,289		2.50						1998/01		7,717.61

				1998/02		18,741		2.54						1998/02		7,379.95

				1998/03		16,653		2.56						1998/03		6,513.52

				1998/04		18,910		2.58						1998/04		7,332.55

				1998/05		14,614		2.59						1998/05		5,638.13

				1998/06		18,203		2.62						1998/06		6,955.41

				1998/07		17,683		2.64						1998/07		6,689.29

				1998/08		18,166		2.68						1998/08		6,790.31

				1998/09		17,766		2.77						1998/09		6,409.65

				1998/10		17,931		2.82						1998/10		6,357.20

				1998/11		16,519		2.85						1998/11		5,805.36

				1998/12		18,332		2.88						1998/12		6,370.60

				1999/01		36,042		2.95						1999/01		12,202.09

				1999/02		34,786		2.97						1999/02		11,711.08

				1999/03		40,835		3.00						1999/03		13,600.46

				1999/04		42,029		3.03						1999/04		13,891.34

				1999/05		37,830		3.03						1999/05		12,464.93

				1999/06		55,624		3.06						1999/06		18,161.88

				1999/07		53,450		3.09						1999/07		17,286.94

				1999/08		46,343		3.12						1999/08		14,850.44

				1999/09		36,308		3.15						1999/09		11,512.72

				1999/10		37,735		3.18						1999/10		11,880.65

				1999/11		46,336		3.21						1999/11		14,432.03

				1999/12		68,043		3.24						1999/12		21,026.50

				2000/01		39,006		3.28						2000/01		11,888.64

				2000/02		42,467		3.32						2000/02		12,780.27

				2000/03		43,831		3.33						2000/03		13,163.79

				2000/04		37,975		3.34						2000/04		11,384.33

				2000/05		59,777		3.38						2000/05		17,695.65

				2000/06		61,031		3.43						2000/06		17,817.21

				2000/07		49,229		3.40						2000/07		14,465.65

				2000/08		46,682		3.43						2000/08		13,601.18

				2000/09		53,142		3.44						2000/09		15,429.32

				2000/10		53,250		3.47						2000/10		15,355.87

				2000/11		36,031		3.48						2000/11		10,368.11

				2000/12		53,274		3.44						2000/12		15,476.72

				2001/01		34,024		3.50						2001/01		9,712.69

				2001/02		45,430		3.50						2001/02		12,995.16

				2001/03		57,038		3.50						2001/03		16,275.49

				2001/04		33,996		3.51						2001/04		9,684.70

				2001/05		30,423		3.51						2001/05		8,659.75

				2001/06		31,727		3.51						2001/06		9,048.19

				2001/07		38,210		3.50						2001/07		10,931.55

				2001/08		34,763		3.52						2001/08		9,887.62

				2001/09		44,714		3.54						2001/09		12,648.34

				2001/10		34,449		3.51						2001/10		9,801.58

				2001/11		36,235		3.50						2001/11		10,360.22

				2001/12		40,554		3.49						2001/12		11,630.11

				2002/01 p/		20,431		3.51						2002/01 p/		5,820.87

				2002/02		30,714		3.51						2002/02		8,744.96

				2002/03		33,793		3.57						2002/03		9,472.73

				2002/04		40,237		3.60						2002/04		11,172.49

				2002/05		45,937		3.64						2002/05		12,636.88

				2002/06		37,774		3.66						2002/06		10,311.95

				2002/07		29,699		3.68						2002/07		8,062.60

				2002/08		47,758		3.71						2002/08		12,887.79

				2002/09		39,133		3.74						2002/09		10,472.21

				2002/10		39,954		3.73						2002/10		10,698.92

				Nota

				Corresponde a la categoría más cercana a el óxido metálico

				El cual es usado como acticador orgánico										Oxidos

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997		7,303.67

														1998		6,663.30

														1999		14,418.42

														2000		14,118.89

														2001		10,969.62

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993

														1997-2001		10.70%





acético

		

				Acético

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		6,578		12,822		1.03				1994/01		12,492.78		1.90

				1994/02		4,899		9,653		1.03				1994/02		9,387.63		1.92

				1994/03		4,292		8,447		1.03				1994/03		8,164.96		1.90

				1994/04		5,710		11,418		1.05				1994/04		10,919.99		1.91

				1994/05		3,851		7,487		1.05				1994/05		7,108.38		1.85

				1994/06		3,806		7,548		1.06				1994/06		7,097.48		1.86

				1994/07		5,717		12,669		1.07				1994/07		11,817.09		2.07

				1994/08		4,511		10,246		1.07				1994/08		9,548.49		2.12

				1994/09		3,342		7,525		1.08				1994/09		6,974.01		2.09

				1994/10		8,270		17,528		1.09				1994/10		16,134.84		1.95

				1994/11		5,299		11,581		1.09				1994/11		10,593.10		2.00

				1994/12		3,757		8,890		1.11				1994/12		8,015.45		2.13

				1995/01		6,194		21,266		1.20				1995/01		17,795.01		2.87

				1995/02		4,933		17,157		1.25				1995/02		13,720.42		2.78

				1995/03		4,971		19,576		1.33				1995/03		14,718.40		2.96

				1995/04		5,132		21,123		1.44				1995/04		14,665.28		2.86

				1995/05		3,874		14,748		1.49				1995/05		9,899.30		2.56

				1995/06		5,745		23,672		1.53				1995/06		15,494.42		2.70

				1995/07		4,903		12,855		1.55				1995/07		8,311.77		1.70

				1995/08		5,486		13,015		1.57				1995/08		8,275.21		1.51

				1995/09		4,676		13,108		1.60				1995/09		8,177.82		1.75

				1995/10		6,096		17,326		1.64				1995/10		10,584.58		1.74

				1995/11		5,123		13,511		1.70				1995/11		7,952.69		1.55

				1995/12		4,984		14,799		1.77				1995/12		8,365.65		1.68

				1996/01		5,912		14,957		1.82				1996/01		8,221.63		1.39

				1996/02		5,674		15,690		1.86				1996/02		8,428.89		1.49

				1996/03		5,645		21,400		1.92				1996/03		11,170.84		1.98

				1996/04		7,408		21,935		1.97				1996/04		11,131.79		1.50

				1996/05		5,755		17,326		1.99				1996/05		8,721.68		1.52

				1996/06		6,127		14,206		2.01				1996/06		7,081.34		1.16

				1996/07		6,872		22,553		2.03				1996/07		11,086.93		1.61

				1996/08		5,485		18,678		2.06				1996/08		9,053.24		1.65

				1996/09		5,790		22,366		2.10				1996/09		10,668.11		1.84

				1996/10		6,675		19,168		2.13				1996/10		8,985.45		1.35

				1996/11		5,611		16,854		2.16				1996/11		7,801.13		1.39

				1996/12		5,771		18,797		2.22				1996/12		8,477.99		1.47

				1997/01		6,347		20,604		2.26				1997/01		9,122.75		1.44

				1997/02		5,785		18,640		2.27				1997/02		8,209.47		1.42

				1997/03		5,215		16,399		2.28				1997/03		7,181.10		1.38

				1997/04		7,495		23,815		2.29				1997/04		10,385.03		1.39

				1997/05		5,980		19,330		2.31				1997/05		8,354.84		1.40

				1997/06		6,694		20,841		2.32				1997/06		8,967.52		1.34

				1997/07		6,299		17,353		2.34				1997/07		7,410.06		1.18

				1997/08		4,978		14,167		2.36				1997/08		5,997.82		1.20

				1997/09		4,590		15,290		2.38				1997/09		6,414.90		1.40

				1997/10		7,094		19,633		2.41				1997/10		8,149.00		1.15

				1997/11		5,560		15,720		2.44				1997/11		6,430.86		1.16

				1997/12		6,501		16,765		2.45				1997/12		6,842.88		1.05

				1998/01		5,545		32,532		2.50				1998/01		13,016.19		2.35

				1998/02		5,741		33,953		2.54				1998/02		13,370.22		2.33

				1998/03		5,663		34,138		2.56				1998/03		13,352.47		2.36

				1998/04		7,719		44,585		2.58				1998/04		17,288.30		2.24

				1998/05		5,441		31,328		2.59				1998/05		12,086.44		2.22

				1998/06		6,049		34,374		2.62				1998/06		13,134.39		2.17

				1998/07		7,597		41,988		2.64				1998/07		15,883.62		2.09

				1998/08		6,103		33,762		2.68				1998/08		12,619.98		2.07

				1998/09		7,092		40,392		2.77				1998/09		14,572.70		2.05

				1998/10		8,239		51,371		2.82				1998/10		18,212.91		2.21

				1998/11		7,335		44,756		2.85				1998/11		15,728.85		2.14

				1998/12		6,607		39,934		2.88				1998/12		13,877.56		2.10

				1999/01		5,928		36,699		2.95				1999/01		12,424.52		2.10

				1999/02		6,302		39,864		2.97				1999/02		13,420.64		2.13

				1999/03		7,394		42,187		3.00				1999/03		14,050.75		1.90

				1999/04		7,659		40,437		3.03				1999/04		13,365.15		1.75

				1999/05		6,781		33,546		3.03				1999/05		11,053.36		1.63

				1999/06		6,746		34,288		3.06				1999/06		11,195.43		1.66

				1999/07		6,616		28,145		3.09				1999/07		9,102.73		1.38

				1999/08		6,602		33,867		3.12				1999/08		10,852.55		1.64

				1999/09		7,080		32,664		3.15				1999/09		10,357.26		1.46

				1999/10		8,657		43,101		3.18				1999/10		13,570.10		1.57

				1999/11		6,425		36,504		3.21				1999/11		11,369.71		1.77

				1999/12		7,377		35,882		3.24				1999/12		11,088.18		1.50

				2000/01		7,660		40,053		3.28				2000/01		12,207.76		1.59

				2000/02		7,236		37,940		3.32				2000/02		11,417.89		1.58

				2000/03		7,787		39,823		3.33				2000/03		11,960.07		1.54

				2000/04		7,321		39,126		3.34				2000/04		11,729.38		1.60

				2000/05		7,450		41,512		3.38				2000/05		12,288.70		1.65

				2000/06		9,146		51,055		3.43				2000/06		14,904.85		1.63

				2000/07		5,989		34,771		3.40				2000/07		10,217.26		1.71

				2000/08		2,183		12,823		3.43				2000/08		3,736.08		1.71

				2000/09		4,201		24,321		3.44				2000/09		7,061.39		1.68

				2000/10		2,715		14,889		3.47				2000/10		4,293.59		1.58

				2000/11		3,340		19,186		3.48				2000/11		5,520.87		1.65

				2000/12		3,285		18,466		3.44				2000/12		5,364.59		1.63

				2001/01		8,156		54,854		3.50				2001/01		15,658.95		1.92

				2001/02		10,812		70,529		3.50				2001/02		20,174.67		1.87

				2001/03		9,890		63,300		3.50				2001/03		18,062.32		1.83

				2001/04		10,773		71,019		3.51				2001/04		20,231.73		1.88

				2001/05		10,479		67,976		3.51				2001/05		19,349.02		1.85

				2001/06		10,505		67,576		3.51				2001/06		19,271.92		1.83

				2001/07		8,891		57,132		3.50				2001/07		16,344.97		1.84

				2001/08		7,469		47,356		3.52				2001/08		13,469.45		1.80

				2001/09		6,872		44,124		3.54				2001/09		12,481.44		1.82

				2001/10		9,630		62,241		3.51				2001/10		17,709.07		1.84

				2001/11		9,136		60,354		3.50				2001/11		17,256.26		1.89

				2001/12		10,169		45,131		3.49				2001/12		12,942.71		1.27

				2002/01 p/		7,220		41,178		3.51				2002/01 p/		11,731.76		1.62

				2002/02		7,130		39,915		3.51				2002/02		11,364.70		1.59

				2002/03		8,214		46,442		3.57				2002/03		13,018.45		1.58

				2002/04		8,470		50,309		3.60				2002/04		13,969.15		1.65

				2002/05		11,273		53,717		3.64				2002/05		14,777.09		1.31

				2002/06		10,899		55,477		3.66				2002/06		15,144.70		1.39

				2002/07		8,936		50,520		3.68				2002/07		13,715.02		1.53

				2002/08		7,512		42,578		3.71				2002/08		11,489.94		1.53

				2002/09		8,399		48,289		3.74				2002/09		12,922.40		1.54

				2002/10		9,706		52,651		3.73				2002/10		14,098.93		1.45

				Nota

				El acético es un antioxidante que es catalogado como un antioxidante,

				por lo que entra en las acetonas, cuya función en el proceso del hule

				es evitar la oxidación del hule natural.

														Acético

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		5,003		9,854.52		1.97

														1995		5,176		11,496.71		2.22

														1996		6,060		9,235.75		1.53

														1997		6,045		7,788.85		1.29

														1998		6,594		14,428.63		2.19

														1999		6,964		11,820.87		1.71

														2000		5,693		9,225.20		1.63

														2001		9,399		16,912.71		1.80

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		9.43%		8.02%		-1.29%





glicoles

		

				Glicoles

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		17,253		20,267		1.03				1994/01		19,746.62		1.14

				1994/02		15,164		15,770		1.03				1994/02		15,336.48		1.01

				1994/03		14,519		14,672		1.03				1994/03		14,182.10		0.98

				1994/04		14,830		19,160		1.05				1994/04		18,324.31		1.24

				1994/05		17,115		18,831		1.05				1994/05		17,878.71		1.04

				1994/06		14,074		15,894		1.06				1994/06		14,945.34		1.06

				1994/07		12,304		15,173		1.07				1994/07		14,152.71		1.15

				1994/08		14,293		17,410		1.07				1994/08		16,224.80		1.14

				1994/09		12,517		16,136		1.08				1994/09		14,954.51		1.19

				1994/10		13,417		20,374		1.09				1994/10		18,754.63		1.40

				1994/11		16,596		24,970		1.09				1994/11		22,839.97		1.38

				1994/12		14,208		20,616		1.11				1994/12		18,587.91		1.31

				1995/01		16,609		32,862		1.20				1995/01		27,498.34		1.66

				1995/02		13,713		21,236		1.25				1995/02		16,982.39		1.24

				1995/03		16,679		31,633		1.33				1995/03		23,783.57		1.43

				1995/04		12,381		37,701		1.44				1995/04		26,175.06		2.11

				1995/05		12,760		52,549		1.49				1995/05		35,272.48		2.76

				1995/06		14,871		54,881		1.53				1995/06		35,922.16		2.42

				1995/07		17,625		61,925		1.55				1995/07		40,039.37		2.27

				1995/08		20,715		78,281		1.57				1995/08		49,772.71		2.40

				1995/09		17,595		63,457		1.60				1995/09		39,589.56		2.25

				1995/10		16,387		63,310		1.64				1995/10		38,676.53		2.36

				1995/11		16,698		62,586		1.70				1995/11		36,838.63		2.21

				1995/12		12,563		48,505		1.77				1995/12		27,419.13		2.18

				1996/01		16,953		65,683		1.82				1996/01		36,104.91		2.13

				1996/02		17,741		68,884		1.86				1996/02		37,005.47		2.09

				1996/03		16,525		68,085		1.92				1996/03		35,540.48		2.15

				1996/04		17,904		74,907		1.97				1996/04		38,014.54		2.12

				1996/05		16,159		78,870		1.99				1996/05		39,702.11		2.46

				1996/06		17,952		69,425		2.01				1996/06		34,606.67		1.93

				1996/07		14,002		55,917		2.03				1996/07		27,488.48		1.96

				1996/08		19,069		60,104		2.06				1996/08		29,132.44		1.53

				1996/09		14,327		43,672		2.10				1996/09		20,830.61		1.45

				1996/10		14,215		47,984		2.13				1996/10		22,493.62		1.58

				1996/11		11,235		44,766		2.16				1996/11		20,720.61		1.84

				1996/12		10,672		43,110		2.22				1996/12		19,443.86		1.82

				1997/01		17,784		87,630		2.26				1997/01		38,799.58		2.18

				1997/02		25,155		87,670		2.27				1997/02		38,611.80		1.53

				1997/03		8,412		21,561		2.28				1997/03		9,441.54		1.12

				1997/04		9,946		27,808		2.29				1997/04		12,126.26		1.22

				1997/05		9,350		35,458		2.31				1997/05		15,325.71		1.64

				1997/06		6,343		24,246		2.32				1997/06		10,432.64		1.64

				1997/07		7,664		31,857		2.34				1997/07		13,603.54		1.77

				1997/08		9,196		32,026		2.36				1997/08		13,558.70		1.47

				1997/09		8,625		31,420		2.38				1997/09		13,182.22		1.53

				1997/10		9,033		33,640		2.41				1997/10		13,962.83		1.55

				1997/11		8,644		32,100		2.44				1997/11		13,131.72		1.52

				1997/12		9,423		34,862		2.45				1997/12		14,229.43		1.51

				1998/01		ND		ND		2.50				1998/01		0.00		0.00

				1998/02		ND		ND		2.54				1998/02		0.00		0.00

				1998/03		ND		ND		2.56				1998/03		0.00		0.00

				1998/04		ND		ND		2.58				1998/04		0.00		0.00

				1998/05		ND		ND		2.59				1998/05		0.00		0.00

				1998/06		ND		ND		2.62				1998/06		0.00		0.00

				1998/07		ND		ND		2.64				1998/07		0.00		0.00

				1998/08		ND		ND		2.68				1998/08		0.00		0.00

				1998/09		ND		ND		2.77				1998/09		0.00		0.00

				1998/10		ND		ND		2.82				1998/10		0.00		0.00

				1998/11		ND		ND		2.85				1998/11		0.00		0.00

				1998/12		ND		ND		2.88				1998/12		0.00		0.00

				1999/01		19,545		75,699		2.95				1999/01		25,628.05		1.31

				1999/02		16,243		61,951		2.97				1999/02		20,856.47		1.28

				1999/03		19,011		74,233		3.00				1999/03		24,723.95		1.30

				1999/04		17,740		55,366		3.03				1999/04		18,299.45		1.03

				1999/05		7,866		30,532		3.03				1999/05		10,060.25		1.28

				1999/06		12,020		44,586		3.06				1999/06		14,557.85		1.21

				1999/07		18,625		76,682		3.09				1999/07		24,800.70		1.33

				1999/08		18,933		81,735		3.12				1999/08		26,191.67		1.38

				1999/09		16,303		67,514		3.15				1999/09		21,407.67		1.31

				1999/10		12,712		64,723		3.18				1999/10		20,377.67		1.60

				1999/11		17,487		87,714		3.21				1999/11		27,319.81		1.56

				1999/12		21,649		106,646		3.24				1999/12		32,955.52		1.52

				2000/01		22,630		114,093		3.28				2000/01		34,774.41		1.54

				2000/02		19,859		100,988		3.32				2000/02		30,391.93		1.53

				2000/03		14,405		74,728		3.33				2000/03		22,443.11		1.56

				2000/04		10,147		52,178		3.34				2000/04		15,642.17		1.54

				2000/05		12,861		71,202		3.38				2000/05		21,077.77		1.64

				2000/06		13,908		77,288		3.43				2000/06		22,563.23		1.62

				2000/07		21,203		109,674		3.40				2000/07		32,227.06		1.52

				2000/08		16,430		82,109		3.43				2000/08		23,923.12		1.46

				2000/09		18,496		92,729		3.44				2000/09		26,923.05		1.46

				2000/10		13,576		66,405		3.47				2000/10		19,149.41		1.41

				2000/11		14,120		66,204		3.48				2000/11		19,050.54		1.35

				2000/12		18,635		78,899		3.44				2000/12		22,921.08		1.23

				2001/01		18,617		92,232		3.50				2001/01		26,329.10		1.41

				2001/02		21,531		107,582		3.50				2001/02		30,773.60		1.43

				2001/03		15,910		76,948		3.50				2001/03		21,956.70		1.38

				2001/04		17,069		80,102		3.51				2001/04		22,819.28		1.34

				2001/05		14,448		67,465		3.51				2001/05		19,203.56		1.33

				2001/06		10,699		47,276		3.51				2001/06		13,482.59		1.26

				2001/07		16,799		93,780		3.50				2001/07		26,829.65		1.60

				2001/08		16,611		74,873		3.52				2001/08		21,296.09		1.28

				2001/09		16,553		76,572		3.54				2001/09		21,660.07		1.31

				2001/10		19,455		82,884		3.51				2001/10		23,582.51		1.21

				2001/11		13,209		62,626		3.50				2001/11		17,905.86		1.36

				2001/12		10,034		38,161		3.49				2001/12		10,943.84		1.09

				2002/01 p/		18,764		66,615		3.51				2002/01 p/		18,978.86		1.01

				2002/02		16,887		52,898		3.51				2002/02		15,061.25		0.89

				2002/03		18,154		55,885		3.57				2002/03		15,665.48		0.86

				2002/04		19,139		67,387		3.60				2002/04		18,711.15		0.98

				2002/05		8,702		37,696		3.64				2002/05		10,369.85		1.19

				2002/06		16,216		75,473		3.66				2002/06		20,603.42		1.27

				2002/07		12,570		60,739		3.68				2002/07		16,489.24		1.31

				2002/08		8,049		39,918		3.71				2002/08		10,772.12		1.34

				2002/09		15,071		73,798		3.74				2002/09		19,748.75		1.31

				2002/10		15,357		81,266		3.73				2002/10		21,761.48		1.42

				Nota

				Los glicoles son la categorías más cercana a los fenoles, los

				cuales son utilizados como antioxidantes

														Glicoles

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		14,691		17,160.67		1.17

														1995		15,716		33,164.16		2.11

														1996		15,563		30,090.32		1.92

														1997		10,798		17,200.50		1.56

														1999		16,511		22,264.92		1.34

														2000		16,356		24,257.24		1.49

														2001		15,911		21,398.57		1.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		1.15%		3.20%		1.88%





Tinturas orgánicas

		

				Pigmentos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		638		13,490		1.03				1994/01		13,143.63		20.60

				1994/02		676		14,340		1.03				1994/02		13,945.79		20.63

				1994/03		644		15,841		1.03				1994/03		15,312.07		23.78

				1994/04		640		16,854		1.05				1994/04		16,118.89		25.19

				1994/05		956		16,114		1.05				1994/05		15,299.11		16.00

				1994/06		762		17,244		1.06				1994/06		16,214.76		21.28

				1994/07		677		21,246		1.07				1994/07		19,817.34		29.27

				1994/08		1,083		15,455		1.07				1994/08		14,402.89		13.30

				1994/09		1,161		19,107		1.08				1994/09		17,707.97		15.25

				1994/10		1,004		15,974		1.09				1994/10		14,704.35		14.65

				1994/11		651		15,141		1.09				1994/11		13,849.42		21.27

				1994/12		824		18,475		1.11				1994/12		16,657.53		20.22

				1995/01		668		20,926		1.20				1995/01		17,510.51		26.21

				1995/02		481		22,552		1.25				1995/02		18,034.79		37.49

				1995/03		648		27,485		1.33				1995/03		20,664.86		31.89

				1995/04		521		17,103		1.44				1995/04		11,874.28		22.79

				1995/05		644		26,190		1.49				1995/05		17,579.52		27.30

				1995/06		847		31,247		1.53				1995/06		20,452.61		24.15

				1995/07		621		20,050		1.55				1995/07		12,963.90		20.88

				1995/08		583		21,837		1.57				1995/08		13,884.42		23.82

				1995/09		664		24,054		1.60				1995/09		15,006.81		22.60

				1995/10		576		21,671		1.64				1995/10		13,238.97		22.98

				1995/11		562		25,439		1.70				1995/11		14,973.60		26.64

				1995/12		633		30,016		1.77				1995/12		16,967.59		26.81

				1996/01		788		37,978		1.82				1996/01		20,875.91		26.49

				1996/02		714		28,817		1.86				1996/02		15,480.90		21.68

				1996/03		783		32,971		1.92				1996/03		17,210.92		21.98

				1996/04		824		39,503		1.97				1996/04		20,047.37		24.33

				1996/05		558		31,333		1.99				1996/05		15,772.62		28.27

				1996/06		555		28,777		2.01				1996/06		14,344.63		25.85

				1996/07		773		33,634		2.03				1996/07		16,534.28		21.39

				1996/08		719		43,259		2.06				1996/08		20,967.66		29.16

				1996/09		813		41,256		2.10				1996/09		19,678.23		24.20

				1996/10		897		47,140		2.13				1996/10		22,097.98		24.64

				1996/11		561		36,117		2.16				1996/11		16,717.29		29.80

				1996/12		730		34,416		2.22				1996/12		15,522.62		21.26

				1997/01		823		37,196		2.26				1997/01		16,469.12		20.01

				1997/02		610		29,561		2.27				1997/02		13,019.32		21.34

				1997/03		723		32,078		2.28				1997/03		14,046.92		19.43

				1997/04		944		49,426		2.29				1997/04		21,553.23		22.83

				1997/05		918		55,503		2.31				1997/05		23,989.59		26.13

				1997/06		934		51,157		2.32				1997/06		22,011.98		23.57

				1997/07		932		52,796		2.34				1997/07		22,544.89		24.19

				1997/08		909		59,358		2.36				1997/08		25,130.12		27.65

				1997/09		1,083		59,773		2.38				1997/09		25,077.69		23.16

				1997/10		1,032		53,399		2.41				1997/10		22,164.12		21.48

				1997/11		888		57,730		2.44				1997/11		23,616.65		26.60

				1997/12		908		48,924		2.45				1997/12		19,969.03		21.99

				1998/01		965		49,578		2.50				1998/01		19,836.37		20.56

				1998/02		906		44,024		2.54				1998/02		17,336.04		19.13

				1998/03		918		50,083		2.56				1998/03		19,589.07		21.34

				1998/04		977		53,825		2.58				1998/04		20,871.20		21.36

				1998/05		859		41,527		2.59				1998/05		16,021.25		18.65

				1998/06		985		52,303		2.62				1998/06		19,985.11		20.29

				1998/07		952		54,657		2.64				1998/07		20,676.17		21.72

				1998/08		927		45,920		2.68				1998/08		17,164.54		18.52

				1998/09		1,134		56,405		2.77				1998/09		20,349.89		17.95

				1998/10		1,244		68,504		2.82				1998/10		24,287.18		19.52

				1998/11		982		56,093		2.85				1998/11		19,713.07		20.07

				1998/12		1,079		57,120		2.88				1998/12		19,849.90		18.40

				1999/01		1,006		60,330		2.95				1999/01		20,424.84		20.30

				1999/02		996		61,756		2.97				1999/02		20,790.82		20.87

				1999/03		1,155		63,211		3.00				1999/03		21,052.98		18.23

				1999/04		1,057		57,958		3.03				1999/04		19,156.15		18.12

				1999/05		1,093		60,526		3.03				1999/05		19,943.22		18.25

				1999/06		1,103		60,761		3.06				1999/06		19,839.17		17.99

				1999/07		1,152		59,604		3.09				1999/07		19,277.28		16.73

				1999/08		1,190		61,085		3.12				1999/08		19,574.45		16.45

				1999/09		1,277		70,433		3.15				1999/09		22,333.24		17.49

				1999/10		1,249		72,104		3.18				1999/10		22,701.53		18.18

				1999/11		1,404		71,770		3.21				1999/11		22,353.82		15.92

				1999/12		1,387		74,340		3.24				1999/12		22,972.39		16.56

				2000/01		1,175		58,920		3.28				2000/01		17,958.23		15.28

				2000/02		1,247		73,759		3.32				2000/02		22,197.47		17.80

				2000/03		1,267		67,299		3.33				2000/03		20,211.95		15.95

				2000/04		1,172		78,901		3.34				2000/04		23,653.32		20.18

				2000/05		1,239		67,696		3.38				2000/05		20,039.90		16.17

				2000/06		1,412		82,505		3.43				2000/06		24,086.27		17.06

				2000/07		1,268		69,001		3.40				2000/07		20,275.54		15.99

				2000/08		1,495		68,176		3.43				2000/08		19,863.63		13.29

				2000/09		1,321		62,148		3.44				2000/09		18,044.13		13.66

				2000/10		1,250		64,049		3.47				2000/10		18,470.01		14.78

				2000/11		1,347		64,560		3.48				2000/11		18,577.48		13.79

				2000/12		1,345		63,769		3.44				2000/12		18,525.64		13.77

				2001/01		1,338		64,333		3.50				2001/01		18,364.88		13.73

				2001/02		1,270		59,861		3.50				2001/02		17,123.11		13.48

				2001/03		1,259		70,665		3.50				2001/03		20,163.88		16.02

				2001/04		1,063		59,499		3.51				2001/04		16,949.94		15.95

				2001/05		1,208		69,546		3.51				2001/05		19,795.91		16.39

				2001/06		1,157		61,788		3.51				2001/06		17,621.25		15.23

				2001/07		1,338		70,790		3.50				2001/07		20,252.41		15.14

				2001/08		1,369		71,030		3.52				2001/08		20,203.03		14.76

				2001/09		1,132		63,815		3.54				2001/09		18,051.47		15.95

				2001/10		1,268		67,381		3.51				2001/10		19,171.53		15.12

				2001/11		1,220		77,072		3.50				2001/11		22,036.23		18.06

				2001/12		1,128		55,789		3.49				2001/12		15,999.22		14.18

				2002/01 p/		1,228		61,267		3.51				2002/01 p/		17,455.19		14.21

				2002/02		1,098		52,858		3.51				2002/02		15,049.86		13.71

				2002/03		1,088		59,152		3.57				2002/03		16,581.27		15.24

				2002/04		1,168		58,173		3.60				2002/04		16,152.72		13.83

				2002/05		1,007		54,547		3.64				2002/05		15,005.41		14.90

				2002/06		1,034		58,845		3.66				2002/06		16,064.13		15.54

				2002/07		1,172		69,422		3.68				2002/07		18,846.48		16.08

				2002/08		1,151		62,735		3.71				2002/08		16,929.43		14.71

				2002/09		1,327		61,682		3.74				2002/09		16,506.44		12.44

				2002/10		1,311		67,804		3.73				2002/10		18,156.61		13.85

				Nota

				Utilizadas en la elaboración del hule como pigmentos

														Pigmentos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		810		15,597.81		20.12

														1995		621		16,095.99		26.13

														1996		726		17,937.53		24.92

														1997		892		20,799.39		23.20

														1998		994		19,639.98		19.79

														1999		1,172		20,868.33		17.92

														2000		1,295		20,158.63		15.64

														2001		1,229		18,811.07		15.33

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		6.15%		2.71%		-3.81%





Plastificantes

		

				Plastificantes

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		3,111		18,709		1.03				1994/01		18,228.62		5.86

				1994/02		3,848		20,160		1.03				1994/02		19,605.79		5.10

				1994/03		4,085		19,138		1.03				1994/03		18,498.98		4.53

				1994/04		3,775		18,905		1.05				1994/04		18,080.43		4.79

				1994/05		3,464		19,661		1.05				1994/05		18,666.73		5.39

				1994/06		2,873		21,180		1.06				1994/06		19,915.83		6.93

				1994/07		4,045		21,507		1.07				1994/07		20,060.79		4.96

				1994/08		4,163		23,109		1.07				1994/08		21,535.83		5.17

				1994/09		3,961		22,462		1.08				1994/09		20,817.32		5.26

				1994/10		4,963		26,284		1.09				1994/10		24,194.89		4.88

				1994/11		3,162		22,560		1.09				1994/11		20,635.55		6.53

				1994/12		4,907		32,087		1.11				1994/12		28,930.46		5.90

				1995/01		3,953		36,178		1.20				1995/01		30,273.11		7.66

				1995/02		3,401		33,167		1.25				1995/02		26,523.58		7.80

				1995/03		4,262		47,649		1.33				1995/03		35,825.35		8.41

				1995/04		3,920		51,480		1.44				1995/04		35,741.55		9.12

				1995/05		2,292		30,332		1.49				1995/05		20,359.75		8.88

				1995/06		3,208		39,414		1.53				1995/06		25,798.29		8.04

				1995/07		3,265		36,042		1.55				1995/07		23,303.98		7.14

				1995/08		4,313		48,767		1.57				1995/08		31,007.08		7.19

				1995/09		2,645		31,942		1.60				1995/09		19,927.98		7.53

				1995/10		3,268		36,592		1.64				1995/10		22,354.31		6.84

				1995/11		3,731		46,343		1.70				1995/11		27,277.87		7.31

				1995/12		3,875		53,349		1.77				1995/12		30,157.37		7.78

				1996/01		3,375		43,684		1.82				1996/01		24,012.41		7.11

				1996/02		3,654		49,556		1.86				1996/02		26,622.19		7.29

				1996/03		4,720		55,346		1.92				1996/03		28,890.70		6.12

				1996/04		4,095		50,426		1.97				1996/04		25,590.68		6.25

				1996/05		4,409		56,077		1.99				1996/05		28,228.42		6.40

				1996/06		3,642		46,319		2.01				1996/06		23,088.89		6.34

				1996/07		2,939		30,980		2.03				1996/07		15,229.59		5.18

				1996/08		4,384		52,558		2.06				1996/08		25,474.89		5.81

				1996/09		3,856		47,010		2.10				1996/09		22,422.77		5.82

				1996/10		2,651		34,396		2.13				1996/10		16,123.93		6.08

				1996/11		3,201		34,302		2.16				1996/11		15,877.19		4.96

				1996/12		3,095		38,729		2.22				1996/12		17,467.90		5.64

				1997/01		3,641		44,856		2.26				1997/01		19,860.71		5.45

				1997/02		4,171		47,019		2.27				1997/02		20,708.21		4.96

				1997/03		3,041		41,429		2.28				1997/03		18,141.71		5.97

				1997/04		3,534		41,732		2.29				1997/04		18,198.11		5.15

				1997/05		4,423		53,441		2.31				1997/05		23,098.35		5.22

				1997/06		4,335		45,422		2.32				1997/06		19,544.31		4.51

				1997/07		4,253		49,686		2.34				1997/07		21,216.87		4.99

				1997/08		5,338		59,281		2.36				1997/08		25,097.52		4.70

				1997/09		4,043		46,293		2.38				1997/09		19,422.17		4.80

				1997/10		4,439		50,620		2.41				1997/10		21,010.65		4.73

				1997/11		4,749		53,659		2.44				1997/11		21,951.25		4.62

				1997/12		4,047		49,700		2.45				1997/12		20,285.77		5.01

				1998/01		3,615		47,556		2.50				1998/01		19,027.36		5.26

				1998/02		3,995		45,111		2.54				1998/02		17,764.09		4.45

				1998/03		4,321		52,499		2.56				1998/03		20,534.04		4.75

				1998/04		3,940		47,898		2.58				1998/04		18,572.95		4.71

				1998/05		5,345		51,078		2.59				1998/05		19,706.05		3.69

				1998/06		3,714		34,582		2.62				1998/06		13,213.87		3.56

				1998/07		5,221		54,073		2.64				1998/07		20,455.25		3.92

				1998/08		4,534		54,142		2.68				1998/08		20,237.86		4.46

				1998/09		4,872		57,895		2.77				1998/09		20,887.46		4.29

				1998/10		5,036		58,797		2.82				1998/10		20,845.70		4.14

				1998/11		4,846		54,977		2.85				1998/11		19,320.87		3.99

				1998/12		3,302		35,808		2.88				1998/12		12,443.72		3.77

				1999/01		3,666		48,875		2.95				1999/01		16,546.73		4.51

				1999/02		4,665		52,536		2.97				1999/02		17,686.81		3.79

				1999/03		4,684		53,978		3.00				1999/03		17,977.85		3.84

				1999/04		3,398		39,782		3.03				1999/04		13,148.66		3.87

				1999/05		5,778		53,798		3.03				1999/05		17,726.36		3.07

				1999/06		4,903		49,774		3.06				1999/06		16,251.79		3.31

				1999/07		4,726		51,665		3.09				1999/07		16,709.63		3.54

				1999/08		5,076		55,307		3.12				1999/08		17,722.92		3.49

				1999/09		3,857		43,740		3.15				1999/09		13,869.29		3.60

				1999/10		4,439		53,748		3.18				1999/10		16,922.25		3.81

				1999/11		3,862		46,766		3.21				1999/11		14,565.96		3.77

				1999/12		3,984		50,659		3.24				1999/12		15,654.54		3.93

				2000/01		3,795		39,458		3.28				2000/01		12,026.41		3.17

				2000/02		3,840		44,989		3.32				2000/02		13,539.26		3.53

				2000/03		4,661		53,211		3.33				2000/03		15,980.89		3.43

				2000/04		3,985		48,586		3.34				2000/04		14,565.34		3.66

				2000/05		3,916		48,536		3.38				2000/05		14,368.00		3.67

				2000/06		4,777		55,496		3.43				2000/06		16,201.34		3.39

				2000/07		4,904		60,847		3.40				2000/07		17,879.54		3.65

				2000/08		3,901		47,795		3.43				2000/08		13,925.46		3.57

				2000/09		5,215		60,201		3.44				2000/09		17,478.83		3.35

				2000/10		3,739		44,225		3.47				2000/10		12,753.30		3.41

				2000/11		4,698		53,969		3.48				2000/11		15,529.86		3.31

				2000/12		5,505		64,938		3.44				2000/12		18,865.25		3.43

				2001/01		4,609		57,555		3.50				2001/01		16,429.99		3.56

				2001/02		4,593		56,701		3.50				2001/02		16,219.20		3.53

				2001/03		4,904		60,847		3.50				2001/03		17,362.37		3.54

				2001/04		4,179		49,601		3.51				2001/04		14,130.22		3.38

				2001/05		3,926		48,191		3.51				2001/05		13,717.32		3.49

				2001/06		4,401		49,349		3.51				2001/06		14,073.78		3.20

				2001/07		2,837		29,160		3.50				2001/07		8,342.43		2.94

				2001/08		4,728		54,881		3.52				2001/08		15,609.78		3.30

				2001/09		5,034		55,513		3.54				2001/09		15,703.07		3.12

				2001/10		5,377		50,219		3.51				2001/10		14,288.52		2.66

				2001/11		5,723		58,756		3.50				2001/11		16,799.36		2.94

				2001/12		4,093		37,020		3.49				2001/12		10,616.63		2.59

				2002/01 p/		4,612		44,260		3.51				2002/01 p/		12,609.83		2.73

				2002/02		4,629		43,843		3.51				2002/02		12,483.09		2.70

				2002/03		6,389		57,507		3.57				2002/03		16,120.15		2.52

				2002/04		6,024		57,430		3.60				2002/04		15,946.42		2.65

				2002/05		5,079		53,810		3.64				2002/05		14,802.67		2.91

				2002/06		5,878		59,959		3.66				2002/06		16,368.24		2.78

				2002/07		3,840		31,730		3.68				2002/07		8,613.97		2.24

				2002/08		5,759		61,495		3.71				2002/08		16,594.81		2.88

				2002/09		5,289		59,910		3.74				2002/09		16,032.25		3.03

				2002/10		5,858		66,450		3.73				2002/10		17,794.04		3.04

				Nota

				Utilizados como agentes de regeneración

														Plastificantes

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		3,863		20,764.27		5.44

														1995		3,511		27,379.19		7.81

														1996		3,668		22,419.13		6.08

														1997		4,168		20,711.30		5.01

														1998		4,395		18,584.10		4.25

														1999		4,420		16,231.90		3.71

														2000		4,411		15,259.46		3.46

														2001		4,534		14,441.06		3.19

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		2.31%		-5.06%		-7.35%





Acidos orgánicos

		

				Acidos Orgánicos

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Corrientes		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

				1994/01		35,605		67,803		1.03				1994/01		66,062.07		1.86

				1994/02		32,738		61,416		1.03				1994/02		59,727.65		1.82

				1994/03		36,799		73,657		1.03				1994/03		71,197.60		1.93

				1994/04		31,899		61,931		1.05				1994/04		59,229.79		1.86

				1994/05		37,125		72,775		1.05				1994/05		69,094.73		1.86

				1994/06		34,835		69,074		1.06				1994/06		64,951.18		1.86

				1994/07		36,732		74,735		1.07				1994/07		69,709.54		1.90

				1994/08		38,248		77,842		1.07				1994/08		72,542.83		1.90

				1994/09		35,741		77,276		1.08				1994/09		71,617.80		2.00

				1994/10		41,532		91,987		1.09				1994/10		84,675.69		2.04

				1994/11		36,870		85,982		1.09				1994/11		78,647.43		2.13

				1994/12		44,144		116,685		1.11				1994/12		105,206.18		2.38

				1995/01		49,014		196,527		1.20				1995/01		164,450.33		3.36

				1995/02		43,646		174,362		1.25				1995/02		139,436.95		3.19

				1995/03		43,791		197,045		1.33				1995/03		148,150.14		3.38

				1995/04		50,033		257,599		1.44				1995/04		178,845.92		3.57

				1995/05		46,714		236,694		1.49				1995/05		158,876.16		3.40

				1995/06		41,336		224,418		1.53				1995/06		146,891.99		3.55

				1995/07		51,217		292,269		1.55				1995/07		188,974.82		3.69

				1995/08		52,419		298,356		1.57				1995/08		189,701.02		3.62

				1995/09		52,902		303,027		1.60				1995/09		189,052.53		3.57

				1995/10		51,083		311,518		1.64				1995/10		190,308.57		3.73

				1995/11		47,132		315,243		1.70				1995/11		185,554.61		3.94

				1995/12		57,188		382,606		1.77				1995/12		216,281.32		3.78

				1996/01		49,849		315,090		1.82				1996/01		173,200.02		3.47

				1996/02		36,565		234,430		1.86				1996/02		125,939.15		3.44

				1996/03		45,344		287,708		1.92				1996/03		150,184.06		3.31

				1996/04		52,644		275,819		1.97				1996/04		139,975.35		2.66

				1996/05		52,372		272,410		1.99				1996/05		137,127.57		2.62

				1996/06		44,665		228,613		2.01				1996/06		113,958.00		2.55

				1996/07		49,744		203,224		2.03				1996/07		99,903.77		2.01

				1996/08		46,475		190,192		2.06				1996/08		92,186.15		1.98

				1996/09		51,267		207,112		2.10				1996/09		98,788.01		1.93

				1996/10		59,150		232,618		2.13				1996/10		109,045.12		1.84

				1996/11		51,128		205,555		2.16				1996/11		95,144.20		1.86

				1996/12		61,444		246,471		2.22				1996/12		111,165.59		1.81

				1997/01		57,463		233,929		2.26				1997/01		103,575.80		1.80

				1997/02		49,767		207,774		2.27				1997/02		91,508.26		1.84

				1997/03		59,773		261,144		2.28				1997/03		114,354.65		1.91

				1997/04		58,884		254,562		2.29				1997/04		111,007.05		1.89

				1997/05		62,370		275,048		2.31				1997/05		118,881.66		1.91

				1997/06		57,838		260,634		2.32				1997/06		112,146.34		1.94

				1997/07		64,669		287,663		2.34				1997/07		122,837.56		1.90

				1997/08		62,884		265,341		2.36				1997/08		112,336.17		1.79

				1997/09		74,877		344,635		2.38				1997/09		144,591.21		1.93

				1997/10		83,519		387,410		2.41				1997/10		160,800.81		1.93

				1997/11		60,181		289,664		2.44				1997/11		118,498.05		1.97

				1997/12		59,195		281,323		2.45				1997/12		114,826.03		1.94

				1998/01		52,952		218,931		2.50				1998/01		87,595.23		1.65

				1998/02		51,185		214,026		2.54				1998/02		84,280.47		1.65

				1998/03		70,715		292,290		2.56				1998/03		114,323.99		1.62

				1998/04		70,867		271,740		2.58				1998/04		105,370.00		1.49

				1998/05		80,784		311,338		2.59				1998/05		120,115.17		1.49

				1998/06		80,155		296,111		2.62				1998/06		113,144.75		1.41

				1998/07		58,776		230,385		2.64				1998/07		87,152.22		1.48

				1998/08		73,123		301,669		2.68				1998/08		112,761.55		1.54

				1998/09		60,730		274,305		2.77				1998/09		98,964.23		1.63

				1998/10		54,945		235,165		2.82				1998/10		83,374.63		1.52

				1998/11		80,001		344,702		2.85				1998/11		121,140.51		1.51

				1998/12		67,737		279,063		2.88				1998/12		96,977.82		1.43

				1999/01		72,602		303,760		2.95				1999/01		102,838.55		1.42

				1999/02		64,162		271,928		2.97				1999/02		91,547.47		1.43

				1999/03		73,129		291,552		3.00				1999/03		97,103.95		1.33

				1999/04		66,953		268,334		3.03				1999/04		88,689.18		1.32

				1999/05		81,969		331,770		3.03				1999/05		109,317.70		1.33

				1999/06		83,019		349,264		3.06				1999/06		114,038.77		1.37

				1999/07		75,884		352,087		3.09				1999/07		113,872.92		1.50

				1999/08		81,148		370,262		3.12				1999/08		118,649.04		1.46

				1999/09		74,143		339,999		3.15				1999/09		107,808.55		1.45

				1999/10		74,787		378,903		3.18				1999/10		119,295.44		1.60

				1999/11		81,918		414,897		3.21				1999/11		129,225.76		1.58

				1999/12		92,839		451,745		3.24				1999/12		139,597.27		1.50

				2000/01		82,515		437,911		3.28				2000/01		133,470.93		1.62

				2000/02		72,300		370,483		3.32				2000/02		111,495.35		1.54

				2000/03		87,809		449,130		3.33				2000/03		134,887.50		1.54

				2000/04		82,866		466,719		3.34				2000/04		139,915.24		1.69

				2000/05		78,369		438,870		3.38				2000/05		129,917.71		1.66

				2000/06		84,224		491,962		3.43				2000/06		143,621.95		1.71

				2000/07		93,607		543,475		3.40				2000/07		159,696.95		1.71

				2000/08		63,449		367,035		3.43				2000/08		106,938.60		1.69

				2000/09		79,861		456,472		3.44				2000/09		132,532.66		1.66

				2000/10		75,269		437,661		3.47				2000/10		126,209.64		1.68

				2000/11		77,898		445,570		3.48				2000/11		128,215.08		1.65

				2000/12		83,518		478,758		3.44				2000/12		139,084.81		1.67

				2001/01		68,577		402,032		3.50				2001/01		114,766.45		1.67

				2001/02		73,121		426,266		3.50				2001/02		121,932.49		1.67

				2001/03		82,228		475,865		3.50				2001/03		135,785.53		1.65

				2001/04		77,859		442,981		3.51				2001/04		126,195.42		1.62

				2001/05		78,929		450,750		3.51				2001/05		128,303.66		1.63

				2001/06		72,376		408,440		3.51				2001/06		116,482.53		1.61

				2001/07		67,030		378,622		3.50				2001/07		108,320.50		1.62

				2001/08		68,001		378,634		3.52				2001/08		107,694.70		1.58

				2001/09		80,583		461,761		3.54				2001/09		130,619.24		1.62

				2001/10		77,876		415,256		3.51				2001/10		118,150.40		1.52

				2001/11		75,254		394,593		3.50				2001/11		112,821.00		1.50

				2001/12		50,932		255,100		3.49				2001/12		73,157.80		1.44

				2002/01 p/		71,520		315,666		3.51				2002/01 p/		89,934.39		1.26

				2002/02		69,067		307,472		3.51				2002/02		87,544.18		1.27

				2002/03		82,356		362,528		3.57				2002/03		101,622.53		1.23

				2002/04		81,629		401,688		3.60				2002/04		111,535.51		1.37

				2002/05		79,449		444,680		3.64				2002/05		122,327.66		1.54

				2002/06		88,104		481,476		3.66				2002/06		131,438.42		1.49

				2002/07		81,972		443,381		3.68				2002/07		120,367.76		1.47

				2002/08		88,529		476,990		3.71				2002/08		128,718.70		1.45

				2002/09		87,421		483,140		3.74				2002/09		129,290.94		1.48

				2002/10		87,300		490,600		3.73				2002/10		131,373.28		1.50

				Nota

				Los ácidos orgánicos resultan ser la categoría más

				cercana al ácido saliciílico y benzoico, ya que tanto uno, como otro son

				ácidos orgánicos, y son usados como retardadores

														Acidos Orgánicos

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994		36,856		72,721.87		1.96

														1995		48,873		174,710.36		3.57

														1996		50,054		120,551.42		2.46

														1997		62,618		118,780.30		1.89

														1998		66,831		102,100.05		1.54

														1999		76,879		110,998.72		1.44

														2000		80,140		132,165.54		1.65

														2001		72,731		116,185.81		1.59

														Fuente

														INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002

														PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor Miles de Pesos Constantes de 1993		Precio medio a precios de 1993

														1994-2001		10.20%		6.92%		-2.93%





Hoja3
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Petroquímica

		

				Clase 3401 Petroquímica Básica

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988		1,858,288

				1989		2,172,864

				1990		2,445,774

				1991		2,143,698

				1992		2,268,695

				1993		2,083,283

				1994		2,256,196

				1995		2,353,843

				1996		2,247,862

				1997		1,983,285

				1998		1,735,375

				1999		1,506,214

				2000		1,354,260

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		3.29%

				1994-2000		-8.16%

				1988-2000		-2.60%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento





Clase 3702

		

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		129,898.00		129,898.00

				1989		131,287.00		135,009.50

				1990		135,765.00		140,121.00

				1991		137,695.00		145,232.50

				1992		150,344.00		150,344.00

				1993		135,495.00		153,388.25

				1994		128,053.00		156,432.50

				1995		138,320.00		159,476.75

				1996		137,187.00		162,521.00

				1997		147,143.00		165,565.25

				1998		157,513.00		168,609.50

				1999		158,235.00		171,653.75

				2000		174,698.00		174,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		-0.24%

				1994-2000		5.31%

				1988-2000		2.50%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento





Gráfico 3702

		1988		1988

		1989		1989

		1990		1990

		1991		1991

		1992		1992

		1993		1993

		1994		1994

		1995		1995

		1996		1996

		1997		1997

		1998		1998

		1999		1999

		2000		2000



Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

Año

Miles de pesos de 1993

Evolución del PIB Potencial vs PIB Observado

129898

129898

131287

135009.5

135765

140121

137695

145232.5

150344

150344

135495

153388.25

128053

156432.5

138320

159476.75

137187

162521

147143

165565.25

157513

168609.5

158235

171653.75

174698

174698



Clase 3701

		

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,010,823.00		1,010,823.00

				1989		1,032,847.00		1,059,172.75

				1990		1,079,760.00		1,107,522.50

				1991		1,095,963.00		1,155,872.25

				1992		1,204,222.00		1,204,222.00

				1993		1,084,658.00		1,265,281.50

				1994		1,061,884.00		1,326,341.00

				1995		1,052,297.00		1,387,400.50

				1996		1,188,006.00		1,448,460.00

				1997		1,285,808.00		1,509,519.50

				1998		1,542,393.00		1,570,579.00

				1999		1,617,370.00		1,631,638.50

				2000		1,692,698.00		1,692,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		0.82%

				1994-2000		8.08%

				1988-2000		4.39%
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Clase 3711

		

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,552,715.00		1,552,715.00

				1989		1,535,162.00		1,649,863.44

				1990		1,571,865.00		1,747,011.89

				1991		1,638,889.00		1,844,160.33

				1992		1,688,359.00		1,941,308.78

				1993		1,595,802.00		2,038,457.22

				1994		1,782,511.00		2,135,605.67

				1995		2,024,932.00		2,232,754.11

				1996		2,259,824.00		2,329,902.56

				1997		2,427,051.00		2,427,051.00

				1998		2,487,727.00		2,479,778.50

				1999		2,532,506.00		2,532,506.00

				2000		2,550,234.00		2,585,233.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.33%

				1994-2000		6.15%

				1988-2000		4.22%
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Clase 3501

		

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		430,982.00		430,982.00

				1989		457,069.00		456,435.17

				1990		477,722.00		481,888.33

				1991		530,439.00		507,341.50

				1992		540,766.00		532,794.67

				1993		543,483.00		558,247.83

				1994		583,701.00		583,701.00

				1995		496,730.00		619,454.50

				1996		575,710.00		655,208.00

				1997		674,156.00		690,961.50

				1998		713,931.00		726,715.00

				1999		743,916.00		762,468.50

				2000		798,222.00		798,222.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		5.19%

				1994-2000		5.36%

				1988-2000		5.27%
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Clase 3521 

		

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,363,731.00		1,363,731.00

				1989		1,412,012.00		1,409,617.86

				1990		1,470,547.00		1,455,504.71

				1991		1,445,750.00		1,501,391.57

				1992		1,494,104.00		1,547,278.43

				1993		1,465,652.00		1,593,165.29

				1994		1,531,096.00		1,639,052.14

				1995		1,684,939.00		1,684,939.00

				1996		1,721,529.00		1,785,513.50

				1997		1,869,730.00		1,886,088.00

				1998		1,926,381.00		1,986,662.50

				1999		2,087,237.00		2,087,237.00

				2000		2,033,909.00		2,187,811.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.95%

				1994-2000		4.85%

				1988-2000		3.39%
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Clase 3522

		

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,076,420.00		1,076,420.00

				1989		1,114,534.00		1,104,283.56

				1990		1,160,732.00		1,132,147.11

				1991		1,141,098.00		1,160,010.67

				1992		1,178,056.00		1,187,874.22

				1993		1,154,957.00		1,215,737.78

				1994		1,156,112.00		1,243,601.33

				1995		1,164,205.00		1,271,464.89

				1996		1,272,476.00		1,299,328.44

				1997		1,327,192.00		1,327,192.00

				1998		1,336,482.00		1,343,243.00

				1999		1,371,231.00		1,359,294.00

				2000		1,375,345.00		1,375,345.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.20%

				1994-2000		2.94%

				1988-2000		2.06%
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Clase 5071

		

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		648,430.00		648,430.00

				1989		683,301.00		702,347.00

				1990		756,264.00		756,264.00

				1991		704,865.00		773,433.70

				1992		746,183.00		790,603.40

				1993		659,269.00		807,773.10

				1994		738,382.00		824,942.80

				1995		630,953.00		842,112.50

				1996		771,892.00		859,282.20

				1997		828,660.00		876,451.90

				1998		835,686.00		893,621.60

				1999		912,385.00		910,791.30

				2000		927,961.00		927,961.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.19%

				1994-2000		3.88%

				1988-2000		3.03%
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_1106577140.xls
Clase 351100

		

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		415,149.00		684,714.00		9,353,392.20		8,008,259.90		1,345,132.30

		1998		35.00		27,656.00		4,217,141.00		655,852.00		58,714,431.00		48,520,946.00		10,193,485.00

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		816,909.13		1,347,345.46		18,405,130.49		15,758,247.41		2,646,883.07

		1998		35.00		27,656.00		1,580,555.74		245,808.87		22,005,769.10		18,185,320.30		3,820,448.80

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,829,973.94		9.94%				1988-1998		-15.64%		1.80%		3.74%

		1998		2,239,893.05		10.18%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		2.04%		0.23%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		50.90%

		1998		6.43%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-18.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351211

		

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		131,877.10		73,866.20		1,774,471.90		1,086,336.40		688,135.50

		1998		99.00		4,995.00		637,849.00		888,067.00		12,358,888.00		8,682,225.00		3,676,663.00

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		259,501.06		145,350.16		3,491,715.75		2,137,637.64		1,354,078.11

		1998		99.00		4,995.00		239,061.46		332,841.47		4,632,027.10		3,254,038.83		1,377,988.27

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,094,577.05		31.35%				1988-1998		8.64%		2.87%		0.18%

		1998		1,138,926.80		24.59%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		0.40%		-2.40%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.73%

		1998		24.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		8.45%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351212

		

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		198,652.90		60,288.90		2,039,055.80		1,189,873.50		849,182.30

		1998		135.00		8,541.00		1,001,522.00		954,187.00		10,246,451.00		7,016,257.00		3,230,194.00

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		390,899.09		118,633.44		4,012,350.52		2,341,372.69		1,670,977.83

		1998		135.00		8,541.00		375,363.63		357,622.79		3,840,300.09		2,629,645.37		1,210,654.72

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,280,078.74		31.90%				1988-1998		11.67%		-0.44%		-3.17%

		1998		835,291.10		21.75%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.18%		-3.76%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		7.10%

		1998		29.54%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.32%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351213

		

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		50,219.00		36,973.20		506,959.40		310,830.10		196,129.30

		1998		83.00		3,400.00		468,287.00		401,793.00		4,722,727.00		2,773,789.00		1,948,938.00

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		98,818.40		72,753.99		997,568.98		611,635.70		385,933.28

		1998		83.00		3,400.00		175,510.78		150,589.28		1,770,045.93		1,039,597.24		730,448.70

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		287,114.88		28.78%				1988-1998		7.55%		5.90%		6.59%

		1998		554,937.92		31.35%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		6.81%		0.86%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		18.85%

		1998		20.62%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		0.90%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351231

		

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		99,315.70		42,026.40		1,830,155.70		1,228,681.10		601,476.60

		1998		383.00		9,575.00		863,167.00		741,370.00		9,960,298.00		7,509,404.00		2,450,894.00

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		195,428.39		82,697.42		3,601,287.51		2,417,736.31		1,183,555.13

		1998		383.00		9,575.00		323,509.12		277,860.43		3,733,051.90		2,814,473.51		918,578.39

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		988,122.80		27.44%				1988-1998		12.88%		0.36%		-2.50%

		1998		595,069.27		15.94%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.94%		-5.29%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		6.99%

		1998		30.25%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.78%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351232

		

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		54,414.80		12,133.50		442,355.40		322,936.50		119,418.90

		1998		44.00		1,138.00		96,100.00		21,644.00		1,633,026.00		1,480,084.00		152,942.00

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		107,074.68		23,875.69		870,444.51		635,458.06		234,986.45

		1998		44.00		1,138.00		36,017.63		8,112.02		612,047.03		554,725.41		57,321.62

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		127,911.77		14.69%				1988-1998		-10.23%		-3.46%		-13.16%

		1998		21,303.99		3.48%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-16.41%		-13.41%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.16%

		1998		14.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		3.37%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351300

		

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		100,636.60		13,160.30		1,089,939.70		697,218.40		392,721.30

		1998		44.00		13,653.00		1,652,083.00		169,573.00		14,965,837.00		9,550,390.00		5,415,447.00

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		198,027.59		25,896.17		2,144,728.03		1,371,950.98		772,777.04

		1998		44.00		13,653.00		619,189.46		63,554.81		5,609,093.84		3,579,421.17		2,029,672.68

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		574,749.45		26.80%				1988-1998		9.39%		10.09%		10.14%

		1998		1,410,483.21		25.15%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		9.39%		-0.63%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		3.35%

		1998		3.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-0.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 381404

		

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		48,559.80		18,245.50		463,726.40		308,009.10		155,717.30

		1998		68.00		9,568.00		750,835.00		682,746.00		6,100,008.00		4,838,675.00		1,261,333.00

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		95,553.51		35,902.57		912,497.28		606,084.68		306,412.60

		1998		68.00		9,568.00		281,407.85		255,888.55		2,286,241.48		1,813,502.46		472,739.02

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		210,859.09		23.11%				1988-1998		21.70%		9.62%		4.43%

		1998		191,331.18		8.37%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-0.97%		-9.66%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		11.72%

		1998		54.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		16.54%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento






_1106577209.xls
Clase 351100

		

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		415,149.00		684,714.00		9,353,392.20		8,008,259.90		1,345,132.30

		1998		35.00		27,656.00		4,217,141.00		655,852.00		58,714,431.00		48,520,946.00		10,193,485.00

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		816,909.13		1,347,345.46		18,405,130.49		15,758,247.41		2,646,883.07

		1998		35.00		27,656.00		1,580,555.74		245,808.87		22,005,769.10		18,185,320.30		3,820,448.80

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,829,973.94		9.94%				1988-1998		-15.64%		1.80%		3.74%

		1998		2,239,893.05		10.18%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		2.04%		0.23%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		50.90%

		1998		6.43%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-18.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351211

		

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		131,877.10		73,866.20		1,774,471.90		1,086,336.40		688,135.50

		1998		99.00		4,995.00		637,849.00		888,067.00		12,358,888.00		8,682,225.00		3,676,663.00

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		259,501.06		145,350.16		3,491,715.75		2,137,637.64		1,354,078.11

		1998		99.00		4,995.00		239,061.46		332,841.47		4,632,027.10		3,254,038.83		1,377,988.27

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,094,577.05		31.35%				1988-1998		8.64%		2.87%		0.18%

		1998		1,138,926.80		24.59%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		0.40%		-2.40%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.73%

		1998		24.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		8.45%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351212

		

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		198,652.90		60,288.90		2,039,055.80		1,189,873.50		849,182.30

		1998		135.00		8,541.00		1,001,522.00		954,187.00		10,246,451.00		7,016,257.00		3,230,194.00

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		390,899.09		118,633.44		4,012,350.52		2,341,372.69		1,670,977.83

		1998		135.00		8,541.00		375,363.63		357,622.79		3,840,300.09		2,629,645.37		1,210,654.72

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,280,078.74		31.90%				1988-1998		11.67%		-0.44%		-3.17%

		1998		835,291.10		21.75%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.18%		-3.76%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		7.10%

		1998		29.54%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.32%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351213

		

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		50,219.00		36,973.20		506,959.40		310,830.10		196,129.30

		1998		83.00		3,400.00		468,287.00		401,793.00		4,722,727.00		2,773,789.00		1,948,938.00

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		98,818.40		72,753.99		997,568.98		611,635.70		385,933.28

		1998		83.00		3,400.00		175,510.78		150,589.28		1,770,045.93		1,039,597.24		730,448.70

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		287,114.88		28.78%				1988-1998		7.55%		5.90%		6.59%

		1998		554,937.92		31.35%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		6.81%		0.86%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		18.85%

		1998		20.62%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		0.90%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351231

		

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		99,315.70		42,026.40		1,830,155.70		1,228,681.10		601,476.60

		1998		383.00		9,575.00		863,167.00		741,370.00		9,960,298.00		7,509,404.00		2,450,894.00

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		195,428.39		82,697.42		3,601,287.51		2,417,736.31		1,183,555.13

		1998		383.00		9,575.00		323,509.12		277,860.43		3,733,051.90		2,814,473.51		918,578.39

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		988,122.80		27.44%				1988-1998		12.88%		0.36%		-2.50%

		1998		595,069.27		15.94%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.94%		-5.29%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		6.99%

		1998		30.25%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.78%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351232

		

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		54,414.80		12,133.50		442,355.40		322,936.50		119,418.90

		1998		44.00		1,138.00		96,100.00		21,644.00		1,633,026.00		1,480,084.00		152,942.00

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		107,074.68		23,875.69		870,444.51		635,458.06		234,986.45

		1998		44.00		1,138.00		36,017.63		8,112.02		612,047.03		554,725.41		57,321.62

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		127,911.77		14.69%				1988-1998		-10.23%		-3.46%		-13.16%

		1998		21,303.99		3.48%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-16.41%		-13.41%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.16%

		1998		14.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		3.37%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351300

		

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		100,636.60		13,160.30		1,089,939.70		697,218.40		392,721.30

		1998		44.00		13,653.00		1,652,083.00		169,573.00		14,965,837.00		9,550,390.00		5,415,447.00

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		198,027.59		25,896.17		2,144,728.03		1,371,950.98		772,777.04

		1998		44.00		13,653.00		619,189.46		63,554.81		5,609,093.84		3,579,421.17		2,029,672.68

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		574,749.45		26.80%				1988-1998		9.39%		10.09%		10.14%

		1998		1,410,483.21		25.15%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		9.39%		-0.63%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		3.35%

		1998		3.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-0.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 381404

		

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		48,559.80		18,245.50		463,726.40		308,009.10		155,717.30

		1998		68.00		9,568.00		750,835.00		682,746.00		6,100,008.00		4,838,675.00		1,261,333.00

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		95,553.51		35,902.57		912,497.28		606,084.68		306,412.60

		1998		68.00		9,568.00		281,407.85		255,888.55		2,286,241.48		1,813,502.46		472,739.02

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		210,859.09		23.11%				1988-1998		21.70%		9.62%		4.43%

		1998		191,331.18		8.37%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-0.97%		-9.66%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		11.72%

		1998		54.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		16.54%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento






_1106577228.xls
Clase 351100

		

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		415,149.00		684,714.00		9,353,392.20		8,008,259.90		1,345,132.30

		1998		35.00		27,656.00		4,217,141.00		655,852.00		58,714,431.00		48,520,946.00		10,193,485.00

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		816,909.13		1,347,345.46		18,405,130.49		15,758,247.41		2,646,883.07

		1998		35.00		27,656.00		1,580,555.74		245,808.87		22,005,769.10		18,185,320.30		3,820,448.80

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,829,973.94		9.94%				1988-1998		-15.64%		1.80%		3.74%

		1998		2,239,893.05		10.18%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		2.04%		0.23%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		50.90%

		1998		6.43%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-18.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351211

		

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		131,877.10		73,866.20		1,774,471.90		1,086,336.40		688,135.50

		1998		99.00		4,995.00		637,849.00		888,067.00		12,358,888.00		8,682,225.00		3,676,663.00

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		259,501.06		145,350.16		3,491,715.75		2,137,637.64		1,354,078.11

		1998		99.00		4,995.00		239,061.46		332,841.47		4,632,027.10		3,254,038.83		1,377,988.27

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,094,577.05		31.35%				1988-1998		8.64%		2.87%		0.18%

		1998		1,138,926.80		24.59%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		0.40%		-2.40%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.73%

		1998		24.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		8.45%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351212

		

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		198,652.90		60,288.90		2,039,055.80		1,189,873.50		849,182.30

		1998		135.00		8,541.00		1,001,522.00		954,187.00		10,246,451.00		7,016,257.00		3,230,194.00

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		390,899.09		118,633.44		4,012,350.52		2,341,372.69		1,670,977.83

		1998		135.00		8,541.00		375,363.63		357,622.79		3,840,300.09		2,629,645.37		1,210,654.72

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,280,078.74		31.90%				1988-1998		11.67%		-0.44%		-3.17%

		1998		835,291.10		21.75%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.18%		-3.76%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		7.10%

		1998		29.54%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.32%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351213

		

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		50,219.00		36,973.20		506,959.40		310,830.10		196,129.30

		1998		83.00		3,400.00		468,287.00		401,793.00		4,722,727.00		2,773,789.00		1,948,938.00

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		98,818.40		72,753.99		997,568.98		611,635.70		385,933.28

		1998		83.00		3,400.00		175,510.78		150,589.28		1,770,045.93		1,039,597.24		730,448.70

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		287,114.88		28.78%				1988-1998		7.55%		5.90%		6.59%

		1998		554,937.92		31.35%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		6.81%		0.86%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		18.85%

		1998		20.62%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		0.90%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351231

		

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		99,315.70		42,026.40		1,830,155.70		1,228,681.10		601,476.60

		1998		383.00		9,575.00		863,167.00		741,370.00		9,960,298.00		7,509,404.00		2,450,894.00

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		195,428.39		82,697.42		3,601,287.51		2,417,736.31		1,183,555.13

		1998		383.00		9,575.00		323,509.12		277,860.43		3,733,051.90		2,814,473.51		918,578.39

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		988,122.80		27.44%				1988-1998		12.88%		0.36%		-2.50%

		1998		595,069.27		15.94%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.94%		-5.29%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		6.99%

		1998		30.25%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.78%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351232

		

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		54,414.80		12,133.50		442,355.40		322,936.50		119,418.90

		1998		44.00		1,138.00		96,100.00		21,644.00		1,633,026.00		1,480,084.00		152,942.00

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		107,074.68		23,875.69		870,444.51		635,458.06		234,986.45

		1998		44.00		1,138.00		36,017.63		8,112.02		612,047.03		554,725.41		57,321.62

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		127,911.77		14.69%				1988-1998		-10.23%		-3.46%		-13.16%

		1998		21,303.99		3.48%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-16.41%		-13.41%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.16%

		1998		14.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		3.37%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351300

		

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		100,636.60		13,160.30		1,089,939.70		697,218.40		392,721.30

		1998		44.00		13,653.00		1,652,083.00		169,573.00		14,965,837.00		9,550,390.00		5,415,447.00

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		198,027.59		25,896.17		2,144,728.03		1,371,950.98		772,777.04

		1998		44.00		13,653.00		619,189.46		63,554.81		5,609,093.84		3,579,421.17		2,029,672.68

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		574,749.45		26.80%				1988-1998		9.39%		10.09%		10.14%

		1998		1,410,483.21		25.15%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		9.39%		-0.63%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		3.35%

		1998		3.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-0.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 381404

		

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		48,559.80		18,245.50		463,726.40		308,009.10		155,717.30

		1998		68.00		9,568.00		750,835.00		682,746.00		6,100,008.00		4,838,675.00		1,261,333.00

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		95,553.51		35,902.57		912,497.28		606,084.68		306,412.60

		1998		68.00		9,568.00		281,407.85		255,888.55		2,286,241.48		1,813,502.46		472,739.02

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		210,859.09		23.11%				1988-1998		21.70%		9.62%		4.43%

		1998		191,331.18		8.37%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-0.97%		-9.66%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		11.72%

		1998		54.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		16.54%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento
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Clase 351100

		

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		415,149.00		684,714.00		9,353,392.20		8,008,259.90		1,345,132.30

		1998		35.00		27,656.00		4,217,141.00		655,852.00		58,714,431.00		48,520,946.00		10,193,485.00

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		816,909.13		1,347,345.46		18,405,130.49		15,758,247.41		2,646,883.07

		1998		35.00		27,656.00		1,580,555.74		245,808.87		22,005,769.10		18,185,320.30		3,820,448.80

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,829,973.94		9.94%				1988-1998		-15.64%		1.80%		3.74%

		1998		2,239,893.05		10.18%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		2.04%		0.23%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		50.90%

		1998		6.43%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-18.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351211

		

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		131,877.10		73,866.20		1,774,471.90		1,086,336.40		688,135.50

		1998		99.00		4,995.00		637,849.00		888,067.00		12,358,888.00		8,682,225.00		3,676,663.00

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		259,501.06		145,350.16		3,491,715.75		2,137,637.64		1,354,078.11

		1998		99.00		4,995.00		239,061.46		332,841.47		4,632,027.10		3,254,038.83		1,377,988.27

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,094,577.05		31.35%				1988-1998		8.64%		2.87%		0.18%

		1998		1,138,926.80		24.59%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		0.40%		-2.40%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.73%

		1998		24.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		8.45%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351212

		

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		198,652.90		60,288.90		2,039,055.80		1,189,873.50		849,182.30

		1998		135.00		8,541.00		1,001,522.00		954,187.00		10,246,451.00		7,016,257.00		3,230,194.00

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		390,899.09		118,633.44		4,012,350.52		2,341,372.69		1,670,977.83

		1998		135.00		8,541.00		375,363.63		357,622.79		3,840,300.09		2,629,645.37		1,210,654.72

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,280,078.74		31.90%				1988-1998		11.67%		-0.44%		-3.17%

		1998		835,291.10		21.75%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.18%		-3.76%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		7.10%

		1998		29.54%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.32%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351213

		

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		50,219.00		36,973.20		506,959.40		310,830.10		196,129.30

		1998		83.00		3,400.00		468,287.00		401,793.00		4,722,727.00		2,773,789.00		1,948,938.00

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		98,818.40		72,753.99		997,568.98		611,635.70		385,933.28

		1998		83.00		3,400.00		175,510.78		150,589.28		1,770,045.93		1,039,597.24		730,448.70

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		287,114.88		28.78%				1988-1998		7.55%		5.90%		6.59%

		1998		554,937.92		31.35%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		6.81%		0.86%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		18.85%

		1998		20.62%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		0.90%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351231

		

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		99,315.70		42,026.40		1,830,155.70		1,228,681.10		601,476.60

		1998		383.00		9,575.00		863,167.00		741,370.00		9,960,298.00		7,509,404.00		2,450,894.00

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		195,428.39		82,697.42		3,601,287.51		2,417,736.31		1,183,555.13

		1998		383.00		9,575.00		323,509.12		277,860.43		3,733,051.90		2,814,473.51		918,578.39

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		988,122.80		27.44%				1988-1998		12.88%		0.36%		-2.50%

		1998		595,069.27		15.94%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.94%		-5.29%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		6.99%

		1998		30.25%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.78%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351232

		

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		54,414.80		12,133.50		442,355.40		322,936.50		119,418.90

		1998		44.00		1,138.00		96,100.00		21,644.00		1,633,026.00		1,480,084.00		152,942.00

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		107,074.68		23,875.69		870,444.51		635,458.06		234,986.45

		1998		44.00		1,138.00		36,017.63		8,112.02		612,047.03		554,725.41		57,321.62

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		127,911.77		14.69%				1988-1998		-10.23%		-3.46%		-13.16%

		1998		21,303.99		3.48%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-16.41%		-13.41%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.16%

		1998		14.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		3.37%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351300

		

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		100,636.60		13,160.30		1,089,939.70		697,218.40		392,721.30

		1998		44.00		13,653.00		1,652,083.00		169,573.00		14,965,837.00		9,550,390.00		5,415,447.00

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		198,027.59		25,896.17		2,144,728.03		1,371,950.98		772,777.04

		1998		44.00		13,653.00		619,189.46		63,554.81		5,609,093.84		3,579,421.17		2,029,672.68

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		574,749.45		26.80%				1988-1998		9.39%		10.09%		10.14%

		1998		1,410,483.21		25.15%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		9.39%		-0.63%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		3.35%

		1998		3.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-0.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 381404

		

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		48,559.80		18,245.50		463,726.40		308,009.10		155,717.30

		1998		68.00		9,568.00		750,835.00		682,746.00		6,100,008.00		4,838,675.00		1,261,333.00

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		95,553.51		35,902.57		912,497.28		606,084.68		306,412.60

		1998		68.00		9,568.00		281,407.85		255,888.55		2,286,241.48		1,813,502.46		472,739.02

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		210,859.09		23.11%				1988-1998		21.70%		9.62%		4.43%

		1998		191,331.18		8.37%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-0.97%		-9.66%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		11.72%

		1998		54.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		16.54%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento
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Clase 351100

		

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		415,149.00		684,714.00		9,353,392.20		8,008,259.90		1,345,132.30

		1998		35.00		27,656.00		4,217,141.00		655,852.00		58,714,431.00		48,520,946.00		10,193,485.00

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		816,909.13		1,347,345.46		18,405,130.49		15,758,247.41		2,646,883.07

		1998		35.00		27,656.00		1,580,555.74		245,808.87		22,005,769.10		18,185,320.30		3,820,448.80

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,829,973.94		9.94%				1988-1998		-15.64%		1.80%		3.74%

		1998		2,239,893.05		10.18%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		2.04%		0.23%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		50.90%

		1998		6.43%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-18.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351211

		

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		131,877.10		73,866.20		1,774,471.90		1,086,336.40		688,135.50

		1998		99.00		4,995.00		637,849.00		888,067.00		12,358,888.00		8,682,225.00		3,676,663.00

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		259,501.06		145,350.16		3,491,715.75		2,137,637.64		1,354,078.11

		1998		99.00		4,995.00		239,061.46		332,841.47		4,632,027.10		3,254,038.83		1,377,988.27

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,094,577.05		31.35%				1988-1998		8.64%		2.87%		0.18%

		1998		1,138,926.80		24.59%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		0.40%		-2.40%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.73%

		1998		24.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		8.45%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351212

		

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		198,652.90		60,288.90		2,039,055.80		1,189,873.50		849,182.30

		1998		135.00		8,541.00		1,001,522.00		954,187.00		10,246,451.00		7,016,257.00		3,230,194.00

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		390,899.09		118,633.44		4,012,350.52		2,341,372.69		1,670,977.83

		1998		135.00		8,541.00		375,363.63		357,622.79		3,840,300.09		2,629,645.37		1,210,654.72

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,280,078.74		31.90%				1988-1998		11.67%		-0.44%		-3.17%

		1998		835,291.10		21.75%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.18%		-3.76%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		7.10%

		1998		29.54%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.32%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351213

		

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		50,219.00		36,973.20		506,959.40		310,830.10		196,129.30

		1998		83.00		3,400.00		468,287.00		401,793.00		4,722,727.00		2,773,789.00		1,948,938.00

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		98,818.40		72,753.99		997,568.98		611,635.70		385,933.28

		1998		83.00		3,400.00		175,510.78		150,589.28		1,770,045.93		1,039,597.24		730,448.70

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		287,114.88		28.78%				1988-1998		7.55%		5.90%		6.59%

		1998		554,937.92		31.35%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		6.81%		0.86%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		18.85%

		1998		20.62%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		0.90%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351231

		

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		99,315.70		42,026.40		1,830,155.70		1,228,681.10		601,476.60

		1998		383.00		9,575.00		863,167.00		741,370.00		9,960,298.00		7,509,404.00		2,450,894.00

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		195,428.39		82,697.42		3,601,287.51		2,417,736.31		1,183,555.13

		1998		383.00		9,575.00		323,509.12		277,860.43		3,733,051.90		2,814,473.51		918,578.39

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		988,122.80		27.44%				1988-1998		12.88%		0.36%		-2.50%

		1998		595,069.27		15.94%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.94%		-5.29%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		6.99%

		1998		30.25%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.78%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351232

		

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		54,414.80		12,133.50		442,355.40		322,936.50		119,418.90

		1998		44.00		1,138.00		96,100.00		21,644.00		1,633,026.00		1,480,084.00		152,942.00

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		107,074.68		23,875.69		870,444.51		635,458.06		234,986.45

		1998		44.00		1,138.00		36,017.63		8,112.02		612,047.03		554,725.41		57,321.62

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		127,911.77		14.69%				1988-1998		-10.23%		-3.46%		-13.16%

		1998		21,303.99		3.48%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-16.41%		-13.41%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.16%

		1998		14.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		3.37%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351300

		

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		100,636.60		13,160.30		1,089,939.70		697,218.40		392,721.30

		1998		44.00		13,653.00		1,652,083.00		169,573.00		14,965,837.00		9,550,390.00		5,415,447.00

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		198,027.59		25,896.17		2,144,728.03		1,371,950.98		772,777.04

		1998		44.00		13,653.00		619,189.46		63,554.81		5,609,093.84		3,579,421.17		2,029,672.68

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		574,749.45		26.80%				1988-1998		9.39%		10.09%		10.14%

		1998		1,410,483.21		25.15%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		9.39%		-0.63%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		3.35%

		1998		3.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-0.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 381404

		

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		48,559.80		18,245.50		463,726.40		308,009.10		155,717.30

		1998		68.00		9,568.00		750,835.00		682,746.00		6,100,008.00		4,838,675.00		1,261,333.00

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		95,553.51		35,902.57		912,497.28		606,084.68		306,412.60

		1998		68.00		9,568.00		281,407.85		255,888.55		2,286,241.48		1,813,502.46		472,739.02

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		210,859.09		23.11%				1988-1998		21.70%		9.62%		4.43%

		1998		191,331.18		8.37%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-0.97%		-9.66%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		11.72%

		1998		54.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		16.54%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento






_1106577113.xls
Clase 351100

		

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		415,149.00		684,714.00		9,353,392.20		8,008,259.90		1,345,132.30

		1998		35.00		27,656.00		4,217,141.00		655,852.00		58,714,431.00		48,520,946.00		10,193,485.00

		CLASE 351100  Fabricación de productos petroquimicos básicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		15.00		27,353.00		816,909.13		1,347,345.46		18,405,130.49		15,758,247.41		2,646,883.07

		1998		35.00		27,656.00		1,580,555.74		245,808.87		22,005,769.10		18,185,320.30		3,820,448.80

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,829,973.94		9.94%				1988-1998		-15.64%		1.80%		3.74%

		1998		2,239,893.05		10.18%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		2.04%		0.23%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		50.90%

		1998		6.43%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-18.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351211

		

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		131,877.10		73,866.20		1,774,471.90		1,086,336.40		688,135.50

		1998		99.00		4,995.00		637,849.00		888,067.00		12,358,888.00		8,682,225.00		3,676,663.00

		CLASE  351211 Fabricación de productos  quimicos básicos organicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		77.00		6,686.00		259,501.06		145,350.16		3,491,715.75		2,137,637.64		1,354,078.11

		1998		99.00		4,995.00		239,061.46		332,841.47		4,632,027.10		3,254,038.83		1,377,988.27

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,094,577.05		31.35%				1988-1998		8.64%		2.87%		0.18%

		1998		1,138,926.80		24.59%

		Margen.		Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		0.40%		-2.40%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.73%

		1998		24.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		8.45%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351212

		

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		198,652.90		60,288.90		2,039,055.80		1,189,873.50		849,182.30

		1998		135.00		8,541.00		1,001,522.00		954,187.00		10,246,451.00		7,016,257.00		3,230,194.00

		CLASE  351212 Fabricación de productos quimicos básicos inorganicos. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		136.00		13,519.00		390,899.09		118,633.44		4,012,350.52		2,341,372.69		1,670,977.83

		1998		135.00		8,541.00		375,363.63		357,622.79		3,840,300.09		2,629,645.37		1,210,654.72

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		1,280,078.74		31.90%				1988-1998		11.67%		-0.44%		-3.17%

		1998		835,291.10		21.75%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.18%		-3.76%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		7.10%

		1998		29.54%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.32%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351213

		

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		50,219.00		36,973.20		506,959.40		310,830.10		196,129.30

		1998		83.00		3,400.00		468,287.00		401,793.00		4,722,727.00		2,773,789.00		1,948,938.00

		CLASE 351213 Fabricación de colorantes y pigmentos. . Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		53.00		3,927.00		98,818.40		72,753.99		997,568.98		611,635.70		385,933.28

		1998		83.00		3,400.00		175,510.78		150,589.28		1,770,045.93		1,039,597.24		730,448.70

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		287,114.88		28.78%				1988-1998		7.55%		5.90%		6.59%

		1998		554,937.92		31.35%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		6.81%		0.86%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		18.85%

		1998		20.62%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		0.90%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351231

		

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		99,315.70		42,026.40		1,830,155.70		1,228,681.10		601,476.60

		1998		383.00		9,575.00		863,167.00		741,370.00		9,960,298.00		7,509,404.00		2,450,894.00

		CLASE  351231 Fabricación de resinas sinteticas y plastificadas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		75.00		6,018.00		195,428.39		82,697.42		3,601,287.51		2,417,736.31		1,183,555.13

		1998		383.00		9,575.00		323,509.12		277,860.43		3,733,051.90		2,814,473.51		918,578.39

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		988,122.80		27.44%				1988-1998		12.88%		0.36%		-2.50%

		1998		595,069.27		15.94%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-4.94%		-5.29%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		6.99%

		1998		30.25%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		15.78%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351232

		

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		54,414.80		12,133.50		442,355.40		322,936.50		119,418.90

		1998		44.00		1,138.00		96,100.00		21,644.00		1,633,026.00		1,480,084.00		152,942.00

		CLASE 351232  Fabricación  de hule sintetico o neopreno. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		35.00		2,625.00		107,074.68		23,875.69		870,444.51		635,458.06		234,986.45

		1998		44.00		1,138.00		36,017.63		8,112.02		612,047.03		554,725.41		57,321.62

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		127,911.77		14.69%				1988-1998		-10.23%		-3.46%		-13.16%

		1998		21,303.99		3.48%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-16.41%		-13.41%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		10.16%

		1998		14.15%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		3.37%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 351300

		

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas . Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		100,636.60		13,160.30		1,089,939.70		697,218.40		392,721.30

		1998		44.00		13,653.00		1,652,083.00		169,573.00		14,965,837.00		9,550,390.00		5,415,447.00

		CLASE 351300 Fabricación de fibras quimicas. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		19.00		7,354.00		198,027.59		25,896.17		2,144,728.03		1,371,950.98		772,777.04

		1998		44.00		13,653.00		619,189.46		63,554.81		5,609,093.84		3,579,421.17		2,029,672.68

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		574,749.45		26.80%				1988-1998		9.39%		10.09%		10.14%

		1998		1,410,483.21		25.15%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		9.39%		-0.63%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		3.35%

		1998		3.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		-0.68%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento





Clase 381404

		

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos corrientes

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		48,559.80		18,245.50		463,726.40		308,009.10		155,717.30

		1998		68.00		9,568.00		750,835.00		682,746.00		6,100,008.00		4,838,675.00		1,261,333.00

		Clase 381404  Fabricación de alambre y  productos de alambre. Miles de pesos comprador de 93

		Año		Unidades económicas		Población ocupada		Remuneraciones Totales		Formación Bruta de Capital		Producción		Consumo Intermedio		Valor Agregado Bruto

		1988		195.00		6,641.00		95,553.51		35,902.57		912,497.28		606,084.68		306,412.60

		1998		68.00		9,568.00		281,407.85		255,888.55		2,286,241.48		1,813,502.46		472,739.02

		Fuente

		INEGI. Censo Industrial 1988

		INEGI. Censo Industrial 1998

		Año		Margen		Rentabilidad				Año		Formación Bruta de Capital		Producción		Valor Agregado Bruto

		1988		210,859.09		23.11%				1988-1998		21.70%		9.62%		4.43%

		1998		191,331.18		8.37%

		Margen:Se refiere al valor bruto de la producción menos las remuneraciones totales y los insumos totales								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Rentabilidad		Se refiere al margen sobre el valor bruto de la producción

		Año		Margen		Rentabilidad

		1988-1998		-0.97%		-9.66%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988		11.72%

		1998		54.13%

		Se refiere a la formación bruta de capital sobre el valor agregado bruto

		Año		Esfuerzo de inversión

		1988-1998		16.54%

		Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento






_1106576606.xls
Petroquímica

		

				Clase 3401 Petroquímica Básica

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988		1,858,288

				1989		2,172,864

				1990		2,445,774

				1991		2,143,698

				1992		2,268,695

				1993		2,083,283

				1994		2,256,196

				1995		2,353,843

				1996		2,247,862

				1997		1,983,285

				1998		1,735,375

				1999		1,506,214

				2000		1,354,260

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		3.29%

				1994-2000		-8.16%

				1988-2000		-2.60%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento





Clase 3702

		

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		129,898.00		129,898.00

				1989		131,287.00		135,009.50

				1990		135,765.00		140,121.00

				1991		137,695.00		145,232.50

				1992		150,344.00		150,344.00

				1993		135,495.00		153,388.25

				1994		128,053.00		156,432.50

				1995		138,320.00		159,476.75

				1996		137,187.00		162,521.00

				1997		147,143.00		165,565.25

				1998		157,513.00		168,609.50

				1999		158,235.00		171,653.75

				2000		174,698.00		174,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		-0.24%

				1994-2000		5.31%

				1988-2000		2.50%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento
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Clase 3701

		

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,010,823.00		1,010,823.00

				1989		1,032,847.00		1,059,172.75

				1990		1,079,760.00		1,107,522.50

				1991		1,095,963.00		1,155,872.25

				1992		1,204,222.00		1,204,222.00

				1993		1,084,658.00		1,265,281.50

				1994		1,061,884.00		1,326,341.00

				1995		1,052,297.00		1,387,400.50

				1996		1,188,006.00		1,448,460.00

				1997		1,285,808.00		1,509,519.50

				1998		1,542,393.00		1,570,579.00

				1999		1,617,370.00		1,631,638.50

				2000		1,692,698.00		1,692,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		0.82%

				1994-2000		8.08%

				1988-2000		4.39%
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Clase 3711

		

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,552,715.00		1,552,715.00

				1989		1,535,162.00		1,649,863.44

				1990		1,571,865.00		1,747,011.89

				1991		1,638,889.00		1,844,160.33

				1992		1,688,359.00		1,941,308.78

				1993		1,595,802.00		2,038,457.22

				1994		1,782,511.00		2,135,605.67

				1995		2,024,932.00		2,232,754.11

				1996		2,259,824.00		2,329,902.56

				1997		2,427,051.00		2,427,051.00

				1998		2,487,727.00		2,479,778.50

				1999		2,532,506.00		2,532,506.00

				2000		2,550,234.00		2,585,233.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.33%

				1994-2000		6.15%

				1988-2000		4.22%
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Clase 3501

		

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		430,982.00		430,982.00

				1989		457,069.00		456,435.17

				1990		477,722.00		481,888.33

				1991		530,439.00		507,341.50

				1992		540,766.00		532,794.67

				1993		543,483.00		558,247.83

				1994		583,701.00		583,701.00

				1995		496,730.00		619,454.50

				1996		575,710.00		655,208.00

				1997		674,156.00		690,961.50

				1998		713,931.00		726,715.00

				1999		743,916.00		762,468.50

				2000		798,222.00		798,222.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		5.19%

				1994-2000		5.36%

				1988-2000		5.27%
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Clase 3521 

		

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,363,731.00		1,363,731.00

				1989		1,412,012.00		1,409,617.86

				1990		1,470,547.00		1,455,504.71

				1991		1,445,750.00		1,501,391.57

				1992		1,494,104.00		1,547,278.43

				1993		1,465,652.00		1,593,165.29

				1994		1,531,096.00		1,639,052.14

				1995		1,684,939.00		1,684,939.00

				1996		1,721,529.00		1,785,513.50

				1997		1,869,730.00		1,886,088.00

				1998		1,926,381.00		1,986,662.50

				1999		2,087,237.00		2,087,237.00

				2000		2,033,909.00		2,187,811.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.95%

				1994-2000		4.85%

				1988-2000		3.39%
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Clase 3522

		

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,076,420.00		1,076,420.00

				1989		1,114,534.00		1,104,283.56

				1990		1,160,732.00		1,132,147.11

				1991		1,141,098.00		1,160,010.67

				1992		1,178,056.00		1,187,874.22

				1993		1,154,957.00		1,215,737.78

				1994		1,156,112.00		1,243,601.33

				1995		1,164,205.00		1,271,464.89

				1996		1,272,476.00		1,299,328.44

				1997		1,327,192.00		1,327,192.00

				1998		1,336,482.00		1,343,243.00

				1999		1,371,231.00		1,359,294.00

				2000		1,375,345.00		1,375,345.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.20%

				1994-2000		2.94%

				1988-2000		2.06%
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Clase 5071

		

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		648,430.00		648,430.00

				1989		683,301.00		702,347.00

				1990		756,264.00		756,264.00

				1991		704,865.00		773,433.70

				1992		746,183.00		790,603.40

				1993		659,269.00		807,773.10

				1994		738,382.00		824,942.80

				1995		630,953.00		842,112.50

				1996		771,892.00		859,282.20

				1997		828,660.00		876,451.90

				1998		835,686.00		893,621.60

				1999		912,385.00		910,791.30

				2000		927,961.00		927,961.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.19%

				1994-2000		3.88%

				1988-2000		3.03%
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_1106576477.xls
Petroquímica

		

				Clase 3401 Petroquímica Básica

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988		1,858,288

				1989		2,172,864

				1990		2,445,774

				1991		2,143,698

				1992		2,268,695

				1993		2,083,283

				1994		2,256,196

				1995		2,353,843

				1996		2,247,862

				1997		1,983,285

				1998		1,735,375

				1999		1,506,214

				2000		1,354,260

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		3.29%

				1994-2000		-8.16%

				1988-2000		-2.60%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento





Clase 3702

		

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		129,898.00		129,898.00

				1989		131,287.00		135,009.50

				1990		135,765.00		140,121.00

				1991		137,695.00		145,232.50

				1992		150,344.00		150,344.00

				1993		135,495.00		153,388.25

				1994		128,053.00		156,432.50

				1995		138,320.00		159,476.75

				1996		137,187.00		162,521.00

				1997		147,143.00		165,565.25

				1998		157,513.00		168,609.50

				1999		158,235.00		171,653.75

				2000		174,698.00		174,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		-0.24%

				1994-2000		5.31%

				1988-2000		2.50%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento
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Clase 3701

		

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,010,823.00		1,010,823.00

				1989		1,032,847.00		1,059,172.75

				1990		1,079,760.00		1,107,522.50

				1991		1,095,963.00		1,155,872.25

				1992		1,204,222.00		1,204,222.00

				1993		1,084,658.00		1,265,281.50

				1994		1,061,884.00		1,326,341.00

				1995		1,052,297.00		1,387,400.50

				1996		1,188,006.00		1,448,460.00

				1997		1,285,808.00		1,509,519.50

				1998		1,542,393.00		1,570,579.00

				1999		1,617,370.00		1,631,638.50

				2000		1,692,698.00		1,692,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		0.82%

				1994-2000		8.08%

				1988-2000		4.39%
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Clase 3711

		

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,552,715.00		1,552,715.00

				1989		1,535,162.00		1,649,863.44

				1990		1,571,865.00		1,747,011.89

				1991		1,638,889.00		1,844,160.33

				1992		1,688,359.00		1,941,308.78

				1993		1,595,802.00		2,038,457.22

				1994		1,782,511.00		2,135,605.67

				1995		2,024,932.00		2,232,754.11

				1996		2,259,824.00		2,329,902.56

				1997		2,427,051.00		2,427,051.00

				1998		2,487,727.00		2,479,778.50

				1999		2,532,506.00		2,532,506.00

				2000		2,550,234.00		2,585,233.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.33%

				1994-2000		6.15%

				1988-2000		4.22%
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Clase 3501

		

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		430,982.00		430,982.00

				1989		457,069.00		456,435.17

				1990		477,722.00		481,888.33

				1991		530,439.00		507,341.50

				1992		540,766.00		532,794.67

				1993		543,483.00		558,247.83

				1994		583,701.00		583,701.00

				1995		496,730.00		619,454.50

				1996		575,710.00		655,208.00

				1997		674,156.00		690,961.50

				1998		713,931.00		726,715.00

				1999		743,916.00		762,468.50

				2000		798,222.00		798,222.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		5.19%

				1994-2000		5.36%

				1988-2000		5.27%
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Clase 3521 

		

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,363,731.00		1,363,731.00

				1989		1,412,012.00		1,409,617.86

				1990		1,470,547.00		1,455,504.71

				1991		1,445,750.00		1,501,391.57

				1992		1,494,104.00		1,547,278.43

				1993		1,465,652.00		1,593,165.29

				1994		1,531,096.00		1,639,052.14

				1995		1,684,939.00		1,684,939.00

				1996		1,721,529.00		1,785,513.50

				1997		1,869,730.00		1,886,088.00

				1998		1,926,381.00		1,986,662.50

				1999		2,087,237.00		2,087,237.00

				2000		2,033,909.00		2,187,811.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.95%

				1994-2000		4.85%

				1988-2000		3.39%
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Clase 3522

		

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,076,420.00		1,076,420.00

				1989		1,114,534.00		1,104,283.56

				1990		1,160,732.00		1,132,147.11

				1991		1,141,098.00		1,160,010.67

				1992		1,178,056.00		1,187,874.22

				1993		1,154,957.00		1,215,737.78

				1994		1,156,112.00		1,243,601.33

				1995		1,164,205.00		1,271,464.89

				1996		1,272,476.00		1,299,328.44

				1997		1,327,192.00		1,327,192.00

				1998		1,336,482.00		1,343,243.00

				1999		1,371,231.00		1,359,294.00

				2000		1,375,345.00		1,375,345.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.20%

				1994-2000		2.94%

				1988-2000		2.06%
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Clase 5071

		

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		648,430.00		648,430.00

				1989		683,301.00		702,347.00

				1990		756,264.00		756,264.00

				1991		704,865.00		773,433.70

				1992		746,183.00		790,603.40

				1993		659,269.00		807,773.10

				1994		738,382.00		824,942.80

				1995		630,953.00		842,112.50

				1996		771,892.00		859,282.20

				1997		828,660.00		876,451.90

				1998		835,686.00		893,621.60

				1999		912,385.00		910,791.30

				2000		927,961.00		927,961.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.19%

				1994-2000		3.88%

				1988-2000		3.03%
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_1106576533.xls
Petroquímica

		

				Clase 3401 Petroquímica Básica

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988		1,858,288

				1989		2,172,864

				1990		2,445,774

				1991		2,143,698

				1992		2,268,695

				1993		2,083,283

				1994		2,256,196

				1995		2,353,843

				1996		2,247,862

				1997		1,983,285

				1998		1,735,375

				1999		1,506,214

				2000		1,354,260

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		3.29%

				1994-2000		-8.16%

				1988-2000		-2.60%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento





Clase 3702

		

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		129,898.00		129,898.00

				1989		131,287.00		135,009.50

				1990		135,765.00		140,121.00

				1991		137,695.00		145,232.50

				1992		150,344.00		150,344.00

				1993		135,495.00		153,388.25

				1994		128,053.00		156,432.50

				1995		138,320.00		159,476.75

				1996		137,187.00		162,521.00

				1997		147,143.00		165,565.25

				1998		157,513.00		168,609.50

				1999		158,235.00		171,653.75

				2000		174,698.00		174,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		-0.24%

				1994-2000		5.31%

				1988-2000		2.50%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento
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Clase 3701

		

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,010,823.00		1,010,823.00

				1989		1,032,847.00		1,059,172.75

				1990		1,079,760.00		1,107,522.50

				1991		1,095,963.00		1,155,872.25

				1992		1,204,222.00		1,204,222.00

				1993		1,084,658.00		1,265,281.50

				1994		1,061,884.00		1,326,341.00

				1995		1,052,297.00		1,387,400.50

				1996		1,188,006.00		1,448,460.00

				1997		1,285,808.00		1,509,519.50

				1998		1,542,393.00		1,570,579.00

				1999		1,617,370.00		1,631,638.50

				2000		1,692,698.00		1,692,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		0.82%

				1994-2000		8.08%

				1988-2000		4.39%
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Clase 3711

		

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,552,715.00		1,552,715.00

				1989		1,535,162.00		1,649,863.44

				1990		1,571,865.00		1,747,011.89

				1991		1,638,889.00		1,844,160.33

				1992		1,688,359.00		1,941,308.78

				1993		1,595,802.00		2,038,457.22

				1994		1,782,511.00		2,135,605.67

				1995		2,024,932.00		2,232,754.11

				1996		2,259,824.00		2,329,902.56

				1997		2,427,051.00		2,427,051.00

				1998		2,487,727.00		2,479,778.50

				1999		2,532,506.00		2,532,506.00

				2000		2,550,234.00		2,585,233.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.33%

				1994-2000		6.15%

				1988-2000		4.22%
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Clase 3501

		

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		430,982.00		430,982.00

				1989		457,069.00		456,435.17

				1990		477,722.00		481,888.33

				1991		530,439.00		507,341.50

				1992		540,766.00		532,794.67

				1993		543,483.00		558,247.83

				1994		583,701.00		583,701.00

				1995		496,730.00		619,454.50

				1996		575,710.00		655,208.00

				1997		674,156.00		690,961.50

				1998		713,931.00		726,715.00

				1999		743,916.00		762,468.50

				2000		798,222.00		798,222.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		5.19%

				1994-2000		5.36%

				1988-2000		5.27%
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Clase 3521 

		

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,363,731.00		1,363,731.00

				1989		1,412,012.00		1,409,617.86

				1990		1,470,547.00		1,455,504.71

				1991		1,445,750.00		1,501,391.57

				1992		1,494,104.00		1,547,278.43

				1993		1,465,652.00		1,593,165.29

				1994		1,531,096.00		1,639,052.14

				1995		1,684,939.00		1,684,939.00

				1996		1,721,529.00		1,785,513.50

				1997		1,869,730.00		1,886,088.00

				1998		1,926,381.00		1,986,662.50

				1999		2,087,237.00		2,087,237.00

				2000		2,033,909.00		2,187,811.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.95%

				1994-2000		4.85%

				1988-2000		3.39%
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Clase 3522

		

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,076,420.00		1,076,420.00

				1989		1,114,534.00		1,104,283.56

				1990		1,160,732.00		1,132,147.11

				1991		1,141,098.00		1,160,010.67

				1992		1,178,056.00		1,187,874.22

				1993		1,154,957.00		1,215,737.78

				1994		1,156,112.00		1,243,601.33

				1995		1,164,205.00		1,271,464.89

				1996		1,272,476.00		1,299,328.44

				1997		1,327,192.00		1,327,192.00

				1998		1,336,482.00		1,343,243.00

				1999		1,371,231.00		1,359,294.00

				2000		1,375,345.00		1,375,345.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.20%

				1994-2000		2.94%

				1988-2000		2.06%
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Clase 5071

		

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		648,430.00		648,430.00

				1989		683,301.00		702,347.00

				1990		756,264.00		756,264.00

				1991		704,865.00		773,433.70

				1992		746,183.00		790,603.40

				1993		659,269.00		807,773.10

				1994		738,382.00		824,942.80

				1995		630,953.00		842,112.50

				1996		771,892.00		859,282.20

				1997		828,660.00		876,451.90

				1998		835,686.00		893,621.60

				1999		912,385.00		910,791.30

				2000		927,961.00		927,961.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.19%

				1994-2000		3.88%

				1988-2000		3.03%
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Petroquímica

		

				Clase 3401 Petroquímica Básica

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988		1,858,288

				1989		2,172,864

				1990		2,445,774

				1991		2,143,698

				1992		2,268,695

				1993		2,083,283

				1994		2,256,196

				1995		2,353,843

				1996		2,247,862

				1997		1,983,285

				1998		1,735,375

				1999		1,506,214

				2000		1,354,260

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		3.29%

				1994-2000		-8.16%

				1988-2000		-2.60%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento





Clase 3702

		

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		129,898.00		129,898.00

				1989		131,287.00		135,009.50

				1990		135,765.00		140,121.00

				1991		137,695.00		145,232.50

				1992		150,344.00		150,344.00

				1993		135,495.00		153,388.25

				1994		128,053.00		156,432.50

				1995		138,320.00		159,476.75

				1996		137,187.00		162,521.00

				1997		147,143.00		165,565.25

				1998		157,513.00		168,609.50

				1999		158,235.00		171,653.75

				2000		174,698.00		174,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		-0.24%

				1994-2000		5.31%

				1988-2000		2.50%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento
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Clase 3701

		

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,010,823.00		1,010,823.00

				1989		1,032,847.00		1,059,172.75

				1990		1,079,760.00		1,107,522.50

				1991		1,095,963.00		1,155,872.25

				1992		1,204,222.00		1,204,222.00

				1993		1,084,658.00		1,265,281.50

				1994		1,061,884.00		1,326,341.00

				1995		1,052,297.00		1,387,400.50

				1996		1,188,006.00		1,448,460.00

				1997		1,285,808.00		1,509,519.50

				1998		1,542,393.00		1,570,579.00

				1999		1,617,370.00		1,631,638.50

				2000		1,692,698.00		1,692,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		0.82%

				1994-2000		8.08%

				1988-2000		4.39%
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Clase 3711

		

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,552,715.00		1,552,715.00

				1989		1,535,162.00		1,649,863.44

				1990		1,571,865.00		1,747,011.89

				1991		1,638,889.00		1,844,160.33

				1992		1,688,359.00		1,941,308.78

				1993		1,595,802.00		2,038,457.22

				1994		1,782,511.00		2,135,605.67

				1995		2,024,932.00		2,232,754.11

				1996		2,259,824.00		2,329,902.56

				1997		2,427,051.00		2,427,051.00

				1998		2,487,727.00		2,479,778.50

				1999		2,532,506.00		2,532,506.00

				2000		2,550,234.00		2,585,233.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.33%

				1994-2000		6.15%

				1988-2000		4.22%
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Clase 3501

		

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		430,982.00		430,982.00

				1989		457,069.00		456,435.17

				1990		477,722.00		481,888.33

				1991		530,439.00		507,341.50

				1992		540,766.00		532,794.67

				1993		543,483.00		558,247.83

				1994		583,701.00		583,701.00

				1995		496,730.00		619,454.50

				1996		575,710.00		655,208.00

				1997		674,156.00		690,961.50

				1998		713,931.00		726,715.00

				1999		743,916.00		762,468.50

				2000		798,222.00		798,222.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		5.19%

				1994-2000		5.36%

				1988-2000		5.27%
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Clase 3521 

		

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,363,731.00		1,363,731.00

				1989		1,412,012.00		1,409,617.86

				1990		1,470,547.00		1,455,504.71

				1991		1,445,750.00		1,501,391.57

				1992		1,494,104.00		1,547,278.43

				1993		1,465,652.00		1,593,165.29

				1994		1,531,096.00		1,639,052.14

				1995		1,684,939.00		1,684,939.00

				1996		1,721,529.00		1,785,513.50

				1997		1,869,730.00		1,886,088.00

				1998		1,926,381.00		1,986,662.50

				1999		2,087,237.00		2,087,237.00

				2000		2,033,909.00		2,187,811.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.95%

				1994-2000		4.85%

				1988-2000		3.39%
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Clase 3522

		

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,076,420.00		1,076,420.00

				1989		1,114,534.00		1,104,283.56

				1990		1,160,732.00		1,132,147.11

				1991		1,141,098.00		1,160,010.67

				1992		1,178,056.00		1,187,874.22

				1993		1,154,957.00		1,215,737.78

				1994		1,156,112.00		1,243,601.33

				1995		1,164,205.00		1,271,464.89

				1996		1,272,476.00		1,299,328.44

				1997		1,327,192.00		1,327,192.00

				1998		1,336,482.00		1,343,243.00

				1999		1,371,231.00		1,359,294.00

				2000		1,375,345.00		1,375,345.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.20%

				1994-2000		2.94%

				1988-2000		2.06%
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Clase 5071

		

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		648,430.00		648,430.00

				1989		683,301.00		702,347.00

				1990		756,264.00		756,264.00

				1991		704,865.00		773,433.70

				1992		746,183.00		790,603.40

				1993		659,269.00		807,773.10

				1994		738,382.00		824,942.80

				1995		630,953.00		842,112.50

				1996		771,892.00		859,282.20

				1997		828,660.00		876,451.90

				1998		835,686.00		893,621.60

				1999		912,385.00		910,791.30

				2000		927,961.00		927,961.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.19%

				1994-2000		3.88%

				1988-2000		3.03%
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_1106576499.xls
Petroquímica

		

				Clase 3401 Petroquímica Básica

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988		1,858,288

				1989		2,172,864

				1990		2,445,774

				1991		2,143,698

				1992		2,268,695

				1993		2,083,283

				1994		2,256,196

				1995		2,353,843

				1996		2,247,862

				1997		1,983,285

				1998		1,735,375

				1999		1,506,214

				2000		1,354,260

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		3.29%

				1994-2000		-8.16%

				1988-2000		-2.60%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento





Clase 3702

		

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		129,898.00		129,898.00

				1989		131,287.00		135,009.50

				1990		135,765.00		140,121.00

				1991		137,695.00		145,232.50

				1992		150,344.00		150,344.00

				1993		135,495.00		153,388.25

				1994		128,053.00		156,432.50

				1995		138,320.00		159,476.75

				1996		137,187.00		162,521.00

				1997		147,143.00		165,565.25

				1998		157,513.00		168,609.50

				1999		158,235.00		171,653.75

				2000		174,698.00		174,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3702 Hule Sintético o Neopreno

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		-0.24%

				1994-2000		5.31%

				1988-2000		2.50%

				Los porcentajes se refieren a la tasa

				media de crecimiento
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Clase 3701

		

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,010,823.00		1,010,823.00

				1989		1,032,847.00		1,059,172.75

				1990		1,079,760.00		1,107,522.50

				1991		1,095,963.00		1,155,872.25

				1992		1,204,222.00		1,204,222.00

				1993		1,084,658.00		1,265,281.50

				1994		1,061,884.00		1,326,341.00

				1995		1,052,297.00		1,387,400.50

				1996		1,188,006.00		1,448,460.00

				1997		1,285,808.00		1,509,519.50

				1998		1,542,393.00		1,570,579.00

				1999		1,617,370.00		1,631,638.50

				2000		1,692,698.00		1,692,698.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3701 Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		0.82%

				1994-2000		8.08%

				1988-2000		4.39%
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Clase 3711

		

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,552,715.00		1,552,715.00

				1989		1,535,162.00		1,649,863.44

				1990		1,571,865.00		1,747,011.89

				1991		1,638,889.00		1,844,160.33

				1992		1,688,359.00		1,941,308.78

				1993		1,595,802.00		2,038,457.22

				1994		1,782,511.00		2,135,605.67

				1995		2,024,932.00		2,232,754.11

				1996		2,259,824.00		2,329,902.56

				1997		2,427,051.00		2,427,051.00

				1998		2,487,727.00		2,479,778.50

				1999		2,532,506.00		2,532,506.00

				2000		2,550,234.00		2,585,233.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3711 Fibras Químicas

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.33%

				1994-2000		6.15%

				1988-2000		4.22%
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Clase 3501

		

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		430,982.00		430,982.00

				1989		457,069.00		456,435.17

				1990		477,722.00		481,888.33

				1991		530,439.00		507,341.50

				1992		540,766.00		532,794.67

				1993		543,483.00		558,247.83

				1994		583,701.00		583,701.00

				1995		496,730.00		619,454.50

				1996		575,710.00		655,208.00

				1997		674,156.00		690,961.50

				1998		713,931.00		726,715.00

				1999		743,916.00		762,468.50

				2000		798,222.00		798,222.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3501 Colorantes y Pigmentos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		5.19%

				1994-2000		5.36%

				1988-2000		5.27%
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Clase 3521 

		

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,363,731.00		1,363,731.00

				1989		1,412,012.00		1,409,617.86

				1990		1,470,547.00		1,455,504.71

				1991		1,445,750.00		1,501,391.57

				1992		1,494,104.00		1,547,278.43

				1993		1,465,652.00		1,593,165.29

				1994		1,531,096.00		1,639,052.14

				1995		1,684,939.00		1,684,939.00

				1996		1,721,529.00		1,785,513.50

				1997		1,869,730.00		1,886,088.00

				1998		1,926,381.00		1,986,662.50

				1999		2,087,237.00		2,087,237.00

				2000		2,033,909.00		2,187,811.50

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				3521 Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.95%

				1994-2000		4.85%

				1988-2000		3.39%
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Clase 3522

		

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		1,076,420.00		1,076,420.00

				1989		1,114,534.00		1,104,283.56

				1990		1,160,732.00		1,132,147.11

				1991		1,141,098.00		1,160,010.67

				1992		1,178,056.00		1,187,874.22

				1993		1,154,957.00		1,215,737.78

				1994		1,156,112.00		1,243,601.33

				1995		1,164,205.00		1,271,464.89

				1996		1,272,476.00		1,299,328.44

				1997		1,327,192.00		1,327,192.00

				1998		1,336,482.00		1,343,243.00

				1999		1,371,231.00		1,359,294.00

				2000		1,375,345.00		1,375,345.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 3522 Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		1.20%

				1994-2000		2.94%

				1988-2000		2.06%
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Clase 5071

		

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993		Valor agregado bruto potencial a precios constantes 1993

				1988		648,430.00		648,430.00

				1989		683,301.00		702,347.00

				1990		756,264.00		756,264.00

				1991		704,865.00		773,433.70

				1992		746,183.00		790,603.40

				1993		659,269.00		807,773.10

				1994		738,382.00		824,942.80

				1995		630,953.00		842,112.50

				1996		771,892.00		859,282.20

				1997		828,660.00		876,451.90

				1998		835,686.00		893,621.60

				1999		912,385.00		910,791.30

				2000		927,961.00		927,961.00

				Fuente

				INEGI. Sistema de cuentas nacionales

				Clase 5071 Alambre y Artículos de Alambre

				PERIODO		Valor agregado bruto observado a precios constantes 1993

				1988-1994		2.19%

				1994-2000		3.88%

				1988-2000		3.03%
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_1106575961.xls
Clase 351212

		

				Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos Inorgánicos														Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos Inorgánicos												Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos Inorgánicos. Productividad y costo laboral unitario

				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos corrientes		Remuneraciones Totales. Miles de pesos corrientes		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas Total. Miles de horas		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993		Remuneraciones Totales miles de pesos productor de 1993		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas  miles de horas				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada

				1994/01		191,631		29,868		8,329		1,515		1.03				1994/01		186,710.64		29,101.10		8,329.00		1,515.00				1994/01		22,416.93		123.24		3,493.95		19.21

				1994/02		198,402		31,108		8,253		1,450		1.03				1994/02		192,947.84		30,252.83		8,253.00		1,450.00				1994/02		23,379.12		133.07		3,665.68		20.86

				1994/03		200,115		30,052		7,934		1,486		1.03				1994/03		193,433.18		29,048.57		7,934.00		1,486.00				1994/03		24,380.29		130.17		3,661.28		19.55

				1994/04		200,876		29,685		7,950		1,421		1.05				1994/04		192,114.50		28,390.24		7,950.00		1,421.00				1994/04		24,165.35		135.20		3,571.10		19.98

				1994/05		212,105		29,354		7,872		1,427		1.05				1994/05		201,378.72		27,869.55		7,872.00		1,427.00				1994/05		25,581.65		141.12		3,540.34		19.53

				1994/06		224,117		32,964		7,919		1,484		1.06				1994/06		210,740.14		30,996.48		7,919.00		1,484.00				1994/06		26,611.96		142.01		3,914.19		20.89

				1994/07		214,028		31,785		7,688		1,371		1.07				1994/07		199,635.95		29,647.66		7,688.00		1,371.00				1994/07		25,967.22		145.61		3,856.35		21.62

				1994/08		219,592		31,226		7,756		1,472		1.07				1994/08		204,643.07		29,100.26		7,756.00		1,472.00				1994/08		26,385.13		139.02		3,751.97		19.77

				1994/09		211,736		28,325		7,801		1,403		1.08				1994/09		196,232.56		26,251.03		7,801.00		1,403.00				1994/09		25,154.80		139.87		3,365.08		18.71

				1994/10		231,063		28,801		7,661		1,431		1.09				1994/10		212,697.64		26,511.84		7,661.00		1,431.00				1994/10		27,763.69		148.64		3,460.62		18.53

				1994/11		216,690		29,924		7,653		1,396		1.09				1994/11		198,205.57		27,371.38		7,653.00		1,396.00				1994/11		25,899.07		141.98		3,576.56		19.61

				1994/12		227,258		37,151		7,648		1,409		1.11				1994/12		204,901.63		33,496.29		7,648.00		1,409.00				1994/12		26,791.53		145.42		4,379.75		23.77

				1995/01		244,147		30,246		7,458		1,375		1.20				1995/01		204,297.91		25,309.32		7,458.00		1,375.00				1995/01		27,393.12		148.58		3,393.58		18.41

				1995/02		276,513		29,959		7,549		1,353		1.25				1995/02		221,126.90		23,958.15		7,549.00		1,353.00				1995/02		29,292.21		163.43		3,173.69		17.71

				1995/03		318,669		32,270		7,523		1,425		1.33				1995/03		239,594.28		24,262.50		7,523.00		1,425.00				1995/03		31,848.24		168.14		3,225.11		17.03

				1995/04		329,791		36,186		7,555		1,311		1.44				1995/04		228,967.41		25,123.23		7,555.00		1,311.00				1995/04		30,306.74		174.65		3,325.38		19.16

				1995/05		346,641		33,857		7,441		1,408		1.49				1995/05		232,675.90		22,725.84		7,441.00		1,408.00				1995/05		31,269.44		165.25		3,054.14		16.14

				1995/06		324,156		35,240		7,486		1,397		1.53				1995/06		212,175.14		23,066.22		7,486.00		1,397.00				1995/06		28,342.93		151.88		3,081.25		16.51

				1995/07		369,375		35,443		7,562		1,369		1.55				1995/07		238,829.90		22,916.68		7,562.00		1,369.00				1995/07		31,582.90		174.46		3,030.50		16.74

				1995/08		358,802		35,467		6,765		1,429		1.57				1995/08		228,133.86		22,550.67		6,765.00		1,429.00				1995/08		33,722.67		159.65		3,333.43		15.78

				1995/09		363,924		33,554		6,769		1,345		1.60				1995/09		227,044.96		20,933.67		6,769.00		1,345.00				1995/09		33,541.88		168.81		3,092.58		15.56

				1995/10		440,974		34,713		6,693		1,404		1.64				1995/10		269,394.17		21,206.42		6,693.00		1,404.00				1995/10		40,250.14		191.88		3,168.45		15.10

				1995/11		412,930		36,677		6,601		1,392		1.70				1995/11		243,053.98		21,588.38		6,601.00		1,392.00				1995/11		36,820.78		174.61		3,270.47		15.51

				1995/12		415,815		47,140		6,583		1,358		1.77				1995/12		235,053.86		26,647.52		6,583.00		1,358.00				1995/12		35,706.19		173.09		4,047.93		19.62

				1996/01		430,067		34,811		6,801		1,413		1.82				1996/01		236,401.06		19,135.06		6,801.00		1,413.00				1996/01		34,759.75		167.30		2,813.57		13.54

				1996/02		449,905		37,373		6,818		1,371		1.86				1996/02		241,695.39		20,077.31		6,818.00		1,371.00				1996/02		35,449.60		176.29		2,944.75		14.64

				1996/03		466,955		40,774		6,832		1,402		1.92				1996/03		243,751.29		21,284.10		6,832.00		1,402.00				1996/03		35,677.88		173.86		3,115.35		15.18

				1996/04		485,435		42,761		6,829		1,399		1.97				1996/04		246,353.35		21,700.77		6,829.00		1,399.00				1996/04		36,074.59		176.09		3,177.74		15.51

				1996/05		511,714		43,934		6,839		1,470		1.99				1996/05		257,590.02		22,115.79		6,839.00		1,470.00				1996/05		37,664.87		175.23		3,233.78		15.04

				1996/06		493,973		43,203		6,850		1,404		2.01				1996/06		246,233.49		21,535.64		6,850.00		1,404.00				1996/06		35,946.50		175.38		3,143.89		15.34

				1996/07		526,835		46,569		6,906		1,475		2.03				1996/07		258,989.10		22,893.06		6,906.00		1,475.00				1996/07		37,502.04		175.59		3,314.95		15.52

				1996/08		527,741		47,143		6,874		1,466		2.06				1996/08		255,796.30		22,850.23		6,874.00		1,466.00				1996/08		37,212.15		174.49		3,324.15		15.59

				1996/09		475,437		45,917		6,869		1,388		2.10				1996/09		226,773.32		21,901.43		6,869.00		1,388.00				1996/09		33,014.02		163.38		3,188.45		15.78

				1996/10		497,331		48,160		6,881		1,507		2.13				1996/10		233,135.53		22,576.13		6,881.00		1,507.00				1996/10		33,881.05		154.70		3,280.94		14.98

				1996/11		434,089		46,658		6,865		1,395		2.16				1996/11		200,924.58		21,596.35		6,865.00		1,395.00				1996/11		29,267.97		144.03		3,145.86		15.48

				1996/12		506,179		53,443		6,810		1,392		2.22				1996/12		228,301.45		24,104.35		6,810.00		1,392.00				1996/12		33,524.44		164.01		3,539.55		17.32

				1997/01		537,578		50,732		7,049		1,463		2.26				1997/01		238,021.25		22,462.40		7,049.00		1,463.00				1997/01		33,766.67		162.69		3,186.61		15.35

				1997/02		514,267		51,867		7,046		1,397		2.27				1997/02		226,494.55		22,843.37		7,046.00		1,397.00				1997/02		32,145.12		162.13		3,242.03		16.35

				1997/03		557,019		53,744		7,055		1,461		2.28				1997/03		243,917.97		23,534.43		7,055.00		1,461.00				1997/03		34,573.77		166.95		3,335.85		16.11

				1997/04		580,563		57,930		7,068		1,515		2.29				1997/04		253,166.56		25,261.58		7,068.00		1,515.00				1997/04		35,818.70		167.11		3,574.08		16.67

				1997/05		546,994		56,589		7,033		1,478		2.31				1997/05		236,422.57		24,458.98		7,033.00		1,478.00				1997/05		33,616.18		159.96		3,477.75		16.55

				1997/06		582,833		58,157		7,059		1,477		2.32				1997/06		250,783.04		25,023.96		7,059.00		1,477.00				1997/06		35,526.71		169.79		3,544.97		16.94

				1997/07		613,108		61,469		7,147		1,531		2.34				1997/07		261,808.76		26,248.43		7,147.00		1,531.00				1997/07		36,631.98		171.01		3,672.65		17.14

				1997/08		599,451		59,535		7,048		1,497		2.36				1997/08		253,786.76		25,205.05		7,048.00		1,497.00				1997/08		36,008.34		169.53		3,576.20		16.84

				1997/09		617,206		59,965		6,995		1,490		2.38				1997/09		258,948.05		25,158.25		6,995.00		1,490.00				1997/09		37,019.02		173.79		3,596.60		16.88

				1997/10		594,994		62,986		7,002		1,540		2.41				1997/10		246,961.91		26,143.36		7,002.00		1,540.00				1997/10		35,270.20		160.36		3,733.70		16.98

				1997/11		555,684		59,803		6,974		1,386		2.44				1997/11		227,323.62		24,464.69		6,974.00		1,386.00				1997/11		32,595.87		164.01		3,507.98		17.65

				1997/12		672,932		67,432		6,905		1,489		2.45				1997/12		274,666.87		27,523.34		6,905.00		1,489.00				1997/12		39,777.97		184.46		3,986.00		18.48

				1998/01		614,619		59,812		6,821		1,437		2.50				1998/01		245,911.69		23,931.04		6,821.00		1,437.00				1998/01		36,052.15		171.13		3,508.44		16.65

				1998/02		579,259		60,930		6,835		1,372		2.54				1998/02		228,104.16		23,993.39		6,835.00		1,372.00				1998/02		33,372.96		166.26		3,510.37		17.49

				1998/03		644,539		64,920		6,799		1,442		2.56				1998/03		252,099.86		25,392.29		6,799.00		1,442.00				1998/03		37,078.96		174.83		3,734.71		17.61

				1998/04		587,909		63,965		6,786		1,418		2.58				1998/04		227,967.81		24,803.09		6,786.00		1,418.00				1998/04		33,593.84		160.77		3,655.04		17.49

				1998/05		610,647		66,196		6,780		1,422		2.59				1998/05		235,589.51		25,538.62		6,780.00		1,422.00				1998/05		34,747.71		165.67		3,766.76		17.96

				1998/06		580,462		65,114		6,690		1,428		2.62				1998/06		221,795.98		24,880.22		6,690.00		1,428.00				1998/06		33,153.36		155.32		3,719.02		17.42

				1998/07		634,307		66,946		6,668		1,436		2.64				1998/07		239,951.66		25,324.97		6,668.00		1,436.00				1998/07		35,985.55		167.10		3,797.99		17.64

				1998/08		658,958		66,589		6,617		1,427		2.68				1998/08		246,313.42		24,890.46		6,617.00		1,427.00				1998/08		37,224.33		172.61		3,761.59		17.44

				1998/09		650,288		64,733		6,615		1,386		2.77				1998/09		234,612.02		23,354.48		6,615.00		1,386.00				1998/09		35,466.67		169.27		3,530.53		16.85

				1998/10		668,698		64,836		6,609		1,421		2.82				1998/10		237,077.99		22,986.74		6,609.00		1,421.00				1998/10		35,871.99		166.84		3,478.10		16.18

				1998/11		641,097		67,632		6,593		1,405		2.85				1998/11		225,304.22		23,768.28		6,593.00		1,405.00				1998/11		34,173.25		160.36		3,605.08		16.92

				1998/12		672,560		75,531		6,573		1,437		2.88				1998/12		233,722.87		26,247.95		6,573.00		1,437.00				1998/12		35,558.02		162.65		3,993.30		18.27

				1999/01		671,842		63,392		6,577		1,381		2.95				1999/01		227,453.44		21,461.49		6,577.00		1,381.00				1999/01		34,583.16		164.70		3,263.11		15.54

				1999/02		673,707		65,195		6,640		1,314		2.97				1999/02		226,810.67		21,948.59		6,640.00		1,314.00				1999/02		34,158.23		172.61		3,305.51		16.70

				1999/03		712,789		70,873		6,600		1,437		3.00				1999/03		237,400.63		23,604.87		6,600.00		1,437.00				1999/03		35,969.79		165.21		3,576.50		16.43

				1999/04		676,976		72,706		6,611		1,394		3.03				1999/04		223,752.66		24,030.63		6,611.00		1,394.00				1999/04		33,845.51		160.51		3,634.95		17.24

				1999/05		654,889		72,167		6,614		1,411		3.03				1999/05		215,784.92		23,778.92		6,614.00		1,411.00				1999/05		32,625.48		152.93		3,595.24		16.85

				1999/06		694,159		74,257		6,588		1,429		3.06				1999/06		226,651.00		24,245.78		6,588.00		1,429.00				1999/06		34,403.61		158.61		3,680.29		16.97

				1999/07		656,642		76,577		6,584		1,431		3.09				1999/07		212,372.90		24,766.74		6,584.00		1,431.00				1999/07		32,255.91		148.41		3,761.66		17.31

				1999/08		678,617		77,508		6,556		1,448		3.12				1999/08		217,460.22		24,837.14		6,556.00		1,448.00				1999/08		33,169.65		150.18		3,788.46		17.15

				1999/09		648,943		76,508		6,574		1,403		3.15				1999/09		205,770.02		24,259.53		6,574.00		1,403.00				1999/09		31,300.58		146.66		3,690.22		17.29

				1999/10		616,607		72,491		6,612		1,423		3.18				1999/10		194,135.18		22,823.38		6,612.00		1,423.00				1999/10		29,361.04		136.43		3,451.81		16.04

				1999/11		674,068		78,018		6,592		1,386		3.21				1999/11		209,948.38		24,299.85		6,592.00		1,386.00				1999/11		31,848.96		151.48		3,686.26		17.53

				1999/12		696,014		90,158		6,533		1,422		3.24				1999/12		215,080.75		27,860.43		6,533.00		1,422.00				1999/12		32,922.20		151.25		4,264.57		19.59

				2000/01		662,496		78,550		6,594		1,407		3.28				2000/01		201,922.21		23,941.26		6,594.00		1,407.00				2000/01		30,622.11		143.51		3,630.76		17.02

				2000/02		653,405		79,038		6,640		1,371		3.32				2000/02		196,639.58		23,786.16		6,640.00		1,371.00				2000/02		29,614.39		143.43		3,582.25		17.35

				2000/03		680,525		82,470		6,628		1,457		3.33				2000/03		204,382.51		24,768.27		6,628.00		1,457.00				2000/03		30,836.23		140.28		3,736.91		17.00

				2000/04		623,160		85,510		6,608		1,359		3.34				2000/04		186,813.87		25,634.59		6,608.00		1,359.00				2000/04		28,270.86		137.46		3,879.33		18.86

				2000/05		672,851		87,921		6,633		1,444		3.38				2000/05		199,182.58		26,027.06		6,633.00		1,444.00				2000/05		30,029.03		137.94		3,923.87		18.02

				2000/06		645,251		87,892		6,600		1,421		3.43				2000/06		188,372.70		25,658.93		6,600.00		1,421.00				2000/06		28,541.32		132.56		3,887.72		18.06

				2000/07		660,561		90,831		6,600		1,410		3.40				2000/07		194,101.99		26,690.16		6,600.00		1,410.00				2000/07		29,409.39		137.66		4,043.96		18.93

				2000/08		694,180		84,859		6,543		1,438		3.43				2000/08		202,254.93		24,724.35		6,543.00		1,438.00				2000/08		30,911.65		140.65		3,778.75		17.19

				2000/09		640,731		86,552		6,531		1,382		3.44				2000/09		186,030.65		25,129.62		6,531.00		1,382.00				2000/09		28,484.25		134.61		3,847.74		18.18

				2000/10		706,172		83,798		6,446		1,392		3.47				2000/10		203,640.98		24,165.09		6,446.00		1,392.00				2000/10		31,591.84		146.29		3,748.85		17.36

				2000/11		590,415		87,044		6,406		1,343		3.48				2000/11		169,894.98		25,047.36		6,406.00		1,343.00				2000/11		26,521.23		126.50		3,909.98		18.65

				2000/12		613,337		104,165		6,319		1,305		3.44				2000/12		178,181.59		30,261.15		6,319.00		1,305.00				2000/12		28,197.75		136.54		4,788.92		23.19

				2001/01		630,959		89,631		6,269		1,354		3.50				2001/01		180,117.31		25,586.60		6,269.00		1,354.00				2001/01		28,731.43		133.03		4,081.45		18.90

				2001/02		643,706		85,658		6,233		1,244		3.50				2001/02		184,130.74		24,502.29		6,233.00		1,244.00				2001/02		29,541.27		148.02		3,931.06		19.70

				2001/03		671,229		89,423		6,214		1,302		3.50				2001/03		191,531.60		25,516.37		6,214.00		1,302.00				2001/03		30,822.59		147.11		4,106.27		19.60

				2001/04		579,081		87,321		6,209		1,254		3.51				2001/04		164,967.28		24,875.81		6,209.00		1,254.00				2001/04		26,569.06		131.55		4,006.41		19.84

				2001/05		629,109		91,274		6,172		1,313		3.51				2001/05		179,072.63		25,980.67		6,172.00		1,313.00				2001/05		29,013.71		136.38		4,209.44		19.79

				2001/06		584,872		90,333		6,118		1,277		3.51				2001/06		166,798.97		25,761.96		6,118.00		1,277.00				2001/06		27,263.64		130.62		4,210.85		20.17

				2001/07		578,393		93,754		6,051		1,310		3.50				2001/07		165,473.27		26,822.21		6,051.00		1,310.00				2001/07		27,346.43		126.32		4,432.69		20.47

				2001/08		636,357		85,998		6,013		1,299		3.52				2001/08		180,998.74		24,460.37		6,013.00		1,299.00				2001/08		30,101.24		139.34		4,067.91		18.83

				2001/09		615,602		84,309		5,959		1,246		3.54				2001/09		174,136.55		23,848.65		5,959.00		1,246.00				2001/09		29,222.45		139.76		4,002.12		19.14

				2001/10		612,228		99,871		5,877		1,294		3.51				2001/10		174,193.71		28,415.72		5,877.00		1,294.00				2001/10		29,639.90		134.62		4,835.07		21.96

				2001/11		597,241		86,078		5,875		1,214		3.50				2001/11		170,761.59		24,611.20		5,875.00		1,214.00				2001/11		29,065.80		140.66		4,189.14		20.27

				2001/12		560,798		106,098		5,792		1,211		3.49				2001/12		160,826.13		30,426.88		5,792.00		1,211.00				2001/12		27,766.94		132.80		5,253.26		25.13

				2002/01 p/		551,673		87,074		5,769		1,221		3.51				2002/01 p/		157,173.64		24,807.70		5,769.00		1,221.00				2002/01 p/		27,244.52		128.73		4,300.17		20.32

				2002/02		540,184		82,842		5,733		1,147		3.51				2002/02		153,802.50		23,586.98		5,733.00		1,147.00				2002/02		26,827.58		134.09		4,114.25		20.56

				2002/03		513,249		85,287		5,684		1,161		3.57				2002/03		143,872.09		23,907.34		5,684.00		1,161.00				2002/03		25,311.77		123.92		4,206.08		20.59

				2002/04		609,580		91,213		5,706		1,210		3.60				2002/04		169,260.26		25,326.84		5,706.00		1,210.00				2002/04		29,663.56		139.88		4,438.63		20.93

				2002/05		577,303		90,839		5,671		1,203		3.64				2002/05		158,811.11		24,989.03		5,671.00		1,203.00				2002/05		28,004.08		132.01		4,406.46		20.77

				2002/06		602,580		82,875		5,669		1,172		3.66				2002/06		164,498.67		22,624.10		5,669.00		1,172.00				2002/06		29,017.23		140.36		3,990.84		19.30

				2002/07		582,160		90,940		5,660		1,249		3.68				2002/07		158,043.08		24,688.12		5,660.00		1,249.00				2002/07		27,922.80		126.54		4,361.86		19.77

				2002/08		666,318		84,541		5,657		1,196		3.71				2002/08		179,810.04		22,813.91		5,657.00		1,196.00				2002/08		31,785.41		150.34		4,032.86		19.08

				2002/09		638,454		82,572		5,627		1,180		3.74				2002/09		170,853.82		22,096.72		5,627.00		1,180.00				2002/09		30,363.22		144.79		3,926.91		18.73

				2002/10		647,190		85,572		5,615		1,233		3.73				2002/10		173,305.09		22,914.54		5,615.00		1,233.00				2002/10		30,864.66		140.56		4,080.95		18.58





Datos anuales

		

				Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos Inorgánicos. Productividad y costo laboral unitario												Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos Inorgánicos. Productividad y costo laboral unitario												Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos Inorgánicos										Clase 351212 Fabricación de Productos Químicos Básicos Inorgánicos

				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993								PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993

				1994		25,374.73		138.78		3,686.41		20.17				1994-2001		1.80%		-0.22%		2.15%		0.10%				1994		199,470.12								1994-2001		-1.90%

				1995		32,506.44		167.87		3,266.38		16.94																1995		231,695.69

				1996		34,997.90		168.36		3,185.25		15.33				Nota												1996		239,662.07								Nota

				1997		35,229.21		167.65		3,536.20		16.83				Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento												1997		247,691.83								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

				1998		35,189.90		166.07		3,671.74		17.33																1998		235,704.27

				1999		33,037.01		154.91		3,641.55		17.05																1999		217,718.40

				2000		29,419.17		138.12		3,896.59		18.32																2000		192,618.21

				2001		28,757.04		136.68		4,277.14		20.32																2001		174,417.38

				Se refieren a los promedios correspondientes para cada año																								Fuente

																												INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002





Hoja3
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Clase 351232

		

		351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes														351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes												351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes . Productividad y costo laboral unitario

		PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos corrientes		Remuneraciones Totales. Miles de pesos corrientes		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas Total. Miles de horas		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993		Remuneraciones Totales miles de pesos productor de 1993		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas  miles de horas				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada

		1994/01		248,749.00		32,955.00		6,777.00		1,250.00		1.03				1994/01		242,362.06		32,108.84		6,777.00		1,250.00				1994/01		35,762.44		193.89		4,737.91		25.69

		1994/02		249,698.00		32,072.00		6,709.00		1,177.00		1.03				1994/02		242,833.69		31,190.33		6,709.00		1,177.00				1994/02		36,195.21		206.32		4,649.03		26.50

		1994/03		271,998.00		36,032.00		6,710.00		1,219.00		1.03				1994/03		262,916.02		34,828.90		6,710.00		1,219.00				1994/03		39,182.72		215.68		5,190.60		28.57

		1994/04		260,336.00		34,280.00		6,732.00		1,244.00		1.05				1994/04		248,981.06		32,784.83		6,732.00		1,244.00				1994/04		36,984.71		200.15		4,870.00		26.35

		1994/05		283,990.00		34,427.00		6,835.00		1,254.00		1.05				1994/05		269,628.46		32,686.01		6,835.00		1,254.00				1994/05		39,448.20		215.01		4,782.15		26.07

		1994/06		300,059.00		35,577.00		6,754.00		1,240.00		1.06				1994/06		282,149.40		33,453.52		6,754.00		1,240.00				1994/06		41,775.16		227.54		4,953.14		26.98

		1994/07		294,267.00		34,870.00		6,655.00		1,207.00		1.07				1994/07		274,479.38		32,525.21		6,655.00		1,207.00				1994/07		41,244.08		227.41		4,887.33		26.95

		1994/08		317,189.00		35,398.00		6,638.00		1,253.00		1.07				1994/08		295,596.06		32,988.25		6,638.00		1,253.00				1994/08		44,530.89		235.91		4,969.61		26.33

		1994/09		312,902.00		33,499.00		6,578.00		1,179.00		1.08				1994/09		289,991.12		31,046.18		6,578.00		1,179.00				1994/09		44,085.00		245.96		4,719.70		26.33

		1994/10		319,894.00		33,867.00		6,507.00		1,191.00		1.09				1994/10		294,468.17		31,175.18		6,507.00		1,191.00				1994/10		45,254.06		247.24		4,791.02		26.18

		1994/11		352,273.00		32,486.00		6,464.00		1,153.00		1.09				1994/11		322,222.86		29,714.83		6,464.00		1,153.00				1994/11		49,848.83		279.46		4,596.97		25.77

		1994/12		322,830.00		45,434.00		6,432.00		1,097.00		1.11				1994/12		291,071.79		40,964.46		6,432.00		1,097.00				1994/12		45,253.70		265.33		6,368.85		37.34

		1995/01		474,507.00		33,443.00		6,112.00		1,156.00		1.20				1995/01		397,059.10		27,984.51		6,112.00		1,156.00				1995/01		64,963.86		343.48		4,578.62		24.21

		1995/02		465,206.00		34,455.00		6,074.00		1,074.00		1.25				1995/02		372,024.32		27,553.60		6,074.00		1,074.00				1995/02		61,248.65		346.39		4,536.32		25.66

		1995/03		607,692.00		35,439.00		6,123.00		1,137.00		1.33				1995/03		456,898.95		26,645.15		6,123.00		1,137.00				1995/03		74,620.11		401.85		4,351.65		23.43

		1995/04		580,295.00		33,448.00		6,062.00		1,012.00		1.44				1995/04		402,887.41		23,222.29		6,062.00		1,012.00				1995/04		66,461.14		398.11		3,830.80		22.95

		1995/05		527,861.00		37,718.00		6,004.00		1,102.00		1.49				1995/05		354,316.24		25,317.46		6,004.00		1,102.00				1995/05		59,013.36		321.52		4,216.77		22.97

		1995/06		562,216.00		37,988.00		6,057.00		1,154.00		1.53				1995/06		367,996.46		24,864.91		6,057.00		1,154.00				1995/06		60,755.57		318.89		4,105.15		21.55

		1995/07		513,618.00		39,695.00		5,990.00		1,110.00		1.55				1995/07		332,094.31		25,665.93		5,990.00		1,110.00				1995/07		55,441.45		299.18		4,284.80		23.12

		1995/08		568,414.00		39,518.00		6,030.00		1,140.00		1.57				1995/08		361,409.58		25,126.38		6,030.00		1,140.00				1995/08		59,935.25		317.03		4,166.89		22.04

		1995/09		493,200.00		39,304.00		6,024.00		1,083.00		1.60				1995/09		307,697.69		24,520.99		6,024.00		1,083.00				1995/09		51,078.63		284.12		4,070.55		22.64

		1995/10		535,881.00		40,869.00		5,988.00		1,093.00		1.64				1995/10		327,373.53		24,967.16		5,988.00		1,093.00				1995/10		54,671.60		299.52		4,169.53		22.84

		1995/11		588,379.00		42,023.00		5,807.00		1,051.00		1.70				1995/11		346,324.70		24,735.08		5,807.00		1,051.00				1995/11		59,639.18		329.52		4,259.53		23.53

		1995/12		599,694.00		56,298.00		5,787.00		1,013.00		1.77				1995/12		338,997.85		31,824.40		5,787.00		1,013.00				1995/12		58,579.20		334.65		5,499.29		31.42

		1996/01		603,816.00		40,411.00		5,737.00		1,052.00		1.82				1996/01		331,908.15		22,213.29		5,737.00		1,052.00				1996/01		57,853.96		315.50		3,871.93		21.12

		1996/02		628,021.00		39,860.00		5,742.00		1,025.00		1.86				1996/02		337,381.85		21,413.36		5,742.00		1,025.00				1996/02		58,756.85		329.15		3,729.25		20.89

		1996/03		654,702.00		43,883.00		5,797.00		1,062.00		1.92				1996/03		341,755.53		22,907.00		5,797.00		1,062.00				1996/03		58,953.86		321.80		3,951.53		21.57

		1996/04		645,089.00		41,874.00		5,819.00		1,024.00		1.97				1996/04		327,376.14		21,250.63		5,819.00		1,024.00				1996/04		56,259.86		319.70		3,651.94		20.75

		1996/05		717,412.00		43,509.00		5,874.00		1,110.00		1.99				1996/05		361,135.66		21,901.85		5,874.00		1,110.00				1996/05		61,480.36		325.35		3,728.61		19.73

		1996/06		701,272.00		43,604.00		5,857.00		1,057.00		2.01				1996/06		349,566.99		21,735.53		5,857.00		1,057.00				1996/06		59,683.62		330.72		3,711.03		20.56

		1996/07		670,226.00		45,591.00		5,872.00		1,122.00		2.03				1996/07		329,479.30		22,412.28		5,872.00		1,122.00				1996/07		56,110.24		293.65		3,816.80		19.98

		1996/08		722,243.00		46,537.00		5,882.00		1,142.00		2.06				1996/08		350,071.51		22,556.51		5,882.00		1,142.00				1996/08		59,515.73		306.54		3,834.84		19.75

		1996/09		724,636.00		46,665.00		5,893.00		1,058.00		2.10				1996/09		345,635.93		22,258.21		5,893.00		1,058.00				1996/09		58,651.95		326.69		3,777.06		21.04

		1996/10		744,453.00		49,964.00		5,894.00		1,122.00		2.13				1996/10		348,979.74		23,421.79		5,894.00		1,122.00				1996/10		59,209.32		311.03		3,973.84		20.88

		1996/11		722,059.00		48,832.00		5,901.00		1,074.00		2.16				1996/11		334,215.80		22,602.62		5,901.00		1,074.00				1996/11		56,637.15		311.19		3,830.30		21.05

		1996/12		782,003.00		68,540.00		5,861.00		982.00		2.22				1996/12		352,706.09		30,913.53		5,861.00		982.00				1996/12		60,178.48		359.17		5,274.45		31.48

		1997/01		729,014.00		51,091.00		5,897.00		1,093.00		2.26				1997/01		322,782.60		22,621.36		5,897.00		1,093.00				1997/01		54,736.75		295.32		3,836.08		20.70

		1997/02		741,700.00		51,196.00		5,905.00		1,035.00		2.27				1997/02		326,661.07		22,547.85		5,905.00		1,035.00				1997/02		55,319.40		315.61		3,818.43		21.79

		1997/03		762,791.00		53,540.00		5,934.00		1,022.00		2.28				1997/03		334,025.29		23,445.10		5,934.00		1,022.00				1997/03		56,290.07		326.83		3,950.98		22.94

		1997/04		782,810.00		54,483.00		5,978.00		1,082.00		2.29				1997/04		341,360.57		23,758.44		5,978.00		1,082.00				1997/04		57,102.81		315.49		3,974.31		21.96

		1997/05		839,069.00		55,865.00		6,009.00		1,114.00		2.31				1997/05		362,663.67		24,146.05		6,009.00		1,114.00				1997/05		60,353.41		325.55		4,018.31		21.68

		1997/06		785,325.00		57,152.00		6,078.00		1,110.00		2.32				1997/06		337,911.88		24,591.53		6,078.00		1,110.00				1997/06		55,595.90		304.43		4,045.99		22.15

		1997/07		803,541.00		57,561.00		6,163.00		1,184.00		2.34				1997/07		343,127.26		24,579.64		6,163.00		1,184.00				1997/07		55,675.36		289.80		3,988.26		20.76

		1997/08		788,973.00		56,083.00		6,157.00		1,139.00		2.36				1997/08		334,023.80		23,743.60		6,157.00		1,139.00				1997/08		54,251.06		293.26		3,856.36		20.85

		1997/09		745,550.00		63,814.00		6,198.00		1,122.00		2.38				1997/09		312,794.62		26,773.09		6,198.00		1,122.00				1997/09		50,467.03		278.78		4,319.63		23.86

		1997/10		850,459.00		59,676.00		6,215.00		1,211.00		2.41				1997/10		352,996.81		24,769.49		6,215.00		1,211.00				1997/10		56,797.56		291.49		3,985.44		20.45

		1997/11		794,701.00		60,738.00		6,216.00		1,141.00		2.44				1997/11		325,102.60		24,847.18		6,216.00		1,141.00				1997/11		52,300.93		284.93		3,997.29		21.78

		1997/12		744,066.00		74,846.00		6,180.00		1,043.00		2.45				1997/12		303,701.23		30,549.47		6,180.00		1,043.00				1997/12		49,142.59		291.18		4,943.28		29.29

		1998/01		819,410.00		62,442.00		6,288.00		1,168.00		2.50				1998/01		327,849.44		24,983.31		6,288.00		1,168.00				1998/01		52,138.91		280.69		3,973.17		21.39

		1998/02		769,577.00		65,956.00		6,250.00		1,093.00		2.54				1998/02		303,048.75		25,972.56		6,250.00		1,093.00				1998/02		48,487.80		277.26		4,155.61		23.76

		1998/03		873,024.00		65,283.00		6,217.00		1,170.00		2.56				1998/03		341,467.67		25,534.27		6,217.00		1,170.00				1998/03		54,924.83		291.85		4,107.17		21.82

		1998/04		796,163.00		65,281.00		6,248.00		1,148.00		2.58				1998/04		308,720.45		25,313.38		6,248.00		1,148.00				1998/04		49,411.08		268.92		4,051.44		22.05

		1998/05		851,514.00		69,634.00		6,225.00		1,161.00		2.59				1998/05		328,516.74		26,865.01		6,225.00		1,161.00				1998/05		52,773.77		282.96		4,315.66		23.14

		1998/06		832,585.00		69,225.00		6,253.00		1,185.00		2.62				1998/06		318,132.81		26,451.05		6,253.00		1,185.00				1998/06		50,876.83		268.47		4,230.14		22.32

		1998/07		860,777.00		69,533.00		6,246.00		1,186.00		2.64				1998/07		325,622.88		26,303.60		6,246.00		1,186.00				1998/07		52,133.03		274.56		4,211.27		22.18

		1998/08		884,169.00		66,156.00		6,297.00		1,154.00		2.68				1998/08		330,495.56		24,728.60		6,297.00		1,154.00				1998/08		52,484.61		286.39		3,927.05		21.43

		1998/09		918,801.00		70,810.00		6,296.00		1,135.00		2.77				1998/09		331,486.60		25,546.95		6,296.00		1,135.00				1998/09		52,650.35		292.06		4,057.65		22.51

		1998/10		960,210.00		68,452.00		6,310.00		1,204.00		2.82				1998/10		340,429.70		24,268.75		6,310.00		1,204.00				1998/10		53,950.82		282.75		3,846.08		20.16

		1998/11		960,726.00		70,414.00		6,328.00		1,131.00		2.85				1998/11		337,633.18		24,745.98		6,328.00		1,131.00				1998/11		53,355.43		298.53		3,910.55		21.88

		1998/12		866,767.00		95,329.00		6,319.00		1,134.00		2.88				1998/12		301,212.19		33,128.00		6,319.00		1,134.00				1998/12		47,667.70		265.62		5,242.60		29.21

		1999/01		851,523.00		73,540.00		6,102.00		1,114.00		2.95				1999/01		288,284.80		24,897.11		6,102.00		1,114.00				1999/01		47,244.31		258.78		4,080.16		22.35

		1999/02		841,577.00		76,168.00		6,159.00		1,059.00		2.97				1999/02		283,325.90		25,642.77		6,159.00		1,059.00				1999/02		46,001.93		267.54		4,163.46		24.21

		1999/03		890,092.00		80,256.00		6,148.00		1,141.00		3.00				1999/03		296,452.95		26,729.96		6,148.00		1,141.00				1999/03		48,219.41		259.82		4,347.75		23.43

		1999/04		796,804.00		81,433.00		6,166.00		1,111.00		3.03				1999/04		263,357.95		26,915.06		6,166.00		1,111.00				1999/04		42,711.31		237.05		4,365.08		24.23

		1999/05		905,025.00		83,764.00		6,174.00		1,154.00		3.03				1999/05		298,204.34		27,600.11		6,174.00		1,154.00				1999/05		48,300.02		258.41		4,470.38		23.92

		1999/06		949,056.00		84,697.00		6,224.00		1,193.00		3.06				1999/06		309,877.84		27,654.56		6,224.00		1,193.00				1999/06		49,787.57		259.75		4,443.21		23.18

		1999/07		970,970.00		86,680.00		6,157.00		1,247.00		3.09				1999/07		314,033.70		28,034.28		6,157.00		1,247.00				1999/07		51,004.34		251.83		4,553.24		22.48

		1999/08		1,017,833.00		81,942.00		6,159.00		1,205.00		3.12				1999/08		326,160.70		26,258.00		6,159.00		1,205.00				1999/08		52,956.76		270.67		4,263.35		21.79

		1999/09		1,017,264.00		84,326.00		6,204.00		1,174.00		3.15				1999/09		322,559.05		26,738.50		6,204.00		1,174.00				1999/09		51,992.11		274.75		4,309.88		22.78

		1999/10		1,101,087.00		88,309.00		6,225.00		1,225.00		3.18				1999/10		346,670.94		27,803.58		6,225.00		1,225.00				1999/10		55,690.11		283.00		4,466.44		22.70

		1999/11		1,128,027.00		85,012.00		6,252.00		1,204.00		3.21				1999/11		351,340.57		26,478.24		6,252.00		1,204.00				1999/11		56,196.51		291.81		4,235.16		21.99

		1999/12		1,158,518.00		118,080.00		6,254.00		1,177.00		3.24				1999/12		358,002.74		36,488.83		6,254.00		1,177.00				1999/12		57,243.80		304.17		5,834.48		31.00

		2000/01		1,188,340.00		88,460.00		6,277.00		1,228.00		3.28				2000/01		362,194.24		26,961.73		6,277.00		1,228.00				2000/01		57,701.81		294.95		4,295.32		21.96

		2000/02		1,187,349.00		92,448.00		6,250.00		1,175.00		3.32				2000/02		357,327.85		27,821.85		6,250.00		1,175.00				2000/02		57,172.46		304.11		4,451.50		23.68

		2000/03		1,241,476.00		95,825.00		6,286.00		1,235.00		3.33				2000/03		372,853.28		28,779.18		6,286.00		1,235.00				2000/03		59,314.87		301.91		4,578.30		23.30

		2000/04		1,232,174.00		91,532.00		6,298.00		1,111.00		3.34				2000/04		369,386.98		27,439.90		6,298.00		1,111.00				2000/04		58,651.47		332.48		4,356.92		24.70

		2000/05		1,300,203.00		93,398.00		6,284.00		1,211.00		3.38				2000/05		384,896.20		27,648.40		6,284.00		1,211.00				2000/05		61,250.19		317.83		4,399.81		22.83

		2000/06		1,404,314.00		102,287.00		6,294.00		1,239.00		3.43				2000/06		409,971.34		29,861.37		6,294.00		1,239.00				2000/06		65,136.85		330.89		4,744.42		24.10

		2000/07		1,198,504.00		98,272.00		6,325.00		1,245.00		3.40				2000/07		352,173.40		28,876.65		6,325.00		1,245.00				2000/07		55,679.59		282.87		4,565.48		23.19

		2000/08		1,305,854.00		97,348.00		6,299.00		1,261.00		3.43				2000/08		380,471.07		28,363.12		6,299.00		1,261.00				2000/08		60,401.82		301.72		4,502.80		22.49

		2000/09		1,235,193.00		108,977.00		6,273.00		1,209.00		3.44				2000/09		358,627.49		31,640.52		6,273.00		1,209.00				2000/09		57,170.01		296.63		5,043.92		26.17

		2000/10		1,280,692.00		95,034.00		6,250.00		1,225.00		3.47				2000/10		369,317.07		27,405.25		6,250.00		1,225.00				2000/10		59,090.73		301.48		4,384.84		22.37

		2000/11		1,262,950.00		102,102.00		6,226.00		1,151.00		3.48				2000/11		363,420.42		29,380.38		6,226.00		1,151.00				2000/11		58,371.41		315.74		4,718.98		25.53

		2000/12		1,142,654.00		134,824.00		6,126.00		1,091.00		3.44				2000/12		331,954.39		39,167.95		6,126.00		1,091.00				2000/12		54,187.79		304.27		6,393.72		35.90

		2001/01		1,297,101.00		97,229.00		6,126.00		1,208.00		3.50				2001/01		370,278.16		27,755.57		6,126.00		1,208.00				2001/01		60,443.71		306.52		4,530.78		22.98

		2001/02		1,219,833.00		97,824.00		6,145.00		1,122.00		3.50				2001/02		348,930.66		27,982.35		6,145.00		1,122.00				2001/02		56,782.86		310.99		4,553.68		24.94

		2001/03		1,283,109.00		108,944.00		6,175.00		1,198.00		3.50				2001/03		366,128.28		31,086.59		6,175.00		1,198.00				2001/03		59,292.03		305.62		5,034.27		25.95

		2001/04		1,175,755.00		102,333.00		6,193.00		1,126.00		3.51				2001/04		334,946.42		29,152.39		6,193.00		1,126.00				2001/04		54,084.68		297.47		4,707.31		25.89

		2001/05		1,173,356.00		102,141.00		6,161.00		1,210.00		3.51				2001/05		333,989.74		29,073.91		6,161.00		1,210.00				2001/05		54,210.31		276.02		4,719.02		24.03

		2001/06		1,089,631.00		105,776.00		6,128.00		1,196.00		3.51				2001/06		310,750.60		30,166.13		6,128.00		1,196.00				2001/06		50,709.95		259.82		4,922.67		25.22

		2001/07		1,095,186.00		106,471.00		6,068.00		1,181.00		3.50				2001/07		313,323.31		30,460.44		6,068.00		1,181.00				2001/07		51,635.35		265.30		5,019.85		25.79

		2001/08		1,086,977.00		96,028.00		6,090.00		1,213.00		3.52				2001/08		309,168.38		27,313.20		6,090.00		1,213.00				2001/08		50,766.57		254.88		4,484.93		22.52

		2001/09		1,123,302.00		98,245.00		6,091.00		1,143.00		3.54				2001/09		317,750.65		27,790.76		6,091.00		1,143.00				2001/09		52,167.24		278.00		4,562.59		24.31

		2001/10		1,164,041.00		99,482.00		6,063.00		1,188.00		3.51				2001/10		331,197.88		28,305.04		6,063.00		1,188.00				2001/10		54,626.07		278.79		4,668.49		23.83

		2001/11		1,112,311.00		103,754.00		6,056.00		1,095.00		3.50				2001/11		318,029.07		29,665.07		6,056.00		1,095.00				2001/11		52,514.71		290.44		4,898.46		27.09

		2001/12		814,344.00		129,809.00		5,925.00		1,043.00		3.49				2001/12		233,538.27		37,226.74		5,925.00		1,043.00				2001/12		39,415.74		223.91		6,282.99		35.69

		2002/01 p/		1,032,559.00		100,460.00		6,034.00		1,164.00		3.51				2002/01 p/		294,179.81		28,621.42		6,034.00		1,164.00				2002/01 p/		48,753.70		252.73		4,743.36		24.59

		2002/02		942,393.00		99,633.00		6,033.00		1,062.00		3.51				2002/02		268,320.43		28,367.75		6,033.00		1,062.00				2002/02		44,475.46		252.66		4,702.10		26.71

		2002/03		1,007,947.00		99,558.00		6,004.00		1,100.00		3.57				2002/03		282,544.03		27,907.74		6,004.00		1,100.00				2002/03		47,059.30		256.86		4,648.19		25.37

		2002/04		1,072,581.00		103,882.00		6,005.00		1,199.00		3.60				2002/04		297,820.37		28,844.61		6,005.00		1,199.00				2002/04		49,595.40		248.39		4,803.43		24.06

		2002/05		1,187,947.00		105,597.00		5,943.00		1,176.00		3.64				2002/05		326,794.05		29,048.83		5,943.00		1,176.00				2002/05		54,988.06		277.89		4,887.91		24.70

		2002/06		1,187,004.00		103,177.00		5,969.00		1,118.00		3.66				2002/06		324,040.92		28,166.35		5,969.00		1,118.00				2002/06		54,287.31		289.84		4,718.77		25.19

		2002/07		1,235,279.00		102,830.00		6,005.00		1,196.00		3.68				2002/07		335,349.89		27,915.98		6,005.00		1,196.00				2002/07		55,845.11		280.39		4,648.79		23.34

		2002/08		1,257,865.00		104,969.00		6,046.00		1,219.00		3.71				2002/08		339,442.66		28,326.53		6,046.00		1,219.00				2002/08		56,143.34		278.46		4,685.17		23.24

		2002/09		1,229,502.00		105,133.00		5,946.00		1,098.00		3.74				2002/09		329,021.54		28,134.17		5,946.00		1,098.00				2002/09		55,334.94		299.66		4,731.61		25.62

		2002/10		1,205,032.00		105,549.00		5,940.00		1,185.00		3.73				2002/10		322,684.49		28,264.00		5,940.00		1,185.00				2002/10		54,323.99		272.31		4,758.25		23.85





Datos anuales

		

				351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes . Productividad y costo laboral unitario												351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes . Productividad y costo laboral unitario												351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes								351231 Fabricación de Resinas Sintéticas y Plastificantes

				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993						PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993

				1994		41,630.42		229.99		4,959.69		27.42				1994-2001		3.52%		2.80%		-0.27%		-0.93%				1994		276,391.67						1994-2001		2.30%

				1995		60,534.00		332.85		4,339.16		23.86																1995		363,756.68

				1996		58,607.62		320.88		3,929.30		21.57				Nota												1996		342,517.73						Nota

				1997		54,836.07		301.06		4,061.20		22.35				Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento												1997		333,095.95						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

				1998		51,737.93		280.84		4,169.03		22.65																1998		324,551.33

				1999		50,612.35		268.13		4,461.05		23.67																1999		313,189.29

				2000		58,677.42		307.07		4,703.00		24.69																2000		367,716.14

				2001		53,054.10		278.98		4,865.42		25.69																2001		324,002.62

				Se refieren a los promedios correspondientes para cada año																								Fuente

																												INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002





Hoja3

		






_1106576206.xls
Clase 381404

		

				Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de Alambre														Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de Alambre												Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de Alambre Productividad y costo laboral unitario

				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos corrientes		Remuneraciones Totales. Miles de pesos corrientes		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas Total. Miles de horas		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993		Remuneraciones Totales miles de pesos productor de 1993		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas  miles de horas				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada

				1994/01		151,212		18,207		6,942		1,372		1.03				1994/01		147,329.45		17,739.51		6,942.00		1,372.00				1994/01		21.22		107.38		2.56		12.93

				1994/02		147,908		25,502		6,844		1,300		1.03				1994/02		143,841.95		24,800.94		6,844.00		1,300.00				1994/02		21.02		110.65		3.62		19.08

				1994/03		145,953		22,582		6,985		1,378		1.03				1994/03		141,079.65		21,827.99		6,985.00		1,378.00				1994/03		20.20		102.38		3.12		15.84

				1994/04		159,558		22,937		7,015		1,368		1.05				1994/04		152,598.64		21,936.57		7,015.00		1,368.00				1994/04		21.75		111.55		3.13		16.04

				1994/05		170,295		22,975		7,140		1,439		1.05				1994/05		161,683.08		21,813.14		7,140.00		1,439.00				1994/05		22.64		112.36		3.06		15.16

				1994/06		173,127		22,934		7,053		1,414		1.06				1994/06		162,793.58		21,565.14		7,053.00		1,414.00				1994/06		23.08		115.13		3.06		15.25

				1994/07		170,899		24,334		6,986		1,463		1.07				1994/07		159,407.11		22,697.69		6,986.00		1,463.00				1994/07		22.82		108.96		3.25		15.51

				1994/08		168,813		22,100		7,052		1,452		1.07				1994/08		157,320.90		20,595.52		7,052.00		1,452.00				1994/08		22.31		108.35		2.92		14.18

				1994/09		164,847		22,428		7,051		1,412		1.08				1994/09		152,776.80		20,785.81		7,051.00		1,412.00				1994/09		21.67		108.20		2.95		14.72

				1994/10		169,214		22,221		7,075		1,433		1.09				1994/10		155,764.53		20,454.83		7,075.00		1,433.00				1994/10		22.02		108.70		2.89		14.27

				1994/11		159,967		26,011		7,095		1,412		1.09				1994/11		146,321.25		23,792.17		7,095.00		1,412.00				1994/11		20.62		103.63		3.35		16.85

				1994/12		150,741		31,558		7,060		1,281		1.11				1994/12		135,911.94		28,453.50		7,060.00		1,281.00				1994/12		19.25		106.10		4.03		22.21

				1995/01		198,114		22,224		7,033		1,374		1.20				1995/01		165,778.30		18,596.65		7,033.00		1,374.00				1995/01		23.57		120.65		2.64		13.53

				1995/02		191,149		22,933		6,918		1,311		1.25				1995/02		152,861.48		18,339.47		6,918.00		1,311.00				1995/02		22.10		116.60		2.65		13.99

				1995/03		232,853		26,418		6,939		1,447		1.33				1995/03		175,072.72		19,862.62		6,939.00		1,447.00				1995/03		25.23		120.99		2.86		13.73

				1995/04		216,654		24,836		6,887		1,220		1.44				1995/04		150,418.61		17,243.15		6,887.00		1,220.00				1995/04		21.84		123.29		2.50		14.13

				1995/05		190,230		27,548		6,785		1,394		1.49				1995/05		127,688.12		18,491.05		6,785.00		1,394.00				1995/05		18.82		91.60		2.73		13.26

				1995/06		176,225		29,044		6,618		1,341		1.53				1995/06		115,347.44		19,010.65		6,618.00		1,341.00				1995/06		17.43		86.02		2.87		14.18

				1995/07		176,984		26,067		6,484		1,266		1.55				1995/07		114,434.03		16,854.36		6,484.00		1,266.00				1995/07		17.65		90.39		2.60		13.31

				1995/08		201,760		27,045		6,439		1,326		1.57				1995/08		128,283.25		17,195.78		6,439.00		1,326.00				1995/08		19.92		96.74		2.67		12.97

				1995/09		208,088		27,762		6,441		1,264		1.60				1995/09		129,821.97		17,320.16		6,441.00		1,264.00				1995/09		20.16		102.71		2.69		13.70

				1995/10		223,411		29,495		6,512		1,284		1.64				1995/10		136,483.38		18,018.71		6,512.00		1,284.00				1995/10		20.96		106.30		2.77		14.03

				1995/11		246,916		28,253		6,676		1,287		1.70				1995/11		145,336.78		16,629.95		6,676.00		1,287.00				1995/11		21.77		112.93		2.49		12.92

				1995/12		228,685		43,108		6,722		1,162		1.77				1995/12		129,272.13		24,368.29		6,722.00		1,162.00				1995/12		19.23		111.25		3.63		20.97

				1996/01		291,152		29,297		6,743		1,352		1.82				1996/01		160,041.67		16,104.10		6,743.00		1,352.00				1996/01		23.73		118.37		2.39		11.91

				1996/02		300,555		30,413		6,843		1,326		1.86				1996/02		161,462.44		16,338.30		6,843.00		1,326.00				1996/02		23.60		121.77		2.39		12.32

				1996/03		307,652		30,220		6,907		1,380		1.92				1996/03		160,594.86		15,774.89		6,907.00		1,380.00				1996/03		23.25		116.37		2.28		11.43

				1996/04		276,459		28,473		7,058		1,309		1.97				1996/04		140,300.14		14,449.76		7,058.00		1,309.00				1996/04		19.88		107.18		2.05		11.04

				1996/05		304,934		34,574		7,150		1,455		1.99				1996/05		153,499.72		17,404.09		7,150.00		1,455.00				1996/05		21.47		105.50		2.43		11.96

				1996/06		307,257		32,002		7,289		1,433		2.01				1996/06		153,160.12		15,952.22		7,289.00		1,433.00				1996/06		21.01		106.88		2.19		11.13

				1996/07		321,593		31,334		7,303		1,457		2.03				1996/07		158,093.30		15,403.62		7,303.00		1,457.00				1996/07		21.65		108.51		2.11		10.57

				1996/08		315,512		34,081		7,309		1,499		2.06				1996/08		152,928.81		16,519.08		7,309.00		1,499.00				1996/08		20.92		102.02		2.26		11.02

				1996/09		300,798		31,656		7,461		1,438		2.10				1996/09		143,474.24		15,099.24		7,461.00		1,438.00				1996/09		19.23		99.77		2.02		10.50

				1996/10		322,495		36,258		7,537		1,581		2.13				1996/10		151,177.07		16,996.78		7,537.00		1,581.00				1996/10		20.06		95.62		2.26		10.75

				1996/11		310,642		48,117		7,630		1,458		2.16				1996/11		143,785.29		22,271.67		7,630.00		1,458.00				1996/11		18.84		98.62		2.92		15.28

				1996/12		293,405		51,821		7,736		1,333		2.22				1996/12		132,334.19		23,372.78		7,736.00		1,333.00				1996/12		17.11		99.28		3.02		17.53

				1997/01		337,347		39,531		7,686		1,480		2.26				1997/01		149,365.77		17,502.98		7,686.00		1,480.00				1997/01		19.43		100.92		2.28		11.83

				1997/02		341,756		39,150		7,828		1,436		2.27				1997/02		150,516.89		17,242.52		7,828.00		1,436.00				1997/02		19.23		104.82		2.20		12.01

				1997/03		307,265		40,676		7,945		1,351		2.28				1997/03		134,550.98		17,811.97		7,945.00		1,351.00				1997/03		16.94		99.59		2.24		13.18

				1997/04		341,299		42,032		7,958		1,556		2.29				1997/04		148,830.52		18,328.93		7,958.00		1,556.00				1997/04		18.70		95.65		2.30		11.78

				1997/05		336,568		43,239		8,231		1,656		2.31				1997/05		145,471.93		18,688.83		8,231.00		1,656.00				1997/05		17.67		87.85		2.27		11.29

				1997/06		342,206		43,539		8,144		1,603		2.32				1997/06		147,245.37		18,734.09		8,144.00		1,603.00				1997/06		18.08		91.86		2.30		11.69

				1997/07		361,078		43,102		8,188		1,689		2.34				1997/07		154,187.16		18,405.37		8,188.00		1,689.00				1997/07		18.83		91.29		2.25		10.90

				1997/08		358,249		39,844		7,811		1,599		2.36				1997/08		151,670.20		16,868.57		7,811.00		1,599.00				1997/08		19.42		94.85		2.16		10.55

				1997/09		356,046		41,277		7,821		1,550		2.38				1997/09		149,378.68		17,317.72		7,821.00		1,550.00				1997/09		19.10		96.37		2.21		11.17

				1997/10		363,987		43,317		8,008		1,676		2.41				1997/10		151,078.71		17,979.42		8,008.00		1,676.00				1997/10		18.87		90.14		2.25		10.73

				1997/11		338,875		42,034		7,411		1,457		2.44				1997/11		138,629.68		17,195.60		7,411.00		1,457.00				1997/11		18.71		95.15		2.32		11.80

				1997/12		321,799		48,318		7,624		1,418		2.45				1997/12		131,346.89		19,721.69		7,624.00		1,418.00				1997/12		17.23		92.63		2.59		13.91

				1998/01		348,206		40,739		7,867		1,573		2.50				1998/01		139,318.71		16,299.85		7,867.00		1,573.00				1998/01		17.71		88.57		2.07		10.36

				1998/02		331,854		41,250		8,012		1,494		2.54				1998/02		130,679.50		16,243.68		8,012.00		1,494.00				1998/02		16.31		87.47		2.03		10.87

				1998/03		364,605		43,678		8,085		1,596		2.56				1998/03		142,608.70		17,083.87		8,085.00		1,596.00				1998/03		17.64		89.35		2.11		10.70

				1998/04		348,790		46,085		8,233		1,585		2.58				1998/04		135,246.94		17,869.94		8,233.00		1,585.00				1998/04		16.43		85.33		2.17		11.27

				1998/05		375,124		45,707		8,361		1,673		2.59				1998/05		144,724.00		17,633.90		8,361.00		1,673.00				1998/05		17.31		86.51		2.11		10.54

				1998/06		402,281		46,175		8,263		1,652		2.62				1998/06		153,712.58		17,643.58		8,263.00		1,652.00				1998/06		18.60		93.05		2.14		10.68

				1998/07		393,153		45,365		8,228		1,725		2.64				1998/07		148,725.64		17,161.10		8,228.00		1,725.00				1998/07		18.08		86.22		2.09		9.95

				1998/08		395,147		45,608		8,232		1,663		2.68				1998/08		147,702.90		17,047.92		8,232.00		1,663.00				1998/08		17.94		88.82		2.07		10.25

				1998/09		404,303		46,085		8,362		1,626		2.77				1998/09		145,865.13		16,626.63		8,362.00		1,626.00				1998/09		17.44		89.71		1.99		10.23

				1998/10		443,799		47,511		8,385		1,732		2.82				1998/10		157,343.04		16,844.39		8,385.00		1,732.00				1998/10		18.76		90.84		2.01		9.73

				1998/11		419,338		47,826		8,406		1,615		2.85				1998/11		147,370.24		16,807.75		8,406.00		1,615.00				1998/11		17.53		91.25		2.00		10.41

				1998/12		412,411		66,344		8,335		1,506		2.88				1998/12		143,317.89		23,055.36		8,335.00		1,506.00				1998/12		17.19		95.16		2.77		15.31

				1999/01		419,948		50,322		8,582		1,709		2.95				1999/01		142,174.23		17,036.61		8,582.00		1,709.00				1999/01		16.57		83.19		1.99		9.97

				1999/02		410,840		52,419		8,729		1,621		2.97				1999/02		138,313.68		17,647.42		8,729.00		1,621.00				1999/02		15.85		85.33		2.02		10.89

				1999/03		448,009		53,886		8,676		1,789		3.00				1999/03		149,213.33		17,947.21		8,676.00		1,789.00				1999/03		17.20		83.41		2.07		10.03

				1999/04		406,452		52,674		8,583		1,603		3.03				1999/04		134,339.65		17,409.70		8,583.00		1,603.00				1999/04		15.65		83.81		2.03		10.86

				1999/05		416,190		53,370		8,460		1,692		3.03				1999/05		137,133.96		17,585.33		8,460.00		1,692.00				1999/05		16.21		81.05		2.08		10.39

				1999/06		452,719		54,188		8,440		1,707		3.06				1999/06		147,818.03		17,693.01		8,440.00		1,707.00				1999/06		17.51		86.60		2.10		10.36

				1999/07		456,635		56,646		8,450		1,752		3.09				1999/07		147,686.11		18,320.60		8,450.00		1,752.00				1999/07		17.48		84.30		2.17		10.46

				1999/08		451,207		53,862		8,490		1,746		3.12				1999/08		144,587.56		17,259.87		8,490.00		1,746.00				1999/08		17.03		82.81		2.03		9.89

				1999/09		453,526		54,652		8,559		1,729		3.15				1999/09		143,806.24		17,329.32		8,559.00		1,729.00				1999/09		16.80		83.17		2.02		10.02

				1999/10		478,791		54,297		8,507		1,750		3.18				1999/10		150,744.60		17,095.10		8,507.00		1,750.00				1999/10		17.72		86.14		2.01		9.77

				1999/11		462,849		55,969		8,465		1,680		3.21				1999/11		144,161.12		17,432.37		8,465.00		1,680.00				1999/11		17.03		85.81		2.06		10.38

				1999/12		468,115		72,859		8,433		1,565		3.24				1999/12		144,655.89		22,514.73		8,433.00		1,565.00				1999/12		17.15		92.43		2.67		14.39

				2000/01		450,992		56,885		8,404		1,723		3.28				2000/01		137,457.89		17,337.98		8,404.00		1,723.00				2000/01		16.36		79.78		2.06		10.06

				2000/02		427,737		58,023		8,384		1,623		3.32				2000/02		128,725.71		17,461.79		8,384.00		1,623.00				2000/02		15.35		79.31		2.08		10.76

				2000/03		471,653		60,791		8,506		1,751		3.33				2000/03		141,651.85		18,257.40		8,506.00		1,751.00				2000/03		16.65		80.90		2.15		10.43

				2000/04		420,459		59,479		8,559		1,621		3.34				2000/04		126,047.20		17,830.90		8,559.00		1,621.00				2000/04		14.73		77.76		2.08		11.00

				2000/05		463,802		60,493		8,476		1,736		3.38				2000/05		137,298.27		17,907.61		8,476.00		1,736.00				2000/05		16.20		79.09		2.11		10.32

				2000/06		473,683		61,302		8,525		1,737		3.43				2000/06		138,285.63		17,896.33		8,525.00		1,737.00				2000/06		16.22		79.61		2.10		10.30

				2000/07		457,295		59,393		8,640		1,774		3.40				2000/07		134,373.46		17,452.29		8,640.00		1,774.00				2000/07		15.55		75.75		2.02		9.84

				2000/08		475,472		62,090		8,540		1,800		3.43				2000/08		138,532.59		18,090.42		8,540.00		1,800.00				2000/08		16.22		76.96		2.12		10.05

				2000/09		474,729		60,468		8,473		1,698		3.44				2000/09		137,833.42		17,556.36		8,473.00		1,698.00				2000/09		16.27		81.17		2.07		10.34

				2000/10		485,251		61,266		8,478		1,740		3.47				2000/10		139,933.31		17,667.46		8,478.00		1,740.00				2000/10		16.51		80.42		2.08		10.15

				2000/11		445,307		61,647		8,456		1,686		3.48				2000/11		128,139.40		17,739.24		8,456.00		1,686.00				2000/11		15.15		76.00		2.10		10.52

				2000/12		416,602		82,877		8,487		1,551		3.44				2000/12		121,027.77		24,076.74		8,487.00		1,551.00				2000/12		14.26		78.03		2.84		15.52

				2001/01		435,190		62,458		8,265		1,673		3.50				2001/01		124,231.93		17,829.63		8,265.00		1,673.00				2001/01		15.03		74.26		2.16		10.66

				2001/02		427,496		60,290		8,315		1,557		3.50				2001/02		122,284.33		17,245.83		8,315.00		1,557.00				2001/02		14.71		78.54		2.07		11.08

				2001/03		442,706		62,375		8,286		1,666		3.50				2001/03		126,323.79		17,798.37		8,286.00		1,666.00				2001/03		15.25		75.82		2.15		10.68

				2001/04		388,538		62,349		8,262		1,512		3.51				2001/04		110,685.82		17,761.84		8,262.00		1,512.00				2001/04		13.40		73.20		2.15		11.75

				2001/05		420,698		64,432		8,149		1,621		3.51				2001/05		119,749.52		18,340.24		8,149.00		1,621.00				2001/05		14.69		73.87		2.25		11.31

				2001/06		403,200		63,485		8,101		1,583		3.51				2001/06		114,988.14		18,105.21		8,101.00		1,583.00				2001/06		14.19		72.64		2.23		11.44

				2001/07		404,702		61,019		7,848		1,552		3.50				2001/07		115,781.77		17,457.01		7,848.00		1,552.00				2001/07		14.75		74.60		2.22		11.25

				2001/08		412,404		61,369		7,679		1,562		3.52				2001/08		117,299.89		17,455.16		7,679.00		1,562.00				2001/08		15.28		75.10		2.27		11.17

				2001/09		390,265		59,846		7,587		1,470		3.54				2001/09		110,395.03		16,928.76		7,587.00		1,470.00				2001/09		14.55		75.10		2.23		11.52

				2001/10		425,665		60,502		7,533		1,504		3.51				2001/10		121,112.01		17,214.29		7,533.00		1,504.00				2001/10		16.08		80.53		2.29		11.45

				2001/11		387,250		60,693		7,647		1,468		3.50				2001/11		110,721.51		17,353.18		7,647.00		1,468.00				2001/11		14.48		75.42		2.27		11.82

				2001/12		354,184		77,412		7,549		1,343		3.49				2001/12		101,573.19		22,200.28		7,549.00		1,343.00				2001/12		13.46		75.63		2.94		16.53

				2002/01 p/		389,340		62,822		7,690		1,493		3.51				2002/01 p/		110,924.38		17,898.22		7,690.00		1,493.00				2002/01 p/		14.42		74.30		2.33		11.99

				2002/02		382,306		62,166		7,737		1,421		3.51				2002/02		108,851.09		17,700.05		7,737.00		1,421.00				2002/02		14.07		76.60		2.29		12.46

				2002/03		382,266		64,391		7,807		1,437		3.57				2002/03		107,155.41		18,049.85		7,807.00		1,437.00				2002/03		13.73		74.57		2.31		12.56

				2002/04		420,436		63,442		7,856		1,548		3.60				2002/04		116,741.21		17,615.75		7,856.00		1,548.00				2002/04		14.86		75.41		2.24		11.38

				2002/05		422,003		66,321		7,894		1,540		3.64				2002/05		116,089.41		18,244.34		7,894.00		1,540.00				2002/05		14.71		75.38		2.31		11.85

				2002/06		417,158		64,019		7,865		1,483		3.66				2002/06		113,880.21		17,476.58		7,865.00		1,483.00				2002/06		14.48		76.79		2.22		11.78

				2002/07		410,044		64,530		7,932		1,548		3.68				2002/07		111,317.53		17,518.41		7,932.00		1,548.00				2002/07		14.03		71.91		2.21		11.32

				2002/08		418,846		65,059		7,828		1,535		3.71				2002/08		113,028.19		17,556.57		7,828.00		1,535.00				2002/08		14.44		73.63		2.24		11.44

				2002/09		405,971		63,835		7,808		1,484		3.74				2002/09		108,640.09		17,082.60		7,808.00		1,484.00				2002/09		13.91		73.21		2.19		11.51

				2002/10		418,185		64,572		7,658		1,503		3.73				2002/10		111,981.93		17,291.14		7,658.00		1,503.00				2002/10		14.62		74.51		2.26		11.50





Datos anuales

		

				Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de Alambre Productividad y costo laboral unitario												Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de Alambre Productividad y costo laboral unitario												Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de Alambre										Clase 381404 Fabricación de Alambre y Productos de Alambre

				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993								PERIODO		Produccion

				1994		17.94		91.41		2.39		12.21																1994/01		151,402.40

				1995		17.51		89.33		2.29		11.75				1994-2001		-1.36%		-1.31%		-0.78%		-0.73%				1995/01		139,233.18								1994-2001		-3.70%

				1996		17.12		87.24		2.24		11.46																1996/01		150,904.32

				1997		16.66		84.91		2.23		11.39																1997/01		146,022.73

				1998		16.44		83.69		2.22		11.35																1998/01		144,717.94

				1999		16.31		83.03		2.23		11.42																1999/01		143,719.53

				2000		16.25		82.82		2.25		11.51																2000/01		134,108.88

				2001		16.30		83.33		2.26		11.60																2001/01		116,262.24

																												Fuente

																												INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002





Hoja3

		






_1106576047.xls
Clase 351211

		

				Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos Básicos Orgánicos														Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos Básicos Orgánicos												Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos Básicos OrgánicosProductividad y costo laboral unitario

				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos corrientes		Remuneraciones Totales. Miles de pesos corrientes		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas Total. Miles de horas		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993		Remuneraciones Totales miles de pesos productor de 1993		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas  miles de horas				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada

				1994/01		303,730		26,799		4,394		882		1.03				1994/01		295,931.36		26,110.90		4,394		882				1994/01		67,348.97		335.52		5,942.40		29.60

				1994/02		274,348		25,192		4,371		803		1.03				1994/02		266,806.06		24,499.46		4,371		803				1994/02		61,040.05		332.26		5,605.00		30.51

				1994/03		292,012		24,463		4,349		806		1.03				1994/03		282,261.75		23,646.18		4,349		806				1994/03		64,902.68		350.20		5,437.15		29.34

				1994/04		323,765		27,952		4,319		863		1.05				1994/04		309,643.51		26,732.83		4,319		863				1994/04		71,693.33		358.80		6,189.59		30.98

				1994/05		316,283		25,679		4,318		858		1.05				1994/05		300,288.38		24,380.40		4,318		858				1994/05		69,543.40		349.99		5,646.22		28.42

				1994/06		314,564		25,943		4,339		788		1.06				1994/06		295,788.64		24,394.54		4,339		788				1994/06		68,169.77		375.37		5,622.16		30.96

				1994/07		369,386		28,023		4,360		869		1.07				1994/07		344,547.09		26,138.63		4,360		869				1994/07		79,024.56		396.49		5,995.10		30.08

				1994/08		354,787		26,804		4,326		848		1.07				1994/08		330,634.54		24,979.29		4,326		848				1994/08		76,429.62		389.90		5,774.22		29.46

				1994/09		304,620		26,437		4,295		765		1.08				1994/09		282,315.53		24,501.27		4,295		765				1994/09		65,731.21		369.04		5,704.60		32.03

				1994/10		413,215		29,375		4,313		881		1.09				1994/10		380,371.83		27,040.22		4,313		881				1994/10		88,191.94		431.75		6,269.47		30.69

				1994/11		411,948		27,074		4,290		833		1.09				1994/11		376,807.37		24,764.49		4,290		833				1994/11		87,833.89		452.35		5,772.61		29.73

				1994/12		472,283		32,622		4,261		828		1.11				1994/12		425,822.44		29,412.83		4,261		828				1994/12		99,934.86		514.28		6,902.80		35.52

				1995/01		722,032		28,399		4,299		874		1.20				1995/01		604,183.65		23,763.78		4,299		874				1995/01		140,540.51		691.29		5,527.75		27.19

				1995/02		677,061		27,109		4,276		762		1.25				1995/02		541,444.35		21,679.01		4,276		762				1995/02		126,624.03		710.56		5,069.93		28.45

				1995/03		779,565		29,768		4,365		823		1.33				1995/03		586,123.28		22,381.35		4,365		823				1995/03		134,277.96		712.18		5,127.46		27.19

				1995/04		908,738		30,507		4,362		792		1.44				1995/04		630,918.92		21,180.41		4,362		792				1995/04		144,639.83		796.61		4,855.66		26.74

				1995/05		775,317		33,240		4,390		870		1.49				1995/05		520,416.17		22,311.69		4,390		870				1995/05		118,545.83		598.18		5,082.39		25.65

				1995/06		889,409		33,212		4,383		842		1.53				1995/06		582,159.46		21,738.80		4,383		842				1995/06		132,822.15		691.40		4,959.80		25.82

				1995/07		1,000,288		34,628		4,380		849		1.55				1995/07		646,764.62		22,389.72		4,380		849				1995/07		147,663.16		761.80		5,111.81		26.37

				1995/08		972,740		33,568		4,396		861		1.57				1995/08		618,488.57		21,343.24		4,396		861				1995/08		140,693.49		718.34		4,855.15		24.79

				1995/09		963,646		32,276		4,373		841		1.60				1995/09		601,199.61		20,136.36		4,373		841				1995/09		137,479.90		714.86		4,604.70		23.94

				1995/10		1,074,502		38,803		4,403		888		1.64				1995/10		656,420.95		23,705.03		4,403		888				1995/10		149,084.93		739.21		5,383.84		26.69

				1995/11		1,022,158		33,482		4,381		839		1.70				1995/11		601,650.57		19,707.78		4,381		839				1995/11		137,331.79		717.10		4,498.47		23.49

				1995/12		1,153,883		34,668		4,397		808		1.77				1995/12		652,272.42		19,597.29		4,397		808				1995/12		148,344.88		807.27		4,456.97		24.25

				1996/01		1,209,577		36,703		4,444		888		1.82				1996/01		664,885.45		20,175.06		4,444		888				1996/01		149,614.19		748.74		4,539.84		22.72

				1996/02		985,846		36,050		4,438		834		1.86				1996/02		529,610.55		19,366.58		4,438		834				1996/02		119,335.41		635.02		4,363.81		23.22

				1996/03		1,032,028		39,724		4,474		865		1.92				1996/03		538,720.34		20,735.99		4,474		865				1996/03		120,411.34		622.80		4,634.78		23.97

				1996/04		1,034,301		40,161		4,476		883		1.97				1996/04		524,897.29		20,381.30		4,476		883				1996/04		117,269.28		594.45		4,553.46		23.08

				1996/05		993,601		42,688		4,512		898		1.99				1996/05		500,165.53		21,488.57		4,512		898				1996/05		110,852.29		556.98		4,762.54		23.93

				1996/06		895,242		42,126		4,481		878		2.01				1996/06		446,256.30		20,998.78		4,481		878				1996/06		99,588.55		508.26		4,686.18		23.92

				1996/07		861,124		43,091		4,454		936		2.03				1996/07		423,323.68		21,183.29		4,454		936				1996/07		95,043.48		452.27		4,756.02		22.63

				1996/08		836,499		40,676		4,469		890		2.06				1996/08		405,451.44		19,715.68		4,469		890				1996/08		90,725.32		455.56		4,411.65		22.15

				1996/09		776,998		44,212		4,466		831		2.10				1996/09		370,611.49		21,088.18		4,466		831				1996/09		82,985.11		445.98		4,721.94		25.38

				1996/10		867,325		47,628		4,484		938		2.13				1996/10		406,578.87		22,326.74		4,484		938				1996/10		90,673.25		433.45		4,979.20		23.80

				1996/11		865,106		46,051		4,454		838		2.16				1996/11		400,427.25		21,315.39		4,454		838				1996/11		89,902.84		477.84		4,785.67		25.44

				1996/12		920,183		49,513		4,478		827		2.22				1996/12		415,029.29		22,331.80		4,478		827				1996/12		92,681.84		501.85		4,987.00		27.00

				1997/01		954,977		47,672		4,575		944		2.26				1997/01		422,831.32		21,107.54		4,575		944				1997/01		92,422.15		447.91		4,613.67		22.36

				1997/02		911,642		46,505		4,638		852		2.27				1997/02		401,507.28		20,481.83		4,638		852				1997/02		86,569.06		471.25		4,416.09		24.04

				1997/03		959,039		46,625		4,673		876		2.28				1997/03		419,962.06		20,417.03		4,673		876				1997/03		89,869.90		479.41		4,369.15		23.31

				1997/04		1,038,918		50,987		4,702		955		2.29				1997/04		453,041.79		22,233.94		4,702		955				1997/04		96,350.87		474.39		4,728.61		23.28

				1997/05		996,997		63,237		4,713		931		2.31				1997/05		430,923.55		27,332.39		4,713		931				1997/05		91,432.96		462.86		5,799.36		29.36

				1997/06		984,163		48,670		4,615		903		2.32				1997/06		423,468.46		20,941.87		4,615		903				1997/06		91,759.15		468.96		4,537.78		23.19

				1997/07		1,018,666		56,285		4,654		977		2.34				1997/07		434,989.72		24,034.76		4,654		977				1997/07		93,465.78		445.23		5,164.32		24.60

				1997/08		913,406		54,463		4,659		920		2.36				1997/08		386,704.41		23,057.74		4,659		920				1997/08		83,001.59		420.33		4,949.08		25.06

				1997/09		1,021,363		57,011		4,977		967		2.38				1997/09		428,511.64		23,918.90		4,977		967				1997/09		86,098.38		443.14		4,805.89		24.74

				1997/10		1,132,875		61,985		4,917		1,033		2.41				1997/10		470,218.15		25,727.88		4,917		1,033				1997/10		95,631.11		455.20		5,232.43		24.91

				1997/11		939,035		58,496		4,968		932		2.44				1997/11		384,147.90		23,930.01		4,968		932				1997/11		77,324.46		412.18		4,816.83		25.68

				1997/12		1,046,974		74,168		5,000		986		2.45				1997/12		427,337.49		30,272.74		5,000		986				1997/12		85,467.50		433.41		6,054.55		30.70

				1998/01		981,045		58,734		4,653		906		2.50				1998/01		392,520.29		23,499.72		4,653		906				1998/01		84,358.54		433.25		5,050.45		25.94

				1998/02		971,243		58,544		4,718		897		2.54				1998/02		382,462.02		23,053.82		4,718		897				1998/02		81,064.44		426.38		4,886.35		25.70

				1998/03		1,064,219		61,399		4,816		927		2.56				1998/03		416,250.16		24,015.12		4,816		927				1998/03		86,430.68		449.03		4,986.53		25.91

				1998/04		1,074,163		64,558		4,866		977		2.58				1998/04		416,517.83		25,033.03		4,866		977				1998/04		85,597.58		426.32		5,144.48		25.62

				1998/05		1,028,106		63,643		4,820		950		2.59				1998/05		396,646.48		24,553.67		4,820		950				1998/05		82,291.80		417.52		5,094.12		25.85

				1998/06		980,791		63,836		4,854		957		2.62				1998/06		374,762.70		24,391.90		4,854		957				1998/06		77,206.98		391.60		5,025.11		25.49

				1998/07		950,327		71,057		4,892		1,001		2.64				1998/07		359,498.70		26,880.12		4,892		1,001				1998/07		73,487.06		359.14		5,494.71		26.85

				1998/08		1,001,028		65,142		4,813		952		2.68				1998/08		374,176.55		24,349.58		4,813		952				1998/08		77,742.89		393.04		5,059.13		25.58

				1998/09		1,014,788		66,321		4,835		935		2.77				1998/09		366,116.96		23,927.40		4,835		935				1998/09		75,722.22		391.57		4,948.79		25.59

				1998/10		1,038,955		66,427		4,814		1,004		2.82				1998/10		368,347.69		23,550.81		4,814		1,004				1998/10		76,515.93		366.88		4,892.15		23.46

				1998/11		1,113,876		64,662		4,904		957		2.85				1998/11		391,455.52		22,724.52		4,904		957				1998/11		79,823.72		409.04		4,633.87		23.75

				1998/12		1,057,171		75,467		4,796		928		2.88				1998/12		367,379.92		26,225.71		4,796		928				1998/12		76,601.32		395.88		5,468.25		28.26

				1999/01		1,060,734		71,144		4,718		949		2.95				1999/01		359,113.60		24,085.94		4,718		949				1999/01		76,115.64		378.41		5,105.12		25.38

				1999/02		968,421		74,446		4,711		882		2.97				1999/02		326,029.29		25,063.04		4,711		882				1999/02		69,205.96		369.65		5,320.11		28.42

				1999/03		1,010,115		71,014		4,742		957		3.00				1999/03		336,427.66		23,651.84		4,742		957				1999/03		70,946.37		351.54		4,987.73		24.71

				1999/04		975,744		68,727		4,709		956		3.03				1999/04		322,500.82		22,715.50		4,709		956				1999/04		68,486.05		337.34		4,823.85		23.76

				1999/05		1,037,897		72,550		4,753		906		3.03				1999/05		341,985.46		23,905.11		4,753		906				1999/05		71,951.50		377.47		5,029.48		26.39

				1999/06		1,114,365		70,560		4,741		947		3.06				1999/06		363,853.16		23,038.66		4,741		947				1999/06		76,746.08		384.22		4,859.45		24.33

				1999/07		1,117,465		74,797		4,635		948		3.09				1999/07		361,413.51		24,191.05		4,635		948				1999/07		77,974.87		381.24		5,219.21		25.52

				1999/08		1,157,716		71,572		4,605		932		3.12				1999/08		370,985.67		22,934.97		4,605		932				1999/08		80,561.49		398.05		4,980.45		24.61

				1999/09		1,076,165		69,893		4,616		917		3.15				1999/09		341,235.66		22,162.01		4,616		917				1999/09		73,924.54		372.12		4,801.13		24.17

				1999/10		1,228,094		76,342		4,661		992		3.18				1999/10		386,658.36		24,035.84		4,661		992				1999/10		82,956.10		389.78		5,156.80		24.23

				1999/11		1,311,813		74,275		4,621		901		3.21				1999/11		408,583.42		23,134.04		4,621		901				1999/11		88,418.83		453.48		5,006.28		25.68

				1999/12		1,345,337		87,332		4,603		924		3.24				1999/12		415,733.15		26,987.15		4,603		924				1999/12		90,317.87		449.93		5,862.95		29.21

				2000/01		1,328,782		74,044		4,568		944		3.28				2000/01		404,999.57		22,567.88		4,568		944				2000/01		88,660.15		429.02		4,940.43		23.91

				2000/02		1,229,821		79,169		4,604		930		3.32				2000/02		370,109.63		23,825.59		4,604		930				2000/02		80,388.71		397.97		5,174.98		25.62

				2000/03		1,262,881		78,148		4,590		993		3.33				2000/03		379,281.86		23,470.24		4,590		993				2000/03		82,632.21		381.96		5,113.34		23.64

				2000/04		1,307,600		81,225		4,590		883		3.34				2000/04		391,998.55		24,350.02		4,590		883				2000/04		85,402.73		443.94		5,305.01		27.58

				2000/05		1,315,611		80,309		4,587		913		3.38				2000/05		389,457.39		23,773.69		4,587		913				2000/05		84,904.60		426.57		5,182.84		26.04

				2000/06		1,370,869		83,254		4,553		931		3.43				2000/06		400,207.50		24,304.93		4,553		931				2000/06		87,899.74		429.87		5,338.22		26.11

				2000/07		1,454,452		81,971		4,539		912		3.40				2000/07		427,382.22		24,086.70		4,539		912				2000/07		94,157.79		468.62		5,306.61		26.41

				2000/08		1,227,747		82,170		4,453		940		3.43				2000/08		357,713.96		23,940.89		4,453		940				2000/08		80,331.00		380.55		5,376.35		25.47

				2000/09		1,297,183		80,735		4,410		891		3.44				2000/09		376,625.75		23,440.70		4,410		891				2000/09		85,402.66		422.70		5,315.35		26.31

				2000/10		1,257,856		78,427		4,393		885		3.47				2000/10		362,731.78		22,616.23		4,393		885				2000/10		82,570.40		409.87		5,148.24		25.56

				2000/11		1,242,605		82,122		4,346		899		3.48				2000/11		357,566.05		23,631.03		4,346		899				2000/11		82,274.75		397.74		5,437.42		26.29

				2000/12		1,289,680		114,115		4,217		840		3.44				2000/12		374,667.16		33,151.75		4,217		840				2000/12		88,846.85		446.03		7,861.45		39.47

				2001/01		1,237,341		82,708		4,157		859		3.50				2001/01		353,218.72		23,610.32		4,157		859				2001/01		84,969.62		411.20		5,679.65		27.49

				2001/02		1,161,047		78,332		4,152		818		3.50				2001/02		332,115.05		22,406.70		4,152		818				2001/02		79,989.17		406.01		5,396.60		27.39

				2001/03		1,227,004		84,459		4,173		840		3.50				2001/03		350,119.02		24,099.92		4,173		840				2001/03		83,901.04		416.81		5,775.20		28.69

				2001/04		1,247,952		77,892		4,170		847		3.51				2001/04		355,513.73		22,189.70		4,170		847				2001/04		85,255.09		419.73		5,321.27		26.20

				2001/05		1,201,947		78,390		4,120		852		3.51				2001/05		342,128.02		22,313.31		4,120		852				2001/05		83,040.78		401.56		5,415.85		26.19

				2001/06		1,139,281		79,630		4,055		815		3.51				2001/06		324,910.22		22,709.59		4,055		815				2001/06		80,125.83		398.66		5,600.39		27.86

				2001/07		1,214,450		84,166		4,051		828		3.50				2001/07		347,443.72		24,079.17		4,051		828				2001/07		85,767.40		419.62		5,944.01		29.08

				2001/08		1,149,164		80,644		4,105		869		3.52				2001/08		326,856.20		22,937.54		4,105		869				2001/08		79,623.92		376.13		5,587.71		26.40

				2001/09		1,175,979		80,261		4,073		814		3.54				2001/09		332,651.50		22,703.59		4,073		814				2001/09		81,672.35		408.66		5,574.17		27.89

				2001/10		1,155,722		82,104		4,080		872		3.51				2001/10		328,830.93		23,360.58		4,080		872				2001/10		80,595.82		377.10		5,725.63		26.79

				2001/11		1,053,374		103,193		4,020		863		3.50				2001/11		301,177.95		29,504.67		4,020		863				2001/11		74,919.89		348.99		7,339.47		34.19

				2001/12		822,592		109,784		3,950		772		3.49				2001/12		235,903.64		31,483.95		3,950		772				2001/12		59,722.44		305.57		7,970.62		40.78

				2002/01 p/		907,036		79,271		3,914		841		3.51				2002/01 p/		258,417.85		22,584.60		3,914		841				2002/01 p/		66,023.98		307.27		5,770.21		26.85

				2002/02		796,750		80,496		3,793		764		3.51				2002/02		226,852.60		22,919.02		3,793		764				2002/02		59,808.23		296.93		6,042.45		30.00

				2002/03		931,917		82,921		3,791		802		3.57				2002/03		261,231.58		23,244.11		3,791		802				2002/03		68,908.36		325.73		6,131.39		28.98

				2002/04		980,157		75,825		3,776		791		3.60				2002/04		272,157.27		21,054.10		3,776		791				2002/04		72,075.55		344.07		5,575.77		26.62

				2002/05		1,078,552		78,645		3,665		793		3.64				2002/05		296,700.42		21,634.57		3,665		793				2002/05		80,955.10		374.15		5,903.02		27.28

				2002/06		1,145,793		79,734		3,688		764		3.66				2002/06		312,790.71		21,766.63		3,688		764				2002/06		84,813.10		409.41		5,902.02		28.49

				2002/07		1,150,414		79,198		3,626		802		3.68				2002/07		312,310.99		21,500.44		3,626		802				2002/07		86,131.00		389.42		5,929.52		26.81

				2002/08		1,209,292		74,305		3,621		774		3.71				2002/08		326,334.93		20,051.66		3,621		774				2002/08		90,122.88		421.62		5,537.60		25.91

				2002/09		1,232,892		75,284		3,648		755		3.74				2002/09		329,928.72		20,146.41		3,648		755				2002/09		90,440.99		436.99		5,522.59		26.68

				2002/10		1,329,856		82,210		3,620		786		3.73				2002/10		356,109.97		22,014.26		3,620		786				2002/10		98,372.92		453.07		6,081.29		28.01





Datos anuales

		

				Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos Básicos OrgánicosProductividad y costo laboral unitario												Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos Básicos OrgánicosProductividad y costo laboral unitario												Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos Básicos Orgánicos										Clase 351211 Fabricación de Productos Químicos Básicos Orgánicos

				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993								PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993

				1994		74,987.02		388.00		5,905.11		30.61				1994-2001		0.92%		0.10%		0.09%		-0.73%				1994		324,268.21								1994-2001		0.14%

				1995		138,170.70		721.57		4,961.16		25.88				Nota												1995		603,503.55								Nota

				1996		104,923.57		536.10		4,681.84		23.94				Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento												1996		468,829.79								Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

				1997		89,116.07		451.19		4,957.31		25.10																1997		423,636.98

				1998		79,736.93		404.97		5,056.99		25.67																1998		383,844.57

				1999		77,300.44		386.94		5,096.05		25.53																1999		361,209.98

				2000		85,289.30		419.57		5,458.35		26.86																2000		382,728.45

				2001		79,965.28		390.84		5,944.21		29.08																2001		327,572.39

				Nota																								Fuente

				Se refieren a los promedios correspondientes para cada año																								INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002





Hoja3
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Clase 351213

		

				Clase 351213 Fabricación de Colorantes y Pigmentos																Clase 351213 Fabricación de Colorantes y Pigmentos														Clase 351213 Fabricación de Colorantes y Pigmentos Productividad y costo laboral unitario

				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos corrientes		Remuneraciones Totales. Miles de pesos corrientes		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas Total. Miles de horas		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993		Remuneraciones Totales miles de pesos productor de 1993		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas  miles de horas						PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada

				1994/01		113,641		16,129		4,352		801		1.03						1994/01		110,723.13		15,714.87		4,352		801						1994/01		25,441.89		138.23		3,610.95		19.62

				1994/02		103,548		16,425		4,334		804		1.03						1994/02		100,701.42		15,973.47		4,334		804						1994/02		23,235.21		125.25		3,685.62		19.87

				1994/03		110,525		16,833		4,311		774		1.03						1994/03		106,834.58		16,270.95		4,311		774						1994/03		24,781.86		138.03		3,774.29		21.02

				1994/04		117,914		16,434		4,327		820		1.05						1994/04		112,771.01		15,717.21		4,327		820						1994/04		26,062.17		137.53		3,632.36		19.17

				1994/05		123,863		16,395		4,306		805		1.05						1994/05		117,599.17		15,565.90		4,306		805						1994/05		27,310.54		146.09		3,614.93		19.34

				1994/06		121,915		16,218		4,304		838		1.06						1994/06		114,638.27		15,250.00		4,304		838						1994/06		26,635.29		136.80		3,543.21		18.20

				1994/07		130,374		17,138		4,304		830		1.07						1994/07		121,607.16		15,985.58		4,304		830						1994/07		28,254.45		146.51		3,714.12		19.26

				1994/08		127,835		16,447		4,233		799		1.07						1994/08		119,132.51		15,327.36		4,233		799						1994/08		28,143.75		149.10		3,620.92		19.18

				1994/09		130,494		16,742		4,215		817		1.08						1994/09		120,939.15		15,516.14		4,215		817						1994/09		28,692.56		148.03		3,681.17		18.99

				1994/10		124,894		17,215		4,241		835		1.09						1994/10		114,967.17		15,846.72		4,241		835						1994/10		27,108.51		137.69		3,736.55		18.98

				1994/11		127,008		16,460		4,211		811		1.09						1994/11		116,173.77		15,055.90		4,211		811						1994/11		27,588.17		143.25		3,575.37		18.56

				1994/12		128,687		26,541		4,170		769		1.11						1994/12		116,027.49		23,930.04		4,170		769						1994/12		27,824.34		150.88		5,738.62		31.12

				1995/01		181,591		17,465		4,093		788		1.20						1995/01		151,952.15		14,614.40		4,093		788						1995/01		37,124.88		192.83		3,570.58		18.55

				1995/02		188,612		17,296		4,032		746		1.25						1995/02		150,832.64		13,831.58		4,032		746						1995/02		37,408.89		202.19		3,430.45		18.54

				1995/03		204,078		18,906		4,102		799		1.33						1995/03		153,437.96		14,214.65		4,102		799						1995/03		37,405.65		192.04		3,465.30		17.79

				1995/04		156,262		19,219		4,051		791		1.44						1995/04		108,489.63		13,343.37		4,051		791						1995/04		26,780.95		137.16		3,293.85		16.87

				1995/05		214,844		20,881		4,037		744		1.49						1995/05		144,209.78		14,015.96		4,037		744						1995/05		35,722.02		193.83		3,471.87		18.84

				1995/06		219,341		21,990		4,019		804		1.53						1995/06		143,568.86		14,393.48		4,019		804						1995/06		35,722.53		178.57		3,581.36		17.90

				1995/07		197,857		22,039		4,002		795		1.55						1995/07		127,930.06		14,249.94		4,002		795						1995/07		31,966.53		160.92		3,560.71		17.92

				1995/08		207,433		26,112		3,995		804		1.57						1995/08		131,890.27		16,602.56		3,995		804						1995/08		33,013.83		164.04		4,155.83		20.65

				1995/09		190,048		21,411		3,990		755		1.60						1995/09		118,567.17		13,357.90		3,990		755						1995/09		29,716.08		157.04		3,347.84		17.69

				1995/10		234,765		21,826		4,010		812		1.64						1995/10		143,419.62		13,333.66		4,010		812						1995/10		35,765.49		176.63		3,325.10		16.42

				1995/11		229,995		21,462		3,998		770		1.70						1995/11		135,376.94		12,632.71		3,998		770						1995/11		33,861.17		175.81		3,159.76		16.41

				1995/12		244,894		30,724		3,966		679		1.77						1995/12		138,434.83		17,367.81		3,966		679						1995/12		34,905.40		203.88		4,379.17		25.58

				1996/01		253,934		22,631		4,016		787		1.82						1996/01		139,583.52		12,439.90		4,016		787						1996/01		34,756.85		177.36		3,097.59		15.81

				1996/02		240,365		25,481		4,091		800		1.86						1996/02		129,127.51		13,688.76		4,091		800						1996/02		31,563.80		161.41		3,346.07		17.11

				1996/03		269,246		30,165		4,074		827		1.92						1996/03		140,546.86		15,746.18		4,074		827						1996/03		34,498.49		169.95		3,865.04		19.04

				1996/04		294,880		27,933		4,062		763		1.97						1996/04		149,648.62		14,175.71		4,062		763						1996/04		36,841.12		196.13		3,489.84		18.58

				1996/05		258,739		27,765		4,080		798		1.99						1996/05		130,245.77		13,976.53		4,080		798						1996/05		31,922.98		163.22		3,425.62		17.51

				1996/06		266,897		26,636		4,096		813		2.01						1996/06		133,041.64		13,277.40		4,096		813						1996/06		32,480.87		163.64		3,241.55		16.33

				1996/07		300,108		27,283		4,097		843		2.03						1996/07		147,531.39		13,412.17		4,097		843						1996/07		36,009.61		175.01		3,273.66		15.91

				1996/08		266,640		30,252		4,208		869		2.06						1996/08		129,240.53		14,663.16		4,208		869						1996/08		30,713.05		148.72		3,484.59		16.87

				1996/09		217,595		27,085		4,144		796		2.10						1996/09		103,788.18		12,918.97		4,144		796						1996/09		25,045.41		130.39		3,117.51		16.23

				1996/10		280,040		28,160		4,051		864		2.13						1996/10		131,275.30		13,200.66		4,051		864						1996/10		32,405.65		151.94		3,258.62		15.28

				1996/11		304,644		28,377		4,046		807		2.16						1996/11		141,009.03		13,134.72		4,046		807						1996/11		34,851.47		174.73		3,246.35		16.28

				1996/12		282,741		36,323		4,028		723		2.22						1996/12		127,524.41		16,382.73		4,028		723						1996/12		31,659.49		176.38		4,067.21		22.66

				1997/01		266,312		28,965		4,025		867		2.26						1997/01		117,913.89		12,824.72		4,025		867						1997/01		29,295.38		136.00		3,186.26		14.79

				1997/02		253,866		31,639		4,037		758		2.27						1997/02		111,808.20		13,934.51		4,037		758						1997/02		27,695.86		147.50		3,451.70		18.38

				1997/03		299,096		35,863		4,113		799		2.28						1997/03		130,973.79		15,704.37		4,113		799						1997/03		31,843.86		163.92		3,818.23		19.66

				1997/04		306,848		35,025		4,089		813		2.29						1997/04		133,807.45		15,273.38		4,089		813						1997/04		32,723.76		164.58		3,735.24		18.79

				1997/05		307,796		35,668		4,212		814		2.31						1997/05		133,036.05		15,416.48		4,212		814						1997/05		31,585.01		163.43		3,660.13		18.94

				1997/06		292,755		36,959		4,233		868		2.32						1997/06		125,967.46		15,902.82		4,233		868						1997/06		29,758.44		145.12		3,756.87		18.32

				1997/07		333,015		38,599		4,254		906		2.34						1997/07		142,203.73		16,482.51		4,254		906						1997/07		33,428.24		156.96		3,874.59		18.19

				1997/08		319,734		37,810		4,202		881		2.36						1997/08		135,364.28		16,007.44		4,202		881						1997/08		32,214.25		153.65		3,809.48		18.17

				1997/09		334,814		35,998		4,221		835		2.38						1997/09		140,470.82		15,102.92		4,221		835						1997/09		33,279.04		168.23		3,578.04		18.09

				1997/10		347,334		38,797		4,196		882		2.41						1997/10		144,166.61		16,103.32		4,196		882						1997/10		34,358.11		163.45		3,837.78		18.26

				1997/11		300,522		37,155		4,136		835		2.44						1997/11		122,939.93		15,199.66		4,136		835						1997/11		29,724.35		147.23		3,674.97		18.20

				1997/12		270,968		53,633		4,071		786		2.45						1997/12		110,599.48		21,891.08		4,071		786						1997/12		27,167.65		140.71		5,377.32		27.85

				1998/01		309,457		39,258		4,128		849		2.50						1998/01		123,815.07		15,707.29		4,128		849						1998/01		29,993.96		145.84		3,805.06		18.50

				1998/02		274,395		40,913		4,131		804		2.54						1998/02		108,052.94		16,110.97		4,131		804						1998/02		26,156.61		134.39		3,900.02		20.04

				1998/03		312,942		47,094		4,187		849		2.56						1998/03		122,401.65		18,419.97		4,187		849						1998/03		29,233.73		144.17		4,399.32		21.70

				1998/04		307,913		46,007		4,188		817		2.58						1998/04		119,396.46		17,839.69		4,188		817						1998/04		28,509.18		146.14		4,259.72		21.84

				1998/05		299,652		45,072		4,173		817		2.59						1998/05		115,606.67		17,388.92		4,173		817						1998/05		27,703.49		141.50		4,167.01		21.28

				1998/06		357,110		44,438		4,160		828		2.62						1998/06		136,452.63		16,979.87		4,160		828						1998/06		32,801.11		164.80		4,081.70		20.51

				1998/07		318,425		45,131		4,164		872		2.64						1998/07		120,456.83		17,072.58		4,164		872						1998/07		28,928.15		138.14		4,100.04		19.58

				1998/08		320,161		45,627		4,126		853		2.68						1998/08		119,673.71		17,055.02		4,126		853						1998/08		29,004.78		140.30		4,133.55		19.99

				1998/09		346,889		45,090		4,104		801		2.77						1998/09		125,151.21		16,267.65		4,104		801						1998/09		30,494.93		156.24		3,963.85		20.31

				1998/10		359,903		44,110		4,076		854		2.82						1998/10		127,598.83		15,638.61		4,076		854						1998/10		31,304.91		149.41		3,836.76		18.31

				1998/11		332,245		46,063		4,047		835		2.85						1998/11		116,762.67		16,188.17		4,047		835						1998/11		28,851.66		139.84		4,000.04		19.39

				1998/12		346,374		55,042		4,034		803		2.88						1998/12		120,369.22		19,127.77		4,034		803						1998/12		29,838.68		149.90		4,741.64		23.82

				1999/01		280,213		44,660		3,961		790		2.95						1999/01		94,866.67		15,119.73		3,961		790						1999/01		23,950.18		120.08		3,817.15		19.14

				1999/02		301,539		47,866		3,895		757		2.97						1999/02		101,516.33		16,114.60		3,895		757						1999/02		26,063.24		134.10		4,137.25		21.29

				1999/03		359,742		54,939		3,971		814		3.00						1999/03		119,815.23		18,297.92		3,971		814						1999/03		30,172.56		147.19		4,607.89		22.48

				1999/04		323,013		46,607		3,925		768		3.03						1999/04		106,761.57		15,404.45		3,925		768						1999/04		27,200.40		139.01		3,924.70		20.06

				1999/05		342,747		48,490		3,933		795		3.03						1999/05		112,934.61		15,977.38		3,933		795						1999/05		28,714.62		142.06		4,062.39		20.10

				1999/06		354,546		49,439		3,915		825		3.06						1999/06		115,763.40		16,142.41		3,915		825						1999/06		29,569.20		140.32		4,123.22		19.57

				1999/07		323,431		45,384		3,908		790		3.09						1999/07		104,604.92		14,678.21		3,908		790						1999/07		26,766.87		132.41		3,755.94		18.58

				1999/08		333,235		46,464		3,900		802		3.12						1999/08		106,783.88		14,889.21		3,900		802						1999/08		27,380.48		133.15		3,817.75		18.57

				1999/09		348,039		46,481		3,911		784		3.15						1999/09		110,357.91		14,738.42		3,911		784						1999/09		28,217.31		140.76		3,768.45		18.80

				1999/10		357,963		45,097		3,906		800		3.18						1999/10		112,702.60		14,198.53		3,906		800						1999/10		28,853.71		140.88		3,635.06		17.75

				1999/11		368,797		44,931		3,901		778		3.21						1999/11		114,867.24		13,994.42		3,901		778						1999/11		29,445.59		147.64		3,587.39		17.99

				1999/12		361,383		60,290		3,886		778		3.24						1999/12		111,673.80		18,630.69		3,886		778						1999/12		28,737.47		143.54		4,794.31		23.95

				2000/01		286,323		49,027		3,881		801		3.28						2000/01		87,268.41		14,942.94		3,881		801						2000/01		22,486.06		108.95		3,850.28		18.66

				2000/02		341,730		48,728		3,856		763		3.32						2000/02		102,842.25		14,664.49		3,856		763						2000/02		26,670.71		134.79		3,803.03		19.22

				2000/03		348,897		52,179		3,848		804		3.33						2000/03		104,784.46		15,670.95		3,848		804						2000/03		27,230.89		130.33		4,072.49		19.49

				2000/04		334,425		58,381		3,857		771		3.34						2000/04		100,255.52		17,501.73		3,857		771						2000/04		25,993.13		130.03		4,537.65		22.70

				2000/05		358,019		50,625		3,824		788		3.38						2000/05		105,983.57		14,986.41		3,824		788						2000/05		27,715.37		134.50		3,919.04		19.02

				2000/06		374,855		50,892		3,824		802		3.43						2000/06		109,434.08		14,857.26		3,824		802						2000/06		28,617.70		136.45		3,885.27		18.53

				2000/07		334,791		53,039		3,843		801		3.40						2000/07		98,376.38		15,585.20		3,843		801						2000/07		25,598.85		122.82		4,055.48		19.46

				2000/08		376,665		56,495		3,792		797		3.43						2000/08		109,744.38		16,460.27		3,792		797						2000/08		28,941.03		137.70		4,340.79		20.65

				2000/09		351,591		51,517		3,801		767		3.44						2000/09		102,081.37		14,957.51		3,801		767						2000/09		26,856.45		133.09		3,935.15		19.50

				2000/10		392,157		51,455		3,812		785		3.47						2000/10		113,087.51		14,838.24		3,812		785						2000/10		29,666.19		144.06		3,892.51		18.90

				2000/11		371,696		53,563		3,848		777		3.48						2000/11		106,957.46		15,413.03		3,848		777						2000/11		27,795.60		137.65		4,005.47		19.84

				2000/12		347,771		65,817		3,657		708		3.44						2000/12		101,031.55		19,120.61		3,657		708						2000/12		27,626.89		142.70		5,228.50		27.01

				2001/01		391,974		55,378		3,622		739		3.50						2001/01		111,895.23		15,808.53		3,622		739						2001/01		30,893.22		151.41		4,364.59		21.39

				2001/02		364,327		59,538		3,534		660		3.50						2001/02		104,214.97		17,030.72		3,534		660						2001/02		29,489.24		157.90		4,819.11		25.80

				2001/03		410,661		54,468		3,526		711		3.50						2001/03		117,179.92		15,542.15		3,526		711						2001/03		33,233.10		164.81		4,407.87		21.86

				2001/04		345,732		52,686		3,512		678		3.51						2001/04		98,491.35		15,009.07		3,512		678						2001/04		28,044.23		145.27		4,273.65		22.14

				2001/05		334,905		53,105		3,437		693		3.51						2001/05		95,328.98		15,116.06		3,437		693						2001/05		27,736.10		137.56		4,398.04		21.81

				2001/06		319,756		51,994		3,514		711		3.51						2001/06		91,190.84		14,828.11		3,514		711						2001/06		25,950.72		128.26		4,219.72		20.86

				2001/07		389,107		50,925		3,524		722		3.50						2001/07		111,320.17		14,569.21		3,524		722						2001/07		31,589.15		154.18		4,134.28		20.18

				2001/08		397,844		52,602		3,429		727		3.52						2001/08		113,158.59		14,961.56		3,429		727						2001/08		33,000.46		155.65		4,363.24		20.58

				2001/09		334,461		52,691		3,412		731		3.54						2001/09		94,609.64		14,904.81		3,412		731						2001/09		27,728.50		129.42		4,368.35		20.39

				2001/10		390,296		50,037		3,402		729		3.51						2001/10		111,048.67		14,236.74		3,402		729						2001/10		32,642.17		152.33		4,184.81		19.53

				2001/11		390,260		51,405		3,381		696		3.50						2001/11		111,582.12		14,697.58		3,381		696						2001/11		33,002.70		160.32		4,347.11		21.12

				2001/12		341,189		65,583		3,363		686		3.49						2001/12		97,846.47		18,807.95		3,363		686						2001/12		29,095.00		142.63		5,592.61		27.42

				2002/01 p/		304,473		51,296		3,370		692		3.51						2002/01 p/		86,745.46		14,614.42		3,370		692						2002/01 p/		25,740.49		125.35		4,336.62		21.12

				2002/02		310,681		50,880		3,378		651		3.51						2002/02		88,457.85		14,486.68		3,378		651						2002/02		26,186.46		135.88		4,288.54		22.25

				2002/03		327,831		57,203		3,382		688		3.57						2002/03		91,896.39		16,034.94		3,382		688						2002/03		27,172.20		133.57		4,741.26		23.31

				2002/04		372,719		54,106		3,385		716		3.60						2002/04		103,491.77		15,023.45		3,385		716						2002/04		30,573.64		144.54		4,438.24		20.98

				2002/05		360,159		54,693		3,360		725		3.64						2002/05		99,076.66		15,045.58		3,360		725						2002/05		29,487.10		136.66		4,477.85		20.75

				2002/06		361,828		54,485		3,320		671		3.66						2002/06		98,775.64		14,873.89		3,320		671						2002/06		29,751.70		147.21		4,480.09		22.17

				2002/07		401,957		54,338		3,328		707		3.68						2002/07		109,122.10		14,751.52		3,328		707						2002/07		32,789.09		154.35		4,432.55		20.86

				2002/08		379,398		56,241		3,291		713		3.71						2002/08		102,382.90		15,176.98		3,291		713						2002/08		31,109.97		143.59		4,611.66		21.29

				2002/09		371,997		51,398		3,290		678		3.74						2002/09		99,548.46		13,754.39		3,290		678						2002/09		30,257.89		146.83		4,180.67		20.29

				2002/10		396,777		51,871		3,318		711		3.73						2002/10		106,249.28		13,890.06		3,318		711						2002/10		32,022.09		149.44		4,186.27		19.54





Datos anuales

		

				Clase 351213 Fabricación de Colorantes y Pigmentos								Clase 351213 Fabricación de Colorantes y Pigmentos Productividad y costo laboral unitario												Clase 351213 Fabricación de Colorantes y Pigmentos Productividad y costo laboral unitario

				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993						PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada

				1994/01		114,342.90						1994		26,756.56		141.45		3,827.34		20.28				1994-2001		1.74%		0.68%		2.20%		1.12%

				1995/01		137,342.49						1995		34,116.12		177.91		3,561.82		18.60

				1996/01		133,546.90						1996		32,729.07		165.74		3,409.47		17.30				Nota

				1997/01		129,104.31						1997		31,089.49		154.23		3,813.38		18.97				Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

				1998/01		121,311.49						1998		29,401.77		145.89		4,115.73		20.44

				1999/01		109,387.35						1999		27,922.64		138.43		4,002.62		19.85

				2000/01		103,487.24						2000		27,099.91		132.76		4,127.14		20.25

				2001/01		104,822.25						2001		30,200.38		148.31		4,456.12		21.92

				Fuente

				INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002								Nota

				Se refiere a la producción promedio del año correspondiente								Se refieren a los promedios correspondientes para cada año

				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993
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				Nota

				Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento
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				Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas														Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas												Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas. Productividad y costo laboral unitario

				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos corrientes		Remuneraciones Totales. Miles de pesos corrientes		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas Total. Miles de horas		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993		Remuneraciones Totales miles de pesos productor de 1993		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas  miles de horas				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada

				1994/01		294,801		61,053		15,034		3,211		1.03				1994/01		287,231.62		59,485.39		15,034		3,211				1994/01		19,105.47		89.45		3,956.72		18.53

				1994/02		273,126		57,432		15,394		2,902		1.03				1994/02		265,617.65		55,853.17		15,394		2,902				1994/02		17,254.62		91.53		3,628.24		19.25

				1994/03		298,156		58,948		15,247		3,297		1.03				1994/03		288,200.61		56,979.73		15,247		3,297				1994/03		18,902.12		87.41		3,737.11		17.28

				1994/04		353,998		63,343		15,217		3,185		1.05				1994/04		338,557.85		60,580.20		15,217		3,185				1994/04		22,248.66		106.30		3,981.09		19.02

				1994/05		331,602		61,274		15,298		3,090		1.05				1994/05		314,832.69		58,175.34		15,298		3,090				1994/05		20,579.99		101.89		3,802.81		18.83

				1994/06		322,060		59,466		15,319		2,885		1.06				1994/06		302,837.22		55,916.66		15,319		2,885				1994/06		19,768.73		104.97		3,650.15		19.38

				1994/07		417,109		67,283		15,495		3,324		1.07				1994/07		389,061.02		62,758.64		15,495		3,324				1994/07		25,108.81		117.05		4,050.25		18.88

				1994/08		410,117		61,505		15,497		3,073		1.07				1994/08		382,197.90		57,317.99		15,497		3,073				1994/08		24,662.70		124.37		3,698.65		18.65

				1994/09		376,413		58,623		15,555		2,802		1.08				1994/09		348,851.81		54,330.59		15,555		2,802				1994/09		22,426.99		124.50		3,492.81		19.39

				1994/10		523,888		66,029		15,469		3,506		1.09				1994/10		482,248.32		60,780.88		15,469		3,506				1994/10		31,175.14		137.55		3,929.21		17.34

				1994/11		437,567		62,493		15,478		3,015		1.09				1994/11		400,240.98		57,162.12		15,478		3,015				1994/11		25,858.70		132.75		3,693.12		18.96

				1994/12		484,869		80,650		15,359		3,015		1.11				1994/12		437,170.30		72,716.10		15,359		3,015				1994/12		28,463.46		145.00		4,734.43		24.12

				1995/01		684,060		67,379		15,404		3,365		1.20				1995/01		572,409.35		56,381.56		15,404		3,365				1995/01		37,159.79		170.11		3,660.19		16.76

				1995/02		646,945		62,392		15,468		2,942		1.25				1995/02		517,360.64		49,894.76		15,468		2,942				1995/02		33,447.16		175.85		3,225.68		16.96

				1995/03		760,368		68,646		15,445		3,071		1.33				1995/03		571,689.83		51,612.14		15,445		3,071				1995/03		37,014.56		186.16		3,341.67		16.81

				1995/04		912,028		73,268		15,482		3,256		1.44				1995/04		633,203.10		50,868.53		15,482		3,256				1995/04		40,899.31		194.47		3,285.66		15.62

				1995/05		846,476		74,706		15,297		3,057		1.49				1995/05		568,180.24		50,144.92		15,297		3,057				1995/05		37,143.25		185.86		3,278.09		16.40

				1995/06		852,224		78,407		15,198		3,139		1.53				1995/06		557,820.15		51,321.02		15,198		3,139				1995/06		36,703.52		177.71		3,376.83		16.35

				1995/07		853,066		81,245		15,149		3,169		1.55				1995/07		551,574.05		52,531.26		15,149		3,169				1995/07		36,409.93		174.05		3,467.64		16.58

				1995/08		903,885		72,601		15,128		3,011		1.57				1995/08		574,709.11		46,161.24		15,128		3,011				1995/08		37,989.76		190.87		3,051.38		15.33

				1995/09		907,366		76,710		15,296		2,933		1.60				1995/09		566,087.64		47,857.85		15,296		2,933				1995/09		37,008.87		193.01		3,128.78		16.32

				1995/10		1,001,957		83,380		15,321		3,259		1.64				1995/10		612,102.69		50,937.44		15,321		3,259				1995/10		39,951.88		187.82		3,324.68		15.63

				1995/11		955,642		73,516		15,455		3,003		1.70				1995/11		562,498.71		43,272.12		15,455		3,003				1995/11		36,395.90		187.31		2,799.88		14.41

				1995/12		994,172		85,287		15,500		3,097		1.77				1995/12		561,990.23		48,211.44		15,500		3,097				1995/12		36,257.43		181.46		3,110.42		15.57

				1996/01		1,233,808		83,064		15,432		3,256		1.82				1996/01		678,204.84		45,658.97		15,432		3,256				1996/01		43,947.96		208.29		2,958.72		14.02

				1996/02		1,055,534		79,888		15,544		2,932		1.86				1996/02		567,047.94		42,916.97		15,544		2,932				1996/02		36,480.18		193.40		2,761.00		14.64

				1996/03		1,084,974		87,564		15,495		3,090		1.92				1996/03		566,358.24		45,708.55		15,495		3,090				1996/03		36,551.03		183.29		2,949.89		14.79

				1996/04		1,226,090		95,554		15,931		3,273		1.97				1996/04		622,228.27		48,492.69		15,931		3,273				1996/04		39,057.70		190.11		3,043.92		14.82

				1996/05		1,197,425		102,544		16,251		3,207		1.99				1996/05		602,767.82		51,619.29		16,251		3,207				1996/05		37,091.12		187.95		3,176.38		16.10

				1996/06		1,151,695		100,992		16,260		3,284		2.01				1996/06		574,091.87		50,342.05		16,260		3,284				1996/06		35,307.00		174.81		3,096.07		15.33

				1996/07		1,186,941		106,700		16,373		3,405		2.03				1996/07		583,493.47		52,453.12		16,373		3,405				1996/07		35,637.54		171.36		3,203.63		15.40

				1996/08		1,120,678		110,911		16,447		3,312		2.06				1996/08		543,193.14		53,758.61		16,447		3,312				1996/08		33,026.88		164.01		3,268.60		16.23

				1996/09		1,110,780		105,556		16,456		3,154		2.10				1996/09		529,818.39		50,347.96		16,456		3,154				1996/09		32,196.06		167.98		3,059.55		15.96

				1996/10		1,270,465		114,284		16,524		3,445		2.13				1996/10		595,560.16		53,573.30		16,524		3,445				1996/10		36,042.13		172.88		3,242.15		15.55

				1996/11		1,155,074		109,505		16,508		3,311		2.16				1996/11		534,643.27		50,686.03		16,508		3,311				1996/11		32,386.92		161.47		3,070.39		15.31

				1996/12		1,159,978		114,664		16,441		3,270		2.22				1996/12		523,183.80		51,716.80		16,441		3,270				1996/12		31,821.90		160.00		3,145.60		15.82

				1997/01		1,270,542		112,664		16,375		3,413		2.26				1997/01		562,552.77		49,883.79		16,375		3,413				1997/01		34,354.37		164.83		3,046.34		14.62

				1997/02		1,155,463		105,695		16,531		3,088		2.27				1997/02		508,891.43		46,550.41		16,531		3,088				1997/02		30,784.07		164.80		2,815.95		15.07

				1997/03		1,146,932		112,215		16,552		3,282		2.28				1997/03		502,240.18		49,138.82		16,552		3,282				1997/03		30,343.17		153.03		2,968.75		14.97

				1997/04		1,330,368		115,381		16,436		3,426		2.29				1997/04		580,134.61		50,314.28		16,436		3,426				1997/04		35,296.58		169.33		3,061.22		14.69

				1997/05		1,230,045		127,254		16,550		3,321		2.31				1997/05		531,651.90		55,001.92		16,550		3,321				1997/05		32,123.98		160.09		3,323.38		16.56

				1997/06		1,266,879		123,053		16,500		3,388		2.32				1997/06		545,116.31		52,947.60		16,500		3,388				1997/06		33,037.35		160.90		3,208.95		15.63

				1997/07		1,271,998		136,773		16,485		3,429		2.34				1997/07		543,167.30		58,404.67		16,485		3,429				1997/07		32,949.18		158.40		3,542.90		17.03

				1997/08		1,226,328		126,422		16,540		3,406		2.36				1997/08		519,184.73		53,522.69		16,540		3,406				1997/08		31,389.65		152.43		3,235.95		15.71

				1997/09		1,242,965		125,748		16,693		3,326		2.38				1997/09		521,484.50		52,757.43		16,693		3,326				1997/09		31,239.71		156.79		3,160.45		15.86

				1997/10		1,417,547		135,274		16,723		3,589		2.41				1997/10		588,375.88		56,147.67		16,723		3,589				1997/10		35,183.63		163.94		3,357.51		15.64

				1997/11		1,218,713		129,722		16,732		3,392		2.44				1997/11		498,560.79		53,067.71		16,732		3,392				1997/11		29,796.84		146.98		3,171.63		15.64

				1997/12		1,344,464		138,558		16,735		3,620		2.45				1997/12		548,762.31		56,554.44		16,735		3,620				1997/12		32,791.29		151.59		3,379.41		15.62

				1998/01		1,264,775		132,314		16,680		3,437		2.50				1998/01		506,041.88		52,939.40		16,680		3,437				1998/01		30,338.24		147.23		3,173.82		15.40

				1998/02		1,169,941		130,206		16,758		3,261		2.54				1998/02		460,706.54		51,273.32		16,758		3,261				1998/02		27,491.74		141.28		3,059.63		15.72

				1998/03		1,293,434		141,299		16,684		3,394		2.56				1998/03		505,903.49		55,266.57		16,684		3,394				1998/03		30,322.67		149.06		3,312.55		16.28

				1998/04		1,424,088		149,464		16,775		3,576		2.58				1998/04		552,204.88		57,956.21		16,775		3,576				1998/04		32,918.32		154.42		3,454.92		16.21

				1998/05		1,313,119		147,593		16,828		3,445		2.59				1998/05		506,605.38		56,941.84		16,828		3,445				1998/05		30,104.91		147.06		3,383.76		16.53

				1998/06		1,302,144		149,579		16,950		3,427		2.62				1998/06		497,552.48		57,154.51		16,950		3,427				1998/06		29,354.13		145.19		3,371.95		16.68

				1998/07		1,459,019		159,684		17,003		3,792		2.64				1998/07		551,931.53		60,406.78		17,003		3,792				1998/07		32,460.83		145.55		3,552.71		15.93

				1998/08		1,350,091		150,501		17,031		3,572		2.68				1998/08		504,653.61		56,256.11		17,031		3,572				1998/08		29,631.47		141.28		3,303.16		15.75

				1998/09		1,394,066		155,209		16,872		3,485		2.77				1998/09		502,953.53		55,996.57		16,872		3,485				1998/09		29,809.95		144.32		3,318.91		16.07

				1998/10		1,384,340		164,544		16,621		3,555		2.82				1998/10		490,799.35		58,336.89		16,621		3,555				1998/10		29,528.87		138.06		3,509.83		16.41

				1998/11		1,349,253		153,630		16,631		3,385		2.85				1998/11		474,175.35		53,991.03		16,631		3,385				1998/11		28,511.54		140.08		3,246.41		15.95

				1998/12		1,307,896		163,486		16,629		3,364		2.88				1998/12		454,509.93		56,813.39		16,629		3,364				1998/12		27,332.37		135.11		3,416.53		16.89

				1999/01		1,273,144		159,333		16,449		3,411		2.95				1999/01		431,025.43		53,942.50		16,449		3,411				1999/01		26,203.75		126.36		3,279.38		15.81

				1999/02		1,177,991		161,114		16,093		3,048		2.97				1999/02		396,583.27		54,240.75		16,093		3,048				1999/02		24,643.22		130.11		3,370.46		17.80

				1999/03		1,202,456		173,270		16,004		3,353		3.00				1999/03		400,488.52		57,709.09		16,004		3,353				1999/03		25,024.28		119.44		3,605.92		17.21

				1999/04		1,216,359		174,827		16,002		3,254		3.03				1999/04		402,028.37		57,783.45		16,002		3,254				1999/04		25,123.63		123.55		3,611.01		17.76

				1999/05		1,163,363		172,645		16,013		3,313		3.03				1999/05		383,326.31		56,886.26		16,013		3,313				1999/05		23,938.44		115.70		3,552.50		17.17

				1999/06		1,258,152		172,020		16,241		3,333		3.06				1999/06		410,801.29		56,166.53		16,241		3,333				1999/06		25,294.09		123.25		3,458.32		16.85

				1999/07		1,263,333		185,789		16,238		3,154		3.09				1999/07		408,590.52		60,088.37		16,238		3,154				1999/07		25,162.61		129.55		3,700.48		19.05

				1999/08		1,291,869		172,870		16,156		3,436		3.12				1999/08		413,974.48		55,395.53		16,156		3,436				1999/08		25,623.58		120.48		3,428.79		16.12

				1999/09		1,307,883		175,047		15,986		3,226		3.15				1999/09		414,709.94		55,504.76		15,986		3,226				1999/09		25,942.07		128.55		3,472.09		17.21

				1999/10		1,421,597		188,839		15,885		3,421		3.18				1999/10		447,581.67		59,454.88		15,885		3,421				1999/10		28,176.37		130.83		3,742.83		17.38

				1999/11		1,441,263		173,980		15,987		3,231		3.21				1999/11		448,902.52		54,188.63		15,987		3,231				1999/11		28,079.22		138.94		3,389.54		16.77

				1999/12		1,333,289		215,125		15,933		3,184		3.24				1999/12		412,010.10		66,477.46		15,933		3,184				1999/12		25,858.92		129.40		4,172.31		20.88

				2000/01		1,334,315		176,554		15,910		3,305		3.28				2000/01		406,685.97		53,811.91		15,910		3,305				2000/01		25,561.66		123.05		3,382.27		16.28

				2000/02		1,363,479		180,089		15,816		3,098		3.32				2000/02		410,333.46		54,197.05		15,816		3,098				2000/02		25,944.20		132.45		3,426.72		17.49

				2000/03		1,433,289		189,023		15,814		3,262		3.33				2000/03		430,460.60		56,769.40		15,814		3,262				2000/03		27,220.22		131.96		3,589.82		17.40

				2000/04		1,340,103		202,354		15,606		3,195		3.34				2000/04		401,742.45		60,662.64		15,606		3,195				2000/04		25,742.82		125.74		3,887.14		18.99

				2000/05		1,479,180		205,518		15,261		3,123		3.38				2000/05		437,878.36		60,839.04		15,261		3,123				2000/05		28,692.64		140.21		3,986.57		19.48

				2000/06		1,471,496		198,523		15,147		2,938		3.43				2000/06		429,584.26		57,956.23		15,147		2,938				2000/06		28,361.01		146.22		3,826.25		19.73

				2000/07		1,412,586		199,563		15,032		3,012		3.40				2000/07		415,080.14		58,640.42		15,032		3,012				2000/07		27,613.10		137.81		3,901.04		19.47

				2000/08		1,513,688		197,483		14,793		3,017		3.43				2000/08		441,025.17		57,538.26		14,793		3,017				2000/08		29,813.10		146.18		3,889.56		19.07

				2000/09		1,366,097		196,354		14,855		2,963		3.44				2000/09		396,634.32		57,009.67		14,855		2,963				2000/09		26,700.39		133.86		3,837.74		19.24

				2000/10		1,455,849		195,046		14,871		3,114		3.47				2000/10		419,827.63		56,246.01		14,871		3,114				2000/10		28,231.30		134.82		3,782.26		18.06

				2000/11		1,453,320		185,488		14,753		2,903		3.48				2000/11		418,200.38		53,375.14		14,753		2,903				2000/11		28,346.80		144.06		3,617.92		18.39

				2000/12		1,211,597		237,086		14,376		2,838		3.44				2000/12		351,983.14		68,876.26		14,376		2,838				2000/12		24,484.08		124.03		4,791.06		24.27

				2001/01		1,232,651		182,162		13,805		2,750		3.50				2001/01		351,879.88		52,001.05		13,805		2,750				2001/01		25,489.31		127.96		3,766.83		18.91

				2001/02		1,151,973		174,957		13,284		2,480		3.50				2001/02		329,519.45		50,046.08		13,284		2,480				2001/02		24,805.74		132.87		3,767.40		20.18

				2001/03		1,299,600		189,328		13,335		2,674		3.50				2001/03		370,833.90		54,023.73		13,335		2,674				2001/03		27,809.07		138.68		4,051.27		20.20

				2001/04		1,240,188		184,478		13,321		2,630		3.51				2001/04		353,301.94		52,553.67		13,321		2,630				2001/04		26,522.18		134.34		3,945.17		19.98

				2001/05		1,216,489		196,952		13,177		2,684		3.51				2001/05		346,267.33		56,061.37		13,177		2,684				2001/05		26,278.16		129.01		4,254.49		20.89

				2001/06		1,226,943		200,885		12,947		2,541		3.51				2001/06		349,910.45		57,290.16		12,947		2,541				2001/06		27,026.37		137.71		4,424.98		22.55

				2001/07		1,262,525		199,036		12,524		2,550		3.50				2001/07		361,197.56		56,942.49		12,524		2,550				2001/07		28,840.43		141.65		4,546.67		22.33

				2001/08		1,275,879		190,104		12,326		2,476		3.52				2001/08		362,897.69		54,071.20		12,326		2,476				2001/08		29,441.64		146.57		4,386.76		21.84

				2001/09		1,187,230		195,242		12,321		2,458		3.54				2001/09		335,834.09		55,228.49		12,321		2,458				2001/09		27,257.05		136.63		4,482.47		22.47

				2001/10		1,290,397		180,001		12,364		2,611		3.51				2001/10		367,149.23		51,214.65		12,364		2,611				2001/10		29,695.02		140.62		4,142.24		19.61

				2001/11		1,191,637		189,783		12,058		2,387		3.50				2001/11		340,709.75		54,262.26		12,058		2,387				2001/11		28,255.91		142.74		4,500.10		22.73

				2001/12		962,114		342,083		11,639		2,397		3.49				2001/12		275,915.88		98,102.86		11,639		2,397				2001/12		23,706.15		115.11		8,428.80		40.93

				2002/01 p/		775,332		168,833		11,611		2,337		3.51				2002/01 p/		220,894.90		48,101.13		11,611		2,337				2002/01 p/		19,024.62		94.52		4,142.72		20.58

				2002/02		985,649		170,024		11,591		2,174		3.51				2002/02		280,636.38		48,409.65		11,591		2,174				2002/02		24,211.58		129.09		4,176.49		22.27

				2002/03		1,062,515		172,531		11,598		2,228		3.57				2002/03		297,840.33		48,363.26		11,598		2,228				2002/03		25,680.32		133.68		4,169.97		21.71

				2002/04		1,152,488		200,779		11,510		2,285		3.60				2002/04		320,007.91		55,749.71		11,510		2,285				2002/04		27,802.60		140.05		4,843.59		24.40

				2002/05		1,147,349		159,402		11,173		2,305		3.64				2002/05		315,625.89		43,850.13		11,173		2,305				2002/05		28,248.98		136.93		3,924.65		19.02

				2002/06		1,143,817		160,743		11,142		2,219		3.66				2002/06		312,251.28		43,881.33		11,142		2,219				2002/06		28,024.71		140.72		3,938.37		19.78

				2002/07		1,266,787		159,289		11,149		2,266		3.68				2002/07		343,903.59		43,243.31		11,149		2,266				2002/07		30,846.14		151.77		3,878.67		19.08

				2002/08		1,249,170		155,081		11,121		2,225		3.71				2002/08		337,096.26		41,849.57		11,121		2,225				2002/08		30,311.69		151.50		3,763.11		18.81

				2002/09		1,260,355		157,060		11,005		2,234		3.74				2002/09		337,277.97		42,030.13		11,005		2,234				2002/09		30,647.70		150.97		3,819.18		18.81

				2002/10		1,276,686		155,940		10,775		2,195		3.73				2002/10		341,872.06		41,757.75		10,775		2,195				2002/10		31,728.27		155.75		3,875.43		19.02

																		Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas

																		PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993

																		1994		353,087.33

																		1995		570,802.15

																		1996		576,715.93

																		1997		537,510.23

																		1998		500,669.83

																		1999		414,168.54

																		2000		413,286.32

																		2001		345,451.43





Hoja2

		

				Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas. Productividad y costo laboral unitario												Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas. Productividad y costo laboral unitario												Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas								Clase 351300 Fabricación de Fibras Químicas

				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993						PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993

				1994/01		22,962.95		113.56		3,862.88		19.13				1994-2001		2.39%		2.54%		2.39%		2.48%				1994		353,087.33						1994-2001		-0.31%

				1995/01		37,198.45		183.72		3,254.24		16.06																1995		570,802.15

				1996/01		35,795.54		177.96		3,081.32		15.33				Nota												1996		576,715.93						Nota

				1997/01		32,440.82		158.59		3,189.37		15.59				Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento												1997		537,510.23						Los porcentajes se refieren a la tasa media de crecimiento

				1998/01		29,817.09		144.05		3,342.01		16.15																1998		500,669.83

				1999/01		25,755.85		126.35		3,565.30		17.50																1999		414,168.54

				2000/01		27,225.94		135.03		3,826.53		18.99																2000		413,286.32

				2001/01		27,093.92		135.32		4,558.10		22.72																2001		345,451.43

				Nota																								Fuente

				Se refieren a los promedios correspondientes para cada año																								INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002
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				Clase 351232 Fabricación de Hule Sintético o Neopreno corrientes																Clase 351232 Fabricación de Hule Sintético o Neopreno constantes												Clase 351232 Fabricación de Hule Sintético o Neopreno. Productividad y costo laboral unitario

				PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos corrientes		Remuneraciones Totales. Miles de pesos corrientes		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas Total. Miles de horas		Indice de precios productor 93=1						PERIODO		Valor de Produccion. Miles de pesos productor de 1993		Remuneraciones Totales miles de pesos productor de 1993		Personal Ocupado Total		Horas-hombre Trabajadas  miles de horas				PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada

				1994/01		37,520.00		12,357.00		1,066.00		196.00		1.03						1994/01		36,556.63		12,039.72		1,066.00		196.00				1994/01		34,293.27		186.51		11,294.30		61.43

				1994/02		40,499.00		5,564.00		952.00		167.00		1.03						1994/02		39,385.67		5,411.04		952.00		167.00				1994/02		41,371.50		235.84		5,683.87		32.40

				1994/03		50,708.00		6,095.00		961.00		179.00		1.03						1994/03		49,014.87		5,891.49		961.00		179.00				1994/03		51,004.02		273.83		6,130.58		32.91

				1994/04		47,219.00		5,906.00		959.00		168.00		1.05						1994/04		45,159.47		5,648.40		959.00		168.00				1994/04		47,090.17		268.81		5,889.89		33.62

				1994/05		55,974.00		5,841.00		955.00		185.00		1.05						1994/05		53,143.36		5,545.62		955.00		185.00				1994/05		55,647.50		287.26		5,806.93		29.98

				1994/06		59,273.00		6,200.00		961.00		174.00		1.06						1994/06		55,735.18		5,829.94		961.00		174.00				1994/06		57,997.06		320.32		6,066.54		33.51

				1994/07		57,539.00		6,058.00		972.00		178.00		1.07						1994/07		53,669.86		5,650.64		972.00		178.00				1994/07		55,215.91		301.52		5,813.41		31.75

				1994/08		63,254.00		5,992.00		971.00		178.00		1.07						1994/08		58,947.93		5,584.09		971.00		178.00				1994/08		60,708.47		331.17		5,750.86		31.37

				1994/09		54,789.00		5,604.00		902.00		166.00		1.08						1994/09		50,777.32		5,193.67		902.00		166.00				1994/09		56,294.14		305.89		5,757.95		31.29

				1994/10		59,541.00		6,099.00		917.00		161.00		1.09						1994/10		54,808.56		5,614.24		917.00		161.00				1994/10		59,769.42		340.43		6,122.40		34.87

				1994/11		57,295.00		6,184.00		910.00		162.00		1.09						1994/11		52,407.53		5,656.48		910.00		162.00				1994/11		57,590.70		323.50		6,215.92		34.92

				1994/12		102,774.00		9,279.00		905.00		152.00		1.11						1994/12		92,663.67		8,366.18		905.00		152.00				1994/12		102,390.79		609.63		9,244.40		55.04

				1995/01		94,588.00		6,188.00		894.00		167.00		1.20						1995/01		79,149.57		5,178.01		894.00		167.00				1995/01		88,534.20		473.95		5,791.96		31.01

				1995/02		74,975.00		14,474.00		919.00		168.00		1.25						1995/02		59,957.36		11,574.83		919.00		168.00				1995/02		65,241.96		356.89		12,595.03		68.90

				1995/03		91,962.00		5,158.00		930.00		172.00		1.33						1995/03		69,142.49		3,878.09		930.00		172.00				1995/03		74,346.77		401.99		4,169.99		22.55

				1995/04		105,825.00		4,954.00		952.00		153.00		1.44						1995/04		73,472.22		3,439.46		952.00		153.00				1995/04		77,176.70		480.21		3,612.88		22.48

				1995/05		120,881.00		5,271.00		955.00		166.00		1.49						1995/05		81,138.98		3,538.05		955.00		166.00				1995/05		84,962.28		488.79		3,704.77		21.31

				1995/06		118,981.00		4,953.00		960.00		158.00		1.53						1995/06		77,878.59		3,241.97		960.00		158.00				1995/06		81,123.53		492.90		3,377.05		20.52

				1995/07		117,543.00		5,250.00		989.00		166.00		1.55						1995/07		76,000.77		3,394.54		989.00		166.00				1995/07		76,846.07		457.84		3,432.29		20.45

				1995/08		117,674.00		5,922.00		869.00		170.00		1.57						1995/08		74,819.61		3,765.33		869.00		170.00				1995/08		86,098.51		440.12		4,332.95		22.15

				1995/09		124,079.00		5,377.00		929.00		155.00		1.60						1995/09		77,410.43		3,354.60		929.00		155.00				1995/09		83,326.61		499.42		3,610.98		21.64

				1995/10		113,970.00		5,558.00		917.00		180.00		1.64						1995/10		69,625.09		3,395.42		917.00		180.00				1995/10		75,927.03		386.81		3,702.75		18.86

				1995/11		133,953.00		5,669.00		975.00		177.00		1.70						1995/11		78,845.83		3,336.82		975.00		177.00				1995/11		80,867.52		445.46		3,422.38		18.85

				1995/12		100,875.00		9,411.00		966.00		164.00		1.77						1995/12		57,023.10		5,319.89		966.00		164.00				1995/12		59,030.12		347.70		5,507.14		32.44

				1996/01		132,276.00		5,785.00		852.00		142.00		1.82						1996/01		72,710.04		3,179.92		852.00		142.00				1996/01		85,340.42		512.04		3,732.30		22.39

				1996/02		152,614.00		6,190.00		855.00		138.00		1.86						1996/02		81,986.42		3,325.36		855.00		138.00				1996/02		95,890.55		594.10		3,889.31		24.10

				1996/03		139,558.00		6,419.00		875.00		142.00		1.92						1996/03		72,849.51		3,350.73		875.00		142.00				1996/03		83,256.58		513.02		3,829.40		23.60

				1996/04		177,219.00		6,486.00		875.00		146.00		1.97						1996/04		89,936.85		3,291.58		875.00		146.00				1996/04		102,784.97		616.01		3,761.80		22.55

				1996/05		160,361.00		6,389.00		883.00		161.00		1.99						1996/05		80,723.59		3,216.14		883.00		161.00				1996/05		91,419.70		501.39		3,642.28		19.98

				1996/06		137,847.00		6,782.00		950.00		168.00		2.01						1996/06		68,713.37		3,380.66		950.00		168.00				1996/06		72,329.86		409.01		3,558.59		20.12

				1996/07		182,646.00		6,890.00		914.00		169.00		2.03						1996/07		89,787.74		3,387.08		914.00		169.00				1996/07		98,236.04		531.29		3,705.78		20.04

				1996/08		163,265.00		6,869.00		907.00		168.00		2.06						1996/08		79,134.62		3,329.41		907.00		168.00				1996/08		87,248.75		471.04		3,670.79		19.82

				1996/09		169,821.00		8,119.00		914.00		157.00		2.10						1996/09		81,001.00		3,872.59		914.00		157.00				1996/09		88,622.54		515.93		4,236.97		24.67

				1996/10		156,534.00		7,716.00		922.00		169.00		2.13						1996/10		73,378.97		3,617.06		922.00		169.00				1996/10		79,586.74		434.20		3,923.05		21.40

				1996/11		146,405.00		8,240.00		926.00		166.00		2.16						1996/11		67,765.74		3,814.01		926.00		166.00				1996/11		73,181.15		408.23		4,118.80		22.98

				1996/12		146,710.00		12,837.00		926.00		149.00		2.22						1996/12		66,170.48		5,789.86		926.00		149.00				1996/12		71,458.40		444.10		6,252.55		38.86

				1997/01		182,553.00		9,052.00		937.00		170.00		2.26						1997/01		80,828.26		4,007.92		937.00		170.00				1997/01		86,262.81		475.46		4,277.39		23.58

				1997/02		166,083.00		7,925.00		944.00		150.00		2.27						1997/02		73,146.62		3,490.35		944.00		150.00				1997/02		77,485.83		487.64		3,697.40		23.27

				1997/03		144,731.00		8,222.00		923.00		149.00		2.28						1997/03		63,377.54		3,600.40		923.00		149.00				1997/03		68,664.72		425.35		3,900.76		24.16

				1997/04		156,712.00		9,006.00		931.00		172.00		2.29						1997/04		68,337.52		3,927.25		931.00		172.00				1997/04		73,402.28		397.31		4,218.32		22.83

				1997/05		169,116.00		8,280.00		926.00		156.00		2.31						1997/05		73,095.57		3,578.79		926.00		156.00				1997/05		78,936.90		468.56		3,864.79		22.94

				1997/06		165,741.00		9,319.00		927.00		160.00		2.32						1997/06		71,315.51		4,009.81		927.00		160.00				1997/06		76,931.51		445.72		4,325.57		25.06

				1997/07		176,350.00		9,529.00		919.00		178.00		2.34						1997/07		75,304.80		4,069.06		919.00		178.00				1997/07		81,942.11		423.06		4,427.71		22.86

				1997/08		153,923.00		10,389.00		928.00		175.00		2.36						1997/08		65,165.66		4,398.34		928.00		175.00				1997/08		70,221.61		372.38		4,739.59		25.13

				1997/09		173,116.00		10,354.00		976.00		180.00		2.38						1997/09		72,630.61		4,344.01		976.00		180.00				1997/09		74,416.61		403.50		4,450.83		24.13

				1997/10		182,283.00		9,582.00		951.00		176.00		2.41						1997/10		75,659.52		3,977.16		951.00		176.00				1997/10		79,557.85		429.88		4,182.09		22.60

				1997/11		164,930.00		9,749.00		974.00		173.00		2.44						1997/11		67,470.87		3,988.20		974.00		173.00				1997/11		69,271.94		390.01		4,094.66		23.05

				1997/12		148,912.00		17,558.00		994.00		181.00		2.45						1997/12		60,780.57		7,166.55		994.00		181.00				1997/12		61,147.46		335.80		7,209.81		39.59

				1998/01		170,618.00		9,785.00		976.00		188.00		2.50						1998/01		68,264.99		3,915.02		976.00		188.00				1998/01		69,943.64		363.11		4,011.29		20.82

				1998/02		145,105.00		9,723.00		971.00		178.00		2.54						1998/02		57,140.34		3,828.78		971.00		178.00				1998/02		58,846.90		321.01		3,943.13		21.51

				1998/03		172,515.00		11,004.00		971.00		188.00		2.56						1998/03		67,476.15		4,304.02		971.00		188.00				1998/03		69,491.40		358.92		4,432.56		22.89

				1998/04		167,333.00		9,911.00		974.00		172.00		2.58						1998/04		64,885.10		3,843.09		974.00		172.00				1998/04		66,617.15		377.24		3,945.68		22.34

				1998/05		163,928.00		10,621.00		997.00		184.00		2.59						1998/05		63,243.93		4,097.61		997.00		184.00				1998/05		63,434.23		343.72		4,109.94		22.27

				1998/06		198,218.00		10,144.00		983.00		184.00		2.62						1998/06		75,739.59		3,876.05		983.00		184.00				1998/06		77,049.43		411.63		3,943.08		21.07

				1998/07		212,345.00		13,709.00		983.00		171.00		2.64						1998/07		80,327.88		5,185.97		983.00		171.00				1998/07		81,717.07		469.75		5,275.66		30.33

				1998/08		197,138.00		11,146.00		985.00		176.00		2.68						1998/08		73,688.67		4,166.29		985.00		176.00				1998/08		74,810.83		418.69		4,229.73		23.67

				1998/09		201,728.00		13,535.00		978.00		183.00		2.77						1998/09		72,779.77		4,883.18		978.00		183.00				1998/09		74,416.95		397.70		4,993.03		26.68

				1998/10		193,483.00		11,366.00		999.00		176.00		2.82						1998/10		68,596.83		4,029.66		999.00		176.00				1998/10		68,665.49		389.75		4,033.70		22.90

				1998/11		176,276.00		13,479.00		989.00		177.00		2.85						1998/11		61,949.64		4,737.00		989.00		177.00				1998/11		62,638.66		350.00		4,789.69		26.76

				1998/12		169,553.00		21,597.00		1,020.00		197.00		2.88						1998/12		58,921.75		7,505.22		1,020.00		197.00				1998/12		57,766.42		299.10		7,358.06		38.10

				1999/01		186,722.00		13,316.00		972.00		184.00		2.95						1999/01		63,215.10		4,508.16		972.00		184.00				1999/01		65,036.11		343.56		4,638.02		24.50

				1999/02		201,025.00		13,520.00		983.00		173.00		2.97						1999/02		67,677.22		4,551.65		983.00		173.00				1999/02		68,847.63		391.20		4,630.37		26.31

				1999/03		173,972.00		14,971.00		1,056.00		197.00		3.00						1999/03		57,942.90		4,986.22		1,056.00		197.00				1999/03		54,870.17		294.13		4,721.80		25.31

				1999/04		175,024.00		11,460.00		1,056.00		188.00		3.03						1999/04		57,848.56		3,787.73		1,056.00		188.00				1999/04		54,780.83		307.71		3,586.87		20.15

				1999/05		189,950.00		12,011.00		1,043.00		183.00		3.03						1999/05		62,588.23		3,957.61		1,043.00		183.00				1999/05		60,007.89		342.01		3,794.44		21.63

				1999/06		186,841.00		11,652.00		1,043.00		186.00		3.06						1999/06		61,005.76		3,804.51		1,043.00		186.00				1999/06		58,490.67		327.99		3,647.66		20.45

				1999/07		191,262.00		14,619.00		1,041.00		187.00		3.09						1999/07		61,858.47		4,728.12		1,041.00		187.00				1999/07		59,422.16		330.79		4,541.90		25.28

				1999/08		187,836.00		13,227.00		1,005.00		191.00		3.12						1999/08		60,191.33		4,238.54		1,005.00		191.00				1999/08		59,891.87		315.14		4,217.45		22.19

				1999/09		174,997.00		15,030.00		1,007.00		195.00		3.15						1999/09		55,488.91		4,765.79		1,007.00		195.00				1999/09		55,103.18		284.56		4,732.66		24.44

				1999/10		176,490.00		13,628.00		1,005.00		192.00		3.18						1999/10		55,566.87		4,290.70		1,005.00		192.00				1999/10		55,290.41		289.41		4,269.35		22.35

				1999/11		199,732.00		14,876.00		1,002.00		197.00		3.21						1999/11		62,209.46		4,633.35		1,002.00		197.00				1999/11		62,085.29		315.78		4,624.10		23.52

				1999/12		182,124.00		26,795.00		1,061.00		200.00		3.24						1999/12		56,279.57		8,280.13		1,061.00		200.00				1999/12		53,043.89		281.40		7,804.08		41.40

				2000/01		191,462.00		16,812.00		1,055.00		185.00		3.28						2000/01		58,355.72		5,124.13		1,055.00		185.00				2000/01		55,313.48		315.44		4,857.00		27.70

				2000/02		204,658.00		13,848.00		1,059.00		195.00		3.32						2000/02		61,590.99		4,167.50		1,059.00		195.00				2000/02		58,159.58		315.85		3,935.32		21.37

				2000/03		202,662.00		14,383.00		1,045.00		198.00		3.33						2000/03		60,865.61		4,319.66		1,045.00		198.00				2000/03		58,244.60		307.40		4,133.64		21.82

				2000/04		209,072.00		13,327.00		1,048.00		181.00		3.34						2000/04		62,676.60		3,995.23		1,048.00		181.00				2000/04		59,805.91		346.28		3,812.24		22.07

				2000/05		239,080.00		14,908.00		1,062.00		196.00		3.38						2000/05		70,774.32		4,413.18		1,062.00		196.00				2000/05		66,642.49		361.09		4,155.54		22.52

				2000/06		258,382.00		18,884.00		1,054.00		201.00		3.43						2000/06		75,431.29		5,512.94		1,054.00		201.00				2000/06		71,566.69		375.28		5,230.49		27.43

				2000/07		242,246.00		17,551.00		1,046.00		196.00		3.40						2000/07		71,182.57		5,157.26		1,046.00		196.00				2000/07		68,052.17		363.18		4,930.46		26.31

				2000/08		245,625.00		18,386.00		1,080.00		215.00		3.43						2000/08		71,564.82		5,356.91		1,080.00		215.00				2000/08		66,263.72		332.86		4,960.10		24.92

				2000/09		212,994.00		16,401.00		1,037.00		189.00		3.44						2000/09		61,840.95		4,761.89		1,037.00		189.00				2000/09		59,634.47		327.20		4,591.98		25.20

				2000/10		214,040.00		18,556.00		1,030.00		203.00		3.47						2000/10		61,723.37		5,351.05		1,030.00		203.00				2000/10		59,925.60		304.06		5,195.19		26.36

				2000/11		231,387.00		16,964.00		1,018.00		182.00		3.48						2000/11		66,582.81		4,881.48		1,018.00		182.00				2000/11		65,405.51		365.84		4,795.17		26.82

				2000/12		205,674.00		28,290.00		1,010.00		174.00		3.44						2000/12		59,750.71		8,218.58		1,010.00		174.00				2000/12		59,159.12		343.39		8,137.20		47.23

				2001/01		225,638.00		17,327.00		1,029.00		207.00		3.50						2001/01		64,411.97		4,946.27		1,029.00		207.00				2001/01		62,596.66		311.17		4,806.87		23.90

				2001/02		222,323.00		17,628.00		1,011.00		175.00		3.50						2001/02		63,595.03		5,042.45		1,011.00		175.00				2001/02		62,903.09		363.40		4,987.59		28.81

				2001/03		210,338.00		15,158.00		1,011.00		195.00		3.50						2001/03		60,018.82		4,325.25		1,011.00		195.00				2001/03		59,365.80		307.79		4,278.19		22.18

				2001/04		231,513.00		16,169.00		1,004.00		188.00		3.51						2001/04		65,952.90		4,606.19		1,004.00		188.00				2001/04		65,690.14		350.81		4,587.84		24.50

				2001/05		193,369.00		16,500.00		1,024.00		205.00		3.51						2001/05		55,041.49		4,696.64		1,024.00		205.00				2001/05		53,751.45		268.50		4,586.56		22.91

				2001/06		183,416.00		18,493.00		1,027.00		196.00		3.51						2001/06		52,308.20		5,274.00		1,027.00		196.00				2001/06		50,933.00		266.88		5,135.34		26.91

				2001/07		222,347.00		17,382.00		1,026.00		203.00		3.50						2001/07		63,611.57		4,972.84		1,026.00		203.00				2001/07		61,999.58		313.36		4,846.82		24.50

				2001/08		214,238.00		20,576.00		1,024.00		208.00		3.52						2001/08		60,935.62		5,852.42		1,024.00		208.00				2001/08		59,507.44		292.96		5,715.26		28.14

				2001/09		167,124.00		16,311.00		1,015.00		187.00		3.54						2001/09		47,274.70		4,613.92		1,015.00		187.00				2001/09		46,576.05		252.81		4,545.74		24.67

				2001/10		193,681.00		19,367.00		1,005.00		203.00		3.51						2001/10		55,106.94		5,510.38		1,005.00		203.00				2001/10		54,832.78		271.46		5,482.97		27.14

				2001/11		172,845.00		18,577.00		1,009.00		189.00		3.50						2001/11		49,419.39		5,311.49		1,009.00		189.00				2001/11		48,978.59		261.48		5,264.11		28.10

				2001/12		150,365.00		34,076.00		988.00		182.00		3.49						2001/12		43,121.80		9,772.34		988.00		182.00				2001/12		43,645.55		236.93		9,891.04		53.69

				2002/01 p/		164,446.00		17,787.00		968.00		188.00		3.51						2002/01 p/		46,851.26		5,067.58		968.00		188.00				2002/01 p/		48,400.06		249.21		5,235.10		26.96

				2002/02		165,939.00		19,421.00		929.00		163.00		3.51						2002/02		47,246.56		5,529.59		929.00		163.00				2002/02		50,857.43		289.86		5,952.20		33.92

				2002/03		135,859.00		15,374.00		907.00		156.00		3.57						2002/03		38,083.50		4,309.58		907.00		156.00				2002/03		41,988.42		244.13		4,751.47		27.63

				2002/04		189,785.00		17,519.00		910.00		173.00		3.60						2002/04		52,697.04		4,864.45		910.00		173.00				2002/04		57,908.83		304.61		5,345.55		28.12

				2002/05		176,519.00		16,507.00		901.00		178.00		3.64						2002/05		48,558.87		4,540.93		901.00		178.00				2002/05		53,894.41		272.80		5,039.88		25.51

				2002/06		192,919.00		18,436.00		921.00		171.00		3.66						2002/06		52,665.07		5,032.85		921.00		171.00				2002/06		57,182.49		307.98		5,464.55		29.43

				2002/07		235,327.00		18,474.00		925.00		189.00		3.68						2002/07		63,885.88		5,015.27		925.00		189.00				2002/07		69,065.81		338.02		5,421.91		26.54

				2002/08		225,974.00		20,579.00		957.00		200.00		3.71						2002/08		60,980.48		5,553.37		957.00		200.00				2002/08		63,720.46		304.90		5,802.90		27.77

				2002/09		241,355.00		17,215.00		951.00		183.00		3.74						2002/09		64,587.93		4,606.83		951.00		183.00				2002/09		67,915.81		352.94		4,844.19		25.17

				2002/10		255,992.00		21,756.00		995.00		215.00		3.73						2002/10		68,549.75		5,825.84		995.00		215.00				2002/10		68,894.23		318.84		5,855.12		27.10

				Fuente																Fuente												Fuente

				INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002																INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002												INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002





Datos anuales

		

				Producción a precios constantes según clase y producto												Clase 351232 Fabricación de Hule Sintético o Neopreno. Productividad y costo laboral unitario														Evolución del precio medio según producción a precios productor 93

				Periodo		Producción 351232 Fabricación de Hule Sintético o Neopreno constantes		Hules Sintéticos a Base de Butadieno. Miles de pesos productor de 1993		Negro de humo. Miles de pesos productor de 1993						PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada						PERIODO		Hules Sintéticos a Base de Butadieno		Negro de humo.

				1994/01		53,522.50		34,409.74		11,701.36						1994/01		56,614.41		315.39		6,648.09		36.92						1994/01		3.47		1.50

				1995/01		72,872.00		44,270.91		12,043.49						1995/01		77,790.11		439.34		4,771.68		26.76						1995/01		4.68		1.41

				1996/01		77,013.19		44,082.63		20,199.72						1996/01		85,779.64		495.86		4,026.80		23.37						1996/01		4.28		2.18

				1997/01		70,592.75		40,055.16								1997/01		74,853.47		421.22		4,449.08		24.93						1997/01		3.64

				1998/01		67,751.22		38,021.46								1998/01		68,783.18		375.05		4,588.80		24.95						1998/01		3.19

				1999/01		60,156.03		33,976.41								1999/01		58,905.84		318.64		4,600.73		24.79						1999/01		2.90

				2000/01		65,194.98		34,797.65								2000/01		62,347.78		338.16		4,894.53		26.65						2000/01		2.81

				2001/01		56,733.20		30,788.77								2001/01		55,898.34		291.46		5,344.03		27.95						2001/01		2.68

				Fuente

				INEGI. Encuesta Industrial Mensual. 1994-2002												* Se refieren a los promedios correspondientes para cada año

				Evolución de la producción según clase y producto												Clase 351232 Fabricación de Hule Sintético o Neopreno Evolución de la productividad y costo laboral unitario														Evolución del precio medio según producción a precios productor 93

				Periodo		Clase  351232 Fabricación de Hule Sintético o Neopreno		Hules Sintéticos a Base de Butadieno.		Negro de humo.						PERIODO		Producción por persona ocupada		Producción por hora trabajada		Remuneraciones por persona ocupada		Remuneraciones por hora trabajada						PERIODO		Hules Sintéticos a Base de Butadieno		Negro de humo.

				1994-2001		0.84%		-1.58%		31%						1994-2001		-0.18%		-1.12%		-3.07%		-3.90%						1994-2001		-3.66%		20.51%

				Nota																										Nota

				La tasa de crecimiento del negro de humo comprende el periodo																										La tasa de crecimiento del negro de humo comprende el periodo

				1994-1996																										1994-1996





Productos de la clase

		

				Volumen y valor de la producción según producto

																Valor de la producción en miles de pesos de 93										Evolución del precio medio según producción a precios productor 93

				Hules Sintéticos a Base de Butadieno						Negro de humo

				PERIODO		Volumen (Toneladas)		Valor. Miles de Pesos corrientes		Volumen (Toneladas) a/		Valor Miles de Pesos corrientes				PERIODO		Hules Sintéticos a Base de Butadieno. Miles de pesos productor de 1993		Negro de humo. Miles de pesos productor de 1993		Indice de precios productor 93=1				PERIODO		Hules Sintéticos a Base de Butadieno		Negro de humo.

				1994/01		7,971.00		23,583.00		6,665.00		9,415.00				1994/01		22,977.48		9,173.26		1.03				1994/01		2.88		1.38

				1994/02		8,825.00		26,436.00		7,880.00		11,413.00				1994/02		25,709.26		11,099.25		1.03				1994/02		2.91		1.41

				1994/03		10,735.00		34,171.00		8,144.00		12,122.00				1994/03		33,030.03		11,717.25		1.03				1994/03		3.08		1.44

				1994/04		10,316.00		32,254.00		7,442.00		10,905.00				1994/04		30,847.19		10,429.36		1.05				1994/04		2.99		1.40

				1994/05		11,303.00		37,896.00		8,396.00		13,324.00				1994/05		35,979.58		12,650.20		1.05				1994/05		3.18		1.51

				1994/06		12,282.00		42,761.00		8,242.00		13,373.00				1994/06		40,208.73		12,574.81		1.06				1994/06		3.27		1.53

				1994/07		11,297.00		38,676.00		6,493.00		10,632.00				1994/07		36,075.28		9,917.06		1.07				1994/07		3.19		1.53

				1994/08		11,486.00		40,297.00		10,119.00		16,542.00				1994/08		37,553.74		15,415.89		1.07				1994/08		3.27		1.52

				1994/09		10,314.00		33,622.00		8,480.00		13,900.00				1994/09		31,160.18		12,882.23		1.08				1994/09		3.02		1.52

				1994/10		8,640.00		34,134.00		7,426.00		12,219.00				1994/10		31,420.96		11,247.81		1.09				1994/10		3.64		1.51

				1994/11		7,438.00		29,937.00		7,836.00		13,551.00				1994/11		27,383.27		12,395.05		1.09				1994/11		3.68		1.58

				1994/12		9,255.00		67,180.00		6,515.00		12,105.00				1994/12		60,571.21		10,914.18		1.11				1994/12		6.54		1.68

				1995/01		8,483.00		49,147.00		10,699.00		24,476.00				1995/01		41,125.34		20,481.09		1.20				1995/01		4.85		1.91

				1995/02		8,025.00		46,612.00		6,699.00		15,684.00				1995/02		37,275.52		12,542.46		1.25				1995/02		4.64		1.87

				1995/03		8,425.00		50,224.00		8,016.00		11,541.00				1995/03		37,761.39		8,677.21		1.33				1995/03		4.48		1.08

				1995/04		9,680.00		65,673.00		8,450.00		14,836.00				1995/04		45,595.47		10,300.34		1.44				1995/04		4.71		1.22

				1995/05		9,803.00		70,681.00		8,891.00		14,196.00				1995/05		47,443.22		9,528.78		1.49				1995/05		4.84		1.07

				1995/06		9,552.00		75,957.00		8,782.00		16,125.00				1995/06		49,717.38		10,554.56		1.53				1995/06		5.20		1.20

				1995/07		10,051.00		74,106.00		7,835.00		9,440.00				1995/07		47,915.34		6,103.70		1.55				1995/07		4.77		0.78

				1995/08		10,384.00		73,759.00		7,980.00		8,837.00				1995/08		46,897.52		5,618.75		1.57				1995/08		4.52		0.70

				1995/09		10,861.00		94,370.00		7,980.00		8,420.00				1995/09		58,875.57		5,253.07		1.60				1995/09		5.42		0.66

				1995/10		8,888.00		64,853.00		8,841.00		30,229.00				1995/10		39,619.16		18,467.11		1.64				1995/10		4.46		2.09

				1995/11		11,851.00		85,985.00		8,967.00		31,567.00				1995/11		50,611.48		18,580.59		1.70				1995/11		4.27		2.07

				1995/12		7,108.00		50,264.00		8,236.00		32,575.00				1995/12		28,413.47		18,414.15		1.77				1995/12		4.00		2.24

				1996/01		7,882.00		67,362.00		9,305.00		37,771.00				1996/01		37,027.83		20,762.12		1.82				1996/01		4.70		2.23

				1996/02		9,982.00		92,505.00		8,349.00		34,194.00				1996/02		49,695.01		18,369.51		1.86				1996/02		4.98		2.20

				1996/03		8,569.00		71,729.00		10,086.00		45,136.00				1996/03		37,442.66		23,561.07		1.92				1996/03		4.37		2.34

				1996/04		12,037.00		101,978.00		10,720.00		47,982.00				1996/04		51,752.80		24,350.38		1.97				1996/04		4.30		2.27

				1996/05		10,150.00		97,709.00		8,301.00		37,255.00				1996/05		49,185.41		18,753.67		1.99				1996/05		4.85		2.26

				1996/06		10,841.00		92,076.00		6,904.00		30,444.00				1996/06		45,897.64		15,175.59		2.01				1996/06		4.23		2.20

				1996/07		13,366.00		112,853.00		10,389.00		47,232.00				1996/07		55,477.90		23,218.98		2.03				1996/07		4.15		2.23

				1996/08		11,533.00		97,684.00		9,522.00		43,265.00				1996/08		47,347.48		20,970.57		2.06				1996/08		4.11		2.20

				1996/09		12,421.00		98,504.00		9,431.00		41,916.00				1996/09		46,984.31		19,993.04		2.10				1996/09		3.78		2.12

				1996/10		10,225.00		88,991.00		10,260.00		44,736.00				1996/10		41,716.61		20,971.05		2.13				1996/10		4.08		2.04

				1996/11		7,328.00		57,984.00		10,888.00		47,542.00				1996/11		26,838.76		22,005.53		2.16				1996/11		3.66		2.02

				1996/12		9,544.00		87,855.00		7,058.00		31,628.00				1996/12		39,625.16		14,265.15		2.22				1996/12		4.15		2.02

				1997/01		13,025.00		115,314.00		ND		ND				1997/01		51,057.12				2.26				1997/01		3.92

				1997/02		10,651.00		94,237.00		ND		ND				1997/02		41,504.06				2.27				1997/02		3.90

				1997/03		8,277.00		74,766.00		ND		ND				1997/03		32,739.94				2.28				1997/03		3.96

				1997/04		9,556.00		79,942.00		ND		ND				1997/04		34,860.37				2.29				1997/04		3.65

				1997/05		10,540.00		96,081.00		ND		ND				1997/05		41,528.27				2.31				1997/05		3.94

				1997/06		10,298.00		87,112.00		ND		ND				1997/06		37,482.80				2.32				1997/06		3.64

				1997/07		12,114.00		100,956.00		ND		ND				1997/07		43,110.13				2.34				1997/07		3.56

				1997/08		11,019.00		95,084.00		ND		ND				1997/08		40,255.27				2.36				1997/08		3.65

				1997/09		12,966.00		105,771.00		ND		ND				1997/09		44,376.10				2.38				1997/09		3.42

				1997/10		12,825.00		100,143.00		ND		ND				1997/10		41,565.98				2.41				1997/10		3.24

				1997/11		10,855.00		91,500.00		ND		ND				1997/11		37,431.55				2.44				1997/11		3.45

				1997/12		10,460.00		85,138.00		ND		ND				1997/12		34,750.30				2.45				1997/12		3.32

				1998/01		10,886.00		76,951.00		ND		ND				1998/01		30,788.42				2.50				1998/01		2.83

				1998/02		8,041.00		67,415.00		ND		ND				1998/02		26,547.09				2.54				1998/02		3.30

				1998/03		11,533.00		93,767.00		ND		ND				1998/03		36,675.28				2.56				1998/03		3.18

				1998/04		11,113.00		88,701.00		ND		ND				1998/04		34,394.73				2.58				1998/04		3.09

				1998/05		11,931.00		99,614.00		ND		ND				1998/05		38,431.39				2.59				1998/05		3.22

				1998/06		12,996.00		111,274.00		ND		ND				1998/06		42,518.07				2.62				1998/06		3.27

				1998/07		14,373.00		125,805.00		ND		ND				1998/07		47,590.71				2.64				1998/07		3.31

				1998/08		13,816.00		116,688.00		ND		ND				1998/08		43,617.08				2.68				1998/08		3.16

				1998/09		13,843.00		126,863.00		ND		ND				1998/09		45,769.85				2.77				1998/09		3.31

				1998/10		12,424.00		115,520.00		ND		ND				1998/10		40,956.08				2.82				1998/10		3.30

				1998/11		10,873.00		101,100.00		ND		ND				1998/11		35,530.13				2.85				1998/11		3.27

				1998/12		10,859.00		96,223.00		ND		ND				1998/12		33,438.68				2.88				1998/12		3.08

				1999/01		9,460.00		90,613.00		ND		ND				1999/01		30,677.21				2.95				1999/01		3.24

				1999/02		11,987.00		123,902.00		ND		ND				1999/02		41,712.93				2.97				1999/02		3.48

				1999/03		10,245.00		91,972.00		ND		ND				1999/03		30,632.08				3.00				1999/03		2.99

				1999/04		10,669.00		95,410.00		ND		ND				1999/04		31,534.71				3.03				1999/04		2.96

				1999/05		10,772.00		106,639.00		ND		ND				1999/05		35,137.39				3.03				1999/05		3.26

				1999/06		10,345.00		102,111.00		ND		ND				1999/06		33,340.43				3.06				1999/06		3.22

				1999/07		14,514.00		122,684.00		ND		ND				1999/07		39,678.79				3.09				1999/07		2.73

				1999/08		12,321.00		104,550.00		ND		ND				1999/08		33,502.65				3.12				1999/08		2.72

				1999/09		12,238.00		101,485.00		ND		ND				1999/09		32,179.36				3.15				1999/09		2.63

				1999/10		12,386.00		104,141.00		ND		ND				1999/10		32,788.20				3.18				1999/10		2.65

				1999/11		14,008.00		109,888.00		ND		ND				1999/11		34,226.23				3.21				1999/11		2.44

				1999/12		12,986.00		104,547.00		ND		ND				1999/12		32,306.89				3.24				1999/12		2.49

				2000/01		11,163.00		105,805.00		ND		ND				2000/01		32,248.31				3.28				2000/01		2.89

				2000/02		13,348.00		116,173.00		ND		ND				2000/02		34,961.79				3.32				2000/02		2.62

				2000/03		11,838.00		104,781.00		ND		ND				2000/03		31,468.94				3.33				2000/03		2.66

				2000/04		12,895.00		118,981.00		ND		ND				2000/04		35,668.69				3.34				2000/04		2.77

				2000/05		15,314.00		155,300.00		ND		ND				2000/05		45,973.11				3.38				2000/05		3.00

				2000/06		13,515.00		132,392.00		ND		ND				2000/06		38,650.13				3.43				2000/06		2.86

				2000/07		12,400.00		116,002.00		ND		ND				2000/07		34,086.51				3.40				2000/07		2.75

				2000/08		12,865.00		123,205.00		ND		ND				2000/08		35,896.77				3.43				2000/08		2.79

				2000/09		11,352.00		117,557.00		ND		ND				2000/09		34,131.65				3.44				2000/09		3.01

				2000/10		9,795.00		98,001.00		ND		ND				2000/10		28,260.85				3.47				2000/10		2.89

				2000/11		12,790.00		123,639.00		ND		ND				2000/11		35,577.76				3.48				2000/11		2.78

				2000/12		11,058.00		105,494.00		ND		ND				2000/12		30,647.24				3.44				2000/12		2.77

				2001/01		11,240.00		116,854.00		ND		ND				2001/01		33,357.84				3.50				2001/01		2.97

				2001/02		11,971.00		123,672.00		ND		ND				2001/02		35,376.11				3.50				2001/02		2.96

				2001/03		9,757.00		95,819.00		ND		ND				2001/03		27,341.44				3.50				2001/03		2.80

				2001/04		13,536.00		136,538.00		ND		ND				2001/04		38,896.64				3.51				2001/04		2.87

				2001/05		10,710.00		105,523.00		ND		ND				2001/05		30,036.58				3.51				2001/05		2.80

				2001/06		11,277.00		102,871.00		ND		ND				2001/06		29,337.66				3.51				2001/06		2.60

				2001/07		13,350.00		125,174.00		ND		ND				2001/07		35,811.21				3.50				2001/07		2.68

				2001/08		14,478.00		133,294.00		ND		ND				2001/08		37,912.75				3.52				2001/08		2.62

				2001/09		10,056.00		89,999.00		ND		ND				2001/09		25,458.19				3.54				2001/09		2.53

				2001/10		12,051.00		107,480.00		ND		ND				2001/10		30,580.67				3.51				2001/10		2.54

				2001/11		10,430.00		89,354.00		ND		ND				2001/11		25,547.86				3.50				2001/11		2.45

				2001/12		8,691.00		69,071.00		ND		ND				2001/12		19,808.24				3.49				2001/12		2.28

				2002/01 p/		10,145.00		84,613.00		ND		ND				2002/01 p/		24,106.55				3.51				2002/01 p/		2.38

				2002/02		10,173.00		80,007.00		ND		ND				2002/02		22,779.79				3.51				2002/02		2.24

				2002/03		8,707.00		64,665.00		ND		ND				2002/03		18,126.66				3.57				2002/03		2.08

				2002/04		12,016.00		94,722.00		ND		ND				2002/04		26,301.18				3.60				2002/04		2.19

				2002/05		12,220.00		102,033.00		ND		ND				2002/05		28,068.41				3.64				2002/05		2.30

				2002/06		12,079.00		109,667.00		ND		ND				2002/06		29,938.06				3.66				2002/06		2.48

				2002/07		12,846.00		120,257.00		ND		ND				2002/07		32,647.01				3.68				2002/07		2.54

				2002/08		12,449.00		117,573.00		ND		ND				2002/08		31,727.80				3.71				2002/08		2.55

				2002/09		11,896.00		111,813.00		ND		ND				2002/09		29,921.78				3.74				2002/09		2.52

				2002/10		12,017.00		115,630.00		ND		ND				2002/10		30,963.50				3.73				2002/10		2.58

				Fuente												Fuente										Nota
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